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INTRODUCCION

A partir de la crisis de la deuda externa de los afios ochenta, los organismos internacionales y los gobiernos
de los paises desarrollados, sobre todo ¢l de los Estados Unidos, impulsaron los Programas de Ajuste
Estructural (PAE), los que fueron paulatinamente adoptados —con algunas variantes en sus ritmos— por la
casi totalidad de los gobiernos latinoamericanos, al igual que los de otras regiones del mundo
subdesarrollado. Los PAE se han inspirado en el llamado pensamiento neoliberal, una combinacion de
aspectos de enfoques neoclasicos, monetaristas y del mismo keynesianismo. '

La aplicacion de los Programas de Ajuste Estructural y Estabilizacion (PAEE) en América Latina
generé una reestructuracién importante del funcionamiento de estas economias, >y dio paso a la
instauracién del modelo neoliberal. Este vino a sustituir al llamado “compromiso keynesiano™, que en su
version de sustitucion de importaciones (ISI) se habia impuesto en la subregion luego de la segunda
guerra mundial, pero que se encontraba en crisis a partir de finales de los afios setenta.

Las principales medidas neoliberales podrian sintetizarse en:

a) La desregulacion y liberalizacion interna y externa de las economias que se aplicod
entre otros a los precios, al sistema financiero y las tasas de interés, a los flujos comerciales y de capital a
nivel internacional;

b) Una reestructuracion del papel del Estado en la economia, que dio lugar a la
privatizacion de sus actividades mas rentables, una drastica reduccion de su papel como productor de
bienes y servicios, ademas de debilitar su papel en la planificacion econémica del desarrollo. Asimismo,
reorientd sus objetivos fundamentales desde la busqueda de pleno empleo, desarrollo productivo y una
mejor distribucion del ingreso, hacia aquellos como la estabilidad macroecondmica, control de la
inflacion, redistribucion del ingreso a favor del capital, y garantizé la liberalizacion y la desregulacion, asi
como cierta politica social compensatoria;

c) Desregulacion y flexibilizacién laboral, que se ha llevado a cabo principalmente con la
aplicacion laxa de los derechos y regulaciones laborales, ataques a conquistas laborales previas —libre
organizacion, contratacion colectiva, estabilidad laboral— y erosion de los salarios reales.

En cuanto al ambito comercial, el ideario neoliberal ha impulsado un proceso de liberalizacion y
apertura externa muy profundo, extendido a nivel mundial, y en particular en América Latina y los paises
centroamericanos. ~ Este proceso se ha llevado a cabo por medio de cuatro diferentes estrategias: *

Sobre las fuentes teéricas del neoliberalismo, Guillén Romo (2000) sefiala como dos importantes autores a
M. Fried Friedmany F. V. von Hayek.

Trabajos destacables sobre las transformaciones y significado real del neoliberalismo son Duménil (2005),
Guillén Romo (2000) y Moreno (2004).

Moreno-Brid v otros (2004) v Guillén (2000) sefialan que el llamado “Consenso de Washington™, término que
acufid J. Williamson, incluia como un elemento central la recomendacion de la liberalizacion del comercio
exterior. Williamson alude a que es preferible un esquema de liberalizacién de las importaciones respecto de un
esquema de proteccion de la industria local, pues este ltimo genera distorsiones y empobrece la economia.

Esta idea esta basada en una reformulacion propia de lo sefialado por el Centro de Investigaciones Econémicas
Nacionales de Guatemala (CIEN) (2002:1-4), sobre que la literatura econémica menciona tres estrategias de
liberalizacion: unilateral, bilateral y multilateral.



a) Liberalizacién unilateral de los paises mediante las rebajas arancelarias y eliminar otras
barreras no arancelarias (cuotas, licencias y otras regulaciones), estrechamente relacionadas con los
compromisos de ajuste estructural de los paises con los organismos internacionales;

b) Liberalizacién multilateral mediante la aplicacién de las obligaciones derivadas de la
adhesion a los acuerdos con orientacion librecambista de la Organizacion Mundial de Comercio (OMC),
creada en 1994 y 1995;

c) Liberalizacién regional, al relanzar procesos de integracion regionales, que en los
noventa se movieron hacia esquemas mas librecambistas;

d) Liberalizacién bilateral o por grupos de paises mediante los modernos Tratados de Libre
Comercio (TLC), al estilo del de América del Norte (TLCAN o NAFTA por sus siglas en inglés) o de sus
similares europeos, denominados Acuerdos de Asociacion (ADA);

Guatemala no ha sido la excepcion, y desde mediados de los afios ochenta ha impulsado un
proceso de ajuste estructural y estabilizacion, que ha incluido procesos de liberalizacion, desregulacion y
reestructuracion del papel del Estado (Moran, 2000: 1; Calderon y otros, 2003: 3).

En cuanto a la liberalizacién comercial, Guatemala ha reducido considerablemente sus niveles
arancelarios y barreras no arancelarias desde fines de la década de los ochenta hasta la actualidad, por
medio de procesos unilaterales, bilaterales, regionales y multilaterales (Jaramillo y otros, 2005: 17; CIEN,
2002: 25-29; Maul Rivas y otros, 2007: 9). Aun cuando dicho proceso ha tenido algunos retrocesos
parciales, €ste logré profundizarse hasta alcanzar la negociacion y puesta en vigencia en 2006 del Tratado
de Libre Comercio entre la Reptblica Dominicana, Centroamérica y los Estados Unidos (RD-CAFTA), y
mas recientemente con las negociaciones del Acuerdo de Asociacién entre Centroamérica y la Union
Europea, que en su interior contempla un TLC.

En el marco del proceso de liberalizacion comercial, Guatemala ha ido incrementando
ampliamente su déficit del comercio externo general, debido al crecimiento considerablemente mayor de
las importaciones respecto de sus exportaciones, a la par de un proceso de apreciacion cambiario de largo
plazo.

Los “técnicos™ impulsores de los procesos de liberalizacién comercial se han basado en la
creencia, muy generalizada entre los economistas, de que un ideal “libre comercio” sin duda permite el
desarrollo econdémico de todos los paises, incluso los subdesarrollados que pudieran tener un enorme
rezago productivo. Se cree que un comercio liberalizado permite efectiva o potencialmente a todos los
paises participantes alcanzar los siguientes beneficios: una mejor asignacion de los recursos, maximizar el
producto, acceder a bienes mas baratos, aumentar ¢l consumo y/o bienestar de la poblacion, favorecer la
convergencia de salarios y ganancias del capital a nivel internacional, mantener el pleno empleo y
equilibrio comercial.

Por ejemplo, Mike Moore, ex-director de la OMC, sefiala que “la forma mds segura de hacer mas para ayudar a
los pobres es seguir abriendo mercados” (Rodrik, 2001:7). Uno de los autores cuyos numerosos trabajos
defienden el papel positivo de la liberalizacion y ¢l libre comercio para el desarrollo es Bhagwati (2007; 1998),
si bien muestra cierto escepticismo en lo que respecta al esquema de los TLC. Para una vision critica de la
argumentacion convencional de los efectos de la liberalizacion, véase Shaikh (2003) y Jayme Jr. (2001). Una
version “suavizada” de la posicion convencional sobre el papel positivo de la liberalizacién comercial puede
verse en ¢l trabajo del Banco Mundial, hecho por Jaramillo (2005: 64-131).



El soporte tedrico de tal concepcion ha sido la teoria convencional del comercio internacional,
constituida por la ventaja comparativa —en su version ricardiana o en sus diferentes desarrollos y
extensiones neoclasicas, como el modelo Heckscher-Ohlin-Samuelson (HOS)— vy su complemento, el
enfoque de la paridad del poder adquisitivo de los tipos de cambio y sus extensiones monetarias.

La teoria convencional con sus modelos ricardianos, HOS y otras variantes neoclasicas,
formadores basicos de cualquier economista, acepta que la liberalizacion comercial podria no traer los
beneficios que predice para algun pais en particular, en ¢l corto y aun en el largo plazo. Sin embargo,
dicha teoria es contundente cuando se trata de descartar a nivel tedrico que en el largo plazo, la
liberalizacion pueda ser perjudicial para cualquicra de los paises, y en particular para uno atrasado. Mas
bien, desde la teoria convencional del comercio internacional, resulta paraddjico que los paises mas
rezagados puedan experimentar, como consecuencia del comercio mas liberalizado, efectos negativos
persistentes y de largo plazo, tales como: tendencia a la apreciacion de largo plazo de su tipo de cambio
real, pérdida sistematica de ramas productivas frente al exterior, incremento de sus déficit comerciales,
desempleo cronico y crisis cambiarias o de balanza de pagos.

La teoria convencional del comercio internacional ofrece una visiéon arménica y eminentemente
positiva de los resultados del comercio liberalizado, basada en:

a) La hipdtesis, muchas veces implicita, de que una vez liberalizado ¢l comercio, los
mecanismos de mercado garantizaran que todos los paises se podran especializar y exportar algunos
bienes —al menos uno—, y tener una balanza comercial equilibrada. Segin los modelos de ventajas
comparativas, para que los paises tengan la posibilidad de exportar algunos bienes y reciban beneficios de
libre comercio, no es indispensable que deban empezar por tener la mejor tecnologia ni los menores
precios/costos absolutos asociados en algun bien, ni que, tras la liberalizacion, deban adquirir la
superioridad tecnoldgica en alguna industria. En particular, esta teoria supone que los mecanismos
monetarios y/o los términos de intercambio de libre comercio se estableceran automaticamente a partir del
equilibrio comercial, con pleno empleo, de los paises involucrados, lo que excluye la posibilidad que
alguno, sin importar su rezago, se pueda ver excluido del comercio mundial en el largo plazo, es decir, de
exportar algo al mundo.

b) La hipétesis de que una vez establecido un cierto libre comercio, los mecanismos
monetarios que operan impiden que las naciones, incluso las mas rezagadas productivamente o con
amplias desventajas, pudieran enfrentar una apreciacion sostenida de sus tipos de cambio real. Es decir, se
descarta en definitiva que, en un contexto liberalizado del comercio, los paises pudieran experimentar
tendencias de largo plazo hacia el encarecimiento o abaratamiento de sus bienes, que erosionara o
mejorara aun mas su competitividad, y les hicieran perder o ganar sectores productivos ¢ incrementar sus
déficit o superavit comerciales frente a las avanzadas.

Autores contemporancos como Shaikh (1998, 1999 y 2003) y Guerrero (1995) han criticado el
planteamiento de la ventaja comparativa y han contribuido al mismo tiempo a poner al dia una teoria de
las ventajas absolutas de costos de corte clasico-marxista, o teoria clasica de las ventajas competitivas.

Para la teoria clasico-marxista, las desigualdades de desarrollo productivo de los paises ligadas a
las ventajas de costos de produccidn unitarios de sus empresas desempeiian un papel clave en la aparicion
y evolucidn de su saldo comercial, sobre todo con un régimen mas liberalizado. Es decir, dichos factores
estructurales asociados al proceso de competencia —en su concepcidn clasico-marxista—, en este caso en
una escala mundial, condicionaran los desequilibrios comerciales. Los paises con capitales que posean



ventajas de los menores costos unitarios en una mayor diversidad de ramas productivas seran los que se
impongan a sus competidores al exportar dichos bienes, y tenderan a tener superavit comerciales.

Los mecanismos monetarios que operan a nivel internacional segun la ventaja absoluta moderna
no se parecen a los que plantea la ventaja comparativa, los que tienden a equilibrar las balanzas
comerciales, sino que mas bien se generan flujos de capital u otros que buscan mantener los
desequilibrios comerciales surgidos de las desigualdades competitivas. Para Shaikh y Guerrero, el
comercio internacional liberalizado no contiene mecanismos que intenten disminuir o equiparar las
desigualdades productivas y de costos entre los paises (asimetrias), sino que en general operan unos que
permiten mantenerlos y que incluso pueden profundizarlos por largos periodos.

La evolucion de largo plazo del tipo de cambio real de un pais respecto de sus principales
“socios” comerciales, al ser un precio relativo promedio, se encuentra condicionada en lo fundamental por
la lucha competitiva real —intra ¢ intersectorial que se encuentra subyacente en la teoria de los precios de
produccion— de los capitales reguladores mundiales y nacionales, que es la fuerza que modifica al final
de cuentas la trayectoria de tales precios. ' Los flujos financieros internacionales ciertamente influyen esa
trayectoria, pero no se origina exclusivamente en los mismos.

Un resultado de la lucha competitiva, junto con unos mecanismos monetarios que no eliminan el
desequilibrio comercial, es que en el largo plazo, los tipos de cambio real seguiran la evolucion de los
precios de produccion relativos de los capitales reguladores mundiales y nacionales, de los respectivos
bienes —si bien de una manera compleja—, que no tiene por qué seguir la direccion del equilibrio
comercial del pais. La evolucién de los costos unitarios reales relativos de un pais frente al mundo, o
alternativamente los costos laborales unitarios reales relativos de los mismos, pueden demostrar este
proceso de largo plazo. Por lo tanto, para el enfoque clasico-marxista, el equilibrio comercial no rige los
tipos de cambio reales, ni tienden por ende a moverse en consonancia con la proteccidn de los paises mas
débiles, rezagados o deficitarios.

La concepcion de la teoria de la ventaja absoluta de costos, enraizada en la teoria clasico-marxista
de los precios de produccion y monetaria, €s que la apreciacion/depreciacion real del tipo de cambio y los
desequilibrios comerciales asociados seran la norma con el comercio liberalizado. Desde la teoria de las
ventajas absolutas de costos es perfectamente posible entender que en un entorno comercial liberalizado,
algunos paises productivamente rezagados que no reviertan tal situacion, puedan experimentar la
persistencia v ampliacion de desequilibrios comerciales, las apreciaciones de los tipos de cambio real, el
encarecimiento de sus bienes en ¢l largo plazo y ¢l endeudamiento externo cronico, ¢ incluso que vean de
cuando en cuando ocurrir crisis cambiarias ligadas a problemas de balanza de pagos. *

Desde la perspectiva del presente trabajo, se considera que la teoria heterodoxa moderna de las
ventajas absolutas de costos, desarrollada por A. Shaikh y D. Guerrero, entre otros, permite una mejor
compresion de las dinamicas reales del comercio internacional vy de los tipos de cambio real, sobre todo

® Los influjos financieros y de capital que suelen aparecer de manera paralela al déficit comercial y que lo

financian, pueden contribuir a acentuar la apreciacién cambiaria nominal y, por lo tanto, profundizar la
apreciacién del tipo de cambio real.

De manera simplificada, se puede afirmar que tanto Shaikh (1998, 1999 y 2003) como Guerrero (1995) plantean
en rigor, en linea con Marx, que los precios de produccién regulan los de mercado, mientras que el valor —las
cantidades de tiempo de trabajo socialmente necesario— controla a los primeros.

La tendencia a financiar los déficit comerciales presentes con préstamos externos, inversion de cartera o directa
tiene el problema en generar en un futuro salidas de capital acrecentadas por los montos de los intereses o
repatriacion de ganancias.



para las realidades de los paises capitalistas subdesarrollados en sus relaciones con paises mas avanzados.
En particular, se¢ considera que dicha teoria puede ofrecer una explicacion mejor de algunos de los
factores estructurales condicionantes del secular déficit comercial y apreciacion del tipo de cambio real,
que en este caso ha experimentado Guatemala.

El principal hallazgo de la presente investigacion es que la lenta reduccién de los costos unitarios
de produccion de los capitales guatemaltecos con respecto a los de sus principales socios comerciales
—medidos por el indicador de costos laborales unitarios reales relativos— es lo que ha condicionado en
el largo plazo la apreciacion del tipo de cambio real y el crecimiento del déficit comercial en el pais. Es
decir, es la desventaja competitiva de costos de los capitales guatemaltecos con relacion al mundo y su
desfavorable evolucidn en ¢l tiempo, la que se encuentra en la base de la pérdida de competitividad de
precios de los bienes guatemaltecos. En consecuencia, es ¢l factor estructural detras del creciente déficit
comercial global, manufacturero, en una variada gama de bienes y con una amplia mayoria de paises, que
ha ocurrido en ¢l contexto de la liberalizacién comercial a partir de los afios noventa.

En la presente investigacion se analiza la dinamica seguida por las variables enfatizadas en la
teoria heterodoxa de la ventaja absoluta de costos, vy su relacion con la evolucidn del déficit comercial y
apreciacion del tipo de cambio real de Guatemala con ¢l mundo para el periodo 1970-2007. Ocupara un
lugar especial en la investigacion el analisis de la congruencia entre la evolucion de largo plazo del tipo
de cambio real con su déficit comercial, y de ambos respecto de la trayectoria de los costos laborales
unitarios relativos a los principales socios, en particular para el periodo en que se ha profundizado la
liberalizacion comercial en Guatemala (1990-2007).

La investigacion se divide en la siguiente estructura: en el primer capitulo se critica la concepcion
de los tipos de cambio reales subyacente en la teoria real v monetaria convencional, para luego presentar
la teoria heterodoxa de los mismos, que servira como marco tedrico del presente trabajo; en el capitulo 11
se aborda grafica y descriptivamente la tendencia seguida por el déficit comercial, ¢l tipo de cambio real y
los costos laborales unitarios reales relativos, para el caso de Guatemala con ¢l mundo; en el tercer
capitulo se utilizan los métodos econométricos para verificar la relacion de largo plazo existente entre el
tipo de cambio real y los costos laborales unitarios reales relativos, estos tltimos identificados por el
enfoque heterodoxo como el indicador que determina a largo plazo el primero y, finalmente, en el
capitulo IV se presentan las conclusiones generales del trabajo.
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I. MARCO TEORICO: LA TEORIA CONVENCIONAL DEL LIBRE COMERCIO FRENTE A
LA TEORIA CLASICA DE LAS VENTAJAS ABSOLUTAS DE COSTOS

En este capitulo se busca desarrollar los principales elementos del tipo de cambio real y los desequilibrios
comerciales, en un marco de liberalizacion comercial, presentes en ¢l plantcamiento convencional, y
contrastarlos con los postulados por la teoria heterodoxa de la ventaja absoluta de costos.

Sin la intencion de ser exhaustivo, se busca presentar sintéticamente los puntos en discusion del
abordaje convencional (fundamentalmente neoclasico) y heterodoxo (clasico-marxista). Los dos puntos
basicos de este numeral son, en ese orden, ¢l nucleo duro de la teoria convencional del comercio
internacional y los elementos alternos que aporta la teoria clasica-marxista de la ventaja absoluta de
costos. Es de especial interés destacar la prediccion de ambas teorias para el caso de un pais rezagado, que
para cfectos del trabajo se considerara a una economia que posee desventajas de costos absolutos
unitarios de produccién en una amplia mayoria de ramas, ligadas al rezago tecnoldgico vy poca
diversificacion exportadora/productiva.’

A. LA TEORIA CONVENCIONAL DEL LIBRE COMERCIO"

Para la teoria convencional resulta importante hacer alusidn a dos teorias complementarias que se
constituyen en ¢l fundamento de una vision armonica y positiva del libre comercio.

En primer lugar, la teoria de las ventajas comparativas abordaria los aspectos “reales” del
comercio, en los que hay una concepcion acerca de la tendencia de largo plazo que seguiran los términos
de intercambio o tipos de cambio reales, los desequilibrios comerciales y la especializacidon internacional
de los paises, luego de establecer el libre comercio.

En segundo lugar, la teoria de la paridad del poder adquisitivo (PPA) se concentraria en los
aspectos macromonetarios que podrian influir en el largo plazo sobre los tipos de cambio reales —entre
ellos, los mecanismos monetarios y ¢l tipo de cambio nominal— en una economia abierta, a partir de una
situacion inicial de equilibrio, ligada a la idea de un equilibrio comercial en el contexto de libre comercio
mas o menos “perfecto”.

Es importante sefialar que en la economia convencional existe una infinidad de modelos “reales™
de comercio entre paises, sobre todo aquellos que buscan incorporar aspectos de competencia imperfecta

Al referirse a la categoria de economia rezagada o subdesarrollada en el trabajo, no debe entenderse en estricto

como la adopcidn de algin enfoque particular de la dependencia, estructuralismo o del enfoque convencional de
la lincalidad del desarrollo, que utiliza los términos de economias en vias de desarrollo. Escapa al alcance del
presente trabajo presentar una vision de la teoria de la dependencia. Mas bien se utilizara el término rezagado y
subdesarrollado para sefialar sintéticamente una economia que tiene amplias desventajas de costos absolutos,
debido en buena medida a su rezago tecnoldgico. Con lo anterior, tampoco se quiere dar a entender que una
economia atrasada en la realidad no tenga o no pueda tener ventajas de costos y tecnoldgicas en algunas ramas.
En la realidad, algunos sectores de las mismas pueden ubicarse entre los capitales reguladores mundiales, a pesar
de poseer desventajas en una amplia gama de sectores.

Algunos trabajos que abordan mas ampliamente la critica a la teoria convencional, y desarrollan los respectivos
planteamientos de la economia cldsico-marxista son: a) en el plano tedrico, véase Shaikh (2000, 1991ay 1991b),
Guerrero (1995), Gontijo (2000) y Goéchez (2008a); b) en ¢l plano tedrico-empirico, véase Shaikh (1998),
Guerrero (1995), Ruiz-Napoles (1996), Antonopoulos (1997), Féliz y otros (2008), Ruiz-Napoles (2001), Sarich
(2006), Cabrera (2001) y Gochez (2008b).

10
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a los modelos basicos de las ventajas comparativas, tanto en su version ricardiana como en la neoclasica
Heckscher-Ohlin. El enfoque de la PPA también es sujeto de controversias, y es ampliado con diferentes
modelos monetarios de largo plazo para las economias abiertas. A pesar de lo anterior, ambos enfoques
siguen siendo los predominantes en la formacion basica de economia, y en buena medida fundamentan las
politicas a favor de la liberalizacidén comercial, debido a que presentan una vision arménica del comercio
liberalizado para las diferentes naciones del mundo. La teoria de ventajas comparativas y la teoria de la
PPA se constituyen pues en el nicleo duro del planteamiento convencional sobre el comercio
liberalizado, al que van dirigidas las principales criticas tedricas del presente trabajo.

A continuacion se hace una breve revision de la teoria de las ventajas comparativas y de su teoria
complementaria de la PPA, sobre todo respecto de su prediccion de la tendencia de los tipos de cambio
reales v los desequilibrios comerciales asociados a una economia atrasada, en el marco de la
liberalizacion comercial.

1. La teoria de la ventaja comparativa

La teoria de la ventaja comparativa en sus diferentes versiones concibe basicamente que en caso de
climinarse las trabas gubemamentales a los flujos de comercio internacional, se generaran inexorablemente
efectos positivos en el largo plazo para cualquier pais, sin importar su grado inicial de desarrollo.

Las ganancias del libre comercio que predice la ventaja comparativa se deberan a mejoras en la
eficiencia —mejor asignacion de recursos vy maximizacion del producto mundial— y al bienestar
—mayores posibilidades de consumo o una curva de indiferencia social mas alta—, luego de mantener el
pleno empleo v alcanzar el equilibrio comercial.

Los anteriores beneficios del libre comercio, sin embargo, dependen fundamentalmente de los
mecanismos monetarios que la teoria de la ventaja comparativa supone que funcionan en ¢l mundo
(Shaikh, 2003: 4; Guerrero, 1995: 31-35; Gochez, 2008a: 89). En particular, dos aspectos tedricos son
fundamentales para alcanzar las conclusiones benéficas del “libre comercio” por parte de la teoria de la
ventaja comparativa: ' los mecanismos monetarios autocorrectores de los desequilibrios comerciales y la
concepceion de la competencia que supone en sus modelos.

Por lo tanto, es necesario hacer una somera revision critica de los mismos, a manera de
problematizar su abordaje del libre comercio y las implicaciones que deriva para una economia
subdesarrollada. A continuacion se presentan los elementos principales de la ventaja comparativa.

. . . 12
a) Ventaja comparativa y mecanismos subyacentes

Shaikh (1991a: 155-157) ha buscado mostrar que la ley oculta detras de la ventaja comparativa es
precisamente la llamada ley de costos comparativos. Esta se refiere a que la ventaja comparativa supone
que con ¢l libre comercio, los mecanismos monetarios y/o los tipos de cambio real o términos de
intercambio reales funcionen o se¢ ajusten para que todos los paises puedan especializarse en ciertos
bienes y alcancen finalmente el equilibrio comercial (Shaikh: 2003). Esta ley se presenta de manera mas

' Existen otros supuestos mas técnicos que pueden variar segiin ¢l modelo de que se trate. Algunos que podrian ser

importantes son la similitud del tamafio de las economias y la ausencia de costos de transporte.
2 Esta parte sc ha basado fundamentalmente en el aporte de Shaikh (1991a) y Guerrero (1995).
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clara y explicita en el planteamiento basico de David Ricardo, y un tanto encubierta o implicita en los
modelos neoclasicos de trueque ricardianos y del tipo Heckscher-Ohlin-Samuelson y otras variantes.

La ley de costos comparativos operaria de tal manera, que al producirse ¢l libre comercio, un pais
con un superavit comercial inicial padeceria en consecuencia un aumento de su oferta monetaria, lo que
acarrearia un encarecimiento relativo de sus bienes con respecto a los del extranjero, que lo haria perder
competitividad. Este movimiento deberia hacer que dicho pais superavitario experimentara, en ¢l proceso
de ajuste del libre comercio, una apreciacion de su tipo de cambio real o términos de intercambio, que
refleje ese encarecimiento relativo de bienes y exportaciones, frente a los importados. '* Se dird que si se
originan ciertas condiciones de elasticidad-precio de las demandas de exportaciones ¢ importaciones
—condiciones Marshall-Lermer—, el movimiento de precios se traducird en una reduccion de los montos
exportados y un incremento de los importados, suficientes para disminuir ¢l saldo positivo de la balanza
comercial.

En el caso de un pais que con la liberalizacion se convierta en deficitario comercialmente, se
sostiene que funciona basicamente ¢l mismo mecanismo, pero en sentido contrario. Se experimentara una
contraccion de la oferta monetaria, que aun cuando producira un abaratamiento de bienes y exportaciones,
lo hard ganar competitividad con relacién a las importaciones. En el ajuste ocasionado por ¢l libre
comercio, ese abaratamiento de precios se deberia reflejar en una depreciacion del tipo de cambio real o
términos de intercambio. Si se cumplen las condiciones adecuadas de clasticidad, lo anterior llevara al
pais en mencidn a elevar sus exportaciones y reducir sus importaciones, y asi bajar su déficit comercial
inicial.

El movimiento contrario de los niveles de precios de los bienes en ¢l pais superavitario, en el que
se encarecen, v en el deficitario, en el que se abaratan, asi como la consecuente reduccion de sus
desequilibrios comerciales en cada uno, haran que eventualmente cada pais exporte bienes en un monto
suficiente para igualar sus importaciones, y asi alcanzar ¢l equilibrio de libre comercio. De manera
paralela, los términos de intercambio y tipo de cambio real, en el ajuste de libre comercio, se deben
depreciar (apreciar) en el pais deficitario (superavitario), para abaratar (encarecer) sus bienes y
exportaciones respecto de los extranjeros y las importaciones, a manera de disminuir su déficit comercial

3 Usualmente se dice que un encarecimiento de los bienes locales es un aumento de los términos de intercambio,
ya que estos ultimos se suelen expresar como ¢l cociente de precios locales (bienes exportados cuyo precio sera
Px) sobre los precios extranjeros (bienes importados cuyo precio serd Pm), es decir, TI=Px/Pm. En el presente
trabajo, sin embargo, se utilizard el inverso de esta relacion para simbolizar los términos de intercambio, es decir,
TI=Pm/Px. El tipo de cambio real que se utilizara sera el cociente de precios externos (P*) ajustados por el tipo
de cambio de moneda local por unidad de divisa (¢), entre los precios locales (P), es decir, TCR= ¢ P*/P.
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(superavit). '* Los términos de intercambio o los tipos de cambio reales de equilibrio con libre comercio,
que supone la ventaja comparativa, serian aquellos que se ubican entre los de autarquia de ambas
naciones, y mas aun, que permiten el equilibrio externo (balanza comercial igual a cero) y mantienen el
equilibrio interno (los modelos asumen un largo plazo con pleno empleo de la capacidad instalada y de
todos los factores, antes y después del libre comercio).

En resumen, la ley de costos comparativos, asumida por la ventaja comparativa, supone que el
resultado final de la apertura de las fronteras, es decir, el equilibrio final de libre comercio, sera que todos
los paises tendran siempre algun bien que exportar al menos y habran alcanzado el equilibrio comercial,
gracias a los mecanismos monetarios y/o a los términos de intercambio reales.

En un modelo sencillo de ventaja comparativa de dos bienes v dos paises, resultara que al final
del ajuste producido por el libre comercio, cada nacién se habra especializado en producir y exportar
—total o parcialmente segun sea el modelo— aquel bien en el que tenia inicialmente un menor
precio/costo relativo —precio de un bien relativo a otro—, que es precisamente ¢l bien de ventaja
comparativa, sin importar si en un inicio su precio/costo absoluto era mayor. '°

La ley de costos comparativos tiene varias consecuencias teéricas fundamentales para la concebir
las ventajas comparativas del comercio liberalizado.

1) En primer lugar, porque un hipotético pais rezagado no tendria por qué temer al libre
comercio, aunque tuviera desventajas iniciales por sus mayores costos absolutos unitarios de produccion
en cualquiera de sus bienes frente a una nacidén adelantada, ya sea debido a su rezago tanto productivo
como tecnoldgico o a cualquier otro factor. Gracias a la ley de costos comparativos, que opera
automaticamente por mecanismos de mercado, un pais por completo ineficiente, al abrir totalmente sus
fronteras y luego del ajuste correspondiente, podra asegurarse siempre la produccidn y especializacion en

" En los modelos de ventaja comparativa de dos bienes comercializables y dos paises, los términos de intercambio
de libre comercio (TI=Pm/Px) relacionan ¢l precio de la mercancia de exportacidn (Px) del pais local con el de
aquella que se importa (Pm) del extranjero, considerados ambos en una moneda comin, como s¢ deja entrever en
el hecho que se considera que dichos TI igualan el valor de las importaciones con ¢l de las exportaciones. Esto
quiere decir que en cuanto se¢ considera ¢l problema de monedas diferentes en los dos paises, o sea el tipo de
cambio nominal, los términos de intercambio de equilibrio de ventaja comparativa en rigor deben estimarse tras
ajustar los precios de cada pais a una moneda comun. Por ejemplo, si se expresa el precio del bien extranjero en
moneda local (Pm), se debe proceder a multiplicar el tipo de cambio nominal moneda local/divisa (¢), por dicho
precio en divisa (Pm*), es decir, Pm = ¢ Pm*. Asi, los términos de intercambio de equilibrio seran ahora TI = ¢
Pm*/Px, pero seguirian expresando la relacion de precios de los bienes de importacién y exportacion en una
moneda comin (local). Hay que notar, ademas, que si bien los términos de intercambio (TI=¢ Pm*/Px) son
diferentes del tipo de cambio real (TCR=e¢ P*/P), por el tipo de bienes que comprende cada uno, habria que
percatarse que pueden ser considerados similares, en caso de que ¢l segundo se entienda como la relacién de los
precios de bienes exportados (P=Px) con los de los aquellos importados (P*=Pm) ajustados por ¢l tipo de cambio
(e). Es decir, los términos de intercambio serian similares el tipo de cambio real, en el caso particular de que la
canasta de bienes comercializables de cada pais esté¢ compuesta Ginicamente por sus respectivos bienes de
exportacién. Para mds detalle de las definiciones de tipo de cambio real y términos de intercambio, véase
Gandolfo (2002: 12-14).

El supuesto de pleno empleo es crucial para el planteamiento convencional en varios sentidos: para hablar de
costos de oportunidad, pues dicha categoria encuentra serios problemas de aplicacién ante una situacién de
desempleo; sélo con el pleno empleo de los recursos se puede suponer que el aumento de la produccion de un
bien relativo al otro (especializacién de libre comercio) implicard una alza de los precios relativos de dicho bien.
Por precio relativo se entiende la relacion de intercambio de un bien respecto de otro o el valor de una mercancia
expresada en cierta cantidad de otra, mientras que ¢l precio absoluto es ¢l valor monetario de un bien.

15
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algunos bienes, por ineficiente (costos) que hubiera sido en un principio. La nacidén rezagada se
especializard en los de menor precio/costo relativo o costo de oportunidad, en los de su desventaja
absoluta inicial. Pero no sélo eso, sino que ¢l mercado le garantizara que podra exportar dichos bienes en
cantidades suficientes para alcanzar el equilibrio comercial, sin que sea indispensable modemizarse
tecnologicamente.

i1) En segundo lugar, gracias a suponer esa “ley” es que los modelos neoclasicos, el
ricardiano y ¢l HOS, pueden trabajar el comercio internacional como si fuera un trueque entre los paises,
y asi evadir analizar los mecanismos monetarios de ajuste especificos que operarian ante un desequilibrio
comercial. Cabe hacer notar que con ¢l supuesto de trueque, los modelos neoclasicos evitan presentar
simultancamente los aspectos reales con los mecanismos monetarios que ajustan la balanza comercial
(Ossa, 2002: 4,17). Sin embargo, suponer analiticamente un trueque entre los paises es semejante a la ley
de costos comparativos: un pais solo podria importar un valor similar al de sus exportaciones (Ossa, 1999:
64). De esta manera, los modelos neoclasicos de ventajas comparativas, se hagan explicitos o no como de
trueque, tienen en general como uno de sus supuestos fundamentales ¢l equilibrio comercial final
(Gandolfo, 1998: 29, 46, 48-53).

1i1) En tercer lugar, gracias al supuesto de la ley de costos comparativos, la ventaja
comparativa puede sefialar que lo relevante para especializarse en el libre comercio internacional es
poseer los menores precios/costos relativos iniciales en un bien y no necesariamente los absolutos, en una
misma moneda. Ni siquiera es necesario poseer la mejor tecnologia o adquirir una superior a la de los
adversarios.

La ley de costos comparativos puede tener muy diferentes expresiones tedricas concretas. '’ Una
de ellas ¢s la del mecanismo flujo-especie de Hume, que esta en el planteamiento original de las ventajas
comparativas en la version monetaria de Ricardo."® Sin embargo, Shaikh (1990:160 y 184-186) sefiala que
la teoria neoclasica de las ventajas comparativas, al enfrentar el aspecto monetario, puede optar por una
variedad de opciones de mecanismos “modernos™: “la version de saldos reales en efectivo de la teoria
cuantitativa” (Ossa, 1999); “la determinacion keynesiana de los precios por medio del nivel salarial”; y
tipos de cambio totalmente flexibles que se ajustan para eliminar ¢l desequilibrio de balanza comercial,
que suele presentarse en conjunto con ¢l enfoque de elasticidades (Appleyard y otros., 2003: 518-542;
Gandolfo, 2002:81-85).

En general, cualquier mecanismo monetario que tienda a encarecer relativamente los bienes en el
pais superavitario y/o abaratarlos en el deficitario, como respuesta a tales desequilibrios comerciales y lo
suficiente para eliminar totalmente éstos, serd una expresion de la ley de costos comparativos.

7 Si no existiesen los mecanismos monetarios autocorrectores, no seria posible que los paises pudieran exportar el

bien de ventaja comparativa, aunque tuvieran sus precios/costos absolutos mayores que el extranjero. Si lo
anterior s¢ mantuviera asi, y sobre todo en caso de que los paises no pudieran reducir los costos de produccién
sin pérdidas, entonces, algunas naciones podrian ver desaparecer todas sus ramas de produccion frente a la
competencia externa, mostrar un desempleo crénico ¢ incluso un menor consumo respecto de la situacion alterna
de autarquia. En este altimo caso, los beneficios “potenciales” serian totalmente irreales.

Los planteamientos convencionales modernos ponen en discusion si la variacidn de la oferta monetaria derivada
de un desequilibrio comercial ajustara los términos de intercambio tal como se supondria en el planteamiento
basico de Hume, o si mds bien son los saldos reales de dinero o gastos los que se ajustan, sin modificar los
términos de intercambio. Sobre este tema, véase la introduccion del dinero en los modelos walrasianos de
comercio internacional que hace Ossa (1999).
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De lo anterior se puede extraer que un pais, a pesar de tener el menor precio relativo en un bien,
lo que le otorgaria la ventaja comparativa potencial en éste, no garantiza que lo pueda exportar
efectivamente al abrir sus fronteras, por ejemplo, en ¢l caso de que su precio absoluto inicial sea mayor al
de otra nacion. Cuando la ventaja comparativa busca ser mas realista o cuando es llevada a este problema
de los costos absolutos, debe echar mano de alguna teoria o mecanismo monetario que le permita a cada
pais tener ventaja de costos absolutos, poder asi exportar su bien de ventaja comparativa y que funcione
con una fuerza tal que elimine los desequilibrios comerciales. Al final del proceso de ajuste de libre
comercio, los paises tendran el mismo precio o costo absoluto en cada bien, ajustados en una misma
moneda (ley del precio unico), aunque cada uno estara especializado en la produccion, total o parcial, y en
la exportacidn de su bien de ventaja comparativa.

Si fuese cierto que funcionan siempre los mecanismos autocorrectores de los desequilibrios
comerciales, ¢l tratamiento neoclasico de sus modelos como de trueque o su énfasis de centrarse en los
precios relativos para evitar los absolutos, seria acertado y una forma resumida de plantear el tema. No
obstante, en caso de no ser ¢sos los mecanismos ttiles, ¢l abordaje de costos/precios comparativos, sin
alusion a los absolutos, que hace la ventaja comparativa, encubriria una discusion trascendental del
comercio internacional.

Shaikh (2003:2) sefiala que la ventaja comparativa puede admitir que en el corto plazo habra
ciertos costos del ajuste y efectos negativos iniciales de la liberalizacion comercial; sin embargo, ¢sta
considera que desapareceran eventualmente en el ajuste de largo plazo,'’ v en todo caso lo mas eficiente
seria corregirlos por medio de la politica econdmica o social y buscar maximizar ¢l beneficio “potencial”
del libre comercio. También la ventaja comparativa admite que algiin pais podria no recibir todos los
beneficios de largo plazo del libre comercio, por ejemplo, si sus términos de intercambio de autarquia son
los mismos que los de libre comercio, aunque es contundente descartar que aun en ese caso, dicha nacion
pueda empeorar con respecto a la situacidon de autarquia previa.

Autores como Bhagwati (2007 y 1998) llegan incluso a aceptar que, en presencia de fallos de
mercado —competencia imperfecta—, los beneficios previstos por la teoria tradicional podrian no
cumplirse para un pais en ¢l corto plazo, aunque aun en ese contexto se plantea que la mejor opcion sera
siempre el libre comercio, pero acompaiiado de politicas piblicas que corrijan dichos fallos. *°

Resulta conveniente resumir lo visto en este numeral, sobre todo aquellos aspectos de la ventaja
comparativa relativos a los tipos de cambio reales y desequilibrios comerciales, relevantes para ¢l caso de
una nacién rezagada que se expone al libre comercio. Desde la teoria de la ventaja comparativa se
supondria que, una vez que hay libre comercio, los paises con desventajas de costos absolutos unitarios de
produccion en una mayoria de sectores, lo mas seguro es que mostrarian déficit comercial inicial. En ese
contexto, dichas naciones deberian experimentar —en ¢l proceso de ajuste de largo plazo de la
liberalizacion comercial— un abaratamiento relativo de sus bienes y exportaciones respecto de los
foraneos y las importaciones, lo que se reflejaria en una depreciacion de sus tipos de cambio real y/o

' El ajuste de largo plazo en la teoria de la produccion neoclasica hace referencia a que las empresas pueden

ajustar todos sus factores y tamafio de la planta, pero que ademas la entrada o salida de empresas habrd hecho
que ¢l precio iguale al costo medio y que no existan beneficios para cada industria.

Bhagwati (1998; 2007) sefiala que si bien puede haber fallas de mercado, resultan dificilmente identificables,
sobre todo para los gobiernos, ademas de que un régimen proteccionista genera un entorno favorable para que los
grupos de presidn se presenten para buscar rentas.
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términos de intercambio.’' Ese abaratamiento relativo de sus bienes competidores de las importaciones y
de las exportaciones deberia tender a acercarlos al equilibrio comercial. ** La existencia de algin
mecanismo monetario, en sintonia con la ley de costos comparativos, ¢s indispensable para que la ventaja
comparativa pretenda que todo pais, sin importar su grado de rezago y por altos precios/costos que posea,
puede encontrar posibilidades de especializacion con el libre comercio, lo que a su vez resulta
fundamental para concluir que el libre comercio es incondicionalmente beneficioso para todas las
naciones, siempre que los términos de intercambio de libre comercio se ubiquen entre los de autarquia de
cada pais. **

b) La teoria de la competencia perfecta

El segundo aspecto de la teoria de la ventaja comparativa es la teoria de la competencia
(Guerrero, 1995:39). El planteamiento convencional ha trasplantado la teoria microecondémica de la
competencia perfecta neoclasica al ambito del comercio internacional. Esta teoria, presente en modelos
del tipo de HOS y en la presentacion neoclasica ricardiana, es uno de los agregados que hace la teoria
neoclasica a la concepcidn original de la ventaja comparativa de David Ricardo, en su afan de despojarla
de la teoria del valor de este autor, a pesar de asimilar su planteamiento de la ley de costos comparativos.

La competencia perfecta neoclasica tiene una concepcion que, a diferencia de lo que sugeriria su
nombre, elimina la competencia en su sentido real. Es decir, descarta la idea de la misma como una
batalla global ¢ intensa rivalidad entre empresas,”* en la que buscan aplicar innovaciones tecnolégicas y
mejoras organizativas para reducir los costos unitarios o para mejorar la calidad de los productos, con el
fin de quitarle cuotas de mercado a sus rivales. Por ¢l contrario, la teoria de la competencia perfecta
asume la “competencia” como un estado armdnico de empresas pasivas, precio y costo aceptantes, que no
pueden, ni quieren, ni buscan daiiar a sus rivales.

En la competencia perfecta no se otorga un papel central al cambio tecnoldgico y a las mejoras de
la organizacion de la produccion, que las empresas usan para aumentar la calidad y bajar costos unitarios
de sus bienes en diferentes ramas de produccién, resultado de la acumulacién de capital. *> Por el

21 Que en el ajuste de libre comercio cambien o no los precios relativos de las exportaciones ¢ importaciones

ajustados a una misma moneda, es decir, los términos de intercambio en rigor, los paises deficitarios deberian
experimentar un reduccidn del nivel de precios respecto del de los superavitarios, que se reflejara en una
depreciacion del tipo de cambio real del primero.

Para que una depreciacion real mejore la balanza comercial se necesitarian ademas las condiciones de elasticidad
de las importaciones y exportaciones, conocidas como las condiciones Marshall-Lerner.

Shaikh (2001) y Kicillof y otros (2007) llaman la atencidon sobre el papel central que desempefia la concepcidon
del dinero como medio de cambio y/o la neutralidad del dinero en los mecanismos monetarios asumidos por los
enfoques convencionales de comercio internacional.

La concepcién de competencia perfecta como ausencia de rivalidad se puede apreciar en conocidos manuales de
microeconomia como Varian (1999: 387) y Koutsoyiannis (2002: 165). Para una visién critica de ésta, véase
Shaikh (1991) y Guerrero (1995).

Guerrero (1995) sefiala que la mayor parte de variantes de competencia imperfecta de manera similar a la
perfecta pertenece a una misma concepcidn estdtica de la competencia, ya que si bien difieren entre si, al
considerar empresas precio-determinantes contra las precio-aceptantes que deriva de su poder de mercado,
ambas conciben a las firmas como costo-aceptantes, es decir, como pasivas en cuanto a buscar reducir sus costos
y aplicar innovaciones tecnoldgicas. Es conocido que en ambas competencias ¢l problema econémico de los
productores es la maximizacioén del beneficio, que se hace luego de elegir las combinaciones dptimas de factores
y por ende la cantidad de producto, asumiendo como dada una determinada tecnologia (funcién de producciéon
dada).
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contrario, los modelos de competencia perfecta suponen la constancia tecnologica, *° e incluso se llega a
asumir su uniformidad en cada industria. El problema principal sera buscar maximizar su beneficio o
minimizar costos y elegir la mejor combinacion de insumos a partir de una funcion de produccion que se
mantiene fija. Dichas empresas o productores de competencia perfecta no sélo son convertidos en precio-
aceptantes, sino que se convierten en costo-pasivas, pues no es parte de su objetivo maximizador buscar
compulsivamente mejorar su tecnologia para abaratar sus costos o mejorar productos, con el fin de
arrebatar cuotas de mercado a sus rivales. Las empresas de competencia perfecta no pueden ser rivales
agresivos con la intencion de arrebatar cuotas, sino que pasivamente deciden cantidades de produccion,
adaptandose a los precios y tecnologias imperantes.

La versidon de ventajas comparativas de Ricardo, si bien concibe la tecnologia constante en el
tiempo, al menos considera que ¢sta difiere en una misma rama en cada pais. La diferencia relativa de
productividades es la fuente principal de la ventaja comparativa, dado que los salarios son uniformes al
interior de cada nacién.

La version neoclasica mas popular del comercio internacional, Heckscher-Ohlin-Samuelson
(HOS), llega al extremo de eliminar totalmente en su planteamiento la importancia de las diferencias
tecnoldgicas en una rama a nivel internacional, pues asume no sélo la constancia, sino la uniformidad de
la tecnologia en cada rama en cada pais. >’ Este modelo le asigna ¢l papel central de las ventajas
comparativas de un pais —poseer el menor costo relativo en un bien— a la abundancia relativa de los
factores productivos, en interaccion con la intensidad relativa de uso de los factores por parte de la
tecnologia existente en todo el mundo (Gochez, 2008). Si en un pais existe abundancia relativa de un
factor, éste sera relativamente mas barato ahi en autarquia y, en consecuencia, los bienes que lo utilicen
de manera intensiva seran también mas baratos frente a los de otra nacion, que tenga una escasez relativa
de tal factor. Asi, la abundancia relativa de algun factor, esto es, que cada pais tenga el menor precio
relativo (costo de oportunidad) en ¢l bien que utilice de manera intensiva ¢l factor relativamente
abundante, originara la ventaja comparativa, que significa poseer el menor precio relativo de autarquia en
los modelos HOS.

Cuando en el modelo HOS se asume ¢l supuesto de uniformidad y constancia tecnologica, en la
practica se climina toda posibilidad para que un pais y sus empresas puedan ser absolutamente mas
productivos (o menos) en todos sus bienes respecto de otro, y mas bien, el asunto se reduce a una mayor
eficiencia relativa de los paises en los bienes que son intensivos en los factores relativamente abundantes.

** Los modelos de la competencia imperfecta también hacen algo similar, al asumir empresas, que si bien son
precios determinantes, maximizan el beneficio al escoger la cantidad a producir a partir de funciones de
produccién dadas.

En general, en los modelos neoclasicos de comercio se establece el equilibrio de autarquia y luego el de libre
comercio, asumiendo que las tnicas variables reales que han cambiado entre ambos momentos son los precios
relativos (bienes y factores), en especial los términos de intercambio del bien de exportacidn respecto del de
importacion, y ademads las cantidades absolutas y relativas producidas, consumidas, exportadas ¢ importadas.
Otras variables reales se¢ mantienen constantes: dotaciones de factores de los paises v de factores de los
individuos, gustos y preferencias de los consumidores, las tecnologias de produccion y fronteras de posibilidades
de produccion. Tras haber establecido el equilibrio de libre comercio, se modelan los posibles efectos en el
mismo de cambios en los otros factores reales, tales como crecimiento de dotaciones de factores, mejoras
tecnolégicas ¢ incluso transferencias reales. Véanse los capitulos de comercio y crecimiento de Appleyard y
otros (2003: 182-200), Ossa (2002: 271-284) y Gandolfo (1998: 267-292), en los que se supone que cambios en
las variables reales modifican el equilibrio; sin embargo, el resultado final es siempre el equilibrio comercial. En
Ossa (1999: 49-69) se puede observar la incorporacidn a posteriori al equilibrio de libre comercio de
transferencias reales, que permiten un desequilibrio comercial.
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En resumen, la teoria de la competencia perfecta que se aplica a los modelos de comercio
internacional elimina, mediante sus supuestos, toda posibilidad de que las empresas de un pais puedan o
busquen imponerse de manera general a las de otro. Los mecanismos monetarias autocorrectores de los
desequilibrios comerciales, sumados con una teoria de la competencia que anula la misma competencia
real y con un modelo como ¢l HOS que asume pleno empleo junto con la igualdad y constancia
tecnologica de las naciones, son los componentes basicos de la “moderna” teoria neoclasica de la ventaja
comparativa. Tales supuestos anulan desde un inicio toda posibilidad de que la liberalizacion comercial
tenga efectos negativos en ¢l largo plazo, en especial para las naciones rezagadas y sus empresas. La
uniformidad y constancia tecnoldgica del modelo HOS eliminan por completo de la discusion la
problematica que seria crucial para las relaciones de una nacién subdesarrollada con otra desarrollada: las
consecuencias de una liberalizacion en la que la segunda supere a la primera por una mejor tecnologia y
menozges costos absolutos en ambos bienes, y ¢l caso en que tal brecha crezca debido a la competencia
real.

2. La teoria de la paridad del poder adquisitivo

La teoria de la paridad del poder adquisitivo (PPA) se presenta como una teoria de largo plazo de los tipos
de cambio nominales, con implicacion para los reales, que resalta sobre todo aspectos monetarios y excluye
los cambios en las variables reales —cuyas modificaciones son tratadas como shocks— (Dormbusch, 1988:
89-92, Calderén y otros. 2003: 6; Ossa, 1999: 222-229),

Diferentes autores (Shaikh, 1998 y 2003; Sarich, 2006; Kicillof y otros, 2007) insisten en la
complementariedad, poco explorada en la literatura convencional, entre la PPA, que representaria el lado
macromonetario de los tipos de cambio, y la ventaja comparativa, que trataria sus aspectos “reales”.

La teoria de la paridad del poder adquisitivo se expresa generalmente en dos versiones: la
absoluta y la relativa, cuya formulacion aparece en casi todos los textos de economia internacional, ¢
incluso se le encuentra subyacente a varios enfoques monetarios mas desarrollados (Tugores, 2006: 150-
153; Pugel, 2004: 461-468; Ossa, 1999:222-229).

La primera de ellas (PPAA) sostendria que, en ausencia de costos de transporte y otras barreras al
comercio, una canasta de bienes similares deberia tener el mismo valor —en una misma moneda— en
diferentes paises. Debido al arbitraje, los precios de los bienes comercializables deberian ser similares,
ajustados en una moneda comun, entre los diferentes paises.

En particular, con un régimen de tipo de cambio flexible, segun la PPAA, ¢l tipo de cambio
nominal (moneda local/divisa extranjera) se deberia ajustar para igualar ¢l cociente de precios (nivel de
precios extranjeros/nivel de precios locales), en respuesta a las ganancias por arbitraje a que darian lugar
las discrepancias de tal relacion (poder comprar mas barato en uno de los paises y vender mas caro en el
otro). En ¢l caso de un tipo de cambio fijo serian los niveles de precios los que se ajustarian en ¢l largo
plazo para restablecer el equilibrio PPAA, o bien podrian ser las autoridades monetarias las que ajusten el
tipo de cambio nominal a su valor de “equilibrio” de largo plazo PPAA (Ossa, 1999: 222-229).

* Esa discusion seria ain més fructifera si se elimina el supuesto de que las economias tienden a funcionar con
pleno empleo. En el caso del desempleo de factores en la economia avanzada previo al libre comercio, ésta
podria incrementar la produccion de los bienes sin que sea indispensable modificar los precios relativos de
bienes y factores por ejemplo, lo que facilitaria concentrar las diferentes ramas.
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Por otra parte, la PPA en su version relativa establece que a partir de una cierta situacion de
“equilibrio”, la variacion del tipo de cambio deberia ser proporcional al diferencial de inflaciones local y
extranjera. Esta version permitiria la existencia de aranceles y otras barreras al comercio, costos de
transporte y bienes no transables, que podrian hacer que ¢l tipo de cambio nominal no se¢ iguale al
cociente de precios local y extranjero. Sin embargo, si dichos factores se mantuvieran constantes, ¢l tipo
de cambio nominal deberia tender a variar segun la variacidn relativa de los precios locales y extranjeros.

La PPA relativa en conjunto con algunas extensiones monetarias haria posible que aun en
presencia de tipos de cambio fijos, las variaciones del tipo de cambio nominal y de los precios relativos
fueran iguales debido a mecanismos de inflacién interna y externa. En caso de tipo de cambio flexible,
podria ser la variacidén del tipo de cambio nominal la que ajustara una discrepancia entre ¢ste y la
variacién de los niveles de precios relativos de dos paises. >

Hay que observar que en las dos versiones de la PPA se asumiria como punto de partida una
especie de libre comercio —perfecto en un caso o con imperfecciones en el otro—, que permitiera la
operacion de un cierto arbitraje competitivo, mas o menos perfecto, segin la version, en los bienes
transables al menos, pero ademas ambas asumirian una situacidén inicial de “equilibrio”, que
corresponderia a una balanza comercial y/o de cuenta corriente igual a cero (Calderdn y otros., 2003: 6;
Kicillof y otros, 2007: 41-46; Ossa, 1999: 224-225 y 229). Es precisamente esa situacion de “equilibrio”
tedrico la que le proporciona algun sentido a la PPA para definir y estimar un tipo de cambio nominal de
equilibrio de largo plazo PPA, vy compararlo con ¢l de mercado, a fin de establecer si este ultimo esta
sobrevaluado o subvaluado respecto de su nivel de “equilibrio PPA™.

La PPAR, pero también la PPA absoluta, cuando se combinan con modelos monetarios, asumen
que lo que cambia son las variables nominales, como el tipo de cambio nominal y el nivel de precios, pero
que todos los aspectos reales se deben mantener constantes, entre ellos los aranceles, precios relativos,
términos de intercambio, relaciones transables y no transables (Dornbusch, 1988: 8§9-92).

En caso de que ¢l tipo de cambio nominal fuera determinado por ¢l cociente de niveles de precios
como sefiala la PPA absoluta, el tipo de cambio real (TCR) que predice en el largo plazo seria un valor
constante y unitario (estacionario en lenguaje econométrico). Es decir, si el tipo de cambio real consiste
en ¢l producto del nivel de precios extranjeros (P*) por el tipo de cambio nominal (¢) —moneda
local/unidad de divisa extranjera—, dividido entre ¢l nivel de precios local (P):

TCR =¢ P*/P (D
Y dado que la PPAA plantea que:
¢=P/P* )

Si se sustituye (2) en (1) se observa que la PPAA predice que ¢l tipo de cambio real en el largo
plazo se mantendra constante en el valor de uno:

TCR= 1 3)

* Dornbusch (1988:89-90) sefiala que para que se cumpla la PPA relativa no basta una simple teoria del arbitraje,
sino que se requiere “el postulado de la homogeneidad de la teoria monetaria”.
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Es decir, que para la PPAA, ¢l tipo de cambio real de los paises, a partir de un cierto equilibrio
inicial ligado a un libre comercio, no deberia apreciarse —encarecer sus bienes—, ni depreciarse
sistematicamente en el largo plazo.

En ¢l caso de la PPA relativa, el tipo de cambio nominal no es igual al cociente de precios
local/extranjero, por lo que el tipo de cambio real no sera igual a uno. Sin embargo, dado que la PPAR
asume que la variacion del tipo de cambio nominal es proporcional a la variacion de los precios locales y
extranjeros, el TCR se mantendria también estacionario alrededor de ese valor diferente de uno, siempre
que las variables reales —entre ellos los precios relativos— se mantuvieran sin cambios.

Cuando se plantean los términos mediante un indice de tipo de cambio real (ITCR), referido a un
afio base que se supone de equilibrio, la PPAR —al igual que la absoluta— predecira que éste se
mantendria estacionario en uno, sin tender a apreciarse o depreciarse sistematicamente. Es decir, si el
ITCR consiste en ¢l producto de un indice de tipo de cambio nominal (IE) por un indice de precios
extranjeros (IP*), entre un indice de precios locales (IP), referidos a un afio base de equilibrio:

ITCR = IE IP*/IP 4)

Y dado que la PPAR plantea que en ¢l largo plazo el tipo de cambio nominal (ef) tendera a variar,
respecto de su valor en un afio de equilibrio (eo), proporcional a la variacion relativa de precios locales y
extranjeros experimentada en el mismo periodo (Pugel, 2004: 463; Ossa, 1999: 228):

t 0

ez/eOZ * #
PR,

®)

Como se puede observar, la relacion (5) se puede reformular como una relacion de indices de las
diferentes variables, con base en ¢l afio inicial de equilibrio:

[E=IP/IP* (6)

Si se sustituye (6) en (4), se obtiene que la PPAR predecird un ITCR en ¢l largo plazo que se
mantendra constante en uno:

ITCR= 1 (7)

Esto altimo significa que la PPAR también sostiene que a partir de cierto equilibrio inicial, ligado
a un libre comercio “mas o menos perfecto”, los diferentes paises no deberian experimentar procesos de
depreciacion o apreciacion de largo plazo de sus tipos de cambio reales, que conlleve a abaratar o
encarecer de manera relativa sus bienes y de forma sistematica.

Como resumen, hay que reiterar las implicaciones globales que la economia convencional, basada
en las ventajas comparativas y la PPA, derivan para una hipotética nacién subdesarrollada, con desventaja
de costos, que se liberaliza y se expone al libre comercio.

En primer lugar, se puede decir que en la teoria de las ventajas comparativas, y particularmente
en la ley de costos comparativos se indica que en ¢l proceso de ajuste del libre comercio, los tipos de
cambio real se¢ moveran depreciandose (apreciandose) en aquellos paises con un déficit inicial (superavit),
que abaratan (encarecen) los costos de sus bienes, a manera de mejorar (desmejorar) su competitividad
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hasta ¢l punto de alcanzar ¢l equilibrio comercial. Este primer mecanismo constituye la garantia de que
los paises rezagados productivamente y desventajas de costos generales podran equipararse con los
avanzados al establecerse ¢l libre comercio, por grandes que sean sus desventajas iniciales de costos y
competitivas, y por mucho que se mantengan posteriormente sus brechas de productividad/tecnologia.

En segundo lugar, en la PPA —<¢l complemento de la ventaja comparativa— se establece que a
partir de una situacion de equilibrio —que asume ¢l equilibrio externo—, con libre comercio en ¢l que va
han ocurrido los ajustes respectivos, los indices de tipo de cambio real y términos de intercambio,
tenderan en ¢l largo plazo a mantenerse constantes. La PPA, en sus dos acepciones, implicaria que si se
cumple, y si todos los factores reales se mantienen constantes, los paises no puedan experimentar
sistematicamente pérdidas o ganancias de competitividad por ¢l encarecimiento (apreciacion del ITCR) o
abaratamiento (depreciacion del ITCR) relativo de sus bienes en ¢l largo plazo.

a) La teoria heterodoxa del comercio internacional: ventajas absolutas de costos
clasico-marxista

Autores contemporaneos como Shaikh (2003) y Guerrero (1995), entre otros, han contribuido a
desarrollar una teoria alternativa a la de las ventajas comparativas, en su version ricardiana y neoclasica
predominante en la economia convencional. Los autores han contribuido a establecer los fundamentos de
lo que seria una teoria de las ventajas competitivas clasico-marxista o una teoria moderna de la ventaja
absoluta de costos. **

* Es importante tener en cuenta que la ventaja comparativa suele descalificar a la ventaja absoluta clasica, porque
la identifica como una concepcidon que sostendria que un pais podra exportar un bien si tiene ventaja en
productividad (Krugman, 2001:25). A continuacidn se sefiala que tener ventaja de productividad no garantiza
tener los menores costos, va que la misma también depende de las tasas salariales (en el caso de los modelos de
“un solo factor”). Algunos autores heterodoxos han enfatizado que identificar ventaja absoluta con ventaja de
productividad es falsearla, pues desde el postulado original de Smith —y en su desarrollo moderno— se hace
referencia a que una nacidén posea los menores costos unitarios de produccion intrasectoriales absolutos,
ajustados en una misma moneda. Para la teoria de la ventaja absoluta es evidente que tener mayor productividad
es un factor clave, pero no es el tinico ni es suficiente para tener los menores costos unitarios de produccién. En
cualquier caso, segun Shaikh (1991) v Guerrero (1995), el criterio crucial para tener ventaja absoluta efectiva en
una industria, con un comercio internacional liberalizado, es verificar qué pais tiene los menores costos unitarios
absolutos intrasectoriales, ajustado en una moneda comun.
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I1. LA TEORIA CLASICO-MARXISTA DE LA COMPETENCIA

El primer elemento a desarrollar es la concepcion de competencia y precios que estd en la base del
planteamiento de la teoria de la ventaja absoluta de costos sostenida por Shaikh (1991) y Guerrero (1995),
retomado de la teoria marxista de los precios de produccion.

Para la perspectiva clasico-marxista la competencia €s un proceso turbulento mas que un estado
arménico, que implica una intensa rivalidad de las diferentes unidades de capital a fin de obtener la
maxima ganancia posible. La competencia contiene dos dimensiones fundamentales, que se llevan a cabo
simultaneamente y se sintetizan en la teoria de los precios de produccion: °'

1) La primera seria la competencia intrasectorial, en la que ¢l arma principal de las empresas
en una industria ¢s la mejora de la tecnologia vy de la organizacion de la produccion para reducir sus
costos por unidad de producto y/o de manera complementaria mejorar la calidad de éstos, con el afan de
apropiarse de cuotas crecientes de mercado —a costa de sus competidores— vy asi recibir mayores
ganancias y aumentar su tasa de rentabilidad. ** Son los capitales reguladores de cada rama aquellos que
poseen las mejores condiciones de produccion reproducibles y que predominan, los que determinaran los
precios de cada uno de los diferentes bienes y su cambio en el tiempo. Derivado de esta competencia
intrasectorial surge un precio tendencialmente “anico” para cada bien, que dada la persistencia de
diferentes estructuras de costos de las empresas, asociados a diferentes tecnologias, hace surgir tasas y
margenes de ganancia diferenciadas en una misma rama: por lo general, son mayores aquellas empresas
con mejor tecnologia y mayor eficiencia, menores, las mas atrasadas y una promedio, los capitales
reguladores predominantes.

Ademas, hay que sefialar que este proceso de competencia, desde la concepcion clasica, no es
suave, pues por un lado las empresas ni son pasivas —mas bien determinan sus costos— ni renuncian a la
posibilidad de hacer dafio a sus rivales, para arrebatarle cuotas de mercado, a partir de cualquier factor
que les otorgue una ventaja. Por otra parte, algunas de las empresas rezagadas estan condenadas a la
quicbra en caso de no revertir tal situacion, ya sea porque sistematicamente enfrentan pérdidas o sus tasas
de rentabilidad son bajas. De ahi la compulsion de los diferentes capitales a aplicar mejoras en los

' Para un mejor desarrollo de la concepcion clasico-marxista de la competencia inter ¢ intrasectorial subyacente en

la teoria de los precios de produccidn, véase Shaikh (1991), Guerrero (1995) y Gouverneur (2005).

Es conveniente sefialar que la competencia real puede incluir aquellas estrategias de las empresas para imponer
precios a sus proveedores o incluso monopolizar algin recurso estratégico. Sin embargo, ¢so no excluye que
busquen reducir sus costos unitarios de produccion para aumentar sus ganancias. Ademas, hay que sefialar que si
bien el incremento de la ganancia y la tasa de rentabilidad, el resultado agregado de una industria o de la
economia motivan la competencia intrasectorial, segun la teoria marxista, puede ser el contrario, es decir, que la
tasa de rentabilidad se contraiga cuando las nuevas tecnologias se van adoptando por otras empresas, sobre todo
cuando se incorpora ¢l capital constante fijo. Sin embargo, aun en esa ltima situacidn, por lo general en cada
rama las empresas mas eficientes y con mejor tecnologia, asociadas a menores costos de produccién o mejores
productos, es probable que tengan una mayor tasa de rentabilidad que las mas rezagadas dado el resto de
condiciones. Es importante tener en cuenta que una empresa que por su mejor tecnologia o eficiencia posea los
menores costos unitarios respecto de los de sus adversarios, al vender a los mismos precios tendrd un mayor
margen de ganancia sobre los costos de produccidn unitarios, y ganard asi cuotas a los adversarios, aun en ¢l
caso que su tasa de ganancia sobre ¢l capital total pudiera ser menor, por una mayor cantidad de capital constante
fijo.

32
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procesos de produccion antes que sus rivales, pero ademas a echar mano a cualquier otro factor que les
: 33
permita superarlos.

2) La segunda dimensién seria la competencia intersectorial, en la que el capital se mueve
de ramas para fluir a aquellas de mayor rentabilidad, deprimir eventualmente sus precios y salir de las de
menor incrementando sus precios. El movimiento de capital hace referencia a que las inversiones nuevas,
de capitales antiguos o nuevos, tienden a ser relativamente mayores en las ramas con mas alta tasa de
rentabilidad y menores en las de mas baja, lo que corresponde con el aumento absoluto o relativo de la
produccion en las primeras y su reduccion absoluta o relativa en las segundas. Ese diferente grado de
expansion de la oferta de las diferentes ramas de produccion a su vez deprimira o elevara los precios de
las ramas con mayor o menor inversion, respectivamente. >* En esta dimension de la competencia surge
una tasa de ganancia uniforme para los capitales reguladores de las diferentes ramas. Los precios que
incorporan esta tasa media o uniforme son los llamados precios de produccion, que obviamente difieren
de una rama a otra. > Sin embargo, cabe sefialar que no son todas las empresas de cada rama las que
obtienen esa tasa de ganancia uniforme, sino que la tendencia indica que son los capitales reguladores o
modales de cada rama de produccion, mientras que los capitales con tecnologias y eficiencias inferiores o
mejores podran obtener ganancias menores 0 mayores.

3) Los precios de produccidn serian el “centro de gravitacion™ alrededor del que oscilaran
los de mercado, y son los capitales reguladores los que marcaran la tendencia de los primeros en el largo
plazo, en su compulsidén por introducir mejores tecnologicas y organizativas para ganar cuotas de sus
adversarios. *° Derivado de lo anterior, resulta importante sefialar que la competencia al interior de un
pais llevara a que las regiones que poseen una mayor cantidad de capitales reguladores en una amplia
variedad de ramas, con ventajas de costos y calidad de bienes, ganen cuotas de mercado respecto de
regiones en las que predominan capitales mas atrasados. Las regiones rezagadas vy sus capitales, por el
contrario, iran perdiendo cuotas de mercado, quebrarin mas empresas, experimentaran un mayor
desempleo v, salvo que se contrarreste, podrian terminar sin capacidad productiva. Al interior de una

* En el proceso de reduccién de costos tiene una gran importancia las mejoras de la tecnologia y la inversion, pero

también estrategias complementarias como las de organizacion de la produccidn, comercializacion, investigacion
y desarrollo, apoyos gubernamentales, entre otros. Incluso, las empresas pueden echar mano de estrategias como
reduccion de salarios, incremento de la intensidad de trabajo, desmejoras de las condiciones laborales,
aprovechamiento de algiin recurso natural, que sin embargo pueden tener consecuencias sociales y ambientales
graves.

La competencia intersectorial hace que las tasas de ganancia desciendan o suban en las diferentes ramas
productivas, tendiendo a igualarse, debido a los flujos y reflujos de capitales, sin importar la eficiencia de los
capitales reguladores de cada sector.

“Una tendencia permanente a la igualaciéon sectorial, pero una tendencia que se realiza en medio de la
permanente desigual real de dichas tasas sectoriales,,,” (Guerrero, 1997: 67)

La gravitacion no debe entenderse como que existen unos precios de produccion ideales determinados y fijos
para una tecnologia constante, y que los de mercado se limiten a oscilar alrededor de éstos. Mas bien debe
entenderse que los precios de mercado en el largo plazo suben y bajan como respuesta a la menor o mayor
expansion de la oferta originada por tasas de acumulacién mds bajas o altas, que responde a su vez a los
diferenciales de tasas de ganancia de los capitales reguladores sectoriales. Este proceso tiende a igualar las tasas
de ganancia al menos de los capitales reguladores en cada rama, haciendo que los precios de mercado bajen en
las que hay tasas de rentabilidad altas por la mayor inversidn y expansion de su oferta, y suban en donde hay baja
rentabilidad por la disminuida acumulaciéon y expansion de la oferta. No estd demas sefialar que la acumulacion
de capital, nuevo o antiguo, no se¢ hace en general sobre la misma base tecnoldgica, sino que mas bien por la
misma competencia de capitales en una rama, se¢ busca compulsivamente adoptar la mejor tecnologia y
transformar la organizacién de la produccidon, que permita abaratar los costos unitarios y mejorar productos
frente a la competencia.
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nacidén no existen elementos que impidan que regiones concentren la mayor cantidad de actividades
productivas y que otras carezcan de las mismas.

La teoria de las ventajas absolutas clasico-marxista incorpora esa concepcidon de competencia,
subyacente a la de los precios de produccion de su teoria del comercio internacional. Para dicha teoria,
con un esquema liberalizado, la competencia inter ¢ intrasectorial, ¢l proceso de formacion de los precios
de produccion y la tasa de ganancia media adquieren un caracter mundial: las empresas que tengan y
logren mantener los menores costos de reproduccion o las mejores condiciones de reproducciéon a nivel
mundial se impondran a sus rivales en cada rama, determinaran los precios y se apropiaran de mayores
ganancias. El capital se¢ movera entre las ramas de los diferentes paises —o incluso, pero no
necesariamente, entre paises— en busca de las ramas de mayor ganancia. Sin embargo, no habra ninguna
regla para que esa dinamica de los capitales esté automaticamente en sintonia con mejorar la posicion de
un pais en la division internacional del trabajo, alcanzar el equilibrio comercial, mantener el pleno
empleo, distribuir el desarrollo y los beneficios en cada una de las naciones.

En la concepcion heterodoxa se considera que la competencia intra ¢ intersectorial a nivel
internacional funciona de manera bastante similar a lo que ocurre con diferentes zonas al interior de un
pais, 7 sobre todo a medida que la liberacion existente sea mayor. En un pais, aquellas regiones que
poseen una mayor cantidad de empresas que tengan v mantengan las ventajas de costos se impondran a
las rezagadas y les quitaran paulatinamente cuotas de mercado y ramas productivas. De manera similar,
en ¢l comercio internacional, a medida que sean mas liberalizados, los paises que posean mas capitales
reguladores, y en una mayor cantidad de ramas, se¢ impondran al resto, porque ganaran cuotas de mercado,
obtendran mayores ganancias, pero ademas muy probablemente veran aparecer ¢ incrementar los
superavit comerciales sectoriales y/o globales, un relativo mayor crecimiento econéomico y del empleo.
Por ¢l contrario, las empresas de los paises que posean menos capitales reguladores mundiales y/o en una
menor cantidad de ramas, obtendran menores tasas de rentabilidad, perderan cuotas de mercado y muy
probablemente veran aparecer ¢ incrementar ¢l déficit en su comercio sectorial y/o global, quebraran
empresas y experimentaran un menor crecimiento del producto y del empleo. **

Hay que sefialar que en el comercio internacional la competencia de los capitales, intra e
intersectorial, a pesar de ser operados por diferentes factores, resulta mas compleja que cuando ocurre al
interior de un pais. Esto se debe a: la existencia en las diferentes naciones de distintas monedas; las
politicas comerciales de los Estados, que en general regulan mas los flujos entre paises respecto de las que
existen al interior de cada nacion; una menor movilidad internacional de trabajadores y empresas que la

7 Con la diferencia notable, entre otras, que a nivel internacional la fuerza de trabajo enfrenta grandes restricciones

a su movilidad con relacion a la que ocurre a nivel nacional.

Esto no excluye que paises que puedan tener desventajas en una mayor cantidad de ramas pudieran, sin embargo,
experimentar superavit comerciales globales con la liberalizacién comercial. Lo anterior seria posible en aquellos
casos en que las cantidades y precios en los pocos bienes que tuvieran ventajas fueran tales que los montos que
pudieran exportar no sdlo compensaran sino que superaran sus importaciones en los bienes en que poscen
desventajas, como sucede en los paises petroleros. También, cuando se supera ¢l enfoque simplificado de dos
paises y dos bienes, un pais podria tener capitales “intermedios” es decir, con un rezago considerable frente a los
capitales reguladores mundiales, pero superar a otros mas atrasados de terceras naciones, si fuera el caso que los
capitales reguladores no pudieran suplir toda la demanda mundial, la nacién con los capitales intermedios podria
encontrar posibilidades de suplir la demanda local, exportar a esas terceras naciones y tener un saldo
superavitario global. El punto central es que los paises rezagados al liberalizarse, en caso de no revertir sus
desventajas productivas y de costos relativas a otras naciones, si bien pueden ver aparecer saldos negativos frente
a las mds avanzadas en muchas de sus ramas productivas, a nivel agregado, miltiples factores, como los
mencionados, podrian ocultarlo.
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existente al interior de cada nacion, entre otras. Sin embargo, esos elementos por mucho que influyan no
pueden anular totalmente, bajo ¢l capitalismo, que los capitales, en busca de mayores ganancias, compitan
en ¢l sentido que se ha descrito. Todas las barreras pueden atenuar o acentuar las debilidades de unos
frente a otros o la intensidad de la lucha misma a nivel internacional, pero nunca podran desaparecer
permanentemente la competencia, en el sentido clasico-marxista de la misma, pues es inherente al mismo
capitalismo.

Es importante enfatizar lo sefialado por Shaikh (2003: 3) de que no son las imperfecciones del
mundo, como lo serian los aranceles, subsidios, normas sanitarias y fitosanitarias u otros, los causantes de
la inoperancia de la teoria de las ventajas comparativas para los paises atrasados. Mas bien, es importante
comprender que el comercio liberalizado, en ¢l orden capitalista, funciona al premiar al fuerte y castigar
al débil, sin ningiin mecanismo que equipare las desigualdades y asimetrias de las naciones y sus
empresas. Asi, falla la teoria de las ventajas comparativas y sus postulados sobre la especializacion
internacional, ya que no logra dar cuenta del funcionamiento real del comercio en el mundo capitalista.

Los instrumentos de proteccion comercial, explicitos o implicitos, sean legales o no segun las
normas comerciales internacionales, pueden efectivamente desempefiar un papel importante, atenuar o
acentuar las desigualdades entre paises, en tanto sean de una magnitud suficiente para superar o agravar
las brechas de costos y diversidad productiva en el tiempo, pero no pueden eliminar el movimiento propio
del capital productivo, que busca ganar cuotas de mercado a sus rivales tras reducir sus costos de
produccion. Efectivamente, esos instrumentos pueden hacer que una nacioén concentre alguna actividad
productiva, con efectos acumulativos posteriores, a pesar de la desventaja productiva y de costos que
tuvieran sus capitales, si la magnitud y duracién de tales medidas le permitiera eliminar a la competencia.
Sin embargo, hay que tener en cuenta que la ausencia de barreras comerciales tampoco garantiza que un
pais con ventajas de costos en una rama productiva esté exento que otra nacidon que, en un futuro, pudicra
arrebatarle dicha industria, en caso de que los capitales de esta segunda alcanzaran un desarrollo para
lograrlo. Con lo anterior, es perfectamente entendible que el proteccionismo sea principalmente
pregonado por los capitales en situacion de rezago o desventajas frente a sus adversarios, mientras que la
liberalizacion se pregone por aquellos otros capitales en situacidon ventajosa.

En resumen, para el enfoque clasico marxista, seran los capitales mundiales que posean las
ventajas de costos absolutos unitarios de produccidn en cada rama, y sobre todo los que la mantengan en
el tiempo, los que se impondran en el comercio internacional, porque han ganado cuotas de mercado,
obtenido mayores ganancias y marcado la trayectoria de los precios en detrimento de sus adversarios. Los
capitales rezagados, en caso de no revertir tal situacion, veran perder cuotas de mercado, disminuir su
rentabilidad y una trayectoria de los precios que no responde necesariamente a sus propias condiciones de
produccion, lo que acarrearia una posible quiebra cercana. Las naciones que posean una mayor cantidad
de esos capitales reguladores en una mayor diversidad de industrias, dadas sus ventajas de costos
absolutos, seran por lo general las que experimentaran crecientes superavit comerciales sectoriales y/o
posiblemente globales. Las naciones con menor cantidad de capitales reguladores en un menor nimero de
ramas veran aparecer un creciente déficit comercial sectorial y/o global, de mantener su rezago.

Hay que subrayar que el proceso de competencia descrito, no tiende automaticamente a favorecer
a las naciones involucradas, ya que no garantiza, entre otras cosas: ¢l pleno empleo de recursos, que los
paises y empresas se modernicen —las empresas pueden quebrar v los paises se pueden desindustrializar
en extremo— ni que las naciones encuentren un lugar en la divisidn internacional del trabajo.

En la teoria de la ventaja absoluta de costos tiene un papel fundamental qué paises poseen y
mantienen los capitales reguladores con las mejores tecnologias y organizacion de la produccidn asociado
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a menores costos unitarios de produccion y/o a una mejor calidad de productos en una amplia gama de
ramas, sobre todo en ¢l largo plazo. Sin embargo, conviene sefialar que otros factores pueden influir en
dicha ventaja absoluta por menores costos, mientras incidan en tal situacion de costos y calidad: propios
de cada empresa individual como salarios, estrategias de mercadeo, canales de comercializacidon y
transporte; externos a las empresas, como acceso a recursos naturales, condiciones climaticas, entre otros.
Ademas, los niveles salariales del pais, la infracstructura nacional, el grado de desarrollo cientifico, la
calificacion de la fuerza de trabajo v las politicas publicas en general también pueden incidir.

Debido a que la competencia a nivel internacional, en presencia de desigualdades productivas,
generara superavit y déficit comercial en los diferentes paises, y sin dejar de lado la pretendida ley de
costos comparativos de la economia convencional, un elemento clave es reflexionar sobre ¢l mecanismo
monetario que opera en ¢l comercio internacional al haber desequilibrios segin la teoria clasico-marxista.

A. MECANISMOS MONETARIOS SUBYACENTES A LA TEORIA DE LA VENTAJA
ABSOLUTA CLASICO-MARXISTA

El segundo elemento de la teoria de la ventaja absoluta de costos es que los mecanismos monetarios que
operaran con el libre comercio o un comercio mas liberalizado no corrigen necesariamente el déficit
(superavit) de la balanza comercial o cuenta corriente surgido, por ¢jemplo, de una amplia desventaja de
costos absolutos, como sugiere la ventaja comparativa. Por ¢l contrario, los mecanismos que suelen
funcionar son tales que pueden financiar la permanencia de desequilibrios comerciales por periodos largos.
Los desequilibrios de balanza comercial de bienes y servicios, sobre todo en un contexto liberalizado, estan
aparcjados histéricamente a la persistencia de flujos internacionales financieros, de diferente tipo, que
permiten mantener o ampliar dentro de ciertos rangos tales brechas a las naciones, sin estar exentos cada
cierto tiempo a una crisis de balanza de pagos. **

Para la ventaja competitiva clasico-marxista, ¢l superavit o déficit comercial surgido de una
liberalizacion comercial, y el consiguiente influjo o reflujos de divisas que éstos generan, pueden
aumentar o reducir la oferta monetaria. Sin embargo, este efecto opera no unidireccionalmente sobre los
niveles de precios de los paises, sino que influyen primariamente en las tasas de interés mediante su
efecto en el dinero para atesoramiento, en buena medida manejado por la industria bancaria. En los paises
superavitarios comercialmente, las entradas netas de divisas aumentaran la oferta monetaria, reduciran las
tasas de interés y permitiran financiar de mejor manera la oferta exportable expandida por el mercado
ampliado. Por ¢l contrario, en los deficitarios, las salidas netas disminuiran la oferta monetaria,
incrementaran los tipos de interés y dificultaran el financiamiento de una produccién nacional mermada
por las crecientes importaciones. *

* La existencia de mecanismos que no corrigen los desequilibrios comerciales estd intimamente ligada a la

concepcién monetaria marxista que concibe, entre otras cosas, la no neutralidad del dinero y el caracter
endogeno de la oferta monetaria, aspectos contrapuestos a los que supone la teoria cuantitativa del dinero
convencional, sobre todo en los ambitos del comercio internacional. Sobre la critica a la teoria monetaria
cuantitativa, neutralidad del dinero, dinero motivo transaccidn y trueque subyacente en la teoria de las ventajas
comparativas ricardiana y neocldsica y de la teoria de la PPA y enfoques monetarios asociados, véase Sardoni
(2004), Shaikh (1991) y Kicillof y otros (2007). Estos autores desarrollan los elementos del plantcamiento de la
teoria monetaria de Marx.

Para un desarrollo mas detallado del mecanismo que origina una expansion de la oferta monetaria segun la teoria
marxista, véase Sardoni (2004) y Shaikh (1991).
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Los diferenciales de las tasas de interés entre los paises pueden incentivar ademas los
movimientos de capital financiero, en sentido contrario a los saldos comerciales, que buscaran aprovechar
los rendimientos mayores que ofrecen las mas altas tasas de interés de los deficitarios. Asi, parte de los
ingresos netos de divisas por ¢l saldo de cuenta corriente de los paises superavitarios serviran para
financiar flujos de capital que van a las naciones deficitarias en busca de las mayores tasas de interés; de
esta manera, debido al saldo negativo de la balanza comercial de los paises deficitarios, las salidas netas
de divisas seran compensadas con los influjos de capital del extranjero que buscan mayores rendimientos.
Gracias a estos mecanismos, no es necesario equilibrar las balanzas comerciales de ambas naciones.*!

Es importante contrastar brevemente el mecanismo monetario heterodoxo con el convencional.
Por e¢jemplo, si un pais tiene un déficit comercial al liberalizarse, en el enfoque convencional eso
generaria una salida neta de divisas, reduciria su oferta monetaria, disminuiria su nivel de precios y/o
depreciaria su tipo de cambio real, hasta que eventualmente mejore su posicion competitiva en algunos
bienes y desaparezca ese desequilibrio comercial. En el enfoque heterodoxo, en cambio, un déficit
comercial en un nacién que se liberalice, generard una contraccion de la oferta monetaria, que llevaria a
incrementar las tasas de interés en este pais deficitario respecto de nacidn superavitaria, lo que
incentivaria los movimientos de capital desde la segunda a la primera y permitiria financiar por un tiempo
ese saldo negativo o incluso lo ampliaria.

De esta manera, un pais rezagado, debido a sus desventajas productivas y de costos en una amplia
gama de bienes, al liberalizar su economia, su balanza comercial se volvera deficitaria. En caso de no
revertir tal situacion de rezago, podria mantener y hasta ampliar el desequilibrio por largo tiempo, por el
hecho de tener un saldo neto positivo en su cuenta de capital y financiera. En este planteamiento, no es
indispensable que el pais rezagado tenga que equilibrar las balanzas comerciales, y mas bien es probable
que se produzca algun equilibrio en la balanza de pagos, en caso de que el déficit comercial se iguale a los
influjos de capital y financieros. De no operar ¢l mecanismo supuesto por la ventaja comparativa, ¢l pais
rezagado, en el ejemplo simplificado de dos bienes tampoco podria estar habilitado de exportar sus bienes
de ventaja comparativa “potencial”; mas bien lo haria con financiamiento externo, no se¢ podria
especializar y desaparecerian sus diferentes ramas productivas, a menos que reconvirtiera su industria. **

Al capital financiero que puede moverse con la intencion de aprovechar los diferenciales de tasas
de interés se le puede agregar otros flujos internacionales de capitales, como crédito comercial, préstamos
internacionales, deuda publica externa, pero ademas flujos de IED. Los flujos de remesas de migrantes y
donaciones, sin que tengan un mévil directamente capitalista, son otras fuentes alternas de financiamiento

1 Cabe destacar que desde el enfoque adoptado por Shaikh (1991: 192) no se¢ considera que las economias

capitalistas s¢ mantengan normalmente a un nivel de pleno empleo de la capacidad instalada y mucho menos de
la fuerza laboral. Esto es importante, pues el incremento de la produccion de los bienes de exportacion, al existir
capacidad ociosa, no necesariamente se debe trasladar en modificaciones de los precios de dichos bienes.

Hay que aclarar que los mecanismos monetarios supuestos por la ventaja absoluta de costos en un caso
simplificado de dos paises y dos bienes podria hacer que una de las naciones concentre la produccion de ambos
en caso de tener ventaja de costos, dado que no operaria ¢l automatismo monetario supuesto por la ventaja
comparativa. Este ¢jemplo simplificado enfatiza la posibilidad de que un comercio liberalizado excluya la
posibilidad de que la nacién en desventaja pueda exportar su bien de ventaja comparativa, y no tanto la realidad
de que un pais concentre todos los bienes. En un contexto mas realista de muchos paises con diferentes grados de
desarrollo y muchos bienes, un pais rezagado puede exportar algunos bienes, por ejemplo aquellos en que posca
las ventajas de costos, aquellos en donde nadie mas produzca, en materias primas particulares, o aquellos en que
los capitales mas eficientes no sean capaces de suplir la demanda mundial. También es posible que una nacidén
pueda exportar bienes en los que a pesar de sus altos costos, pueda superar a otras naciones con capitales afiin
mas rezagados o en los que posea algunos pocos capitales superiores a la media mundial.
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para el déficit comercial. En definitiva, todos esos flujos permiten una cierta autonomia y ampliacion de
los desequilibrios comerciales que pueden ocurrir con la liberalizacién comercial, v en ese sentido, dan
lugar y financian el despliegue de las desigualdades competitivas de costos entre las naciones. Ademas, se
pueden acentuar los problemas para una economia comercialmente deficitaria, debido a la apreciacion
adicional del tipo de cambio real generado por la presion de los grandes flujos de divisas sobre la
disminucién del tipo de cambio nominal. En definitiva, estos flujos anulan los supuestos mecanismos
autocorrectores de los desequilibrios comerciales del tipo de Hume, base de la ventaja comparativa.

Hay que sefialar que de lo anterior se puede visualizar lo precario de los equilibrios que se
generan para una nacion rezagada que financia su déficit comercial con el aumento de sus pasivos en el
exterior, en un contexto profundo de liberalizacion comercial, sobre todo en caso de no revertir dicha
situacidén o no encontrar flujos alternos de divisas. Recurrir a préstamos externos, crédito comercial,
capitales de cartera, ¢ incluso a la IED para cubrir los déficit comerciales, obliga a que los paises tengan
la obligacion de generar ingresos de divisas para pagar no s6lo sus crecientes importaciones que origina
su desventaja competitiva, sino para cubrir el principal de los préstamos incrementados con sus intereses
v la repatriacion de dividendos. En ciertas condiciones un continuo endeudamiento externo o uso de la
inversion de cartera puede llevar a crisis cambiarias y de balanza de pagos. Los flujos de remesas pueden
permitir a una nacidén, por una parte, atenuar e¢sa posibilidad de crisis, pero, por la otra, contribuir a
financiar las importaciones y su incremento, originado por las desventajas competitivas de costos.

En resumen, para ¢l enfoque heterodoxo es perfectamente explicable la persistencia y el aumento
de déficit en el largo plazo para economias rezagadas, lo que estaria enraizado en elementos estructurales:
la desventaja competitiva de costos y la poca diversificacion de la oferta de bienes, que se origina en el
atraso de su aparato productivo y su evolucion rezagada. Los flujos de capital y financieros u otros suplen
financiamiento para una demanda efectiva que permite acrecentar ese déficit estructural y pueden hasta
agravar la situacion al apreciar el tipo de cambio nominal v acentuar el encarecimiento de los bienes
locales. Ademas, en caso de no cambiar la estructura productiva, los paises rezagados tenderan hacia al
déficit comercial y ¢l endeudamiento cronico externo, con ¢l agravante de que los reflujos de capital
incrementaran eventualmente en ¢l tiempo por ¢l pago de intereses y el principal o la repatriacion de
ganancias (Shaikh 1991:197-198).

A pesar de que el enfoque heterodoxo desarrollado de la ventaja absoluta de costos no busca
explicar la dinamica de crisis cambiarias y de endeudamiento, éste proporciona un sustrato importante
para entender la aparicion de dichas crisis como algo estructural, pues los paises con rezago productivo y
con déficit comerciales tenderan al endeudamiento externo cronico, enfrentaran presiones crecientes para
pagar el principal y los intereses, y las crisis de pagos externos seran una posibilidad recurrente. *

B. EL TIPO DE CAMBIO REAL SEGUN LA TEORIA DE LA VENTAJA ABSOLUTA DE
COSTOS CLASICO-MARXISTA

El tercer elemento del enfoque clasico-marxista seria lo relativo al tipo de cambio real y su relacion con los
desequilibrios comerciales. El tipo de cambio real ocupa un lugar fundamental en ¢l analisis del enfoque
heterodoxo de la ventaja absoluta de costos desarrollado por Shaikh. A continuacion se explican los

® Kicillof y otros (2007:46) mencionan que autores como McCombie y Thirwall sefialan que el déficit comercial
de un pais podria ser corregido también a costa del equilibrio interno, es decir, mediante una caida de la
produccién y empleo en ese pais. Este mecanismo seria una variante importante a considerar en situaciones en
que un pais no pueda financiar su déficit comercial o de cuenta corriente.
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principales elementos de éste, a fin de destacar aquellos que sirvan para su aplicacion empirica en la
presente investigacion y dejando de lado los aspectos mas formales del mismo que pueden encontrarse en
Shaikh (1999), Gontijo (2000), Ruiz-Napoles (1996) y Antonopoulos (1997). **

Como aspecto de partida, conviene recordar que el (indice de) tipo de cambio real se expresa
usualmente como una relacion de (indice de) precios relativos entre ¢l pais extranjero y el local, ajustado
por ¢l (indice de) tipo de cambio nominal, moneda local/divisa extranjera, y se puede definir como:

TCRextranjero/local=¢ P*/P ®)

En donde P* es el nivel de precios o un indice de precios extranjero (en divisa), e es el tipo de
cambio nominal o su indice, definido como unidades de moneda local por una unidad de divisa, y P es el
nivel de precios o indice de precios locales (en moneda local).

Como se trata de un tipo de cambio real, o su indice, una relacion entre los precios locales y
extranjeros, €s necesario tener en cuenta los determinantes de la evolucion de largo plazo de €stos desde
el enfoque heterodoxo. Como ya se ha explicado, desde la concepcidn clasica, los precios de produccion,
sobre todo en un entorno liberalizado, se formaran por el proceso competitivo, en las dos dimensiones
sefialadas, ahora en un contexto mundial. Aun cuando los precios de mercado suelen oscilar mucho, en el
largo plazo tenderan a aproximarse a los precios de produccion, dado el proceso de igualacidn de las tasas
de ganancias que generan los flujos de inversion diferenciados entre ramas. En cada rama, los capitales
reguladores a escala mundial, o sea los de menores costos de reproduccion, marcaran la tendencia de los
precios de produccidn, al modificar las condiciones de produccion imperantes (tecnologia y organizacion
de la produccion), y los que obtendran las tasas medias de ganancia. Esto ultimo quiere decir que los
capitales reguladores de cada rama, que se encontraran en ciertas economias, seran los que trazaran la
trayectoria de los precios a aquellos otros capitales rezagados de la misma industria que se encuentren en
otras economias, de una manera mas directa, en la medida en que exista una mayor liberalizacion
comercial.

De lo anterior, resulta clave enfatizar que como el enfoque clasico-marxista del tipo de cambio
real se enfoca desde ¢l movimiento de los precios de produccidn involucrados, implica un analisis de
largo plazo, y no tanto en las oscilaciones de corto plazo de los precios de mercado. De esta manera, en el
planteamiento heterodoxo de los tipos de cambio real se destaca que la trayectoria de éstos en ¢l largo
plazo, sobre todo en un contexto mas liberalizado, la determina ¢l proceso competitivo capitalista
mundial, o mas concretamente, ¢l proceso de igualacion de las tasas de ganancia que conlleva la
formacién mundial de los precios de produccion, influido por los movimientos de capital internacional.
Con esto es posible caer en la cuenta de que si los precios siguen la trayectoria marcada por los precios de
produccion de los bienes, en los cuales los paises tienen los capitales reguladores, y a éstos los determina
el proceso de competencia a nivel mundial en sus dos dimensiones, resulta problematico que se responda
simultancamente a los requerimientos del equilibrio comercial que supone la ventaja comparativa. El tipo
de cambio real de una nacion con relacion al mundial lo fijara fundamentalmente la evolucion relativa de
los precios de produccion de los capitales reguladores locales con respecto a los extranjeros, ajustados por
el tipo de cambio nominal.

' Para el aspecto tedrico, véase Shaikh (1999; 1991a, 1991b), Guerrero (1995), Gontijo (2000) v Gochez (2008a);
en ¢l plano empirico, véase Shaikh (1998), Féliz y otros (2008), Ruiz-Ndpoles (2001), Sarich (20006); para una
aplicacion en El Salvador, véase Martinez (2006), Cabrera (2001) y Gochez (2008b).
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Para desarrollar de mejor manera la evolucion de los precios de produccion y para aplicar
empiricamente el tipo de cambio real desde la perspectiva critica, conviene recordar que un precio,
incluso los de produccion, consiste en sumar los costos laborales mas los no laborales, mas la ganancia
unitaria. Sin embargo, como desarrolla Shaikh (1997 y 1999), el mismo se puede expresar como la suma
de los costos laborales unitarios verticalmente integrados, e¢s decir, la adicion de los directos y los
indirectos, mas la ganancia verticalmente integrada, v a su vez la adicion de las directas ¢ indirectas. * Si
un modelo simplificado de dos bienes transables (7 v j), en el que dos paises (local y extranjero) tienen los
capitales reguladores de cada rama, *° el tipo de cambio real entre ellos se puede expresar como el
cociente de los costos unitarios laborales de produccion verticalmente integrados de dos paises por el
cociente de sus tasas de beneficio verticalmente integradas:

TCRextranjero/local=¢ Pi*/Pj = (vri* /vrj) {(1+mi*)/(1+m))} )

En donde Pi* es ¢l precio del bien 7, para el que el pais extranjero tiene los capitales reguladores;
Pj, el precio del bien j, para el que ¢l pais local tiene los capitales reguladores; e es ¢l tipo de cambio
nominal (unidades de moneda local/una unidad de divisa); vri* son los costos laborales unitarios reales
verticalmente integrados de los capitales reguladores del bien 7, ubicados en ¢l pais extranjero, es decir, la
suma de los directos y los indirectos; vrj son los costos laborales unitarios reales verticalmente integrados
—directos ¢ indirectos— del pais local, mientras que mi* y 7j, las tasas de beneficio verticalmente
integradas, extranjera y local, resultantes del cociente entre las ganancias y los costos laborales,
verticalmente integrados, de cada pais.

Shaikh (1999: 5 y 13) sefiala que como las tasas de ganancia verticalmente integradas
corresponden a una combinacion convexa de las tasas de ganancia de los capitales reguladores sectoriales
locales y extranjeros, en cada rama que tienden a aproximarse, su cociente se acercaria a uno. Entonces, el
tipo de cambio real entre ambos paises se podria expresar como ¢l cociente de costos laborales unitarios
reales verticalmente integrados, que consiste en el ratio de los salarios reales por unidad de trabajo (wr) y
la productividad del trabajo (@), ambas verticalmente integradas, del pais extranjero frente al local. La
expresion algebraica sera:

TCR extranjero/local=e Pi*/Pj = (vri* /vrj) I= (wri*/@i*) / (wrj/j)) (10)

Si se define ¢l cociente de los costos laborales unitarios reales relativos vri*/vij como
CLURextranjero/local, la ecuacion (10) de manera resumida se puede expresar como:

* Shaikh (1991 y 1999) plantea que el precio de un bien se puede descomponer en la suma de costos laborales y

ganancias unitarias verticalmente integradas. Los costos laborales unitarios se componen de la suma de los
costos laborales unitarios directos ¢ indirectos y, de manera similar, las ganancias unitarias verticalmente
integradas, de las directas e indirectas. Los costos no laborales unitarios se¢ pueden descomponer en costos
laborales y no laborales mas ganancias unitarias; si se siguen descomponiendo los no laborales en los mismos
tres componentes quedaran al final inicamente ganancias y costos laborales unitarios. En ese sentido, la suma de
los costos laborales unitarios directos mas indirectos son los unitarios verticalmente integrados, y de manera
similar operaria para las ganancias.

Es importante aclarar que para la ventaja absoluta de costos no es indispensable que un pais tenga ventaja en un
bien y una segunda nacién en el otro, en ¢l caso simplificado de dos bienes. Un pais podria determinar ambos
precios. Mds bien, se plantea que si cada pais determinara un precio, se procede a mostrar que los tipos de
cambio reales, dado que son precios relativos mundiales, no se moverdn automdticamente para el equilibrio
comercial.
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TCR extranjero/local = CLUR extranjero /local (11)

En donde TCRextranjero/local es el tipo de cambio real extranjero/local; CLURextranjero/local,
el cociente de los costos laborales unitarios reales verticalmente integrados extranjero/local o
simplemente los costos laborales unitarios reales relativos extranjero/local; wri* v wrj serian los salarios
reales por unidad de trabajo verticalmente integrados, extranjeros y locales; mientras que ¢i* v ¢j las
productividades —del trabajo— vertical integradas, extranjera y local, en los respectivos bienes i y j, en
donde cada uno tiene los capitales reguladores mundiales.

Las expresiones (10) y (11) permiten analizar la dinamica de la evolucion de los tipos de cambio
real para relacionarla con la lucha competitiva, subyacente en la teoria de los precios de produccion, ya
que expresa que ¢l tipo de cambio real extranjero/local seguird la trayectoria de los costos laborales
unitarios reales de produccion extranjero/local (CLUR). Estos tltimos, a su vez, dependen de la tendencia
de sus componentes que son los salarios reales y las productividades, verticalmente integrados, relativos
extranjero/local.

El primer punto a resaltar de las relaciones (10) y (11) es que los paises veran apreciarse y
depreciarse sus tipos de cambio real, segun la evolucion relativa de largo plazo de los precios de
produccion de los bienes en que poseen los capitales reguladores mundiales, que a su vez evolucionaran
segun la forma en que se modifiquen al cambiar la tecnologia y la organizacion del trabajo. Ciertamente
tal relacion puede oscilar en el corto plazo, por una diversidad de factores asociados a la continua
fluctuacion de los precios de mercado o incluso por aspectos como crisis cambiarias, pero en el largo
plazo deberia tender a oscilar cerca de la tendencia de los precios de produccidn influidos por los flujos de
capital.

La tendencia de los precios de produccion, ajustados a una misma moneda, de los capitales
reguladores de dos naciones, se puede captar segun ¢l lado derecho de la relacion (10), mediante la
evolucion relativa de los costos laborales unitarios reales verticalmente integrados relativos de los
capitales reguladores de dos economias, una variable proxy de los costos de produccion. Por lo tanto,
segun la relacidn (10), los paises que vean en el largo plazo encarecer relativamente sus costos laborales
unitarios reales verticalmente integrados de aquellos bienes en que posean los capitales reguladores
respecto de los de sus competidores, tendran una tendencia a aumentar sus precios relativamente, y por lo
tanto apreciarse sus tipos de cambio reales. Por ¢l contrario, los paises que vean abaratarlos tenderan a
mostrar una depreciacidon de su tipo de cambio real.

Por ejemplo, si el pais local es el rezagado y experimenta un saldo deficitario luego de
liberalizarse, pero sufre sistematicamente un encarecimiento relativo de sus costos laborales de
produccioén, junto con un financiamiento externo, esto se reflejara en una tendencia para que su tipo de
cambio real disminuya y por lo tanto se aprecie. Tal encarecimiento relativo de sus bienes tal vez
aumentara su saldo negativo comercial inicial. Sin embargo, hay que tener cuidado de no vincular el
hecho de haberse topado con un déficit con la apreciacion del tipo de cambio real y con ¢l encarecimiento
relativo de los costos laborales unitarios. En caso de que una nacidn sea superavitaria por una situacion
inicial de menores costos, pero que luego experimente una persistencia de largo plazo de un
encarecimiento relativo de sus costos y la consiguiente apreciacidon de su tipo de cambio real, podria ver
disminuir tal superavit pero mantener siempre un saldo positivo del comercio por un periodo
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considerable, segiin sea la brecha absoluta que exista y sobre todo en los costos. *’ Los indices de costos
laborales y tipos de cambio real muestran la variacion relativa de costos y precios y no los niveles
absolutos de tal desigualdad.

Un segundo aspecto que se puede extraer de la expresion (10) es que los paises v sus empresas
pueden rebajar sus costos unitarios de produccidn, incrementar sus productividades mas que los otros, la
via mas importante en el largo plazo, pero ademas reducir en mayor medida sus salarios reales. Esta
segunda constituye un camino espurio con importantes limites sociopoliticos y consecuencias negativas
sobre las condiciones de vida de las personas y la reproduccion socioecondémica de una nacion.

La expresion (10) permite destacar, a su vez, que los paises con una mayor productividad podrian
poseer mayores salarios reales o incrementarlos mas, y aun asi, mantener mas bajos costos unitarios de
produccién en sus bienes, o reducirlos mas, y por lo tanto depreciar sus tipos de cambio reales. Por el
contrario, algunos paises y sus capitales, con bajas productividades y crecimiento en las mismas, se
podrian ver tentados a erosionar sus salarios reales como la via para resistir la competencia exterior, lo
que no les garantizaria adquirir el menor costo o reducirlos en mayor medida ni depreciar sus tipos de
cambio reales. Es importante destacar que lo relevante para poseer ventajas de costos o poder
disminuirlos mas no es qué pais posee los salarios reales por unidad de trabajo mas bajos o cual puede
bajarlos mas, sino quién tiene los menores costos laborales unitarios de produccion o la capacidad para
contraerlos mas; lo anterior remite no sélo a las tasas salariales reales por trabajador, sino a las de
productividad verticalmente integradas relativas de dos naciones. **

En este punto, conviene no olvidar que al ser los costos laborales reales unitarios verticalmente
integrados a una reformulacion de los costos unitarios de produccion, se encuentran contenidos en los
primeros, aunque de manera implicita, los costos no laborales unitarios que forman parte de los segundos.
Como los costos laborales unitarios reales son igualmente una proxy de los precios de produccion,
tampoco habria que olvidar que en estos segundos influyen ademas de los laborales y los no laborales, las
ganancias unitarias. Sin embargo, en ¢l planteamiento de Shaikh sobre un cociente de precios, el ratio de
esas ganancias unitarias verticalmente integradas de dos bienes tenderia a ser cercano a uno, por lo que la
fuerza fundamental de su tendencia estaria en el cociente de costos laborales unitarios verticalmente
integrados. Asi es importante retener que la trayectoria de largo plazo del tipo de cambio real se plantea
por la teoria de la ventaja absoluta, determinada por la evolucion del cociente de los precios de

7 Un encarecimiento relativo de los bienes de un pais A frente al de otro B se refiere a que los costos/precios del

pais A aumentan porcentualmente mas que los de B, pero no necesariamente que los bienes y servicios del pais
A sean mads caros en términos absolutos respecto de los del pais B. Asi es perfectamente posible que un pais A
con menores costos iniciales, que sin embargo muestra un encarecimiento relativo de largo plazo, podria
mantener los menores costos absolutos por mucho tiempo aun, si la brecha inicial fuese suficientemente grande
y, por lo tanto, podria mantener un superdvit comercial. De manera similar, un pais B con mayores costos
iniciales podria ver un abaratamiento relativo de sus bienes, a pesar de seguir manteniendo mayores costos por
mucho tiempo, y por ende un déficit comercial. Sobre esta temdtica, véase Guerrero (1995: 107-133).

Los elementos centrales que incrementan la fuerza productiva del trabajo para Marx (1999: 7) son ¢l grado de
destreza de los trabajadores, el nivel de progreso de la ciencia y sus aplicaciones, la organizacion social del
proceso de produccion, el volumen y eficacia de los medios de produccidon y las condiciones naturales. En ese
sentido, en la teoria marxista de la productividad no se distingue para cada “factor”, sino que se considera la del
trabajo al ser la fuente generadora del valor. Sin embargo, es importante matizar que segun Marx, en la
productividad del trabajo no sélo influyen las caracteristicas individuales del trabajador, sino fundamentalmente
otras que cn el capitalismo estdn bajo el control de los diferentes capitalistas, como la tecnologia y la
organizacién de la produccién. Ademas, influyen otras sociales ligadas a las condiciones naturales, culturales y
socioecondmicas de una nacion.
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produccién ajustados en una misma moneda, lo que se busca captar por la evolucidn del ratio de los
costos unitarios de produccion, y esto, a su vez, por ¢l indicador proxy de los costos laborales unitarios
reales relativos. Con esto se puede matizar: poseer los menores costos unitarios de produccion, o poder
disminuirlos mas, remite no solo a las tasas salariales reales y las productividades laborales directas, sino
que ademas a los costos no laborales relativos de dos naciones. Aunque Shaikh plantea que tales cosas se
pueden aproximar por los ratios de las tasas salariales v productividad verticalmente integradas de dos
paises.

Un tercer aspecto a resaltar de la relacidon (10) es que, a primera vista, del lado derecho pareceria
no contener algun aspecto monetario o incluso que el tipo de cambio no tiene ningun papel.” Los tipos de
cambio nominales pueden cambiar la apreciacidon o depreciacion de los de cambio reales, al aumentar o
bajar, al punto de que su movimiento brusco podria hasta eliminar en ciertos casos ¢l déficit o el superavit
comercial de una nacién. Sin embargo, no se mueven en tal sentido por lo general, pues los desequilibrios
comerciales pueden ir acompaiiados por flujos de capital y financieros de sentido contrario. En las
naciones deficitarias, que sufran un encarecimiento relativo de sus costos, los flujos de capitales puede
incluso llegar a apreciar mas su tipo de cambio real, por la apreciacion del nominal que generan. Ademas,
las devaluaciones nominales, si bien pueden atenuar la apreciacion real en el corto plazo de un pais, no
sera algo efectivo mientras éste no modifique las condiciones sociotecnoldgicas de su atraso y desventaja
de costos, ademas de poder generar una retroalimentacion posterior debido al aumento de costos de
produccioén, cuando dicha economia ¢s altamente dependiente de insumos importados.

Finalmente, hay que sefialar algunos aspectos empiricos de la relacion (10). Para efectos de la
comprobacion econométrica sobre la determinacion del tipo de cambio real por el cociente de costos
laborales unitarios reales relativos, se suele utilizar los salarios reales y las productividades, expresados en
valores reales en la moneda de cada uno de los paises, dado que si se expresaran en dolares, las mismas
variables estarian a ambos lados de la regresion. *' Conviene aclarar, ademas, que para la aplicacion
empirica a series de tiempo, suelen utilizarse los indices de costos laborales unitarios directos,
compuestos por indices de salarios reales y productividades directas, debido a los problemas de
disponibilidad de matrices insumo-producto anuales para obtener los verticalmente integrados para todos
los afios. En cualquier caso, resulta clave que ¢l cociente de costos laborales unitarios de los capitales
reguladores sean verticalmente integrados, o soélo los directos sean variables proxy de los costos de

* En otras palabras, expresar que la tendencia de los tipos de cambio real la determinan los costos unitarios

laborales reales relativos no significa que para ¢l plantecamiento de Shaikh, la competitividad de costos/precios s¢
repose en las espaldas y capacidades individuales de los trabajadores. Son las condiciones de produccién, entre
ellas la tecnologia y la organizacion del trabajo, las que estan fundamentalmente bajo el control de los
capitalistas industriales. las que determinaran las condiciones competitivas de costos. Ademas, las condiciones
sociales, econdémicas, culturas y ambientales de un pais pueden también influir en las condiciones de costos,
atenuandolas o acentuandolas.

Hay que sefialar que, en general, los factores que influirdn en el tipo de cambio no se reducen a aquellos “reales”
como los costos laborales unitarios reales relativos, como pareceria decir Shaikh (1999), pues del plantcamiento
de la ventaja absoluta del mismo autor (1991a) y trabajos posteriores (1998) se entiende que también influyen de
manera importante los movimientos financieros entre las naciones.

Hay que sefialar que existen ampliaciones tedricas y empiricas de la teoria de la ventaja absoluta de Shaikh y su
planteamiento basico del tipo de cambio real. En Shaikh y otros (1998) se incluye la existencia de bienes no
transables v se ajusta la relacion del tipo de cambio real (TCR) y costos laborales unitarios reales relativos
(CLUR) con los flujos de capital, captado por la diferencia de los tipos de interés. Ruiz-Napoles (2001) incluye
el ciclo econdmico, al incluir el PIB real. Existen dos variantes muy relevantes en los estudios empiricos de la
relacion entre ¢l TCR y el CLUR, entre un enfoque de la tendencia, seguido por Shaikh (1998) y entre la
comprobacién en niveles, seguido por Guerrero (1995), quien utiliza para tal fin los tipos de cambio de paridad
de compra contables que produce ¢l Banco Mundial para la comparacion mundial.
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produccion unitarios, que buscan a su vez acercar la trayectoria de los precios de produccion de los
capitales reguladores de un pais frente a los del mundo, ya que son los “centros de gravitacion™ de los de
mercado.

En resumen, se puede sefialar que la lucha competitiva, captada por la evolucidon de los costos
laborales unitarios de sus capitales reguladores con respecto al mundo, influidos por los movimientos
internacionales de capital, determinara estructuralmente la tendencia del tipo de cambio real de un pais
con relacion al mundo. Los tipos de cambio real se depreciaran (apreciaran) en una economia si se
reducen (aumentan) sus costos laborales unitarios reales frente a otras. Esa determinacion de los tipos de
cambio real hace que €stos no tengan que establecerse, al liberalizar una economia, automaticamente para
alcanzar y mantener ¢l equilibrio comercial, como lo supone la ventaja comparativa, ni que continuen
constantes como lo supone la PPA. Asi, para la teoria de la ventaja absoluta clasico-marxista, un pais
rezagado que se¢ haya liberalizado y se encuentre con un déficit comercial, pero que experimente una
evolucion rezagada de sus costos unitarios de produccion frente al mundo, tendria una tendencia a la
apreciacion cambiaria real o al crecimiento relativo de sus bienes, lo que aumentaria su brecha inicial de
precios/costos y ampliaria el déficit comercial inicial. *> Mientras una economia atrasada no cambie su
matriz sociotécnica, fuente de sus desventajas de costos, es poco probable que en un entorno liberalizado
pueda tener equilibrio comercial y que su tipo de cambio real se deprecie para reducir ¢l déficit comercial.
Los flujos de capitales, ya sea bajo la forma de préstamos, deuda publica externa, IED o de cartera, y las
remesas de los trabajadores, podran compensar y financiar los déficit comerciales de la economia atrasada
por un tiempo y evitar asi devaluaciones drasticas del tipo de cambio nominal que tendieran a ajustar la
balanza comercial, ¢ incluso empeorar la apreciacion real.

2 Debe quedar claro que un pais puede experimentar en promedio una apreciacion real o un encarecimiento de sus
costos de produccion, lo que no quiere decir que esto se manifieste en todas sus ramas y para todas sus empresas.
Esa tendencia promedio es compatible con la existencia de algunas ramas productivas y capitales que se
distancien del promedio que pueden tener sustanciales ganancias de cuotas de mercado y rentabilidad altas.
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III. EL CASO DE GUATEMALA: EVOLUCION DEL DEFICIT COMERCIAL, TIPO DE
CAMBIO REAL Y COSTOS LABORALES UNITARIOS REALES RELATIVOS

En este capitulo se analizaran los temas de déficit comercial, tipo de cambio real y costos laborales unitarios
de Guatemala frente al mundo. De nuevo, ¢l marco teodrico es la teoria de las ventajas absolutas de costos,
para lo cual se han estimado algunas de las variables sugeridas por dicha teoria. Antes de proceder, es
importante hacer una breve revision de algunos detalles de las variables estimadas mas importantes, para
tener una mayor claridad en la exposicidn posterior.

Para efectos del presente estudio, se han estimado dos variables relevantes, que se detallaran para
una mejor comprension posterior de la exposicion: el indice del tipo de cambio real entre Guatemala y
algunos socios comerciales, TCR mundo/Guatemala, asi como el indice de costos laborales unitarios
reales relativos entre Guatemala y algunos de sus socios comerciales, CLUR mundo/Guatemala. E1 TCR
mundo/Guatemala ha sido estimado y definido de la siguiente manera:

TCR mundo/Guatemala = P* ¢/P (12)

En donde P* e se refiere al promedio de los productos de los indices de precios al consumidor de
ciertos socios comerciales de Guatemala y el respectivo indice de tipo de cambio nominal (délar/moneda
local de los socios comerciales). Por su parte, £ se refiere al indice de precios al consumidor de
Guatemala en doélares, que se obtiene luego de dividir ¢l indice de precios al consumidor en quetzales
entre ¢l indice de tipo de cambio nominal (quetzales/dolar). Definido de esa manera, un incremento del
TCR mundo/Guatemala corresponde a una depreciacion real, es decir, un abaratamiento relativo del
precio de los bienes de Guatemala con respecto a los guatemaltecos, mientras que una reduccion
corresponde a una apreciacion real (un encarecimiento del precio de los bienes guatemaltecos).

Sobre ¢l CLUR mundo/Guatemala, conviene seilalar que ¢ste corresponde tnicamente a los
directos, debido a la falta de disponibilidad de informacion para estimar los verticalmente integrados. El
CLUR mundo/Guatemala ha sido estimado vy definido de la siguiente manera:

CLUR mundo/Guatemala = CLU*/CLU (13)

En donde CLU* es el promedio de los indices de los costos laborales unitarios reales directos de
los mismos socios comerciales de Guatemala utilizados para el TCR, mientras que CLU, es ¢l indice de
costos laborales unitarios reales directos de Guatemala. Sin olvidar que ¢l indice de costo laboral unitario
real de cada pais es el cociente de sus indices de salario real y el de productividad directos, la expresion
(13) se puede escribir de manera desagregada como:

CLUR mundo/Guatemala = (wr*/z*) / (wr/) (14)

En donde wr* y w* son los indices de salarios reales y productividad directa del extranjero, en su
respectiva moneda local, y wr y =, los indices de salarios reales y productividad directos de Guatemala, en
su moneda local. Por definicidn, se puede encontrar que CLU*= (wr*/a*) y CLU = (wi/n).

De esta manera, un crecimiento del indicador CLUR mundo/Guatemala corresponde a un
encarecimiento relativo de los costos laborales unitarios del mundo, mientras que una reduccion
corresponde a un encarecimiento relativo de los costos laborales unitarios de Guatemala.
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Las variables TCR mundo/Guatemala y CLUR mundo/Guatemala s¢ han expresado como
indices, todos con afio base en 1970 (1970 = 100). Para mas detalles sobre las estimaciones y fuentes de
datos de las variables CLUR v TCR, véanse los anexos A y B.

A. ANTECEDENTES: LIBERALIZACION COMERCIAL EN GUATEMALA

Desde mediados de los ochenta, Guatemala ha impulsado un proceso de ajuste estructural y estabilizacion,
que ha incluido procesos de liberalizacion y desregulacion. Este proceso, segiin CIEN (2002: 25-28), hizo
que Guatemala redujera sus aranceles promedio de 50% a principios de los afios ochenta, a 25% en 1987 y
7% en 1999. Maul y otros (2000: 9) sefialan que ¢l proceso de liberalizacion de Guatemala inicid en 1996,
pero cobro fuerza de manera significativa entre 1990 v 1992. Las tasas arancelarias de Guatemala se han
ubicado desde inicios de la primera década del siglo XXI entre 0% para bienes de capital v materias primas,
hasta un nivel entre 5% y 10% para los bienes intermedios y uno de 15% para bienes finales (CIEN: 22-23).
Ademas, ¢l proceso de liberalizacion ha significado la eliminacion y contraccion drastica de gran cantidad
de barreras no arancelarias, como precios minimos, gravamenes variables, medidas de control cuantitativo,
licencias automaticas, cuotas de importacion, prohibiciones a la importacidon y contingentes arancelarios.

Por otra parte, como Maul y otros (2000: 29) sefialan, Guatemala ha gozado de preferencias
arancelarias por parte de los Estados Unidos, su mayor socio comercial, bajo los esquemas preferenciales
v no reciprocos de la Iniciativa de la Cuenca del Caribe (ICC) y del Sistema Generalizado de Preferencias
(SGP). Otro tanto ha ocurrido con las preferencias otorgadas por la Unidn Europea con sus propios
sistemas generalizados de preferencias concedidos a los paises centroamericanos.

La puesta en vigencia en 2006 del Tratado de Libre Comercio entre Repuiblica Dominicana,
Centroamérica y los Estados Unidos (RD-CAFTA) ha representado la consolidacion del proceso de
liberalizacion comercial, debido a que €ste contempla la eliminacion de los aranceles y otras barreras no
arancelarias en el comercio reciproco, si bien con calendarios diferenciados. En general, la gran mayoria
de medidas de liberalizacion del comercio de bienes de los TLC tienen un caracter reciproco, es decir,
aplican unas mismas reglas para todas las naciones, sin importar cual es la mas adelantada o rezagada.
Con este TLC y otros suscritos, previa y posteriormente, Guatemala ha renunciado progresivamente a
establecer ¢l comercio con naciones desarrolladas sobre la base de un trato preferencial y diferenciado,
que lo favorezca por su menor desarrollo y que no implique una liberalizacion reciproca.

A pesar del énfasis liberalizador previo v posterior al RD-CAFTA, se han mantenido intactas
algunas medidas utilizadas sobre todo por paises desarrollados, como los Estados Unidos y los de Europa,
como normas sanitarias, fitosanitarias y técnicas mas exigentes, subsidios a la produccién interna —sobre
todo en el sector agropecuario— y reglas de origen. Este tipo de medidas, si bien no se aplican
necesariamente con ¢l fin expreso de complicar ¢l acceso a los bienes importados de paises
subdesarrollados, en la practica han restringido de manera importante los flujos comerciales,
principalmente desde los paises subdesarrollados a los desarrollados (Jaramillo y otros, 2005: 42-43). Por
el contrario, en los procesos de liberalizacion, en general se ha tendido a restringir o eliminar mayormente
a las medias arancelarias, cuotas, subsidios a las exportaciones, esquemas de zonas francas y requisitos de

> Hay que hacer énfasis en que los TLC tienen calendarios diferenciados, que suelen estar formalmente a favor del
pais de menor desarrollo suscriptor de estos acuerdos, en cuanto a tiempo, velocidad y extensidn del calendario
de desgravacion. Sin embargo, hay que subrayar que una vez pasado el lapso mayor establecido para dicha
nacion rezagada, los aranceles se habran eliminado para el comercio en ambas direcciones.
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desempeiio a la inversion extranjera, que en la actualidad son relativamente mas utilizadas por las
economias subdesarrolladas y menos por las avanzadas.

De lo anterior vale destacar que las relaciones comerciales de Guatemala y el mundo, si bien se
enfrentan atin a numerosas barreras comerciales, han avanzado hacia un esquema comercial mas
liberalizado en general, con menor numero y menor nivel de aranceles, en comparacion con lo que
prevalecia antes de los noventa. No obstante, hay que destacar que ¢l esquema de liberalizacion comercial
realizado, en sus distintas formas, se muestra mas permisivo con algunos instrumentos restrictivos del
comercio que son mas utilizados por las economias que ya se encuentran desarrolladas. Ademas, hay que
tener en cuenta que con los esquemas preferenciales, como la ICC o el SGP, Guatemala ha gozado por
muchos afios de ventajas de acceso —no reciproco— a los mercados de los Estados Unidos y Europa, por
los menores niveles de aranceles que le son aplicados, en comparacion con terceras naciongs
desarrolladas, sin que eso se haya expresado en un contundente auge exportador guatemalteco.

En cuanto al tipo de cambio, es necesario mencionar que hasta 1986 Guatemala mantuvo un tipo
de cambio fijo, con devaluaciones periddicas hasta 1989, por lo que ¢l periodo de 1986-1989 puede ser
considerado como de fuerte turbulencia cambiaria (Moran: 1), producto de un programa de estabilizacion
y crisis cambiaria. Entre 1990 y 1994 se establecid una banda de fluctuacion, que se abandond a partir de
1994, vy asi se mantuvo un régimen de fluctuacidn “sucia” a partir de esa fecha, con algunas
modificaciones institucionales con respecto a la intervencion del Banco Central de Guatemala (Calderdn
y otros, 2003: 3-4).

B. DEFICIT COMERCIAL Y TIPO DE CAMBIO REAL EN GUATEMALA

El primer aspecto a analizar es la evolucion que han tenido los déficit comerciales y el tipo de cambio real
para la economia guatemalteca con ¢l mundo. En ¢l grafico 1 se compara la trayectoria del déficit comercial
manufacturero y del global con el tipo de cambio real de Guatemala con relacion al mundo.

En el grafico 1 también se muestra como Guatemala ha venido manteniendo un déficit comercial
secular, sobre todo manufacturero, con el mundo desde 1970. Es importante sefialar que en la década de
los setenta se tuvieron afios con superavit ¢ incluso con equilibrio comercial global. Sin embargo, lo que
se destaca es que el déficit comercial, lejos de atenuarse con la liberalizacion comercial de los afios
noventa, s¢ ha ido incrementando drasticamente, hasta alcanzar cantidades récord de mas de 7.000
millones de dolares en el comercio total de bienes, y mas de 8.000 millones en ¢l comercio manufacturero
en 2007.

En el grafico 1 se permite captar que ¢l tipo de cambio real estimado para Guatemala con
respecto a varios de sus principales socios (TCR mundo/Guatemala) tiene al menos tres periodos muy
marcados. En primer lugar, ha sufrido una fuerte caida a partir de 1990, lo que significa una apreciacion
real de éste durante ¢l periodo de liberalizacion, es decir, un encarecimiento de los bienes guatemaltecos
frente a los de sus principales socios. En segundo lugar, ¢l periodo 1986-1989 significoé una depreciacion
real importante, ya que Guatemala sufrio fuertes depreciaciones del tipo de cambio nominal, derivadas de
la aplicacién de un programa de estabilizacion y una crisis cambiaria (1989), como reporta Moran
(2000: 1), que sin embargo no fue capaz de eliminar el déficit comercial ni contrarrestar por mucho
tiempo las tendencias a apreciarlo que reaparecieron en los noventa. Entre 1970 y 1986, un periodo con
relativamente menor liberalizacion del comercio con relacion a las ultimas dos décadas, el tipo de cambio



38

real de Guatemala se mantuvo relativamente constante, aunque entre 1980 y 1985 mostro una leve
tendencia hacia la apreciacién. **

GRAFICO 1
DEFICIT COMERCIAL TOTAL Y MANUFACTURERO Y TIPO DE CAMBIO REAL ENTRE
GUATEMALA Y EL MUNDO 1970-2007

(Saldo comercial en millones de dolares)

1970
1971
1972
1973
1974
1975
1976
1977
1978
1979
1980
1981
1982
1983
1984
1985
1986
1987
1988
1989
1990
1991
1992
1993
1994
1995
1996
1997
1998
1999
2000
2001
2002
2003
2004
2005
2006
2007

1,000 300

1,000

2,000

=100)

3,000

4,000

5,000

ITCR (Base 1990

6,000

7,000

-8,000

-9,000

WSaldo comercialtotal  EMSaldo comercial industria manufacturera  ==|TCR Mundo/Guatemala

Fuente: Elaboracion propia.

La fuerte turbulencia cambiaria de 1986-1989 es la que hace aparecer que la lincalidad del tipo de
cambio real de largo plazo tienda a crecer, es decir, a la depreciacion. Sin embargo, a partir de los
noventa, cuando la economia empez6 a liberalizarse, el indice del tipo de cambio real ha mostrado una
clara tendencia a la apreciacion real, al disminuir sus valores, a un ritmo sin precedente en los periodos
previos a 1986. En el marco de eliminacién de las barreras comerciales ocurrido a partir de los noventa, la
apreciacion real ha estado acompaiiada de un crecimiento considerable y sin precedentes del déficit
comercial. Los datos agregados del déficit comercial y la apreciacion del tipo de cambio real sugieren que
la desventaja competitiva global inicial de Guatemala con el mundo, lejos de atenuarse en ¢l periodo de
liberalizacion, ha tendido a acentuarse.

Los datos previos son contundentes en descartar que el tipo de cambio real de Guatemala se
mueva en ¢l sentido esperado por la ventaja comparativa para eliminar el déficit en el proceso de ajuste,
que deberia ocurrir en ¢l marco mas liberalizado a partir de los noventa, es decir, depreciarse hasta
eliminar su déficit. Ni siquiera s¢ puede considerar que ¢l tipo de cambio real tienda a ajustarse hacia un
valor constante, de manera de no encarecer mas los bienes de Guatemala v agravar su desequilibrio
comercial. El indice de tipo de cambio real se mueve en el sentido contrario al equilibrio comercial.

Un segundo aspecto a analizar es la evolucién de exportaciones ¢ importaciones, relacionada con
¢l mencionado déficit comercial y apreciacion cambiaria real. En el grafico 2 se puede ver como las
exportaciones totales de bienes y de manufacturas han tendido a mostrar un modesto crecimiento de sus

> Véase en el anexo A las explicaciones metodolégicas sobre las estimaciones realizadas del tipo de cambio real
entre Guatemala y algunos de sus principales socios comerciales.
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montos con respecto al rapido crecimiento de los montos de las importaciones, sobre todo a partir de
1990. De paso, hay que notar en el grafico 2, la mayor cantidad de montos importados y exportados de
Guatemala han pasado a ser manufactureros. Complementariamente, en ¢l grafico 3, con los datos de
cuentas nacionales expresados en dolares, se muestra que el déficit de bienes y servicios también ha
tendido a incrementarse de manera importante a partir de inicios de los noventa, lo que contrasta con un
saldo levemente deficitario en los setenta y ochenta, y bastante equilibrado en los sesenta. >

GRAFICO 2
EXPORTACIONES E IMPORTACIONES TOTALES Y MANUFACTURERAS DE GUATEMALA
CON EL MUNDO, 1970-2007
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Fuente: Elaboracion propia.

De manera general, se puede decir que ¢l déficit comercial de Guatemala se ha debido a un mayor
dinamismo de las importaciones frente a las exportaciones, tanto en manufacturas, en todos los bienes,
como en ¢l agregado de bienes y servicios, en especial a partir del proceso de liberalizacion comercial.

Un tercer aspecto a explorar ¢s la evolucion de los saldos comerciales a nivel de bienes o tipos de
bienes, que resulta complementario al analisis previo del déficit de la balanza comercial agregada y
manufacturera, para verificar qué tan extendido es en los diferentes bienes o productos.

> Los datos de cuentas nacionales de exportaciones suclen sobrevalorar las exportaciones de bienes para las
economias con industrias maquiladoras, como la centroamericanas, pues suelen incluir en ellas el valor bruto de
las exportaciones de maquila, que abarcan el valor de los insumos importados por estas industrias, va
contabilizados en las importaciones totales. Se considera que los insumos de maquila no han ingresado al
territorio fiscal del pais, por lo que incluirlos en el valor de las exportaciones de maquila sobredimensiona el
aporte en divisas de las maquilas. Desde la perspectiva del trabajo, se considera que se deberian contabilizar sélo
las exportaciones netas.
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GRAFICO 3
EXPORTACIONES E IMPORTACIONES DE BIENES Y SERVICIOS DE GUATEMALA CON EL
MUNDO, 1960-2007
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Fuente: Elaboracion propia a partir de ITCR mundo/Guatemala de fuentes reportadas en el anexo B; los datos
comerciales de bienes son de la Base de Datos del Comercio Exterior (BADECEL) de CEPAL. La informacion del
comercio de bienes y servicios proviene del World Development Indicator (WDI) del Banco Mundial.

Nota: Los datos comerciales “mundo” se refieren a todos los paises, mientras que en el tipo de cambio real mundo
son los paises seleccionados como socios comerciales de Guatemala. Los datos de BADECEL del comercio de bienes
no incluyen maquila.

Para hacer un analisis por producto, se han utilizando los datos de flujos de comercio por
subgrupos (4 digitos), segun la Clasificacién Uniforme para el Comercio Internacional (CUCI o SITC,
por sus siglas en inglés), en su primera revision, que es la mas completa. Con estos datos se han estimado
algunas variables: el numero de bienes (subgrupos) en los que Guatemala es superavitaria y deficitaria
con ¢l mundo; el Indice Herfindhal-Hirschman normalizado (IHH) como un indicador de concentracién
para los bienes (subgrupos) superavitarios v deficitarios del comercio de Guatemala con el mundo.
Dichos datos son presentados en el grafico 4. *°

** El ITHH normalizado es un indicador de concentracién que oscila entre 0 y 10.000 y se estima como

1 . o
FHH - %ﬁ , en donde # es el niimero de subgrupos (a nivel de 4 digitos) del CUCI rev.
IHHnormali zado = 10000 * L

n
1, que comprende 625, o alternativamente se usa ¢l nimero de partidas (6 digitos) del Sistema Armonizado
1988-1992 (HS), que tiene alrededor de 5.020 partidas arancelarias; ¢l THH es el indicador Herfindhal-
Hirschman sin normalizar, que consistiria en la suma de los cuadrados de la participacion de cada subgrupo o
partida en el respectivo total (supervitario o deficitario).
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Los datos del grafico 4 permiten observar que, en términos generales, Guatemala ha gozado de un
menor numero de bienes (subgrupos 4 digitos del SITC), en los que tiene superavit —alrededor de 100—,
respecto de aquellos en donde mantiene un déficit (cerca de 400). Este indicador mostraria que el saldo
comercial negativo de Guatemala no sélo es agregado, sino extendido a una amplia mayoria de bienes que
se comercian. ' Ademas, también mostraria que parte del problema del déficit de Guatemala consiste en
poseer una oferta exportable menos variada con relacion a la del mundo y a su demanda importadora. En
el mismo grafico se puede verificar que a partir de 1990 los bienes (subgrupos) en los que Guatemala
muestra un déficit se han incrementado, mientras que en los que muestra un superavit no han aumentado.

GRAFICO 4
NUMERO DE BIENES E THH NORMALIZADO PARA BIENES (SUBGRUPO 4 DIGITOS SITC)
EN LOS CUALES GUATEMALA TIENE SUPERAVIT Y DEFICIT CON EL MUNDO, 1965-2005
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Fuente: Estimados a partir de flujos de comercio por subgrupos (4 digitos), segtin la CUCI, primera revision.
Nota: Estos datos excluyen maquila.

7 Para ver el aporte neto de divisas de una industria se requeriria en rigor conocer las demandas directas e

indirectas de insumos importados. Lo que sucede es analizar el saldo de los flujos de exportaciones ¢
importaciones por subgrupo o partida arancelaria, que unicamente muestra si el comercio neto en un determinado
“bien” aporta en términos netos 0 no en la generacion de divisas. Se podria argiiir, como efectivamente ocurre,
que una gran cantidad de importaciones son insumos que en ciertas partidas contribuyen a generar produccion
local y exportaciones netas de otros bienes o partidas, por ejemplo, como ocurre con la maquila. Sin embargo, ¢l
hecho de que un pais tenga que importar esos insumos, dado que no se elaboran localmente o que su produccidén
nacional dependa en gran medida de importaciones de insumos, representa una muestra de su desventaja
competitiva.
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GRAFICO 5
NUMERO DE BIENES E IHH NORMALIZADO PARA BIENES (PARTIDAS 6 DIGITOS DEL HS) EN
LOS QUE GUATEMALA TIENE SUPERAVIT Y DEFICIT FRENTE AL MUNDO, 1993-2009
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Fuente: Elaboracién propia.

GRAFICO 6
NUMERO DE PARTIDAS ARANCELARIAS (6 DIGITOS DEL HS) QUE GUATEMALA EXPORTA,
IMPORTA O TIENE UN SUPERAVIT O UN DEFICIT FRENTE AL MUNDO, 1993-2009
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GRAFICO 7
PROMEDIO DE MONTOS SUPERAVITARIOS Y DEFICITARIOS POR PARTIDA (HS 6
DIGITOS) Y NUMERO DE PARTIDAS CON SALDO SUPERAVITARIO Y DEFICITARIO
PARA GUATEMALA CON EL MUNDO, 1993-2009
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Fuente: Elaboracion propia a partir de United Nations Commodity Trade Statistics Database (COMTRADE)
mediante la utilizacion del programa WITS.

Nota: Estimaciones a partir de flujos de comercio por partidas (6 digitos) segin el Sistema Armonizado (SA o HS,
por sus siglas en inglés) en su version 1988-1992. La base de datos del COMTRADE excluia maquila, pero en 2010
fueron incorporados, de manera retroactiva, datos de maquila a partir de 2005, por lo que se rompe la continuidad de
la serie. En consecuencia, para el periodo 1993-2004 la informacién es sin maquila, y para 2005-2009 con magquila.
El promedio superavitario y deficitario por partida se obtiene al usar el niimero de partidas que muestran un saldo
superavitario o deficitario, respectivamente, y no todo el universo de partidas. En los graficos 4-7, mundo se refiere a
todos los paises del mundo.

Por otra parte, los datos del grafico 4 muestran, mediante ¢l indicador Herfindhal-Hirschman
normalizado, que hay una mayor concentracion de los flujos comerciales en pocos bienes (subgrupos) en
aquellos en los que Guatemala es superavitaria con respecto a aquellos en que es deficitaria. Este
indicador mostraria que los flujos comerciales se encuentran mas concentrados —con relacion al numero
de bienes— en aquellas mercancias en las que Guatemala tiene un saldo neto positivo frente a aquellos en
donde muestra uno negativo. En otras palabras la oferta exportable guatemalteca se¢ encuentra mas
concentrada en pocos bienes en comparacion con las importaciones que realiza dicho pais. Los datos del
grafico 4 reflejarian en alguna medida las desventajas competitivas de la economia guatemalteca, dado
que debe importar, en términos netos, una mayor variedad de bienes y los flujos de importacion estan
distribuidos en una mayor cantidad de productos, mientras que los productos exportadores netos son
pocos vy los flujos de exportadores netos estan mas concentrados en una menor cantidad de bienes.
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En el grafico 5 °* se muestran otros datos desagregados por bienes a partir de la clasificacion del
Sistema Armonizado (HS) a 6 digitos, que tiene la limitante de soélo estar disponible para el periodo de
1993 a la fecha, y que tiene cambios importantes a partir de 2005. En este grafico también se ofrece un
panorama un tanto similar: que son pocos los productos en los que Guatemala es superavitaria frente una
mayor cantidad en los que es deficitaria, aunque esa brecha se ha mostrado estable en el tiempo.
Asimismo, se muestra que ¢l indicador IHH normalizado indica en general una mayor concentracion de
los flujos comerciales en aquellas mercancias en las que Guatemala es superavitaria frente a una menor en
las que es deficitaria, si bien ambas han tendido a converger entre 2005-2009, periodo en que se incluyen
datos de maquila. De nuevo, estos datos muestran una desventaja competitiva dado que es mas amplio el
numero de bienes importados con respecto a los exportados, si bien con un proceso de concentracion de
los primeros y de desconcentracién en los segundos.

En ¢l grafico 6 es posible apreciar un hecho curioso. El numero de bienes que Guatemala exporta
ha llevado una tendencia creciente, que se aproxima a la cantidad de bienes que importa. Sin embargo,
cuando se analizan las partidas en las que Guatemala ¢s superavitaria, las cosas son distintas, ya que dicho
indicador muestra un estancamiento y poco progreso desde 1994, y un nimero considerablemente inferior
de bienes respecto de los que se exportan. El hecho que la diversificacion en cuanto al aumento del
numero de bienes que se exportan y la desconcentracion de los flujos exportadores no se reflejen en un
incremento de la cantidad de bienes que son exportadores netos para Guatemala, sugiere dificultades de
este pais para desarrollar una ventaja competitiva, de manera tal que lo convierta en exportador neto de
ciertas mercancias y le permita disminuir su dependencia de importaciones.

En el grafico 7 se muestra que los bienes —HS a seis digitos—, en los que Guatemala es
superavitaria, reportan montos promedios mayores por partida frente a aquellos que son deficitarios. Sin
embargo, debido a que entre 1993 y 2009, 3.815 partidas han sido deficitarias, un numero
considerablemente mayor que las 592 que son superavitarias en promedio en ¢l periodo, el déficit
comercial global ha avanzado mas. Este saldo superavitario promedio por partida arancelaria crecia de
manera bastante similar al deficitario promedio por partida; sin embargo, a partir de 2005 el primero
experimentd un repunte drastico. Este dato sugiere el aumento del saldo superavitario promedio por
producto, aunque debe ser analizado con cuidado, ya que coincide con la inclusion de flujos de maquila
en tal afio, lo que dificulta su comparacion.

Los datos analizados del saldo comercial de Guatemala por partidas arancelarias aportan
evidencias sobre sus desventajas competitivas, al mostrar el poco progreso de este pais por diversificar su

¥ Cuando se actualizo la presente investigacion (2010), se incorporaron los datos por partida con el SA. En este

momento los datos del COMTRADE presentaban la introduccion de la maquila a partir de 2005. Debido a tal
motivo, se decidid incorporar los afios 2008 y 2009 para tener un panorama de la evolucion de los indicadores a
partir de tal cambio, a pesar de que el marco temporal de analisis ha sido principalmente 1970-2007.

Seria necesario explorar si la introduccion de los datos de la maquila no han sido los causantes de los cambios en
las tendencias. En todo caso, los datos que no se han presentado en la presente investigacion muestran que las
primeras 10 mayores partidas (6 digitos del HS) deficitarias de 2009 incrementaron considerablemente en
montos y peso en el total importado.

Algunos datos complementarios que sugieren la influencia de la inclusion de la maquila es que las 10 mayores
partidas arancelarias superavitarias de 2009 subieron de un monto de 994 millones de délares en 2004, a 2.000
millones de délares en 2005 v a 3.142 millones en 2009. Sin embargo, la cantidad de partidas superavitarias con
mas de medio millén de délares no ha cambiado mucho, alrededor de 200 entre 1993 y 2009. Si se considera que
las partidas superavitarias son menores que las deficitarias, es probable que ese aumento drastico en las primeras
10 partidas de 2009, al incluir 1a maquila, haya sesgado ¢l promedio general de las superavitarias.
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oferta exportadora neta en cuanto a bienes, v por las dificultades en disminuir su dependencia de
importaciones en una enorme variedad de bienes.

Un cuarto rasgo a explorar e¢s la evolucion del déficit o superavit comercial bilateral de
Guatemala frente a diferentes paises. En ¢l grafico 8 precisamente se presentan datos del comercio
bilateral de Guatemala por paises, al utilizar la clasificacion SITC en su primera version. En dicho grafico
se puede apreciar que a partir de la liberalizacidn, tanto ¢l nimero de paises deficitarios como ¢l promedio
del saldo deficitario bilateral por nacidén han llegado a ser progresivamente mayores respecto del numero
de paises superavitarios y ¢l promedio del saldo superavitario bilateral, respectivamente. Este numero
mayoritario y creciente de naciones con las que Guatemala es deficitaria, muestra que este pais posee una
desventaja competitiva bastante extendida y creciente frente al nimero de naciones con la que comercia.
Por su lado, ¢l creciente promedio del saldo deficitario bilateral y su mayor valor respecto del promedio
del saldo superavitario por pais, seflalan que, en promedio, las desventajas competitivas de Guatemala con
cada nacion se han ampliado, dado el poco éxito en aumentar las exportaciones netas promedio a las
distintas naciones y, por el contrario, elevar de manera importante su saldo deficitario neto promedio.

GRAFICO 8 ] ]
PROMEDIO DE MONTOS SUPERAVITARIOS Y DEFICITARIOS POR PAIS Y NUMERO
DE PAISES CON SALDO SUPERVITARIO Y DEFICITARIO PARA GUATEMALA, 1965-2009

100,000 140

1 p
90,000
/

80,000 A \ / T
70,000 \ / \ /- 100
£0,000
50,000

40,000
30,000

+ 80

1 60

—40

20,000 el
10,000 g .;V‘ N A ,N - 20
bttt ‘._._( it W

s @”@“’g@@e@

b9 o 0 y 4 y P P 3
q@qeqb‘;\;(”(g\wﬂ '89%\/03’ é’@»@@ $ &

Numero de paises

Flujo promedio por pais
{Miles de Délares por pais)

«?
=+=Promedio superavitario por pais de Guatemala Promedio deficitario por pais de Guatemala

#=NUimero de paises con los que Guatemala es superavitaria ~ =8=N(imero de paises con los que Guatemala es deficitaria

Fuente: Elaboracion propia a partir de United Nations Commodity Trade Statistics Database (COMTRADE)
mediante la utilizaciéon del programa WITS.

Nota: Estimados a partir de flujos de comercio, segtin la CUCI en su primera revision. La base de datos del
COMTRADE excluia la maquila, pero en 2010 fue incorporada informacién sobre €sta a partir de 2005, por lo que se
rompe la continuidad de la serie. Los datos del periodo 1993-2004 son sin maquila y los de 2005-2009 la incluyen. El
promedio superavitario y deficitario por pais se obtiene luego de utilizar el niimero de paises que muestran un saldo
superavitario o deficitario, respectivamente, para Guatemala y no todo el universo de naciones existente.

Los datos presentados muestran que, al menos desde 1990, una fuerte apreciacion del tipo de
cambio real ha coincidido con un incremento del déficit comercial agregado de bienes, manufacturero,
pero también de bienes y servicios de Guatemala con ¢l mundo. Es decir, se ha podido comprobar que en



46

¢l periodo de liberalizacion comercial, el encarecimiento relativo de los bienes guatemaltecos, que
muestra el TCR, ha acompaiiado el ensanchamiento del déficit comercial de dicho pais.

De manera complementaria, otro rasgo del déficit de Guatemala con el mundo es que la cantidad
de bienes con saldo deficitario es mas extendida frente a los superavitarios, situacién que poco ha
mejorado en los ultimos 17 afios. Esto expone la poca competitividad de Guatemala, por ¢l lado de la
poca diversificacion de su oferta exportadora neta respecto de una mayor variedad de los bienes en los
que es importador neto. Asimismo, en los bienes en los que Guatemala tiene un saldo comercial neto
positivo han tenido una mayor concentracion de sus flujos, frente a los que han tenido un saldo negativo.
Este ultimo dato ha cambiado desde 2005, lo que debe ser profundizado dados los cambios estadisticos
ocurridos en ese afio.

Finalmente, los datos previos también han mostrado que el incremento del saldo deficitario de
Guatemala ha tenido un mayor y creciente numero de paises con los que tiene saldo negativo respecto de
los que le reportan un superavit, y un mayor y creciente déficit bilateral promedio por pais, frente al
superavit promedio por pais. Asi, la desventaja competitiva de Guatemala se situa frente a muchos paises
con los que tiene déficit comercial bilateral y un aumento del saldo deficitario promedio con cada uno de
ellos.

C. TIPO DE CAMBIO REAL Y COSTOS LABORALES UNITARIOS REALES DE
GUATEMALA CON EL MUNDO

Luego de revisar la evolucion del déficit comercial de Guatemala con ¢l mundo, €s importante comprobar la
relacion entre el indice del tipo de cambio real y ¢l indice de costos laborales unitarios reales de este pais
frente a los principales socios comerciales seleccionados, seguin lo planteado en el marco teorico. Es claro
que ¢l indice de tipo de cambio real no se mueve en el sentido esperado por la teoria convencional, y el
déficit tampoco ha tendido a reducirse. Asi, se vuelve necesario explorar si tal comportamiento corresponde
a elementos estructurales de Guatemala, como los sefialados por la teoria clasico-marxista. Es decir, hay que
explorar si la tendencia del tipo de cambio real de Guatemala (TCRmundo/Guatemala), y en particular su
apreciacion a partir de los noventa, corresponde con la evolucidon del indicador de sus costos laborales
unitarios reales frente al mundo (CLURmundo/Guatemala), en especial si esta vinculado con algun posible
encarecimiento de los mismos a partir de 1990.

En el grafico 9 se contrasta la evolucion de las variables TCR mundo/Guatemala v CLUR
mundo/Guatemala. Se puede ver que la caida del tipo de cambio real de Guatemala con ¢l mundo ocurrida
desde 1990, que muestra una apreciacion del mismo, ha sido paralela a la contraccidon del indice de los
costos laborales unitarios reales, que muestra un encarecimiento relativo de dichos costos para
Guatemala. Ambos indicadores muestran que a partir de 1990 tanto los precios como los costos laborales
unitarios de los bienes guatemaltecos tienen una clara tendencia a encarecerse relativamente frente a los
de sus socios comerciales. Antes de 1986 se tendié a una leve depreciacion del tipo de cambio real y
abaratamiento relativo de los costos laborales unitarios de Guatemala por varios aflos, pero hacia 1980
ambos empezaron a mostrar una apreciacion o encarecimiento relativo hasta 1985.
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GRAFICO 9
INDICE DEL TIPO DE CAMBIO REAL E INDICE DEL COCIENTE DE COSTOS LABORALES
UNITARIOS REALES MUNDO/GUATEMALA, 1970-2007
(Base 1970 = 100)
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Fuente: Elaboracion propia.

En el grafico 9 es posible también percatarse de que, pese a que el tipo de cambio real (TCR
mundo/Guatemala) y el cociente de costos laborales unitarios reales (CLUR mundo/Guatemala) seguian
tendencias muy similares y cercanas entre 1970 y 1985, se¢ separaron drasticamente en el periodo de
turbulencia y crisis cambiaria (1986-1989), en el que ocurricron fuertes devaluaciones nominales en
Guatemala. En ese periodo de turbulencia, ¢l tipo de cambio real se deprecié drasticamente en gran
medida por la devaluacién nominal, mientras el CLUR se mantuvo relativamente mas estable.

Para sortear graficamente el problema de la turbulencia cambiaria v poder observar si coincide
con la tendencia de ambos indicadores posterior a ese periodo, en el grafico 10 se planted una nueva base
para ambos indices: 1990. Ademas, cabe destacar que 1990 se muestra como ¢l mas adecuado para
establecer las comparaciones, dado que a partir de ahi cobré mayor vigencia la liberalizacién comercial en
Guatemala y también se esperaria una mayor congruencia del TCR y los CLUR. En el grafico 10
precisamente s¢ observa que desde 1990 ambas variables (TCR y CLUR mundo/Guatemala) no soélo
siguen una trayectoria en la misma direccién descendente, sino que es muy similar y coincide con el ritmo
de encarecimiento relativo de los precios (apreciacion real del tipo de cambio) y de los costos laborales de
los bienes guatemaltecos con respecto a los de sus socios.

En el grafico 11 se presenta la tendencia de largo plazo de encarecimiento de los costos de
produccion de Guatemala frente al mundo, mostrada por los CLUR mundo/Guatemala, contrastada con la
tendencia de largo plazo de crecimiento del déficit comercial, en este caso captado por el cociente
exportaciones/importaciones. La tendencia al encarecimiento relativo de los costos laborales de
Guatemala, que se ve en la caida del CLUR, muestra también bastante congruencia con la disminucion
del cociente exportaciones/importaciones (total o manufacturero) de dicho pais, sefial del deterioro de
largo plazo de su saldo comercial global. Hay que notar que ¢l cociente exportaciones/importaciones de
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Guatemala se encuentra por lo general debajo del valor de uno que tomaria en caso de equilibrio
comercial, lo que indica la persistencia y profundizacion del saldo deficitario anteriormente sefialado.

GRAFICO 10
INDICE DEL TIPO DE CAMBIO REAL E INDICE DEL COCIENTE DE COSTOS LABORALES
UNITARIOS REALES MUNDO/GUATEMALA, 1970-2007
(Base 1990 = 100)
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Fuente: Elaboracién propia a partir de fuentes reportadas en el anexo B.

GRAFICO 11
COCIENTE EXPORTACIONES/IMPORTACIONES E INDICE DEL COCIENTE DE COSTOS
LABORALES UNITARIOS REALES MUNDO/GUATEMALA, 1970-2007
(Base 1970 = 100)
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Fuente: Elaboracion propia a partir de: CLURmundo/Guatemala de fuentes reportadas en el anexo B; los datos
comerciales de la Base de Datos del Comercio Exterior (BADECEL) de CEPAL.

Nota: Un cociente exportaciones/importaciones igual a uno indicaria equilibrio comercial, un valor menor a uno,
un déficit y uno mayor a uno, un superavit. X significa exportaciones, M importaciones.



49

En sintesis, ¢l indice de los costos laborales unitarios reales de Guatemala con el mundo ¢s muy
congruente con la evolucidon de su tipo de cambio real, salvo en el periodo de turbulencia cambiaria de
1986-1989. A su vez, ¢l encarecimiento relativo de los costos y precios de los bienes de Guatemala frente
al mundo, que sefialan ambos indicadores para el periodo de liberalizacion comercial (1990-2007),
coincide con ¢l surgimiento y ampliacion de su déficit comercial (deterioro de su balanza comercial). Asi,
el encarecimiento relativo de costos guatemalteco no soélo parece ir de la mano del encarecimiento
relativo de sus precios (apreciacion real), sino que también con el deterioro del saldo comercial ocurrido
en la liberalizacion comercial.

Hay que tener en cuenta que ¢l punto de partida de Guatemala, previo a la liberalizacion, muy
seguramente era un rezago competitivo bastante extendido frente a las economias mas avanzadas, en
cuanto a precios, costos unitarios de produccion y diversidad de su oferta exportable. Asi, ¢s probable que
el encarecimiento relativo de los precios v costos laborales unitarios de Guatemala, ocurrido después de
los noventa, se haya reflejado en un encarecimiento mayor de los precios y costos absolutos de una
amplia gama de bienes. Si se agrega ¢l poco avance en la diversificacion de sectores exportadores netos
mostrado en tal periodo, resulta dificil que en el esquema liberalizado se pudiera esperar obtener algo
diferente a lo ocurrido, es decir, un rapido crecimiento del déficit comercial global en la manufactura y
por productos de Guatemala con el mundo.

Un aspecto adicional que surge del analisis de los CLUR, es cual ¢s el comportamiento de sus
componentes comparativamente entre Guatemala y el mundo. Es decir, cual es la trayectoria de la
productividad y salarios reales manufactureros de Guatemala frente a sus similares de los principales
socios, y cual de ellos es el mas importante para explicar la apreciacion cambiaria real y ¢l incremento de
costos laborales en dicha economia. Para el analisis comparativo de la trayectoria de los indices de las
productividades, salarios reales y costos laborales unitarios de Guatemala con ¢l extranjero, véanse los
graficos 12, 13, 14 y el resumen incluido en el cuadro 1.

En el grafico 12 se puede observar que el indice de la productividad guatemalteca no muestra un
rapido crecimiento, sino una tendencia a la reduccion, que contrasta con ¢l rapido incremento de ésta para
el conjunto de socios seleccionados. Dado que aumentar la productividad, mas que otros paises,
contribuiria a bajar relativamente los costos unitarios, mientras no cambien los otros factores, el
comportamiento de las productividades relativas mostrado en el grafico 12 indicaria que los socios
comerciales de Guatemala son los que mas reducirian sus costos por esta via. !

" Todo indica que los capitales manufactureros ubicados en Guatemala, ya sean de origen local o extranjero, se

han mostrado, en promedio o en ¢l agregado, incapaces de realizar mejoras tecnoldgicas sostenidas y
significativas a manera de elevar la productividad del trabajo. Hay que considerar que en esta tendencia
decreciente de la productividad guatemalteca también puede influir la especializacién en sectores intensivos en
mano de obra barata, que a pesar de aumentar su productividad, dado que tienen un bajo nivel, al incrementar su
peso en la manufactura, reducen la productividad promedio manufacturera. Debe notarse que la caida de la
productividad promedio no significa que todos los capitales y ramas manufactureras guatemaltecas tengan esa
trayectoria, pues cabe la posibilidad de que hayan algunas que puedan mostrar un desempefio superior o igual al
promedio mundial. Sin embargo, es de notar que tal comportamiento decreciente de la productividad promedio
manufacturera expondria que las mejoras productivas en algunas ramas o ¢l crecimiento de las ramas con mayor
valor agregado por ocupado, no alcanzan a ser de una magnitud tal para contrarrestar, ya sea las caidas de otras o
el incremento del peso de las ramas de bajo valor agregado por ocupado. Cualquicra de ambas situaciones
presentaria indirectamente un pobre desempefio en las mejoras tecnoldgicas v de productividad de la
manufactura guatemalteca como un todo.
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GRAFICO 12
INDICE DE PRODUCTIVIDAD DE GUATEMALA Y PRINCIPALES SOCIOS COMERCIALES,
1970-2007
(Base 1970 = 100)
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Fuente: Elaboracién propia.

En el grafico 13 se puede observar que en ¢l caso de los salarios reales, la economia
Guatemalteca muestra tendencialmente una caida de dicho indice —por cierto bastante similar al
comportamiento de la productividad— mientras que el combinado de socios comerciales, un crecimiento.
Dados los otros factores, un aumento de los salarios reales guatemaltecos mayor respecto de los socios
aumentaria relativamente los costos unitarios de produccion, pero su reduccion posibilitaria bajarlos
relativamente, a pesar de tener consecuencias y limites sociales importantes. El comportamiento
comparado de los salarios reales, indicaria que el gobierno y los empresarios guatemaltecos han recurrido
—explicita o implicitamente— mas al deterioro de los salarios reales como via para reducir relativamente
sus costos de produccion unitarios.*

En el grafico 14 se puede apreciar que los costos unitarios laborales manufactureros de
Guatemala relativos a sus socios, lejos de haber mostrado una tendencia clara a decrecer muestran una
hacia al crecimiento. Por otra parte, los costos laborales unitarios reales manufactureros de los socios de
Guatemala han decrecido. Esto quiere decir claramente, que Guatemala, a pesar de tener una
productividad estancada pero los salarios reales en deterioro, no ha podido garantizar un abaratamiento
relativo de sus costos unitarios de produccion,” por el contrario, la agrupacién de socios comerciales de
Guatemala en promedio ha incrementado su productividad ¢ incrementado los salarios reales, lo que
demuestra, no obstante, una tendencia a reducir sus costos unitarios de produccion.

% Desde el enfoque clasico-marxista no se entiende que los salarios reales estén determinados por la productividad

marginal. Ciertamente 1a productividad alta puede permitir altos salarios reales, aunque no existe entre ambas
unas una relacién de uno a uno.

Habria que notar que la tendencia de los salarios reales de Guatemala es a decrecer, y dado que la productividad
de este pais decrece mas, eso lleva a una tendencia de aumentar los costos laborales unitarios, lo que descarta
que se¢ pueda aducir que los crecientes salarios reales —presiones salariales- serian los causantes del
encarecimiento de los costos unitarios de produccion.

63
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GRAFICO 13
INDICE DE SALARIOS REALES DE GUATEMALA Y PRINCIPALES SOCIOS COMERCIALES,
1970-2007
(Base 1970 = 100)
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Fuente: Elaboracién propia.

GRAFICO 14
INDICE DE COSTOS LABORALES UNITARIOS REALES DE GUATEMALA
Y PRINCIPALES SOCIOS COMERCIALES, 1970-2007
(Base 1970 = 100)
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Fuente: Elaboracién propia a partir de fuentes reportadas en el Anexo B.

Nota: En el caso de los indices de la productividad, salarios reales y CLU de los paises socios de Guatemala
presentados en estos graficos, son promedios simples; sin embargo, hay que sefialar que en los indicadores usados en
los graficos 12 y 14 quedaron excluidas dos economias (la provincia china de Taiwan y la Republica de Corea)
debido a que no se poseian indices de trabajadores para todos los afios. Por lo tanto, el CLUR mundo/Guatemala
estimado inicialmente y el usado para las posteriores regresiones econométricas, que incluye ambas economias
citadas, no coincide exactamente con el grafico 14, si bien la diferencia es minima y no cambian las tendencias.

Como lo presentado en los graficos 12 y 14 son indices, el hecho que coincidan en algin valor los datos de
Guatemala y el mundo, no significa que sus valores absolutos sean iguales.
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En definitiva, los resultados de la tendencia de los salarios reales y la productividad desde 1970
mostrados en los graficos 12, 13, 14 y en ¢l cuadro 1 indicarian que el sector manufacturero guatemalteco
se¢ ha mostrado: a) incapaz de mejorar su productividad, y rezagandose en la evolucion de esta variable
frente al desempefio de sus principales socios, lo que sefiala en cierta medida, ¢l poco dinamismo en la
mejora de su tecnologia; b) mas proclive a adoptar la via espuria de erosion de los salarios reales como
forma de reducir costos, mientras que sus socios, en promedio, los han incrementado; ¢) incapaz de
disminuir sostenidamente sus costos laborales unitarios relativos al grupo de paises socios seleccionados,
pues su erosion salarial, a pesar de su importancia, ha sido insuficiente para superar lo hecho,
principalmente en cuanto al aumento de la productividad por sus principales socios comerciales.

CUADRO 1
TASAS DE CRECIMIENTO ACUMULADAS DE SALARIOS REALES (WR),
PRODUCTIVIDAD (1), COSTOS LABORALES UNITARIOS REALES (CLU), COSTOS
LABORALES UNITARIOS RELATIVOS (CLUR) Y TIPO DE CAMBIO REAL, 1970-2007

(En porcentajes)
Periodos Wr T CLU Wr* ¥ CLU* CLUR CLU CLUR TCR mundo/
Guatemala Guatemala Guatemala mundo mundo mundo* mundo/ mundo mundo/ Guatemala
Guatemala* Guatemala

1970- 11 13 -2 64 114 -50 —48 —42 40 32
2007

1970- -3 19 22 40 59 -19 3 11 11 103
1990

1990- 14 -6 20 24 55 -31 -51 -31 -51 -71
2007

Fuente: Elaboracién propia a partir de indicadores elaborados de fuentes reportadas en el Anexo B.

Notas: Las tasas de crecimiento presentadas son logaritmicas acumuladas, es decir, estimadas como el logaritmo natural
del cociente del valor de la variable del afio final entre el que tuvo en el inicial del periodo, es decir, In(Xt/Xt-n),
multiplicado por 100.

Los Wr* mundo y ®* mundo* (ambos con asterisco) se estimaron como promedio de las respectivas variables de los
principales socios comerciales sin incluir la provincia china de Taiwan y la Republica de Corea, ya que estos dos paises
no poseen una serie completa de tales variables.

El CLU Mundo* (con asterisco) se estimé como el cociente de los salarios medios reales promedio del mundo (Wr*
mundo) y la productividad promedio (n* mundo), por otra parte, el CLU mundo (sin asterisco) se estimé como el
promedio de los CLU de todos los socios comerciales escogidos. Por esta discrepancia en paises incluidos y la
estimacion, ambos difieren, si bien minimamente, pues ambos mantienen la misma trayectoria.

El CLUR Mundo/Guatemala* (con asterisco) se estimé con el cociente de CLU* mundo (sin la provincia china de
Taiwan y la Republica de Corea) y los CLU de Guatemala, mientras que el CLUR mundo/Guatemala (sin asterisco) se
estimé con el CLU mundo (con la provincia china de Taiwan y la Republica de Corea) y con el CLU Guatemala. Por
esta discrepancia en paises incluidos y la estimacion, ambos difieren, si bien minimamente, pues los dos mantienen la
misma trayectoria.

En resumen, por los datos encontrados, la apreciacion real de Guatemala y su creciente déficit
comercial en el marco de la liberalizacion comercial posterior a 1990, tendrian una explicacion
fundamentalmente estructural, basada en una evolucién relativamente rezagada de su capacidad
competitiva de costos de produccion —mostrada por el indicador proxy de costos laborales unitarios
relativos—, y en la poca diversidad de su oferta exportable neta en cuanto a bienes y mercados de destino.
Los datos sugieren que Guatemala no ha podido reducir sus costos unitarios laborales en mayor medida
que sus socios, lo que se reflejaria, segun la teoria de las ventajas absolutas clasico-marxistas, en la
apreciacion de su tipo de cambio real y, en consecuencia, en un deterioro de su balanza comercial
(aumento de su déficit comercial inicial en ¢l caso particular de Guatemala que partid en su liberalizacion
con un saldo negativo).



53

Una liberalizacién comercial, dada una situacion inicial de atraso productivo, habria requerido
que Guatemala tuviera que bajar mas rapidamente sus costos unitarios de produccion frente al mundo,
para poder mejorar la competitividad de sus exportaciones y bienes locales competidores de las
importaciones, y paralelamente ampliar su oferta exportable neta, en cuyo caso habria sido factible
esperar reducir o al menos mantener bajo su déficit comercial. Sin embargo, los datos mostrados
evidencian que en el esquema liberalizado posterior a 1990 ha ocurrido una desmejora persistente de la
competitividad de precios y costos relativa, caida y estancamiento de la productividad, predominio de la
via espuria de la competitividad —erosion de salarios reales— y poco avance en la diversidad de la oferta
exportable de la economia guatemalteca, cuyo corolario es la ampliacion del déficit comercial ocurrido.

Los flujos de capital y remesas a la economia de Guatemala (Calderon y otros, 2003: 3)
ciertamente permitirian la apreciacion real y financiarian el acrecentamiento de la brecha comercial del
pais. Sin embargo, se puede afirmar que la apreciacion real y el déficit de Guatemala no surgen
fundamentalmente de dichos flujos de divisas o factores puramente monetarios, sino que son expresiones
ultimas de una desventaja competitiva de costos y variedad exportadora, asi como de una evolucion
rezagada de ambos aspectos en ¢l periodo liberalizacion comercial. Los flujos de divisas por movimientos
de capital y las remesas en todo caso son los que han permitido ¢l despliegue de la desventaja competitiva
de costos de los capitales de Guatemala con el mundo, al proporcionar capacidad de compra para las
cuantiosas importaciones; muchas de ellas aventajan a la produccion local en precios o costos.
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IV. ANALISIS ECONOMETRICO DE LA RELACION DEL TIPO DE CAMBIO REAL Y DE
LOS COSTOS LABORALES UNITARIOS REALES RELATIVOS DE GUATEMALA
CON EL MUNDO

En este apartado se explorard si existe una relacion entre la series indice de tipo de cambio real
(TCRmundo/guatemala) ¢ indice de los costos laborales  unitarios  reales  relativos
(CLURmundo/guatemala) en el largo plazo para ¢l caso de la economia guatemalteca respecto de 15 socios
comerciales seleccionados. En particular, se analizard si existe una relacidn cointegrante entre ambas
variables, esto es, explorar si ambas series se¢ mueven conjuntamente en ¢l largo plazo, como se esperaria
desde el enfoque adoptado de la ventaja competitiva de costos clasico-marxista. De existir cointegracion
entre las variables TCR y CLUR, seria una evidencia empirica a favor de lo planteado por la teoria de las
ventajas absolutas de costos adoptada en la investigacion.

En particular, la relacion que se explorard econométricamente sera la ecuacion (10) o su version
resumida (11), por medio del indice del tipo de cambio real mundo/Guatemala, como se establecid en la
relacidon (12) y del indice de los costos laborales unitarios reales mundo/Guatemala, instaurado en la
relacién (14), es decir, que hara la siguiente regresion econométrica: **

TCR mundo/Guatemala = CLUR mundo/Guatemala (11)

Es necesario sefialar que el analisis se ha realizado sobre los logaritmos naturales de las variables
TCR mundo/Guatemala y CLUR mundo/Guatemala, y se¢ les ha denominado en este apartado
econométrico, por brevedad, respectivamente como LNITCR y LNCLUR, para algunos estadisticos
descriptivos (véase el cuadro 2).

_ CUADRO2
ESTADISTICOS DESCRIPTIVOS

Desviacion

Variable n Media i Minimo Maximo
estandar
LNCLUR 38 4.47 0,24 4,05 4,78
LNITCR 38 4,99 0,28 441 5,63

Fuente: Elaboracién propia.

A. ANALISIS DE RAICES UNITARIAS DE LAS VARIABLES

El primer paso para realizar un analisis de cointegracion consiste en evaluar el orden de integracion de las
series. Este elemento es importante debido a que las variables estudiadas deben ser integradas del mismo
orden para que sea posible llevar a cabo el gjercicio de verificar la existencia de alguna relacion de
equilibrio en ¢l largo plazo.

Para identificar el proceso generador de las series LNTCR y LNCLUR ¢ inferir si ellas
representan procesos estacionarios o no, s¢ realizan las pruebas de raices unitarias Dickey-Fuller

' Sobre trabajos econométricos aplicados a la relacion del tipo de cambio real con los costos laborales unitarios
relativos para otros paises, véase Shaikh y otros (1998), que incorporan diferenciales de tasas de interés y Ruiz-
Napoles (2001) que agrega el ciclo econdmico.
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Aumentada (DFA) ® vy Phillips-Perron, cuyos resultados se presentan en el cuadro 3. A partir de los
resultados, se puede verificar que el analisis DFA de las dos variables relevantes para el estudio, LNITCR
y LNCLUR, no permite rechazar la hipoétesis nula que las mismas posean raiz unitaria, por lo que €stas no
pueden ser consideradas estacionarias en nivel. En el mismo cuadro se puede apreciar que al aplicar las
primeras diferencias a dichas variables, éstas se convierten en estacionarias, lo que indica que ambas
series en sus niveles son procesos integrados de orden uno (I(1)).

_ CUADRO 3
PRUEBA DE RA{Z UNITARIA DICKEY-FULLER
AUMENTADA Y PHILLIPS-PERRON

Variable

endogena DFA® PP I(d)
LNITCR ~ -1.8906 (0)  —1,9437 10)
ALNITCR ~ —6.3184% (0)  —6.3989* 10)
LNCLUR -2.,9330 (1) -2,3214 I(1)
ALNCLUR  —6.2595* (1) —5.6219* 10)

Fuente: Elaboracién propia.

Nota: Para las pruebas de raices unitarias se ha empleado la secuencia
de las hipétesis de: a) tendencia e intercepto; b) tendencia, y ¢) ninguno.
En las tres pruebas no se logra rechazar la hipétesis nula de raiz
unitaria en los niveles. No obstante, se han reportado tinicamente los
estimados de la prueba inicial. Para méas detalle de la secuencia que
deberian seguir las pruebas de raiz unitaria, véase Enders (2004:213).

* Significativo a 5%.

**Significativo a 10%.

¥ Niimero de rezagos entre paréntesis.

Por otra parte, es importante considerar ¢l problema potencial del que la prueba DFA adolece,
que consiste en su poca capacidad para rechazar la hipotesis nula de raiz unitaria ante la existencia de un
cambio estructural en la serie evaluada (Enders, 2004: 200). Por ello, se utiliza ademas ¢l test de Phillips-
Perron (PP), que a diferencia del test DFA, omite los términos de rezago de la variable dependiente como
regresores. Mas bien, el test PP trata la correlacion serial al usar errores estandares robustos.

Al realizar la prueba PP al logaritmo natural de las variables en estudio (véase ¢l cuadro 3), se
determind que tampoco es posible rechazar la hipdtesis nula de raiz unitaria. En consecuencia, se
procedio también a transformarlas en sus primeras diferencias, con lo que las series se¢ mostraron
estacionarias, por lo que se reafirma que LNITCR y LNCLUR son integradas de orden uno (I(1)).

B. ESPECIFICACION DEL MODELO

En cuanto ha sido posible identificar las variables LNITCR y LNCLUR como procesos integrados de orden
uno en nivel, s¢ procede a aplicar técnicas para verificar cointegracion. En caso de comprobarse la
existencia de al menos una combinacion lineal estacionaria entre las dos variables, implicaria establecer que
las mismas guardan una relacion de largo plazo (de comovimiento).

® Hay que tomar en cuenta que en rigor se¢ denominan como “Aumentadas” las pruebas Dickey-Fuller cuando se
incorporan rezagos de la variable dependiente para procurar un proceso de ruido blanco en los residuales.
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En primer lugar, se procedera a aplicar la metodologia de cointegracion Engle-Granger (EG) a las
variables LNITCR y LNCLUR. Cabe destacar que, debido al periodo de turbulencia cambiaria ocurrido
entre 1986 v 1989, s¢ utilizara ademas una variable dummy (561986-2007). Dicha variable es tal que
81986-2007=0 desde t=1970 hasta t=1985 y 81986-2007=1 desde t=1986 hasta t=2007. Con c¢llo s¢
pretende capturar un cambio en ¢l intercepto de la regresion, derivado de las pronunciadas devaluaciones
ocurridas entre 1986 y 1989, tal como se pudo apreciar en los graficos 9 y 10.

Como segundo paso del método de EG se procediod a estimar por minimos cuadrados ordinarios la
regresion del LNICTCR respecto de LNCLUR vy la dummy (dl), hasta obtener los resultados siguientes
(entre paréntesis las desviaciones estandar):

LNITCRt = 1.46572 + 0.70389 LNCLURt + 0.65629 51986-2007 +et (D

(0.4625)  (0.0994) (0.0473)

El tercer paso de la metodologia EG consiste en extracr la seric de los residuales (ef) de la
regresion anterior y someterla a una prueba DFA. *° Debido a que dichos residuos son los valores
estimados de las desviaciones de la relacion de largo plazo, si los mismos resultan ser estacionarios se
podra concluir que existe cointegracion entre las variables LNITCR y LNCLUR.

Se llevo a cabo el diagnoéstico de correlacion serial para la serie estimada de ef por medio de la
prueba de Breusch-Godfrey, v se obtuvo que las perturbaciones no se comportan como un proceso de
ruido blanco, por lo que se paso a realizar el test Dickey-Fuller en su version aumentada, y se alcanzo la
estimacion siguiente (entre paréntesis las desviaciones estandar):

Aet= —0.54216et-1+0.36299Aet-1+vt {an

(0.15050)  (0.16274)

El estadistico t-student obtenido en la regresion (II) para la prueba de raiz unitaria de los errores
resultantes de la regresion (I) es de -3,6, que al contrastarse con el valor critico de -3,46 a 5% de
significancia, propuesto por Engle y Granger para tal fin (Enders, 2004: 441), da por resultado que se
rechaza la hipotesis nula de que la serie de los errores de la regresion (I) es raiz unitaria. En consecuencia,
al ser dichos errores estacionarios, esfp sugiere que las series LNITCR y LNCLUR serian variables
cointegradas segun la metodologia Engle y Granger.

Ademas de utilizar la metodologia propuesta de cointegracion de Engle y Granger, también se
emple6d la metodologia de Johansen. Para dicho procedimiento s¢ estimé primero un Vector
Autorregresivo (VAR) sobre las variables LITCR y LCLUR. A partir de dicha especificacion se
realizaron pruebas de longitud optima de rezagos (se indicd 3 como ¢l optimo). Se constatdé ademas que
las inversas de las raices de los polinomiales de los procesos autorregresivos se ubicaran en el interior del
circulo unitario, de lo que se¢ infiere que ¢l modelo es estacionario. Asimismo, s¢ comprobo el
cumplimiento con los supuestos establecidos bajo ¢l Teorema de Gauss-Markov para los modelos
lineales. Finalmente, se efectuo el analisis de causalidad de Granger, con ¢l que se determind una relacion
unidireccional en el modelo, hasta concluir que los cambios en los LCLUR preceden en el tiempo a los
cambios en ¢l LITCR (véase el anexo C).

% Debe tenerse en cuenta que los estadisticos obtenidos deben ser contrastados con valores criticos diferentes a los
usuales de raices unitarias (Mackinnon).



57

El siguiente paso consistio en realizar la prucba de la Trazas y del Maximo Valor Propio para
determinar la existencia de vectores cointegrantes entre las variables LCLUR Y LNITCR. Siempre se
incorporo la variable dummy (61986-2007), en ese caso como una variable exdgena y los tres rezagos de
las variables en diferencias. Ambas prucbas se muestran en cuadro 4.

CUADRO 4

PRUEBA DE LA TRAZA Y DEL MAXIMO

VALOR PROPIO PARA LA ESTIMACION
DEL NUMERO DE RELACIONES

COINTEGRANTES
, B Comst
Mrvazas
r=0 r>0 48 5147*
r<1 r>1 33419

7\'Ma'ximo valor propio

r=0 r=1 45 1728*
r=1 r=2 33419

Fuente: Elaboracion propia.
* Significativo a 5%.
** Significativo a 10%.

Las pruebas de la Traza y del Maximo Valor Propio expuestas en ¢l cuadro 4 sefialan la
existencia de un vector cointegrante, por lo que se procedié a estimar dicha ecuaciéon de largo plazo, que
se detalla a continuacion (entre paréntesis las desviaciones estandar):

LNITCRt = 0.6627 + 0.8694 LNCLURt I

(0.5934)  (0.1268)

A partir de dicho vector cointegrante ° se transforma el VAR en niveles, en un modelo VAR en
primeras diferencias, que integra ahora el mecanismo de correccion de errores del corto plazo. Estos tipos
de ajustes son conocidos como los Modelos de Vectores de Correccion de Errores (MVCE).

En el cuadro 5 s¢ muestra que cuando en el corto plazo ocurren desviaciones —positivas o
negativas— de la trayectoria de largo plazo, el mecanismo de correccion de errores actua para que se
recupere la trayectoria de equilibrio (noétese el signo negativo para la variable enddgena que dice “relacion
cointegrante™).

En especifico, la denominada variable “relacion cointegrante” que aparece como variable
endoégena en el cuadro 5 representa la velocidad de ajuste de un desequilibrio de corto plazo con respecto

%7 Estimado por Maxima Verosimilitud.
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a la trayectoria del indice de tipo de cambio real en el largo plazo. Este mecanismo corrector toma el valor
aproximado de 0,74. En cuanto a los signos de las correlaciones obtenidas en el MVCE, es posible
encontrar que las velocidades de apreciaciones o depreciaciones del ITCR en periodos pasados se
traducen también en incrementos en las velocidades de apreciaciones o depreciaciones en ¢l periodo
actual. Finalmente, con respecto a las tasas de crecimiento de los CLUR en periodos pasados, éstas
repercuten de manera negativa en la velocidad de apreciacion o depreciacion del tipo de cambio real en el
periodo actual, salvo la correlacion con tres periodos en el pasado (ALNCLURt-3), que muestra un signo
postitivo.

CUADRO 5 ,
MODELO DE VECTORES DE CORRECCION
DE ERRORES (MVCE)

Variable  \[ NTTCR,  ALNCLUR,

enddgena
Relaciéon —0,7442% —0,1355%*
cointegrante (0,1029) (0,0796)
0,0109 -0,0553
ALNITCR: (0,1407) (0,1089)
0,0506 -0,0929
ALNITCR,2 (0,1234) (0,0955)
0,1142 0,1493
ALNITCR (0,1279) (0,0990)
-0,4229 0,3050
ALNCLUR: (0,2994) (0,2316)
ALNCLUR.s -0,2523 —0,5539*
(0,25406) (0,1970)
ALNCLUR.A 0,0053 0,0595
(0,2802) (0,2168)
0,5313* 0,0766
81986—2007 (0,0747) (0,0578)
n 34 34
R? 0,6965 0,3819
R*ajustado 0,6147 0.2156

Fuente: Elaboracion propia.

* Significativo al 5%.

** Significativo al 10%.

Errores estandar entre paréntesis.

Como conclusion, los métodos econométricos de cointegracion utilizados a lo largo de este
capitulo han encontrado evidencia sobre la existencia de una relacién en el largo plazo entre los CLUR y
los ITCR en ¢l caso de Guatemala, tal como lo sugeriria la teoria de la ventaja absoluta de costos y el
analisis de graficos anterior.
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V. CONCLUSIONES

En ¢l marco tedrico se expuso basicamente que la teoria convencional, con su teoria de la ventaja
comparativa y la paridad del poder de compra (PPA), no aborda aquellos aspectos cruciales para entender lo
que ocurre con la liberalizacion comercial para una economia subdesarrollada. En los mismos supuestos, se
elimina la posibilidad de que el comercio pueda tener efectos negativos en una economia. Por el contrario, la
teoria de las ventajas absolutas de costos, de corte clasico-marxista, pone al centro de la discusion que el
comercio internacional, sobre todo ¢l liberalizado, premia al fuerte vy castiga al débil, sin que existan
mecanismos automaticos que tiendan a moverse en beneficio de todos los paises participantes.

En el periodo de liberalizacion se ha podido observar que la apreciacion del tipo de cambio real
ha estado asociada a un crecimiento de la brecha comercial negativa de Guatemala con ¢l mundo, a nivel
agregado, por manufactura, por numero de bienes y de paises. Ademas, se ha podido aportar evidencias
de la coincidencia de las tendencias del tipo de cambio real y los costos laborales unitarios reales relativos
del mundo con Guatemala, una variable proxy de los costos de produccion. En particular, en el periodo de
liberalizacion comercial (1990-2007), una apreciacion del indice de tipo de cambio real coincide con el
encarccimiento relativo de los costos laborales unitarios reales de Guatemala frente a algunos de sus
principales socios.

En los analisis graficos y econométricos se confirma la relacion que guardan ¢l tipo de cambio
real y los costos laborales unitarios reales relativos en ¢l largo plazo para el caso de Guatemala en su
relacion con el mundo, v en ese sentido aportan evidencias sobre como la deficiente evolucion
competitiva del sector manufacturero guatemalteco estaria a la base de la apreciacion cambiaria real y del
creciente déficit comercial. De esta manera, ¢l déficit comercial y la apreciacion cambiaria de Guatemala
son aspectos con raices estructurales, pues pasan por la evolucion misma de la matriz productiva de los
capitales nacionales o extranjeros —manufactureros— ubicados en ¢sa economia frente a sus adversarios
en otras partes del mundo, y no se deben a “imperfecciones” ni a elementos coyunturales. Los datos de
Guatemala son contundentes en refutar lo esperado por ¢l nucleo duro de la economia convencional de las
ventajas comparativas y la paridad del poder de compra (PPA) en un entorno liberalizado con respecto al
movimiento favorable que deberia ocurrir en ¢l tipo de cambio real —que tendria que depreciarse o tender
a mantenerse estacionario en un valor constante— y en el déficit comercial (que deberia tender a
reducirse).

Las implicaciones del analisis es que en caso de que la economia guatemalteca no consiga revertir
el encarecimiento de sus costos de produccion con relacion al de sus socios comerciales, en el marco de la
liberalizacion cada vez mas profundizada, propiciara que paulatinamente se produzca una tendencia a la
apreciacion de su tipo de cambio real y un déficit mas abultado y extendido. Lo anterior se reflejara
probablemente en crecientes problemas de los sectores nacionales mas rezagados, en cuanto a quiebras y
pérdidas de cuotas de mercado, o que se refuerce la tendencia espuria del empresariado a disminuir los
salarios reales como forma de competir.

Es necesario indicar que una condicion necesaria para que Guatemala evite una tendencia a la
apreciacion de su tipo de cambio real y ampliacion del déficit comercial es mejorar de forma continua su
capacidad competitiva de costos y diversificacion de la oferta exportadora por parte de sus empresas. Sin
embargo, en ¢l comercio internacional en el mundo capitalista tal hecho no basta, sino que ¢s
indispensable que tal mejora tiene que ser capaz de superar a sus adversarios en el agregado y/o en una
cantidad creciente o importante de bienes vy sectores. Sin embargo, dicho mejoramiento no seria
estratégicamente deseable por la via de la reduccion de los salarios reales, como parece ser la tendencia
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actual, ya que tal medida comprometeria al pais con un alto costo social, seguramente encontraria
enormes limites politicos y econdomicos en un mediano plazo, si no es que ya los tiene, contribuiria a
disminuir o limitar ¢l crecimiento del mercado interno —de por si estrechos—, y €s una via que no
garantiza bajar los costos relativos ni tener los menores costos absolutos dadas las mejoras de
productividad de otras economias mas desarrolladas.

La mejor alternativa para optimizar la competitividad de la manufactura guatemalteca consistiria
en promover incrementos de la productividad de sus empresas, a partir de inversiones en tecnologia y en
la diversificacion productiva. Sin embargo, ¢l mismo proceso de liberalizacién y apertura comercial
ocurrido a partir de 1990 lo dificultaria seriamente, debido a que este proceso expone a gran cantidad de
empresas guatemaltecas a los problemas derivados de enfrentar a competidores mas aventajados, como
seria la quiebra, y empuja a los capitales rezagados, con dificultades para adoptar mejores tecnologias, a
echar mano de la precarizacion laboral, que se presenta como ¢l camino facil para las mismas y en el que
han gozado de complicidad de las politicas de Estado.

Mas alla de los deseos, los datos sobre productividad y salarios reales de la manufactura
guatemalteca sugieren que los capitales en tales sectores, nacionales o extranjeros, han tenido muy poco
¢xito de manera global y agregada en incrementar la primera mas que sus adversarios, y han recurrido al
deterioro de las remuneraciones de sus trabajadores. Esas estrategias s¢ muestran espurias, pucs
precisamente no le han permitido a los capitales manufactureros guatemaltecos reducir relativamente sus
costos de produccion frente a los del mundo.

No esta de mas sefialar que la apertura comercial, sobre todo la suscripcion de TLC y las mismas
normativas de la Organizacion Mundial del Comercio (OMC), limitan las politicas estatales que busquen
apoyvar la modernizacion y diversificacion productiva de los sectores nacionales, debido a la restriccion de
medidas que otorguen un trato preferente a los bienes, servicios y empresas locales, o uno mas exigente a
bienes, servicios y empresas extranjeras. En general, las normas de liberalizacion de comercio de bienes,
servicios, compras publicas, inversiones v de endurecimiento de la propiedad intelectual suponen una
limitante para politicas desarrollistas nacionales.

A manera de reflexion final, conviene en estos tiempos de cambio de la primera década del siglo
XXI, poner en cuestion los dogmas de los ultimos 20 afios, acerca de que la liberalizacién comercial, o en
su extremo ¢l libre comercio, so6lo pueden ser benéficos para una nacion, sea cual sea su grado de
desarrollo. Poner en cuestion tal dogma obliga asimismo a reconsiderar si la liberalizacion generalizada
que se ha dado, vy se sigue profundizando a través de los TLC al estilo estadounidense o los Acuerdos de
Asociacion al estilo europeo, es el esquema que mas conviene para ¢l desarrollo economico y social de
Guatemala y de Centroamérica en general, sobre todo de sus sectores mas excluidos y marginados.
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ANEXOS

ANEXO 1
METODOLOGIA PARA CALCULAR TCR Y CLUR

CLUR mundo/Guatemala =CLU*/CLU

El CLUR mundo/Guatemala considera ¢l indice del cociente de los costos laborales unitarios reales del
Mundo (CLU*) respecto de Guatemala (CLU). Los Indices de Costos Laborales Unitarios Reales de
Guatemala (CLU) y de cada uno de los 15 socios comerciales de este pais seleccionados (CLUi*) fueron
estimados como numeros indices (base 1970 = 100) mediante el siguiente cociente:

CLUi = (Wri/mi)

Donde Wri es un indice del salario medio real por trabajador (estimado en la respectiva moneda
local) y i, un indice de la productividad del trabajo (estimado en la respectiva moneda local), todos ellos
del sector manufacturero de cada pais i.

La estimacion del salario medio real se realizé al dividir el indice de la masa de salarios
nominales entre ¢l indice del numero de trabajadores de dicho sector, y luego deflactarlo por el Indice de
Precios al Consumidor (IPC).

En el caso de la productividad manufacturera, ésta se obtuvo de dividir un indice del producto
real manufacturero por ¢l indice del nimero de trabajadores de dicho sector.

El agregado de los costos laborales unitarios reales extranjeros (CLU*) se obtuvo del promedio
simple del indice de los costos laborales unitarios reales (CLUi*) de los 15 paises siguientes: Dinamarca,
Noruega, Suecia, Francia, Inglaterra, Bélgica-Luxemburgo, Paises Bajos, Italia, Canada, Alemania, el
Japon, la Republica de Corea, la Provincia china de Taiwan, los Estados Unidos y El Salvador. En
conjunto, los flujos con dichos paises representan cerca de 60% del total del comercio (exportaciones mas
importaciones) de Guatemala con el mundo entre 1994 v 2007 segun las estadisticas de la Secretaria de
Integracion Econdémica Centroamericana (SIECA).

Dentro de los 15 paises socios seleccionados, Alemania, Bélgica-Luxemburgo, la provincia china
de Taiwan, la Republica de Corea, los Estados Unidos, Italia, el Japén y Suecia se encuentran dentro de
los primeros 25 paises del mundo con los que Guatemala tenia mayor déficit comercial en 2007. El
Canada y los Paises Bajos estan entre los principales 25 paises del mundo de destino de las exportaciones
y de origen de las importaciones guatemaltecas. El Salvador es el tnico pais del grupo con el que
Guatemala tiene superavit. Los paises de menor peso en ¢l comercio guatemalteco de la muestra son, en
ese orden, el Reino Unido, Francia, Dinamarca y Noruega.

Finalmente, ¢l indice de costos laborales unitarios reales del mundo respecto de Guatemala
(CLURmundo/Guatemala) se obtuvo tras dividir el de los extranjeros (CLU*) entre los de Guatemala.

TCR mundo/Guatemala = P* ¢/P
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Se estimo para todos los paises, incluido Guatemala, un indice de precios locales expresados en
délares estadounidenses, que es el resultado de multiplicar ¢l indice de precios al consumidor local (en
moneda local) por el tipo de cambio del dolar con respecto a la correspondiente unidad de moneda local
del pais i, es decir, para cada pais se estimo ¢l producto:

Pi* e1

Como Pi* es el indice de precios al consumidor en moneda del pais 7, ei resulta ser el indice del
tipo de cambio nominal del pais i (dolar/moneda del pais 1); por lo tanto, el producto Pi* ei es el indice de
precios al consumidor del pais i expresado en ddlares;

Posteriormente, se obtuvo el indice de precios del mundo expresados en dolares (P*.¢) como el
promedio simple de indice de precios en dolares (Pi* ei) de los socios comerciales seleccionados. Los
paises considerados fueron los mismos 15 del CLUR.

Finalmente, al promedio simple de los principales socios (P* ¢) se dividio entre el indice de
precios de Guatemala, expresado en dolares (P), para asi obtener el TCR mundo/Guatemala.
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ANEXO II
FUENTES DE DATOS

Todas las series historicas correspondientes a los 15 paises fueron obtenidas del Bureau of Labor Statistics
(BLS), disponibles en linea en International Productivity (http://www bls.gov/fls/availability htm#PROD).

Las series historicas correspondientes a El Salvador: datos de salarios y cotizantes del seguro
social en la manufactura fueron obtenidos del Boletin de Estadisticas del Instituto Salvadorefio del Seguro
Social (ISSS), de varios afios; los datos del PIB manufacturero fueron obtenidos de retropolacion del PIB
por ramas, proporcionados por ¢l BCR y de World Development Indicators del Banco Mundial,
disponibles en linea (www.worldbank.org/data/onlinedatabases/onlinedatabases.html).

Las series historicas correspondientes a Guatemala: datos de salarios y cotizantes del seguro
social en la manufactura (Instituto Guatemalteco del Seguro Social) fueron obtenidos del Banco de
Guatemala, disponibles en linea (http://www banguat.gob.gt/variables/seleccion. ASP?grupo=6); la
informacién del PIB manufacturero de Guatemala fuer obtenida de World Development Indicators (WDI)
del Banco Mundial, disponibles en linca (http://www .worldbank.org/data/onlinedatabases/
onlinedatabases.html) (ahora de acceso libre y disponible en linea (http://data.worldbank.org/data-
catalog).

Las estadisticas comerciales fueron obtenidas de las bases de datos: a) United Nations
Commodity Trade Statistics Database (COMTRADE), utilizando el programa World Integrated Trade
Solution (WITS), ahora disponible en linea (http://wits.worldbank. org/wits/); b) Base de Datos del
Comercio Exterior (BADECEL) de CEPAL, disponible en linea (http://www.eclac.cl/badecel/).


http://www.bls.gov/fls/availability.htm%23PROD
http://www.worldbank.org/data/onlinedatabases/onlinedatabases.html
http://www.banguat.gob.gt/variables/seleccion.ASP?grupo=6
http://www.worldbank.org/data/onlinedatabases/
http://data.worldbank.org/data-
http://wits.worldbank.org/wits/
http://www.eclac.cl/badecel/
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ANEXO III

PRUEBAS ECONOMETRICAS

CUADRO III-1

LONGITUD DE REZAGOS RECOMENDADA POR CRITERIOS DE

INFORMACION
Error final de  Criterio de .Cnteno fi,e Hannan-
Rezago rediccion Akaike informacion Quinn
P de Schwartz
0 0.000561 -1.810363 -1.632609 —1.749003
1 9.09E-05 -3.632256 -3.276748%* -3.509535
2 7.97E-05 -3.768238 -3.234976 -3.584156
3 6.68e-05%* -3.954908* -3.243891 -3.709465*

Fuente: Elaboracién propia.
Nota: *Indica el orden del rezago seleccionado por el criterio de informacion.

CUADRO I1I-2
PRUEBA PORMANTEU DE LIUNG-BOX

DE AUTOCORRELACION SERIAL

Rezago Estgdistlco p-valor
Q ajustado

1 2.732740 NA*
2 3.633908 NA*
3 4.412971 NA*
4 7.468065 0.1131
5 12.61213 0.1259
6 16.57249 0.1664
7 22.60556 0.1247
8 30.27178 0.0656
9 34.03225 0.0841
10 3573017 0.1496
11 38.63044 0.1950
12 40.94945 0.2623

Fuente: Elaboracién propia.



69

) GRAFICO III-1 ]
CiRCULO UNITARIO Y LA INVERSA DE LAS RAICES
DE LOS POLINOMIALES DEL VAR
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Fuente: Elaboracién propia.

CUADRO I1I-3
PRUEBA DE CAUSALIDAD DE GRANGER

Variable 7

-valor
independiente X i
LCLUR 24 1128 0,0000
LITCR 43170 0,2292

Fuente: Elaboracion propia.

CUADRO 1114
PRUEBA JARQUE-BERA DE NORMALIDAD

MULTIVARIANTE
Jarque-Bera . p-valor
Fmeha 57995 0,2146
conjunta

Fuente: Elaboracion propia.

CUADRO III-5
PRUEBA WHITE DE HETEROCEDASTICIDAD

White . p-valor
Prueba conjunta 515499 0,0860

Fuente: Elaboracién propia.



