£l

RESTRINGIDA

O
Distr. Q
40 5 ‘

' IC/MEX/R.279/Rev.1
%19 de junio de 1991

WBUOTITE FICONCS ONmAs wppgy omsomons ssmvion

CEPAL
Comisién Econdmica para América Latina y el Caribe

NICARAGUA: REMESAS INTERNACTIONALES Y ECONOMIA FAMILISR

Este documento fue elaborado con base en el estudio preparado por el sefior
Pedro Marchetti, consultor de la CEPAL, en el marco del proyecto CFPAL/Gobierno de
los Paises Bajos "Remesas y Economia Familiar en Guatemala, El1 Salvador y
Nicaragua" (NEP/89/003). 1Ilas opiniones expresadas en este trabajo son de la
exclusiva responsabilidad del autor y pueden no coincidir <on las de 1la
Organizacién. Este documento no ha sido sujeto a revisién editorial.

91-6~90



iii
INDICE
Introduccidén
I. Marco metodoldgico de la investigacidn
II. Efectos macroecondmicos de las remesas familiares

1. Estimacioneé del monto de remesas internacionales
A. Ia migracidn en Nicaragua
B. Estimacién del monto de remesas internacionales

con base en las fuentes de canalizacidn
C. Estimacidén del monto de remesas internacionales
con base en encuestas

2. Imwortancia macroeconémica de las remesas familiares

3. Canales de recepcién de remesas

4. Ias remesas en el nuevo modelo de transferencias
de ahorro externo

III. Organizacién familiar de los grupos pdbres, entorno

socioecondmico de la migracién y remesas internacionales

1l. Caracteristicas de la poblacién estudiada

2. Ia migracién como elemento de una estrategia de subsistencia
A. Ia migracién del hogar en su conjunto
B. la migracidén definitiva de algunos miembros
C. Ia migracién recurrente

3. El estrato socicecondmico y el sexo del jefe familiar
como determinantes de la migracidn

4. El estrato socioecondmico y la jefatura familiar
como determinantes del monto de remesas

5. Ia baja tendencial de los montos de remesas
6. El impacto de la migracién y las remesas

en la estructura familiar

11

13

14

15

16

16

17

17

17

18

19

20

22

23



iv

IV. Remesas internacicnales y economia familiar

1. Remesas e ingreso generado al interior del pais

2. Remesas y estructura del gasto familiar

3. Distintas ldgicas de uso de las remesas

4. Remesas familiares y disposicién a invertir

V. Propuestas para organizar los hogares de bajos ingresos y
potenciar la economia nacional en torno a las remesas

internacionales

1. El circuito de las remesas familiares internacionales
A. Remitentes
B. Canales de remisidn
C. . Receptores de remesas

2. Criterios para estimular la inversién de las remesas
internacionales en actividades productivas en los

hogares pobres

A. Ia necesidad del crédito

B. Los prcyectos autogestionados

C. Correspondencia entre formas institucionales y
estructuras locales de los sectores populares urbanos

D. Propuestas de ahorro e inversidén accesibles y rentables
para hogares de bajos ingresos

E. Investigacidén, capacitacién y asistencia técnica

3. Propuestas para estimular la inversidn y ahorro de las
remesas familiares: Variedades de Grupos de Autogestidn
Vecinales

4, Implementacidén de un proyecto piloto para establecer los
mecanismos de coordinacidén entre los organismos

involucrados
Bibliografia
Anexo I
Anexo IT

26

26

28

28

32

35

36

37

37

38

39

40

41

41

41

42

42

44

47

49

51




INTRODUCCICN

Desde hace tiempo Nicaragua, como otros paises centroamericanocs, ha
experimentado desplazamientos migratorios significativos de su poblacién,
generalmente hacia Estados Unidos. Un efecto de la pérdida de recursos
humanos, implicita en dicha migracién, ha sido el ingreso a Nicaragua de
flujos importantes de divisas en forma de remesas familiares
internacionales., Estos recursos son enviados por los migrantes en el
extranjero para ayudar a la subsistencia de sus familias y, en ocasiones,
favorecer su ahorro e inversidn.

El fendmeno de las remesas parece haber cobrado especial importancia en
afios recientes, tanto en términos del flujo de divisas como del freno
relativo que ha logrado en el deterioro del nivel de vida de la pcblacidn.
Ante esa situacién, a principios de 1990 la Comisién Econdmica para América
Iatina y el Caribe (CEPAL), en cooperacién con el Gobierno de los Paises
Bajos, puso en marcha el proyecto regional "Remesas Internacionales y
Econcomia Familiar en Guatemala, El Salvador y Nicaragua". El proyecto tiene
dos dbjetivos centrales. EL primero es el de analizar el impacto de las
remesas sobre las economias nacionales y scbre las condiciones
socicecondmicas de las familias pobres en los tres paises. El segundo es el
de disefiar lineas de accidén que promuevan y fortalezcan el uso de las remesas
para el aumento de la produccién y productividad de los pobres.

En el marco de este proyecto reglonal se solicité la elaboracidén del
estudio Remesas y Economia Familiar en Nicaragua al Sr. Pedro Marchetti.
El documento presente se basa en dicho estudio y pretende recoger los
hallazgos principales de su investigacién. A la vez, incluye sus
recomendaciones para el fomento del uso productivo de las remesas
internacicnales entre los pobres.

El trabajo consta de cinco capitulos. El1 primero presenta aspectos
generales del marco metodolégico del estudio. El segundo se dedica a 1la
estimacidn del flujo: de remesas en Nicaragua y al examen de su impacto
macroeconémico. El siguiente analiza la organizacién de las familias pobres
y el entorno socicecondmico de la migracién y las remesas internacionales.
En él se busca conceptualizar a la poblacidén de bajos ingresos, la migracién
alextranjeroyelezwmderemesasenelmaroodelaestratesglade
subsistencia de los pobres.

El capitulo cuarto examjna el uso de las remesas en las econamias de las
familias de escasos recursos. Profundiza en la relacién entre sus ingresos y
las remesas familiares. El capitulo final contiene propuestas para fomentar
el uso de las remesas al aumento de la product1v1dad Yy la produccién de las
familias pobres, y para potenciar la economia de Nicaragua en torno de los
flujos de divisas de las remesas.

1/ En su realizacidén contd con el apoyo de Welbin Romero y Miguel
Castelldn de NITIAPAN, y Marcos Membrefio, Sonia Morin, y Juan Carlos Santa
Cruz de la Escuela de Soclologla de la Universidad Centroamericana.




I. MARCO METODOIOGICO DE IA INVESTIGACION

Ia elaboracién del estudio se apoyé en diversas técnicas de recoleccidn de
datos. Ias limitaciones de la informacidén, y el cardcter relativamente
pionero del estudio en el caso de Nicaragua, obligaron a basarse en muchas
fuentes. Se recurrié a estadisticas oficiales y, en mucho mayor medida, a
investigacidn directa a través de encuestas, andlisis de casos y entrev1stas
con funcionarios y expertos.

En ese sentido, gran parte del estudio se basa en los resultados de una
encuesta a familias pobres especificamente disefiada para el proyecto. Esta
encuesta se orientd a cbtener informacién de primera mano acerca del fendmeno
de las remesas internacionales y la economia familiar en los tres paises
considerados en el proyecto: Nicaragua, El Salvador y Guatemala. En
" Nicaragua, la encuesta se concentrd en Managua, y. comprendié una muestra de
424 hogares receptores de remesas. Adicionalmente se seleccionaron 35 hogares
no receptores de remesas como grupo de control. Asi, la muestra se
constituyé de un total de 459 hogares de escasos recursos de Managua.

A fin de lograr una muestra representativa de familias pobres,
inicialmente se identificaron barrios de la capital donde se concentra 1la
poblacién de escasos recursos. Una vez hecho esto, la muestra se selecciond
de manera proporcional a la poblacién de cada barrio, con base en la
cartografia y la informacién proporcionada por el Instituto de Estadisticas y
Censos de Nicaragua (INEC). El levantamiento de la encuesta fue realizado en
junio de 1990 por el Departamento de Sociologia de la Universidad
Centroamericana (UCA). Cabe subrayar que la encuesta no siguié un proceso
aleatorio de seleccidén pues, en ese momento, no fue posible disponer del
marco muestral necesario para ello.

Otra fuente en qgue se apoyd la elaboracién del estudio fue la encuesta
de coyuntura e impacto levantada por el INEC en diciembre de 1989. Esta
encuesta, si bien no tuvo como cbjetivo central investigar el fendmeno de las
remesas, proporciond informacidn util para su andlisis. Dicha encuesta
investigd una muestra de 1,525 familias del casco urbano de Managua, con base
en un disefio muestral de cardcter aleatorio, incluyendo entre ellas a 166
familias receptoras de remesas. 2/

El trabajo se complementd con el examen en profundidad de casos
seleccionados de hogares receptores de remesas. ILos criterios de seleccidn
fueron la ocupacién y el sexo del jefe del hogar. Su examen sirvié para
profundizar en la comprensién de la relacién entre por un lado las remesas
internacionales y la migracién, y por otro la organizacién y la economia
familiares de los grupos de escasos recursos. Cabe mencionar que sus
resultados no se presentan de manera sistemadtica, se recurre a ellos en
algunos puntos especificos de la exposicidn.

2/ Para facilitar la exposicién, se leé cita como "Encuesta-INEC" y
“Encuesta-UCA", respectivamente.
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El anilisis efectuado se fundamenta en una caracterizacién de los
hogares con base en tres tipologias. Ia primera tiene que ver con el estrato
socioecondémico de los hogares. Ia segqunda se asocla con la jefatura del
hogar, y toma en cuenta aspectos como el sexo y la edad del jefe familiar.
Finalmente, la tercera tipologia se asocia con la racionalidad econdmica
familiar. La elaboracidén de las tipologias se aborda en detalle mds
adelante. Al respecto, cabe hacer énfasis en que a través de esas
tipologias se explican aspectos como la migracién de miembros del hogar, el
monto de las remesas y su uso, y el papel de la mujer en la estructura
familiar, en una economia cada vez mds dependiente de la migracién de mano de
cbra.



IT. EFECTOS MACROECONCMICOS LE IAS REMESAS FAMITIARES

A principios de los ochenta, Nicaragua se encontraba en una fase de
recuperacién econdmica después de la revolucién. ILa politica econdmica, de
expansién de la actividad productiva y de redistribucidn, puesta en préactica
por su nuevo gobierno en un contexto de ayuda internacional amplia llevé a
que en 1980-1981 el producto interno bruto (PIB) creciera a un promedlo del
5.0% anual, con una inflacién menor al 24.0% (CEPAL, 1990).

El aumento de la intervencién directa del Estado en la actividad
econdmica, y la ampliacién de la cobertura de los servicios sociales,
ocasionaron un déficit fiscal mayor. Por otro lado, el déficit comercial de
bienes y servicios crecid, llegando a 660 millones de délares en 1981 (véase
cuadro 1). Este monto, equivalente al 26.7% del PIB, resultaba compatible
con los flujos de credlto y ayuda del exterior.

En 1982, el inicio de accién militar de la contrarrevolucidén en el pais,
la reduccién de la ayuda externa no condicionada, y las inundaciones,
abrieron una etapa de transicién a una economia de guerra en Nicaragua. Un
rasgo que la caracterizé fue el aumento del gasto en defensa, que hizo que el
déficit puiblico llegara a representar 25.1% del PIB en 1983, Ademds, los
intentos oficiales por controlar precios y el énfasis en proyectos de
inversién con pericdos largos de maduracién condujeron a una distorsién
fuerte del sistema de precios relativos. Por el lado del sector externo, la
caida en las exportaciones se acomparid de una reduccién en las importaciones
tal que el déficit comercial en 1983 fue similar al de 1981, tanto en valores
corrientes como en términos de proporcién del PIB.

Entre 1984 y 1987, Nicaragua se convirtidé en una economia de guerra.
Como ejemplo, en ese uUltimo afio, el gasto en defensa correspondié al 62% del
gasto puiblico, y a cerca del 20% del PIB. Ias caldas persistentes en el
nivel de actividad econdmica en este lapso implicaron que el PIB en 1987 se
encontrara 7.3% por debajo del nivel que tenia cuatro afios antes. Mientras
tanto, la inflacidn pasdé de un promedio de 3.4% mensual en 1984 a 25.0% en
1987.

Ia posicién comercial se deteriord en esos afios con la agudizacién de la
caida en las exportaciones. A pesar del retraimiento en la actividad
productiva, el déficit comercial de Nicaragua aumentd en mas de 130 millones
de ddlares entre 1983 y 1987. Mads aun, el déficit comercial pasé de
representar 23% del PIB en 1982-83 a 30% en 1984-87. El deterioro comercial
se acompafid de la reduccidén del flujo de créditos y ayuda externa al pais.
Ademds, se produjo una dependencia creciente de la ayuda de paises
socialistas, que se tradujo en dificultades para cbtener repuestos de 1la
maquinaria y el equipo existentes.

3/ Para un andlisis detallado de las etapas en la evolucidén de la
economia de Nicaragua durante los ochenta, véase el estudio original
elaborado por el Sr. Marchetti, en que se basa este documento.
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Otras distorsiones econdmicas evidentes en ese entonces fueron el
desabasto interno de bienes, la socbrevaluacién de la tasa de cambio, el
contrabando y el mercade negro de délares. A la vez, la inflacidn anual,
medida por el indice de precios al consumidor, se acelerd hasta llegar a
1,347% en 1987.

En el primer semestre de 1988 comenzd una nueva etapa en la evolucidén de
la economia de Nicaragua con la instrumentacién de un paquete de reformas
econdmicas orientadas a su estabilizacidén y ajuste. Sus cbjetivos centrales
fueron cuatro: i) alinear precios relativos, a través de modificar el tipo de
canbio y eliminar de manera progresiva los controles de precios, ii) reducir
la inflacién mediante el control del déficit fiscal y de su monetizacidn,
iii) amentar la eficiencia del sector formal, y iv) restituir el poder
adquisitivo de los salarios.

En la practica, el esfuerzo mayor se dedicd a la alineacidn del sistema
de precios relativos. Entre febrero de 1988 y enero de 1989, la tasa de
canbio fue devaluada cada mes a un promedio de 61.9%. Ia devaluacidén y la
liberacién de los precios contrajercn en mds de-50% el poder adquisitivo del
salario en 1988. Por otro lado, el déficit publico pasdé de 16.7% del PIB en
1987 a 25.8% en 1988. Ia inflacién anual llegd al 33,000% y el nivel de
actividad se redujo en mis de 10% en términos reales en 1988. Ia caida en
exportaciones continué, y el déficit comercial fue equivalente al 29.8% del
PIB.

la recesién econdmica siguidé en 1989, aungue con menor intensidad. De
acuerdo a cifras preliminares, el PIB se redujo 2:9% en términos reales. E1
desenpleo ocasionado por el retraimiento de la actividad productiva se agravé
con la compactacién del sector publico y la reduccidn de las fuerzas
armadas. Por otro lado, en 1989, la politica cambiaria permitié una
devaluacidén real y redujo la brecha entre la paridad del ddélar en el mercado
oficial y en el mercado negro. Aasi, la evolucidn de las exportaciones y de
las importaciones hizo que el déficit comercial representara menos del 20%
del producto interno, por primera vez en la década.

Las elecciones presidenciales, y sus resultados, implicaron el virtual
congelamiento entre enero y mayo de 1990 del programa de ajuste que se venia
aplicando. Sin embargo, el gobierno entrante optd por continuar ese
programa. Asi, mantuvo el objetivo de buscar la reinsercién de Nicaragua en
el mercado murdial a través de propiciar una estructura de precios internos
acorde con los internacionales, apoyéndose en una politica cambiaria activa y
en politicas monetarias y fiscales restrictivas. Cabe sefialar que, a la vez,
el nuevo gobierno se propuso colocar al sector privado como eje del

desarrollo. Ios resultados econdmicos de 1990 indican que no se ha logrado

estabilizar la economia. Ia inflacién no ha sido frenada ni se revirtid el
estancamiento econdmico del pais.

Haciendo una sintesis de su evolucién desde la perspectiva de su sector
externo, es claro que la economia de Nicaragua ha estado cada vez més
restringida en su acceso a divisas, a lo largo de los ochenta. De hecho, las
cifras de balance de pagos muestran gue, mientras que en la primera mitad de
la década se logrd un aumento en las reservas internacionales apoyado por el
flujo de recursos externos, de 1986 en adelante éstas cayeron de manera
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sistemstica. Ia pérdida de reservas internacionales en 1986-1989 es de mas
de 500 millones de ddélares (véase de nuevo cuadro 1).

Ia caida en las exportaciones y en los flujos de capital de largo plazo
y, en general la restriccién de balance de pagos, vuelven muy relevantes a
otras fuentes de divisas en la evolucién de la economia nacional. En ese
gentido, aunque las cifras oficiales no lo registran, las remesas familiares
han estado constituyéndose en un flujo de divisas considerable para el pais.
En la seccién siguiente se procede a examinar este punto, partiendo de la
estimacién de sus montos.

1. Estimaciones del monto de remesas internacionales

A, Ia migracién en Nicaragqua

Dadas las limitaciones de la informacién acerca del flujo de remesas
internacionales en Nicaragua, fue necesario emprender su estimacidn
apoydndose en diversas fuentes. En ese sentido, un método tradicional es
basarse en el andlisis de los flujos migratorios.

El cidlculo de la migracién en Nicaragua se dificulta debido a los
fuertes conflictos sociales a que se ha visto sometido el pais en las dos
Ultimas décadas, a la debilidad del gobierno en el control de las fronteras
nacionales y a la ausencia de estudios a nivel nacional scbre el tema. A fin
de superar algunas de las dificultades, se recurrié en una primera instancia
al analisis de tres fuentes: i) los registros del Ministerio de Gobernacidn,
ii) la encuesta de coyuntura levantada por el Instituto de Estadisticas y
Censos de Nicaragua (Encuesta~INEC), y iii) la encuesta "Remesas y Economia
Familiar" 1levantada por 1la Escuela de Sociologia de 1la Universidad
Centroamericana (Encuesta-UCA). '

Durante los ochenta, a pesar de la multiplicidad de problemas que el
pals enfrentd, su poblacién crecidé a un ritmo cercano al 3.4% (INEC 1990).
Se estima que llegd a 3.75 millones de habitantes en 1989. Ademas, la
problemdtica social y econdmica del pais ha inducido una corriente
emigratoria creciente. Segin datos del Ministerio de Gaobernacidén (antes
Ministerio del Interior) en la década se acumld un saldo de 185 mnil
emigrados de Nicaragua en el exterior. Esta cantidad representa un 5% de la
poblacién en 1989 (véase cuadro 2). Sin enbargo, se considera muy probable
que los datos oficiales subestimen su nivel real, ya que solo toman en cuenta
las salidas migratorias por puntos de control de las autoridades. En
consecuencia se procedid a utilizar otras de las fuentes sefialadas.

En ese sentido, la Encuesta~INEC investigd algunos aspectos sobre
migracién y remesas en familias de Managua auncue, como se menciond, su
objetivo no fue el estudio de esos temas. Ia extrapcblacién de sus
resultados sobre migracién al nivel nacional parece discutible. Por un lado,
corre el riesgo de scbredimensionar el total de salidas al extranjero pues
Managua ofrece mAs facilidades para la migracién y a la vez, concentra la
actividad politica del pais. Por otro lado, la presién de la guerra en las
zonas de mayor conflicto militar y politico ~fronteras norte y sur, y la
regidn del Atléntico Norte- han provocado una corriente migratoria por vias
no oficiales, que parece superar a la registrada en la capital.




Un problema adicional de la encuesta referida es que su levantamiento
coincidié con el inicio de la campafa electoral. Esta coincidencia puede
haber inhibido la respuesta de los encuestados acerca de la migracidén y de
las remesas, ya que en los Ultimos afios ambos fendmenos se identificaron con
posiciones opuestas a la linea del gobierno. En todo caso, a partir de la
informacién de la Encuesta~INEC se estimdé una migracidén acumulada de 1976 a
1989 cercana a 319 mil nicaragienses. la cifra se considera como una
estimacidén mas bien baja, no obstante que representa un 8.5% de la poblacién
total de 1989 (véase cuadro 3).

Dadas las limitaciones sefialadas en la Encuesta-INEC, se optd por
estimar el volumen de migracidén apoyadndose también en la Encuesta-UCA. Dicha
encuesta, levantada para el presente estudio como se sefiald, no tuvo como
objetivo calcular la migracién del pais, sino obtener informacién acerca de
las remesas y su relacidén con la economia familiar de los grupos pobres de
Managua. Cabe sefialar que las estimaciones de las remesas internacionales
por familia segin la Encuesta-INEC estan un 16% por debajo de las que arroja
la Encuesta-UCA. Ia diferencia en sus fechas de realizacidén no parece
explicar la variacidén. Entre ellas median sdlo seis meses, lo que hace poco
probable un cambio tan brusco en la situacidén econdémica de los residentes
fuera.

Una primera aproximacién a obtener una cifra de migracién més
confiable, fue la de considerar una subvaluacidén de 30% en la Encuesta-INEC
sobre los datos reales de migracién. Con ello, el dato de dicha encuesta
acerca del promedio de migrantes por hogar pasa de 0.51 a 0.66. A partir de
este coeficiente, de la estructura temporal de la migracién segin dicha
encuesta, y del mimero de familias en el pais, se obtiene una estimacidén mas
alta del saldo migratorio en el extranjero: 414 mil en 1989. Esta cantidad
equivale al 11% de la poblacidén estimada para Nicaragua ese afio (véase cuadro
3).

Si bien no es el propdsito analizar sus causas, cabe sefalar que la
emigracidén en los ochentas ha estado asociada a dos factores: i) el conflicto
bélico en el pais, expresado en particular en la presién por efectuar el
servicio militar y el desplazamiento en las &reas de conflicto y ii) la
crisis econdmica, sobre todo a partir de la aplicacién de las medidas de
ajuste.

Ia informacién disponible de la Encuesta-INEC revela que el 78% de la
migracién de Nicaragua se dirige hacia Estados Unidos. Si se afiaden los
migrantes a México y a Canadd, el porcentaje supera el 83% (véase cuadro 4).
De acuerdo a dicha fuente, el 90% de los que envian remesas a Nicaragua se.
encuentra en Estados Unidos. Finalmente, sus resultados indican que el
71% de los migrantes al extranjero cuentan con educacién secundaria o
superior (véase cuadro 5), lo que revela uno de los costos de la migracién
para el pais, la pérdida de recursos humanos.



B. Estimacién del monto de remesas internacionales
con base en las fuentes de canalizacidn

Ia cuantificacién del flujo de remesas familiares requiere un esfuerzo
especial por ser un fenémeno de reciente generalizacidén, poco estudiado y del
gque se carece de estadisticas adecuadas. Su vinculo con el proceso
migratorio no facilita mayormente su estimacién, dadas las limitaciones en la
informacién disponible.

En consecuencia, para abordar el problema se escogieron dos
procedimientos. El primero fue la investigacidén directa de las fuentes de
canalizacién de las remesas al pais. Estas son las casas de cambio
autorizadas, las agencias de encomiendas, y las personas que viajan a puntos
de concentracién de nicaraglenses en el exterior, en especial a
Estados Unidos. El segundo es a través de encuestas, fundamentalmente la
Encuesta-UCA. A continuacién se analizan los resultados cbtenidos con ambos
procedinientos.

Casas de cambio

En la actualidad, en Nicaragua las transacciones en moneda extranjera entre
particulares son sancionadas por la.ley. Solo hay dos casas de cambio con
autorizacién legal de conpraventa de divisas: Negocios de Cambio S.A. (NECSA)
y, Buro Internacional de Cambio S.A. (BICSA). Ambas fueron creadas con el
objeto de regular el mercado no oficial de divisas y de disminuir las
pérdidas canbiarias del Banco Central en la importacién de productos no
- esenciales.

En 1983, camo producto de la reduccidén sustancial de la ayuda externa no
condicionada, las casas de cambio dejaron de operar en Nicaragua. la
reapertura de la casa de cambio NECSA se autorizé en mayo de
1985 principalmente para transacciones de divisas en el mercado paralelo, a
una paridad establecida especificamente para ello.

Hoy en dia, las casas de cambio operan como complemento del
Banco Central atendiendo la compraventa de divisas de particulares,
manteniendo su funcién reguladora del mercado a precio similar al oficial
para la compra, y con recargo por gastos de operacién para la venta. Gran
parte de la oferta de divisas de las casas de cambio ha sido proporcionada
por el Banco Central, quien en ultima instancia ha decidido su precio en este
mercado.

Desde septiembre de 1987, NECSA inicié la tramitacién del envio de
remesas del exterior hacia Nicaragua, realizando transacciones en gran parte
con los Estados Unidos. Los resultados muestran una evolucidén dindmica de su
actividad. En 1988 1llevd a cabo 11,415 remisiones por un total de
1.623 millones de ddlares. En 1989, dicho valor fue de 5.616 millones de
délares (véase cuadro 6). Asi, en un afio logrd un aumento del 246% en las
divisas transferidas, y de mds de 70% en el volumen de transacciones.

Cabe sefialar que el flujo de remesas tiene su base en el depdsito del
remitente en las agencias en el exterior que, después emiten el giro a la
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casa de cambio en Nicaragua. En su mcmento, la casa de cawbio en Nicaragua
elabora una lista de beneficiarios de remesas, misma que coloca en una zona
cercana a su oficina. Dado que la lista se actualiza diariamente, todo
beneficiario potencial debe acudir a la casa de cambio con frecuencia para
conocer si le han llegado remesas del exterior. Es claro que, para ellos, el
mecanismo resulta poco eficiente.

Existe una clasificacién oficial de las remesas segin su monto:
i) Remesas familiares, las mencres de 500 ddélares, y ii) Remesas comerciales,
las mayores © iguales a 500 ddélares. En Nicaragua los cobros por servicio
son diferentes en cada clase. Para las remesas familiares se exceptia el
cobro, en tanto para las remesas comerciales se aplica una comisidén del 2%.
la casa de cambio nacional aplica este cargo, independientemente del que
aplique la entidad extranjera invelucrada en la transaccidn. Se estima que
este Ultimo varia entre el 2 y 3% en funcidn del tipo de entidad y de 1la
ubicacidén en el pais remitente.

BICSA, la otra casa de cambio que opera en el pais con razén social, no
presta el servicio de transferencia de remesas, y se ocupa de transacciones
en el mercado paralelo de divisas.

Agencias de encomiendas

Nicaragua cuenta con alrededor de 45 agencias de encomiendas que operan en
una doble canalizacidén de ernvios. Por un lado los emigrantes remiten dinero
y mercancias, por otro los residentes nacionales mandan productos al
exterior, generalmente artesanias. Este tipo de agencias se ha desarrollado
en el pais scbre todo a partir de 1987. Ia mayoria de las operaciones se
realiza con Estados Unidos, que cuenta con cerca del 80% de los migrantes de
Nicaragua (no refugiados). Ademis, los migrantes han desarrollado agencias
en Estados Unidos para la canalizacién de encomiendas.

El envio de remesas monetarias o en especie tiene diferencias
importantes en su forma de manejo y de pago. En el caso de las remesas en
dinero, las agencias cobran una comigién por la transaccidn que oscila entre
el 8% y el 10% del valor transferido. En el caso de envios en especie el
cobro se determina en funcién del peso, las caracteristicas del envio, el
tipo de manejo requerido en su transportacién y la rapidez deseada. Una
tarifa de amplia aplicacién es cinco ddlares por libra de peso. La mayoria
de envios en especie es de bienes de uso personal, medicinas, herramientas,
equipos y repuestos menores.

Ios mecanismos de entrega de las remesas varian segin el nivel de
organizacién y gestidén de las agencias. Hay agencias que manejan sistemas de
fax y entregas a domicilio tales como Nica Packet y Colonial Express. En
otras, el beneficiario debe acudir a la agencia para enterarse de la llegada
de las remesas.

Es evidente que la operacién de la actividad de las agencias necesita un
respaldo de entidades similares en el pais remitente. Asimismo, requiere un
apoyo financiero para cubrir los depdsitos con disponibilidad interna de
divisas en tanto las transacciones bancarias sean efectivas. Se menciona
este punto ya que las operaciones en divisas, sobre todo a través de cheques,
son controladas por el Banco Central.
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Ia estimacién del volumen de remesas internacionales a Nicaragua a
través de la informacién de las agencias de encomiendas enfrenta varios
problemas. En primer lugar, no existe control de ninguna instancia
gubernamental sobre las operaciones efectuadas por las agencias. Ademds, la
mayoria de agencias carece de registros de las transacciones realizadas.
Cuarndo los tienen, su contabilidad es deficiente. Finalmente, es imposible
estimar con precisién el envio en especie, pues los cargos correspondientes
no se calculan por el valor de la mercancia.

Tomando en cuenta los problemas mencionados, se tratd de realizar un
cdlculo de los flujos de remesas en dinero, a partir de la investigacidn
directa de cinco agencias. Se estima que en Managua operan entre veinte y
veinticinco agencias de ese tipo, con otras veinte mds en el resto del pais.
Estas se encubren de diversas maneras, no solo como agencias de encomiendas,
sino también de viajes, entre otras.

Ia investigacidén directa comprendié doce agencias, de las cuales solo
algunas proporcionaron informacidn. Sus datos permiten inferir que en
1989 se recibié un flujo promedio mensual de 75,000 ddlares por agencia. Si
‘se considera un total de 45 agencias a nivel nacional, las cifras mensuales
sugieren un monto global de 40.5 millones de ddlares a nivel de Nicaragua en
1989 (véase cuadro 6).

las agencias de este tipo carecen de regulacidén o marco legal para su
operacién en el mercado de divisas. Es sintomidtico, sin embargo, que a pesar
de ello y de que la casa de cambio autorizada no cobra por transacciones
inferiores a 500 ddlares, las agencias de encomiendas han tomado una
importancia creciente en el movimiento de remesas. Entre las razones de su
mayor preferencia por parte del publico estd la tendencia de las autoridades
al control de las operaciones con divisas, tendencia que indujo desconfianza
hacia las entidades financieras bajo control oficial. Ademds, las agencias
presentan servicios mds eficientes, tienen la ventaja de asociar las
transacciones en divisas con flujos en especie, y cuentan con el servicio de
avisos y entregas domiciliares, lo que no ofrece NECSA.

Consolidando los estimados derivados a partir de las cifras de NECSA y
de las agencias de encomiendas cabe suponer que en 1989 entraron 46 millones
de dblares en forma de remesas familiares (véase de nuevo, cuadro 6). Notese
que la cifra excluye las remesas transferidas por mano a través de personas
que viajan al pais. Este canal parece importante donde la estructura
financiera y de comunicacidn es menos desarrollada, tal como en la Costa
Atléntica. Debe subrayarse que los flujos en especie, aungue dificiles de
cuantificar, sin duda han contribuido a compensar la oferta interna escasa
que acusa la economia de Nicaragua y a aliviar el efecto de la caida del
poder adquisitivo de los salarios.
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C. Estimacidn del monto de remesas internacionales
con base en encuestas

Ia Encuesta~-INEC indica que el 27% de los migrantes envian dinero a
Nicaragua. De ellos, el 89% se encuentra en los Estados Unidos (véase cuadro
7). Si se toma en cuenta que los dos ultimos afios presentaron las tasas mas
altas de migracién de la década en Nicaragua, y que toma tiempo la ubicacidn
laboral en el extranjero, es factible suponer que el flujo de remesas
familiares tenderd a aumentar de manera sustantiva en el futuro cercano. De
ahi se acentua la importancia de conocer lo mejor posible la magnitud actual
del fendmeno.

Una opcidn que se siguid para estimar el monto global de remesas a

Nicaragua, a partir de la informacién disponible, se fundamenta en la
formulacién siguiente:

R = [12 * r] * [H, * h]

H
i

Ry /H,. = Remesas mensuales promedio por hogar receptor, en

ddlares

Hy/H, = Proporcidn de hogares receptores en el total de hogares
de la muestra

Total de hogares de la muestra, 1525

Total de hogares receptores de la muestra, 166

Remesas mensuales del total de hogares encuestados,

9,380 ddélares

Numero estimado de hogares del pais

Remesas totales anuales

SUB.'I: E&ﬂﬁ:ﬁgﬂ =)

Asi, con dicha formulacién, y los datos de la Encuesta-INEC, se estimd en
46.1 millones de ddlares el total de remesas familiares a Nicaragua en 1989.
Nétese que dicho estimado es practicamente idéntico al que se obtuvo a través
del estudio de las fuentes de canalizacién de las remesas. Si bien refuerza
sus resultados, ya se mencionaron razones para creer que ambas cifras
subestiman los valores reales.

A fin de tener una idea de la evolucién de las remesas familiares
durante los ultimos diez afios, se complementd el proceso descrito con la
estimacidn de los flujos migratorios y del crecimiento de la poblacién. Una
primera aproximacién fue partir de la estimacién baja de los flujos
migratorios y suponer que los montos enviados por remitente se mantuvieron
constantes a lo largo de la década. Asi, se supuso que las remesas
dependieron de la evolucién de la migracidn, sin considerar los cambios
posibles en los salarios devengados por los emigrantes en el extranjero.

Iuego, la especificacidn adoptada para estimar la serie anual de remesas
[R¢] es la siguiente:

R = R * E; donde:

E, = estructura temporal de la migracidén
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la estructura temporal de la migracidn [E,] se derivé a partir de 1la
estimacién baja de los flujos migratorios calculada a partir de los datos de
la Encuesta-INEC (véase cuadro 8)

Si bien los resultados de esta aproximacién son valiosos, cabe recordar
que su construccién se basé en el dato de remesas familiares medias obtenido
a través de la Encuesta-INEC, que resultd 16% inferior al que registrd la
Encuesta-UCA, de 66.90 ddlares por familia. Asi, parten de una cifra de
remesas en 1989 que parece sesgada hacia abajo.

Se considera que el dato de remesas familiares de la Encuesta-UCA es mAs
cercanc a la realidad por varias razones, algunas ya revisadas en el
andlisis de las cifras de migracidén. En primer lugar, la Encuesta-UCA
indagé directamente acerca de los volumenes de remesas recibidos por
familia, en vez de los enviados por remitente., Ademds, fue levantada por
entes no gubernamentales en un momento en que el interés del Estado en
controlar las transacciones en divisas entre particulares habia disminuido
notablemente en Nicaragua. Con seguridad, ambos factores aumentaron la
confiabilidad de las respuestas de los encuestados sobre el tema de las
remesas.

Ante la conveniencia de aprovechar su mayor confiabilidad, se realizd
una estimacién de la serie anual a partir de la cifra de remesas medias por
familia segun la Encuesta-UCA. Ios estimados indican un total de
59.8 millones de délares en forma de remesas familiares a Nicaragua en 1989,
la serie anual se estimd en forma andloga al caso anterior. 4/ “Finalmente,
se Jjuzgd prudente calcular una opcidén adicional incluyendo la correccidn
hacia arriba del 30% en los flujos migratorios. Con esa correccidén, el monto
estimado de remesas para 1989 se elevd a 79.8 millones de ddélares. De esa
forma, se obtuvieron dos estimaciones adicionales de la serie anual de
remesas, con base en los promedios de remesas familiares segin 1la
Encuesta-UCA (véase de nuevo el cuadro 8).

Todas las alternativas de estimacién consideradas en esta seccidn,
incluyen solo las remesas en efectivo, giros bancarios.u érdenes de pago. El
estimado seria mayor si se toma en cuenta otras “formas de ayuda del
extranjero, como mercancias o boletos de avién. Por ejemplo se podria
suponer que, al igual que en la muestra de la Encuesta-UCA, al 17% de la
poblacién con remesas le envian anualmente un boleto aéreo del exterior. Si
se estima su valor medio en 400 délares, y se supone ademds que la ayuda en
especie asciende a 100 ddélares, el monto de transferencias familiares del
exterior podria acercarse a 95.5 millones de délares en 1989. Cabe subrayar
que informacién paralela sugiere que el valor aqui imputado a los envios en
especie es conservador.

En sintesis, se plantearon cuatro alternativas de cidlculo del volumen de
remesas familiares que ingresan al pais. Ia primera se apoyd en la
informacidn de agencias de encomiendas y de NECSA. Ia ausencia de registros
confiables, y las dificultades puestas por las agencias para acceder a sus

4/ Véase el estudio original, base de este documento, para los
detalles de la construccidn de los estimados.
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datos recamendaron considerar otros métodos de estimacidn. Ia segunda
alternativa se apoyé en los datos de migracién y remesas segun la
Encuesta-INEC. Aunque dicho estimado tiene ventajas scbre el anterior, su
fecha de levantamiento y su ejecutor parecen haber propiciado un subregistro
en los montos de remesas declarados por los informantes.

Ia tercera es el resultado combinado de la estimacidén-baja de la
migracién elaborada a partir de la Encuesta-INEC y el promedio de remesas por
familia identificado en la Encuesta-UCA. Esta opcidn, sin embargo, adolece
de una subestimacién de las cifras de migracién. Finalmente, la cuarta
alternativa tomé el promedio de remesas por familia segin la Encuesta-UCA y
una correccién de 30% en las cifras de migracidén. Se considera que esta
opcidén es la que mejor se aproxima a la evolucidn real del fendmeno de las
remesas en Nicaragua en los ochenta.

2. Importancia macroecondmica de las remesas familiares

Ios estimados de la evolucién de las remesas familiares indican su relevancia
en los ochenta en Nicaragua. No cbstante, para apreciarla mejor, conviene
ponerla en perspectiva en relacién a varios agregados macroecondmicos.

En esa linea, un primer punto que resalta es su magnitud relativa al PIB
de Nicaragua. Ios datos indican que las remesas familiares alcanzaban en
1980 un monto equivalente al 0.5% o al 0.7% del PIB del pais, dependiendo de
que hipdtesis se adopte en el cdlculo de 1las remesas. En 1989 este
porcentaje se ha elevado hasta encontrarse entre el 2.4% y el 3.2% (véase
cuadro 9). 5/

Su aumento en relacién al PIB no parece muy elevado, sin embargo la
importancia de las remesas es evidente al tomar en cuenta la restriccién de
divisas que enfrenta la econamia de Nicaragua. Asi, por ejemplo, las
estimaciones indican que las remesas familiares representaron entre el 2.0% y
el 2.7% del saldo comercial en 1980. Este porcentaje llegd a 16.4% en 1989,
bajo la opcidn alta. . De hecho, aun con las estimaciones conservadoras, las
remesas familiares llegaron al 12.% del balance .corriente en 1989. Su
porcentaje tan alto responde en parte a una reduccidén del déficit corriente.
Sin embargo, es claro que las remesas ocupan un papel cada vez mayor como
fuente de divisas para Nicaragua a lo largo de la década. De hecho, las
estimaciones muestran un aumento de mis de cinco veces en el monto de las
remesas familiares entre 1980 y 1989.

Una prueba adicional del papel de las remesas en el ingreso de divisas
es su magnitud en relacidén a las exportacicnes de bienes y servicios. En ese
sentido, en 1980 las remesas alcanzaron un monto cercano al 3.0% de las
exportaciones. Nueve afios después, el porcentaje se encontraba entre 17.4% y
23.2%. El crecimiento de estos porcentajes es el resultado de dos factores.
Por un lado estd el aumento de las remesas familiares a Nicaragua y, por

5/ Aunque se considera que la serie estimada de remesas bajo la
cuarta alternativa es mas confiable, se opté por incluir también en la
comparacién los resultados de la tercera alternativa. Se les identifica
respectivamente como opcidén alta y opcidn media.
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otro, el deterioro de sus exportaciones desde 1984. En la década, las
remesas crecieron en promedio al 23.9% anual y las exportaciones cayeron a
una tasa media anual de 4.0%. En 1989 las remesas familiares significaron
un monto entre el 63% y el 83.5% del valor total del principal producto de
exportacién de Nicaragua: el café. Si se afladen las ayudas familiares en
especie, el monto de remesas puede haberlo superado.

Aunque el flujo de remesas familiares no ha sido registrado
explicitamente en las cuentas nacionales del pais, es claro que constituye
una fuente de demanda. Sin embargo, dado que el entorno econdmico incentivé
el contrabando, es de esperar que las remesas hayan repercutido en un aumento
de éste. Segun la Encuesta-UCA, alrededor de la tercera parte de hogares
receptores de remesas afirman que el dinero del exterior lo destinan
fundamentalmente a la compra de bienes importados. En tanto que las
importaciones ilegales no se registran en el balance comercial, es factible
que los efectos de las remesas pasen casi inadvertidos para la contabilidad
oficial.

Al tomar en cuenta la dindmica y la magnitud de las remesas en
Nicaragua, sorprende la captacién limitada de estos recursos por parte del
Estado. Entre los elementos que la explican estdn la politica cambiaria y la
brecha en las cotizaciones de la divisa en los mercados cambiarios. Cabe
afiadir que la baja captacién se dio en un contexto en que la tasa de interés
al ahorro era poco atractiva y, paradéjicamente, en un marco institucional
que incluyd mecanismos de penalizacién a la tenencia de divisas liquidas
sobre midrgenes fijados por el gobierno. '

Un instrumento especifico del Estado en Nicaragua para captar parte de
recursos de las remesas fueron las diplotiendas. Estas son empresas
camerciales del sector publico que ofrecen productos importados, a pagarse
sélo en ddélares. Con ellas, el Estado captd parte de dichos recursos a
través de los impuestos para el consumo o de las ganancias de las empresas.
Cabe afirmar que el efecto mayor de demanda se trasladd al mercado externo,
dorde se originan las mercancias. En 1990, la diplotienda redujo su
actividad de manera importante. El incremento de sus precios en ddlares,
parece haber desviado la demanda al mercado de bienes .importados ilegalmente.

Finalmente, debe recordarse que si bien las remesas han venido a
aliviar la restriccidén externa que enfrenta Nicaragua, a la vez se asocian a
un proceso migratorio que implica para el pais la pérdida de recursos humanos
valiosos. Esta pérdida puede limitar la capacidad de largo plazo de
crecimiento y desarrollo de la economia. Por ejemplo, la cifra estimada del
nimero de migrantes de Nicaragua en el extranjero es equivalente a entre el
26.6% y el 34.6% de la poblacién econdmicamente activa (PEA) del pais en
1989 (véase cuadro 10). Aun si se supone que solo la mitad de los migrantes
son econdmicamente activos, los porcentajes de pérdida de recursos humanos
son muy elevados.

3. Canales de recepcion de remesas

Los resultados del estudio revelan poca participacién del sistema bancario
oficial en la canalizacién de las remesas familiares. Ia mayoria de las
remesas llega a Nicaragua a través de canales informales. MAs del 80% de la
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muestra de hogares en la Encuesta-UCA dijo recibir sus remesas en efectivo.
El resto dijo hacerlo en forma de giros bancarios u drdenes de pago. Ademas,
la mitad de los hogares que reciben remesas en billete lo hace a través de
agencias de encomiendas. Ia otra mitad se apoya en parientes o amigos que
viajan al pais.

Es de notar que practicamente el total de hogares receptores que usa
canales informales dijo estar satisfecho con su desempefio. Asi, las agencias
de encomiendas, y las redes de parientes y amigos son vistas, por los
receptores, como opciones eficientes y seguras para la transferencia de
remesas del extranjero. Todos los encuestados dijeron no tener problema
alguno para cambiar sus remesas a moneda nacional, lo que muestra la
eficiencia del sector financiero informal frente al sistema bancario formal
que opera con tasas de cambio oficiales y trémites administrativos
canplicados.

Ios encuestados indicaron poca preferencia por el sistema bancario no
solo en la canalizacién de sus remesas, sino también en su conversién a
moneda nacional. Ia ineficiencia y el cardcter a veces errdtico de las
politicas oficiales para el sector crearon desconfianza, que aun perdura, en
el publico. Asi, por ejemplo, a pesar de sus grandes esfuerzos para
recuperar la confianza del publico, se estima que NECSA maneja alrededor de
un 5% del total de las remesas internacionales que ingresan a Nicaragua.

4. Ias remesas en el nuevo modelo de transferencias de ahorro externo

En la década de los ochenta se cbserva un rompimiento en el modelo de
insercién de Nicaragua al sistema econdmico mundial. Asi, las exportaciones
de origen agropecuario pierden dinamismo relativo como eje del desarrollo
econdmico y social del pais. las fuentes de divisas se trasladan
paulatinamente a las transferencias de ahorro desde el exterior. Mientras
que en los setenta el sector agroexportador aportd cerca del 80% de las
divisas a Nicaragua, en 1989 sdlo contribuia con 37% del total de las divisas
liquldas (excluyendo préstamos y créditos comerciales). En contraste, en ese
aflo, las donaciones y las remesas familiares SLQnJ.fJ.caban el 47% y el
16% respectivamente del total de divisas liquidas. +

El nuevo modelo de transferencias de ahorro desde el exterior tiene
camo sus dos componentes principales las donaciones oficiales y las remesas
familiares. Es factible que en la década actual tenga lugar una disminucién
progresiva de las donaciones, lo cual significa una importancia mayor de las
remesas familiares internacionales en 1la economia nicaragiiense. En
consecuencia, se refuerza la necesidad de plantear una estrategia econdmica
para utilizar estos recursos con fines de desarrollo. Su caricter
eminentemente urbano, vuelven a las remesas una base para atacar la pobreza y
mejorar las perspectivas de empleo en las ciudades, si se les logra
canalizar de manera productiva.
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IIT. ORGANIZACTON FAMITJIAR DE IOS GRUPOS POBRES,
ENTORNO SOCTOECONOMIOO DE IA MIGRACTON Y REMESAS INTERNACIONALES

En un inicio, la investigacién se propuso estudiar el impacto de las remesas
internacionales en la organizacién familiar y la economia doméstica de grupos
de escasos recursos en Nicaragua. ILos primeros resultados mostraron la
necesidad de invertir los términos del problema. Ia estructura familiar y
las estrategias de subsistencia de los pobres, en un contexto de guerra y de
crisis econdmica, aparecen camo determinantes de la migracién de algunos
miembros del hogar para generar remesas internacionales que ayuden a la
reproduccidén social de la familia en Nicaragua.

Camo se cbservd en la seccidn metodoldgica, para la caracterizacién de
los hogares y el andlisis del entorno socicecondmico del fendmeno de las
remesas se elaboraron tres tipologias. La primera tiene que ver con el
estrato socioecondmico de los hogares. Ia sequnda se relaciona con su forma
de jefatura familiar. Finalmente, la tercera tipologia se asocia con la
racionalidad econdmica de los hogares.

1. Caracteristicas de la poblacién estudiada

En la primera tipologia elaborada se definieron dos estratos socioecondmicos
en el conjunto de hogares de la muestra: el de hogares pobres y, el de
hogares en extrema pobreza. Dicha estratificacién se basd en la presencia de
los elementos siguientes en la vivienda: 1) tuberia de agua potable,
iil) energia eléctrica, iii) piso de ladrillo o cemento, iv) cuarto de cocina
independiente, v) bafio, y vi) materiales de construccién duraderos. &

El estrato pobre comprende hogares cuya vivienda tiene al menos cuatro
de las caracteristicas anteriores. El de pobreza extrema comprende a las que
tienen a lo mids dos de ellas. Conviene destacar .que la estratificacién
adoptada, a diferencia de otras que se basan en l}os ingresos, no se ve
afectada por variaciones inmediatas de precios y salarios. Este punto es
importante para el caso de Nicaragua pues su hiperinflacién somete a los
ingresos a fluctuaciones drasticas.

I1a estratificacién de la muestra de hogares receptores quedd con un
67% de hogares pobres y 33% de hogares en extrema pobreza. los
discriminantes mis fuertes en su clasificacién fueron el tipo de piso, la
existencia de cocina independiente y de bafio en la vivienda. No estd demas
seflalar que, en la muestra, los hogares pobres resultaron con un promedio de
ingresos familiares totales e ingresos per cdpita entre 30% y 40% mayores que
los de los hogares de extrema pcbreza.

6/ Como se menciond, la Encuesta-UCA se levantd en barrios de alta
concentracién de poblacién de escasos recursos.
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2. Ia migracién como elemento de una estrategia de subsistencia

Se distinguieron tres tipos de migracién al extranjero: la migracidn del
hogar en su conjunto, la migracién definitiva de algunos miembros familiares,
y la migracién recurrente. Ios dos ultimos tipos obedecen a una ldgica
fundamental, la subsistencia de los hogares de escasos recursos. Esta ldgica
adopta varias modalidades que se reflejan en las formas due asume la
migracién. Como se verd, el primer tipo de migracién sefialado no responde a
un estrategia de sobrevivencia de los pobres. A continuacién se procede a
analizar los tipos de migracién considerados.

A. Ia migracidén del hogar en su conijunto

En Nicaraqua, el tipo de migracidén del hogar en su conjunto se cbserva con
mas frecuencia en familias de ingresos elevados. En general, es un fendmeno
de la burguesia, de familias conformadas por profesionistas o técnicos
especializados. Se da scbre todo en hogares nucleares, es decir compuestos
por el padre, la madre y los hijos. Ias causas de esa migracidn en el caso
nicaragiense son de cardcter econdmico o politico. Un ejemplo de estas
Ultimas fue el deseo de evitar el servicio militar.

Es importante subrayar que algunos estudios han mostrado que, en
Nicaragua, los hogares de ingresos elevados que han migrado de manera nuclear
al extranjero no suelen enviar remesas al pais (Guerrero,G. et al, 1990). Es
evidente que en esos casos, la migracién no forma parte de una estrategia de
subsistencia de los parientes que permanecen en Nicaragua.

B. Ia migracién definitiva de alcunos miembros

En los hogares en gue hay una asoclacién entre la ldégica de supervivencia de
la familia y la mnigracién al extranjero, esta Ultima consiste en el
desplazamiento definitivo de sélo algunos miembros, o en su desplazamiento de
manera recurrente. ' :

Cuando se trata de la migracidén definitiva de unos miembros, la
estrategia de subsistencia familiar se expresa en las ayudas que éstos envian
desde fuera a sus lugares de origen. Ademds del dinero, sea o no en
efectivo, las ayudas adoptan la modalidad de envio de mercancias o de pasajes
aéreos, En la muestra de hogares receptores en la Encuesta-UCA la mayoria
destina sus remesas al consumo familiar. El1 hecho apoya la tesis de que, en
los hogares pobres, detris de la migracidn al extranjero de algunos parientes
estd una estrategia de sobrevivencia familiar.

Se desconoce la proporcién de hogares de Nicaragua que recibe ayuda de
sus parientes en el exterior en forma de bienes, ya ¢ue no parece valido
extrapolar los resultados de la Encuesta~UCA. Es factible, sin embargo, que
en el caso de Nicaragua los envios en especie se asocien estrechamente a la
ayuda en forma de rewesas en dinero. De ser asi, el 11% de los hogares de
Managua estarian recibiendo, al mismo tiempo, tanto remesas como mercancias
de sus parientes en el extranjero. :
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Ahora bien, de acuerdo a la Encuesta-UCA, el 65% de hogares que recibe
ayuda en mercancias de fuera las destina al consumo familiar. Un 10% dedica
una parte a la venta. Aungue no ha sido posible calcular el valor promedio
de las mercancias enviadas, los datos revelan a la migracién como parte de
una estrategia de sobrevivencia familiar. No obstante, cabe afadir que las
causas de este tipo de migracidén =-de forma definitiva - para algunos
parientes- parecen ser tanto de naturaleza econdmica como politica.

C. Ia migracidén recurrente

Finalmente, el tercer tipo de migracién identificado no tiene un caracter
permanente. Engloba a quienes viajan al extranjero por periodos cortos,
retornando a su hogar en Nicaragua. En este tipo de migracidn, la motivacidn
politica estd ausente. Su incidencia aparece ligada al envio de pasajes por
parte de los familiares en el extranjero.

Como se menciond en capitulos anteriores, el 17% de los hogares
encuestados dijo haber recibido pasajes aéreos de sus parientes fuera. En
general, los hogares de bajos ingresos no tienen la capacidad de costearse el
viaje aéreo. Los boletos enviados, y la migracién de corta duracidn, ayudan
a mantener los lazos entre el migrante y los miembros de su hogar de origen.
El mantenimiento de tales lazos es vital para la familia que permanece en
Nicaragua pues, al fortalecer los vinculos de solidaridad con sus parientes
fuera, contribuye a evitar que su ayuda se interrumpa.

Ia migracién recurrente de corta duracidén aparece como un fendmeno en el
que la estrategia de scbrevivencia de los hogares se despliega en dos
dimensiones fundamentales. Ia primera comprende una ayuda al consumo
familiar. Ia segunda tiene que ver con la posibilidad de realizar trabajo
remunerado en el extranjero.

En cuanto a la primera, la migracién recurrente hace posible un consumo
tanto de tipo recreativo, como de servicios médicos o de bienes importados.
El consumo recreativo no requiere mayor explicacidén. El siguiente comprende
exAmenes o tratamientos médicos que, con frecuencia, no son accesibles a la
familia en Nicaragua. Finalmente, el ultimo incluyelas mercancias que se
trae consigo el migrante al terminar su estadia en el extranjero. Es de
destacar que gran mayoria de esas mercancias se destinan al consumo familiar.

Ia segunda dimensién identificada tiene que ver con la realizacién de
trabajo remunerado, durante su estancia fuera del pais, para complementar el
ingreso familiar. En parte, los ingresos por el trabajo realizado sirven
para sufragar los gastos de estadia del migrante en el extranjero. No
obstante, una porcién se destina al consumo familiar en Nicaragua, a su
retorno. Una posibilidad adicional asociada con este tipo de migracidén es la
del comercio internacional en pequefia escala. Es comin que al viajar al
extranjero, bajo esa modalidad, el migrante lleve algunas mercancias para
venderlas fuera. Asimismo, a su regreso trae otros productos para vender a
amigos o parientes en Nicaragua. las ganancias obtenidas por tales
transacciones comerciales suelen destinarse al consumo del hogar.
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3. El estrato sociocecondmico v el sexo del jefe familiar
como determinantes de la migracidn

El flujo migratorio entre 1977-1989 no afectd por igual a todos los hogares
de Nicaragua. Si bien las causas fundamentales de la migracién fueron
comumnes =--la guerra y la crisis econdmica-- su insercién en el flujo
migratorio es diferenciada. Asi, los discriminantes mas importantes en ese
contexto estructural son el sexo del Jjefe familiar y el estrato
socioecondmico del hogar.

Al nivel de la muestra, el sexo del jefe familiar es un factor que
diferencia a los hogares receptores de remesas de los que no lo son. En
ella, la mayoria de las familias que no reciben remesas tiene jefatura
masculina, solo el 22.7% presenta Jjefatura femenina. 1a situacién se
invierte en los hogares receptores de remesas, el 52% de ellos tiene jefatura
femenina (véase cuadro 11).

Ios resultados anteriores deben tomarse con reservas ya que la
Encuesta-UCA comprende una muestra pequefia de familias sin remesas, que no
fue derivada de manera aleatoria. De ahi que conviene profundizar en ellos,
en la medida de lo posible. En ese punto, al analizar los datos oficiales
del INEC se detecta una proporcidén de 44% de hogares con jefatura femenina
para Managua en su conjunto. Cabe concluir cue los hogares con remesas
tienen, en términos relativos, mayor incidencia de jefes mujeres.

Ademds, al interior del grupo con remesas, los hogares cuyos jefes son
hombres reportan un nimero mds elevado de migrantes en el extranjero. (Véase
el cuadro 12). En estos hogares la edad promedio del jefe familiar es de
46.1 afios, mientras que si el jefe es mujer, es de 44.2 afios.

No sélo el mimero medio de migrantes, sino también el de parientes que
envian remesas al hogar, es diferente en las familias receptoras segun su
jefe sea hombre o mujer. Asi, se observa que los hogares con jefe honbre
reportan un mayor mimero de remitentes (véase de nuevo, cuadro 12). Sin
embargo, al tamar en cuenta que estos hogares tignen mas migrantes en el
extranjero, la conclusidn varia. Ios resultados muestran que los hogares con
jefe mujer registran una proporcién de remitentes, entre los parientes que
migraron al extranjero, de 0.90, superior a la que registran las familias con
jefe honbre, de 0.84.

Los Ultimos resultados sugleren que la migracién y el envio de remesas
internacionales son elementos mas importantes en 1la estrategla de
sobrevivencia de las familias de escasos recursos con jefe mujer. En ellas,
el migrante al exterior parece tener un compromiso mis fuerte de apoyar a la
familia que permanece en el pais.

Se examind la informacién para cada estrato socicecondmico acerca del
mimero de migrantes y de remitentes, y del tiempo que llevan de recibir
remesas. Asi, se oObservd que el nimero de parientes que migrd
definitivamente al extranjero es en promedio 2.2 en el estrato pobre,
1.8 en el de extrema pobreza (véase cuadro 13). En la muestra con remesas,
el tamafio de las familias pobres es menor al de las del estrato de pobreza
extrema. Inego, la proporcidén de migrantes en relacién al mimero medio de
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miembros de la familia es de 47% en el estrato pobre y de 33% en el de
extrema pobreza.

Las familias del estrato pobre también cuentan con un nGmero mayor de
miembros que envian remesas desde el extranjero. Sin embargo, la proporcién
de remitentes en el total de migrantes es similar en ambos grupos, cercana a
0.84. Ias familias del estrato pobre reportan un poco mis de tiempo de estar
recibiendo remesas, que las familias del estrato de extrema pobreza (véase
de nuevo cuadro 13).

Puede afirmarse que la migracién y el envio de remesas poseen un
caracter, hasta cierto punto, clasista al interior del grupo analizado. Una
explicacién posible es que la mnmigracién al exterior regquiere recursos
econémicos y contactos que son menos accesibles para los hogares en extrema
pobreza que para los del estrato pobre.

4. El estrato socioceconémico y la jefatura familiar
como determinantes del monto de remesas

Ios montos de remesas familiares parecen depender, de manera fundamental, del
tipo de. jefatura del hogar y de su estrato socioceconémico. El1 andlisis en
este punto se apoya en una tipologia de las jefaturas de los hogares
elaborada a partlr de dos de sus caracteristicas: el sexo del jefe y la
presencia de su conyuge viviendo en el mismo hogar.

Un primer rasgo que llama la atencién es que en general los hogares con
remesas son familias con jefe femenino sin cdényuge, o bien familias con jefe
masculino con conyuge. Estos dos grupos dan cuenta de mads del 85% de la
muestra de hogares con remesas. ILa distribucién al interior de cada uno de
ellos entre los estratos de pobreza y de extrema pobreza es similar. En
ambos, cerca de dos terceras partes se clasifican como hogares pobres. la
parte restante es de hogares en extrema pobreza (véase de nuevo cuadro 12).

El anilisis. de los hogares por tlpo de jefatura familiar muestra
diferencias en sus caracteristicas demograficas y socioeconémicas. Cabe
sefialar que en la muestra, en general, las familias receptoras no solo se
componen de la pareja y sus hijos. Por el contrario, en ellas conviven otros
parientes.

Hogares con jefatura femenina, incompleta Z/

Son el grupo mids grande en la muestra de hogares con remesas, representando
44.8% de su total. La edad de sus.jefes familiares es de 45 afios. En
promedio, su nimero de miembros por familia es de 5, inferior al que estima
INEC para Managua, 5.9. Los migrantes y la ausencia del cdnyuge son factores
que posiblemente explican esta diferencia. A pesar de contar con Jjefatura
incompleta, el 61% de estas familias tiene hijos habitando en el hogar.

1/ En lo que sigue se denominara como familias con jefatura
incompleta a aquellas en que el jefe familiar carece de cbnyuge o pareja
viviendo en el mismo hogar.
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En estas familias, en promedio, el 55% de sus niembros tiene edad de
trabajar. De hecho, la tasa de dependencia de 2.68 que registran es la mas
elevada. 8  Este factor contribuye a que sea el grupo que reporta los
ingresos familiares -excluyendo remesas—- mas bajos del conjunto de hogares
receptores. Otro elemento que contribuye en ese aspecto es que el grupo
tiene la proporcién mds alta de jefes de familia dedicados al hogar como
actividad principal (véanse cuadros 12 al 16).

Hodares con jefatura masculina, completa

Constituyen el 41.5% de la muestra de hogares con remesas. Se trata de
familias de jefatura completa, con edad promedio de los jefes tanbién de
45 afios. Su tamafio medio es de cinco personas por familia. Cabe subrayar
que la proporcién con hijos habitando en el hogar es de 60%, igual a la que
registré el grupo de jefatura femenina incompleta. Dada la coincidencia de
registros y el tamafio tan elevado de ambos grupos, no sorprende que sus
indicadores sean los del total de la muestra de hogares receptores.

Su ingreso promedio -excluyendo remesas— es el mds elevado de la muestra
de hogares receptores. En ello incide el que la proporcién de miembros
econdmicamente dependientes por familia es la mAs baja. Otro elemento que
apunta en esa direccién es el tipo de ocupacién principal de su Jjefe
familiar. El grupo tiene la proporcién mids elevada de Jefes de familia
ocupados camo cbreros o empleados, o bien como trabajadores por cuenta propia
(véanse de nuevo cuadros 12 al 16).

Hogares con jefatura masculina, incompleta

Representan el 7.1% de la muestra de hogares con remesas. Sus jefes
familiares son relativamente de mayor edad, con un promedio de 52 afios.
Quizds por ello, son las familias menos numercsas, siendo mds probable que
algunos de sus miembros jévenes hayan comenzado a vivir fuera del hogar.
Cabe notar que estos hogares, en promedio, tienen el mayor numero de
mlgrantes Ademds registran tasas de dependencia relativamente menores. Sus
ingresos medlos, sin remesas, equivalen a 166.35 dolares mensuales, y figuran
entre los mds bajos de la muestra. En la gran mayoria de estas familias, el
jefe se ocupa como obrero o empleado o en actividades por cuenta propia
(véanse de nuevo cuadros 12 al 16).

Hogares con -efatura femenina, completa

Son el grupo mas pequeno del conjunto de hogares receptores de remesas, con
sélo 28 casos. ILa edad promedio de las mujeres que ocupan la jefatura
familiar es de 39 afios, lo mds jéven de la muestra. A la vez, son las
familias mds nunerosas, aungue su tamafio es aun inferior al que registran las
cifras oficiales para Managua. A pesar de ser hogares relativamente grandes,
reportan un nimero elevado de migrantes. Su tamafio podria deberse a que se
trate de familias reconstituidas, es decir, familias en las que hay hijos de

8/ Se define la tasa de dependencia como el cociente del numero de
miembros familiares con edades menores a 15 o mayores a 60, entre el numero
de niembros entre 15 y 60 afios.
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una unién anterior, ademas de los hijos procreados con el cdnyuge actual.
Esta interpretacién es una hipdtesis que tendria que ser sometida a
verificacidn.

Su tasa de dependencia tan elevada podria asociarse a la existencia de
mas hijos en el hogar. Sin tomar en cuenta las remesas internacionales, su
ingreso familiar medio asciende a 252.70 ddlares mensuales, que figura entre
los mas altos de la muestra. En mds de la mitad de estos hogares, la jefe
familiar es obrera o empleada. Ie siguen, las actividades por cuenta propia
y las actividades del hogar (véanse de nuevo cuadros 12 al 16).

Ios hogares en los que el jefe familiar carece de cdnyuge, aparecen como
mds dependientes de las remesas internacionales. En ese sentido, se refuerza
la hipdtesis de que las remesas internacionales conforman una estrategia de
subsistencia de los hogares con estructuras familiares m&s wvulnerables,
econdmica y socialmente. En efecto, los resultados indican que en general
los hogares de jefatura incompleta reciben mayores montos de remesas al mes.
Ios que cuentan con jefe hombre, sin cényuge, reciben en pramedio
85.04 ddlares al mes y si el Jefe es mujer sin cdényuge, reciben
80.21 ddlares. En contraste, los hogares con jefaturas completas reciben en
promedio cada mes 52.68 ddlares si el jefe es hombre, y 45.57 ddélares al mes
si es mujer (véase de nuevo cuadro 15).

Es de notar que los montos mds elevados de remesas en los hogares de
jefatura incompleta no compensan del todo sus menores ingresos obtenidos por
otras fuentes. Asi, en hogares con Jjefe hombre, los ingresos familiares
glcbales son de 305.48 ddlares al mes si la Jjefatura es completa y
251.39 ddlares si no lo es. En los hogares que tienen jefe mujer, los
ingresos familiares totales respectivos son de 298.27 ddlares si la jefatura
es campleta y, en caso contrario, 224.81 ddélares.

Iuego, puede contemplarse a los hogares con jefatura incompleta como los
mayores demandantes de remesas. Sus bajos ingresos generados internamente
los hace mias vulnerables a la crisis econdmica del pais, y les reduce sus
posibilidades para reproduc1rse social y econdmicamente. En ellos las
remesas son equivalentes a mis del 50% de sus ingresos de otras fuentes. Los
hogares con jefatura campleta también encuentran ‘en las remesas un
complemento del ingreso familiar. Sin embargo, la importancia relativa de
éstas es menor. En promedio, las remesas significan el 20% de sus ingresos
famlllares derivados por otras fuentes.

5. Ia baja tendencial de los montos de remesas

Ia investigacidn mostréd una relacidén inversa entre el tlempo que tienen los
par:l.entes de haber migrado, y el monto de remesas que envian mensualmente a
N:Lcaragua Asi, las familias que tienen parientes con menos de un afo de
haber migrado al exterior reciben un promedio de 84.95 ddlares al mes. En
aquellas con parientes entre 1 y 5 afios de haber migrado este promedio es de
73.19 dblares mensuales. Y por ultimo, en las que tienen parientes con mas
de cinco afios fuera, el monto de remesas es de 65.72 ddlares al mes (véase
cuadro 17).
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Ia baja tendencial de la cantidad de remesas por familia esta
relacionada con la accién de varios factores. A manera de hipdtesis, habria
que referirse por lo menos a dos de ellos. En primer lugar estdn los costos
de transporte y manutencidén del migrante. A partir de los estudios de caso,
parece que la mayoria de migrantes que salieron definitivamente, lo hicieron
gracias a la red de parientes y amigos en el pals de destino. Esta red
proporciond el dinero para cubrir su pasaje y, durante el priwer afio, también
gran parte de sus gastos de manutencidén en el exterior. Asi, los ingresos
por trabajo durante el primer afio fuera le aportan un excedente que puede
enviar parcial o totalmente a sus parientes en Nicaragua. Es posible que la
situacidén sea sostenible alrededor de un afio porgue, una vez conseguido
establecerse por completo en el exterior, el migrante deja de contar con el
subsidio de la red de amigos y parientes. Se ve obligado a cubrir todos sus
gastos, lo que incide en el envio de menos remesas a Nicaragua.

Un segundo factor es la creacidn de un nuevo hogar en el extranjero.
Cabe notar que una proporcidén importante de los nicaragienses que han migrado
son Jjdévenes y solteros. Segun datos de la Oficina de Migracién vy
Extranjeria, 41% de los migrantes nicaragienses entre 1979-1988 tenian menos
de 24 anos. Ademds, los resultados de la Encuesta-UCA indican cue la mayoria
de migrantes han sido los hijos o los hermanos de los actuales Jefes
familiares residentes en Nicaragua (véase cuadro 18). Es factible que estos
migrantes, al formar una pareja y crear un nuevo hogar en el extranjero,
reduzcan sus remesas a la familia en Nicaragua.

6. El impacto de la migracidén v las remesas
en la estructura familiar

Se ha analizado como la migracidén y la recepcidén de remesas en los dgrupos
pobres se ven determinadas por el tipo de Jefatura y el estrato
sociocecondmico de la familia. Se concluyd que tanto la migracidén como las
remesas son el resultado de la estrategia de subsistencia desplegada por los
hogares de escasos recursos en un contexto de querra y crisis econdmica. En
~ este apartado se adopta una perspectiva, hasta cierto punto, inversa donde la
migracidén y las remesas se tornan en variables explicativas. En ese sentido,
se examinan las caracteristicas de los hogares como un efecto de la migracidn
y las remesas. :

Desde esta perspectiva se observa que, en la mayoria de casos, la
migracidén y las remesas no han producido transformaciones significativas ni
en la composicidn ni en la estructura familiar de los hogares de escasos
recursos. Este hecho tiende a confirmar que, en general, la wigracién y las
remesas tan sélo han permitido la reproduccidén simple de los hogares, es
decir la satisfaccidn de las necesidades basicas de consumo de los miembros
de la familia. Baste mencionar cque mas del 80% de los hogares receptores
dicen que el uso de mayor importancia -de—las remesas es para la alimentacidn
(véase cuadro 19).

Varios resultados adicionales apuntan en esa linea. Solo el 12% de los
hogares manifestd haber cambiado de lugar o barrio de residencia a partjr de
la migracién de algunos de sus miewmbros. En mds del 70% de los casos
encuestados, la Jjefatura familiar recayd en la misma persona antes y después
de la migracidén de parientes al extranjero.
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Por otro lado, en el 75% de los hogares en que la migracién produjo el
cambio de jefe de la familia, el Jjefe previo era del sexo masculino.
Asimismo, un grupo en que el cambio de Jjefatura debido a la migracién fue
relevante es en el de hogares cuyo jefe familiar actual es mujer, sin
cényuge. En el 27% de estos hogares, el migrante era esposo o compafiero de
la mujer jefe actual de familia. Ademds, de los hogares que cambiaron de
domicilio a partir de la migracién de parientes, el 36% declara que dicho
cambio se efectud gracias a las remesas del extranjero (véase cuadro 20).

En el 80% de familias con remesas no varid el numero de personas
viviendo en el hogar después de que algunos miembros migraron al extranjero.
En el 20% de familias en que ocurrié lo contrario, se debid sobre todo a que
llegaron mds personas a vivir al hogar. Pareceria que en estos hogares, se
reemplazd con creces la cantidad de parientes que migraron al extranjero. Su
explicacién podria residir, en primer lugar, en una necesidad de suplir el
ingreso que era aportado por los individuos que migraron. En segundo lugar,
la escasez de habitaciones en Managua puede incidir en ello. Segun
estimaciones oficiales, el déficit acumulado de viviendas en el pais era de
300,000 unidades en 1989.

Aun cuando existe una proporcidén importante en que se . aprecian
modificaciones, en la mayoria de hogares la migracidén y las remesas no
alteraron los roles tradicionales de las mujeres. En el 54.7% de hogares con
remesas, las mujeres realizan las mismas labores remuneradas fuera del hogar
antes y después del inicio del flujo de remesas (véase cuadro 21). Estos
hogares reportan los ingresos familiares mAs elevados. ELl que las mujeres
prosigan con las mismas labores es probable que se deba a que se trata de
hogares ocupaciocnalmente mAs estables, menos vulnerables a la situacién
econdmica del pais.

En el 20% de la muestra, las mujeres nunca han realizado labores
remuneradas fuera del hogar, ni antes ni después de las remesas. Es evidente
que en ellos, las remesas no han variado los roles tradicionales.

El cambio mds significativo que se observa en la movilizacién laboral
femenina a raiz de las remesas es el abandono de las labores remuneradas
fuera de la casa en 17% de la muestra. Merece subrayarse que estos hogares
son los dque tienen los ingresos familiares mds bajos. Ademds, en el 46% de
ellos sus jefes familiares se dedican precisamente al hogar como actividad
principal. Parece factible que, en su mayoria, se trate de hogares con jefes
jubiladas. Finalmente, en un 5.2% de hogares las mujeres emprendieron mas
labores remuneradas fuera de la casa a raiz de las remesas. A la vez, en
2.8% de casos, las mujeres de hecho comenzaron a realizar tareas remuneradas
fuera del hogar. : '

Al tomar en cuenta el sexo del jefe familiar, y el que tenga o no pareja
viviendo en el hogar, los resultados varian un poco, aunque en cada uno de
ellos la mayoria de familias consideradas no reportd cambio en la cantidad de
trabajo femenino a raiz de las remesas. Asi, por ejemplo, en los casos de
jefatura masculina completa se cobserva una incidencia a emplear mds fuerza
de trabajo femenina a partir de las remesas que en los casos de jefatura
femenina incompleta. Inversamente, en los primeros un 17% reportd que las
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nujeres abandonaron actividades remuneradas a raiz de las remesas, mientras
que en los segundos este porcentaje es de 21.6%.

En los hogares cuyas mujeres o bien contindan realizando las mismas
labores remuneradas o bien las han abandonado, el estrato socloecondmico no
introduce diferencias significativas. 2asi, los cambios en el comportamiento
laboral de las mujeres en el hogar a partir de las remesas han estado
determinados mds bien por el sexo y ocupacidén del jefe, y por los ingresos
familiares.

Un aspecto que se examind es el impacto de 1las remesas en la
disposicién del ingreso familiar por parte de las mujeres. Ia mitad de los
hogares receptores indicéd que las mujeres disponen de la misma parte del
ingreso familiar antes y después del inicio del flujo de remesas. El
43.6% dijo que esta porcién aumenté. El aumento es mds frecuente en las
familias cuyo jefe es mujer (véase cuadro 22).

Un punto en el que es necesario insistir es que la migracién tiene
costos importantes en términos de la desintegracién familiar y de la pérdida
de recursos humanos. En el capitulo anterior se ofrecieron algunos
indicadores al respecto a nivel macroecondmico. En la Encuesta-UCA se
investigd el fendmeno a nivel familiar. Asi se indagd acerca del deseo de
emigrar al extranjero por parte de los miembros de las familias receptoras
de remesas, que permanecen en el pais.

Ios resultados indican que, en los hogares con remesas, un promedio de
1.3 personas por familia emigrarian si contaran con el pasaje para ello.
Este mmero es mayor en el estrato de extrema pobreza con 1.7 miembros,

mientras que en el de pobreza es de 1.1 miembros. las cifras son
preocupantes al tomar en cuenta el tamafio de las familias, y la cantidad de
miembros en edad de trabajar. Asi, en las receptoras de remesas, en

promedio, la cantidad de personas que migraria equivale al 26% de miembros de
la familia, o al 48% de sus miembros en edad de trabajar. Es decir, en las
familias con remesas se detectd una disposicién fuerte a emigrar. Esta
tendencia a profundizar la desintegracién familiar puede dificultar un
programa de fomento al uso de la remesa para fines de inversidén productiva en
Nicaragua (véase cuadro 23).



26

IV. REMESAS INTERNACIONAIES Y ECONOMIA FAMITIAR

El cobjetivo de este capitulo es examinar el uso de las remesas
internacionales por las familias de bajos ingresos. El andlisis se organiza
en cuatro acdpites: i) relacidén entre ingreso y remesas internacionales,
ii) impacto de las remesas sobre la estructura de gasto, iii) ldgicas de uso
de las remesas, Yy iv) apreciacién subjetiva, disposicién a invertir vy
actitudes de los receptores de remesas.

1. Remesas e ingreso generado al interior del pais

Un punto que se investigd en la Encuesta-UCA es la diferencia entre los
ingresos de las familias que reciben remesas y las que no lo hacen. No esta
demds poner énfasis en que los resultados acerca de las familias sin remesas
se refieren a la muestra y no son necesariamente validos para el resto de la
poblacién de Managua. Ademis el tamafio pequefio de la muestra de familias sin
remesas es una limitante para extrapolar conclusiones al resto de la
poblacidn. En un sentido, los comentarios sobre el grupo no receptor de
remesas sirven mds para plantear hipdtesis preliminares a ser confirmados o
analizados en mayor profundidad en estudios futuros. Para simplificar la
presentacién de resultados se optd por definir como ingreso familiar intermno
al que se genera localmente en Nicaragua; es decir, sin incluir a las
remesas.

Segin la muestra de la Encuesta-UCA, los ingresos internos de- las
familias con remesas son mds bajos que los de las familias que no las
reciben (véase cuadro 24). En la muestra, el promedio de ingresos internos
mensuales de las primeras es de 198.20 ddlares, mnmientras que el de las
sequndas es de $312.40. Si se afiaden las remesas, el promedio de ingresos
glocbales en los hogares receptores es de $265.10, ya que reciben
66.90 ddlares del exterior. Asi, las remesas equivalen al 34% de su ingreso
familiar interno y, al 25% de su ingreso total.

Informacién preliminar recabada después del levantamiento de las
encuestas del actual proyecto sugiere que a nivel de la poblacidn total es de
esperar un resultado distinto en términos de la comparacidén de los ingresos
internos de las familias con y sin remesas. Es declr, es muy factible que
las familias sin remesas tienen en general ingresos nacionales menores que
las que si reciben remesas. Como ha sido sefialado, el sesgo que introduce el
estrato econdmico influye tanto en la migracién como el envio de remesas.
las familias en estratos de pobreza extrema en Nicaragua tienen menos
oportunidades o posibilidades de migrar que las familias en estratos de
pobreza no tan aguda.

Retornando a los datos de la encuesta, se tiene que la importancia de
las remesas para las familias de bajos ingresos se aprecia mejor al tomar en
cuenta que en Managua el costo de la canasta bdsica de 54 productos era de
$111 ddélares al momento de levantar la encuesta. Si se especifica una linea
de pobreza del doble de dicho costo, se deriva que gracias a las remesas el
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ingreso de las familias de escasos recursos se ubica por encima de la linea
de pobreza.

El andlisis por estrato al interior de las familias con remesas apunta
en sentido similar. El promedio mensual de remesas en los hogares en extrema
pobreza es de 60.30 ddlares, y en el estrato pobre de 70.20 ddlares (véase
cuadro 25). Estas diferencias se explican parcialmente por los numeros
medios de migrantes y de remitentes en cada estrato. Como se examind en el
capitulo previo, el promedio de migrantes por familia en el estrato de
extrema pobreza es de 1.8 y en.el de pobreza es de 2.2. Ademas, las cifras
de remitentes por familia son de 1.5 y 1.9 respectivamente. En promedio las
remesas internacionales aportan el equivalente al 37% del ingreso interno de
las familias en extrema pobreza, y al 32% de las familias pobres (véase de
nuevo cuadro 25). Iuego, las remesas son una proporcidén mayor de los
ingresos familiares de los grupos con menores ingresos internos. Asi, parece
que a mayores ingresos internos menores remesas, en términos relativos.

las diferencias, en la muestra, en los indicadores de movilizacidn
laboral y en el mimero de dependientes en las familias segun reciban o no
remesas apuntan en una direccidn similar. Ias familias receptoras tienen en
general una proporcién mayor de miembros en edad de trabajar que las
familias no receptoras. Sin embargo, las familias con remesas tienen un
nmero medio de 1.5 miembros con actividad remunerada, mientras que 1las
otras de 2.1. En estudios futuros sobre el total de la poblacidn, parece
mas probable que se mantenga esta hipdtesis que la hipdtesis en torno al
balance de ingresos nacionales versus remesas.

Ia diferencia en las tasas de ocupacién entre los hogares con y sin
remesas parece significativa. Definiéndolas como el cociente del numero de
miembros con actividad remunerada entre el numero en edad de trabajar se
observa una tasa de ocupacidn de 0.55 en las familias receptoras y de 0.70 en
las familias que no reciben remesas (véase de nuevo cuadro 24).

En cualquier caso, cabria concluir que para las familias de escaso
recursos, las remesas son un subsidio temporal que les ayuda a superar sus
dificultades en témminos de empleo e ingresos.

Al caracterizar a las remesas como sustituto del ingreso, ante el
subempleo y desempleo creciente, deberia agregarse que las remesas en el caso
de Nicaragua no son un factor de diferenciacidén social al interior de los
estratos de escasos recursos. Tan sdélo son un componente de la estrategia
de sobrevivencia orientada a compensar los bajos niveles y la caida en los
ingresos familiares debido a la crisis. A la vez, desde una perspectiva mas
amplia, son una expresidn de la desnacionalizacién de su economia.

2. Remesas v estructura del gasto familiar

¥y

Para distinguir las pautas de consumo de los receptores de remesas y el
destino de sus ingresos se consideraron cuatro grupos en la estructura del
gasto familiar: i) consumo bésico, incluyendo alimentacidn, vestido, calzado
y transporte, ii) servicios, gue cubre educacién, salud y vivienda, iii) agua
y electricidad, y iv) ahorro e inversidn productiva (compra de maguinaria y
equipo o locales para la producciodn).
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Con base en dicha clasificacidén. la informacién de la Encuesta-UCA
reporté una estructura promedio del gasto familiar similar en los dos grupos
de hogares, receptores y no receptores de remesas. En ambos, el consumo
basico es el rubro prioritario, y absorbe cerca del 82% del gasto familiar.
Ia diferencia en las proporciones del gasto dedicadas a los otros rubros no
parece importante. Sin embargo, cabe sefialar que la proporcién dedicada al
ahorro y a la inversidn es de 11.2% en las familias receptoras y de 9.8% en
las que no reciben remesas (véase cuadro 26A4).

Como era de esperar, el andlisis de la estructura de gasto acusa un
efecto considerable del nivel de ingreso. Asi, en general, se cbserva que
las familias mAs pobres destinan una proporcién mayor de sus gastos a la
alimentacidén (véase cuadro 26B).

En principio la diferencia en la estructura de gasto podria reflejarse
en los bienes que poseen. Ia informacién de la Encuesta-UCA, al respecto, no
mostré discrepancias evidentes en la tenencia de vivienda propia entre las
familias receptoras y no receptoras de remesas de la muestra. A la vez, sus
indices respecto a la propiedad de bienes seleccionados --medios de
transporte, animales para crianza o instalacién para negocio-- no se asocian
de manera sistemdtica con la recepcidén de remesas. En cualquier caso, habria
que recurrir a otras fuentes para llegar a una conclusién definitiva para
la poblacidén en su conjunto.

Ios resultados de la Encuesta reflejan, al interior de los grupos
receptores de remesas, que las familias del estrato pobre cuentan con mayores
activos que las del de extrema pobreza. Invariablemente, las primeras
reportan una proporcidén mayor de familias que poseen bienes seleccionados
(véase cuadro 27).

Asi, con 1las salvedades apuntadas, los resultados de la encuesta
sugieren que las remesas no han tenido impacto significativo scbre la
estructura de gasto de las familias de escasos recursos. MAs bien, han
servido de complemento para la satisfaccidén de las necesidades bdasicas, en
general con pocas posibilidades de uso en inversidén o ahorro. Sin embargo,
la situacidén no es igual al interior de los grupos de familias receptoras.

3. Distintas ldégicas de usc de las remesas

La informacién de 1la Encuesta-UCA acerca del destino de las remesas
internacionales dio lugar a construir una tipologia distinguiendo tres grupos
de familias receptoras.

1. Familias Consumidoras I. Aquellas gque destinan sus remesas
Unicamente al consumo familiar.

2. Familias Consumidoras II. Aquellas que dedican parte de las remesas
a la construccidn o mejoramiento de sus viviendas.

3. Familias Imversionistas. Aquellas que utilizan parte de las remesas
en el ahorro o la inversion.
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A partir de esta tipologia, la muestra de hogares que reciben remesas dquedd
compuesta en un 68% de Familias Consumidoras I, en 14% de Familias
Consumidoras II, y en 18% de Familias Inversionistas. A continuacidén se
analizan en detalle estos tres tipos.

Ias Familias Consumidoras II cuentan en promedio con 5.2 miembros, y son
las mds numerosas entre las familias receptoras de la muestra. Ie sigue el
grupo de Consumidoras I con un promedio de 5.1 miembros por familia. El1 de
Inversionistas se constituye por familias de menor tamafo, 4.3 miembros en
promedio.

En relacidén al numero de migrantes y de remitentes en cada uno de los
tres tipos de familia se destacan varios puntos. Entre las Familias
Consumidoras I, el numero de migrantes en el exterior es de 2.1 y, de ellos,
1.6 envian remesas. Tanto en el grupo Consumidores II como en el del grupo
Inversionistas el promedio es de 2.2 miembros del hogar que se desplazaron al
extranjero. Ia cantidad de remitentes es 1.9 para los Consumidores II y de
2 para los Inversionistas. Cada uno de los grupos de Familias Consumidoras
tiene en promedio 3.7 afios de estar recibiendo remesas del exterior. El
grupo Inversionista tiene un afio mds de hacerlo (véase cuadro 28).

Como se ve, segun los datos recogidos, los grupos Consumidores tienen en
promedio menos migrantes y remitentes por familia, asi como menos tiempo de
recibir remesas que el de los Inversionistas. Sin embargo, seria arriesgado
concluir que la cantidad de remitentes y el tiempo de recibir remesas
determinan la racionalidad de los receptores acerca del uso del dinero del
exterior.

Ios tres tipos de familias difieren en sus ingresos medios. Comenzando
por los que se generan en el pais, es decir sin las remesas, el ingreso
interno medio mensual de las familias Consumidoras I es de 183 ddlares, el de
las familias Consumidoras II es de 214 ddlares, y el de las familias
Inversionistas de 245 ddlares. A su vez, las remesas mensuales que llegan al
grupo de Familias Consumidoras I son de 61 ddélares, y en el grupo de
Consumidoras II, de 78.9 délares. la cifra es similar para el Inversionista,
79.9 ddlares (véase cuadro 29).

Ios ingresos medios globales por familia, en el grupo Consumidores I son
de 243.90 ddélares, y por miembro familiar de 49 ddlares al mes, los mas bajos
dentro de la tipologia considerada. Los montos para el grupo de Familias
Consumidoras II son de 293.20 ddlares, y 56.40 ddélares respectivamente. En
el grupo de Inversionistas los dos son mds elevados, su ingreso familiar
global es de 324.80 ddlares, y el per capita de 75.50 ddlares. los
resultados sugieren que la disposicidén a la inversién entre los hogares con
remesas no se asocia en si, con el monto de éstas, sino mds bien con el mayor
ingreso global. :

Otro aspecto es el grado distinto en que los tipos de familias dependen
de las remesas para la satisfaccién de sus necesidades. Un indicador de ello
es el porcentaje que las remesas significan en los ingresos de cada familia.
Para el grupo de Consumidores I, la remesa es equivalente a 25% de su
ingreso familiar total. Para el otro grupo de consumidores este porcentaje
es de 26.9%, mientras que en las Familias Inversionistas es de 24.6%.
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Una forma adicional de apreclar el papel de las remesas en la
subsistencia familiar es a través de las lineas de pobreza. Asi, en el tipo
de Familia Consumidora, I o II, el ingreso medio interno no rebasa la linea
de pobreza de 222 ddélares. Solo con las remesas es que el ingreso global de
la familia la supera. El tipo de Familia Inversionista tiene un ingreso
interno medio que rebasa los 222 ddélares. En ellas, el papel central de la
remesa no es el de lograr la satisfaccién de las necesidades basicas.

Ia disparidad de ingresos podria explicarse, en alguna medida, por
diferencias en la ocupacidén principal de los jefes familiares. Sin embargo,
al interior de cada uno de los tres tipos considerados son mas frecuentes las
familias con Jjefe ocupado como obrero o empleado. Su participacidén es
59.6% en las Consumidoras II, y de 42% en los otros dos grupos. Por otro
lado, una diferencia que merece subrayarse es que en el grupo Inversionistas
la proporcién de familias cuyo jefe se dedica a actividades por cuenta propia
es de 37%, considerablemente mayor que la proporcidén respectiva en el de
Consumidores I (26.3%) y en el Consumidores II (10.5%) (véase cuadro 30).

Si se consideran las proporciones que reportan jefe familiar duefio o
patrén, la diferencia es aun mayor. El grupo Inversionistas incluye 2.7% de
familias con jefe con esa ocupacidén. Si se agrega a los pensionados, quienes
en muchos casos ejercen actividades informales, se llega a 35% de total de
Consumidores I, a 36% en el de Consumidores II y a 45% en el de
Inversionistas. Considerando a las tres ocupaciones anteriores como
actividades informales, resulta que en las Familias Inversionistas el
porcentaje cuyo jefe se dedica al Sector Informal Urbano (SIU) supera incluso
a las que tiene jefe en labores asalariadas. Cabe recordar que el deterioro
del salario real, y el desempleo notorio en los uUltimos afios ha llevado al
ascenso del SIU, como mecanismo de scbrevivencia de las familias de
Nicaragua.

Finalmente, sdélo el 12.3% de las Familias Inversionistas tienen a su
jefe dedicado a oficios del hogar. ILas proporciones son mucho mayores para
los grupos consumidores. Para el de Consumidores I, llega a 18.6%, para el
de Consumidores II a 22.8%.

Otro aspecto que parece explicar la diferencia de racionalidad en el uso
de la remesas se asocia con que la jefatura familiar sea o no completa, en el
sentido precisado, es decir que el cényuge del jefe familiar viva en el mismo
hogar. Al comparar sus tipos de jefatura mas frecuentes, se observa que en
el grupo Consumidores I la mayoria son familias de jefatura incompleta. Io
contrario ocurre con las del grupo Consumidores II, y el de Inversionistas,
donde la proporcién de familias con Jjefatura completa estd cerca de
55% (véase cuadro 31).

En un sentido, la estructura familiar determina el impacto de las
remesas aunque éstas, a su vez, cgndicionan el comportamiento laboral de las
-familias. Ia articulacidén de los hogares da pauta a un uso productivo de las
remesas. Como se vio en el capitulo II, las familias incompletas tienen una
estructura laboral mAs inestable. Su jefe en general asume totalmente la
manutencién del hogar, al ser el que cuenta con actividad remunerada.
Ademis, las familias incompletas reciben en promedio montos superiores de
remesas, y tienen una dependencia bdsica mayor de ellas.
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En los Consumidores I es mAs comin la jefatura femenina incompleta, de
hecho constituyen su 48.3%. En el de Consumidores IT el porcentaje es menor,
40.0%, y en el de Inversionistas cae a 35.1%. En el grupo Consumidores II y
en el de Inversionistas, es mas frecuente encontrar familias con Jjefatura
masculina completa.

No estd demAs recordar que las familias con jefatura femenina incompleta
se ubican dentro del "limite critico", es decir, sus ingresos totales apenhas
les permiten cubrir el consumo basico de subsistencia. Los estudios de casos
detectaron una tendencia a que en los hogares con Jjefe familiar femenino,
éste se desempefie en labores de servicio doméstico, de escasa remuneracidn.
Io anterior puede estar ligado a dos fendmenos. En primer lugar, el
desempleo y la crisis econdmica desestimulan su actividad en el mercado
nacional, y al no conseguir satisfacer las necesidades familiares se recurre
a la migracién y, luego, a las remesas. En ese sentido, las remesas se
convierten en un elemento de sustitucién del ingreso interno. En segundo
lugar, como se sefiald en el capitulo previo, el flujo regular de remesas
permite a algunos miembros abandonar su trabajo, si éstas garantizan la
subsistencia familiar.

A manera de sintesis e introduccién al siguiente capitulo habria cue
sefalar que el tipo de Familias Consumidoras II es un grupo intermedio entre
las Familias Consumidoras I y las Familias Inversionistas. Si bien, dependen
de las remesas como complemento para satisfacer necesidades bdsicas, a la vez
realizan inversidén en vivienda. En un sentido, trascienden el limite de
subsistencia, al destinar parte de la remesa a la construccién o
mejoramiento de la vivienda. Este uso, se considera como una forma de ahorro
o de inversién. Sin embargo, aunque en este grupo las remesas dan alguna
apertura a la inversidn, en esencia son usadas para el consumo.

Por otro lado, la mayor estabilidad y menor vulnerabilidad de las
familias del grupo Inversionista favorecen un uso productivo de la remesa.
De hecho se camponen de hogares con Jjefatura masculina completa, que
presentan los ingresos mds elevados. En ellos, las remesas equivalen solo al
17% de su ingreso total.

las familias de Jjefatura completa registran la tasa de dependencia
menor. Su mayor nimero de miembros trabajando y mejores salarios, sumado a
mis tienpo de estar recibiendo remesas, reduce su vulnerabilidad a la crisis
econdmica, y aumenta su capacidad de destinar las remesas a fines
productivos. Asi, la posibilidad de dirigir las remesas a la inversioén
radica mds bien en la estructura familiar y no en la remesa en si. De ahi
que, este grupo junto con el de Familias Consumidoras II sean los sujetos
principales a los que orientar las propuestas de fomento a la canalizacioén de
las remesas hacia fines productivos. Cabe seflalar que, en conjunto,
representan el 32% de hogares receptores de remesas en la muestra de la
Encuesta-UCA.

4. Remesas familiares y disposicién a invertir

El uso mas frecuente de las remesas entre el grupo de hogares Inversionistas
es la compra de materia prima. Aproximadamente las dos terceras partes dijo
hacerlo. Ie sigue en importancia la adquisicién de herramientas e insumos
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agricolas. Como ya se menciond, 10.8% de los hogares inversionistas cuentan
con instalacién de negocio o taller en su propia casa (véase cuadro 323).

En la Encuesta-UCA se prequntd directamente cudl es la percepcidn del
entrevistado acerca del impacto de las remesas en la situacidén econdmica
familiar. Ios resultados indicaron que el 58.3% de la nuestra acusd '‘poca
mejoria" en su situacién econdmica a raiz de las remesas. Un 25.9% dijo que
la mejoria fue mucha, y el 15.8% afirmé que las remesas no mejoraron su
situacién econdmica familiar. Entonces, cuatro de cada cinco familias
encuestadas percibieron alguna mejoria econdmica a causa de las remesas
(véase cuadro 33).

En cuanto al sexo del Jefe del hogar, el 23.3% de los hogares con
jefatura masculina reconocen mucha mejoria a causa de las remesas. En los de
je’ stura femenina este porcentaje es mayor, 28.4%. En ambos grupos son
sim.lares los porcentajes que dijeron no haber registrado mejoria alguna con
las remesas.

Al analizar su percepcidén en funcidén de la ocupacién principal del jefe
familiar, destaca que el grupo que mayormente reconoce mucha mejoria en su
situacién econdmica es el que su jefe familiar se dedica a oficios del hogar,
es pensionado, o estudiante. En ellos, cerca de la tercera parte de 1la
miestra respectiva percibié tal efecto a raiz de las remesas. Ademas, se
observé que los casos en que el jefe es mujer y se dedica al hogar son los
que con mas frecuencia acusan mucha mejoria econdmica a causa de las
remesas. Esto no sorprende ya que esas familias dependen en sumo grado de
las remesas, como sustituto y complemento del ingreso familiar.

Ia mayoria de los hogares receptores dijo no experimentar cambios
significativos en el empleo de fuerza de trabajo familiar a causa de las
remesas. En el 70% de ellos los miembros familiares realizan las mismas
labores remuneradas, antes y después de las remesas. Es decir, las remesas
constituyen un complemento al ingreso familiar nacional (véase cuadro 34).

Un 9% de hogares indica que las remesas han conducido a que algunos
miembros trabajen mds, aungue no necesariamente en labores remuneradas. Como
se pudo comprobar en los estudios de casos, muchos de los hogares con
remesas, y que han logrado construir o mejorar la vivienda, emplean parte del
tiempo libre de sus miembros familiares para ello. En otros, en especial en
los de jefatura femenina incompleta, se ha usado la remesa para la compra de
‘maquinas de coser, ya sea para satisfacer necesidades propias de la familia o
para emprender actividades remuneradas. En ellos, la remesa ha permitido
diversificar fuentes de ingreso de la familia.

Finalmente, el 21% de los encuestados dijo que a partir de las remesas
algunos miembros familiares trabajan menos. Al contar con el flujo de
remesas, algunos niembros dejan labores remuneradas. En 1los hogares
«incompletos se observa mis este comportamiento. Sus ingresos y tasas de
actividad mencres, y su dependencia de las remesas parecen desestimularlos a
seguir laborando. _Ejemplos de esa situacidén son los hogares de jefatura
femenina &n que se han abandonado labores remuneradas fuera de la casa. Sus
ingresos. internos bajos parecen motivarlos a dedicarse mds a las tareas del
hogar, unasvez que la remesa llega regularmente.
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El analisis de la movilizacién laboral en funcién del monto de remesas
nmensuales muestra una relacidén directa, casi sistematica, en rangos menores a
200 ddélares. Asi, 11% del grupo que recibe hasta 50 ddlares como remesa dice
gque algunos miembros de la familia trabajan menos a raiz de las remesas.
Para el grupo que recibe entre 50 y 100 ddlares como remesas, este porcentaje
se eleva a 25%. A la vez, en el que recibe entre 101 y 200 ddlares del
exterior, el porcentaje llega a 47.7%. Donde la remesa supera los
200 dolares, solo el 13.3% de casos reportd que algunos nmiembros de la
familia trabajan menos a partir de las remesas (véase de nuevo cuadro 34).
Habria que analizar las actividades que éstos desempefian ahora, lbien puede
que optasen por dedicarse al estudio, al hogar, o incluso a emprender un
negocio.

La encuesta investigé también la disposicidén a invertir y, en los casos
que procede, las razones del porque no les interesa hacerlo. El 18.4% de los
hogares receptores dijeron estar dispuestos a iniciar una inversidén
productiva de las remesas. Es interesante que la disposicidn a invertir se
registréd con mas frecuencia en el estrato de extrema pobreza que en el de
pobreza. Asi, el 22.9% de familias en el primero dijo estar dispuesto a
invertir, mientras que en el sequndo solo 16.2% respondié en ese sentido
(véase cuadro 35). El hecho se refleja én que del grupo de hogares dispuesto
a invertir, el 59% pertenecen al estrato pobre y el 41% al de extrema
pobreza. En cambio, dichos porcentajes son de 69% y 31% respectivamente en
el grupo no dispuesto a invertir.

Los hogares con jefatura masculina reportan una disposicién mayor a
invertir. Esto se explica por la caracterizacién realizada de los hogares
con jefe femenino, que hace esperar que las remesas se destinen casi
exclusivamente al consumo familiar.

En lo que se refiere al tipo de racionalidad de uso de la remesa, el
15.5% de las Familias Consumidoras I dijo estar dispuesta a invertir. Este
porcentaje sube a 16.7% en el caso de Familias Consumidoras II y llega a
35.1% en el de las Familias Inversionistas (véase cuadro 36).

Entre los hogares receptores con mayor disposicidn relativa a invertir
estdn los que tienen a su jefe familiar ocupado en actividades por cuenta
propia. Solamente en los hogares cuyo jefe familiar es pensionado se detectd
con mds frecuencia una disposicién a invertir. En fin, sus diferencias son
minimas, 26.9% en el primer caso y 28.1% en el segundo. En las familias
cuyo jefe es asalariado solo un 14% dijo estar dispuesto a invertir (véase
de nuevo cuadro 35). :

ILa propiedad de un negocio o taller parece incidir en las respuestas
sobre el tema. Asi, el 32.1% de las familias receptoras con negocio o taller
se dicen dispuestas a invertir. El porcentaje es de 17.4% en las familias
recgptoras que carecen de negocio o taller. En consecuencia, el 12% de los
hogares con remesas, y disposicién a invertir tienen instalacidn para negocio
o taller. Cabe recordar que en el total de la muestra de hogares receptores
sélo el 6.6% tiene dichas instalaciones.

. - Aunque mis del 80% de los hogares receptores se declaran renuentes a
invertir, se detectan familias que desearian invertir mis adelante. Podria
tratarse de familias que en la actualidad ahorran, o que cuentan con
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instalaciones para negocio o taller. En esos casos puede suponerse que estan
por encima del limite critico en términos de ingresos familiares vy
satisfaccién de necesidades bdsicas (véase de nuevo cuadro 32B). A la vez,
hay una proporcién que dice no invertir por ignorar como hacerlo. Esas
familias parecerian optar por ahorrar parte de su ingreso en la casa. Luego,
en la muestra global, afadiendo la proporcidén de hogares con disposicidn
marcada a invertir, a los dos grupos previos, se afirma que el 29% de hogares
puede ser inducido a invertir su remesa.

Habria que tomar en cuenta a los hogares que dicen que no les interesa o
que expresan que no invierten pues les implicaria pérdidas. Si bien hoy en
dia carecen de las condiciones para invertir, podrian ser motivados a ello en
el futuro a través de propuestas atractivas de inversidén.

En sintesis, mds del 85% de los hogares receptores de remesas han
percibido una mejoria, al menos relativa, en su situacién econdmica a partir
de las remesas. En el 58% de los encuestados que percibié poca mejoria en su
situacién econdmica, es probable que las remesas hayan servido solo de
complemento al consumo. En principio, en ellos las posibilidades de
reorientar su uso a la mejora de la vivienda o bien a la inversién y al
ahorro parecen bajas, dada su supeditacién a satisfacer necesidades basicas.

En general, los hogares receptores necesitan de las remesas como
conplemento para su reproduccidn, dado que sus ingresos generados localmente
no son suficientes para cubrir sus necesidades elementales. En la muestra,
se observd que cuanto menor el ingreso generado localmente, mayor es la
relevancia de las remesas como su sustituto. Los hogares con ingresos
internos bajos reciben mayores montos relativos de remesas. A lo anterior
hay que afladir que las familias receptoras que registran indices menores de
ocupacidén registran volumenes relativamente mds grandes de remesas.

Ias familias de menores ingresos los destinan en su mayoria a la
alimentacién. Al menos al nivel de la muestra, las remesas no parecen tener
impacto a nivel global socbre la estructura de gasto. Sin embargo, al
analizar las racionalidades econdmicas familiares se distinguen varios
comportamientos en relacién al uso de las remesas. Asi, con base en las
légicas detectadas, se concluye que la estructura familiar determina el
impacto de las remesas. En algunos casos se experimenta un comportamiento de
las remesas de desestimulo a la actividad laboral remunerada.

Las Familias Consumidoras I dependen de manera fundamental de las
remesas, por encontrarse cercanas a los limite de subsistencia, con minimas
posibilidades de inversidén productiva. ILas Familias Consumidoras II, como
grupo intermedio entre los Consumidores I y los Inversionistas, rebasan ese
limite y destinan parte de sus remesas-a la construccidn y mejoramiento de la
vivienda. Con ello, presentan un perfil que va mds allad del de meros
consumidores, y se transforman en inversionistas potenciales.

las Familias Inversionistas se colecan por encima de los niveles
—eminimos de satisfaccidén de necesidades Ydasicas. Cuentan con mayor
estabilidad, son menos permeables a la crisis econdmica y menos dependientes
de las remesas. Su estructura familiar y laboral les permite destinar las
remesas a fines productivos.
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V. PROPUESTAS PARA ORGANIZAR IOS HOGARES DE BAJOS INGRESOS
Y POTENCIAR IA ECONOMIA NACIONAL EN TORNO A IAS REMESAS INTERNACIONATES

En este capitulo se presentan algunas propuestas para fomentar el uso
productivo de las remesas familiares y aumentar los ingresos de los estratos
de escasos recursos. las propuestas que se sugieren a continuacién han sido
enriquecidas con la colaboracién de los participantes en el Seminario scbre
Remesas y Economia Familiar en Nicaragua, realizado en Managua el 26 de
febrero de 1991. Entre ellos, se cuentan funcionarios oficiales, expertos
académicos y representantes de organizaciones populares, de asoclaciones de
myjeres y organismos no gubernamentales (ONGs). No cbstante, debe advertirse
que las propuestas que se sugieren son lineas generales de accidn, es decir,
no constituyen proyectos definidos en todos sus detalles.

En términos amplios, se consideran como actividades productivas
aquellas en que el uso de las remesas genera ganancias, intereses o la
valorizacién de bienes inmuebles. Algunos ejemplos son la construccidn y
mejoramiento de la vivienda. En ese sentido, el ahorro y la inversidn en la
manufactura, el camercio o los servicios se interpretan como actividades
productivas.

las propuestas se basan, en primer lugar, en los resultados del andlisis
expuesto en los capitulos anteriores. En sequndo, en entrevistas con
funcionarios del gobierno y del sistema financiero nacional, representantes
de ONGs, cooperativas y pequefios empresarios. A través de esas entrevistas,
la discusién de ideas preliminares adquirié la forma de recomendaciones
especificas. Dada la orientacidén del presente estudio, las propuestas se
dirigen a sectores fundamentalmente urbanos, por ejemplo artesanos, pequefios
comerciantes, propietarios de pequefios talleres de servicios, y amas de casa.

Uno de los resultados del debate llevado a cabo en el Seminario sobre
Remesas y Economia Familiar en Nicaragua, fue constatar que las
posibilidades de una reorientacién de las remesas de la manera que se desea
dependen de y estan fuertemente condicionadas por la politica econdmica
gubernamental hacia el SIU y el campesinado. Por lo tanto, los esfuerzos de
los organismos multilaterales, bilaterales y no gubernamentales y sus
proyectos especificos en torno a las remesas deben buscar potenciar los
programas compensatorios o amortiguadores dentro de las politicas de
estabilizacién y ajuste. Asimismo, los participantes del seminario
reiteraron la importancia de la adecuacidén de toda iniciativa para mejorar la
canalizacién de remesas a la politica social del Gobierno de Nicaragua,
buscando convergencias para incrementar su eficacia.  Sin embargo, cabe
esperar resultados positivos a partir de acciones coordinadas a nivel
regional en que participen organismos multilaterales, bilaterales y no
gubernamentales con base en acuerdos puntuales con los gobiernos, aun en
condiciones macroecondmicas adversas para los pequefios productores.
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1. El circuito de las remesas familiares internacionales

Ia cadena del flujo de las remesas familiares internacionales tiene su
primer eslabdén en el extranjero, en la figura del remitente. Su ultimo
eslabdn es el receptor, usualmente su pariente. Uniendo ambos estd un tercer
enlace, el canal de remisidén, que traslada los ddlares desde el extranjero
hasta Nicaragua. Una representacién esquemdtica de este circuito muestra una
estructura de un doble embudo unido por los canales de remisidn como se
ocbserva en el siguiente diagrama.

El Circuito de las Remesas Familiares Internacionales

.\

Remitentes T Receptores
Canales de
en el transferencia en
de la remesa
extranjero T Nicaragua
e '/

Para canalizar las remesas hacia fines productivos se debe dar un tratamiento
integral al problema. Por ahora existe gran dispersién en 1la
intencionalidad de los remitentes y en el uso de las remesas por los
receptores. Por otra parte, hay indicios de un proceso de centralizacidn en
los canales de transferencia debido a los esfuerzos de las casas de cambio
oficiales por flexibilizar sus operaciones y al control del mercado por la
red de las agencias de encomiendas mds grandes. Un programa apoyado por
instancias oficiales puede mAs facilmente aumentar la eficiencia y 1la
centralizacidén de los canales de remisién que incidir scbre la dlspers:Lon del
uso de las remesas.

En Nicaragua, la hiperinflacién, las devaluaciones persistentes y 1la
amplia brecha entre el tipo de cambio oficial y su cotizacién en el mercado
negro han creado hdbitos generalizados de guardar las remesas en los
domicilios y venderlas poco a poco a los agentes informales.

Cada fase del proceso tiene rasgos que pueden potenciar o bien
obstaculizar propuestas dirigidas a modificar el uso de las remesas. Por
tanto, un programa integral debe conocer y aprovechar al miximo - aquellas
caracteristicas de los remitentes y de los canales de remisién que
fortalezcan el ahorro y la inversién en los hogares receptores. Dicho de
otra manera, todo proyecto debe cerrar parcialmente los dos embudos del
circuito de las remesas familiares. Sin embargo, no se puede lograr este
objetivo sin tomar en cuenta los intereses de los agentes y sujetos sociales
involucrados en el circuito.
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A. Remitentes

En lo que concierne al remitente, hay tres variables que determinan el envio
de las remesas. la primera es una variable econdmica, el monto de sus
ingresos en el extranjero. Estos ingresos cuentan entre sus determinantes al
nivel educativo del migrante, el tiempo de residir fuera, y el apoyo de las
redes de conocidos a su llegada.

Una segunda variable, de tipo socioldgico, se compone de los vinculos
solidarios entre el migrante y los receptores de remesas en Nicaragua. Este
vinculo es, en uUltima instancia, el que motiva a los migrantes a enviar
remesas a sus hogares de origen. Ia tercera variable, de tipo decisional, es
el deseo del migrante de que los receptores destinen las remesas a fines
especificos. ILos estudios de caso muestran que los remitentes asignan de
antemano un uso especifico a las remesas que envian a Nicaragua, por encima
del apoyo a la alimentacidn. Se observé también que los receptores de
remesas suelen respetar el uso fijado por el remitente. Cuando éste no se
respeta surgen conflictos entre remitente y receptor que pueden llevar, en
ocasiones, a la interrupcidn temporal o definitiva del envio de las remesas.

De las variables arriba sefialadas, la tercera puede afectarse mediante
una campafia educativa de concientizacién, orientada a inducir un uso
productivo de las remesas desde el primer eslabdn de la cadena. Asi, se
buscaria persuadir al remitente para que €l mismo influya en que las remesas
se destinen a la inversidén o al ahorro. Un elemento de este tipo de camparia
podria ser la oferta de fondos de contraparte, por ejemplo de organismos
muiltilaterales, bilaterales o no gubernamentales, que aumentarian los
recursos transmitidos a Nicaragua. Dicha campafia dirigida a los remitentes
podria realizarse creando nuevos canales oficiales de remisién asi como
utilizando las redes de las agencias de encomiendas mds grandes en el
extranjero.

Cabria considerar la posibilidad de que los mismos remitentes puedan,
desde el extranjero, abrir cuentas de ahorro en Nicaragua, a favor de sus
familiares. Dichas cuentas podrian ser utilizadas por estos Ultimos como
garantia para préstamos bancarios destinados a actividades productivas. En
su defecto, podrian mantener los depdsitos con el fin de ganar intereses.
Esta ultima solucidn, sin embargo, no garantiza una canalizacién de las
remesas hacia fines productivos. Ademas, enfrenta la desconfianza ‘de los
receptores de remesas en los bancos. -

*

B. Canales de remisidn

o

Las remesas familiares en ddlares llegan a Nicaragua basicamente a tPavés de
amigos o parientes del remitente, de agencias de encomiendas, o de la casa de
cambio NECSA. Parece dificil instrumentar propuestas que modifiquen el
primero de estos canales. Su funcionamiento, en tanto red informal,
dificulta ejercer algun control. No ocurre lo mismo con los otros, sobre los
que hay formas de influencia.

lLas propuestas se orientarian a mejorar el funcionamiento de los canales
formales de remisidn, es decir a hacer mis eficiente el flujo de las remesas
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desde su origen hasta su destino final. Se podrian crear instancias que den
viabilidad y operatividad a propuestas de ahorro y de inversioén dirigidas a
los receptores de remesas. Una primera recomendacién seria la de evitar toda
forma de centralizacidén legal-burocritica de las agencias de encomiendas que
operan en el pais.

Cualquier medida destinada a estimular el uso productivo de las remesas
familiares en Nicaragua tendria que buscar la mejora del servicio que
prestan las instituciones que canalizan las remesas en ddlares. Habria que
pensar en formas de reducir el tiempo de transferencia de la remesa desde el
extranjero. Ademds, se deberia buscar mejorar los sistemas de comunicacidn
entre la institucién canalizadora de las remesas y su receptor en Nicaragua,
de manera que éste sea informado con prontitud la llegada de sus ddlares.

Una propuesta adicional seria la de reducir las comisiones que cobran
las instituciones canalizadoras de remesas por este servicio cuando los
montos de remesas son relativamente pequefios, por ejemplo, inferiores a 300 o
500 ddlares. Actualmente, las agencias mas importantes de encomienda cobran
tasas de comisién mds bajas para el envio de montos superiores a nueve mil
délares. A la vez ofrecen diversas atenciones personales a los remitentes y
a los receptores. Una iniciativa oficial podria cbligar a las agencias mas
grandes a rebajar sus tasas de comisidén pero dificilmente podria eliminarlas.
Un resultado probable seria la eliminacidén de las pequefias agencias de
encomienda.

Finalmente, también se deberia buscar aumentar la confianza de los
usuarios, disipando los temores asociados con el congelamiento de las
transferencias en ddlares o con la aplicacidn sorpresiva de tasas impositivas
a las personas que reciben remesas familiares internacionales o a las
agencias que las remiten.

C. Receptores de remesas

Un problema de la intervencidn en el circuito de las remesas familiares
internacionales, ya sea por parte de las autoridades publicas o de las ONGs,
es el riesgo de estimular mds migracién y mis dependencia del exterior al
privilegiar al estrato receptor de remesas entre la poblacién de bajos
ingresos.

Cabe notar que en Nicaragua, el entorno sociocecondmico facilita la
identificacién del sector potencialmente beneficiario de programas ligados a
la recepcidén de remesas. Como se mostrd, hay tres tipos de hogares
receptores de remesas: los Consumidores I que dedican por entero las remesas
al consumo béasico, los Consumidores II que ademds destinan parte a la
construccién o mejora de la vivienda, y los Inversionistas que usan una
porcidn de sus remesas para el ahorro y las actividades productivas.

Los sujetos de las propuestas orientadas a estimular: o fortalecer el
ahorro y la inversidn de las remesas' son;.sobre todo, los dos Ultimesgrupos.
En el estudio, representan el 31% del total de la muestra. Asimismo} como se
sefiald, este grupo se compone de las familias con menor dependencia de las
remesas como porcentaje de su ingreso total. A la vez, registran las tasas
mis altas de actividad remunerada, y gozan de estructuras familiares mas
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conpletas. En sintesis, son familias menos vulnerables a la crisis
econdmica, con un grado mas alto de capacidad econdmica autdctona que el
resto de familias receptoras de remesas.

Aunque el grupo de Consumidores II invierte sdélo en mejorar sus
viviendas, dicha actividad estimula el sector de construccién, lo cual tiene
efectos multiplicadores importantes en la economia nacional.

En una primera aproximacién, la mayoria de hogares que destinan por
entero la remesa al consumo basico tendrian que excluirse como sujetos de las
propuestas de ahorro e inversidn. Sus ingresos les impiden disponer de
excedentes gue puedan desviarse del consumo bdsico hacia el ahorro o 1la
produccidén. Promover programas que beneficien a este tipo de familia, que
miestra mds dependencia en las remesas y menos capacidad econdmica propia,
corre el riesgo de sdélo acentuar los aspectos negativos del fendmeno de
migracién y recepcidén de remesas. Para la mayoria de estos hogares habria
que pensar en medidas para aumentar la satisfaccién de necesidades bdsicas a
través de politicas alimentarias o de creacién de empleo. Es claro que la
elaboracién de ese tipo de propuestas, rebasa los objetivos del presente
estudio.

Sin embargo, el grupo beneficiario potencial de futuros programas va mas
alld de los hogares que ya han destinado parte de sus remesas a actividades
productivas, sea la vivienda, el ahorro, u otra. Si se incluye a aquellas
familias del grupo Consumidores I que mostraron alguna disposicidn, firme o
no, a invertir 1las remesas, los hogares potencialmente beneficiarios
alcanzan un poco mds del 50% de la muestra.

Ios hogares Consumidores dispuestos a invertir representan el 12.3% de
los hogares de la muestra. Estos hogares pueden ser vistos como en
transicidn potencial, en el sentido de que desean romper con la ldégica de
autosubsistencia y de dependencia de las remesas, para constituirse en
Inversionistas, con una légica de acumulacidén en pequefia escala. ILos hogares
vacilantes son los dque indicaron que no saben cdémo invertir sus remesas en
actividades productivas o manifestaron que invertirian "mis adelante". Estos
representan un 8.8 % de la muestra (véase cuadro 37).

Es obvio que un programa nuevo beneficiard en su fase inicial sélo a un
pequefio porcentaje del grupo potencial, que suma mas de un 50% de las
familias de escasos recursos que reciben remesas.

2. Criterios para estimular la inversién de las remesas
internacionales en actividades productivas en los hogares pobres

Para que las propuestas orientadas a inducir el uso productivo de las remesas
sean vidbles, hay un conjunto de factores que deberan ser tomados en cuenta.
Entre ellos deben serfialarse los siguientes: la necesidad del crédito, el
cardcter autogestionario de los proyectos, la adecuacidn de las propuestas a
las estructuras territoriales de los sectores populares urbanos, la

. _adecuacidén de las propuebtas a las capacidades financieras y a los intereses

“de.los sectores populares urbanos, y la capacitacién y asistencia técnica.
'Bn la parte siguiente se revisa cada uno en detalle.
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A. la necesidad del crédito

Ia finalidad expresa de las medidas propuestas es la de utilizar las remesas
COmO recursos para crear empleo en las zonas urbanas, elevar los ingresos de
los hogares pobres, e incrementar la produccidén nacional de bienes y
servicios. Las remesas internacionales aparecen como un recurso necesarilo,
pero insuficiente para alcanzar estos objetivos.

Ia muestra no ofrece cifras acerca de la proporcidén de remesas que los
hogares destinan, o podrian destinar, a actividades productivas. los
estudios de caso revelaron que los hogares que emprenden estas actividades
destinan, en promedio, un poco menos de la quinta parte de las remesas a
esos fines. Suponiendo que el monto mensual de remesas por familia es de
66.90 ddlares en Managua, estarian dirigiendo entre 10 y 15 ddblares, en
promedio, cada mes al ahorro o a alguna actividad productiva.

Prisioneros de la légica de autosubsistencia, los hogares de bajos
ingresos, receptores de remesas, ho parecen tener capacidad de elevar su
ahorro e inversién miAs allda de sus niveles actuales, en el contexto
macroeconémico actual. Ios problemas de liquidez y 1la consecuente
descapitalizacidén de los pequehios productores de bienes y servicios junto con
la creciente diferenciacién dentro del SIU marcaron el comportamiento
econdmico de la produccidén popular a lo largo de 1990 (Envio, 1991). Dados
los montos dirigidos a la inversidén, toda iniciativa para elevar el ingreso
familiar, el empleo y la produccién de bienes y servicios a partir de las
remesas encontrard serios obstaculos si no cuentan con financiamiento para
dar crédito a las microempresas familiares existentes o por crearse. Los
organismos internacionales, los programas bilaterales y las ONG deberdn jugar
un rol fundamental en potenciar la actividad de los pequefios productores de
bienes y servicios que reciben remesas internacionales y en influir en los
remitentes y modificar la intencidn detras de su envio de remesas.

Segun los resultados de investigaciones paralelas, un obstdculo
importante de la pequefia produccién artesanal en Nicaragua durante los
ochenta fue la falta de financiamiento adecuado (Chamorro et al, 1989). A
pesar de producir bienes y servicios indispensables para la satisfaccién de
necesidades bdsicas de sectores populares y capas medias muchas microempresas
familiares desaparecieron por falta de crédito. El Estado no les proporciond
este apoyo en la forma y en la magnitud necesarias. Por el contrario, se
convirtié en uno de sus competidores mds serios a través de las grandes
empresas estatales (Chamorro et al, 1990).

Existen posibilidades de organizar los hogares receptores de remesas en
torno a programas de ahorro mas flexibles, adecuados para la poblacidén de
bajos ingresos sin nuevos recursos internacionales. No obstante, 1la
extensién del crédito a este sector como contraparte de su propia inversidn
de las remesas internacionales sera necesaria para estimular en forma
significativa nuevas fuentes de empleo.
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B. los proyectos autogestionados

El papel negativo del Estado frente a las microempresas informales se debid
probablemente a su tendencia centralizadora en exceso. En general, las
instituciones y asociaciones de la sociedad civil no dispusieron de
suficiente autonomia y recursos para apoyar a las pequenas empresas. Donde
existid esa autonomia y se contd con los recursos suficientes, dichas
instancias civiles implementaron proyectos autogestionarios exitosos con los
hogares de bajos ingresos.

ILa experiencia indica que el papel del Estado debe reducirse a un minimo
en iniciativas que, como las microempresas familiares, surgen de la sociedad
civil. Es necesario que les brinde su apoyo efectivo, respetando al mdximo
su autonomia. De lo contrario, el aparato estatal asfixia y acaba con este
tipo de propuestas. Esa ha sido la experiencia de la mayoria de paises
latinoamericanos en que se han intentado proyectos autogestionarios de
desarrollo econdmico local, con los sectores populares (Iturraspe, 1986).

C. Correspondencia entre formas institucionales y las estructuras
locales de los sectores populares urbanos

la posibilidad de que los sectores populares puedan gestionar de manera
autdnoma sus propios ahorros y financiamientos, depende del grado de
adecuacldn de las formas organizativas propuestas con las estructuras locales
de las zonas urbanas. Sin esa adecuacidn, la autogestidén popular puede
encontrar serios obstaculos al producirse un divorcio entre quienes
administran el proyecto y quienes son supuestamente sus beneficiarios
directos e immediatos.

lLas propuestas de estimulo al ahorro y la inversidén productiva a partir
de las remesas deberan limitarse a unidades territoriales urbanas que,
gracias a su extensién y su identidad espacial y sociocultural, ofrezcan
condiciones suficientes para posibilitar la autogestidén popular. En el caso
de Managua, las unidades territoriales pueden ser los barrios. En ellos, las
relaciones personales, rituales, de vecindad e incluso de parentesco, entre
sus pobladores conforman las estructuras a las que deben adecuarse las
propuestas.

D. Propuestas de ahorro e inversidn accesibles y rentables
para los hogares de bajos ingresos

Para atraer las remesas a actividades productivas se requieren alternativas
de inversidn accesibles y rentables para los hogares receptores. Se busca
su accesibilidad en un doble sentido. Por un lado, se requiere que sean
compatibles con las capacidades financieras de los hogares. Por otro, que
operen bajo formas de autogestion sin 1ds obstaculos burocraticos vy
administrativos que las instituciones formales suelen poner a los sectores
populares. Su rentabilidad es necesaria, no solo en el sentido de que
produzcan ingresos para los hogares, sino también que generen excedentes a
ser reinvertidos en las microempresas familiares.
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Cualquler iniciativa tendra que abrir oportunidades para los hogares de
bajos ingresos para que obtengan lo que la institucionalidad existente vy,
sobre todo el mercado, no ofrece. Es casi seguro el fracaso de todo proyecto
que intente competlr con las estructuras de abastecimiento de materiales de
vivienda, de insumos para la pequena producc1c5n mercantil o de la operacidn
de las economias de pequefio comercio y servicios existentes.

El punto de entrada para promover proyectos en la poblacién de escasos
recursos es la creacién de mecanismos flexibles para el ahorro y el crédito.
Cuando se elabord el presente estudio, los prestamistas informales ofrecian
crédito en moneda local para el pequefio comercio a tasas de interés del
100% por dia. ILos bancos no ofrecen algun esquema de ahorro en divisas
internacionales para periodos menores de tres meses, lo que excluye la
participacién de los sectores de bajos ingresos.

E. Investigacién, capacitacién vy asistencia técnica

Ia implementacién de propuestas concretas para favorecer el ahorro o la
inversién productiva de las remesas debe ir precedida de estudios de
factibilidad y de investigaciones sobre las estructuras sociales, econémicas
y politicas de los barrios. Estas son necesarias para identificar las
relaciones y los grupos socilales que pueden potenciar u cbstaculizar la
propuesta en cuestion.

Es importante que en dichos estudios se involucren los pobladores de los
barrios pobres de manera activa y no como meros objetos de investigacidn.
las experiencias de investigacidn participativa han arrojado resultados
buenos, y contribuyen a que los sectores populares se integren al desarrollo
de los proyectos mucho antes de que sean puestos en marcha.

En esta perspectiva, la educacidn, la capacitacién y la asistencia
técnica que se brinde a los destinatarios juegan un papel central en todo
programa de autogestidén popular. De hecho, constituyen las bases materiales
de los esquemas de investigacidn-accidén. Ias ONGs, las universidades, los
centros académicos asi como las asociaciones civiles, gremiales y religiosas,
son instituciones que pueden asumir esta capacitacién y asistencia técnica.

3. Propuestas para estimular la inversién y ahorro de las
remesas familiares: Variedades de Grupos de Autogestidn Vecinales

Como una forma de estimular el ahorro y la inversién productiva en los
hogares de bajos ingresos receptores de remesas, se propone-la creacidn de
los Grupos de Autogestidn Vecinales (GAV). Estas serian mstltucmnes
vecinales con dos funciones bdsicas. Ia primera es la de servir tomo un
espe01e de cooperativa de ahorro y préstamos, en la que los depdsitos, de los
usuarios (en remesas o en moneda hacional) ganarian intereses. . Infermacién
casuistica permita estimar un monto que oscila entre 300 y 700 ddlares
guardados en los domicilios para emergencias de salud, u oportunldades de
inversién para la microempresa. ILa segunda es la de actuar como un tipo de
cooperativa de crédito y servicios para financiar actividades del SIU como
microempresas artesanales, comerciales y de servicios. 2Asi los GAV ayudarian
a enfrentar en forma mds eficiente los problemas de abastecimiento,
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comercializacién y de capacitacién en asuntos tanto técnicos como
financieros.

Ia forma de organizacién propuesta se asemeja en su aspecto productivo
a las modalidades de fondos rotativos crecientemente utilizadas por las ONGs
en Nicaragua. El fondo rotativo administrado por una unidén de microempresas
ha mostrado la tendencia a evolucionar desde un programa de crédito para
clertas actividades productivas, comerciales o de servicios hacia un banco
vecinal que amplia la gama de actividades de cuenta propia que financian.
Por otra parte, el aspecto de una cooperativa de servicios (tanto de
abastecimiento como de comercializacidén) ha figurado como un elemento
importante en las experiencias de los fondos rotativos. En esta propuesta
se les nombra camo Grupos de Autogestidén Vecinales porque el mismo grupo
vecinal estipula los aspectos mis Importantes en la definicidn de sus
actividades.

Una clave del éxito de estas iniciativas reside en el caracter
autogestionario del proyecto, su circunscripcién en un territorio especifico
y su apertura hacia la incorporacidén paulatina de las tres formas de
inversién --la financiera, la productiva y la comercial--. Un programa para
canalizar productivamente las remesas familiares tendrd como punto de partida
la potenciacién del propio esfuerzo de inversién, con contrapartes en la
forma de crédito con tasas de interés y plazos favorables y flexibilidad para
financlamiento a largo plazo para la adquisicidén de equipos y maguinaria.

Ia administracién de los GAV estarda a cargo de representantes elegidos
por todos los socios que lo componen, es decir, por las personas O grupos con
actividades de cuenta propia que les interesa el acceso a nuevas fuentes de
crédito y estan dispuéestas a aportar recursos propios al GAV con base en la
recepcidn de remesas o de los excedentes de su microempresa.

ILas decisiones para ingresar al GAV o para determinar las lineas de
préstamos serdn tomadas por los socios en su conjunto. Los sectores o rubros
de actividad a ser financiados, se determinaran también por las asambleas de
los grupos de autogestién vecinales. Se utilizard la infraestructura y
experiencia de los grupos econdmicos informales en los barrios para la
administracién del programa, sin recurrir a la creacién de mecanismos
burocrdticos paralelos. Cada GAV circunscribira sus actividades a un barrio
y no podra trascender estos limites territoriales. Sus socios deberan
residir en el barrio al cual se encuentra adscrito.

Es deseable que los depdsitos de los socios gocen de mecanismos mas
dgiles que los que ofrece el sistema financiero nacional. Ias cuentas de
ahorro en moneda extranjera tendran que funcionar a la vez como cuentas
corrientes permitiendo aprovechar las ventajas de las cuentas uUnicas de
ahorro-gestién. Los socios podrian gozar de tasas de interés para ahorro un
poco mds altas que la de los bancos del sistema financiero naciocnal. Para
esto, el Estado deberia otorgarle a los GAV las facilidades legales,
financieras y fiscales necesarias. Los socios del GAV podran retirar parte o
todos sus ahorros, en el momento en que lo soliciten, siempre que no tengan
deudas o compromisos pendientes con el GAV. Al cancelar su cuenta de
ahorro-gestidn corriente, la persona deja de ser socio del GaAv.
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Solo se otorgaran préstamos a personas o grupos que tengan cuentas de
ahorro-gestidén corriente en el GAV. Este determinard la cantidad minima de
coérdobas o de ddlares a tener en la cuenta de ahorro para gozar del derecho
a recibir un préstamo. Para obtener financiamiento, los socios requeriran
dos fiadores y demostrar, ademds, que tienen capacidad para pagar los
intereses. Solo se concederdn créditos para las actividades de mejoramiento
de la vivienda, microempresas artesanales, comerciales o de servicios. Se
dara preferencia a las solicitudes de crédito de mujeres o colectivos de
myjeres, Yy personas pensionadas siempre y cuando tengan sus avales vy
demuestran su capacidad de pagar los intereses.

los grupos de autogestidn vecinales cobrardn a sus socios tasas de
interés ligeramente méds bajas que las de los bancos del sistema financiero
nacional. Esto junto con los intereses mds altos para las cuentas de ahorro,
la asistencia técnica en contabilidad y la investigacién, evaluacidén y
sequimiento serdn las Unicas formas de subsidio internacicnal en el programa.
Para que sea posible, el Estado deberd ofrecer las facilidades legales,
financieras y fiscales necesarias. ILos socios del GAV pagardn en los plazos
fijos sus intereses, en cuotas pequefias, a fin de evitar la acumulacidn de
los mismos.

Ios GAV prestaran asistencia técnica a todo socio que lo solicite. E1
componente mds importante de la asistencia serd la capacitacidén y formacidn
de dirigentes locales en sistemas de contabilidad y administracién de
sistemas de ahorro y crédito flexibles. Para ofrecer estos servicios, el GAV
podrd hacer uso de sus propios recursos o bien recurrir a las asociaciones
" que estime convenientes.

4. Implementacién de un proyecto piloto para establecer los mecanismos
de coordinacidén entre los distintos organismos involucrados

Para llevar a cabo la propuesta de los GAV, conviene comenzar por la
realizacién de una prueba piloto. Para ello, podrian seleccionarse cinco
barrios populares de la ciudad de Managua, y crear en cada uno un GAV. El
ensayo podria iniciarse en 1992, después de llevar a cabo los contactos
institucionales, y los estudios de factibilidad necesarios.

Ia convocatoria para la creacidén de los GAV podria ser hecha por algun
organismo internacional, -como las Naciones Unidas, por ejemplo-, a través
de un programa creado especificamente con esta finalidad. Este organismo
seria responsable de coordinar los GAV y de servir como instancia de
mediacidén del financiamiento proveniente del extranjero. 1a participacién de
un organismo internacional en el proyecto lo haria mis atractivo a los ojos
de sus potenciales usuarios, en la medida en que careceria de la desconfianza
qué pende en Nlcaragua, sobre las instituciones politicas y financieras del
Estado.

los organismos multilaterales, los programas bilaterales y las ONGs
aportarlan el financiamiento necesarioc para la creacién de los GaV. El
organlsmo internacional que coordinaria el proyecto de los GAV se pondria en
‘contacto con las instituciones que servirian como mediadores frente a los
pobladores de barrios populares interesados en crear su propio grupo de
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autogestién vecinal. Entre estas instituciones de mediacidn, podrian
mencionarse de manera general, las siguientes:

a) Las ONGs. Podrian ofrecer su red institucional, para apoyar con recursos
humanos, técnicos e, incluso, financieros, las iniciativas concretas de
inversién de los GAV.

b) las asociaciones gremiales y religiosas. Podrian apoyar el trabajo
organizativo de los pobladores de los barrios y prestar asesoria en los
programas de capacitacién.

c) las instituciones académicas y de investigaciédn. Podrian prestar
asistencia técnica a los GAV y llevar a cabo los estudios de factibilidad y
las investigaciones que sean necesarias en los barrios donde se vaya a crear
uno de estos grupos.

d) El movimiento comunal. En los barrios donde todavia conserva sus
estructuras, seria la instancia mds adecuada para convocar a los pobladores
en torno a los GAV.

e) las organizaciones de mujeres. Constituirian las instancias iddéneas para
convocar a las mujeres de los barrios en torno a proyectos adecuados.

Ia seleccidn de organizaciones sociales capaces de servir de mediadores en
un proyecto de impulso al uso productivo de las remesas en beneficio de los
pobres, y en especial de las mujeres de escasos recursos debe hacerse con
especial cuidado. Sobre todo, si se tiene en cuenta que los datos de 1la
investigacién sugieren que la mayoria de hogares receptores de remesas tiene
a una mujer como jefe de familia.

En ese orden, es reconocido que la mujer ha cobrado relevancia creciente
en la lucha por la supervivencia del grupo familiar, relevancia que deberia
de estar acompanada de mejores oportunidades de trabajo para ella. 1Ila
incorporacidén de la mujer a sectores formales del mercado y su acceso al
crédito, a la propiedad de tierra y de medios de produccién son limitados.
Iuego, es importante que en el diseflo de proyectos concretos para el uso
alternativo de las remesas se incluyan lineas que concilien las actividades
productivas de las mujeres con sus necesidades y tareas en el hogar. Se
recomienda que estas lineas busquen aliviar la carga de las tareas domésticas
de las mujeres, liberando el trabajo para actividades que aumenten sus
ingresos. Es claro que habrd que partir de un andlisis de las posibilidades
y deseos de la pcblacién femenina en cuestidn para emprender labores
productivas fuera del hogar. En principio, el pequeno comercio y las
actividades de microempresa en el hogar pueden ser opciones a favorecer.

Ia propuesta de los GAV es compatible con la experiencia en América
Iatina con proyectos orientados a incrementar los ingresos de las mujeres que
trabajan en el sector informal. &/ Diversas cooperativas de consumo, y
asociaciones de ahorro y crédito han tenido franca aceptacién entre la
poblacidn femenina de escasos recursos. Algunos elementos dque han

9/ Véase en el Anexo I, una lista de algunas organizaciones no
gubernamentales que desarrollan proyectos dirigidos a la mujer.
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contribuide a su aceptacién son el que se basan en agrupaciones solidarias,
informales y brindan a la mujer la oportunidad de acceso al crédito en
condiciones flexibles. Ademds, la iniciativa de los GAV es un canal para
satisfacer la necesidad de capacitacién de las mujeres en &reas tanto
técnicas y productivas como de administracidén y mercadeoc. Se ha probado
repetidamente que la capacitacidén es un elemento vital para la viabilidad de
mediano y largo plazo de todo proyecto orientado a fortalecer la capacidad
de produccidn y los ingresos de grupos pobres.

Un requisito evidente para la seleccidén de organizaciones en Nicaragua
capaces de apoyar un programa como el cue se contempla es que cuenten con
experiencia y capacidad reconocida en la. instrumentacién de proyectos
productivos con grupos de mujeres pobres. Si bien existen varias
organizaciones que en el pasado han cumplido exitosamente tareas de esa
naturaleza, las condiciones sociales cambiantes del pais obligan a
recomendar una identificacidén detallada, evaluando sus posibilidades reales
de trabajo, su enfoque, su arraigo y su legitimidad entre la poblacidén de
escasos recursos antes de comenzar con las fases operativas.

Finalmente, cabe subrayar que en lo fundamental, el papel del Estado
consistiria en apoyar la creacién de los GAV, mediante politicas
preferenciales de tipo legal y fiscal. A la vez, podria respaldar las
solicitudes de financiamiento, presentadas ante los gobiernos e instituciones
internacionales de crédito, destinadas a dicha creacidn.

&
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Anexo I

AILGUNAS ORGANIZACIONES QUE DESARROIIAN PROGRAMAS Y
PROYECTOS DIRIGIDOS A LA MUJER EN NICARAGUA
Asociacién de mujeres nicaragluenses
Centro de Derechoé Constitucionales
Centro de Estudio y Accidén para el Desarrollo
Centro de Investigaciones de la realidad americana
Centro Mujer y Familia
Cenzontle
Colectivo de Mujeres Matagalpa
Comisidén de la Mujer Jéven
Fundacién, Puntos de Encuentro
Gente
Ixchen
Mujeres para el Desarrollo
Nimehuatzin
Puntos de Encuentro
Secretaria de la Mujer, Asociacidn de Trabajadores del Campo

Secretaria de la Mujer, Unidn Nacional de Agricultores y Ganaderos
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Anexo IT

Informacidén estadistica




NICARAGUA:

Cuadro 1

BALANCE DE PAGGCS

(Millones de délares)

1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 1987 198827 19892/
Balance comercial y de servicios -535.3 -661.9 -565.3 -639.1 ~729.0 ~843.4 -807.6 ~776.0 ~732.0 ~485.0
Exportaciones 494.7 553.3 446.8 471.0 430.8 351.2 294.1 326.0 275.0 343.0
Importaciones 905.6 1 031.4 826.0 901.0 921.3 937.9 856.6 894.0 856.0 761.0
Servicio de factores -124.4 -183.8 -186.1 -209.1 -238.5 -256.7 -245.1 -208.0 -151.0 -67.0
Transferencias unilaterales 123.9 70.3 51.4 79.3 89.8 83.9 114.6 124.0 130.0 169.0
Privadas 1.6 13.2 7.9 3.6 2.1 16.0 8.7 10.0 - -
Oficiales 122.3 57.1 43.5 75.7 87.7 67.9 105.9 114.0 130.0 169.0
Capital de largo plazo 558.0 675.7 473.2 660.4 481.2 789.6 604.7 377.0 414.0 345.0
Errores y omisionesg/ -348.1 1.4 76.0 -82.5 404.9 -11.3 -105.6 13.0 18.0 -88.0
Balance gLobals/ -201.5 85.5 35.3 18.1 246.9 18.8 ~193.9 -262.0 -170.0 -59.0
Variacién total de reservas -234.9 94.5 82.2 92.6 128.5 16.4 ~54.2 -262.0 -170.0 -59.0
Fuente: CEPAL, Notas para el estudio econdémico de América lating y el Caribe, Nicaragua, varios afios.

a/ Cifras preliminares.

b/ Incluye capital de corto plazo.
c/ Es igual a la variacién total de reservas mads asientos de contrapartida.

€S
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Cuadro 2

NICARAGUA: MIGRACION Y POBLACION

Numero de perschas

Peblacion . - Variaq%ones anuales g%) Cociente
total Migracidn Poblacidn Migracidén (2/1)
(1) (2) (3) (4) (5)
1979 2 644 161 -1 278 -0.05
1980 2 771 008 7 386 4.8 -677.9 0.27
1981 2 860 818 3 211 3.2 -56.5 0.11
1982 2 956 798 13 484 3.4 319.9 0.46
1983v 3 057 979 . 25 196 3.4 86.9 0.82
1984 3 163 390 13 514 3.4 -46.4 0.43
1985 3 272 064 21 264 3.4 57.3 0.65
1986 3 384 444 20 866 3.4 -1.9 0.62
1987 3 501 176 16 354 3.4 -21.6 0.47
1988 3 621 594 44 309 3.4 170.9 1.22
1989 3 745 031 20 906 3.4 ~-52.8 0.56
~1979—
1989 185 212 4.95

Fuente: Sobre la base de INEC-CEIADE, Estadisticas Demograficas, Nicaraqua,
1989 y Secretaria del Ministerio del Interior, informes varios scbre
migracidn.
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Cuadro 3
NICARAGUA: MIGRANTES EN EL EXTERIOR

(Numero de personas)

Migrantes en el exterior

Estimacidn baja Estimacién alta
1980 58 449 75 983
1981 71 286 92 672
1982 84 018 109 224
1983 99 259 129 037
1984 121 004 157 035
1985 146 259 190 137
1986 178 654 232 251
1987 213 897 278 066
1988 275 479 358 122
1989 , 318 83¢% 414 491

Fuente: Scbre la base de cifras del INEC,
Encuesta de Coyuntura, 1989.
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NICARAGUA: MIGRACION POR PAIS DE DESTINO

Total

Estados Unidos
Costa Rica
Guatemala
Panami

México

Canada

Resto de Centroamérica
América del Sur
Europa

Otros

No informan

Porcentajes

6.4
2.7
1.5
1.9
2.7
1.4
0.1
1.5
2.1
1.5

Fuente: INEC, Encuesta de Coyuntura, 1989.
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Cuadro 5

Nivel Emigrantes Porcentajes
educativo (porcentajes) acumulados
Total 100.0
Ninguno 2.2 2.2
Primaria 24.0 26.2
Secundaria 41.2 67.4
Universitario 29.8 97.2
Otros 0.3 87.5
No informan 2.5 100.0

Fuente: INEC, Encuesta de Coyuntura, 1989.
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Cuadro 6
NICARAGUA: REMESAS INTERNACIONAIES Y CANALES DE ENVIO
1es Numero de Remesas internacionales

déana io ervios (millones de ddlares)

=t Mensual Anual a/
Total 46 3.843 46.116
Negocios de
Cambio, S.A. 1 0.468 5.616
Agencias de
encomiendas 45 3.375 40.500

Fuente: Sobre la base de informacién de Negocios de Cambios,

S.A. y de varias agencias de encomiendas.

a/ Cifras estimadas.



59

Cuadro 7

NICARAGUA: REMESAS FAMILIARES, SEGUN IUGAR DE ORIGEN

(Poxcentaijes)
Monto de la remesa . ,
(délares al mes) Total Estados Unidos Otros paises
Total 100.0 89.4 10.6
De 0 a 100 64.9 58.2 6.7
De 101 a 200 15.9 13.5 2.4
De 201 a 300 12.0 11.5 0.5
De 301 en adelante 9.2 6.2 1.0

Fuente: INEC, Encuesta de Coyuntura, 1989.




NICARAGUA: REMESAS INTERNACIONALES, 1979—1989§/

(Millones de ddlares)

A partir de la encuesta

A partir de la encuesta

(a1 el tgjgcbaja ) Alternaf;isz e e
media alta
1979 6.685 8.672 11.566
1980 8.451 10.963 14.620
1981 10.307 13.370 17.831
1982 12,148 15.758 21.016
1983 14.352 18.617 24.829
1984 17.496 22,696 30.267
1985 21.148 27.432 36.585
1986 25.833 33.508 44.688
1987 30.929 40.119 53.504
19088 39.833 51.668 68.908
1989 46.103 59.802 79.754
Fuente: Socbre la base del INEC, Encuesta de Coyuntura, 1989, y de la

Encuesta Remesas v Economia Familiar, 1990.

a/ Estimaciones alternativas.



Cuadre 9

NICARAGUA: REMESAS INTERNACIONALES. INDICADORES SELECCIONADOS

(Porcentajes)

a/

Déficit comercial™ Exportaciones Exportaciones de café Producto interno bruto

Alta Media Alta Media Alta Media Alta Media
1980 2.7 2.0 3.0 2.2 8.8 6.6 0.7 0.5
1981 2.7 2.1 3.2 2.4 13.0 9.8 0.7 0.5
1982 3.8 2.8 4.7 3.5 17.0 12.7 0.8 0.6
1983 3.9 2.9 5.3 3.9 16.2 12.1 1.0 0.8
1984 4.2 3.1 7.0 5.3 24.8 18.6 1.2 0.9
l1985 R4 3.3 10.4 7.8 31.0 23.2 1.5 1.2
1986 5.6 4.2 15.2 1.4 40.8 30.6 1.9 1.5
1987 7.0 5.2 16.4 12.3 40.2 30.2 1.9 1.4
1988 9.4 7.1 251 18.8 81.4 61.1 2.8 2.1
1989 16.4 12.3 23.2 17.4 83.5 62.6 3.2 2.4

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990 y de la Secretaria de Planificacion y
Presuplesto.

Nota: *~Los porcentajes representan el monto de la remesas como proporcidén de las variables seleccionadas. Se presentan Los
resultados para ambas alterpativas de célculo de remesas: {a “Alta" y la 'Media", calculadas sobre las estimaces a partir
de la encuesta de la Universidad Centroamericana (UCA).

a/ Incluye bienes y servicios.

19
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Cuadro 10

NICARAGUA: MIGRACION Y POBIACION ECONCMICAMENTE ACTIVA

Miles de personas

a/ : _Miqracién ' _ '
PEA Estimacidn Estimacidén Porcentajes
(1) baja alta (2/1) (3/1)
(2) (3) (4) (5)

1979 829.7 5.6 7.2
1980 872.6 58.4 76.0 6.7 8.7
1981 905.2 71.3 92.7 7.9 10.2
1982 538.8 84.0 109.2 8.9 11.6
1983 973.5 99.3 129.0 10.2 13.2
1984 1 009.5 121.0 157.3 - 12.0 15.6
1985 1 047.0 146.3 150.1 14.0 18.2
1986 1 086.0 178.6 232.3 16.4 21.4
1987 1 126.3 213.9 | 278,11 19.0 . 24.7
1988 1 168.0 275.5 358.1 23.6 30,7
1989 1 198.5 318.8 414.5 26.6 34.6

Fuente: INEC, Encuesta de Coyuntura, 1989.
a/ Poblacién econdmicamente activa.
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Cuadro 11

NICARAGUA: CARACTERISTICAS SELECCIONADAS DE LAS FAMILIAS
ENCUESTADAS POR ESTRATO Y GRUPO

Numero de miembros

Sexo del jefe (%)

m § F : Total Menores de De 15 a Mayores de
ascutino ementno 15 afios 60 afios 60 afios
familias con remesas 48.0 52.0 5.0 1.9 2.7 0.3
Pobreza 49,6 50.4 4.7 1.6 2.7 0.4
Pobreza extrema 46.4 53.6 5.5 2.4 2.8 0.3
Familias sin remesas 77.3 22.7 5.8 2.3 3.0 0.4
Pobreza 72.2 27.8 4.8 1.5 2.9 0.3
Pobreza extrema 82.4 17.6 6.8 3.1 3.3 0.5

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990.




Cuadro 12

NICARAGUA: FAMILIAS RECEPTORAS. CARACTERISTICAS SELECCIONADAS POR
TIPO DE JEFATURA FAMILIAR
. Miembros del hogar Migrantes Estrato (%)
Tipo de jefatura Nimero de EdéddeL Total Entre Total Que envian Pobreza Pobreza
cesos jete 15 y 60 afos remesas extrema
Hombre con pareja 176 45 5.0 3.0 1.9 1.7 66.5 33.5
Hombre sin pareja 30 52 4.3 2.2 3.3 1.8 80.0 20.0
Mujer con pareja 28 39 5.7 3.4 1.5 1.5 75.0 25.0
Mujer sin pare;a 190 45 . 5.0 2.7 1.8 1.6 64.2 35.8

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990.

%9
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Cuadro 13

NICARAGUA: FAMILIAS RECEPTORAS DE REMESAS Y MIGRACION.
CARACTERISTICAS SELECCIONADAS

(Promedios por familia)

No. de Miembros de Migrantes Ano§ (.je Monto de remesas
casos la familia Total Que remiten recibir (délares al mes)
remesas
Familias receptoras
de remesas 424 5.0 2.0 1.7 3.9 66.9
Pobreza 284 4.7 2.2 1.9 4.0 70.2
Pobreza extrema 140 5.5 1.8 1.5 3.8 60.3

fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990.




Cuadro 14

NICARAGUA: FAMILIAS RECEPTORAS SEGUN OCUPACION DEL JEFE
POR TIPO DE JEFATURA FAMILIAR
(Porcenta‘es)é/
Tipo de jefatura dNumero Obrero o Cuen?a Duen? ¢} Trabéjador Oficios del Pensionado Estudiante
e casos empl eado propia patron agricola hogar
Masculina con pareja 171 56.7 28.6 1.2 0.6 2.3 9.4 1.2
Masculina sin pareja 28 39.3 25.0 3.6 - 14.3 14.3 3.6
Femenina con pareja 28 53.6 21.4 - - 21.4 3.6 -
Femenina sin pareja 189 32.8 24.3 - - 32.3 6.3 4.2

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia familiar, 1990.

a/ Porcentajes ajustados tomando en cuenta sélo el nimero de respuestas vélidas de cada renglén.
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Cuadro 15
NICARAGUA: FAMILIAS RECEPTORAS. INGRESOS Y REMESAS POR TIPO DE JEFATURA FAMILIAR

(DSlares al mes)

Ingreso famijliar

Fagilias segun tipo de Ingreso familiar Remesas Total a Cocientes
jefatura familiar interno mensuales A+ 2) Per capita /"N (2/3)
M ) 2 3) (4) 5 (6)
Familias con jefatura completa 252.79 51.69 304.48 59.71 0.20 0.17
Masculina, con pareja 252.80 ' 52.68 305.48 61.10 0.21 0.17
Femenina, con pareja 252.70 45.57 298.27 52.32 0.18 0.15
Familias con jefatura incompleta 147.57 80.89 . 228.46 46.63 0.55 0.35
Masculina, sin pareja 166.35 85.04 251.39 58.46 0.51 0.34
Femenina sin pareja 144.60 80.21 224.81 44,96 0.55 0.36

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990.

L9



NICARAGUA:

TIPO DE JEFATURA DE LOS HOGARES RECEPTORES

Cuadro 16

POR TIPO DE HOGARES "AMPLIADOS"

DE REMESAS,

- - ‘ Total Parigi ;?r}gieta Par:::: E?t}gieta Pareicami::_:?(gzleta Parei?nisﬁ?{g;s:leta
Tipo de jefatura Nu::;gsde % Nimero de % Namero de % Namero de 5 Namero de %
casos casos casos casos

Total 426 100.0 122 100.0 82 100.0 131 100.0 89 100.0
Femenina sin esposo 190 44.8 - - - - 116 88.5 74 83.1
Femenina con esposo 28 6.6 15 12.3 13 15.9 - - - -~
Masculina sin esposa 30 7.1 - - - - 15 11.5 15 16.9
Masculina con esposa 176 41.5 107 87.7 69 84.1 - - - -

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Famitiar, 1990.

89
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Cuadro 17

NICARAGUA: MONTO DE REMESAS SEGUN
TIEMPO DE EMIGRACION

Tiempo que tienen X Monto mensual
los parientes de Numero de de las remesas

haber emigrado casos (délares)
Menos de un afno 669 84.95
Entre 1 y 5 afos 274 73.19
MAs de 5 afios 259 65.72

Fuente: Scbre la base de cifras de la Encuesta
Remesas y Economia Familiar, 1990.
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Cuadro 18
NICARAGUA: RELACIONES FAMILIARES DE LOS MIGRANTES
Nimero d Parentesco del migrante con el jefe de familia

Tipo de jefatura casos e (porcentajes)

Esposo (a) Padre o Hijo o Otro parient

sp madre hermano p €
Houbre con pareja 176 0.6 8.8 41.5 53.4
Honbre sin pareja 30 16.7 13.3 48.3 60.0
Mujer con pareja 28 7.1 19.1 48.2 28.6
Mujer sin pareja 190 27.9 7.9 40.2 40.5

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990.
Nota: Los porcentajes se calculan sobre el nimero de familias de cada subgrupo.

maltiples, los resultados pueden sumar més de 100%.

Y

Dada la posibilidad de respuestas
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Cuadro 19

NICARAGUA: DESTINO PRINCIPAL DE IAS REMESAS

(Porcentajes)

Mas Segundo mas

inportante importante
Alimentacidn 81.5 12.9
Vestido y calzado 4.4 51.8
Educacidén y salud ' 6.1 28.4
Inversidn 5.6 5.5
Ahorro 2.4 1.4

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar,
1990.
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Cuadro 20

NICARAGUA: REMESAS, MIGRACION Y CAMBIO DE RESIDENCIA POR ESTRATO

(Porcentaies)
Total Pobreza Pobreza extrema
Familias que cambiaron
de lugar de residencia,
después de la migracién
de parientes 12.5 12.3 12.9
Antes vivian en:é/
El campo ' 20.3 ~ 27.8 5.6
Otra ciudad 7.8 11.1 5.6
Ia misma ciudad 70.9 61.1 88.8
Iocalidad mAs pobre 71.1 80.6 52.6
Iocalidad mas rica 5.5 5.6 5.3
Iocalidad similar 23.4 13.8 42.1
El cambio de residencia
se efectud gracias a las
remesas del extranjero a/ 36.5 41.7 26.3

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar,
1990.

a/ Son porcentajes ajustados, calculados con base en el numero de familias
de cada estrato que cambidé de domicilio después de la migracidén de
parientes al exterior.




Cuadro 21

NICARAGUA: FAMILIAS RECEPTORAS, REMESAS Y COMPORTAMIENTO LABORAL FEMENINO
(Porcentajes)
Efecto de las remesas Familias receptoras - . a/
sobre el trabajo Jefe hombre Jefe mujer Ingreso‘famlllar promedio™
. Total - - . - - . (délares al mes)

femenino remunerado Con pareja Sin pareja Con pareja Sin pareja
Total 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 een
Realizan mismas labores 54.7 58.2 52.4 80.8 60.8 244,75
Comienzan labores fuera
del hogar 2.8 3.6 - 7.7 2.3 156.80
Realizan mas labores 5.2 6.7 4.8 3.8 5.3 149.60
Abandonan sus labores
fuera del hogar 17.0 17.0 28.6 3.8 21.6 97.00
Continvan sin laborar
fuera del hogar 20.3 15.5 14.2 3.9 10.0 -

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas v Economia Familiar, 1990.

a/ No incluye remesas.

£l
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Cuadro 22

NICARAGUA: INCIDENCIA DE IAS REMESAS EN IA DISPOSICION
DEL INGRESO FAMIITIAR DE IA MUJER

(Porcentajes)

Disposicidén del ingreso

No. de

casos De mayor De la misma De menor
parte proporcidn parte
Familias receptoras 420 43.6 50.0 6.4
Por tipo de
Jjefatura
Jefe masculino 202 39.6 54.0 6.4
Jefe femenino 218 47,2 46.3 6.4
Por tipo de
ocupacién del
jefe familiar
Obrero/empleado 186 45.7 47.8 6.5
Cuenta propia 108 37.0 57.4 5.6
Oficios del
hogar 75 44.0 50.7 5.3
Pensionado 32 56.3 37.5 6.3
Estudiante 11 36.4 45.5 18.2

Fuente: Scbre la base de cifras de la Encuesta Remesas v Economia Familiar,
1990.
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Cuadro 23

NICARAGUA: DISPOSICION A EMIGRAR Y REMESAS POR ESTRATO

Fanilias receptoras de remesas

Total Pobreza Pobreza extrema

Numero de casos 424 284 140
Numero de miembros de
la familia (promedios)
1. Total 5.0 4.7 5.5
2. En edad de trabajar 2.7 2.7 2.8
Nimero que emigrd con
pasaje pagado por
parientes de afuera 1.0 1.1 0.8
3. Parientes que migrarian
si recibiesen pasajes
para ello 1.3 1.1 1.7
Tasa de disposicién a
emigrar

3/1 0.26 0.23 0.31

3/2 0.48 0.41 0.61

Fuente: Scbre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar,
1990.
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Cuadro 24

NICARAGUA: INDICADORES BASICOS DE LA FUERZA DE TRABAJO FAMILIAR

Numero de miembros familiares Cocientes Ingreso
Total En edad de Con actividad seleccionados interno mensual
trabajar a/ remunerada 2/1) (3/2) (délares al mes)
(1 (2) (3) (4) (5) (6)
Familias con remesas 5.0 2.7 1.5 0.54 0.55 198. 202
Pobreza 4.7 2.7 1.5 0.57 0.55 216.20%
Pobreza extrema 5.5 2.8 1.5 0.51 0.54 161.609/
Familias sin remesas 5.8 3.0 2.1 0.52 0.70 312.40
Pobreza 4.8 2.9 2.3 0.60 0.79 361.90
Pobreza extrema 6.8 3.3 2.1 0.48 0.64 ° 263.00

fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990.
a/ Miembros familiares entre 15 y 60 afos.
b/ No incluye las remesas.
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Cuadro 25
NICARAGUA: REMESAS E INGRESOS DE LAS FAMILIAS RECEPTORAS POR ESTRATO

(Promedios mensuales estimados)

Ingreso familiar

Remesas (dblares) Cociente
(dolares) Sin remesas Com Fomesas seleccionado (%)
Q) 2) 3 (1/2) 1/3)
Familias receptoras 66.9 ' 198.2 265.1 33.7 25.2
Pobreza 70.2 216.2 286.4 32.5 24.5
Pobreza extrema 60.3 161.6 221.9 37.3 27.2

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990.




78

Cuadro 26 A

NICARAGUA: REMESAS Y GASTO FAMILIAR

(Porcentaies)

Estructura del

Familias con Familias sin

gasto familiar remesas remesas
Total 100.0 100.0

Alimento, vestido,

calzado y transporte 81.9 82.9

Educacién y salud 5.0 5.3

Agua y electricidad 1.9 2.0

Ahorro e inversién 11.2 9.8

Fuente: Sobre la base de cifras
Familiar, 1990.

de la Encuesta Remesas vy Economia

Cuadro 26 B

NICARAGUA: FAMILIAS RECEPTORAS DE REMESAS SEGUN
GASTOS EN ALTMENTACION

Ingresos No. de

Familias segun proporcidén del
gasto en alimentos (%)

2
(délares al mes) casos D‘;'Sgo gﬁl Mis de 75% del
gasto total gasto total
Menos de 110 150 37.3 43.3
De 111 a 230 138 55.8 25.4
Mas de 230 136 51.5 13.2

Fuente: Scbre la base de cifras
Faniliar, 1990.

de la Encuesta Remesas y Economia
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Cuadro 27
NICARAGUA: PROPORCION DE FAMILIAS QUE POSEE BIENES SELECCIONADOS
(Porcentajes)
No. de Vivienda Medio de Animales Inst61351oq
casos Propia En renta En préstamo transporte para para negocio
crianza o taller

Familias con remesas 424 78.3 8.0 10.7 17.4 10.1 6.6
Pobreza 284 81.0 6.7 9.5 20.4 10.6 6.7
Pobreza extrema 140 72.9 10.0 12.1 11.4 9.3 6.4
Familias sin remesas 49 81.1 3.8 5.7 40.0 9.5 17.2
Pobreza 33 83.3 5.6 5.6 50.6 5.6 1.1
Pobreza extrema 16 76.5 - 5.9 23.5 17.6 29.7

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990.
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Cuadro 28

NICARAGUA: FAMILIAS RECEPTORAS. CARACTERISTICAS SE
SEGUN USO PRINCIPAL DE LA REMESA

LECCIONADAS

NUmero de casos Nimero de Migrantes Afios de recibir

Total % a/ miembros Total Que remiten remesas
familias consumidoras I 290 68.4 5.1 2.1 1.6 3.7
familias consumidoras 11 60 14.1 5.2 2.2 1.9 3.7
Familias inversionistas 74 17.5 4.3 2.2 2.0 4.7

Fdente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990.

a/ Porcentajes del total de familias receptoras (424).
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Cuadro 29

NICARAGUA: FAMILIAS RECEPTORAS: INGRESOS Y REMESAS
POR USO PRINCIPAL DE LAS REMESAS

Délares al mes

NGmero de Porcentaje de

Ingreso Ingreso familiar

casos la muestra interno Remesas Total Per capita
Familias consumidoras I 290 68.4 182.9 61.0 243.9 47.8
Familias consumidoras Il 60 14.1 214.3 78.9 293.2 56.4

Familias inversionistas 74 17.5 244 .9 79.9 324.8 75.5

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economfa Familiar, 1990.
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Cuadro 30

NICARAGUA: FAMILIAS RECEPTORAS POR OCUPACION DEL JEFE FAMILIAR Y USO PRINCIPAL DE LAS REMESAS

(Porcentajes )g/

Numero de Obrero/ Cuenta Dueﬁo'o Oficios del Pensionado Estudiante
casos empleado propia patrén hogar
familias consumidoras 1 285 42 .1 26.3 0.3 18.6 9.1 3.5
Familias consumidoras 11 57 59.6 10.5 — 22.8 5.3 1.8
Familias inversionistas 73 42.5 37.0 2.7 12.3 5.5 -

fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990.
a/ Porcentajes ajustados tomando en cuenta sélo el nimero de respuestas validas.




Cuadro 31

NICARAGUA: FAMILIAS RECEPTORAS, USO DE LA REMESA Y JEFATURA FAMILIAR

(Porcentajes)

Namero de

casos Jefatura mascul ina . Jefatur_‘a femerjina
Total % Con pareja Sin pareja Subtotal Con pareja Sin pareja Subtotal
Familias consumidoras I 290 100 38.6 7.2 45.8 5.9 48.3 54.2
Familias consumidoras I1 60 100 48.3 5.0 53.3 6.7 40.0 46.7
Feamilias inversionistas 74 100 47.3 8.1 55.4 9.5 35.1 44,6

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990.

€8
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Cuadro 32 A

NICARAGUA: REMESAS E INVERSION PRODUCTIVA

Porcentajesé/

Familias que destinan parte

de la remesa a:

Compra de herramienta 1.6
Construccidén del local o negocio 0.9
Compra de materia prima 10.6
Compra de insumos agricolas 1.2
Compra de animales para crianza 1.2
Compra de medios de transporte 0.5

Fuente: Scbre la base de cifras de la Encuesta Remesas vy
Economia Familiar, 1990.

a/ Porcentajes calculados scbre un total de 424 familias
receptoras de remesas.

Cuadro 32 B

NICARAGUA: PRINCIPALES RAZONES FOR IAS QUE IAS FAMILIAS
RECEPTORAS NO INVIERTEN

Porcentajesg/
No le interesa 29.6
I1e daria pérdidas 1.5
No le conviene ahora, pero después si 7.3
No le alcanza 57.2
No sabe cémo hacerlo 4.4

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y
Economia Familiar, 1990.

a/ Porcentajes calculados scbre un total de 370 familias que
respondieron no haber invertido parte de las remesas en
actividades productivas.
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Cuadro 33

NICARAGUA: REMESAS Y SITUACION ECONOMICA

(Porcentajes)

Total Mejora econdémica a rafz de las remesas
Numero % Mucha Poca Nada
Total 424 100 25.9 58.3 15.8
Familias segun monto
mensual de remesas
(délares)
De 0 a 50 254 100 15.0 63.8 21.2
De 51 a 100 80 100 38.7 55.0 6.3
De 101 a 200 65 100 38.5 50.7 10.8
De 201 en adelante 75 100 64.0 32.0 4.0
Familias segin jefatura
Mascut ina 206 100 23.3 60.7 16.0
Femenina 218 100 28.4 56.0 15.6
Familjas segln
ocupacién del jefe
Obrero/empleado 185 100 21.0 62.1 16.7
Cuenta propia 108 100 14.0 60.1 15.7
Oficio del hogar 75 100 34.6 49.0 16.0
Pensionado 33 100 30.3 63.1 6.0
Estudiante 1 100 36.0 36.0 27.2

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990.
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Cuadro 34

NICARAGUA: REMESAS Y TRABAJOE/

(Porcentajes)

Familias segln monto Familias en que, a partir de las remesas:

mensual de remesas Nmero de algunos miembros algunos miembros
(délares) casos trabajan mas trabajan menos

Total 424 9.0 21.0

1a50 254 7.5 11.0

51 a 100 80 12.5 25.0

101 a 200 65 6.2 47.7

201 en adelante 75 6.7 13.3

Fuente: Sobre la base de cifras de ta Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990.
a/ Porcentajes calculados a partir del total de casos del renglén correspondiente.
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Cuadro 35

NICARAGUA: DISPOSICION A INVERTIR EN LAS
FAMIIJAS RECEPIORAS DE REMESAS

(Porcentaijes)

No. de casos Dispuestas a Renuentes a

invertir invertir
Familias segun:
a) Estrato sociocecondmico
Pobreza 284 16.2 83.8
Pcbreza extrema 140 22.9 77.1
b) Jefatura familiar
Masculina 206 ’ 20.3 79,7
Femenina 218 16.5 83.5
c) Ocupacidn del jefe familiar
Obrero/empleado 186 14.0 86.0
Cuenta propia 108 26.9 73.1
Oficios del hogar 75 12.0 88.0
Pensionado 32 28.1 71.9
d) Propiedad de negocio
o taller
Tiene 28 32.1 67.9
No tiene 396 17.4 82.6

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia

Familiar, 1990. : ,

a/ Los porcentajes se calculan sobre el numero de familias receptoras de
remesas, clasificadas en los renglones respectivos.




Cuadro 36

NICARAGUA: FAMILIAS RECEPTORAS CON NEGOCIOS O DISPOSICION A INVERTIR

(Porcentajes)

Numero de Familias con Familias dispuestas a
casos negocio o taller invertir o shorrar

Total % NUmero de casos % NGmero de casos %
Total de familias receptoras 424 100 28 6.6 78 18.0
Familias consumidoras I 290 100 18 6.2 45 15.5
Familias consumidoras 11 60 100 2 3.3 7 16.7

Familias inversionistas 74 100 8 10.8 26 35.1

Fuente: Sobre la base de cifras de la Encuesta Remesas y Economia Familiar, 1990.
a/ Los porcentajes se calcularon con base en los totales de los renglones respectivos.

33



89

Cuadro 37

NICARAGUA: BENEFICIARIOS POTENCIALES PARA PROGRAMAS FUTUROS
Racionalidad o Dispuestos a Vacilantes a
econémica de NbIngzr31021§§a§a invertir invertir
los hogares caéos &uestra No. de % de la No. de % de la
receptores casos miestra casos muestra
Total 134 31.6 51 12.3 37 8.8
Sélo consumo - - 45 10.6 30 7.1
Consumo mas
vivienda 60 14.1 7 1.7 7 1.7
Consumo mas
ahorro mas
inversién 74 17.5 - - - -

Fuente: Scbre la base de cifras de la Encuesta Remesas v Economia

Familiar, 1990.
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