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I. Introduccion

Este documento tiene por objeto presentar las series
histbéricas del comercio exterior de los pafses latinoame-
ricanos y exponer los métodos de célculo que se han
venido utilizando en la CEPAL para determinar los
fndices de qudntum y de valor unitario del comercio
exterior y algunos conceptos derivados de estos {ndices,
como la relacién de precios del intercambio, el poder de
compra de las exportaciones, la capacidad para importar
y el efecto de la relacién de intercambio.

La determinacibn de estas series en la CEPAL ha
permitido acumular valiosas experiencias de orden
prictico, las que constituyen un complemento impor-
tante de los principios tebricos conocidos respecto a los
nameros {ndices en general. Es por ello que, junto con
presentar en la segunda parte de este documento los
{ndices de comercio exterior de los pafses latinoameri
canos y de la regibn en su conjunto, se explican las tareas
sucesivas que es necesario efectuar para determinarlos.

Al exponer la metodologfa que hasta ahora se ha
venido empleando en las distintas etapas del célculo de
los {ndices, se plantean algunas sugerencias tendientes a
perfeccionarla, con el fin de que esa informacion no sélo
pueda atender los requerimientos cada vez mayores de la
investigacibn econbmica, sino que permita también
eliminar en cierta medida algunas de las limitaciones
estadfsticas existentes.

Sin embargo, debe tenerse presente que, si bien en
este documento se definen y analizan los conceptos
relativos a la relacion de precios del intercambio y se
presentan las series histéricas correspondientes, no se
pretende en ninglin caso interpretar los fenbmenos cuya
medicion estadistica se considera.

El célculo de los {ndices se realiza en la CEPAL
debido a que en muchos pafses no ha sido posible
disponer de esta informacién de fuentes nacionales. Por
otra parte, los fndices que publican algunos pafses
difieren en la metodologfa adoptada, de modo que
cuando se disponen fndices por grupos, los criterios de
clasificacibn utilizados varfan de un pafs a otro; no se
puede as{ obtener datos comparables ni tampoco inte-
grarlos para determinar {ndices para América Latina en
su conjunto. Para los estudios que realiza la CEPAL se ha
considerado necesario determinar series relativas a los
bienes de consumo, las materias primas y los productos
intermedios y los bienes de capital basadas en la clasi-
ficacibn seglin uso o destino econdémico (COUDE).!

Mediante esta clasificacion se han determinado {ndices;

para las importaciones; se dispone ademés de series en
wlores constantes y corrientes, las que se obtienen
mediante la aplicacion de una metodologfa uniforme y la)
eleccién de un afio base comin.

La CEPAL ha prestado asistencia técnica a los
pafses latinoamericanos para el célculo de los
{ndices de comercio exterior. Como algunos pafses

1

CEPAL, Clasificacién dei comercio exterior segiin uso o
destino econdémico (CUODE) (F/CN.12/739), 27 de octubre de
1965.

estin utilizando la misma metodologia que aplica la
secretarfa, ésta ha podido recurrir a informaciones
oficiales de tales pafses.

Para facilitar la interpretacién de la terminologia
empleada en este documento se ha considerado conve-
niente definirla, y ademés se ha identificado cada
término con los que se usan cominmente en los textos
en inglés, que se presentan entre paréntesis.

P o VU = Precio o valor unitario

X = Exportaciones, o referente a exportaciones
M = Importaciones, o referente a importaciones
Q = Cantidad o volumen

V o PQ = Valor en términos monetarios

4 = Productividad

Valor unitario (Unit value) = valor medio por
unidad de cantidad obtenido dividiendo el valor en tér-
minos monetarios por las cantidades en términos fisicos
(PQ)

Q

Valores constantes (Constant values) = las cantida-
des de cada aiio multiplicadas por los precios del afio
base (Po Qn).

Relacion de precios del intercambio o relacion de
intercambio (Terms of trade or net barter terms of
trade) = el valor unitario de las exportaciones de bienes
dividido por el valor unitario de las importaciones de

bienes: Esta relacibn procura medir de manera

Ex,
(Pm)’
aproximada las transferencias implicitas de ingresos al
exterior o del exterior, lo que representar{a en el primer
caso un empeoramiento y en el segundo un mejora-
miento de la relacion de intercambio.

Relacion de intercambio bruto (Gross barter terms
of trade) = el {ndice de quédntum o volumen fisico de las
exportaciones de bienes dividido por el Indice de
Q)

@Qm)’

Relacion de intercambio de la cuenta corriente
(Current-account terms of trade) = la relacion de inter-
cambio de bienes y servicios, en la que se incluyen tanto
el rubro mercaderias como el rubro invisibles de la
cuenta corriente del balance de pagos.

Poder de compra de las exportaciones (Purchasing
power of exports or income terms of trade) = el
quantum de las exportaciones multiplicado por la rela-

quantum de las importaciones de bienes:

cion de intercambio:(% . Qx) o, lo que eslo mismo, el
valor de las exportaciones dividido por el {ndice de valor
b Qx)‘ Esta relacién
Pm
representa una medida de las variaciones del poder
adquisitivo de un pafs expresado en términos reales.
Muestra por lo tanto las variaciones en el volumen o
cantidad de bienes que un pafs puede comprar con los
ingresos derivados de su comercio exterior. Estas varia-
ciones del poder de compra son directamente proporcio-
nales a las variaciones de las cantidades y los precios de
los productos exportados e inversamente proporcionales
a las variaciones de los precios de los productos impor-
tados. En consecuencia, el {ndice del poder de compra

unitario de las importaciones (



de las exportaciones varfa en el mismo sentido en que
varfan el {ndice de volumen fisico y el {ndice de precios
de las exportaciones, y en sentido inverso al {ndice de
precios de importacion.

Asf:
Indice del poder
de compra de las =

Indice de volumen
figico de las

exportaciones exportaciones
1
X Indice de precios X Indice de precios

de exportacién de importacién

Capacidad para importar (Capacity to import) = el
poder de compra de las exportaciones de bienes y servi-
cios incluido el saldo neto del movimiento de capitales
extranjeros expresado a precios constantes.

Relacion factorial simple del intercambio (Single-
factoral terms of trade) = la relacion del intercambio
multiplicada por un {ndice de productividad de las

. Px
exportaciones: P Zx.

Relacion factorial doble del intercambio (Double-
factoral terms of trade) = la relacibn del intercambio
multiplicada por un fndice de productividad de las
exportaciones dividido por un {ndice de productividad
de las importaciones:-P-’-(-- 2 .

Pm Zm

Efecto de la relacion de intercambio (Terms of
trade effect or gains from trade) = la diferencia alge-
braica entre el poder de compra de las exportaciones de
bienes y servicios y el quantum de las exportaciones de

bienes y servicios: %’:—l - 1) Qx. Este concepto procura

medir la ganancia o pérdida que representan para una
economia las variaciones de los precios relativos de sus
transacciones con el exterior. Si el poder de compra es
mayor que el quantum de las exportaciones el saldo seré
positivo y habrd por lo tanto una ganancia. Si la diferen-
cia es negativa habrd una pérdida motivada por las varia-
ciones de los precios de su intercambio con el exterior.
Corresponde sefialar que no es propbsito de este
informe profundizar en el examen de los distintos
conceptos que se han venido considerando y de las
férmulas optativas que se podrfan utilizar para deter-
minarlos. Se trata principalmente de exponer los
conceptos y las fébrmulas y metodologfa que se han
venido utilizando en la secretarfa de la CEPAL para
determinar las series estad{sticas correspondientes.

1. Los fndices por pafses

Desde hace bastante tiempo, uno de los campos de la
estadfstica en que los pafses latinoamericanos vienen
efectuando regularmente compilaciones estad{sticas es el
de comercio exterior. Se dispone en la actualidad de
datos més pormenorizados gracias a la accién de organis-
mos regionales de integracibn como la ALALC. Esa
informacion abarca clasificaciones mais detalladas de
productos y datos por productos, desagregados seglin

medios de transporte y banderas, as{ como el registro de
los valores del comercio intrazonal de importacién fob y
cif.

Sin embargo, en muy pocas oportunidades se han
utilizado esos datos bésicos en los pafses para construir
indices que sirvan para un anéllisis econbmico més pro-
fundo. Con el fin de suplir esta falta, la CEPAL calcula
los {ndices del comercio exterior de los pafses latinoame-
ricanos, aunque, como es natural, el acceso a las fuentes
primarias de informacibn se le hace mucho més diffcil
que a los organismos nacionales pertinentes. Las dificul-
tades que comiinmente se encuentran se refieren a:

1. Cambios de las clasificaciones estadfsticas nacio-
nales ocurridos en los filtimos afios por la adopcién de la
Nomenclatura Arancelaria de Bruselas (NAB) en la
mayorfa de los pafses latinoamericanos. Ello ha creado
dificultades para actualizar los indices cuya muestra fue
elegida sobre la base de clasificaciones anteriores.

2. Contenido de varios productos heterogéneos en
una partida estad{stica nacional.

3. Registro estad{stico de valores que no cormrespon-
den a valores efectivos de transaccibn, lo que afecta en
especial a las exportaciones de productos bésicos como
petrbleo, minerales, bananos y otros. Ello obliga a
ajustar los valores nominales de los pafses en los que se
presentan estos problemas, a fin de considerar los valores
efectivos de transaccibn cuando se calculan los {ndices.

4. Estacionalidad de las exportaciones de productos
agricolas, las que se reflejan en el cdlculo de fndices
trimestrales. Aunque los indices de exportaciones en la
CEPAL se calculan trimestralmente, no se ha conside-
rado el problema de la correccibén de las varisciones
estacionales, ya que todos los datos para este documento
se basan en valores anuales.

5. Cambios de calidad de los productos, en especial
los manufacturados.

i Las estad{sticas oficiales registradas por las aduanas,

! dado que no incluyen {ndices de quantum o valor unita-

|rio, sblo permiten conocer las variaciones en el valor del
conjunto de articulos importados o exportados, no
obstante que estas variaciones se deben a los cambios en
las dos variables que determinan el valor: la cantidad y el
precio de cada uno de los productos que se intercam-
bian. Conocer la magnitud de tales cambios en cada uno
de estos elementos es de gran importancia. Si se desea
obtener una medida de los cambios de volumen de los
bienes de capital importados, no servirén los respectivos
valores de este grupo, sino que tal medida sblo puede
proporcionarla un {ndice de quintum de las importa-

ciones de esos bienes.

. Del mismo modo es necesario también medir las

variaciones medias de los precios de exportacibn e
- importacibn a través de los {ndices de precios.

Las series correspondientes a los {ndices de
quéntum y de valor unitario de las exportaciones e
importaciones, asf como los respectivos valores a precios
corrientes y constantes que ha venido calculando y
utilizando la CEPAL, se presentan en el anexo estadfs-
tico de este documento. Asimismo se incluyen las series
correspondientes a la relacibén de precios del intercambio



y el poder de compra de las exportaciones. Estas series se
presentan para el perfodo més extenso posible en cada
pafs, dependiendo en cada caso de las informaciones
béasicas de que la CEPAL haya podido disponer. Se han
empalmado las series originales a fin de mostrar una sola
serie que comprenda el perfodo 1928 a 1972. Las series
originales se han obtenido sometiendo a revision todo el
meétodo de célculo cada vez que se haadoptado una nueva
base para el cilculo de los {ndices, y en cada oportuni-
dad se seleccionaron nuevas muestras de productos. Los
afios adoptados como base y de ponderacibn fueron
sucesivamente 1937, 1948, 1953, 1955 y 1963. Se
proyecta revisar el método de célculo de los {ndices que
actualmente se determinan sobre la base del afio 1963 y|
adoptar 1970 como aiio base y un sistema de pondera-
ciones basado en la composicibn del comercio exterior
de este 0iltimo aiio.

El empalme de las series originales para el perfodo
1928 a 1948 correspondientes a las importaciones, se
efectué ligando los {ndices de valor unitario de las
importaciones totales. Para el perfodo 1948 a 1960 se|
empalmaron los {ndices de los 10 grupos de la clasifica-
ci6on segin uso o destino econémico (CUODE). Con
relacibn a las exportaciones, el empalme de las series
originales se efectu6 ligando los {ndices de valor unitario
de las exportaciones totales en todo el perfodo consid
rado.

Los indices de qudntum de las exportaciones e
importaciones por pafses se obtienen mediante la férmu-

a la suma de los valores a precios constantes en cada aflo
y Z PoQo a la suma de los valores del afio base. .

Los ndices de valor unitario a su vez se han obteni-
2 Pn Qn
Z Po QN
Z PnQN corresponde a la suma en cada afio de los valores
corrientes de las exportaciones o importaciones.

do mediante la fébrmula de Paasche:

en el que

I11. El fndice regional

El célculo de los {ndices para cada pafs latinoamericano
ha permitido determinar para América Latina en su
conjunto las mismas series sefialadas anteriormente, con-
solidando para ello los datos por pafses mediante el
método agregntivo./ Asf se han obtenido para el total de
América Latina series en valores corrientes y a precios
constantes de las importaciones y exportaciones y sus
correspondientes indices de qudntum y de valor unitario,
relaciébn de precios del intercambio y poder de compra
de las exportaciones, las que se presentan en el anexo
estad{stico.

Los {ndices de quéntum y de valor unitario se han
calculado desde el afio 1928 finicamente para algunos
pafses, debido a que no se disponfa de la informacién
bésica para todos. Sin embargo hay datos en valores
corrientes a partir de 1930 para los 19 pafses que inte-
gran el total regional. Estos valores se han deflacionado
por indices de valor unitario correspondientes al con-
junto de pafses para los que se disponia de estas series en
cada perfodo. /

Asf, el {ndice regional de valor unitario incluye en
cada perfodo los {ndices de los siguientes pafses:

EXPORTACIONES

. Z PoQn
la de Laspeyres: T Poqo en el que £ PoQn corresponde
Perfodo
1930a 1934

Hait{ y Reptiblica Dominicana);

12 pafses (Argentina, Bolivia, Brasil, Colombia, Chile, Ecuador, México, Perii, Venezuela, El Salvador,

1935 a 1936 13 pafses (a los pafses anteriores se agrega Uruguay);

1937 18 pafses (Argentina, Bolivia, Brasil, Colombia, Chile, Ecuador, México, Perfi, Uruguay, Venezuela,
Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Hait{, Honduras, Nicaragua, Panamé, y RepGblica Dominicana);

1938 a 1972 19 pafses (alos pafses anteriores se agrega Paraguay).

IMPORTACIONES

Periodo

1930a 1934 10 pafses (Argentina, Brasil, Colombia, Chile, Ecuador, México, Perii, Venezuela, El Salvador y
Repliblica Dominicana);

1935a 1936 11 pafses (a los pafses anteriores se agrega Uruguay);

1937 a 1949 17 pafses (Argentina, Bolivia, Brasil, Colombia, Chile, Ecuador, México, Perli, Uruguay, Venezuela,
Costa Rica, El Salvador, Guatemala, Honduras, Nicaragua, Panamd y Repfiblica Dominicana);

1950a 1956 18 pafses (a los pafses anteriores se agrega Hait{);

1957 a 1972 19 pafses (a los paises anteriores se agrega Paraguay).

En la seccion v se examinan algunos aspectos de importancia relacionados con la utilizacion regional de los {ndices

de la relacibn de precios del intercambio.



IV. Indice de precios de los principales productos
de exportacion de América Latina, basado

en cotizaciones internacionales

Es frecuente el uso de series de {ndices de precios al por
mayor de productos bésicos basados en cotizaciones
internacionales como sustitutos de indices de valor
unitario de las exportaciones totales de los pafses y ireas
en desarrollo.? Sin duda que las fluctuaciones de estas
series pueden considerarse representativas de los {ndices
de valor unitario de las exportaciones de regiones en las
cuales los productos primarios tienen una alta participa-
cibn, como ocurre en América Latina. Sin embargo, debe
tenerse presente que si bien estos fndices pueden ser
representativos de las variaciones de los precios de los
productos que América Latina exporta en su conjunto,
pueden no ser igualmente significativos para cada pafs.
Mientras por una parte los indices de valor unitario se
calculan para cada pafs a base de una muestra represen-
tativa de sus exportaciones,. el fndice de cotizaciones
internacionales se refiere a determinadas calidades y en
algunos casos a varias calidades seleccionadas de un
mismo producto, como el café, algoddn y lana, entre las
cuales pueden existir diferencias apreciables de precios.
Asimismo las cotizaciones internacionales no guardan
estricta correspondencia con los valores de exportacibn,
debido a que parte de las exportaciones se efectlia en
cumplimiento de contratos a precios previamente
fijados; de este modo, cuando se realiza una exportacion
ésta se valfia a los precios estipulados en los contratos,
los que pueden diferir de las cotizaciones internacionales
vigentes en ese momento. Asi también, cotizaciones
excepcionalmente altas —o bajas— en un per{fodo,
pueden corresponder a cantidades pequefias —o
grandes— de exportacion efectiva, de tal manera que los
{ndices anuales basados en las cotizaciones internacio-
nales pueden ser diferentes a los fndices de valor unitario
calculados para el mismo perfodo.

Con el objeto de complementar los {ndices de valor
unitario de las exportaciones que la CEPAL ha venido
determinando, se calcula ademdis un {ndice de precios
basado en la cotizacibn internacional de los principales
productos de exportacibn de América Latina. Dicho
fndice se ha publicado regularmente en los boletines
estadfsticos de la CEPAL con datos a partir del afio
1960.

La estructura del {ndice ha tenido por objeto medir
las variaciones de los precios de los principales productos

2Se calculs un gran niimero de {ndices de precios basados
en cotizaciones internacionales que se publican regularmente con
gran oportunidsd por organismos internacionales como el Banco
Internacionsl de Reconstruccion y Fomento, la Oficina de Esta-
dfstica de las Naciones Unidas, 1a FAO y el Fondo Monetario
Internacional. Igualmente se publican otros {ndices compilados
por organismos publicos y privados de pafses Industrializados
como los Estados Unidos, el Reino Unido, 1a Repiiblica Federal
de Alemania y otros paises, que son ampliamente divulgados y
utilizados. Puede verse, por efjempio, Commodity Trade and
Price Trends, snuario estadistico del Banco Internacional de
Reconstruccion y Fomento.

bésicos que América Latina exporta. Con este fin se
eligieron para su inclusibn en el indice los productos que
tienen una alta participacibn en las exportaciones de
América Latina, la mayorfa de los cuales tiene ademé4s
una predominante importancia en el comercio mundial,
Debido a ello, publicaciones tanto nacionales como inter-
nacionales proporcionan cotizaciones mundiales muy
actualizadas para estos productos.

a) Cobertura del indice

El indice total estdi formado por 25 cotizaciones de
precios de mercado de 21 productos cuya participacibn
en la exportacion total de América Latina represent el
56% en 1971. En estos 21 productos se incluye el
petrbleo y sus derivados, con una ponderacibn de
33.74 % del total Debido a la alta participacion de este
producto, se ha calculado un {ndice excluyendo el petré-
leo y sus derivados, el que figura como subfndice. Se han
calculado ademés fndices por subgrupos para alimentos,
bebidas y tabaco de zona tropical y de zona templada,
materias primas agricolas y minerales.

b) Periodo base y ponderaciones

El perfodo base corresponde a 1963. Las ponderaciones
se basan en los valores de exportacibn de los productos
seleccionados y se han determinado como porcentajes de
cada producto dentro del total de los 21 incluidos en el
fndice. Para los productos en los que se han considerado
varias cotizaciones, las pondersciones se han determma-
do proporcionalmente, de modo que la ponderacién
total del producto sea igual a la suma de las ponderacio-
nes de las distintas cotizaciones. Esto ocurre con el café,
el algodén y la lana.

¢) Mercados de cotizacion y valuacién

Los precios considerados en el célculo del {ndice corres-
ponden a las cotizaciones en el mercado internacional.
En general las cotizaciones en los mercados internaciona-
les son més sensibles y confiables que las cotizaciones de
precios intermnos y son ademds més ficiles de obtener que
estas {ltimas.

Considerando que la valuacién fob es la que estd
mds estrechamente relacionada con los valores de expor-
tacidn, las cotizaciones de los precios de los productos
seleccionados para el cilculo del indice deberfan corres-
ponder a ella. Sin embargo, para algunos productos se
han obtenido cotizaciones sobre base cif, que incluyen
gastos de transporte y seguro que no son siempre percibi-
dos por los pafses latinoamericanos exportadores. Las
especificaciones correspondientes a los diversos pro-
ductos son las siguientes:

Bananas:

Rephblica Federal de Alemania, precio pagado por los

mayoristas a los importadores de Hamburgo; bananas del

Ecuador, en cajas.

Azucar:

Se usaron dos series:

a) Precio de exportacibn fob para entrega inmediata

en Nueva York, cotizacion para las exportaciones
a todo el mundo, menos a los Estados Unidos; en
bruto, centrifuga, 96°; anterior a 1961, f.as.
Cuba; a comienzos de 1961, fob puesta en el
barco del comprador o en almacén portuario en



algunos de los 12 “pafses aceptados”, como la
Rephblica Dominicana, el Peri, etc., ajustado a
los precios de la subregion del Caribe.

b) Antes de 1961, precio de importacion cif, Nueva
York, entrega inmediata, cruda, centrifuga, 96°
en sacos; a comienzos de 1961, precio interno
incluido derecho de importaciébn, Nueva York,
entrega inmediata, cruda centrifuga 96° granel.

Café:
Se usaron dos series:

a) Estados Unidos precio interno/importacién pues-
to muelle Nueva York, entrega inmediata, a
granel, Santos N© 4.

b) Estados Unidos precio intéerno/importaciéon pues-
to muelle Nueva York, entrega inmediata, a
granel, Manizales colombiano.

Cacao:

Estados Unidos, precio interno/importacion puesto
bodega Nueva York, entrega inmediata cacao de Bahfa.
Algodon:

Se usaron tres series:

a) Reino Unido, precio interno/importacion cif
Liverpool para entrega inmediata Matamoros
mexicanos SM 1 1/16” (hasta agosto de 1962
SML 1/32™).

b) Reino Unido, precio intermno/importacién cif
Liverpool, para entrega inmediata, tipo 5 brasi-
lefio de Sao Paulo.

¢) Reino Unido, Pima NO 1, Peri cif Liverpool,
cotizaciones semanales para embarque dentro de
los tres meses siguientes.

Tabaco:

Rodesia del Sur y Zambia, precio de remates.

Carne:

Reino Unido, precio interno/importacion en Londres, cif
cuartos traseros enfriados de la Argentina. A partir de
1969 cuartos traseros enfriados sin hueso.

Trigo:

Reino Unido, precio interno/importacién cif, Argentina,
La Plata.

Muaiz:

Reino Unido, precio de importacion cif, Londres, La
Plata f.a.s.

Extracto de quebracho:

Argentina. Valor unitario de las exportaciones.

Lana:

Se usaron dos series:

a) Precio de importacion en bodega de aduana en
Boston, base lana limpia, Montevideo, Super O’s
(58’s — 50’s).

b) Precio de importacion en bodega de aduana en
Boston, base lana limpia, Buenos Aires, 5/6
S(40/36’S).

Aceite de linaza:

Reino Unido y Europa continental, precio cif de impor-
tacion, puertos europeos, a granel, argentino y uruguayo.
Cucros vacunos:

Reino Unido, cueros tipo frigorifico, Argentina, C. y F.
en puerto.

Harina de pescado:

Estados Unidos, en sacos de 100 libras, cotizaciones en
Nueva York, fob, fabrica costa oriental.

Cobre:

Reino Unido, precio interno/importaciébn, barras de
alambre electrolftico estindar, precio para entrega inme-
dieta, puesto bodega, Londres. Las cotizaciones del cobre
corresponden a las de la Bolsa de Metales de Londres
hasta 1963. En 1964 y en 1965 se calculd cotizacién
media, asignando una ponderacion de 80 % a los precios
de los grandes productores americanos y 20% a las
cotizaciones de la Bolsa de Metales de Londres. En 1966
hasta mayo de 1968 precios fijados por el gobierno de
Chile. Desde mayo de 1968, precio de los productores de
Chile.

Estaiio:

Reino Unido, precio interno/importacion, entregado al
comprador, cotizaciones en efectivo Londres, estafio
estandar.

Plomo:

Reino Unido, precio interno/importacidén, puesto bode-
ga, Londres, para entrega inmediata 99.97% de metal
fino (antes de 1961, ex barco).

Mineral de hierro:

Estados Unidos. Valor unitario de importacion desde
Venezuela. 64 % Fe, precios fob Venezuela.

Zinc:

Reino Unido, precio interno/importacién, puesto bode-
ga, para entrega inmediata, 98.75% de metal fino (antes
de 1961, ex barco).

Petroleo crudo y derivados:

Venezuela, precio de realizacidn del petrdleo exportado.
d) Formula

La formula utilizada para el célculo del {ndice corres
ponde a la de Laspeyres:

z% (vo)

z Py

2 Vo
donde P,

P,

Vo

precios corrientes

il

precios del afio base

ponderaciones basadas en el valor en el
afio base

En el cuadro 1 se presentan las series corres-
pondientes al {ndice de precios de exportacién basado en
las cotizaciones internacionales, y en el grafico 1 se
muestran las tendencias de este {ndice comparadas con el
{ndice de valor unitario de las exportaciones obtenido de
los {ndices por pafses.

De la comparacién de las variaciones de los {ndices
que se presentan en el gridfico 1 puede concluirse que:

i)  Ambas series muestran en general la misma tenden-
cia, aun cuando el {ndice de valor unitario de las expor-
taciones registra valores superiores en algunos afios a los
del {ndice de precios de los 21 productos. De ello puede
inferirse que las variaciones que registran los 21 produc-
tos principales son determinantes del {ndice de valor
unitario de las exportaciones de América Latina, aun
cuando éste se ha obtenido por el método agregativo de
los {ndices de valor unitario calculados para cada pafs, en



Cuadro 1

AMERICA LATINA: INDICE DE PRECIOS DE LOS PRINCIPALES PRODUCTOS
DE EXPORTACION EN EL MERCADO MUNDIAL

(1963 =100) -

Producto 1960 1961 1962 1964 1965 1966 1967 1968 1969 1970 1971 1972

L Alimentos, bebidas y tabaco 91.9 89.4 86.8 107.6 99.5 96.4 92.0 93.3 1014 1199 111.6 129.2

A. Zona tropical 90.5 88.0 84.7 107.0 96.6 93.3 88.5 89.8 996 1198 107.5 126.4
Aziicard 36.5 34.2 35.1 69.3 24.9 21.9 24.4 24.9 41.1 442 535 86.9
Aziicarb 71.0 76.9 78.9 84.2 82.5 85.4 89.1 92.3 95.7 98.7 104.2 1109
Bananos 94.6 94.7 94.7 90.2 96.4 92.0 93.2 88.6 .89.5 1059 102.7 106.1
Cacao 101.1 84.5 80.4 87.2 63.8 86.8 99.6 1242 164.2 121.5 96.6 117.4
Caféc 107.3  10s5.6 99.7 137.0 1311 1196 1109 109.7 119.6 160.1 131.4 149.6
Cafed 1134 1101 103.0 123.2 1225 1197 105.8 107.6 113.6. 1424 1245 143.2
Tabaco 82.2 81.3 84.1 62.3 79.3 il

B. Zona templada 99.4 98.0 99.3 111.2 1164 1135 111.7 1126 1109 120.7 134.3 144.6
Carmne 107.0 101.4 1056 121.5 1333 1248 121.1 1334 1256 140.9. 171.4 1879
Mafz 91.1 90.3 88.2 100.8 108.0 108.0 101.3 93.7 1000 111.8 109.7 1186
Trigo 95.7 1000 100.0 105:0 98.1 101.2 107.0 98.4 98.4 97.7 1000 102.1

Il. Materias primas agricolas 100.7 101.4 98.2 1054 100.7 102.1 95.3 96.2 95.4 99.4 1059 130.7
Aceite de linaza 120.8 1325 1195 111.7 100.0 90.9 97.5 1106 1123 106.8 92.1 96.1
Algodbn® 100.3 103.1 100.3 100.7 98.3 96.2 104.8 106.1 969 1048 1208 128.0
Algodénfl 99.2 1057 100.8 98.5 98.9 92.1 99.6 1023 88.3 1004 1219 126.8
Algoddng 1188 109.8 1021 117.0 1054 109.0 118.0 126.7 1168 123.1 1235 128.0
Cueros vacunos 130.2 1206 1167 1063 1214 1651 1206 1183 126.2 1230 1440 269.0
Extracto de quebracho 91.6 77.8 89.0 1053 1152 1164 1153 1222 1350 151.2 1533 160.0
Harina de pescado 71.0 87.3 98.4 1058 127.8 1233 107.3 1109 133.0 148.0 133.0 148.7
Lanah 85.6 79.3 87.4 1108 82.9 93.7 82.9 72.1 74.3 63.3 55.0 83.0
Lanal 98.8 95.1 81.5 109.9 90.1 84.0 55.6 54.7 59.0 §9.3 61.7 1025

Il Metales 107.1 103.6 102.8 116.7 128.6 151.7 141.6 1479 1740 1724 1448 1494
Cobre . 105.1 983 100.0 117.8 136.0 1856 169.9 1827 2265 2199 168.7 166.3
Estaflo 87.6 97.7 98.5 136.2 1553 1424 1351 1246 136.7 1442 138.2 149.2
Mineral de hierro 110.8 1146 113.7 96.2 96.7 98.3 98.2 97.9 97.7 101.1 105.1 110.9
Plomo 1137 1013 88.8 1593 1815 1502 131.2 137.7 1658 171.1 1434 171.6
Zinc 116.3 101.3 879 1535 147.1 1328 1306 124.1 1352 1375 1445 1774

1V. Petroleo y derivados 105.3 1053 1024 94.2 93.3 90.9 89.9 90.9 90.4 92.2 1120 121.5
Crudo 103.9 1044 1015 94.1 93.6 91.6 90.1
Derivados 108.0 107.1 102.7 93.3 91.5 90.2 91.7 in avors < ohe o ofe esex?

Total sin petréleo y derivados 96.4 94.3 95.0 1089 1052 108.1 102.1 104.3 1141 126.1 1169 133.3

Total 21 productos 99.4 98.0 974 1040 101.2 1022 98.0 99.7 106.1 114.6 115. 129.3

Fuente: CEPAL, sobre 1a base de estad{sticas oficisles.

Nota: Aunque este {ndice incluye cotizaciones en monedas distintas al dolar de los Estados Unidos, los precios de los productos cotizados en esas
otras monedas han sido reajustados de acuerdo con las nuevas paridades monetarias. Esos productos son: Bananos: por revaluacién del marco
alemén a partir del 26 de octubre de 1969 y de acuerdo a la tasa fluctuante desde marzo de 1971; marz, trigo, aceite de linaza, cueros
wiunos, estafio, plomo y zinc, que se cotizan en libras esterlinas, reajustadas por devaluacion de la libra esterlina a partir del 18 de noviembre
de 1967 y por las fluctuaciones ocurridas a partir de marzo de 1971.

2No incluye las exportaciones de los Estados Unidos; PExportaclones a los Estados Unidos; ©Santos (Brasil); 9Manizaies (Colombis);
€Matamoros (México); fSeo Paulo (Brasil); $Lims (Perl); DMontevideo (Uruguay); IBuenos Aires (Argentina).

los que estin considerados ademds de otros productos,
muchos de ellos manufacturados.

En sentido contrario, puede afirmarse que aparte de
los 21 productos seleccionados, los demés productos que
América Latina exporta tienen relativamente poca
influencia en las variaciones del {ndice de exportacién
regional. En consecuencia América Latina depende

fundamentalmente de la exportacién de algunos produc-
tos primarios y las variaciones en sus precios son factores
determinantes de la posicién relativa de su comercio
exterior.

ii) Si bien estos 21 productos son representativos de
las exportaciones de Ameérica Latina en su conjunto,
obviamente no lo son para cada pafs latinoamericano
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separadamente. Por ello, entre otros motivos, se han
determinado para cada pafs los {ndices de valor unitario
de exportaciones sobre la base de una muestra represen-
tativa de las exportaciones de cadd uno.

V. Alcances y limitaciones del indice regional
de la relacion de precios del intercambio

1. Fronteras nacionales y frontera regional

Las series por pafses (en valores corrientes y constantes)
que la CEPAL ha calculado se basan en el cometcio de
exportaciébn e importacién registrado en cada pafs por
las aduanas o los organismos nacionales correspon-
dientes. Seglin las definiciones internacionales sobre la
materia, el comercio que se registra en un pafs corres-
ponde a los productos que entran o salen de sus
fronteras aduaneras, dado que las administraciones de
aduanas registran todos los movimientos internacionales
de mercaderfas que cruzan esta frontera.® Por lo tanto,
el indice de la relacion de precios del intercambio calcu-
lado para un pafs mide las transferencias implicitas de
ingresos fuera o dentro de sus fronteras. Cuando este
{ndice se utiliza para la regién en su conjunto surge la
interrogante de si debe o no considerarse como “frontera
regional” el territorio comprendido por todos los territo-
rios que lo integran. As{ la relacién de precios del
intercambio exterior de América Latina deberfa corres-
ponder a la que se efectlia entre la regidbn y terceros
pafses, debiendo excluirse para ese efecto el comercio
intrarregional por estar este comercio comprendido en el
territorio de la propia region, aun cuando existen barre-
ras aduaneras entre ellos y no hay libre circulacién de
productos.
2. Composicion del comercio intrarregional
y con terceros paises

Ademds de lo expuesto en el punto precedente, deberfa
tomarse en consideracién que la estructura del comercio
de América Latina con terceros pafses difiere de la
estructura del comercio intrarregional. Dada esta dife-
rencia, los {ndices de América Latina en su conjunto
deberfan excluir el comercio intrarregional a fin de elimi-
nar su influencia en los {ndices de precios. (Véase el
cuadro 2.)

En 1970, el 35% del comercio intrarregional
correspondié al intercambio de manufacturas, mientras
que en las exportaciones e importaciones al resto del
mundo ese tipo de bienes representd el 6 vy 81%
respectivamente. (Véase el cuadro 3.) Las diferencias que
‘existen y puedan mantenerse respecto a la estructura del
comercio entre los pafses de la regidén y el que se realiza
entre América Latina y el resto del mundo indican la
importancia de calcular {ndices para América Latina en
su conjunto excluyendo el comercio intrarregional.

3 Estad{sticas del Comercio Internacional. Conceptos y deft
niciones Informes Estadisticos Serie M N° 52, Publicacién de las
Naciones Unidas, N° de venta: S.70.XVII.16.
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3. Productos primarios y manufacturas

Con frecuencia los {ndices de la relacién de precios del
intercambio de América Latina se interpretan como una
relacibn entre los precios de las exportaciones de
productos primarios y los precios de las importaciones
de manufacturas. Si bien esta interpretacién podria sjus-
tarse en cierta medida a la estructura que tiene el
comercio exterior de América Latina, ya que el 89 % de
sus exportaciones corresponden a productos primarios y
el 75 % de sus importaciones a productos manufactu-
rados (véase de nuevo el cuadro 2), los cambios de
composicién que han ido ecurriendo en dicho comercio
no permiten suponer que dicha relacién de intercambio
corresponda estrictamente a una relaci6bn de precios
entre materias primas y manufacturas.

Los {ndices que sirven de base para determinar la
relacioén de precios del intercambio se han calculado para
cada pafs considerando la estructura del comercio de
exportaciébn e importacién de cada pafs. Consecuente-
mente, son {ndices de valor unitario en cuyas variaciones
tienen influencia los productos que integran dicho
comercio y comprenden, tanto en las exportaciones
como en las importaciones, productos primarios y
manufacturados.

No obstante que las manufacturas exportadas por
América Latina crecieron en el perfodo 1960-1970 a una
tasa anual del 20 % y los productos primarios apenas a
una tasa del 5 %, productos primarios como el petréleo
han permitido a varios pafses, sobre todo a los que han
iniciado su exportacion recientemente, incrementar apre-
ciablemente sus exportaciones totales. Ello ha significa-
do que el Ecuador, por ejemplo, haya casi duplicado sus
exportaciones en el curso de dos afios.* Bolivia también
ha incrementado apreciablemente las exportaciones de
este producto. En el Peri han aumentado las exportacio-
nes de cobre. En muchos casos se prevé un aumento
apreciable en las exportaciones de algunos productos
primarios; asimismo en un gran niimero de pafses se
ha acentuado la participacion de las exportaciones de
semimanufacturas y de manufacturas a la regibn y a
otras areas. Los cambios que se pueden producir en esa
composicidon de las exportaciones y que pueden diferir
significativamente entre los paises de la regién influirén,
como es natural, en la intensidad de las fluctuaciones a
corto plazo de los ingresos de exportacibén.

VI. La relacion de precios del intercambio
y la productividad

Desde hace varios afios se ha intentado medir los
cambios de productividad de las industrias de exporta-
cién e importacién utilizando los conceptos de relacién

D —

A‘Lu exportaciones totales del Ecuador en 1971 alcanzaron
a 232 millones de dolares; las de 1973 serfan de 420 millones de
dolares.



Cuadro 2
AMERICA LATINA: ESTRUCTURA DEL COMERCIO INTRARREGIONAL Y TOTAL, 1970
(Valores fob en millones de dblares)

Secciones de la Clasificacibn Uniforme Comercio _ Total mundial
para el Comercio Internacional (CUCI) intrarregional Exportacion Importacion
0 + 1 Productos alimenticios y animales
vivos; bebidas y tabaco 485 6570 1480
2 + 4 Materiales crudos no comestibles,
excepto los combustibles; aceites y
mantecas de origen animal y vegetal 225 2490 870
3 Combustibles y lubricantes minerales
y productos conexos 295 3250 940
Capftulo 68. Metalcs no ferrosos 110 1 280 348
Total productos primarios 1115 13590 3635
5 Productos quimicos 130 340 1730
6 + 8 (Excluido capftulo 68) articulos
manufacturados clasificados
principalmente segiin el material;
artfculos manufacturados diversos 345 780 3455
7 Magquinaria y material de transporte 140 305 5890
Total productos manufacturados 615 1425 11 075
Total general® 1 740 15 290 14 710
Porcentaje sobre el total general
Productos primarios 64.1 88.9 24.7
Productos manufacturados 35.3 9.3 75.3

Fuente: Oficina de Estadfstica de las Naciones Unidas, Monthly Bulletin of Statistics, vol. XX1X, N° 8, abril de 1973, cuadro especial:

E. World trade by commodity classes and regions.

8ncluye la Seccidn 9, ““Mercaderfas y transacciones no clasificadas segiin su naturaleza”.

factorial simple del intercambio y relacibn factorial
doble del intercambio.

La relacibn factorial simple corrige la relacién de
precios del intercambio por los cambios en la producti-
vidad de las industrias de exportacibn, y puede expre-

Svéase por ejemplo: R.E. Lipsey, Price and Quantity
Trends in the Foreign Trade of the United States National
Bureau of Economic Research, Princeton University Press,
Princeton, 1963.

sarse como: 7%1 . Zx, donde Zx es un {ndice de produc-

tividad de las exportaciones. Un aumento en la relacién
factorial simple es un movimiento favorable en el sentido
de que una mayor cantidad de importaciones puede - ser
obtenida por unidad de factorinsumo utilizado en la
produccibn de bienes exportables.

Si se corrige la relacibn de precios del intercambio
por las variaciones en la productividad de las industrias
de importacion, as{ como en aquella de las industrias de

Cuadro 3

AMERICA LATINA: COMERCIO DE PRODUCTOS PRIMARIOS Y MANUFACTURADOS
ENTRE LA REGION Y EL RESTO DEL MUNDO, 1970

{Valor fob en millones de dblares)

Resto del mundo

Comercio
Categorias intrarregional Exportacion Importacién
Valor % Valor % Valor %
Productos primarios 1115 64.1 12 745 94.0 2520 19.4
Productos manufacturados 615 35.3 810 6.0 10 460 80.6

Fuente: Véase el cuadro 2
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exportacion, el resultado es la relacibn factorial doble,
—_— —Z-’S-,donde Zm es un {ndice de
Pm  Zm

productividad de las importaciones. Un aumento en la
relacidn factorial doble muestra que una unidad de los
factores internos incorporados en la exportacion puede
cambiarse por méis unidades de los factores externos
incorporados en la importaciébn. La relacion factorial
doble seri diferente de la relacion factorial simple
cuando haya un cambio en el factor costo de la produc-
cién para importacién, lo que no influye mucho en el
bienestar del pafs importador, aun cuando esté
indicando un cambio en la productividad del pafs desde
el cual se importan los productos. Lo que interesa al pafs
importador es si recibe méis bienes por unidad de su
“insumo de factores de exportacidbn” (un mejoramiento
en la relacibn factorial simple) y no si esas importaciones
contienen més o menos insumos externos que antes.$

Las dificultades que plantea el calcular indices en
los que se consideren las variaciones de los factores
productivos de las industrias de exportacibn e importa-
cion han sido la causa de que éstos se hayan determinado
sblo circunstancialmente en algunos pafses avanzados.
Estas dificultades subsisten cuando se trata de medir
aumentos de las tasas de productividad de la agricultura
y la industria, entre otras, por las siguientes razones:’

i)  No se tienen en cuenta las diferencias entre produc-
tividad real y productividad por unidad de los factores
separados.

ii) Bs diffcil medir la productividad real a través de
perfodos largos de tiempo ¢uando cambia la proporcion
de los factores,

iti) Es diffcil encontrar interpretaciones significativas
de los cambios de la productividad de la mano de obra
en diferentes sectores de una determinada economfa o
de un determinado sector, en diferentes partes del
mundo.

Las dificultades que se han expuesto han llevado en
algunas oportunidades a sugerir el empleo de {ndices de
productividad de la mano de obra en reemplazo de
{ndices de productividad total.® No obstante, afin no se
han podido determinar satisfactoriamente ni la relacién
factorial simple ni la doble, ya que el {ndice de produc-
tividad continfia siendo diffcil de expresar.®

expresada como:

GGernld M. Meier, The international economics of develop-
ment, 1968, Harper and Row, Nueva York, p. 44.

"Charles P. Kindleberger, The terms of trade. A European
case study, publicado conjuntamente por el Technology Press of
the Massachusetts Institute of Technology y John Wiley and
Sons, Inc., Nueva York, 1956, p. 223.

8Goﬁfrlcd Haberler, Terms of trade and economic develop-
ment, Roundtable of the International Economic Association,
Rfo de Janeiro, 1957.

?ierald M. Meier, op. cit., pég. 45; Charles P. Kindleberger.
op. cit. p. 240.
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VII. Metodologia utilizada para el cilculo de los
indices de comercio exterior

1. Fuentes de informacién para obtener
los datos bdsicos

Se han utilizado como fuentes de informacién para
calcular los {ndices los datos oficiales compilados por las
aduanas y publicados en los anuarios de comercio
exterior de los respectivos pafses. Sin embargo, uno de
los problemas que plantea el utilizar estas fuentes es el
retraso con que ellas se publican. Para evitar esta dificul-
tad se estin obteniendo datos grabados en cinta magné-
tica o en tarjetas perforadas proporcionados por los
propios paises.

2. Seleccion de una muestra representativa
como base para los cdlculos

Para determinar los {ndices de comercio exterior es nece-
sario escoger un grupo reducido de productos representa-
tivos, ya que no es posible incluirlos todos en el célculo
de los fndices. Esta seleccién es de gran importancia y
determina la calidad de los indices que se desea obtener.
No existen normas fijas para efectuar esta seleccién, la
que requiere un cuidadoso examen. Sin embargo, en
Ifneas generales puede indicarse que uno de los criterios
bésicos es la importancia relativa de cada producto en el
total; ello significa, en consecuencia, considerar en una
primera etapa todos aquellos productos cuyo valor sea
superior a un monto determinado, o alcance un porcen-
taje dado del total.

Efectuada esta primera seleccibn, los productos de
la muestra deberfan cumplir con dos condiciones ideales:
i) que cada producto seleccionado sea homogéneo en el
perfodo considerado, y ii) que las variaciones de la
muestra sean representativas de las variaciones del
conjunto,

i) Normalmente las partidas estadisticas de las clasifi-
caciones nacionales incluyen diversos productos no
homogéneos, aunque sean méis 0 menos semejantes. Aun
en productos primarios que pudieran considerarse homo-
géneos, como el café o el arroz, pueden distinguirse
varias clases o calidades. Por esto es necesario tratar de
limitar las diferencias, a fin de que no influyan en la
determinacibn de los {ndices. Sin embargo, en lapréctica,
al efectuar el célculo de los Indices de comercio exterior
se han presentado numerosos problemas derivados de las
deficiencias estadisticas. Por lo general, el origen de estas
deficiencias estd en la nomenclatura arancelaria de los
respectivos pafses. En varios pafses estin en vigencia los
nuevos aranceles basados en la NAB, y a este cambio tan
importante se estin incorporando gradualmente todos
los pafses latinoamericanos. Los aranceles anteriores, si
bien cumplian con la funciébn de instrumentos para la
percepcibn de los derechos aduaneros, eran inadecuados
para satisfacer las necesidades estadisticas. Muchos
productos, aparte los nuevos que se iban incorporando
en el comercio internacional, como antibibticos, plésti-
cos, productos quimicos, etc., se asimilaban a otras



partidas estadfsticas existentes, de modo que muchas de
éstas se fueron convirtiendo en las llamadas *‘partidas
bolsas”, las que contenfan una gran variedad de produc-
tos no especificados. Un ejemplo de este tipo de partida
lo dan los anuarios de comercio exterior de la Argentina.
Hasta el aiio 1959 en el grupo de maquinarias se inclufan
en s6lo cuatro partidas todas las méquinas, motores y sus
repuestos, clasificadas de acuerdo a su peso. Este era el
Ginico criterio de clasificacibn y se agrupaban las
mdquinas y motores con peso hasta de 100 kilos; entre
100 y 500 kg; entre 500 y 1 000 kg, y las de mis de
1 000 kg. Estas cuatro partidas en un afio representaron
aproximadamente 150 millones de dolares en la impor-
tacién de la Argentina y, naturalmente, ellas inclufan
todo tipo de maquinaria.

Ademids de los problemas que plantean las deficien-
cias de las clasificaciones estadfsticas, existen otras
limitaciones motivadas por el mejoramiento que la tec-
nologfa industrial ha ido introduciendo en los productos
manufacturados. Al ser considerados como productos
homogéneos en la construccién de los {ndices de precios
ellos han motivado frecuentemente discusiones respecto
a la validez de los {ndices, sobre todo para la determina-
cibn de la relaciébn de precios del intercambio entre
pafses exportadores de productos primarios y pafses
exportadores de art{iculos mamifacturados. Sin embargo,
realizar ajustes en los {ndices por variaciones de calidad
estd por el momento fuera de nuestras posibilidades.

ii) La segunda condicién ideal que debe cumplir la
muesira es que sea representativa del conjunto. Esta
condicién se puede cumplir tratindose de {ndices de
comercio exterior, pues a diferencia de los indices de
otra naturaleza, se conoce el “universo estadfstico”,
tanto para las exportaciones como para las importa-
ciones, al disponerse de informacibn estadistica de todos
Jos productos que han sido objeto de intercambio.

Una definicién del grado de representatividad de la
muestra €8 el porcentaje que ésta representa en el valor
de las exportaciones o importaciones. La muestra serd
tanto mds representativa cuanto mayor sea este porcen-
taje, siempre que cumpla ademés con la otra condicion
de homogeneidad mencionada en el punto precedente.
Ademds, es deseable que durante el perfodo que abarca
el indice el porcentaje de representatividad sea similar en
todos los afios, lo que naturalmente no siempre ocurre.
Por ello es necesario efectuar un ajuste de la muestra al
universo estad{stico, es decir, al total de las exportacio-
nes e importaciones. De lo contrario, podria suceder por
ejemplo que al comparar el {ndice de volumen fisico de
las exportaciones entre dos afilos dados sobre una
muestra cuyo valor representativo es mucho mayor en el
giio base, la disminucién del {ndice no corresponda
realmente a un menor volumen exportado sino que al
cambio en la composicién de las exportaciones de modo
que queden excluidos de la muestra nuevos productos.
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3. Clasificacién de los productos en agrupaciones
que permitan el andlisis econémico y la
comparacién internacional

No es suficiente conocer por medio de los {ndices del
comercio exterior en qué medida han variado los precios
y el volumen fisico de las importaciones y exportaciones
totales, sino que interesa también conocer los cambios
ocurridos en ciertos grupos de productos. De ahf la
conveniencia de agrupar los productos en categorfas eco-
nomicas a fin de conocer los cambios de composicién en
el comercio exterior. Es Gtil adem4s porque facilita la
seleccibn de los productos que integrarén la muestra,
efectuando dicha seleccién para cada grupo de la clasifi-
cacibn empleada.

La CEPAL ha utilizado dos clasificaciones bésicas
para determinar los {ndices de comercio exterior. Para
las exportaciones se ha utilizado una clasificacion en
cinco categorfas, de acuerdo al origen o naturaleza del
producto, en la siguiente forma:

i)  Productos agricolas;

ii) Productos ganaderosy pesqueros;
iii) Productos mineros;

iv) Combustibles, y

v) Productos manufacturados.

Respecto a las importaciones, la CEPAL ha venido
empleando hace muchos afios una clasificacién segin el
uso o destino economico de los productos con el objeto
de facilitar el anilisis de sustituci6n de importaciones de
los pafses latinoamericanos. Esta clasificacién en 10
grandes grupos ha sido ampliada y la nueva estructura
esth contenida en el documento E/CN.12/739. Las 10
grandes categorfas de esta clasificacibn son las siguientes:

. Bienes de consumo no duraderos;

. Bienes de consumo duraderos;

Combustibles;

Materias primas y productos intermedios para la
agricultura;

Materias primas y productos intermedios para la
industria;

Materiales de construccibn;

Bienes de capital para la agricultura;

Bienes de capital para la industria;

Material y equipo de transporte y comunicaciones;
Diversos.

N

=

goERm

El principal objeto que se persigue al calcular series
por grupos es determinar los {ndices de quéntum para
conocer cuél es el movimiento de las cantidades respecto
a un afio dado en los distintos grupos. Asf, por medio de
los {ndices de qudntum, o lo que es lo mismo, con los
valores a precios constantes, se pueden conocer los
grupos que tienen un mayor incremento en el quintum,
y con la serie de valores corrientes, los cambios de
composicion afio a afio entre los distintos grupos.



4. Metodologla y eleccion de la formula para
determinar los indices

Respecto a la metodologfa para la construccion de
nGimeros fndices en general, existen dos métodos optati-
vos: el de cifras relativas o el agregativo.

En el primer caso, se trata de establecer la variacién
porcentual de cada uno de los rubros que se incluyen
para el célculo de los fndices y luego se promedian esas
variaciones para obtener el {ndice final. As{ por ejemplo,
si se trata de determinar un {ndice de precios para “m”
art{culos entre un perfodo dado “n” y un perfodo base
de comparacién “0”, el {ndice conforme al método de
cifras relativas, si se elige la media aritmética simple para
promediar las variaciones individuales de los precios “p”,
tendr4 la siguiente expresibn:

l) P) Pl’ P’,'
- R § e
iy = B A

m

Del mismo modo, si se trata de determinar un
fndice de quéntum o volumen ffsico, éste se obtendri
estableciendo las relaciones porcentuales de las cantida-
des de cada uno de los rubros considerados en el célculo
del {ndice entre el periodo dado y el perfodo base de
comparacion y luego promediando esas variaciones:

2) q’n q"n q n

El otro métc?cllo para calcular un indice es el
“método agregativo” y consiste en comparar la suma de
todos los rubros en un perfodo dado con la suma de los
mismos rubros en el perfodo de base. Si se trata, por
ejemplo, de determinar un fndice de precios por el
“método agregativo” la expresion seria:

3) pvn 'f‘ pnn 1_ pn:n f
p'o T pl|o 1_ p||l° f
o bien:

P
P

.............

.............

Si se desea obtener un indice de quantum, estard
dado por la expresion:

4) q'n 1_ q”n '/‘ qﬂ’n 'f
q’o 'f‘ q”o _/_ ano 'f

............

............

o bien:

Zqn
Y40

En ambos métodos todos los rubros tienen la
misma importancia y es necesario introducir factores que
permitan discernir la influencia que cada rubro debe
tener en el indice de acuerdo a su mayor o menor
importancia real. Especialmente en comercio exterior, es
obvio que tanto en las exportaciones como en las impor-
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taciones no puede asignarse a todos los productos la
misma influencia, lo que implicitamente se estarfa
haciendo si se emplean las expresiones de {ndices simples
sefialadas anteriormente. De lo contrario,la determina-
cidon de indices simples mediante el método de cifras
relativas o mediante el método agregativo conducirfa a
resultados erriticos, cuyas distorsiones serfan mayores si
se calcularan conforme al método agregativo. As{ por
ejemplo, si se refiere a un {ndice de cantidad tendrin
influencia elementos que no corresponden a la importan-
cia de cada producto dentro del total, sino que a las
caracteristicas que éstos tienen respecto a su inter-
cambio. El carbbn y los minerales influirfan enorme-
mente dado el volumen en que normalmente se
comercian, mientras otros productos de mayor valor,
como los productos farmacéuticos, tejidos, etc., tendrfan
menos influencia, dado su menor volumen.

De igual modo, si se trata de un indice de precios,
los artfculos influirin de acuerdo a la unidad de medida
o seghin el peso al que se refiera el valor unitario. Equi-
valdrfa a comparar precios por toneladas con precios por
kilos, por gramos o por otras unidades.

La necesidad de introducir factores de ponderacién
que permitan discernir la importancia que cada art{culo
debe tener en el total ha dado origen a un gran niimero
de fbrmulas para el cilculo de nfimeros {ndices

La determinacibn de los factores de ponderacion
dependeré del método elegido para calcular los Indices.
Asf, en el método de cifras relativas la determinacién de
esos factores deberd hacerse de acuerdo al valor de cada
uno de los productos incluidos. Sin embargo, de acuerdo
con este principio general pueden adoptarse varios crite-
rios: considerar los valores en el afio base, los valores en
el afio o perfodo de comparacibn, un promedio de
ambos valores, o valores obtenidos como producto de las
cantidades del afio base por los precios del afio dado, o
viceversa, lo que corresponderfa —segin la expresion de
Fischer— considerar valores “h{bridos”.

En el método de cifras relativas, al introducir facto-
res de ponderacion basados en los valores éstos podrian
corresponder a los del afio base, designado P, q4, 0 a los

del perfodo dado p, q;,. La expresion 1) puede entonces
asumir, entre otras, las siguientes formas:

" 799

p'n ’ * p n (1] » p n "y ”"e
=1 Pgg Tl ial a I T« 0wl ar%
po P [v] P [s)
Pol0 7 P oo 1P 00 g7 rrrrerecnces
o bien:
p' 3 ’ P"n 9 »” pn’" " ”
—;‘“annf'—,,—'pnqn'f’ - Pp Q"+
pO p [4] Po

p)n qvn 7 pnn qnn f pn’n q-nn 1_

Si en el método agregativo se introdujeran los
mismos factores de ponderacién proporcionales al valor
de cada producto no se eliminarfa el problema que
plantea la variedad de unidades en que se registran las
cantidades de los productos que se importan o exportan.



Por el contrario, se provocaria una distorsion ain mayor.
Por ello, en vez del valor es més l6gico utilizar como
factor de ponderacion uno de los factores componentes
de éste, de modo que cuando se trate de determinar un
indice de cantidad el factor de ponderacidn sean los
precios; y si se trata de un {ndice de precios se utilicen
las cantidades como factores de ponderacion. De este
modo las diferencias de unidades de medida se com-
pensan utilizando precios relacionados con dichas
unidades. Asl por ejemplo, si se considera un producto
de un valor de,50 000 dblares y 10 000 kilos de peso, la
influencia que este producto tendrfa en el Indice estd
dada por su valor. Si, como se sefialo anteriormente, se
trata de mantener este principio general descom-
poniendo el valor del art{culo en el precio y cantidad
para establecer los factores de ponderacién, no importa
que se tomen unidades de medida mayores (toneladas en

Para indices de volumen fisico

2 Po 9n  Tomando los precios del perfodo base
% Po Qo como factor de ponderacibn

Y Py 9p Tomando los precios del perfodo de
—————— comparacibn como factor de ponde-
Z Pn 9% racibn.

Si se eligen como factores de ponderacion las canti-
dades o los precios del periodo base, se obtienen las
llamadas formulas de Laspeyres.

Por el contrario, si se toman como factores de
ponderacion las cantidades o los precios del perfodo de
comparacion, se obtienen las férmulas de Paasche.

Estas cuatro formulas pueden por lo tanto presen-
tarse para su mejor interpretacibn en forma consolidada:

Para indices de Para indices

vez de kilos, por ejemplo) porque entonces se obtendrd volumen fisico de precios
un precio mayor y la influencia del producto serd Formulas de Las-
siempre la misma dentro del total. Asf, por ejemplo, en Z Po In Z Pn % peyres con factores
el caso sefialado: ¥ Po 90 T Po 9o de ponderacién del
Précio per{odo de base

Cantidad ... Valor 3 Pp n % Pn 4n Férmulas de Paas-
e e che con factores
Si se toma la unidad Z Pn 9% Z Po 9n de ponderacidn de

en kilos 10 000 x 5 = 50000 cada aiio.
Si se toma la unidad Se han determinado también otras férmulas utili-
en toneladas 10x S000 = 50000 zando como factores de ponderacion la suma de las

En ambos casos, al emplearse como factores de
ponderaciébn las cantidades o los precios, la importancia
del producto estard dada por su valor 50 000; se elimina
asf el problema planteado por las diferencias de unidades
en que normalmente se registran los datos de comercio
exterior.

No obstante este principio general, caben también
diversas alternativas respecto a la determinacibn de
factores de ponderacibn, ya que se puede ponderar por
los precios o las cantidades, segin el caso, del perfodo de
base, del afio que se compara, de un promedio de ambos,
etc.

Sin embargo, las férmulas utilizadas con mayor
frecuencia en el orden internacional estan basadas en
factores, o del perfodo base o del perfodo dado de
comparacion,

Tratindose de indices de precios y considerando
como factores de ponderacion las cantidades del afio
base “0"” o del afio de comparacién “n” se obtienen las
siguientes férmulas:

Para indices de precios

Z Pn 90 Tomando las cantidades del perfodo
T Po 4y base como factores de ponderacibn

T Pp 9p Tomando las cantidades del perfodo
——————— de comparacibn como factor de pon-
Z Po In  geracion.

Si las féormulas se refieren a {ndices de cantidad,
entonces los factores de ponderacion seran los precios

ts 99,

del afio base ““0”’; o del afio de comparacién *“n”:
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cantidades o los precios del afio base y del afio compa-
rado (féormula de Marshall-Edgeworth) o bien estable-
ciendo el medio geométrico de las formulas de Laspeyrcs
y Paasche (fébrmula ideal de Fischer).

Como dicen Croxton y Cowden !°, la utilizacién
simultinea de las formulas descritas, en 1a construccién
de fndices de comercio exterior, conduce generalmente a
resultados distintos, cuyas diferencias son tanto mayores
cuanto. mayores sean los cambios ocurridos en la compo-
sicion de las exportaciones o importaciones. Sin
embargo, desde un punto de vista tebrico, no puede
afirmarse que unas sean méis correctas que otras, ni que
exista, por lo tanto, la posibilidad de calcular {ndices
“verdaderos” en un sentido absoluto.

En tales condiciones, la decision acerca de la férmu-
la que deba utilizarse puede fundarse principalmente en
consideraciones de caricter prictico. La labor estadfstica
exigida por el clculo de indices de comercio exterior
alcanza magnitud tal, que es importante decidirse por
féormulas cuya aplicacibn demande el minimo de trabajo.
Debe tenerse en cuenta ademés que mientras mis sencilla
sea la férmula utilizada para calcular los {ndices, més
facil serd la interpretacibn de los fenbmenos que se
traten de medir y, por el contrario, serd mis dificil su
interpretaciébn si se utilizan férmulas combinadas. Por
ello, como ya se ha seﬁaladq, la CEPAL ha resuelto
como norma general utilizar la formula de Laspeyres
para el chiculo de {ndices de volumen fisico y la de
Paasche para {ndices de precios.

loFrederick E. Croxton and Dudiey J. Cowden. General
A pplied Statistics, Prentice Hall Inc., Nueva York, 1939.



Respecto de la priictica seguida para calcular los
{ndices, luego de una primera etapa en que se efectiia la
recopilacion de los datos basicos, se obtienen la cantidad
y el valor anual importados o exportados de cada pro-
ducto, de los cuales bastaré obtener el precio medio en el
afio base, multiplicarlo por las cantidades exportadas o
importadas en cada uno de los demés afios y obtener la
suma de esos productos parciales, para aplicar asf la
féormula de Laspeyres, si se trata de volumenes, y la de
Paasche, si se trata de precios Si se quiere utilizar
también ésta para calcular {ndices de volumen, serf:
necesario obtener los precios medios de cada aiio y luego
los productos de éstos por las cantidades del afio base; la
utilizacién de la fébrmula de Fischer implica un célculo
previo de las otras dos férmulas para luego promediarlas
geométricamente. Por otra parte, es interesante notar
que el producto de las formulas de Laspeyres para
volumen fisico y la de Paasche para precios reproduce el
{ndice de valor.

En efecto,
EPQQn.Epnqn=Epnqn
ZPo9% Z Po 49p Z Po 9

lo que permite deducir el fndice de precios como
cociente del {ndice de valor por el de cantidad, o éste
como cociente de los {ndices de valor por los de precios,
cuando exista imposibilicad de un célculo directo.

Del mismo modo, el producto de las férmulas de
Paasche para volumen ffsico y Laspeyres para precios
reproduce también el {ndice de valor:

T Pp 9n anqo_EPnQn
Z Pn 9 EPQQO—EPOQO

5. Eleccion del afio base

No existen normas para determinar a priori el perfodo de
base més adecuado para calcular los {ndices de comercio
exterior. Las decisiones respecto a la adopcion de un afio
determinado estin en la prictica influidas por la conve-
niencia de utilizar un afio com@in con otros indicadores
economicos ({ndices del producto bruto, {ndices de pro-
duccién industrial, {ndices de produccién agr{cola, etc.).
Debe tenerse en consideracién ademds la conveniencia de
uniformar las bases del clculo de los {ndices siguiendo
las recomendaciones internacionales al respecto, con el
fin de lograr la comparabilidad internacional. Sobre este
punto existe una recomendaci6én de la Comisi6n de Esta-
distica de las Naciones Unidas tendiente a propiciar el
‘cambio de afio base de los fndices de comercio exterior
cada cinco afios. Por este motivo actualmente la CEPAL
presenta sus {ndices sobre la base 1963= 100 y se esta
preparando el cambio de base al afio 1970, que ha sido
recomendado por la Comisibn de EBstadfstica, en su
decimoséptimo perfodo de sesiones!! para la presenta-
cién de los {ndices del sector externo.

“Nnciones Unidas, Comision de Estadistica, /nforme sobre
el decimoséptimo periodo de sesiones (13-24 de noviembre de
1972), E/CN.3/440.
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Por otra parte, no conviene adoptar como perfodo
base un afio anormal, en que haya habido restricciones o
controles excepcionales para el comercio exterior, malas
cosechas, u otros factores que pueden provocar distorsio-
nes en los {ndices que se calculan a base de ese afio.

6. Método de ajuste de la muestra seleccionada
al universo estadistico

El ajuste que es necesario efectuar en las partidas selec-
cionadas para el céilculo de los {ndices con el fin de que
éstos tengan una cobertura que corresponda al 100 % de
las exportaciones e importaciones puede efectuarse por
varios métodos. Cuando hay informacién completa para
cada afio es posible perfeccionar el método de ajuste al
universo estadfstico. Es por eso que ahora que la CEPAL
dispone de datos de comercio exterior grabados en cinta
magnética, ha logrado eliminar muchas de las limitacio-
nes de los métodos utilizados anteriormente cuando se
iniciaron estos célculos. En términos generales, los

. métodos empleados han sido:

\U Luego de seleccionar la muestra y calcular los valp-
ires a precios constantes del afio base, segfin la férmula de
Laspeyres, el gjuste de los grupos se efectuaba distribu-

1 ;S'endo los productos no incluidos de acuerdo a la estruc-
\tura que tenfan en cada afio los productos de la muestra,

‘gPor ejemplo, si las importaciones se clasificaban en

bienes de consumo, materias primas y bienes de capital y
los valores de la muestra distribuida en estos grupos eran
los signientes:

Wil Participacion

Grupos millones de de cada grupo

Abdirer en el total de

la muestra
%

Bienes de consumo 180 30
Materias primas 120 20
Bienes de capital 300 50
600 100

Los productos no incluidos para los cuales Ginicamente se
conocia el valor total (éste se obtiene restando del valor
total de las exportaciones o importaciones el valor total
de los productos de la muestra) se distribufan en los
grupos de la clasificacion adoptada para el célculo del
{ndice segfin la participacibn que a cada grupo corres-
pondia dentro de la muestra. Asi, suponiendo que el
valor total de los productos no incluidos era de 150
millones de dolares, 30% de éstos se asignaba a los bienes
de consumo, 20% a las materias primas y 50% a los
bienes de capital:

Millones de
dolares
Valpr total de los productos no
incluidos por distribuir 150
Bienes de consumo 45



30
75

Materias primas
Bienes de capital

Estos valores se sumaban a los grupos de la muestra
correspondiente y luego los valores corrientes ajustados
de cada grupo se deflacionaban por los {ndices de valor
unitario de cada grupo, obteniéndose as{ los valores a
precios constantes ajustados al 100 %.

Este método puede naturalmente provocar distor-

siones de consideracibn respecto de los valores distri-
buidos de los productos no incluidos, ya que si éstos se
clasificaran tendrfan posiblemente una estructura
distinta a la de la muestra seleccionada sobre la que se
baso la estimacién de distribucién; pero se optd por este
método dada la imposibilidad material de clasificar cada
aflo los datos de todos los pafses considerados.
ii) Posteriormente se adoptd como norma otro méto-
do tendiente a ajustar los fndices de comercio exterior
calculados con base en 1955. Este consist{a en clasificar
en dicho afio todas las partidas de importacién y expor-
tacibn de modo que tanto las partidas de la muestra
como las partidas del cllculo de los {ndices se cifieran a
las clasificaciones adoptadas por la CEPAL. Asf fue
posible conocer para el afto base 1955 la estructura
efectiva del comercio exterior, tanto de las partidas de la
muestra como de las excluidas. A base de la estructura
de estas (iltimas se efectud la distribucién de los produc-
tos no incluidos en los demés afios.

El supuesto implicito de este método es que en
cada afio las partidas no incluidas tienen la misma distri
bucibn que en el afio base, lo que naturalmente no
ocurre. Pero dada la dificultad de clasificar desde los
anuarios todas la partidas en cada afio, este método
ofrece menos posibilidades de distorsién que el anterior.
fit) Finalmente, la posibilidad de disponer de informa-
ciones sobre comercio exterior en tarjetas perforadas
enviadas por los pafses permite clasificar todos los pro-
ductos, tanto los de la muestra como los excluidos, cada
afio, seglin las clasificaciones empleadas para el célculo
de los {ndices. Asf se cuenta con la estructura efectiva en
cada afio, en valores corrientes. Entonces el ajuste se
limita a deflacionar los valores corrientes totales de cada
grupo por el {ndice de precios, suponiendo que los
precios de los productos no incluidos se mueven en el
mismo sentido que los de los productos incluidos.

7. Valores constantes segun varias clasificaciones

Los datos que se pueden obtener de las publicaciones
oficiales de comercio exterior se han agrupado por
dittintas clasificaciones estadfsticas. Los valores que
pueden obtenerse directamente de esas publicaciones son
valores corrientes de cada afio; 1as series en valores cons
tantes de los pafses latinoamericanos se basan en los
chlculos efectuados en la CEPAL. Est4n agrupadas segiin
1a clasificacibn por origen o naturaleza del producto, en
¢l caso de las exportaciones, y la clasificacibn por uso o
destino econémico (CUODE), en el caso de las importa-
clones. Ambas han sido utilizadas como clasificaciones
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bésicas para calcular los {ndices y los valores constantes
correspondientes.

No obstante, en la actualidad surge la necesidad de
disponer de series en valotes constantes seglin otras clas-
ficaciones, como por ejemplo la cucl Modificada, a fin
de conocer la evolucidn del volumen ffsico de algunos
grupos més desagregados. Aun cuando el principal pro-
blema que esto plantea se relaciona con lo sefialado en el
punto 6 sobre ajustes de la muestra por cobertura
incompleta, se ha considerado conveniente tratarlo sepa-
radamente debido a que en la CEPAL se esté intentando
resolver este problema metodologico.

Ya se ha explicado que los valores constantes se
calculan (inicamente para las partidas incluidas en la
muestra. Para los productos excluidos de ese célculo los
valores constantes se obtienen deflacionando los valores
corrientes por {ndices de valor unitario de los grupos
correspondientes. En cada grupo los valores constantes
que se obtienen con este método para las partidas no
incluidas en la muestra se suman con los valores cons-
tantes de la muestra y se obtienen los valores constantes
ajustados de cada grupo.

A su vez, sumando los valores constantes ajustados
de todos los grupos se obtienen los valores constantes
totales de la importacibn o la exportacibn.

Si el mismo método de ajuste se utiliza para obte-
ner valores constantes seglin otra clasificacién, como por
ejemplo la cuci Modificada, éstos pueden ser diferentes
de los valores constantes totales obtenidos segin la
primera clasificacion. La diferencia se deberia a que:

i)  Las partidas no incluidas en la muestra se clasifican
con dos criterios distintos y en consecuencla se distri
buyen de manera distinta en una y otra clasificaci6n;

i) Cada uno de los grupos que resulta se deflaciona
por los {ndices de valor unitario del grupo que les corres-
ponde en cada clasificacibn y como éstos difieren, los
valores constantes totales que se obtienen para cada
clasificacion son distintos.

Por consiguiente, si se aplicara el método de ajuste
mencionado y se utilizaran dos clasificaciones indepen-
dientes, los {ndices de valor unitario correspondientes al
total de importacion o exportacidbn, que se obtendrian
mediante la fébrmula de Paasche dividiendo los valores
corrientes por los valores constantes, serfan también
distintos en ambas clasificaciones.

Para evitar que esto ocurra serfa necesario disponer
de valores constantes de las partidas no incluidas en la
muestra al nivel méis desagregado posible y que podria
ser el de partida estadistica. De este modo se tendrian
datos en valores constantes para las partidas incluidas y
no incluidas en la muestra, es decir, el movimiento total
de exportacion o importacion por partidas de la clasifica-
cion estadistica. Sumando los valores constantes corres-
pondientes de las partidas de la muestra con las no
incluidas se pueden obtener los valores constantes segfin
las diversas clasificaciones que interesen y los totales
generales en todos los casos seréin iguales.

La forma préctica de aplicar este método serfa:

i} Elegir una clasificacién para deflacionar las partidas
no incluidas en la muestra. El ideal es que esta clasifica-




cién sea lo méds desagregada posible a fin de que los
fndices de valor unitario que se utilicen como deflactores
sean los més representativos posibles de las partidas que
se van a deflacionar y que correspondan a los mismos
grupos. Por otra parte, interesa que la clasificacién
empleada sea de amplio uso internacional a fin de faci-
litar su comparabilidad. Como sugerencia podrfa utili-
zarse la CucCl, que cumple con las condiciones antes
mencionadas.

ii) Deflacionar una a una las partidas no incluidas en la
muestra. Se utilizar{a como deflactor el {ndice de valor
unitario del grupo en el que esté clasificada la partida no
incluida. Esta operacién serfa muy laboriosa si se efec-
tuara sin la ayuda de una computadora, pero es muy
simple mediante su empleo.

iii) Con este método se dispondr{a de valores corriente
y constantes para todas las partidas (incluidas y no
incluidas en la muestra). Agrupindolas con distintos
criterios, se obtendrfan los valores corrientes y constan-
tes totales y, en consecuencia, los indices implicitos.
Estos serfan iguales con cualquier clasificacién que se
utilizara.

8. Los problemas de los cambios de calidad

Son muy conocidos los problemas de orden prictico que
se plantean al calcular {ndices de quidntum (o de volu-
men fisico) y de valor unitario para productos indus-
triales que periddicamente sufren modificaciones en
cuanto a su empleo o derivadas de cambio de productivi-
dad, magnitud o capacidad de produccién.

Al calcular Indices de comercio exterior en los que
se incluye maquinaria se presenta el obsticulo que repre-
sentan los cambios tecnolégicos que ésta sufre y que
influyen en su productividad, los que pueden reflejarse
en forma erritica tanto en el fndice de quantum como
en el {ndice de valor unitario. As{, por ejemplo:

a) En un afio se importa una mdquina cuyo valor cif
alcanza a 2 000 d6lares y tiene una capacidad de produc-
cién de 5 unidades por hora de un producto X.

b) Al afio siguiente se importa otra mdquina de 6 000
dolares que produce el mismo artfculo, pero debido a
cambios tecnologicos, entrega 20 unidades por hora.

Si se calculan los fndices de quintum y de valor
unitario de esta mdquina basindose en la cantidad
(columna 1) y el precio por unidad (columna 3) del
cuadro 4, se obtendri lo siguiente:

Los fndices indican que mientras el quéntum o
volumen ffsico de la mdquina importada es igual en los
dos afios, el {ndice de valor unitario (o su precio) ha
aumentado tres veces en 1971.

Sin embargo, la situacién real, basindose en la
capacidad de producciébn de la méquina y no en la
cantidad o su peso fisico, es distinta. Si en los dos afios
se comparan las méquinas con relacién a su capacidad
productiva y se tomacomo base de comparacién el afio
1970, el {ndice de quéntum deberfa reflejar un aumento
correspondiente al megjoramiento que la miquina del afio

Cuadro 4

INDICES DE LA MAQUINA BASADOS EN
LAS CANTIDADES

Indice: 1970=100

: Precio
Afio Cantidad Valor por Valo
a : Quéintum -
unidad unitario
(1) (2) (3 (4) (3)
1970 1 2 000 2000 100 100
1971 1 6 000 6 000 100 300

aSe supone implicitamente en este ejemplo que el peso
fisico de la miquina en los dos afios es el mismo.

1971 tiene en su capacidad productiva por los cambios
tecnolégicos que ella posee (columna 3 del cuadro 5).
Asimismo, el {ndice de valor unitario deberfa medir las
variaciones en el precio de las méquinas en funcién de lo
que ellas producen (columna 4) y no a base del valor
unitario por unidad o por peso fisico. Asf, los {ndices
serfan los que muestra el cuadro §5:

Con este ajuste a los datos bisicos de la cantidad y
el valor de importacién, se reflejarfa la situacién real
tanto en el {ndice de quantum como en el {ndice de
valor unitario. El {ndice de quéntum indicarfa que en el
afio 1971 se ha importado el equivalente a 4 méquinas
del afio 1970, medidas en su capacidad de produccién. A
su vez, el {ndice de valor unitario mostrarfa que en el
afio 1971 el precio de una mdquina equivalente en su
capacidad de produccion a la del afio 1970 es menor en
un 35 % con respecto a este afio.

No se puede determinar la influencia que los
cambios de productividad sefialados en este ejemplo

Cuadro 5
INDICES DE LA MAQUINA BASADOS EN LA CAPACIDAD DE PRODUCCION

Capacidad Relacién Indice: 1970 =100
valor/
Afo Cantidad Valor - capacidad
produccion— Valor
hora de i Quéntum unitario
produccién
(1) (2) (3) (4) (3) (6)
1970 1 2 000 400 100 100
1971 1 6 000 300 400 75




pueden tener en los {ndices de quantum y de valor
unitario de las importaciones y las exportaciones, y en
consecuencia en la relacién de precios del intercambio.
En las maquinarias importadas se pueden incorporar
todos los afios avances tecnoibégicos y mejoramientos de
su capacidad productiva o de otro orden; sin embargo,
en general la sustitucién de unos pafses por otros respec-
to a la procedencia de las maquinarias no implica necesa-
riamente un mejoramiento de la calidad de las mismas.
Debe considerarse ademés que los pafses latinoame-
ricanos realizan con frecuencia importaciones tanto de
vehiculos usados como de otros equipos usados.

Igualmente, con referencia a las exportaciones lati-
noamericanas, cabe sefialar que, paulatinamente, en ellas
se incluye cada vez mayor niimero de productos manu-
facturados, de modo que no es posible predecir o estimar
el efecto que estos cambios pueden producir en los
indices de las importaciones y exportaciones ni en la
relacién de precios del intercambio.

De los ejemplos sefialados se desprende que serfa
necesario ajustar los datos bésicos de comercio exterior
cuando se pretende calcular {ndices que incluyen pro-
ductos industriales como las maquinarias. Dicho ajuste
tendrfa por objeto reemplazar las cantidades o el peso
fisico por otros elementos que permitan medir la eficien-
cia o la productividad, a fin de poder compararlas en los
distintos afios sin provocar, ni en el {ndice de quantum
ni en el {ndice de valor unitario, distorsiones motivadas
por los cambios de homogeneidad o calidad. Sin embar-
go, en las condiciones actuales no hay ninguna posibili-
dad, ni siquiera en los pafses con mayor avance en el
campo estadfstico, de introducir gjustes a los productos
industriales por variaciones de calidad u homogeneidad,
aun cuando ellos cuentan con mayores recursos y con
otros elementos de informacién estadfstica que son
indispensables para intentar abordar esta tarea. Asf, por
ejemplo, tanto en los Estados Unidos como en otros
pafses altamente industrializados se podria estudiar la
posibilidad de calcular para sus exportaciones los {ndices
para el grupo de maquinarias, dado que esos pafses las
producen y las exportan y disponen de la informacién
sobre sus caracterfsticas y los cambios tecnoldgicos que
ocurren. Ello permitirfa estudiar la posibilidad de expre-
sar cada méquina en términos comparables en los
distintos aflos.

NingQn pafs latinoamericano dispone de los elemen-
tos de informacién que tienen los pafses avanzados. El
problema se acentfia cuando se tratan las importaciones
latinoamericanas, cuyos datos bésicos no permiten
efectuar ajustes por variaciones de calidad, puesto que
no hay informaciones sobre la productividad o eficiencia
de las méquinas en los distintos afios, y no se conocen las
diferencias que existen cuando proceden de distintos
pafses productores. Debe considerarse que un pafs
efectia sus importaciones desde varios orfgenes, de
modo que aun las importaciones realizadas en un afio
pueden estar formadas por maquinarias de diferentes
caracteristicas. En consecuencia, la comparacibn con
otros afios serid tanto més diffcil cuanto més variaciones
ocurran en los pafses desde los cuales se importa. Asf,
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ademas del problema que plantean los cambios que
ocurren de un afio a otro en las maquinarias por las
modificaciones tecnoldgicas incorporadas en ellas, surgen
dificultades por las discrepancias que provoca la sustitu-
cion de unos pafses proveedores por otros.

Con fines ilustrativos se presentan en el cuadro 6 las
importaciones de méquinas fresadoras efectuadas por el
Brasil, especificando los paises desde los cuales proceden
las médquinas, en los afios 1963, 1964 y 1965. Como
puede observarse, proceden de 19 pafses en 1963 y 15
en 1965; si se comparan tanto los valores unitarios como
los pesos medios de las maquinas, las variaciones son
apreciables. Asf, en 1963 las fresadoras importadas desde
Espafia tienen un valor unitario de 2 600 dblares,
mientras que las importadas desde Alemania oriental
valen 18 600 dblares. En los otros afios las variaciones
son también de gran magnitud segfin los distintos paises
de procedencia.

Existen también variaciones de consideracidn
cuando se comparan los datos de los tres afios para las
méquinas procedentes de un mismo pafs. As{, por
ejemplo, las importaciones procedentes de Alemania
occidental y Estados Unidos, los principales proveedores
de estas méquinas, presentan variaciones en los valores
unitario de 197% y de 244%, respectivamente, al
comparar 1963 y 1965.

Las importaciones desde todo origen presentan una
variacién de valores unitarios de 60% entre 1963y 1965,
con tendencia a importar fresadoras més pesadas en
1963.

Se presenta también el caso inverso, como ocurre
con la importacion de vehiculos para transporte en el
Brasil, donde a partir de 1957 se efectuaron importacio-
nes de chasis con motores para omnibuses y camiones
cuyos pesos por unidad disminuyen paulatinamente
hasta el afio 1960, en que pricticamente no se registran
mis importaciones. La relacién de los precios por unidad
comparados con los precios por tonelada, indicar{a que,
por el desarrollo de la industria automotriz en el Brasil,
se importaron los vehfculos cada vez con menor nimero
de piezas y partes componentes, pues éstas son fabri-
cadas en el pafs para ser incorporadas en los chasis con
motor importado. (Véase el cuadro 7.)

Asf, mientras los valores unitarios por unidad dismi
nuyen (cada unidad tiene cada vez menor nfimero de
piezas) los valores unitarios por tonelada aumentan (se
van excluyendo paulatinamente en los vehfculos impor-
tados las partes menos costosas que son fabricadas en el
pafs, de modo que el precio de cada tonelada importada
es cada vez mayor).

Las importaciones por pafses de origen sefialan la
misma tendencia en los valores unitarios, como puede
observarse en el cuadro 8, que muestra las importaciones
desde Alemania occidental, Estados Unidos e Italia, prin-
cipales proveedores. _

Los dos ejemplos que se han presentado sirven para
destacar los cambios que a corto plazo se producen en la
composicion de las importaciones, motivados por el pro-
ceso de industrializacién de algunos pafses latinoameri-

.



Cuadro 6
BRASIL: IMPORTACIONES DE FRESADORAS
Partida nacional 66 408
(Valores cif en miles de dblares)

1963 1964 1965
a Tone- Precio . Tone- Precio . Tone-  Precio
Pisedeorgen Utk Tone G g U T e por Ut Ty s por
des  das por._AnE des dus por — MAL . des  das por  uni-
. unidad  dad unidad  dad unidad  dad
1. Alemania occidental 69 143 727 21 10.5 53 157 702 3.0 13.2 55 376 1140 6.8 20.7
2. Alemania oriental 21 152 391 7.2 18.6 2 10 31 5.0 15.5 15 61 188 4.1 12.5
3. Argentina 16 27 51 1.4 3.2 5 13 26 2.6 5.2 3 1 5 0.3 1.7
4. Austria 5 15 31 3.0 6.2 — - - - - - - - -
5. Estados Unidos 56 377 944 6.7 16.9 35 220 680 6.3 19.4 12 122 495 10.2 41.3
6. Francia 18 64 256 3.6 14.2 4 7 35 1.8 8.8 2 6 35 3.0 17.5
7. Hungrfa 9 26 59 2.9 6.6 5 15 38 3.0 1.6 3 8 20 2.7 6.7
8. Italia 26 45 124 1.7 4.8 16 40 105 25 6.6 26 47 172 1.8 6.6
9. Japon 1 10 16 1.0 16.0 7 27 92 3.9 13.1 7 20 517 2.9 8.1
10. Noruega 2 5 10 25 5.0 - - - ~ - - - -
11. Pafses Bajos - - - 3 5 20 1.7 6.7 2 2 16 1.0 8.0
12. Bélgica-Luxemburgo 1 1 10 1.0 10.0 - - - - v - - -
13. Polonia 6 21 37 35 6.2 9 33 61 3.7 6.8 13 26 56 2.0 4.3
14, Reino Unido 6 33 109 53 18.1 20 83 271 4.2 13.6 7 15 58 21 8.3
15. Suecia 6 14 46 23 Tl 4 7 23 1.8 5.8 6 18 51 3.0 8.5
16, Suiza 13 16 114 1.2 8.8 4 14 76 3.5 19.0 4 121 407 3.0 1017
17. Checoslovaquia 81 224 S10 28 6.3 53 229 517 43 9.8 27 92 183 34 6.8
18. Unidn Soviética 1 3 5 3.0 5.0 7 33 52 47 1.4 1 q 12 7.0 12.0
19. Dinamarca - - - - - 1 2 i 2.0 7.0 - - - - -
20Q. Espaita 8 10 21 1.3 26 3 7 17 23 57 - ~ - - -
21. Rumania 6 14 26 2.3 4.3 4 12 21 3.0 5.3 - - -~ - -
Total 351 1195 3487 3.4 9.9 235 914 2774 3.9 11.8 183 923 2895 5.0 15.8
Fuente: Comercio Exterior del Brasil, Ministerio de Hacienda, Servicio de Estadistica Economica y Financiera.
canos, y por los avances tecnolbgicos que experimentan Cuadro 7
las maquinarias de un afio a otro. BRASIL: IMPORTACIONES DE CHASIS CON
Si se calculan los {ndices de quantum y de valor MOTORES PARA OMNIBUSES Y CAMIONES
unitario de las un-portacwne's de fresadoras, tomando Parilde nacionel 68 158
como base la cantidad en unidades y el peso en tonela- i
das, se obtendrfan las cifras que figuran en el cuadro 9. {Valores cif en miles de dblares)
La diferencia en los {ndices de los cuadros 9y 10
son enormes, a tal punto que en el primer caso el {ndice Tone Valor unitario
de valor unitario en 1965 aumenta en 59 % respecto a Aflo Unide-  Tone ladas .0
1963, mientras que el mismo {ndice basado en el peso en i et .o Unidad fj,’;';
toneladas registra un aumento de sdlo 8 %. A su vez,
mientras el {ndice de quantum basado en el nlimero de 1957 23706 33 549 1.4 43 875 2.1 L5
unidades en el afio 1965 es de 52, el més bajo de los tres
afios, el mismo {ndice del afio 1965 a base del tonelaje es I8 _Neen soe -3 . s 58
de 77, superior al afio 1964. De estas comparaciones 1959 53388 38102 07 68592 13 1.8
resulta que no s6lo existen diferencias en las series, sino 1960 12768 6772 Q.5 15054 1.2 2.2
que éstas son divergentes. 1961 ~ _ L _
Al analizar esos cuadros parecen mis representa-
tivos los fndices basados en el peso en toneladas. En e 1 ! L8 1 Lo 10
alguna medida debe existir cierta proporcién entre el 1963 = & = - - -
peso y el tamafio de una miquina, pudiendo estimarse
que éstas aumentan de precio cuando son més grandes. Fuente: Comercio Exterior del Brasil, Ministerio de Hacienda,

De ser asf, los precios por tonelada medirfan mejor las
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Servicio de Estadistica Economica y Financiera.



Cuadro 8
BRASIL: IMPORTACIONES DE CHASIS CON MOTORES PARA OMNIBUSES Y CAMIONES SEGUN PAISES DE ORIGEN

Partida nacional 68 155 -

(Valores cif en miles de dblares)

- " 1"33& Valor unitario

nida- one- la

Pals de origen Afo des Iodas por Valor Unidad Tone-

unidad ladas

Alemania occidental 1957 4 880 5158 1.1 8 210 1.7 1.6
1958 11 996 13660 1.1 27 134 2.3 2.0
1959 9595 7 547 0.8 19 656 2.0 2.6
1960 5208 21792 0.5 7742 1.5 2.8

Estados Unidos 1957 14 393 21310 1.5 25718 1.8 1.2
1958 24 899 28 149 1.1 35488 1.4 1.3
1959 39 937 26 536 0.7 37 852 0.9 1.4
1960 6410 3 062 0.5 4 476 0.7 1.5

Italia 1957 3551 4790 1.3 11714 3.3 2.4
1958 3200 3689 1.2 9423 2.9 2.6
1959 3400 3211 0.9 9 044 2.7 2.3
1960 1150 918 0.8 2 836 2.5 3.1

Fuente: Comercio Exterior del Brasil, Ministerlo de Hacienda, Servicio de Estadistica Econdmica y Financiera.

variaciones entre dos afios que el precio por unidad. Esta
apreciacibn se confirmarfa por las variaciones del {ndice
de valor unitario a base de toneladas que refleja un
aumento similar en 1964 y 1965 en contraste con las
grandes variaciones que refleja el mismo fndice del
cuadro 9. Pero en ninglin caso podrfa afirmarse que
existe una relacibn proporcional entre el tamafio de una
méquina y su productividad, lo que significa que un
{ndice basado en el peso ffsico de las maquinarias
tampoco mide su productividad.

Lamentablemente, no siempre se cuenta con datos
de cantidad y respectivo peso fisico para todas las
maquinarias y equipo, lo que hace sumamente diffcil
comprobar si éstos son o no comparables en dos o més
afios. La mayorfa de los pafses publica Gnicamente una
unidad f{sica (cantidad o peso) segiin lo exija la partida
arancelaria, especialmente én aquellos pafses en que rige
el derecho especifico. Sin embargo, aun cuando se
disponga de los datos de unidadesy peso f{sico, como en

Cuadro 9
BRASIL: IMPORTACIONES DE FRESADORAS
(Indices calculados sobre la base del niimero de unidades)

los dos ejemplos anteriores, es muy dificil juzgar a base
de las variaciones de los precios, la homogeneidad de la
maquinaria importada. AGn més, debe considerarse que
si bien algunos elementos estadisticos de informacibn
disponibles, como el peso fisico de cada unidad y el
valor unitario de las méquinas, permiten para algunas
partidas deducir si a lo largo del perfodo las méquinas
son o no equivalentes, esos elementos no son suficientes
para asegurar que se trate de maquinarias cuya producti-
vidad sea la misma en todos los afios.

Asf, podria darse el caso de que en los afios de la
serie considerada las importaciones de un tipo de maqui-
naria registren pesos medios por unidad y valores unita-
rios aproximadamente similares y sin embargo se trate de
miquinas cuyas caracteristicas de produccibn sean dife-
rentes. La equivalencia entre el peso fisico y los valores
unitarios no basta para comprobar si las maquinarias son
estrictamente comparables en su capacidad de produc-
cibn. Consecuentemente, la objecidn respecto a la

Cuadro 10
BRASIL: IMPORTACIONES DE FRESADORAS
(Indices calculados sobre la base del peso en toneladas)

i S : ';dta izae ‘: e:‘:rlt(;lre?ge Indices: 1963 V: looli p rsfg;ag;s . ’;'/,:’,&,ei,ge Indices: 1963 Vi Z:
dblares Qudntum i dblares Qudntum B
1963 351 3487 100 100 1963 1195 3487 100 100
1964 235 2774 67 119 1964 914 2774 76 104
1965 183 2 895 52 159 1965 922 2 895 77 108
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validez de calcular indices con productos que pueden
estar afectados por diferencias de calidad o tener dife-
rente productividad alcanza a todos los productos indus-
triales, aun cuando algunos tengan elementos estadfis-
ticos de comparacion equivalentes.

No obstante, se insiste con frecuencia en la impor-
tancia de examinar las variaciones de los precios de las
partidas para decidir si deben incluirse o no en la
muestra para el clculo de los fndices, aunque como ya
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se ha sefialado, ese examen no permita conocer si ha
ocurrido 0 no un cambio en la calidad, eficiencia o
productividad de las mdquinas. Con ese examen puede
advertirse Gnicamente cudles partidas presentan grandes
variaciones en sus valores unitarios y son por lo tanto
“implicitamente” no homogéneas en los distintos afios,
y cuéles partidas tienen valores unitarios similares y son,
en consecuencia, “presuntamente’’ homogéneas. Pero en
ningiin caso el examen de estos valores serviri para
indicar si los productos difieren o no en su calidad.









