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INTRODUCCION

Ia historia reciente de El1 Salvador se ha caracterizado por importantes
migraciones internas y mds alld de sus fronteras. Ia migracién no es un
fendmeno nuevo en el pais. Por el contrario, tradicionalmente muchos de sus
habitantes han emigrado intentando mejorar su nivel de vida. En los sesenta,
miles se desplazaron a Honduras en busca de ingresos mids favorables. A
finales de esa década, su repatriacién forzosa desembocd en la guerra "de las
cien horas" entre ambos paises. Este retorno masivo acentud las precarias
condiciones de vida de las mayorias, la desigualdad y la diferenciacidén en la
estructura social. Ia postergacién de reformas econdmicas y sociales, y el
clerre de espacios democraticos condujeron al conflicto social y armado que
caracteriza a El Salvador desde 1981. Asi la migracidén aumentd con la crisis
politica y el deterioro econdémico general en el pais.

El desplazamiento a los Estados Unidos constituyd una opcién atractiva
para miles de salvadorefios. Su migracién a dicho pais tiene rasgos
especiales. Su caracter es individual, a diferencia de la que se hace a
Australia o Canadd, paises donde se reubica la familia entera. De ahi que
los migrantes en Estados Unidos muestren vinculos fuertes con los familiares
gque no se desplazaron. Ademds, en general, se trata de un fendmeno
permanente (Montes, 1987).

El presente trabajo tiene dos [_gbjetivos principales. El primero es
analizar el impacto sociocecondmico de las remesas internacionales en las
familias pobres. El segundo es evaluar algunas medidas que permitan usar las
remesas para incrementar la productividad y la produccién de los pobres.

El estudio estd organizado en cinco capitulos y un apéndice estadistico.
El primer capitulo presenta el marco metodoldgico de la investigacidn. El
segundo examina la importancia de las remesas internacionales en la economia
de El Salvador. El tercer capitulo analiza algunos efectos de las remesas y
la migracién en la estructura familiar de los pobres. En particular, estudia
los canbios en el papel de la mujer en la administracién de los recursos
familiares. El cuarto capitulo se ocupa de la importancia de las remesas en
las decisiones econdmicas de las familias pobres. Agqui, se examinan sus
efectos en la composicidn del gasto y la tenencia de activos y, en
particular, se evaltia el interés de las familias receptoras en dedicar parte
de las remesas a la inversidén productiva. En el Ultimo capitulo se presentan
algunos modelos orgdnicos para promover el uso de las remesas en actividades
productivas a fin de mejorar, de manera sostenida, la calidad de vida de las
familias pobres y se subrayan algunas limitantes para ello.
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I. MAROO METODOIOGICO DE IA INVESTIGACION

El estudio se basé en varias formas de recoleccidén de informacidén. El
capitulo macroecondémico parte del andlisis de fuentes oficiales y de una
serie de trabajos scbre las remesas internacionales en El Salvador. Se
hicieron también entrevistas a funcionarios piblicos involucrados en la
gestidén de la politica financiera. Ia parte principal del estudio, el examen
de los efectos de las remesas en la economia y organizacién familiar de los
pobres y el disefio de medidas para su canalizacién productiva, se fundamentd
en el levantamiento de una encuesta a familias pobres. Esta se enfocd a una
muestra representativa aunque no se siguid un proceso aleatorio en su
seleccidn. Es decir, la carencia de un marco o directorio del cual extraer
la muestra por métodos estadisticos abligd a utilizar informacidén cualitativa
para elegir las familias a entrevistar. Este procedimiento se considera
valido en la medida que la representatividad muestral se juzgue en relacidén a
los fendmenos analizados y no respecto a la posible extrapolacién de los
resultados a toda la poblacidén. En particular, se desconoce el universo de
las familias receptoras de remesas en El Salvador.

Ia muestra seleccionada para la encuesta abarcéd tres zonas: urbana
pobre, urbana marginal y rural. En total se encuestaron 514 familias,
incluyendo a las que reciben remesas del exterior como a las que no lo hacen.
Para el estudio se tomé a la familia como unidad de andlisis del fendmeno de
las remesas y la migracidén. Ia decisién de emigrar en los grupos pobres no
es, en general, una decisién individual sino que involucra a la familia en su
conjunto. ILos efectos de la migracién recaen scbre la familia como grupo y
pueden representar un alivio para sus precarias condiciones de vida. Ilas
familias no receptoras sirvieron como grupo control.

El cuadro 1 presenta la distribucién de la muestra por zonas y
departamentos. De las 418 encuestas realizadas a familias receptoras de
remesas, 160 corresponden a la zona urbana pobre, 174 a la urbana marginal y
84 a la rural. ILas 96 encuestas a familias no receptoras son 40 de la zona
urbana pobre, 35 de la urbana marginal y 21 de la rural. El levantamiento se
llevé a cabo en los departamentos de San Salvador, Santa Ana, San Miguel,
l1a Libertad y San Vicente.

Ia clasificacién de familias receptoras y no receptoras de remesas se
determind con base en la respuesta de la familia a la pregunta de si recibia
ayuda en forma de dinero por parte de parientes en Estados Unidos. Ia
seleccién de zonas para la encuesta se apoyé en trabajos previos. Una
descripcidén sintética de los rasgos generales apuntados por Montes (1987) es
la siguiente:

*  Urbana pobre: familias con ingresos mensuales =-excluyendo remesas-
entre $200 y $300 ddlares, con vivienda de mala calidad en
multifamiliares subvencionados o equivalentes, con niveles
educativos de hasta bachillerato.
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* Urbana marginal: familias sin medios de vida propios o permanentes,
ni trabajos contratados, con ingresos de aproximadamente
$100 ddlares, viviendas precarias, mesones, tugurios o "colonias
piratas", provenientes del campo o del interior del pais, con un
nivel educativo que no supera el sexto grado de educacidén bésica.

* Rural: familias que habitan en micleos que no son cabeceras
departamentales, ni en poblaciocnes de estructura predominantemente
urbana. Sin embargo, no necesariamente viven en el campo, ni se
dedican al trabajo agropecuario.

El cuadro 2 muestra algunas caracteristicas de las zonas en las que se
levantd la encuesta. En la zona rural y en la urbana marginal las calles son
en general de tierra o grava; en la urbana pobre de asfalto o cemento. Ia
presencia de redes de tuberia de agua potable es menos frecuente en la zona
rural, y mayoritaria en la zona urbana pobre. Si bien los corrales para
animales y las parcelas para cultivo son mids frecuentes en la zona rural,
existen en mds del 30% de las viviendas encuestadas en las zonas urbanas
marginales,

El cuadro 3 presenta datos adicionales de las viviendas cubiertas por la
encuesta. Ios servicios de alunbrado eléctrico y de agua potable son comunes
en la zona urbana pobre. En cambio, en las otras zonas su frecuencia declina
hasta abarcar el 62.8% de las familias para el alumbrado y el 23.8% para el
agua potable en las zonas rurales. Ia separacién de la cocina de los
dormitorios se observa mayoritariamente en las tres zonas, si bien es mas
comin en la zona urbana pobre. En ésta, el nimero promedio de cuartos
utilizados como dormitorios es de 2.0, mientras que en la urbana marginal es
de 1.3 y en la rural de 1.6.

Casi todas las viviendas encuestadas en la zona pobre urbana son de
material duradero, en cambio, en la marginal su porcentaje es menor al 7%.
En la zona rural, el 61% de las viviendas son de materiales durables y el
33% son '"ranchos" hechos de paja, zacate o materiales similares. En
sintesis, se cbservaron mejores viviendas en la zona urbana pobre que en las
demds, situacidén que refleja una calidad de vida relativamente mayor.
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II. IMPACTO MACROECONCMIOO DE IAS REMESAS INTERNACICONATES

El comienzo de la década de los ochenta marca en El Salvador el inicio de una
crisis econdmica grave y prolongada. Este coincide con el estallido del
conflicto armado en el pais y con una serie de cambios desfavorables en la
esfera externa: alza de tasas de interés, deterioro de los términos de
intercambio y recesién de la economia mundial. Asi, en 1980 y en 1981 el
producto interno bruto (PIB) del pais cae en mds de 8% en términos reales.
la caida en el producto por habitante fue mayor, con un pramedio de casi
10% anual para el bienio. Estadisticas disponibles indican que en 1989 el
PIB se encontraba un 5% por debajo de su nivel real en 1980 (CEPAL,1990).

En el sector externo la crisis se refleja en una deterioro persistente
del balance comercial (véase cuadro 4). En 1981 y 1982, el déficit comercial
de bienes y servicios representd 9% del PIB; para 1989 dicho porcentaje se
habia elevado a 11.5%. En ocasiones, el deterioro comercial se acompafié de
una considerable fuga de capitales, fendmeno que se percibe en el rubro de
errores y omisiones del balance de pagos. Asi, en los tres primeros afios de
la década, El Salvador sufrié una pérdida acumlada de mds de $130 millones
ddélares de reservas internacionales.

A partir de 1983, las cifras muestran una acumulacién de reservas debido
en gran medida al incremento en las entradas por concepto de transferencias
unilaterales. De hecho, el financiamiento de la brecha externa ha recaido
cada vez mds en ellas y cada vez menos en las entradas de capitales. Si bien
las transferencias oficiales son las mds significativas, de acuerdo a las
cifras oficiales, 1la importancia de las transferencias privadas,
fundamentalmente remesas de salvadorefios en el extranjero, ha crecido de
manera sistemdtica en la década (véase cuadro 4).

Aun sin tamar en cuenta la probable subestimacién en las cifras
oficiales, es claro que las transferencias privadas ocupan un lugar relevante
en el ingreso de divisas al pais. Entre 1980 y 1989 las transferencias
oficiales aumentaron 8.8 veces mientras que las de cardcter privado 1lo
hicieron 14 veces. En 1980 el monto de transferencias unilaterales privadas
representaba sélo el 55% de las oficiales y para 1989 el porcentaje se habia
elevado a 87%.

1. Estimaciones del monto de las remesas internacionales

Ia estimacidén del monto de remesas internacionales en El1 Salvador ha sido
objeto de polémica. Ademds de las cifras oficiales, se cuenta con otras
estimaciones del volumen de las remesas internacionales durante los afios
ochenta en El Salvador. Ias estimaciones de Montes (1987 y 1989) y las del
Banco Central de Reserva de El1 Salvador (1990) consideran que para
El Salvador sélo los migrantes en Estados Unidos son fuente importante de
remesas familiares. Ios que estdn en otros paises y tiehen capacidad de
enviar remesas -i.e. los que migraron a Canadd, Australia y Suecia- se
desplazaron con su nicleo familiar completo, por lo que el volumen de sus
remesas es poco significativo.
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Montes (1989), con base en datos de una encuesta, estima la proporcison
de familias en El Salvador con parientes en Estados Unidos. A partir de ella
y efectuando el cdlculo del nimero pramedio de miembros '"nucleares" en el
extranjero cbtiene una cota minima de 950,225 salvadorefios en ese pais. Su
estimacién de las remesas mensuales por familia es de $148 délares y la cifra
calculada por emigrante es de $114 ddlares. A partir de los datos
anteriores, estimé que las remesas en 1989 se encontraron entre $812 y
$1,300 millones de délares. Estas cifras parecen scbrestimadas, ya que no se
hizo una distincién entre las familias con miembros nucleares y las que
tienen otros parientes mds lejanos en Estados Unidos.

Ios cdlculos del Banco Central de Reserva de El1 Salvador (BCR) parecen
subestimar la evolucién de las remesas internacionales (véase cuadro 5). Ia
razén principal del sesgo residiria, a su vez, en la subestimacién de las
remesas por emigrante pues supone que para 1987 el pramedio mensual era de
$26 ddlares. Expertos de la institucidén admiten que dicha cifra puede ser en
realidad mds alta, pero concluyen que el probable error se compensa por su
sobrestimacién de la tasa de actividad econdmica de los salvadorefios en el
exterior (BCR, 1989). la conjetura parece tener poco fundamento pues
diversas encuestas ubican dicha tasa en mds del 90% (Montes, 1987; Ministerio
de Planificacién, 1985).

Por su parte, Funkhouser (1990) presenta tres estimaciones del total de
remesas internacionales en El Salvador. Se considera que las variantes media
y alta sobrestiman el fendmeno debido a los supuestos acerca del envio de
remesas a El Salvador por emigrantes en paises distintos a 1los
Estados Unidos. 1a tercer variante parece subestimarla pues parte de una
cifra de remesas por emigrante demasiado baja.

En consecuencia, se elaboraron nuevas estimaciones para el presente
estudio. Ias cifras base se recogieron del censo estadunidense realizado en
1980, con la correccidén sugerida por Funkhouser en su variante alta. Ademds,
se supuso que entre 1980 y 1989 el 80% de la emigracidn neta de salvadorefios
se dirigié hacia dicho pais. Se considerd necesario ajustar un 20% las
estimaciones asi obtenidas de emigrantes salvadorefios en Estados Unidos.
Para calcular la evolucién de las remesas por emigrante en los ochenta se
partié de dos supuestos. El primero fue considerar que el promedio anual
para 1979 era de $700 délares. El segundo postula que la variacién de las
remesas estd directamente ligada a la diferencia entre la inflacién interna y
la depreciacién del colén en el mercado negro. las estimaciones que se
cbtienen de esta manera son inferiores a las de Montes, pero superan a las
del BCR (véase cuadro 6).

Cabe sefialar que en las estimaciones presentadas parece cuestionable la
caida de las remesas en 1985 y su gran aumento en 1988. Dicha evolucidén se
explica por los supuestos adoptados: la caida es producto de la devaluacién
del colon en el mercado negro, y el aumento que se presenta tres afios
después, es consecuencia del incremento en el numero de emigrantes.
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2. Relevancia macroecondmica de las remesas

Aunque ya los datos oficiales muestran la importancia de las remesas en la
economia salvadorefia, las cifras aqui estimadas la acenttian. Asi, en 1989
éstas fueron equivalentes al 15% del producto interno bruto del pais y al
17% del ingreso nacional. (véase cuadro 7).

A la vez, indican que en 1989 las remesas casi superaron el ingreso de
divisas generado por las exportaciones de bienes y servicios en su conjunto y
cubrieron cerca del 60% de las importaciones correspondientes (véase cuadro
7). De hecho, en ese ano, el monto de las remesas fue tres veces mayor que
el valor de las exportaciones de café. Desde 1986, las remesas han rebasado
los montos correspondientes al déficit comercial de bienes y servicios. En
los ultimos afios proporcionaron un flujo de divisas que supera por mucho el
servicio de la deuda externa. Ademds, si se considera que en 1989 el saldo
de la deuda externa de El Salvador era de $2,127 millones de ddélares (CEPAL,
1990), el volumen de remesas en ese afio fue equivalente a casi el 36% de
dicho saldo.

~ En la medida en que las remesas posibilitan las importaciones basicas se
aminora el impacto de la restriccidén externa que enfrenta la economia
salvadorefia en su crecimiento. Con ello se ha evitado una mayor caida de los
niveles de vida de la poblacidén, al caompensar la reduccidén en el flujo de
capitales. Sin embargo, es dificil negar a priori que también hayan dado
lugar a una fuga de capitales, ya sea de manera directa o a través de la
facturacién alterada de importaciones y exportaciones.

3. Impacto de las remesas en el ingreso nacjonal

Ia evaluacidén sistemdtica del efecto global de las remesas cbliga a contar
con una estimacién del desamperioc de la econcmia bajo distintos escenarios.
1o anterior requeriria de un modelo macroeconométrico que estime los efectos
de las remesas, tanto a corto como a largo plazo. Dicha tarea rebasa los
abjetivos del presente capitulo, pues sélo se busca dar una idea aproximada
de la relevancia de las remesas en la economia nacional.

Otra manera de realizar el andlisis es por la comparacién del nivel del
ingreso nacional con y sin las remesas (Webb R. et al, 1988). Este método
privilegia los efectos de corto plazo e ignora los de tipo indirecto que se
manifiestan en plazos mas largos. Asi, no considera las repercusiones que la
migracién y las remesas tienen en el nivel de actividad a través de 1la
demanda y la oferta. Ios efectos via demanda surgen del gasto de las
remesas al interior de la economia, tomando en cuenta los cambios en el
multiplicador por las variaciones en la distribucién del ingreso.

Ios efectos indirectos, por medio de la oferta, se asocian por un lado
con el volumen de importaciones esenciales que las remesas posibilitan,
nientras que por otro, se relacionan con el hecho de que la migracién reduce
la fuerza de trabajo nacional, o sea, merma los recursos humanos.

El cuadro 8 presenta una estimacién del impacto de las remesas en el
ingreso nacional. Se distinguen dos efectos: el directo y el indirecto. El
primero de ellos estd constituido por el efecto irmmediato de las remesas, el
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sequndo refleja el incremento en el ingreso nacional que posibilitan las
remesas a través de la importacidén de bienes basicos. Este se calcula a
partir del cociente [importaciones basicas/PIB] y de una estimacidn de los
porcentajes de remesas que, en Ultima instancia, se destinaron a financiar
importaciones de ese tipo. ILos resultados muestran que el efecto total de
las remesas en el ingreso nacional fue aumentando en el periodo 1980-1989.
Asi, en témminos reales, en 1980 su impacto equivalia al 3.5% del PIB, en
1985 al 25%, y en 1989 al 28%.

4, las remesas v el mercado cambiario

la escasez de divisas en el sistema bancario y las restricciones a la
importacién de determinados bienes tuvo como resultado el surgimiento del
mercado negro de divisas. Este mercado se alimentaba por el flujo de ddlares
que ingresaban por canales informales, y cuya fuente principal eran las
remesas de Estados Unidos. ILa demarnda excesiva de divisas, el uso de canales
informales para el envio de remesas y la cotizacidén del délar en el mercado
negro muy por encima de la oficial condujeron a que las transacciones de
divisas se efectuaran en el mercado negro. Asi, éste se expandid rdpidamente
en términos del volumen de operaciones efectuadas. Como sefialan las cifras
del BCR, la captacién de remesas por el sistema financiero formal fue baja en
los primeros siete afios de la década de los ochenta (véase cuadro 9).

la incertidumbre acerca del monto de remesas que ingresaron al pais, el
bajo nivel de reservas internacionales y la resistencia oficial a depreciar
el tipo de cambio nominal tuvieron como consecuencia que entre 1982 y 1985 se
adoptara una politica cambiaria de tasas miltiples, lo que institucionalizé
la segmentacidén del wnercado de divisas. Sin embargo, las dificultades
enfrentadas para alterar la estructura del camercio exterior y la creciente
separacién de las cotizaciones del mercado bancario y del mercado hegro
condujeron, en enero de 1986, a la devaluacidén nominal que fijé el tipo de
canbio en 5 colones por délar, y a la unificacién de las paridades miltiples.
A pesar de la unificacién cambiaria y de la estabilidad del ddlar, la
existencia del mercado negro no se debilitd, debido a la incapacidad del
sistema financiero formal de competir eficientemente en la captacién de
divisas.

El riesgo del envio a través de canales informales impulsd el uso de
correos privados, couriers, que transportaban la carta remesa y ofrecian el
servicio de cambio. Ante la expansién de estos medios el sistema bancario
oficial poco logrd para competir en la captacién de divisas. Una limitante
fue su obligacién de convertir la divisa al tipo de cambio oficial. Ademis,
el sistema formal carecidé de una red de sucursales con la cobertura nacional
que proporcionaban las agencias privadas.

El mercado negro mostré desde un principio rasgos de alta
concentracidn. Segun algunos expertos, cinco casas de cambio -—-entonces
ilegales-- y dos agencias couriers eran responsables de la mayor parte de las
transacciones de divisas. A la vez, se desarrolld una red de casas de cambio
que, aungue ilegal, servia para satisfacer la demanda de divisas de los
importadores grandes y medianos. Esta red contaba con un sistema eficiente
de captacidén de remesas y manejaba intermediarios que recibian entre 0.03 y
0.05 de coldén por ddélar cambiado. Dichas casas proporcionaban capital de
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trabajo a los intermediarios, quienes lo reintegraban al final del dia. De
esta forma las casas de cambio controlaban el mercado, sin que el mimero de
transacciones individuales realizadas en sus locales fuese elevado.

con la reciente Iey de Casas de Cambio, se prohibe a los couriers
incursionar en la compraventa de divisas, so pena de incurrir en sanciones
penales. No cbstante, dicha ley no pone restricciones a los propietarios de
couriers para establecer casas de cambio, siempre que funcionen de manera
independiente. De hecho, algunos de ellos ya formaron sus propias casas de
canbio. Segin informes oficiales, para el 9 de julio de 1990 habian sido
autorizadas 38 casas de cambio y se habian presentado solicitudes para la
creacién de 20 mids (véase cuadro 10). De las 38 en operacidn, unicamente
cinco pertenecian a la estructura que dominé el mercado negro. Las casas de
canmbio bancarias han establecido 39 sucursales, 22 de ellas en el interior
del pais, y han puesto a su servicio al 33% de los agentes de cambio
autorizados.

I1a ILey de Casas de Cambio facilitd la unificacidén cambiaria, mantiene de
facto una paridad flotante en el mercado administrado, y hace mas
transparente la estructura del mercado libre. Entre sus principales
resultados estid el hacer mis competitivo el mercado extrabancario, e
incrementar el monto de divisas captadas por el sistema bancario. Por
ejemplo, segun datos oficiales, en la semana del 18 al 22 de junio de 1990
las compras de divisas por parte de las casas de cambio ligadas a la banca
comercial ascendieron a $3.2 millones de ddélares, lo que equivale a cerca del
20% del promedio anmual captado por los bancos en 1987.

A partir de la unificacidn bancaria en 1986 y de la autorizacidén para la
apertura de cuentas en moneda extranjera de exportadores e importadores
seleccionados, el mercado cambiario permanecié hasta 1988 practicamente sin
alteraciones. En julio de 1989 se fijé una nueva politica monetaria. En
ella se tomd explicitamente en cuenta el flujo de remesas familiares, que no
se aprovechan para efectuar importaciones necesarias.

Ios resultados han sido una reduccién del diferencial de cotizaciones
entre el tipo de cambio bancario y el del mercado libre o extra bancario.
Sin embargo, a partir de enero de 1990, la brecha entre los dos mercados se
amplié nuevamente y llegd en el mes de marzo a un diferencial del 20% entre
el precio libre y el precio administrado (véase cuadro 11). El 19 de marzo
se cred un tercer mercado cambiario, el Mercado Cambiario Administrado II,
que autoriza a los bancos comerciales, al Banco Hipotecario, al Banco de
Fomento Agropecuario, a la Federacién de Cajas de Crédito y a las
asociaciones de ahorro y préstamo, a fijar cada uno su tipo de canbio de
compra y venta de divisas del dia, a fin de obtener mayor captacidén.

Asi, el llamado Mercado Cambiario Administrado I se convierte en el
nmercado del Banco Central de Reserva para atender las transacciones derivadas
de las exportaciones de café, los préstamos y transferencias del sector
publico y las importaciones de petrdleo, y de bienes y servicios del sector
publico, asi como el servicio de la deuda publica. En la practica el tipo de
cambio oficial de 5.00 colones por ddélar queda como tipo de cambio de
subsidio y el nuevo tipo de cambio oficial pasa a ser el que el BCR determina
diariamente para el Mercado Cambiario Administrado I.
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El 5 de abril de 1990 se autoriza la creacidén de las Casas de Cambio de
Moneda Extranjera con el objetivo explicito de regular el mercado
extrabancario y dotar a las instituciones financieras nacionales de 1la
capacidad de competir eficazmente con la estructura existente.

5. Canales de recepcién de las remesas

El presente estudio indica que mds de la mitad de las familias encuestadas
recibe las remesas en forma de giro o cheque. El resto las recibe por mano
(27%) o en orden de pago (20%). En la zona rural, aunque se observa una
composicidén similar, la proporcién de familias que utilizan el envio por mano
es relativamente mayor (véase cuadro 12).

1a gran mayoria de la poblacién encuestada se dijo satisfecha con la
forma en que recibe las remesas. A pesar de que la investigacidén se 1llevd a
cabo antes de que se legalizaran las casas de cambio en el pais, la mayor
parte de las familias con remesas afirmé no tener dificultad en convertir
éstas a moneda local. Asi, el mercado de divisas que se desarrolld en el
pais en la década de los ochenta tuvo canales funcionales de recepcién y
conversidén de las remesas para las familias pobres (véase cuadro 12).

En sintesis, las remesas se convirtieron en factor determinante de la
politica cambiaria de El Salvador. Su presencia incidié en el surgimiento
del mercado negro. A la vez, fueron un elemento inportante en las
consideraciones que llevarcon a la legalizacidén del mercado extrabancario. De
hecho, uno de los objetivos de esta medida fue ampliar la captacidén de
divisas en el sistema bancario formal. Para los receptores de remesas, las
modificaciones recientes en el mercado de divisas significan opciones mds
diversas para la conversidén de la remesa a moneda local.



10

ITI. IAS ESTRIXCIURAS FAMITIARES Y IAS REMESAS INTERNACIONALES

1. Ia unidad familiar receptora de remesas

Ia situacién de conflicto que vive el pais ha originado cambios importantes
en las caracteristicas de la poblacién y de los grupos familiares. Sin
enbargo, la carencia de censos y estudios sistemdticos han impedido un
anidlisis preciso de los fendmenos demograficos.En este capitulo se busca
avanzar en esa direccién. Su propdsito es examinar algunos efectos de la
migracién y la recepcién de remesas en la organizacioén familiar.

Antes de entrar en los resultados de la investigacién, conviene
mencionar ciertos rasgos de los migrantes salvadorefios en Estados Unidos. Se
trata de gente joven, en su mayoria hombres, con una ubicacidén relativamente
buena en la estructura de ocupacién antes de partir al extranjero y un grado
de escolaridad superior a la media de la poblacidén del pais.

El tamafio medio de las familias que tienen migrantes y reciben remesas
es muy similar al de aquellas que no las perciben (véase cuadro 17). Ias
primeras tienen en promedio 5.2 miembros y las segundas, 5.4. La excepcidn
se observa en la zona rural en donde las familias sin remesas se componen de
6.7 miembros en promedio, y las otras de 5.7. la diferencia entre las
familias wrbanas con y sin remesas es poco significativa, aunque las
segundas son mayores. Cabe mencionar que las familias urbanas incluidas en
el estudio tienen més miembros que los pramedios nacionales estimados en la
Encuesta de Hogares de Propdsitos Miltiples levantada en 1989 por el
Ministerio de Planificacién. 1Ia razdén de dicha diferencia puede radicar en
que el presente estudio cubrié unicamente familias pobres.

Con respecto a la composicién generacional de las familias, habria que
sefialar la proporcién mds elevada de miembros mayores de 60 afios en las
familias con remesas. Estos son, en promedio, 7.7% del total de miembros, en
cambio, en las familias sin remesas constituyen sélo el 5.6%. Ila composicidn
menos joven de la familia con remesas se cbserva también en el porcentaje de
miembros menores de quince afios. Este es de 40.4% mientras que en las
familias sin remesas es de 42.6% (véase cuadro 17).

En cuanto al sexo del jefe de familia es relevante que en los grupos
receptores la mujer ocupa esta posicién con mayor frecuencia. En ellos, el
porcentaje de hogares con jefatura femenina es del 47.5% y, en los otros, del
32.2% (véase cuadro 17). Ia diferencia tiene el mismo sentido en las tres
zonas de estudio. Sin embargo, la proporcién con jefatura femenina, aun en
las familias con remesas, es menor al 50%. la excepcién es la zona urbana
marginal, en la que el 52.6% de las familias receptoras tienen a una mujer
como jefe de hogar. Ia mayor frecuencia con que se chserva la autoridad de
la mujer en las familias pobres marginales suele reflejar la desintegracién
"de los vinculos con el hambre a raiz de la migracién. Esta situacién obliga
a las mujeres a asumir funciones de proveedoras de los recursos familiares.

Otro elemento de 1la mnigracién que se refleja en la estructura
organizativa familiar es la relacidén de parentesco entre el remitente y los
grupos receptores., De hecho, este vinculo es un factor que influye en la
frecuencia del envio y en el monto de las remesas. Asimismo, se observa una
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clara influencia del tiempo transcurrido desde el origen de la migracién
sobre la frecuencia y el monto de la remesa (Montes, 1987).

las familias receptoras reportan tener un promedio de 2.8 parientes en
los Estados Unidos (véase cuadro 14). En las familias urbanas pobres el
promedio es de 3.4, en las urbanas marginales es de 2.2, y en las rurales, de
2.7. Los datos sugieren que el mimero de migrantes fuera del pais en una
familia depende de los recursos econdmicos de ésta. Dicha migracién tiene
costos que las familias, cuyos niveles de ingreso se acercan a los de pobreza
extrema, no son capaces de solventar con facilidad.

Los migrantes pertenecen, en su gran mayoria, al micleo familiar del
jefe. En el 55% de las familias con migrantes, éstos son hijos, esposos o
progenitores del jefe respectivo (véase otra vez cuadro 14). En ese grupo,
el 40.6% son hijos o hijas, y sélo en el 8.7% de los casos son el esposo o el
compafiero del jefe familiar. En el 4rea rural es mayor el porcentaje de
familias en que ha emigrado algin hijo. El vinculo estrecho de los
familiares en Estados Unidos con los que permanecen en el pais hace esperar
que el flujo de las remesas sea considerable y frecuente. Ia ‘alta
proporcién de hijos del jefe familiar que son remitentes puede contribuir a
una cierta seguridad econdmica para los padres ante la crisis de El1 Salvador.
Asi, una buena econdmicamente justificada es el envio de familiares a los
Estados Unidos para posibilitar un ingreso a través de las remesas.

Se dbserva que en el 12.7% de las familias receptoras de remesas se
modificd la jefatura del hogar a raiz de la migracién (véase cuadro 15). El
porcentaje mayor se registra en los grupos urbanos pobres con 14.4% y el
menor en los rurales con 10.7%. La informacidén es consistente con el hecho
de que la migracién mds frecuente es la de los hijos del jefe de familia.
Cuando son los jefes los que emigran, los efectos en la organizacidén familiar
pueden ser drasticos. Entre ellos se encuentran tendencias desintegradoras
dentro de 1los grupos familiares, o bien el surgimiento de nuevas
vinculaciones del micleo de la familia con otros miembros. Asi, se pueden
generir diferentes dindmicas de solidaridad familiar e incluso nuevas formas
familiares.

Los datos acerca del parentesco del nuevo jefe de familia con el
anterior corroboran lo anterior (véase cuadro 15). Asi, en poco mis de la
mitad de las familias en las que se reemplazé al jefe a consecuencia de la
migracién, el nuevo es el cdényuge o compafiero del anterior. Es decir, la
transferencia de jefatura del hogar se realizé dentro de la pareja. Sin
embargo, en una proporcidén importante la jefatura pasé a otros miembros de la
familia. En promedio, en el 11.5% de los casos lo hizo a un hijo, en el
10.5% a un progenitor, en el 8.5% a un hermano del jefe de familia e,
incluso, en el 16.5% a otros parientes.

La transferencia de jefatura al interior de la pareja es mis frecuente
en el sector urbanoc que en el rural. Llama la atencidén que -en la tercera
parte de las familias rurales en que ocurrié un cambio en la jefatura, ésta
se desplazd a los padres del antiguo jefe de hogar. El dato se complementa
con la menor incidencia de la transferencia de jefatura al interior de 1la
pareja en el sector rural.
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A partir de las cifras del cuadro 15 se puede inferir que en la mayoria
de los casos en que ocurrié una transferencia en la jefatura familiar, el
reemplazo del jefe original masculino es una mujer. Este cambio de jefatura
del hombre a la mujer es aun mids frecuente en los sectores marginales. Asi,
la mujer asume nuevas responsabilidades, en especial en la toma de decisiones
de la familia.

En més de la mitad de casos se observa que el tipo de apoyo del exterior
incluye no sdélo dinero, sino también nercancias, como ropa o aparatos
electrodomésticos (véase cuadro 14). Se desconoce el grado en que este tipo
de bienes se revende posteriormente por la familia receptora.

las remesas y la ayuda en mercancias de los parientes en Estados Unidos
cobran importancia especial a través de los ritos que sirven para afianzar e
integrar los grupos sociales, y requieren de gastos elevados. En las
familias pobres receptoras es frecuente que dichos gastos sean asumidos por
los parientes en el exterior. Aunque se hayan debilitado los vinculos, la
realizacién de eventos importantes ayuda a reforzarlos mediante la ayuda en
remesas O mercancias. Ias familias con parientes en el exterior logran
obtener recursos, por encima de sus posibilidades normales, en la celebracidn
de bodas, bautizos y funerales. En ese sentido, las remesas operan como
ahorro familiar a ser empleado en aquellos ritos en que el individuo reafirma
su integracién a la comunidad. En el curso de la investigacidén de campo se
cbservéd que la ayuda externa incide en la diferenciacidén social de los grupos
pobres y es evidente que las familias receptoras de remesas poseen una mejor
condicidén socioecondmica.

Ia ayuda en forma de pasajes para viajar al exterior es minima; ocurre
en sélo el 5.5% de la muestra (véase otra vez cuadro 14). El fendmeno es un
poco mas frecuente en el sector urbano pobre; pero aun asi, las cifras
sugieren poca disposicidén del migrante a proporcionar este tipo de recursos
que conduzcan a la migracién de mis miembros del grupo familiar. Tal
afirmacidén puede ser aventurada ya que la pregunta no especificé el uso de
los pasajes enviados. Sin embargo, los datos son consistentes con 1la
informacién acerca de la disposicién a emigrar por parte de los miembros del
grupo familiar. En las familias que ya reciben remesas, se cbservd que pocos
han emigrado con pasajes pagados por el pariente en el exterior. Unicamente
el 3% de la muestra afirma que algunos miembros han emigrado de esa forma.

No obstante, al indagar acerca del deseo de algunos miembros de emigrar
sl recibiesen dinero para ello por parte de sus parientes en el exterior, se
detectd que, en promedio, mds de un pariente por familia encuestada desearia
hacerlo (véase cuadro 16). El nimero es mayor en las areas marginales, donde
alcanza a 1.4 miembros. Al comparar esta cifra con el tamafic de la familia,
se estiman tasas de migracién potencial de 23% para la muestra total, de
14% en las familias rurales y de 29% en las urbanas pobres. El indicador es
mayor si en su cdlculo se considera el mimero de adultos en edad de trabajar.
Asi, los porcentajes practicamente se duplicarian. En todo caso, indican la
magnitud de las necesidades no satisfechas y de las expectativas de lograr
una promocién econdmica y social a través de la migracidn.

Es claro que dentro de la estructura familiar, el jefe juega un papel
central en la dindmica de la remesa. ILos datos acerca de quiénes reciben y
quiénes deciden su uso sefialan que este papel recae, en general, en el jefe
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de familia. Los porcentajes oscilan entre el 63% para las familias rurales y
el 67% para las familias urbanas pobres, en lo que concierne a la recepcion
de remesas. Las proporcmnes son un poco mayores en cuanto a la decisidn
sobre el uso de las mismas. las cifras anteriores indican que el poder de
decisién del jefe sobre su uso se extiende a las remesas que reciben otros
miembros de la familia. El cényuge tiene cierta importancia en esta decisidn
de wuso. En cambio, los demds parientes presentan en este aspecto
porcentajes insignificantes (véase cuadro 17).

Cuardo son los hijos los que emigran y mandan remesas, los Jjefes de
familia toman las decisiones scbre el uso de estos recursos. Cabe mencionar
que en ocasiones el pariente que remite ejerce una influencia crucial en el
uso de la remesa. De hecho, otros estudios han evidenciado dicha
condicionalidad por parte del remitente (Montes, 1987), dando lineas precisas
gobre el destino de las remesas. Este puede ser la satisfaccidén de
necesidades bdsicas Ge la familia o la creacién de un fondo de ahorro del
nmigrante.

En conjunto, los datos indican que la migracién ha cambiado poco la
jefatura del hogar Y que las decisiones scbre remesas siguen siendo tomadas,
en su amplia mayoria, por el jefe, antiguo o nuevo, y por su conyuge aundue
exista condicionalidad por parte del rem;.tente

Otros aspectos del cambio en la posicidén social de las familias se
relacionan con los desplazamientos dentro del pais. El 59.9% de las familias
con remesas afirmé que vivia en un lugar diferente antes de la migracidén de
algunos parientes al extranjero (véase cuadro 18). E1 porcentaje es mayor en
las familias rurales, lo que refleja una situacién econdmica y social
inicialmente menos estable. Cabe seflalar que el 86.4% de ellas afirmd haber
vivido s1empre en dreas rurales. En las zonas urbanas es muy baja la
proporcién de la muestra que afirmé que antes habitaba en una zona rural;
dicha proporcién es mds alta ‘en la zona marginal que en la zona urbana pobre
aungue no llega al 30% Es decir, en la gran parte de los Ccasos eh que se
migrd, el desplazamlento se hizo en la misma zona.

El cambio de domicilio se asocia con una modificacidén en la situacidn
sociocecondmica de la familia. En ese sentido, el 76.4% de los que se
desplazaron afirmd que la localidad en la que habian vivido era mAs pobre
(véase cuadro 18). Igualmente, entre las familias rurales se registrd una
migracidén mayor hacia localidades mds ricas. Ia relacién entre el cambio de
vivienda y la recepcidén de remesas se investigara en el capitulo siguiente.

En téminos generales, se puede concluir que la migracidn y las remesas
han introducido modificaciones importantes en la organizacién y estructura de
las familias receptoras. Estas comprenden cambios en su localizacidn, su
camposicidn, su organizacidn interna y sus posibilidades de movilidad social.
la migracidn, junto con el conflicto armado, han sido determinantes en la
formacidén de nuevas estructuras sociales entre los mismos grupos familiares y
de ellos con sus migrantes.
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2. Ia situacién de la mujer

Para concluir este capitulo se examina el papel de las mujeres en la familia
y su posicién a partir de los procesos migratorios y la recepcidn de remesas.
Camo la migracién internacional en El Salvador es mis frecuente en hombres
que en mujeres, éstas han pasado a ocupar nuevos papeles en las estructuras y
decisiones familiares.

Un indicador de la posicién de la mujer en la familia es la proporcidén
de recursos familiares que ellas administran. En este aspecto se observan
diferencias significativas entre las familias con y sin remesas. En las
primeras, el 59.5% afirmé que las mujeres administran todo el ingreso
familiar. En las familias sin remesas este porcentaje desciende a 37.2%. El
contraste se mantiene en las tres zonas; invariablemente, en las dque reciben
remesas es mas frecuente que las mujeres administren la totalidad del ingreso
familiar (véase cuadro 19). Este fendmeno se explica por el mimero elevado
de hombres jefes de hogar que emigran y la subsecuente ocupacidn del cargo de
jefe familiar por parte de la mujer. Se observa, ademds, una mayor presencia
femenina en los grupos marginales urbanos, con y sin remesas.

Se investigd especificamente si las remesas han modificado la proporcidén
del ingreso familiar de que disponen las mujeres. El 36% de la muestra
afirmé que a raiz de la recepcidén de remesas las mujeres disponen de mayor
parte del ingreso familiar. A la vez, un 3% indicéd que hubo modificaciones
en sentido opuesto (véase cuadro 19). En la mayoria de familias que no
experimentd cambio alguno en este aspecto es posible que las remesas no hayan
transformado el papel tradicional de la mujer, de administradoras vy
ejecutoras de la economia del hogar, actividades fundamentales en las
decisiones econdmicas familiares.

El cuadro 20 recoge datos mds amplios en torno a la experiencia
econdmica de las mujeres en &nbitos ajenos al hogar. El propdsito de esta
profundizacién es obtener mids elementos que permitan disefiar politicas para
beneficiar a las mujeres pobres a través del uso productivo de las remesas.
Al respecto, un elemento importante es conocer si las mujeres han pedido
dinero prestado. En las familias con remesas sdélo el 25% cuenta con
experiencia en este sentido. Entre las familias sin remesas el porcentaje es
menor, 21.5%. Asi, para las mujeres, el pedir préstamos no constituye un
elemento de la estrategia de sobrevivencia de los grupos pobres. De las
razones que aducen las mujeres para no solicitar dinero en préstamo, en ambos
grupos con y sin remesas, la mds frecuente es la costumbre de no hacerlo. Es
probable que la decisidén de pedir préstamos se tome en acuerdo con el jefe
del hogar.

Entre las familias con remesas en que las mujeres han recurrido a
préstamos, la mayoria se ha dirigido a familiares o amigos. Otro canal
utilizado ha sido la cooperativa. Cerca del 30% de las mujeres que han
pedido prestado lo ha hecho a estas instituciones (véase cuadro 20). Son
pocas las que han tratado con prestamistas o canales mds formales, como por
ejemplo los bancos. Ia situacidn es muy similar si se analizan las familias
con remesas pertenecientes a las tres zonas de estudio. Ia excepcidn es la
zona urbana pobre en la que la cooperativa es la instancia a la que se
recurrié con mayor frecuencia. Este punto es importante para el disefio de
medidas que faciliten el uso productivo de las remesas entre los pobres.
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En los grupos sin remesas el fendmeno es diferente: la proporcién que
recurre a otros canales como bancos o prestamistas es superior. los
familiares y amigos han sido utilizados con una frecuencia ligeramente menor.
El poco acceso de los grupos pobres al sistema financiero formal refleja que
éste no responde a las necesidades de dichos grupos. Asi, la red financiera
informal es la mejor opcidén de los pobres para cbtener recursos. Dada su
situacién de precariedad y marginacién, el acceso al crédito formal es
reducido. Una excepcién cbvia es el sistema de fiado en pequefios comercios,
estrategia de sobreviviencia que no puede ser utilizada como forma de generar
capital con fines productivos.

Se puede concluir que entre las familias pobres estudiadas, a pesar de
las remesas, el papel de las mujeres en el desarrollo de actividades
econdmicas esti limitado por los patrones culturales y las escasas opciones
de los pobres para mejorar su situacidén socioecondémica. No obstante, una
excepcidn notable la constituyen los hogares en que las mujeres cambiaron su
papel al ocupar la jefatura familiar.

En sintesis, la migracién y las remesas han redefinido la estructura de
las organizaciones familiares y asignando nuevos roles y posiciones a sus
miembros. De igual manera, se observan modificaciones en la movilidad
geografica y social de las familias a partir de la recepcidén de las remesas.
En general, la fuente de las remesas han sido los hijos y, en menor
proporcidén, los compafieros del jefe de familia. Ias remesas constituyen una
especie de seguro para la satisfaccidén de necesidades basicas de los grupos
receptores ante las carencias de empleo y de ingresos regulares.
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IV. 1AS REMESAS Y IA ECONOMIA FAMILIAR DF IOS POBERES

El hogar constituye la unidad principal, aunque no exclusiva, de
reproduccidén material del individuo. En él se encuentra un grupo de personas
que comparten el consumo, y asignan un conjunto de recursos comunes, entre
ellos el trabajo.

la mayoria de las familias salvadorefias, y en especial las pcbres, tiene
un acceso restringido a la propiedad. Iuego, la fuerza de trabajo constituye
su recurso basico, a veces Unico, para posibilitar su reproduccién material
de manera auténcma. El grado y la forma en que este recurso es utilizado
marca diferencias entre las familias. Es claro que, ante situaciones
iguales en el acceso a la propiedad, las formas de insercién Ilaboral
establecen la diversidad de los hogares en relacidn con la calidad de vida.

A continuacidén, se describen las formas en que las familias utilizan su

fuerza de trabajo para establecer sus caracteristicas ocupacionales vy
orientacién a determinadas estructuras productivas.

1. Insercidén laboral

la utilizacién de la fuerza de trabajo no presenta grandes diferencias por
tipo de familia, en términos del numero de miembros ocupados. Para las
familias receptoras, el promedio de miembros con actividad remunerada se
acerca a 1.6 (véase cuadro 21). Para las familias sin remesas, la cifra
correspondiente es de 1.7. Dado que se trata de grupos pobres, estas cifras
miestran que la insercidén laboral del Jjefe no garantiza la reproduccidn
material de la familia.

Ia tasa de dependencia econémica por familia refleja la capacidad
efectiva de utilizacién del recurso laboral. Ias tasas netas dependen de la
proporcién de miembros del hogar que tienen ocupacién. Este cdlculo arrojé
una cifra igual a 2.2, tanto para las familias con remesas, como para las
otras (véase cuadro 22). Es decir, cada ocupado debe garantizar, en
promedio, la reproduccidén material de 2.2 miembros de la familia, ademds de
la suya propia. Sin embargo, la comparacién a un nivel mds desagregado
apunta diferencias: las familias con remesas en el &rea urbana muestran una
tasa de 2.0, en cambio, las familias que no tienen remesas presentan una tasa
de 1.5. El contraste es menor en el sector urbano no marginal. Las
diferencias anteriores pueden atribuirse al ciclo vital en que se encuentran
las familias. En la zona rural se observa una tasa neta de dependencia mayor
entre los no receptores, hecho que se puede explicar por la mayor frecuencia
de miembros de hasta 15 afios.

Ias tasas netas de dependencia estimadas para las tres =zonas se
encuentran casi siempre por arriba de los valores derivados de la Encuesta de
Hogares (MIPLAN,1989). Sdélo el subgrupo urbano pobre registra coeficientes
similares o inferiores, quizads por el hecho de que este grupo presenta un
tamafio de familia parecido al de la encuesta nacional.

En el cuadro 22 se presentan cifras de las tasas de dependencia
econdmica de los miembros en edad de trabajar con respecto a los que estéan
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ocupados. Este indicador depende de la tasa de ocupacidén. Ia proporcidn de
ocupados en el total de personas en edad de trabajar es de 0.59 para las
familias con remesas y de 0.61 para las familias sin remesas. Cabe sefialar
que dicha relacién no se mantiene si el andlisis se hace por zona. ILos
sectores urbano pobre y rural del grupo con remesas registran tasas
ligeramente por encima de las correspondientes al grupo sin remesas. En
cambio, el urbano marginal con remesas arroja una tasa muy por debajo de su
contraparte sin remesas. El tamafio pequefio de las diferencias no sugiere un
patrén distinto entre las familias receptoras y las no receptoras en términos
de su movilizacién laboral.

1a poca dispersién de los indicadores laborales muestra que el ingreso
familiar (excluyendo remesas) en cada zona depende tanto del nimero de
miembros ocupados como del tipo de insercién laboral. E1 peso de este ultimo
elemento es evidente en el sector urbano. Ias diferencias en las tasas de
ocupacién en los hogares pobres y en los marginales no explican la variacién
en ingresos familiares, excluyendo remesas, registrados en el cuadro 21.

El efecto del tipo de insercidén laboral scbre los ingresos familiares
totales también se observa en los ingresos por miembro ocupado y los salarios
minimos. En el &rea urbana, para la muestra en su conjunto, los ingresos per
capita son superiores al salario minimo, en cambio, entre las familias
marginales son inferiores a éste.

En relacién con la actividad del jefe de familia se deben subrayar
algunos puntos:

a) Se presenta una menor tasa de participacién en el mercado laboral de
los jefes de familias receptoras de remesas. En ellas, los Jjefes con
ocupacién doméstica constituyen el 27.8% del total, en cambio en las
familias no receptoras la proporcidn cae a 16.1% (véase cuadro 23).

b) Es patente una diferenciacidén entre la ocupacién predominante de los
jefes de familias urbanas pobres, principalmente asalariados, y los de las
otras familias.

La menor integracién al mercado laboral de los Jjefes de los hogares
receptores surge de los cambios en la organizacidn familiar generados por el
proceso migratorio. Cabe recordar que entre las familias receptoras la
proporcién de mujeres jefas de hogar supera no sdlo la encontrada en los
grupos de familias no receptoras, sino también la tasa urbana nacional.

De acuerdo a la Encuesta de Hogares (MIPLAN, 1989) la  proporcidn
econémicamente inactiva del total de jefes de hogar en zonas urbanas era
17.8%, y se incrementaba a 39.8% si el jefe familiar era mujer. Si se
considera solo a éstas, la proporcién dedicada a quehaceres domésticos pasa
de 8.8% a 28.3%. Asi, se advierte una asociacidén inversa entre el indice de
feminidad de los Jjefes de familia y la integracién de éstos al mercado
laboral.

En las zonas rurales se cbserva una fuerte correspondencia entre la
proporcién de jefas de familia y su dedicacién a tareas domésticas. Esta se
podria  explicar por la mayor preponderancia de las actividades de
autosubsistencia en sus formas de reproduccidn, ademds de los patrones
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culturales machistas predominantes. Ia proporcién de jefes de hogar
desocupados registrada en el presente estudio es inferior a la tasa de
desempleo urbana (8.35%) y similar a la que reporta la Encuesta de Hogares de
MIPIAN para jefes de familias urbanas (3.7%).

Se aobserva un ligero predominio de 1las actividades tipicamente
informales entre los jefes de las familias receptoras (véase cuadro 23). Ia
proporcidén de jefes de familia vinculados al sector informal independiente es
mayor en el grupo urbano marginal en ambos tipos de hogares (38.3% para
receptores y 36.3% para no receptores). En cambio, la presencia de
relaciones salariales es mucho mayor para las familias urbanas pobres. Este
tipo de insercién laboral del jefe de hogar podria explicar, en buena medida,
las diferencias de ingreso ya sefialadas entre las familias urbanas pobres y
marginales. En el &rea rural hay una menor proporcidén dedicada a actividades
por cuenta propia no agricolas. Es posible que su desarrollo se limite por
factores como el bajo ingreso familiar, la poca densidad poblacional en
dichas 4reas, y la preponderancia de las actividades tipicas de la economia
campesina ligadas a la autosubsistencia.

Ia principal consecuencia de la migracién y las remesas sobre la
condicién ocupacional de los jefes de hogar habria sido disminuir su tasa de
participacién laboral, aumentando la proporcién dedicada a labores domésticas
y, en menor medida, a las actividades por cuenta propia. El primer efecto es
resultado de la feminizacién de la jefatura del hogar mds que de las remesas,
pues las tasas de desocupacién no presentan grandes diferencias. El segundo,
mds vinculado a las remesas, se manifiesta con mayor claridad en los grupos
rurales. Sin embargo, como se desconoce la actividad ocupacional previa a la
recepcién de remesas, la afirmacién estd condicionada a obtener mejor
evidencia.

2. Situacidn econdmica

la evaluacidén del impacto de las remesas en la situacién econdmica de las
familias receptoras se efectud a partir de dos tipos de indicadores. Por un
lado, se examinaron la proporcidén de las remesas en el ingreso familiar y la
estructura de propiedad de bienhes seleccionados. Por otro lado, se investigd
la percepcién subjetiva de las familias respecto a canbios en sus situaciones
econdmicas como efecto de las remesas.

Ia encuesta registré informacién acerca del monto, frecuencia vy
estacionalidad de la recepcidn de remesas por familia. Asi, se calculd un
promedio mensual de $100.80 ddlares para el total de la muestra. L/ A su
vez, las remesas mensuales medias a nivel desagregado son de $117 ddlares en
las familias urbanas pobres, $88.20 ddlares para las urbano marginales y de
$96.40 dodlares para las familias rurales (véase cuadro 24). Estas
diferencias sugieren que el estrato de la familia de origen del emigrante
incide en las posibilidades de ubicacidn econdmica en los Estados Unidos.

1/ Ios resultados contrastan con los de otros estudios, en especial con
los de Montes quien estimé valores de $113.6 ddlares para la remesa mensual
(Montes, 1987). El uso de distintas muestras puede explicar la diferencia.
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. la cuarta parte de las familias receptoras dijeron recibir menos de
$50 ddlares al mes. El1 39% indicd percibir el equivalente a un pramedio
mensual de entre $51 y $100 délares, casi el 30% entre 100 y 200 ddlares y un
poco mis del 7.3% recibe mis de $200 ddlares. El 32% de las familias
perciben remesas mensualmente, porcentaje casi igual al de las que lo hacen
cada tres meses. Menos del 15% dijo recibirlas de manera anual mientras que

23% lo hacen cada seis meses. Ia mayoria de familias no registra una
estacionalidad en la 1llegada de remesas. Sin embargo, cerca del

30% sefialaron que diciembre es un mes de mayor recepcidén (véase cuadro 24).

Ia importancia de las remesas en la economia familiar de los grupos
pobres se hace evidente al calcular la proporcidén que representan dentro del
ingreso familiar. Para el caso de las familias del sector urbano pobre las
remesas elevan en casi el 60% sus ingresos familiares por otras fuentes. En
las familias de la zona marginal la cifra es mayor al 80% y en las rurales de
casi el 96% (véase cuadro 25).

Ia relevancia se acenttia si recordamos que en el caso de las familias
receptoras del area rural, los ingresos por mienbro ocupado cubrian sélo el
66% del costo de la canasta de alimentos correspondiente -cerca de
620 colones en abril de 1990. Cabe mencionar que una remesa de 50 ddlares
mensuales correspondia, al momento de la encuesta, a casi el 65% del salario
minimo. Es de suponer que las remesas marcan una diferencia fundamental en
las posibilidades de reproduccién material de la familia. -

No obstante su magnitud, las remesas no se ven reflejadas, de manera
significativa, en la mayor parte de los indicadores del patrimonio de las
familias receptoras. De hecho, la mayoria de éstos muestra un alto grado de
dispersidén que puede atribuirse a factores totalmente ajenos a las remesas.

En el area urbana se cbserva que, en términos de activos como medios de
transporte o un negocio o taller, las familias sin remesas tienen mayor nivel
de acceso a su propiedad que las familias receptoras. ILos resultados indican
también que de los grupos urbanos pobres con algun medio de transporte, los
no receptores con vehiculo automotor fueron 61.5% Yy, en los receptores, el
porcentaje fue de 53.8% (véase cuadro 26). Estos resultados, y dado que los
medios de transporte pueden servir de instrumentos de trabajo, sugieren que
el patrimonio productivo de las familias depende mids de la orientacién
ocupacional del total de sus miembros que de la recepcidn de remesas.

En el &rea rural se observa una diferencia marcada en favor de las
familias receptoras, el 22.6% posee algun medio de transporte. En cambio,
entre las no receptoras el porcentaje es de 9.5%. En la propiedad de locales
para negocio, las familias receptoras tienen un porcentaje de 18.1% contra
4.8% de las no receptoras, Dada la similitud de la distribucién de los jefes
de familia por condicidén ocupacional, los mayores porcentajes de acceso a
este tipo de patrimonio parecen explicarse por las remesas. ILos resultados
coinciden con los de otras investigaciones acerca de la mayor predisposicién
al uso productivo de las remesas en las familias rurales que en las urbanas
(Montes, 1989).

Llama} la atencidn el alto porcentaje de familias urbanas marginales que
poseen animales para crianza. Refleja una transformacién del espacio urbano
como consecuencia de los bajos ingresos de las familias marginales que exigen
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la produccién de valores de uso en el hogar. También el hecho responde a la
proporcién de hogares de reciente migracién a la ciudad, que no ha logrado
insertarse en el mundo urbano. Esta segunda hipdtesis se respalda por los
porcentajes de jefes de familia marginales dedicados a labores agricolas.

la proporcién de familias rurales y de urbanas marginales con animales
para crianza es menor en el grupo receptor de remesas. El hecho puede sugerir
una asociacién inversa entre la recepcién de remesas y el desarrollo de
actividades de autosubsistencia. Esto se apoya en que, debido a la entrada
de remesas, el ingreso total de las familias rurales receptoras es mas del
doble que el de los hogares no receptores. Asimismo, entre los grupos
urbanos marginales el ingreso incluyendo remesas mas que duplicé al ingreso
obtenido por los no receptores (véanse cuadros 21 y 25).

En relacién con la vivienda, sorprende el que la gran mayoria sea
propietaria o la esté comprando, y que los indices de propiedad sean mucho
mids bajos en las familias de la zona urbano pobre que en las otras. De
hecho, entre los grupos de familias receptoras el 64.1% es propietario de la
vivienda, mientras que entre las no receptoras esta cifra es del 61%. Una
posible explicacién se liga con las caracteristicas de la tenencia de 1la
vivienda. En las zonas rurales y las zonas urbanas marginales es comin la
tenencia gratuita asociada a una estrategia de apropiacidén de la vivienda que
no es la mercantil de compraventa. En cambio, para los grupos urbanos-pobres
es mds frecuente un acceso mercantil.

Asi, es cuestionable tomar la propiedad de la vivienda como criterio
para medir la situacidén econdmica en la muestra bajo estudio. Un camino mas
util seria examinar indicadores que reflejen la calidad de la vivienda. En
el cuadro 26 se cbserva que en las viviendas de los grupos rurales y urbano
marginales hay en promedio un nimero mucho mayor de personas por cuarto usado
para dormir. Asimismo, el material duraderoc se usa con mas frecuencia entre
las familias urbanas pobres que en las otras. Ademds, las vivierdas de las
familias receptoras muestran un mimero mayor de dormitorios que las de las no
receptoras. Ia cantidad de miembros de la familia por cuarto usado para
dormir es de 3.0 para el conjunto de las familias receptoras y de 3.5 para
las otras. El contraste es mucho mayor entre las familias de la zona rural.

Se debe mencionar que la mayoria de las familias receptoras pasd a
residir en localidades menos pobres después de la migracién al extranjero de
un familiar. Cabe recordar que en el cuadro 18 se mostrd que cerca de la
mitad dijo que el cambio de vivienda no hubiera sido posible sin las remesas.
Se desconoce si en los demds casos las remesas eran insuficientes, ya sea en
términos del monto o de la frecuencia de recepcidn.

En sintesis, las remesas parecen tener una incidencia clara en un
elemento del patrimonio familiar: la vivienda. En el resto de los elementos
considerados su influencia no se percibe tan decididamente, en la muestra.
El primer aspecto es consistente con investigaciones previas que muestran que
entre los pobres uno de los pocos usos de la remesa, distintos al consumo,
es la mejora o ampliacién de la vivierda.

El segundo punto de evaluacidén fue el examen de la percepcidén que se
tiene del efecto de las remesas scbre la situacién econdmica. En general,
las familias receptoras sefialan que las remesas han incidido positivamente
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sobre sus condiciones econdmicas. El1 29.6% declaré que ha mejorado mucho, y
el 56.6% afirmd que ha mejorado un poco. Sdélo un 13.1% del total declard
que no habia mejora alguna en su situacién econdmica a partir de las remesas
(véase cuadro 27).

Ia autopercepcién varia segin la zona y segin el sexo del jefe de
familia. En la zona urbana mds del 30% declard haber mejorado mucho su
situacién econdmica, mientras que en la rural sélo un 25% lo hizo. Cuando el
jefe es hombre se cbserva una proporcidén menor que considera que las remesas
son favorables para su condicidn econdmica. El contraste en este punto es
més fuerte cuando se trata de familias rurales. Un elemento que afecta las
percepciones sefialadas es la variacién en la disposicién del ingreso familiar
por parte de las mujeres.

I1a actividad del jefe incide poco en la percepcidén del efecto de las
remesas sobre la situacién econdmica de la familia. No ocbstante, el
porcentaje de la muestra que percibe mucha mejoria declina de alrededor del
32% al 12.5% cuando el jefe es trabajador agricola. Y, evidentemente, para
los jefes de familia desocupados, el porcentaje es mucho mayor (véase cuadro
28).

Hay una correlacidén positiva obvia entre la percepcidn sefialada y el
monto de la remesa: una menor mejora en la situacién econdmica se asocia con
montos menores de remesas (véase cuadro 29).

La relacién entre la autopercepcién de mucha mejoria en la situacidn
econdmica y el destino principal de las remesas muestra una asoclacién fuerte
con los usos "ahorro" y "adquisicién de articulos para el hogar". Asi, es
posible que en las familias que las destinan al ahorro, las remesas permitan
un excedente mis alld de la satisfaccidén de las necesidades basicas.
Asimismo, dada la precariedad de los hogares pobres, es evidente que se
experimente una mejoria en el nivel de vida cuando las remesas dan lugar a
adquirir articulos para el hogar.

En cambio, para los usos vinculados con la satisfaccién de las
necesidades bdsicas (alimentacidén y vestuario, educacién y salud) las
percepciones de mejoria en la situacién econdmica son menores. Asi, parece
que en estos casos las remesas no logran la ampliacién del consumo por encima
de esas necesidades. Cabe sefialar que segun los resultados de la encuesta,
el 91% de las familias dedican las remesas de manera prioritaria a la
satisfaccién de dichas necesidades. Ia relativamente baja proporcién de
familias que declara mucha mejoria y que dedica la remesa a la inversidn
podria ligarse a que, en general, ésta no se refleja immediatamente en el
flujo de ingresos familiares, sobre todo si los montos utilizados para ese
fin son bajos.

En resumen, las remesas inciden positivamente scbre las condiciones de
vida de las familias y permiten mantener o ampliar los niveles de consumo.
El impacto depende del monto de las mismas y de la brecha previa entre las
necesidades de consumo y el ingreso familiar. En este sentido, en el caso de
las familias pobres, la estimacidén de los efectos de las remesas sobre la
mejoria de las condiciones de vida debe tomar en cuenta el grado de
necesidades no satisfechas en la poblacién pobre y el deterioro continuo del
poder adquisitivo de los ingresos generados localmente.
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3. lLas remesas v las decisiones econdmicas familiares

Como se sefald, el principal recurso de una familia pobre es su capacidad de
ofrecer fuerza de trabajo. Ia decisidén acerca de cudntos y cudles miembros
se incorporan a la actividad productiva puede ser tomada de manera colectiva
por la familia o de manera individual por su jefe. Sin embargo, no se puede
obviar que un condicionante sea el nivel de satisfaccidn de las necesidades
esenciales. Ia familia, como unidad, debe procurarse un ingreso que le
permita cubrir la canasta basica. En la ausencia de ingresos de la propiedad
deberd ofrecer la fuerza de trabajo familiar para satisfacer esta
restriccién.

las remesas constituyen un ingreso adicional y su efecto scbre su
disposicién al trabajo no puede ser determinado a priori. Cabe sefialar que
si los ingresos del trabajo de algin miembro de la familia son mads que
compensados por las remesas, de forma que éste pueda dedicar su tiempo a
actividades alternativas, es probable que se desincentive el uso de los
recursos laborales del hogar.

Ios resultados obtenidos muestran que en cerca del 55% de las familias
el efecto de las remesas sobre la disposicién a ofrecer los recursos
laborales fue neutral (véase cuadro 30). Cuando no lo fue, se cbservaron
proporciones relativamente similares, tanto con respecto al aumento como a su
disminucién. Paraddjicamente, en las familias de la zona urbana pobre se
registré un efecto hacia una mayor disposicidén al trabajo, mientras que en
las urbano marginales sucedié lo contrario. Una explicacién se podria
derivar de que dada su mejor posicién relativa previa, el aumento de los
ingresos familiares a través de las remesas incita a un mayor esfuerzo por
romper el circulo de la pobreza.

Dentro del conjunto de razones que explican el hecho de trabajar menocs,
se sefald con mas frecuencia el “dedicarse mias al hogar". El segundo motivo
en orden de importancia fue el estudio.

Entre los motivos para dedicar mas tiempo al trabajo predomind el
asociado al deterioro del poder adquisitivo de los ingresos familiares.
Este, refleja situaciones en que las remesas no han logrado compensar el
deterioro de los ingresos familiares. Ootro motivo que ocupd un lugar
importante para explicar porgue se trabaja mids fue la dedicacién a un
negocio. Se desconoce si las remesas facilitaron la instalacién del negocio
familiar o si sélo contribuyeron a su expansién.

Ia neutralidad en relacidén con la disposicién a trabajar disminuye a
medida que aumenta el monto mensual de remesas. Se oObserva una menor
disposicidén a trabajar entre los grupos que perciben mis remesas (véase
cuadro 31). Tal disposicidén disminuye en las familias que refieren una
mejoria mds sustantiva en su situacidn econdmica como consecuencia de las
remesas (véase cuadro 32).

Otro aspecto influido por la recepcidén de remesas es la composicidn del
gasto familiar. ILos datos recogidos en la encuesta permiten tener una idea
aproximada de las estructuras de gasto de los grupos pobres y de las posibles
diferencias entre las familias que reciben remesas y las que no lo hacen.
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En ambos grupos, las proporciones del ingreso destinado al consumo son
similares independientemente de que reciban o no remesas. Igualmente ocurre
con la parte que se dedica a la compra o mejora de la casa, negocio o taller
cercana al 16%. Ios porcentajes para ahorro son menores: 6.1% y 7.1%, segun
reciban o no remesas (véase cuadro 33).

Ias estructuras de gasto entre los grupos muestran que la proporcidn
dedicada al consumo es mayor en las familias urbanas pobres que en las
marginales, y ésta, a su vez, supera la de las familias rurales. I1a
diferencia entre los grupos urbanos no es significativa, en especial para el
caso de las familias receptoras. 1a menor proporcién por parte de las
familias rurales surge de las actividades dedicadas a la produccidén para el
consumo propio, que no se contabilizan como parte del ingreso familiar.
Este hecho se asocia con los porcentajes tan elevados que las familias
rurales dedicarian a las mejorias de la casa o negocio. En ese sentido, otro
elemento que contribuye a la explicacién es la exigencia de inversiones
constantes que requiere la pequefia produccidén agricola, aunque sélo sean para
satisfacer necesidades familiares.

El uso prioritario de las remesas sigue el patrdén cbservado para el
gasto familiar global. El 90.6% de las familias considera como uso
prioritario de las remesas el consumo, la educacidén y salud. Un 5.7% de

familias considera, en vez, la inversién y el ahorro como usos prioritarios -

de la remesa.

En promedio, la proporcién del gasto que se destina a la alimentacidn,
educacidén y salud es de 77.6% para las familias receptoras y del 76.7% para
las otras. En las familias con remesas, el porcentaje medio del gasto
dirigido al ahorro fue de 6.1% y la parte para mejoria de la casa, conpra de
equipo, y negocio o taller llegd a 16.3% (véase cuadro 33).

Asimismo, como se indica en el cuadro 34, se investigd si se utilizan
las remesas para los fines productivos siguientes: compra de instrumentos o
equipo de trabajo, tierra o animales para crianza, y construccién o mejora de
un local para negocio o comercio.  Los resultados muestran una disposicidn
muyy baja al uso de las remesas para dichos fines. Ias familias que les
dedicaron parte de la remesa apenas sobrepasan una de cada diez.

Ios resultados no son uniformes en las tres zonas. En el sector rural
es de 16.7%, en el sector urbano pobre de 8.9% y en las familias marginales
de 9.2%. El mayor peso de la opcidn compra de tierra para cultivo dentro del
sector rural, refleja el tipo de actividad predominante.

Ia mayor limitante a la inversién productiva de las remesas de las
familias pobres estd dada por la brecha entre sus necesidades y sus ingresos.
De hecho, segin la encuesta, la razén de mayor peso para no invertir las
remesas es porque 'mo alcanza'. Ademds, entre el 20% de las familias de la
zona urbana pobre se detecta una falta de interés como razdn para no dedicar
la remesa a la inversidén (véase cuadro 34).

El uso productivo de las remesas es mayor en los hogares con jefe'

masculino, posiblemente por su tipo de insercién laboral. Un factor
explicativo adicional es la diferencia de ingresos en las familias segun
tengan jefatura femenina o masculina (véase cuadro 35).
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los resultados sugieren que las inversiones estédn limitadas por 1las
necesidades de subsistencia. Es decir, las remesas se usan para paliar el
desequilibrio entre el ingreso familiar y las necesidades de consumo, que
incluyen la inversidén en vivienda o su mejora. De todas formas, el hecho de
que algunos opten por la adquisicién de medios de trabajo implica que se
cuenta con calificaciones susceptibles de transformarse en un ingreso
adicional trabajando por cuenta propia. En tal sentido, realizar esa opcidn
dependerda del tipo de fuerza de trabajo familiar y de las oportunidades de
mercado, y no sélo del monto de remesas recibidas.

A pesar de que son pocos los que han logrado invertir sus remesas, la
percepcién que las familias encuestadas tienen sobre la mejoria de la
situacién econdmica de las personas que han podido realizar esta opcidn es
muy favorable. Para la gran mayoria, dichas personas viven mucho mejor que
antes (véase cuadro 36). Asi, ellas representan posibles modelos a imitar si
se dan las condiciones cobjetivas para hacerlo. Finalmente, habria que
destacar el bajo espiritu asociativo entre las familias receptoras, como lo
indican las cifras relativas a su adscripcidén a asociaciones productivas en
su comunidad. En todas las zonas, mas del 94% de las familias en la muestra
reportd no pertenecer a asociaciones de ese tipo.

El cuadro 36 nmuestra también informacién acerca del interés de la
familia receptora de remesas por iniciar alguna actividad productiva,
independientemente de su capacidad real. Ias respuestas indicaron que, a
nivel declarativo, un conjunto importante de familias pobres tiene gran
interés por empezar alguna actividad productiva. 2Asi, los porcentajes con
mucho interés en poner un negocio fueron de 26.6% para las familias de la
zona urbana pobre, 39.1% para las de la marginal y 20.7% para las rurales.

El grado de interés difiere en las familias segin el sexo y la ocupacidén
del jefe. En general, el interés por la compra de herramientas y equipo es
mis frecuente en las familias con jefe hombre. En cambio, entre las familias
con jefe mujer predomlna el deseo de poner o mejorar un negocio. Ademas, en
ambos grupos la opcidn menos atractiva es la de asociarse para mejorar la
recepcmn de la remesa (véase cuadro 37).

La opcidn "poner o mejorar un negocio" predomina entre los hogares cuyo
jefe es trabajador por cuenta propia. Este hecho se puede deber a la
existencia de un negocio familiar o a su mayor disposicidn hacia el trabajo
independiente. Se presentan diferencias entre los dos grupos asalariados

urbanos en este sentido: los del grupo urbano marginal manifiestan mucho
interés en poner o mejorar un negocio.

Indudablemente, las respuestas a las diferentes opciones pueden estar
afectadas por el nivel de calificacidén e ingresos del jefe de familia y otros
miembros del grupo familiar, es decir, de la estructura de calificaciones
laborales de la fuerza de trabajo familiar. Por ejemplo, las diferencias por
zona en las familias cuyo jefe es trabajador independiente en relacién con la
opcidn "compra de herramientas" surgiria de la saturacién de medios de
trabajo para atender los mercados relevantes. En cambio, para los
asalariados dicha opcidn es una pos1b111dad de acceso al sector informal para

incrementar sus ingresos con el mejor aprovechamiento de sus calificaciones
especificas.
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Por ultimo, se debe apuntar que en el sector rural, las familias con
jefe ocupado en trabajos agricolas muestran baja disposicién a cambiar el uso
de las remesas. A este respecto conviene recordar que este grupo, segun la
encuesta, es el que las ha canalizado mayormente hacia la inversidén, y que
dentro de las opciones consideradas en la pregunta no se incluyé la compra de
tierra para cultivo.

ILos resultados obtenidos no permiten identificar con exactitud 1los
factores que estimulan la disposicidén a la inversién-en general, ni tampoco
en sus opcilones especificas.  Sin embargo, son notorias la mayor
predisposicién a invertir de los trabajadores agricolas, la de las familias
con jefe ocupado por cuenta propia para poner o ampliar un negocio, y el de
las familias de jefe femenino por poner un negocio o asociarse para mejorar
la recepcidén de las remesas. Asimismo, entre estas Ultimas se notd un mayor
interés por comprar macquinaria o equipo.

En el estudio se investigd el grado de interés por utilizar las remesas
con fines de ahorro. los resultados muestran una discrepancia entre el deseo
de ahorro y ahorro efectuado. Por ejemplo, cuando se indagd el uso de la
remesa, menos de 2% de las familias urbanas sefialaron como destino principal
el ahorro. Sin embargo, cuando se preguntd acerca del interés en usar el
dinero de las remesas para ahorro en instituciones bancarias el porcentaje
sube hasta 27% para las familias urbanas y a 18.1% en las familias rurales
(véase cuadro 38).

Ias respuestas revelan una disposicién de las familias a ahorrar a
partir de que se cubran las necesidades diarias. Se cbserva que las familias
tienen disposicién por lo que podria considerarse un ahorro programado, en
donde el ahorro seria destinado a ciertos gastos futuros. En cerca del
15% de las familias se observé mucho interés por ahorrar en asociacién con
otras familias de la comunidad. El que este interés sea un poco mayor entre
las familias urbano marginales se atribuye a que se encuentran en zonas con
mayor presencia de organizaciones comunitarias.

En general, hay mayor predisposicién al ahorro entre los hogares urbanos
con jefe masculino. Ia relacidn se invierte en las familias rurales, aunque
se cbserva una menor disposicidn al ahorro que en las familias urbanas.
Entre las familias urbano pobres, la mayor disposicién al ahorro se registra
entre quienes tienen jefe que labora por cuenta propia. El interés por el
ahorro asociativo o en préstamos para obras comunales es bajo entre las
familias urbanas cuyo jefe es asalariado. En las familias rurales con jefe
dedicado a actividades del hogar se presenta la mayor disposicién al ahorro
en un banco (véase cuadro 39).

En general, se puede afirmar, que los resultados muestran que las
familias pobres siguen comportamientos econdmicos tendientes mAs a satisfacer
sus necesidades bdsicas, y menos a la cbtencién de ganancias. Como no se
orientan a la acumulacidén es dificil introducir objetivos como ganancias o
negocios en sus comportamientos. En ese sentido, parecen poco favorables las
expectativas en torno a la reorientacién de sus gastos a inversiones
productivas, dados sus escasos niveles de ingresos y ahorros. Cabe recordar
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que los gastos para camprar o mejorar la vivienda no son una forma de uso de
las remesas que aumente los ingresos familiares en el futuro. Es importante
que por lo menos 1 de cada 10 receptores estid dispuesto a cambiar el uso de
las remesas hacia destinos distintos que los del consumo inmediato.
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V. EVAIDACION DE MEDIDAS PARA ESTTMOIAR EI USO PRODUCTIVO
DE IAS REMESAS INTERNACTONATES ENTRE TOS POBRES

Como se seflald en el capitulo anterior, son relativamente pocos los hogares
de escasos recursos que han desarrollado actividades productivas con las
remesas. la precariedad de sus condiciones econdmicas dificulta la
canalizacién de remesas a proyectos productivos. No obstante, buscar formas
de lograrla cobra fuerza dado el interés que existe en un porcentaje
significativo de receptores de remesas por comenzar algunas inversiones, en
pequefia escala.

Conviene diferenciar dos grupos objetivo de posibles medidas y acciones:

i) los remitentes en Estados Unidos y ii) las familias pobres
receptoras de remesas en El Salvador. Partiendo de lo anterior, para evaluar
las medidas que estimilen el uso productivo de las remesas en los estratos de
bajos ingresos hay que tomar en consideracién los siguientes aspectos:

ii) 1Ia diversidad, dispersién y atomizacién de la poblacién receptora
de remesas;

iii) Ias barreras a la entrada del sector informal, que limitan la
obtencién de capacidad empresarial y la transformacién de los participantes
en microempresarios;

iv) El costo del crédito y la racionalidad de los intermediarios
financieros;

v) Ia escasa capacidad de ahorro de los receptores y su falta de
experiencia en el manejo de créditos para fines productivos;

vi) ILa necesidad de considerar como uso productivo el desarrolle de
actividades de cardcter mercantil y el fomento del ahorro, y

vii) Ia conveniencia de contar con organizaciones de fomento que reunan
experiencia y especializacién reconocida en el manejo de programas de apoyo
productivo.

No se pretende desarrollar con profundidad cada uno de estos aspectos,
sino concentrarse en los que tienen implicaciones directas para 1la
formulacién de politicas que estimulen la reasignacidn de las remesas hacia
usos productivos. Inicialmente, se consideran los limites a la inversién
productiva de las remesas y después se seflalan las condiciones que
posibilitarian su orientacién a usos diferentes al consumo.

1. Obsticulos a la inversién productiva de las remesas
por las familias receptoras

Un primer y principal obstdculo para la inversién productiva de las remesas
es la falta de una prictica inversionista, independiente entre sus
receptores. Esta carencia dificulta la canalizacién de las remesas a través
de organizaciones, sea porque el receptor no pertenece a ellas o porgue nho
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gozan de la confianza y establlldad requeridas, por ejemplo para captar
depdsitos.

Asimismo, la diversidad de los receptores es un obstdculo adicional. Su
ubicacidén territorial es dispersa, y las actividades de los jefes de familias
receptoras no son las mismas. Su atomizacién se refleja en bajos grados de
participaciones asociativas.

En este sentido, el potencial de las organizaciones socioecondmicas
locales para promover inversiones es limitada, aunque no inexistente. En
consecuencia, la reorientacidén productiva de las remesas se debe fundamentar
sobre todo en las practicas y actitudes individualistas existentes.

Ahora bien, las principales opciones y practicas de inversidn para los
hogares pobres se realizan dentro del sector informal de la economia. Sin
embargo, la insercién o fortalecimiento de actividades informales tienen
barreras en materia de capital :m1c1a1, y de conocimientos especificos, que
constituyen obstdculos para la creacién de unidades productivas en que el
propietario sea también productor directo. Ademds, la absorcién de mano de
obra por el sector informal es limitada. Su demanda depende del nivel global
de actividad econdmica en la medida en que las unidades informales
interactian con las formales en el mercado de bienes finales. De ahi que, en
ultima instancia, el ritmo de creacién de unidades productivas informales
estd condicionado limitado por la expansidén de la demanda interna global, a
menos que se orienten a la exportacién o ganen porciones de mercado a las
unidades formales.

En el caso de las familias con jefes de hogar ocupados por cuenta propia
hay mds posibilidades de uso productivo de las remesas por medio de su
reinversién en los negocios ya existentes. En estos casos, las limitaciones
estdn dadas por 1las condiciones de acumilacidén restringidas de estos
negocios, derivadas de su acceso al capital y de los espacios de mercado en
que actian. Asi, la inversién dependerd en gran medida de la percepcmn que
tengan los productores acerca de la expansidén del mercado.

Io anterior no niega la posibilidad de inversién de las remesas. Tan
sélo sefiala las limitaciones para reciclarlas en el sector de pequefios
negocios. Al respecto habria que mencionar que estudios anteriores han
detectado que la existencia previa de pequefios negocios impulsa un mayor uso
productivo de las remesas.

Existen 1limitaciones para que 1los individuos se transformen
espontdneamente en microempresarios por un aumento del ingreso familiar,
sobre todo si se requiere una sustitucién entre ocupacicnes. De todas
formas, en la mayoria de casos las remesas por si mismas no aseguran el
capital necesario para un nuevo negocio. Inego, su uso potencialmente
productivo depende de 1la obtencién de créditos con intermediarios
financieros.

En ese orden, es necesario aceptar que la intermediacién financiera no
se guia por criterios sociales. Ias instituciones financieras deben
salvaguardar su patrimonio y mantener su solvencia. Sus ingresos dependen,
entre otras cosas, de la capacidad de minimizar riesgos asociados al
otorgamiento de préstamos con garantias adecuadas. Esta forma de
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funcionamiento de las agencias intermediarias es una restriccién adicional.
En general, las familias pobres que buscan comenzar un hegocio con el apoyo
de las remesas son consideradas como un grupo de mayor riesgo que el de
microempresarios ya establecidos, por su carencia de garantias patrimoniales
suficientes y de experiencia comprobada en la actividad que desean emprender.
Evidentemente, se pueden disefiar esquemas institucionales para superar estas
restricciones, no obstante, es necesario preguntarse si conviene privilegiar
en materia crediticia a este grupo y segmentar el mercado del crédito en
funcidén de una hipotética inversién productiva de las remesas.

No se pretende dar respuesta a las cuestiones anteriores, pero se busca
dejar constancia de que desde el momento en que la familia receptora requiere
crédito para inversidn, sus posibilidades se restringen por la incorporacidn
de los intereses de las instituciones intermediarias.

Las organizaciones que podrian asumir la pramocidn y puesta en préctica
de un programa para potenciar la reasignacién productiva de las remesas,
idealmente, deberian tener las siguientes caracteristicas:

i) vVvinculos con la poblacién de bajos ingresos a través de
actividades econdmicas y sociales;
ii) Experiencia reconocida en actividades econdmicas y financieras;

iii) Relaciones con el Estado o con organismos internacionales que
garanticen los apoyos juridicos, politicos y econdmicos necesarios;

iv) Base institucional organizada;

v) Presencia nacional, en especial en regiones con poblacién
receptora de remesas;

vi) Rentabilidad econdmica, y

vii) Capacidad de desarrollar entre ellas formas superiores de
integracién y cooperacién.

Se considera que las primeras tres son las mds importantes. En general,
toda organizacién que las reuina serda adecuada para los fines buscados. Es
pertinente destacar también que estas organizaciones, en la medida que traten
con las familias receptoras, tendran un contacto privilegiado con mujeres que
camo jefas de familia administran su ingreso. la alta participacién de las
muyjeres en las decisiones de gasto registrada entre las familias receptoras,
junto con la mayor propensién femenina a pedir prestado a cooperativas, hacen
factible que 1los programas de apoyo recomendados favorezcan,
prioritariamente, a las mujeres de escasos recursos.

2. Condiciones para estimular la reasignacién productiva
de las remesas entre las familias receptoras.

La propuesta que se hace a.continuacién para estimular el uso productivo de
las remesas es conservadora en el sentido de que se fundamenta en un mejor
aprovechamiento de la capacidad instalada de apoyo a pequenos proyectos
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productivos y no pretende una reestructuracién profunda de la misma. Ia
justificacién de este enfoque se apoya, por un lado, en que la encuesta
sefald una disposicién actual baja por la inversidén, una marcada diferencia
entre los usos deseados y los actuales de las remesas, y una escasa capacidad
de ahorro entre las familias receptoras. Por otro lado, se sustenta en el
convencimiento de que, desde la perspectiva de las instituciones relevantes
ligadas al sector informal, el financiamiento de proyectos productivos de los
receptores de remesas es igual que el de los peguefios productores informales
ya establecidos. De hecho, la concesién de financiamientos a los receptores
de remesas implicaria mayor riesgo pues se trata de un programa de creacidn
de pec Ao prol I ores.

A fin de aprovechar la experiencia y la capacidad instalada en el pais
en materia de atencién crediticia a la microempresa, se seleccionaron algunas
instituciones que ocumplen los requistos seflalados, para explorar las
modalidades de fomento a la mlcroempresa y su disposicidn a cooperar en un
programa de apoyo financiero a.flas familias receptoras de remesas. Ias
instituciones seleccionadas fueron: la Federacién de Cajas de Crédito
(FEDECREDITO), la Federacién de Asociaciones Cooperativas de Ahorro y Crédito
de El Salvador (FEDECACES), y el Banco Salvadorefio.

Estas instituciones han alcanzado importantes niveles de desarrollo,
cobertura y eficiencia, en materia de asistencia a 1la microempresa.
FEDECREDITO constituye la institucién intermediaria con mis experiencia en la
asistencia crediticia a sectores que no son sujetos tradicionales de crédito,
tanto a nivel rural como a nivel urbano. FEDECACES es la organizacidn
financiera no gubernamental con mayor experiencia en materia de apoyo
financiero cooperativo, y mayor cobertura territorial. El Banco Salvadorefio
es uno de los pocos bancos comerciales con experiencia y capacidad de
atencidén a la microempresa.

Si bien, en general, se considera que el crédito a los microempresarios
es de baja rentabilidad y alto riesgo, para FEDECACES dicho riesgo es normal,
dado su caracter de organizacién matriz de asociaciones cooperativas que
exigen la pertenencia del usuario para el otorgamiento de préstamos. las dos
instituciones restantes seflalan que la falta de capacitacién del usuario en
el manejo de créditos y 1la fragilidad financiera de 1las unidades
microecondmicas disminuyen su capacidad de pago e inciden en los costos
operativos.

Io anterior hace que la experiencia del demandante y la rentabilidad de
la colocacidén se vuglvan criterios fundamentales. A51, para el otorgamiento
del crédito es necesario comprobar dicha experiencia en el oficio, y en su
calidad de mlcroanpresarlo. En las instituciones de fomento predomina el
criterio de la experiencia y en los bancos el de rentabilidad. Eventualmente
‘pueden considerarse criterios adicionales como la pertenencia a la
asociacién cooperativa, 1la existencia de compensacién liquida, o 1la
experiencia institucional positiva.

En cuanto al apoyo financiero a la creacién de nuevos negocios, se
determiné la existencia de una disposicidén institucional al financiamiento de
proyectos nuevos. Sin embargo, para el Banco Salvadorefio la disposicién es
excepcional y deberia ser respaldada por un fondo de garantia. Aun asi, se
exige en todos los casos el conocimiento del oficio.
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Entre las garantias exigidas, las instituciones se inclinan por las
fiduciarias solidarias, y en segundo lugar, por las hipotecarias. Dicha
preferencie se basa en las dificultad~s de realizacién en el merccdc Jo la.
garantias patrlmonlales ofrecidas por los mlcroempresarlos y los trabajadores
por cuenta propia, y en el alto grado de migracidn.

Ias instituciones mencionadas estan dispuestas a trabajar con familias
receptoras de remesas camo usuarias de las lineas de crédito a microempresas,
pero bajo sus respectivas modalidades de funcionamiento. Esto implica que no
tienen interés en desarrollar politicas preferenciales de estimulo al ahorro
o a la inversidn en estas familias. Su criterio basico es no excluirlas como
usuarios pero tampoco segmentar carteras en funcidén de caracteristicas
individuales o personales. Adicionalmente, FEDECACES sefiald que, dada la
falta de experiencia en el manejo de crédito por parte de ese grupo, seria
mds conveniente fomentarles el ahorro programado.

Estos sefalamientos refuerzan la opinién de no violentar la estructura
institucional de crédito a la microempresa en aras de fomentar la inversidn
de un grupo especifico. Desde ese punto de vista, las medidas reforzarian la
desigualdad en el acceso al capital. Ia realizacién de nuevas formas
crediticias destinadas a impulsar una mayor equidad en el acceso al capital
deberia centrarse en la atencién integral del sector informal, es decir,
tener a la microempresa como eje de sus lineas de accidén. De tal manera que
el fundamento de estas nuevas opciones seria la masificacidén del acceso al
crédito productivo para los microempresarios y el apoyo para superar las
restricciones que enfrentan. Un sistema de crédito de este tipo no seria
restrictivo y promoveria la capacidad individual y colectiva de los
microempresarios, existentes y potenciales, para administrar asociativamente
programas de ahorro, garantia y crédito.

Asi, el esquema propuesto se basa mas que en el desarrollo de lineas de
crédito preferencial a los receptores de remesas, en un programa agresivo de
proamocidén del desarrocllo comunal y de la organlza01on asociativa de las
familias receptoras de remesas y los microempresarios locales. El programa
no estaria restringido a los receptores de remesas, a pesar de que ellos
serian el principal cbjetivo de la institucién, y tendria como modelo el
esquema de ahorro y crédito cooperativo. Dadas las diferencias entre las
instituciones de apoyo a la microempresa, el esquema deberda ser concebido
para capacitar y promover a los usuarios de cré&dito que se asocien para
cbtenerlo. Asi, los usuarios se capacitarian en el manejo de créditos dentro
del sistema y luego pasarian a otras instituciones financieras con el
respaldo de su historia crediticia adquirida.

Ia base del programa estard constituida por organizaciones que por su
experiencia y trayectoria previas en el desarrollo cooperativo de actividades
productivas o crediticias se conviertan en promotoras eficientes de proyectos
productivos entre familias pobres. Aquellas instituciones que en los ultimos
aflos han  colaborado con la accién social de las mujeres y gue, en
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particular, han impulsado estrategias de produccidn y elevacién del nivel de
vida serdn importantes para poner en practica el programa. 2

ILa filosofia que inspira este enfoque es que la mejor forma de comenzar
el uso productivo de las remesas es estimular el ahorro en los receptores, y
que la mejor pramocién del ahorro y el mejor ahorro es el que se capitaliza y
utiliza como apalancamiento crediticio. Esto, porque el ahorro de un grupo
en particular no puede ni debe ser promocionado con tasas de interés
preferenciales que rompan con el principio de equidad de a igual ahorro igual
rendimiento. Ni tampoco estableciendo cuentas en ddélares, dque dada la
escasez de divisas y la no segmentacién de los depositantes, empujarian
ridpidamente hacia la dolarizacidén de la economia.

De acuerdo a lo anterior, la propuesta que se hace puede ser
representada por el Diagrama 1. En este esquema, el organismo promotor
matriz cumpllrla las funciones principales siguientes respecto a las
organizaciones locales suscept:lbles de transformarse en asociaciones de
ahorro y crédito.

i) Promover la articulacién de las familias receptoras (y de
microempresarios en general) en torno a las organizaciones de cardcter local
o de produccién que sirvan como asociaciones de ahorro familiar y de
concesion de créditos al sector informal;

ii) Gestionar y canalizar créditos a las asociaciones intermediarias
para su funcicnamiento y velar por su recuperacién mediante las divisas que
capten de las familias receptoras y didndoles una adecuada y permanente
supervisién de sus carteras;

iii) Capacitar y prestar asistencia a las asociaciones intermediarias
en materia de gestidn de los recursos: evaluacidén de créditos, seguimiento,
recuperacién y evaluacidén de cartera, y movilizacién e inversién de sus
ahorros;

iv) Abrir cuentas de ahorro de las asociaciones y concederles avales
o fondos de garantia para respaldar la demanda de créditos de las
asociaciones ante instituciones financieras bancarias, y

V) Contratar organizaciones de promocién social y de asistencia
técnica que desarrollen una amplia labor de capacitacidn gerencial Yy
empresarial entre los usuarios potenciales de crédito y den asesoria para el
disefio de pequefics proyectos productivos y el manejo de sus flnan01am1entos '
asi como para la concrecidén de formas de ahorro programado.

Respecto a las funciones de la organizacién matriz en relacién al Banco
Central de Reserva y a los organismos internacionales no gubernamentales
deben destacarse las siguientes.

2/ Véase la lista anexa de organizaciones no gqubernamentales que
fomentan actividades productivas entre las mujeres de escasos recursos.
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i) Obtencién de una linea de crédito del Banco Central de Reserva a
cuenta de las divisas captadas por las asociaciones de las que reciben las
familias receptoras;

ii) Recuperacién del crédito concedido por medio de la canalizacidén de
las divisas captadas por las asociaciones de ahorro y crédito, y

iii) Establecimiento de un fideicomiso con fondos transferidos por
organismos internacionales no gubernamentales como garantia de los recursos
otorgados por el Banco Central y para financiar la promocidén de asociacienes
y la capacitacién de potenciales usuarios de crédito.

Las funciones del organismo promotor girarian en torno a la creacidén y
respaldo financiero de las asociaciones de ahorro familiar y crédito al
sector informal. Estas se encargarian de:

i) Promover entre sus socios receptores de remesas un ahorro
programado para gastos de consumo duradero y un ahorro capitalizable camo
aportaciones a las asociaciones para proyectos productivos;

ii) Captar ahorros de socios no receptores mediante programas
especificos que contribuyan a financiar su consumo y favorezcan su
participacién futura en proyectos productivos;

iii) Atender de manera prioritaria el ahorro para financiar gastos de
consumo de las familias 1lideradas por mujeres, considerando la mayor
atencidén que éstas les prestan a los rubros de vivienda, educacién y salud;

iv) Evaluar las demandas de crédito, y otorgar préstamos de acuerdo a
criterios financieros que protejan su patrimonio y garanticen su
recuperacioén;

v) Analizar periddicamente las colocaciones, la recuperacidén, la
morosidad, la cartera vencida, y la evolucién de los ahorros e informar a la
organizacién matriz;

vi) Desarrollar politicas de adscripcién de nuevos socios prestando
especial atencidén a los receptores de remesas;

vii) Establecer las garantias adecuadas para cada préstamo y mantener
una actitud de cobranza agresiva y efectiva con el fin de asegurar el
retorno de los recursos econdmicos;

viii) Exigir visitas de supervisién por parte de las organizaciones de
promocidn social y asistencia técnica para aquellos asociados que manejen
créditos productivos, y

ix) Solicitar asesoria especifica para aquellos proyectos productivos
o microempresas destinados a mejorar las condiciones de vida de las mujeres

pobres.

Es necesario seflalar que el ingreso o pertenencia a la asociacién no
debera calificar automdticamente al asociado como sujeto de crédito. Se
sugieren tres requisitos que debe satisfacer el demandante.de crédito:

tguy
Load 2
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i) experiencia en el oficio, ii) monto dado de ahorro efectuado por el sujeto
que permita el endeudamiento requerido, y ii*) me el nr~ve.to prop &'
genere capacidad de pago del préstamo. :

las organizaciones de promocién social y de asistencia técnica que
contrate la organizacién matriz se encargaran de apoyar a los pequefios
productores en la evaluacién de los perfiles de mercado para los proyectos
productivos, asesorar en materia de disefio de productos considerando, en
particular, sus ciclos de vida en el mercado, capacitar técnicamente y en
gestidén empresarial a los microempresarios y fomentar una adecuacidn
tecnolégica acorde con las necesidades. Estas organizaciones prestardn
atencidén privilegiada a los proyectos propuestos y conducidos por mujeres
para proporcionarles una capacitacién especifica.

Finalmente, se debe sefialar que si bien este programa se ha disefiado
para promover las inversiones productivas de las familias receptoras, su
principal indicador de éxito seria el aumento de sus ahorros capitalizables,
sin importar que los proyectos productivos sean desarrollados por ellas
mismas o por microempresarios de familias no receptoras. En definitiva, lo
importante es el aumento de la proporcién de activos liquidos de que
dispongan las asociaciones para ser usados, rédpida y efectivamente, en
inversiones de familias pobres.
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DIAGRAMA 1

ESQUEMA DE LA ORGANIZACION PROPUESTA PARA APOYAR EL USO
PRODUCTIVO DE LAS REMESAS
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Nota: Ver referencias de (a) - (&) vy 1 - 5 en las siguientes pdginas.
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Relaciones entre:

- Remitentes, familias receptoras y no receptoras, socios o asociados y la
asociacidén de ahorro vy crédito

I. Envio de remesas por los remitentes a sus familias
II. Cambio de las divisas recibidas en la asociacién de ahorro y crédito

IITI. Participacién de los integrantes de las familias pobres como socios o
miembros de las asociaciones para participar en programas de ahorro y
crédito

1. Desarrollo y pramocién de programas de ahorro de remesas entre
familias receptoras: seguridad en la colocacién, facilidades cambiarias,
garantia crediticia. '

2. Promocidén del ahorro entre microempresarios y otros no receptores.

3. Evaluacidn de proyectos productivos y concesidn de créditos de
apoyo a negocios familiares, a trabajadores por cuenta propia o a
microempresarios de los estratos pobres.

4, Cobranza y 'recuperacién de los créditos concedidos en los plazos y
segun las formas estipuladas.

5. Capacitacién en el disefio y operacidén de pequefios proyectos
productivos y en el manejo de sus financiamientos asi como en el fomento del
ahorro.

- MAsociacién de ahorro v crédito, organizacidn de capacitacién vy
organizacién matriz

a) Promocidén, famento y desarrollo de asociaciones de ahorro familiar
y crédito al sector informal entre los grupos pobres con alta presencia de
familias receptoras de remesas.

b) Concesién de créditos a las asociaciones para que sean recuperados
mediante las divisas que capten y para su funcionamiento.

c) Supervisidén y asesoria en el manejo de las carteras de crédito y en
la movilizacidén de fondos.

d) Apertura en la organizacién matriz y por parte de las asociaciones
de cuentas de ahorro e lntegrac:Lon de fondos de garantia crediticia en
divisas y en moneda nacional.

e) Contratacién por parte de la matriz de organizaciones de promocién
social y de asistencia técnica para la capacitacién en el disefio de proyectos
productivos, el manejo de financiamientos y el fomento del ahorro entre los
miembros de las asociaciones de ahorro y crédito.
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- Organizacién matriz, Banco Central de Reserva y Organismos no
qubernamentales internacionales

A. Otorgamiento por el Banco Central de Reserva de una linea de crédito para
compensar la captacién de divisas realizada a través de las asociaciones.

B. Recuperacién del crédito concedido mediante las divisas captadas por las
asociaciones.

C. Transferencia de recursos por parte de organismos no gubernamentales
internacionales para integrar fondos de garantia y financiamientos para la
promocidn de asociaciones y para la capacitacién.
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Anexo I
INSTTTUCIONES SELECCIONADAS QUE TRABAJAN CON IA MIJER

Asociacidén de mujeres campesinas salvadorefias

Asociacién para la organizacién empresarial femenina
de El Salvador

Asociacién Salvadorefia de Promocidn, Capacitacién y Desarrollo

Centro de Estudios de la Mujer "Norma Virginia Guirola
de Herrera" - CEMUJER

Centro de Estudios Feministas

Centro de Reorientacién Familiar y Comunitaria ~ CREFAC

Comité Femenino Magisterial Salvadorefio — COFEMS

Coordinadora Nacional de la Mujer Salvadorefia - OCONAMUS
Fundacién de la Mujer - FUDEM

Fundacidén Salvadorefia de Desarrollo y Vivienda Minima - FUNDASAL

Fundacién Salvadorefia para el Desarrollo de la Mujer
y el Nifio - FUNDEMUN

Instituto de Investigacién, Capacitacién y Desarrollo de la
Mujer "Norma Virginia Guirola de Herrera" - IMU

Movimiento de Mujeres de la Universidad de El Salvador - MUES
Movimiento Salvadorefio de Mujeres

Oficina de la mujer campesina, Ministerio de Agricultura y
Ganaderia

Programa de Promocidén de la Mujer
Sociedad de Mujeres

Unidad de la Muﬁer - CENITEC

- Unidad de la Mujer -~ Secretaria Nacional de la Familia
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Anexo 1T

Informacidén Estadistica
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Cuadro 1
EL SALVADOR: DISTRIBUCION DE LA ENCUESTA POR ZONAS Y DEPARTAMENTOS

(NUmero de familias)

Zonas Total Santa Ana San Miguel La Libertad San Salvador San Vicente

Total 51 120 85 36 267

1o~

Familias con remesas

Urbana pobre 160 31 28 - 101 -~
Urbana marginal 174 27 20 8 119 -
Rural 84 41 23 16 - 4

Familias sin remesas

Urbana pobre 40 9 5 - 26 -
Urbana marginal 35 4 3 7 21 -
Rural 21 8 6 5 - 2

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economfa Familiar", mayo—junio de 1990.



46

Cuadro 2
EI. SATVADOR: CARACTERISTICAS SELECCIONADAS DE IAS ZONAS DE IA ENCUESTA
(Porcentaijes)
Total Pobre UIbanM:xginal Rural
Calles
De tierra o grava 59.4 5.5 92.8 96.2
De piedra o adoquin 8.4 18.5 1.4 2.9
De asfalto o cemento 31.4 74.5 5.3 0.9
Sin datos 0.8 1.5 0.5 -
Tiene red de tuberias de
agua potable 69.8 94.5 64.6 32.4
Viviendas
Con corrales para animales 30.4 10.5 32.5 64.8
Con parcelas para cultivo 12.8 - 15.8 31.4

Fuente: Scbre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia

Familiar",

mayo-junio de 1990.
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Cuadro 3

EL SAIVADOR: CARACTERISTICAS SELECCIONADAS DE IAS VIVIENDAS POR ZONA

(Porcentajes)
Total Pobre Urbaﬁgrginal Rural

Hay alumbrado eléctrico 79.8 98.0 70.8 62.8
Tienen agua potable 49.8 90.5 23.9 23.8
Tienen cocina (separada
de dormitorio) 83.1 92.5 74.2 82.9
Numero de cuartos usados 1.67 2.05 1.35 l.61
para dormir (promedio)
Tipo de la vivienda

Material duradero 53.3 98.5 6.70 60.9

Material perecedero 39.0 - 92.8 4.8

Rancho 6.7 - - | 33.3

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia

Familiar", mayo-junio de 1990.



Cuadro 4

EL SALVADOR:

BALANCE DE PAGOS

(Millones de délares)

Balance comercial y de servicios
Expprtaciones
Bienes
Café
Importaciones

Servicio de factores

Transferencias unilaterales
Privadas

Oficiales

Capital de largo plazo

. s s b/
Errores y omisiones™

Balance globalE/

Variacidén total de reservas

1980 1981 1982 1983 1984 1985 1986 19872 - 1988 1989
18.2  -310.8  -324.0  ~299.3  -360.0  -372.0  -266.4  —434.0  -457.0  —648.0
1215.4 924.3 822.0 895.8 894.0 906.0 1 023.1 900.0 888.0 785.0
1075.3 798.1 704.0 757.9 726.0 679.0 777.9 591.0 609.0 497.0
615.2 452.6 402.6 402.3 442.8 464.0 547.0 351.5 358.0 230.0
11703 160.9  1041.0 1076.1 1153.0 1184.0 1 180.9 1212.0 1 22.0 1 312.0
~63.3 “74.2  -105.0  -121.0  —101.0 —94.0  -108.6  ~122.0  -121.0  -121.0
48.8 60.2 171.0 271.0 308.0 343.0 383.3 572.0 509.0 519.0
17.3 39.1 52.0 97.0 118.0 129.0 149.6 201.0 226.0 242.0
31.5 21.1 119.0 174.0 190.0 214.0 233.7 371.0 283.0 277.0
174.3 185.5 189.0 317.0 84.0 9.0 66.2 -38.0 15.0 138.0
-279.7 15.9 66.0 2655 ~24.0 440 -138.6  -151.0 3.0 710
748 9.2 -30.0 23.2 8.0 26.0 44.5 -51.0 64.0 ~62.0
—69.1 42.6 -27.0 39.0 19.0 2.7 32.5 51.0 64.0 —62.0

Fuente: CEPAL, Notas para el estudio econdmico de América Latina y el Caribe, 1989, EL Salvador (LC/MEX/L.139), 26 de noviembre de

a/ Cifras preliminares.
b/ Incluye capital de corto plazo.

c/ Es igual a la variacién total de reservas mas asientos de contrapartida.

1990.

8%
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Cuadro 5

EL SATVADOR: ESTIMACIONES OFICIAIES DE
EMIGRANTES EN IOS ESTADOS UNIDOS
Y REMESAS INTERNACIONAILES

1980

1981

1982

1983

1984

1985

1986

1987

Salvadorefos en los

' Remesas
Esta?;ilggidos (millones de

Total Incremento  oolares)
215.1 50.4 59.6
272.3 57.2 74.7
333.8 61.5 87.3
395.9 62.1 97.0
453.7 57.8 121.4
501.8 48.1 101.9
534.9 33.1 134.4
548.8 13.9 . 168.7

Fuente: Banco Central de Reserva de El Salvador,

1989.
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Cuadro 6

EL SAIVADOR: EMIGRANTES EN IOS ESTADOS UNIDOS
Y REMESAS INTERNACTIONAIES

o Transferencias
T tnites | i, nhatemes
Total délares) (mill’ones de
ddlares)

1980 170.0 73.8 105.3
1981 246.1 114.3 135.4
1982 355.4 169.7 288.7
1983 417.1 201.3 375.3
1984 464.0 263.6 453.6
1985 507.5 231.5 445.5
1986 551.9 306.7 540.4
1987 577.4 451.1 822.1
1988 638.9 795.3 1 078.3
1989 690.2 759.4 1 036.4

Fuente: Estimaciones propias.
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Cuadro 7

EL SALVADOR: REMESAS INTERNACIONALES. INDICADORES SELECCIONADOS

(Porcentajes)

T IEC ogre® e ¥ SR Sty
1980 2.3 2.6 6.1 6.3 18.5 405.5
1981 4.3 5.0 12.4 9.8 36.2 36.8
1982 6.6 7.7 20.6 16.3 44.3 52.4
1983 8.5 9.9 22.5 18.7 69.2 67.3
1984 9.1 10.7 29.5 22.9 54.0 73.2
1985 9.2 10.9 25.6 19.5 51.1 62.2
1986 8.8 10.6 30.0 26.0 61.2 1151
1987 10.6 12.3 50.1 37.2 104.7 103.9
1988 15.2 17.5 89.6 65.0 190.1 174.0
1989 15.0 17.0 96.7 57.8 329.5 117.2

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar, mayo- junio de 1990, del Banco Central de
Reserva de El Salvador y del cuadro 4.

Nota: Los porcentajes representan el monto de las remesas como proporcién de las variables seleccionadas.

a/ Incluye bienes y servicios.

b/ Déficit del balance comercial y de servicios (cuadro 4).
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Cuadro 8

INCREMENTO EN EL INGRESO NACIONAL
POR IAS REMESAS

(Millones de colones de 1962)

Total Efectos
Directo Indirecto
1980 114.9 74.4 40.5
1981 191.0 129.9 6l.1
1982 277.1 188.6 88.5
1983 344.3 242.8 101.5
1984 396.5 266.2 130.3
1985 754.5 275.5 479.0
1986 455.8 265.5 190.3
1987 514.7 326.9 187.8
1988 794.1 479.3 314.8
1989 884.5 477.5 407.0
Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta

Remesas y Economia Familiar', mayo-junio de

1990.
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Cuadro 9

EL SAIVADOR: REMESAS FAMILIARES CAPTADAS
POR EL SISTEMA FINANCIERO

Remesas

c;aptadas Porch;tajes
(mcliclsigises?e captacidén
1981 7.0 6.1
1982 20.5 12.1
1983 11.2 5.6
1984 19.6 7.4
1985 11.7 5.1
1986 9.2 3.0
1987 14.5 3.2

Fuente: Para las remesas captadas, sobre
la base de cifras del Banco Central de
Reservas de El Salvador, y para los
porcentajes de captacidén, con base en
estimaciones del monto total de
remesas internacionales. (Véase el
cuadro 6.)
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Cuadro 10

EL SATVADOR: PRINCIPALES CASAS DE CAMBIO
AUTORIZADAS AL 9 DE JULIO DE 1990

Respaldadas por Bancos

CORFINGE, S.A. de C.V.

Mercado de Cambios, S.A. de C.V.

Servicio Nacional de Cambios, S.A. de C.V.
Operaciones Dindmicas, S.A. de C.V.

Casa Cambiaria de Divisas, S.A. de C.V.
Casa de Cambio Desarrollo, S.A. de C.V.

Respaldadas por los grandes cambistas

Multicambios, S.A. de C.V.

INGOSAIVA, S.A. de C.V.

Cambios Dina, S.A. de C.V. a/
Casa de Cambio ledn, S.A. de C.V. b/
Casa de Cambio Gigante, S.A. de C.V.

Fuente: Banco Central de Reserva, Departamento
de Control de Cambios, PROGRAMA SMC F530R.

a/ Pertenece a los mismos accionistas del
Courier "Iedn Express".

b/ Pertenece a los mismos accionistas del
Courier "Gigante Express".
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Cuadro 11
EL SAIVADOR: EVOILUCION DEL TIPO DE CAMBIO, 1989-1990

(Colones por ddlar)

Bancario administrado

Oficial I 1 Extrabancario
Septienbre 25, 1989 5 6.45 - 6.46
Noviembre 6, 1989 5 6.45 - 6.50
Noviembre 27, 1989 5 6.45 - 6.70
Diciembre 27, 1989 5 6.50 - 6.60
Fnero 3, 1990 5 6.50 - 6.75
Enero 5, 1990 5 6.55 - 6.85
Enero 24, 1990 5 6.55 - 7.20
Enero 25, 1990 5 6.92 - 7.38
Marzo 12, 1990 5 6.92 - 8.00
Marzo 19, 1990 5 6.92 - 8.30
Marzo 20, 1990 5 6.92 7.78 8.50
Marzo 29, 1990 5 6.92 7.80 8.65

Fuente: Banco Central de Reserva de El Salvador, 1990.
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Cuadro 12

EL SALVADOR: DISTRTBUCION DE LAS FAMIITAS SEGUN FORMAS DE
RECEPCION Y CAMBIO DE REMESAS, POR ZONA

(Porcentaijes)
Urbana
Total Pobre Marginal Rural

Formas de recepcidén de remesa

Giro o cheque de banco 52.6 51.2 57.8 44,1

Money order 20.2 19.0 20.2 22,6

En efectivo 27.2 29.7 22.0 33.4
Estan satisfechos con la forma
de recepcidn 93.0 90.5 93.6 96.4
Dificultad para cambiar ddlares
En documento

Ninguna 97.2 95.7 97.9 97.7

Alguna 2.8 4.3 2.1 2.3
En billete

Ninguna 96.7 96.2 97.9 94.7

Alguna 3.3 3.8 2.1 5.3

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia
Familiar", mayo-junio de 1990.



57

Cuadro 13

EL SATIVADOR: CARACTERISTTCAS SEIECCIONADAS DE IAS FAMILIAS
ENCUESTADAS PCR ZONA Y GRUFRO

(Porcentajes vy promedios de las muestras respectivas)

Numero de mienmbros
Menores De 15

Sexo del jefe (%)

Mayores Masculino Femenino Total de a de
15 afios 60 afos 60 anos
Familias con remesas A 52.5 47.5 5.2 2.1 2.7 0.4
Urbana pobre 53.8 46.2 4.8 1.9 2.5 0.4
Urbana marginal 47.4 52.6 5.3 2.2 2.8 0.4
Rural 60.7 39.3 5.7 2.3 3.0 0.4
Familias sin remesas 67.8 32.2 5.4 2.3 2.8 0.3
Urbana pobre 75.0 25.0 4.7 1.5 3.0 0.3
Urbana marginal 60.0 40.0 5.1 2.3 2.6 0.2
Rural 66.7 33.3 6.7 3.7 2.7 0.3

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta, Remesas y Economia Familiar",
mayo-junio de 1990.
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Cuadro 14

EL, SATVADOR: PARTENTES EN NORTEAMERICA Y REMESAS POR ZONA

Urbana

Total Pobre Marginal Rural
Parientes en Norteamérica
(mimero promedio) 2.8 3.4 2.2 2.7
Parentesco con el jefe
de familia a/
Esposo o conpanero 8.7 10.6 9.4 3.6
Hijos 40.6 36.5 39.3 51.2
Padre o madre 6.7 5.0 8.6 6.0
Hermanos 28.4 38.8 21.8 22.6
Otros 35.9 37.9 36.5 31.0
Tipo de ayuda enviada®’
En dinero 100.0 100.0 100.0 100.0
En pasajes 5.5 8.1 4,0 3.6
En mercancias 56.9 65,0 49.4 57.1

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia
Familiar", mayo-junio de 1990.
a/ Porcentajes de la muestra respectiva, por zona.
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Cuadro 15

EL SAIVADOR: MIGRACION Y ORGANIZACION FAMILIAR, POR ZONA

(Porcentalies)
Urbana
Total Pobre M Al Rural

Familias en que se reemplazd
al jefe por haber emigrado 12.7 14.4 12.1 10.7
Parentesco del jefe actual
con el anterior

Esposo o comparfiero 52.9 56.5 59.1 33.2

Hijo 11.5 4.3 18.2 11.1

Padre o madre 10.5 - 9.1 33.3

Hermano 8.5 17.4 4.5 -

Otros 16.5 21.7 9.1 22.2
Sexo del jefe anterior

Hombre 80.0 78.3 82.6 77.8

Mujer 20.0 21.7 17.4 22.2

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia
Familiar", mayo—junio de 1990.
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Cuadro 16

EL SATVADOR: DISPOSICION A EMIGRAR EN IAS FAMILIAS
QUE RECIBEN REMESAS, POR ZONA

(Promedios)
Urbana
Total Pobre Marainal Rural

Miembros de la familia
Total (1) 5.3 4.6 5.3 6.7
En edad de trabajar (2) 2.7 2.5 2.8 3.4
Numero de parientes que
emigrd con pasajes pagados _
por parientes de afuera 0.03 0.06 0.03 -
Miembros que migrarian
al extranjero si contaran
con los medios para ello (3) 1.2 1.1 1.4 0.8
Tasas potenciales de
migracién (3/1) 0.23 0.29 0.26 0.14

(3/2) 0.44 0.44 0.50 0.24

Fuente:

Familiar", mayo-junio de 1990.

Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia
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Cuadro 17

EL SALVADOR: RECEPCION Y CONTROL DE IAS REMESAS EN LA
FAMILIA, FOR ZONA

(Porcentaijes)
Urbana
Total Pobre Marginal Rural

Jefe de familia

Recibe 66.3 67.5 66.7 63.1

Decide su uso 70.4 71.3 70.7 67.9
Esposo o conpafiero

Recibe 14.8 13.7 13.8 19.1

Decide su uso 14.1 12.5 14.3 16.7
Padre o madre

Recibe 5.8 6.3 5.2 6.0

Decide su uso 6.2 6.9 5.7 6.0
Hijos

Recibe 4.8 3.8 5.7 4.8

Decide su uso 3.3 2.5 3.4 4.8
Hermanos

Recibe 1.2 1.3 1.1 1.2

Decide su uso 1.2 1.3 1.1 1.2
Otros

Recibe 7.2 7.5 7.5 6.0

Decide su uso 4.8 5.6 4.6 3.6

Fuente: Scbre la base de cifras de la "“Encuesta Remesas Yy
Economia Familiar", mayo-junio de 1990.
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Cuadro 18

EL SAIVADOR: REMESAS, MIGRACION Y CAMBIO DE RESIDENCIA, POR ZONA

(Porcentaijes)
Urbana
Total Pobre Marginal Rural

Familias que no viven en el
mismo lugar que antes de la
migracién de parientes 59.9 46.9 67.8 67.9
Antes vivian en:

Campo 38.6 17.4 28.8 86.4

Ciudad 61.4 82.6 71.2 13.6

ILocalidad mds pobre 76.4 73.0 69.5 94.4

Iocalidad mds rica 23.6 27.0 30.5 5.6
Hubieran cambiado de
vivienda sin la ayuda de
las remesas a/ 54.5 43.2 67.3 42.9

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia
Familiar", mayo-junio de 1990.

a/ Son porcentajes ajustados, calculados con base en el nimero de
familias que cambié de domicilio despues de la migracidn de
parlentes al exterior.
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Cuadro 19

EL SALVADOR: REMESAS Y DISPOSICION DEL INGRESO FAMILIAR POR LA MUJER

(Porcentajes)

Todo Més de la Menos de la De ninguna
° mitad mitad parte

Parte del ingreso familiar

del que disponen las

mujeres

Familias con remesas 59.5 25.4 11.7 3.4
Urbana pobre 55.8 28.6 10.8 4.8
Urbana marginal 64 .4 21.6 11.4 2.6
Rural 56.4 26.9 14.1 2.6

Familias sin remesas 37.2 30.0 26.4 6.4
Urbana pobre 31.6 36.8 29.0 2.6
Urbana marginal 44 .1 29.4 20.6 5.9
Rural 33.3 19.0 33.3 14.4

Més que Igual que Menos que
antes antes antes

Las remesas han hecho que

las mujeres dispongan del

ingreso familiar

Familias con remesas 36.0 61.0 3.0
Urbana pobre 34.9 59.6 5.5
Urbana marginal i 38.6 58.2 3.2
Rural 33.3 65.5 1.2

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar", mayo—junio
de 1990.
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Cuadro 20

EL SAIVADOR: ASPECTOS SEIECCIONADOS DE ACCESO DE LA MUJER AL

CREDITO, POR GRUPO Y ZONA

(Porcentajes)
Urbana R
Total Pobre Marginal 1
Proporcidén de familias en
que las mujeres han
pedido prestado
Familias con remesas 25.0 29.1 23.5 20.6
Familias sin remesas 21.5 21.1 26.5 14.3
Origen del préstamo
Familias con remesas
Pariente o amigo 43.3 30.3 52.5 56.2
Cooperativa 29.8 35.0 23.7 31.2
Otro 26.9 34.9 23.7 12.5
Familias sin remesas
Pariente o amigo 34.9 25.0 44 .4 33.6
Cooperativa 19.3 - 22.2 66.4
Otro 45.8 75.0 33.4 -
Razones de no pedir
prestado
Familias con remesas
No lo acostumbran 85.4 81.0 83.8
No quieren prestarles 5.9 3.5 4.2
No saben a quien pedir 4,8 10.5 6.7
No les permiten hacerlo 3.9 5.2 5.3

/Continva
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Cuadro 20 (conclusidn)

Urbana Rural
Total Pobre Marginal
Familias sin remesas
No lo acostumbran 86.7 56.5 72.1
No quieren prestarles 6.7 8.7 5.6
No saben a quien pedir 6.7 21.8 16.7
No les permiten hacerlo - 13.1 5.6

Fuente: Scbre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia
Familiar", mayo-junio de 1990.
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Cuadro 21

EL SAIVADOR: INDICADORES BASTCOS DE FUERZA DE TRABAJO
E INGRESO FAMILIAR, PCR ZONA

Nimero de miembros familiares Colones por mes
En edad de Ingreso Salario
Total trabajar a/ doupados familiar minimo b/

Familias con remesas 5.3 2.7 1.6 1 107
Urbana pobre 4.8 2.5 1.6 1 5549/ 600
Urbana marginal 5.3 2.8 1.5 8529/ 600
Rural 5.7 3.0 1.7 7929/ 330
Familias sin remesas 5.4 2.8 1.7 1 089
Urbana pobre 4.7 3.0 1.9 1 676 600
Urbana marginal 5.1 2.6 1.5 651 600
Rural 6.7 2.7 1.5 687 330

Fuente: Scbre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia

Familiar", mayo-junio de 1990.

a/ Miembros familiares entre 15 y 60 afos.

b/ Media simple para zonas urbanas y media simple para tarifa general
agropecuaria para zonas rurales.

c/ No incluye las remesas.
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Cuadro 22

EL SAIVADOR: TASAS DE OCUPACION Y DE DEPENDENCIA, POR ZONA

Dependencia econdmica '
Neta a/ No remunerada b/ dcupacion cf

Familias con remesas 2,2 0.69 0.59
Urbana pobre 2.0 0.66 0.64
Urbana marginal 2.5 0.80 0.55
Rural 2.3 0.76 0.57

Familias sin remesas 2.2 0.65 0.61
Urbana pcbre 1.5 0.57 0.63
Urbana marginal 2.4 0.73 0.58
Rural 3.4 - 0.80 0.56

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y
Economia Familiar', mayo-junio de 1990.

a/ Total de miembros del hogar/miembros ocupados - 1.

b/ Miembros en edad de trabajar/miembros ocupados - 1.

¢/ Miembros ocupados/miembros en edad de trabajar.
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Cuadro 23

(Porcentajes)

ACTIVIDAD DEL JEFE DE FAMILIA, POR ZONA Y GRUPO

Actividad principal de los ocupados

Trabaja por

Obrero o Trabajador Ama de
Desocupado Ocupado cuenta Otros

empleado propia agricola casa
Familias con remesas 3.8 96.2 30.6 30.9 10.2 28.0 0.3
Urbana pobre 3.8 96.2 42.8 27.5 1.9 27.2 0.6
Urbana marginal 4.0 96.0 25.7 38.3 4.8 29.4 1.8
Rurat 3.6 96.4 16.1 21.0 37.0 25.9 -
Familias sin remesas 3.1 96.9 38.8 26.8 15.1 16.1 3.2
Urbana pobre 2.5 97.5 61.5 25.6 2.6 7.7 2.6
Urbana marginal 5.7 94.3 27.3 36.3 15.2 18.1 3.1
Ruratl - 14.3 14.3 38.0 28.6 4.8

fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar", mayo—junio de 1990.
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Cuadro 24

EL SALVADOR: DISTRIBUCION DE IAS FAMILIAS SEGUN MONIO,
PERTODICIDAD Y EPOCA DE MAYOR RECEPCION DE

IAS REMESAS, POR ZONA

Urbana

Total Pobre Marginal Rural
Promedio mensual de las
remesas por familia
(ddlares) a/ 100.8 117.0 88.2 96.
Familias segun estrato de
remesas (ddlares al mes) b/
11 - 50 24.8 15.4 33.2 25.
51 - 100 38.7 39.1 33.5 48.
101 - 200 29.1 35.3 29.5 16.
201 - mas 7.3 10.3 3.5 9
Familias segin periodi-
cidad de las remesas
Al mes | 32.0 32.7 36.4 21.
Tres meses 31.2 32,7 24.3 42.
Seis meses 23.2 25.0 21.4 23.
Al afio 13.6 9.6 17.9 11.
Familias segin época de
mayor recepcidn
Semana Santa 0.5 - 0.6 1.
Fiesta local 1.4 1.9 1.1 1.
Diciembre 29.5 28.5 31.6 26,
Ninguna 68.6 69.6 66.7 70.

U ~3 0O

WO 00 W e

Uw ww

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia

Familiar", mayo-junio de 1990.

a/ El promedio mensual de las remesas se calculd con base en los
intervalos que aparecen en la encuesta y no con los gque se
presentan en el cuadro. Si el cédlculo se hubiese hecho con

estos Ultimos, los promedios hubiesen resultado mayores.

b/ 1las marcas de clase gue se usaron para calcular el prcmedlo
mensual fueron 25, 75, 150 y 300 respectivamente.
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Cuadro 25
EL SALVADOR: REMESAS E INGRESOS DE LAS FAMILIAS RECEPTORAS, POR ZONA

(Promedios mensuales estimados)

R Ingreso familiar Cociente

< emesas (colones) seleccionado
Délares Colones . ,

a/ Sin remesas Con remesas (porcentajes)
hH (2)= (3 (4) (2/3) (2/4)
Familias receptoras 100.8 792 1 107 1 899 71.5 41.7
Urbana pobre 117.0 918 1 554 2 472 59.1 37.1
Urbana marginal 88.2 692 852 1 554 81.2 44 .8
Rural 96.4 757 792 1 549 95.6 48.9

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economfa Familiar",
mayo—junio de 1990.

a/ ELl tipo de cambio utilizado para la conversidén de délares a colones fue de 7.85
colones por délar.
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Cuadro 26

EL SALVADOR: PROPORCION DE FAMILIAS QUE POSEE BIENES SELECCIONADOS, POR ZONA Y GRUPO

(Porcentajes)

Vivierda

Parsonas Medios de transporte Animales  Negocio

Propia coﬁgra dormﬁggriog/ afgﬁﬁs Auto Carreta Bicicleta cg?giza ta?ler

Familias con remesas 641 28.0 3.0 12.4 45.0 10.9 441 20.0 15.8
Urbana pobre 54.4 39.6 2.2 13.8 53.8 - 46.2 6.6 17.6
Urbana marginat 65.5 20.1 3.7 6.3 444 - 55.6 20.6 13.2
Rural 79.8 22.4 3.0 22.6 35.3 29.4 35.3 44.3 17.9
Familias sin remesas 61.4 35.5 3.5 12.6 51.0 - 49.0 25.1 17.7
Urbana pobre 40.0 50.0 2.4 25.0 61.5 ~ 38.5 2.6 22.5
Urbana marginal 68.6 28.1 3.9 - - - — 29.4 20.0
Rural 90.5 20.0 5.0 9.5 - - 100.0 61.1 4.8

Fuente: Sobre la base de cifras de la “Encuesta Remesas y Economia Familiar', mayo—junio de 1990.

Nota: Porcentajes ajustados de las muestras respectivas, tomando en cuenta sélo el nimero de respuestas
validas.

a/ Namero promedio de personas por cuarto usado para dormir.
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Cuadro 27

EL SATVADCR: REMESAS Y SITUACION ECONCMICA

(Porcentaijes)
Urbana
Total Pobre - Marginal al
las remesas han mejorado la
situacidn econdmica de la
familia en:
Nada 13.1 15.6 12.6 9.6
Poco 56.6 53.1 55.7 65.1
Mucho 29.6 31.3 31.6 25.3
Familias con jefe hambre
Nada 12.0 10.6 13.4 12.0
Poco 58.5 57.6 51.2 72.0
Mucho 29.5 31.8 35.4 16.0
Familias con jefe mujer
Nada 14.7 21.9 12.1 6.1
Poco 54 .2 47.9 59.3 54.3
Mucho 31.1 30.1 28.6 39.4

Fuente: Scbre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Fconomia
Familiar", mayo-junio de 1990.
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Cuadro 28

Y GRADO DE MEJORA POR REMESAS

(Porcentajes)

INGRESOS MENSUALES SEGUN ACTIVIDAD DEL JEFE DE FAMILIA

Ingresos familiares mensuales

(colones)
0-500
501-750
751-1250
12513000
3000 o més

Grado de mejora debido a las
remesas

Mucho
Poco

Nada

Ocupacidén del jefe de familia

vesocupado  Dbrerc s puentaT TR T o ocras
100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
43.8 15.6 40.6 69.4 42.6 80.0
25.0 21.8 20.3 12.2 19.8 -
12.5 30.6 25.2 16.3 28.7 20.0
18.8 31.3 10.6 - 7.9 -
- 0.7 3.3 2.0 1.0 -
100.0 100.0 100.0 100.0 100.0 100.0
50.0 30.9 30.6 12.5 32.7 33.4
43.7 55.3 54.8 75.0 56.4 -
6.3 13.8 14.6 12.5 10.9 66.6

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia Familiar', mayo—junio de 1990.
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Cuadro 29

EL SATVADOR: USO Y MONTO DE IAS REMESAS Y
MEJORA EN IA STTUACION ECONOMICA FAMILIAR

(Porcentajes)

Uso principal de las
remesas

Consumo
Educacidn/salud
Articulos hogar
Inversién
Ahorro

Otros

Monto mensual de remesas
(délares)

0-50
51-100
101-200

200-mas

Grado de mejoria declarada en la
situacién econdmica familiar

Total Mucho Poco Nada
100.0 29.8 57.1 13.1
100.0 26.6 60.3 13.1
100.0 38.9 55.6 5.5
100.0 25.3 74.7 -
100.0 41.7 41.6 16.7
100.0 13.9 69.4 16.7
100.0 10.7 57.6 33.7
100.0 25.7 61.2 13.1
100.0 46.6 48.5 4.9
100.0 52.5 47.5 -

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia
Familiar", mayo-junio de 1990.
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Cuadro 30

EL SAIVADOR: INCIDENCIA DE IAS REMESAS EN IA

PREDISPOSICION AL TRABAJO, POR ZCONA

(Porcentaijes)
Urbana Rural
Pobre Marginal Total
Familias en las que las remesas
han hecho que algun miembro
Trabaje menos 19.4 23.6 21.4 21.0
Trabaje mas 26.4 18.4 21.7 23.0
Razdén por la que trabaja
menos a/
Se dedica a estudiar 16.1 19.5 16.7 18.2
Se dedica mds al hogar 38.7 43.9 66.7 47.3
Prefiere no trabajar 19.4 9.8 - 12.0
Otros motivos 25.8 26.8 16.6 24.5
Razdn por la que trabajan
mis a/
Se dedica a algun negocio 24.4 27.3 23.5 24.6
Prefiere ahorrar 9.8 6.0 - 6.0
Es necesario por la crisis 46.3 39.4 52.9 45.6
Otros motivos 19.5 27.3 23.5 21.8

Fuente: CEPAL, scbre la base de cifras oficiales.

a/ Porcentajes ajustados.
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Cuadro 31

EL SAIVADOR: IMPACTO DE LAS REMESAS EN IA PREDISPOSICION AL TRABAJO,
SEGUN MONTO MENSUAL: RECIBIDO

(Porcentaljes)

Total
Se trabaja menos
Se trabaja mas

Es neutral

Remesas mensuales (ddlares)

0-25 26-50

51-100 101-200 200 o mas

100.0 100.0

18.0 15.2

20.5 22.4

6l1.5 62.4

100.0 100.0 100.0
36.1 27.4 62.5
19.7 33.3 -
44.2 39.3 37.5

Fuente: Sobre la base de
Familiar", mayo-junio de 1990.

cifras de 1la

"Encuesta Remesas y Economia
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Cuadro 32
EL SAIVADOR: PREDISPOSICION DE IAS FAMILIAS RECEPIORAS

A TRABAJAR MENOS, SEGUN AUTOPERCEPCION DE
MEJORA EN IA SITUACION ECONCMICA

(Porcentajes)

Grado de mejora en la
situacidn econdmica

Mucho Poco Nada
Debido a las remesas
se trabaja menos:
Total 100.0 100.0 100.0
Si 30.9 19.5 7.3
No 69.1 80.5 92.7

Fuente: Scbre la base de cifras de la "Encuesta
Remesas y Economia Familiar", mayo-junio de 1990.
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Cuadro 33
EL SAILVADOR: ESTRUCIURA DEL GASTO FAMILIAR POR ZONA Y GRUPO
(Porcentaies)
Gastos Mejora casa Educacidén
consumo 0 negocio y salud Bhorro
Familias con remesas 68.5 16.3 9.1 6.1
Urbana pchre 70.0 15.1 8.9 6.0
Urbana marginal 69.7 14.5 9.6 6.2
Rural 63.1 22.2 8.7 6.0
Familias sin remesas 68.7 16.2 8.0 7.1
Urkana pobre 73.1 9.8 7.4 9.4
Urbana marginal 69.5 15.8 9.2 5.6
Rural 58.8 28.7 7.4 5.1

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia

Familiar", mayo-junio de 1990.
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Cuadro 34
EL SAIVADOR: REMESAS E INVERSION PRODUCTIVA
(Porcentaies)
Urbana
Total Pobre Marginal Rural

Familias que destinan parte
de la remesa a:

Compra de herramientas

o equipo 4.1 3.8 4.6 3.6

Compra de tierras o

animales 4.6 1.3 4.0 11.9

Construir local para negocio 1.9 3.8 0.6 1.2
Principales razones por las
que no invierten

No le interesa 13.7 22.7 6.5 11.3

Ie daria pérdidas 1.1 1.5 1.3 -

No le corwviene ahora pero

después si 7.4 8.6 7.2 5.7

No le alcanza 73.1 64.3 79.2 77.3

No sabe como hacerlo 4.7 2.9 5.8 5.7
Fuente: Socbre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia

Familiar", mayo-junio de 1990.
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Cuadro 35

EL SAIVADOR: FAMILTIAS QUE DESTINAN PARTE DE REMESAS A
INVERSION SEGUN SEXO DEL JEFE DE FAMILTA

(Porcentaies)

Urbana pobre Uﬂ:mffmaal

Hombre  Mujer H ombmrarel Mujer Hombre Mujer
Uso de la inversién
Compra de herramientas
o equipo 5.9 1.4 6.1 3.3 3. 3.
Compra de tierras o
animales 1.2 1.4 7.3 1.1 17. 3.
Construir local para
negocio 4.7 2.7 1.2 - 3.
Nota: Los porcentajes se refieren a cada opcidn de inversién y no son

necesariamente acumulativos por columnas.
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Cuadro 36

EL SATVADOR: PREDISPOSICION A IA INVERSION ENTRE FAMILIAS
RECEPITORAS, POR ZCNA

(Porcentaijes)
Urbana R
Total Pcbre Marginal al
cConoce personas gue han
usado parte de sus remesas
para un negocio?
si 23.9 24.1 23.6 19.
No 76.1 76.4 81.0 81.
¢Cémo viven dichas personas?
Mejor que antes 90.1 86.8 90.2 100.
Tgual que antes 6.1 7.9 7.3
Peor que antes 3.8 5.3 2.4
¢Conoce alguna asociacidn
que impulse actividades
productivas en su comunidad?
si 12.4 6.3 22.4 13.
No 87.6 93.7 77.6 86.
El jefe de la familia
pertenece a una asociacidén
de ese tipo
Si 5.5 5.0 5.7 6.
No 94.5 95.0 94.3 94.
Proporcidén de familias que
dicen tener mucho interés en:
Comprar herramienta o equipo 15.1 18.8 12.6 13.
Poner negocio 30.6 26.6 39.1 20.
Asociarse para mejorar la
recepcidn de la remesa - - -
Cooperar con otros para
producir. mis 15.4 17.0 13.8 15.

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia
Familiar", mayo-junio de 1990.



83

Cuadro 37
EL SALVADOR: PREDISPOSICION A LA INVERSION SEGUN SEXO
Y OCUPACION DEL JEFE FAMILIAR, POR ZONA

(Porcentajes ajustados )?-/

Sexo Ocupacidn
- . Obrero o Cuenta Trabajador Trabajador
Hombre Mujer Ninguna empleado propia agricola hogar Otras

Urbana pobre

Compra de herramienta

o equipo 20.5 15.3 16.7 21.5 19.0 33.3 12.0 -

Poner o mejorar negocio 25.0 27.8 50.6 19.7 35.7 33.3 25.0 -

Asociarse para mejorar

recepcidon remesa 7.2 11.0 16.7 6.2 7.0 33.3 12.5 -

Cooperar con otros para

producir mas 17.9 15.1 16.7 15.2 20.9 33.3 15.0 -
Urbana marginal

Compra de herramienta

o equipo 13.4 12.1 14.3 14.0 17.2 - 6.1 50.0

Poner o mejorar negocio 32.9 45.1 14.3 39.5 48.4 37.5 30.6 50.0

Asociarse para mejorar

recepcidén remesa 4.9 7.7 14.3 4.7 9.4 - 4.1 -

Cooperar con otros para ‘

producir mas 12.2 15.4 28.6 16.3 15.6 - 8.2 50.0
Rural

Compra de herramienta

0 equipo. - 13.7 12.1 - 15.4 11.8 13.3 14.3 -

Poner o mejorar negocio 22.4 18.2 66.7 8.3 35.2 13.8 19.0 -

Asociarse para mejorar

recepcion remesa 3.9 9.1 - - - 6.7 14.3 -

Cooperar con otros para

producir mas 15.7 15.2 - 7.3 35.3 10.0 16.3 -

Fuente: Sobre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economfa Familiar', mayo—junio de 1990.
a/ Llas respuestas no son excluyentes por lo tanto los resultados no suman 100%.
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Cuadro 38

EL, SATVADOR: FAMILIAS CON INTERES EN UTILIZAR REMESAS
PARA FINES SELECCTONADOS DE AHORRO, POR ZONA

(Porcentaijes)
Urbana

Pobre Marginal Rural
Depositar en cajas de ahorro y crédito
organizadas por la caomunidad 14.0 16.7 11.9
Prestarlo a interés para cbras comunales 9.5 14.4 7.2
Ponerlo a interés en un banco 27.0 27.0 18.1
Participar en la instalacién de tienda
0 negocio 20.0 32.3 16.9
Gastarlo en necesidades diarias y
ahorrar el resto 74.2 81.9 73.8
Devolver présténx:s que les hicieron
para pagar O comprar pasajes 13.3 15.7 13.1
Fuente: Scbre la base de cifras de la "Encuesta Remesas y Economia

Familiar", mayo-junio de 1990.
Nota: Ios porcentajes son independientes por opcién, por lo que los totales
pueden sumar mas de 100%.
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Cuadro 39

EL SALVADOR: PREDISPOSICION A UTILIZAR PARTE DE LA REMESA
PARA FINES SELECCIONADOS DE AHORRO, SEGUN SEXO Y OCUPACION
DEL JEFE FAMILIAR, POR ZONA

Sexo Ocupacidn
— : Obrero o Cuenta Trabajador Trabajador
Hombre  Mujer Ninguna empleado propia agricola hogar Otra
Urbana pobre
Depositar en cooperativas 16.9 1.1 40.0 9.2 23.3 33.3 17.5 -
Prestarlo a interés para obras
comunales 9.5 9.7 16.7 3.0 18.6 33.3 7.7 -
Depositar en un banco 32.1 21.9 66.7 22.7 39.5 33.3 15.0 -
Participar en un negocio 19.8 19.4 16.7 19.0 28.6 33.3 12.5 -
Gastarto en necesidades diarias
y ahorrar el resto 71.8 76.4 83.3 74.6 74,4 100.0 69.2 -
Pagar préstamos de viajes 11.9 13.9 - 9.1 16.7 33.3 17.5 —
Urbana marginal
Depositar en cooperativas 19.5 14.3 28.6 23.3 17.2 - 12.2 -
Prestarlo a interés para obras
comunales 17.1 12.1 42.9 16.3 17.2 — 6.1 -
Depositar en un banco 1.7 23.1 42.9 37.2 28.1 12.5 16.3 -
Participar en un negocio 5 36.7 33.3 26.2 42.2 14.3 26.5 -
Gastarlo en necesidades diarias
y ahorrar el resto 80.2 83.1 100.0 86.0 46.2 87.5 81.3 -
Pagar préstamos de viajes 16.6 16.9 28.6 14.3 15.5 - 18.8 -
Rural
Depositar en cooperativas 7.8 18.2 - - 23.5 3.3 23.8 -
Prestarlo a interés para obras
comunales 7.8 6.3 - - 11.8 6.7 10.0 -
Depositar en un banco 13.7 25.0 - - 11.8 10.0 45.0 -
Participar en un negocio 17.6 15.5 33.3 15.4 23.5 13.3 15.0 -
Gastarlo en necesidades diarias
y shorrar el resto 78.4 66.7 66.7 84.6 82.4 66.7 71.4 -
Pagar préstamos de viajes 11.8 15.2 33.3 7.7 11.8 6.7 23.8 -

fuente: Con base en el cuadro 38, ajustando los porcentajes para tomar en cuenta la desagregacidén por sexo y
ocupacién principal del jefe de familia, por zona.
Nota: Las respuestas no son excluyentes por lo tanto los totales no suman 100%.






