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CAP. 7: LA SSTRUCTURA DE CLASES EN CHILE ALREDEDOR DE 1870,

‘Encaramos ahora el andliisis concreto de la estructura c:z
cl-z:x da la scecizdad chilena en los aledsfios de 1970, de acuerdo
a los instrumentos conceptuales elabopados en 1ns'caoitulos‘pre—

o)

ccdentes y usando coimo informacidn empirica 1los mesultados obte-

.

e
nidos a partir de las fusntes y 1cs proeedimientces que seé descpi-

ben en detalle e lea Tercera FParte de este astudio.

Antes de entvar en mutewla, y a riesgo de pecar de reitera-
cidn, deseamos recorda® una obnn"”iéiSH efectuada en la Intrcduccién

general, que ayuda a fijar 108 a.cances v los limites de nuestnc
s

Hemos vieto en, ecanitulos antevicres gue el estudio de 1as
clasges sociales por medic del andliisis de la divisifn del trabaje
één'Sh doble aspecto de i 1qvcn soceral del trabaje (clases
socialés y capas de ciass) y divisitn del trabajo sceial (fracciones
Yy sectorves de clade}élff‘qc‘;gﬂ'objeﬁq ¢l da» cuenta de la repar-
ticidn de los sgenties u”ldnv1b€L 13SJdiféTQE'ég teozicioues"” o

i
lugares" {(definidos en términos_de funcionass o pract
- e \ un ,

les) que sen 4

c e
coriadnados por los relaciones de produceidn en cada

urio de ios procacos sociales que tienen jugar en una sociedad .

concreta,

Diidimos en 12 Introc co Cubluo, el e“tuuao

del S;Sme ge c;aﬁva

sociales- ¢

las formas hls‘.w i-
ces conoret“" (en términes de Dh-cesos y weondensias) que aaumeﬁ

s
las r,¢“c¢on< 55 de lucha o'de zlisznza, anive las clases socLaJ.eu

c
‘de una de rmln da SPOIGdﬂd p¢r“ qué ns e sustits

172 a dlChO
anélisis. Con::iua"e un aspe sareial del estudio de esta
prdblemﬁflca £ menos per dos x:tiv»s: en primer luger, porque

el hecho do sbonapzoe al cu-ué

agentes que pariticipe entes procesos socilales

T A ,
R gu g 3 S n g e i e e . ‘ . e B fo PRI . i ; - < A -
Implicicancnte que la atercidn ¢o centrn menos en la avolucitn j
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las tendencias de dichos procesos que en sus resultados especi-

ficos en un momento determinado; en otras palabras, que se hace

provisoriamente abstraccidn de las contradiciones y la dinfmica

de la lucha de clases; en segundo lugar, aunque implicito en el
punto precedente, porque al definir una "posicidn social" en
términos de relaciones de produccidn determinantes (relaciones
entre los agentes de la produccidn) y determinadas (relaciones
entre los agentes y los medios de produccidn) y por referencia
al proceso social de produccidn, tal tipo de an&lisis se limita

a considerar s®lo las practicas principales (o sea las funciones

"propias" de cada relacidn de produccidn en el interior de dicho
proceso), haciendo abstraccidn de las précticas juridico-politicas

e ideoldgicas que, aunque relativamente secundarias, también cons-

tituyen determinaciones propias de las clases sociales.

Afirmamos también que ambas abstracciones -de caracter pura-
mente metodoldgico- no restan empero ninguna validez a andlisis
de esta naturaleza a condicidn de no pretender inferir del estu-
dio de la divisidn del trabajo conclusiones que sdlo podrian
extraerse de un andlisis global de las formas histdricas concretas
(a nivel econdmico, politico, ideoldgico, etc.) que asume la lucha
de clases en una coyuntura determinada y de la articulacidn entre

dichas formas.

Estas advertencias sirven ahora para explicar por qué, en
el curso del siguiente anflisis de la estructura de clases, hemos
deliberadamente evitado introducir todo tipo de argumentacidn
-e incluso de informacidn- relativos a la "posicidn de clase"
(concepto”que, a diferencia del de "posicidn social’, reenvia
al campo de la 1ucha polltlca de clases en el dominio de la coyun-
tura) de los agentes, en el partlcular momento hlstorlco que. v1v1a

1/

la soc;edad chllena hacia el afio 1970—=. Nuestro prop051to Qon81ste

1/ Aunque hublera sido relatlvamente senc1llo 1ncorporar datos
referidos, por ejemplo, a las organizaciones polltlcas de 'las
clases; a las luchas reivindicativas en el plano economlco vy

olitico; a la sindicalizacidn y orientaciones ideoldgicas de

as organizaciones correspondientes a las diversas fracciones

de la clase obrera; a conflictos en los que se expresaban con-
tradicciones y alianzas de clase: etc.
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. i/ . : .. .
tnicamente= en aportar -mediante una descripeidn (tan exhaustiva
como fue factible) de la reparticidn de los agentes segln las rela-

. . . . o2
ciones de produccidn vigentes en ese entonces- un elemento Ear01al—/

pero indispensable para.la:comprensidn de los procesos sociales que,

en el pasado, condujeron a cristalizar esa estructura y para el
estudio de las formas concretas que asumid la lucha de clases en

ese y a partlr de ese momento.

Sdlo nos resta 1ndlcar sobre este punto que, con el objeto
de ilustrar al menos uno de los principales. correlatos derivados
del sistema de relaciones de produccidn -en particular, las rela-
ciones de distribucidn de las que dependen las condiciones de\»
existencia de los agentes sociales- hemos incluido al final del
capitulo un parlgrafo consagrado al anflisis de las formas que
asumia la apropiacidn del producto social hacia 1a‘época a la que

. . v ep 3/
se refiere nuestra investigacidn-—.

Al organizar la exposicidn -por imperativos de distinto orden-
nos fue~forzbso dar por conocidos los principales rasgos de la
estructura y del funcionamiento de lé economia chilena, cuya
descripcidn hubiera constituido un valioso recurso introductorio.
Aunque sin compensar totalmente esta carencia hemos tratado de

rescatar en cada caso aquellos elementos que resultaban 1ndlspen—

1/ Al menos desde el punto de vista sustantivo. Recuérdese que
otro de los ObjethOS de nuestra investigacidn, de caracter
metodoldgico éste, consistid® en analizar la viabilidad de
este tipo de estudios en base a la informacidn usualmente dispo-
nible. Véase Parte III.

2/ Sefialemos, sin embargo, que el estudio de la divisidn del tra-
bajo, -considerado alsladamente, puede revestir cierta 31gn1f1—
cacidn intrinseca cuando sirve de base a andlisis comparatlvos
sea en el tiempo, para una misma 8001edad sea en el espa01o,
entre sociedades diferentes.

3/ En los limites fljadOS por las: caracterlstlcas de 1la 1nforma—
cidn sobre dlstrlbu01on del 1ngreso, no totalmente apta para
este objetivo.
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‘sables para eiudAbal'ehtendimitho de los hechos

7.1, LOSVAGENTES Y SU DIFERENCIACION EN CLASES SOCIALES.

Antes de pasar a describir los resultados obtenidos aceréa
de la estructura de clases en Chile, en 1970, convendrd efectuar
algunos recaudos de orden general impuestos por la indole de la

informacidn y el tratamiento que 1le hemos'impuestogf

En primer lugar, debe recordarse que el conjunto de agentes
para los cuales se ha tratado se establecer la posicidn socialfse
refiere a la "poblacién‘eConémicaménté activa", la que, en 1970
representaba tan sdlo 29,6% de la poblacidn chilena total—/ si se
tienen presentes las eventuales diferencias de las unldades faml—
liares pertenecientes a cada clase social (tamafio y distribuciéh
~de funciones econdmicas), es legitimo pensar que la imagen que
surgird de nuestra descripcidn difiere (sin saber exactamente en
qué sentido) de la que se hubiera obtenido con 1nformac1on rela-
tiva a la poblacidn total. ‘

En segundo lugar, las notorias deficiencias de calidad de 1la
informacidn relativa a la poblacidn desocupada (que formalparte
de la PEA) nos ha obligado a circunscribir nuestro andlisis a la
pob1a01on activa ocupada v a describir sogiramente por separado

la comp081c1on de la poblac1on desocupada—.

De esta manera, nuestro estudio del sistema de p08101ones\u
8001ales se reflere a un total de 2.329. 560 individuos de ambos

sexos, mayores de 12 anos, actlvoe” y “ocupados","segunfla muestra

1/ Para 1nformac1on acerca de 1la estructura y 1a dlnamlca de la’

. economia chilena puede consultarse la blbllografla citada en

" la Nota 1) de la pag.194. Una buena sintesis se encuentra en
el articulo de Sergio Aranda y Alberto Martinez, citado en el
mismo lugar.

/ Que tienen por base los desarrolloscontenidos en los capitulos
8, 9 y 10, infra.

3/ Vease, Cap.8, parag 8.1. y Cap.10, par&g.10.1.

4/ Véase, Cap.10, pardg.10.3.4.

1SS
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del censo de poblaCiéh“dé 1970, que representa 28,1% de la pobla-
cibn total. En la exposicibn, este-conjunto'seré designado con
las expre81one3‘”agentes 8001a1es" o 31mplemente "agentes"“

El Cuadro 7.1 proporciona una Drlmera 1dea de la repart1c1on
de los agentes segun la divisidn social del trabajo (clases) y la

divisidn del traba]o social -(procesos).

Cuadro 7.1.

AGENTES SOCIALES SEGUN CLASES Y PROCESOS. - CHILE, 1970.

_Clases - | Pequeda Clase |Sin

Procesos Burguesia Burguesia | Obrera |-Especifica ?otal
Proceso Directo de Produccidn
(Agropecuario) - 0,8 5,3 15,8 - - 21,9
Proceso Directo de Produccidn - . N
(Resto) 1,4 8,3 40,6 0,1 50,4
Proceso de Circulaci®n 1,0 4,3 7,4 - 12,7
Procesos Coadyuvantes 0,9 8,7 5,3 0,1 15,0
TOTA 6,1 26,6 | 69,1 0,2  100,0

TAL e (2.329.560)

_ De acuerdo a estos datos el peso cuantitativo de la burguesia
bsuperarla apenas el uo, el de 1la pequena burgue81a alcanzaria a
poco menos del 27%, en tanto que pertenecerlan a la clase obrera
59% del total de agentes. Por otra parte, cerca de tres cuartas
partes desempenan func1ones relacionadas con la produc01on de
"blenes y los serv1c1os productivos (proceso directo de produc01on)

poco m&s del 12% se encuentra en el comer01o y las flnanzas (pro—
 ceso de c1rcula01on) y el 15% restante en actividades proplas de
los procesos coadyuvantes (admlnlstra01on plblica y defensa, edu—

'cac1on, medlos de comun1cac1on de masas3 saludy etc_)
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No obstante, .ni aun como recurso introductorio debe .atri-
buirse demasiada significacidn a estas cifras, sobre todo a
aquéllas que conciernen a la repaftici6n seglin clases sociales.
En efecto, la extrema heterogeneidad e imprecisidn de los con-
'juntds'correspondientes a la burguesia y pequeﬁa burguesia agro-
pedxnﬁas;/determlna que el total correspondlente a cada una de

las clases sea también bastante 1mpre01so.

Atentos a esta circunstancia - y a pesar del indudable interés
que hubiera revestido el an&lisis de la composicidn interna del
total de cada clase social -aislaremos por completo el estudio
del sector agrario, cifiéndonos en primera instancia al andlisis
‘de la diferenciacién interna de cada clase social excluidos los
ageﬁtes insertos en actividades de produccidn agropecuaria..

Para ello nos referiremos, en ese orden, a la burguesia, la

pequefia burguesia y la clase obrera.

7.2. LA BURGUESIA Y SU DIFERENCTACION INTERNA.

7.2.1. RECAUDOS METODOLOGICOS.

A) EL TOTAL DE AGENTES.

~ En el estudio de la diferenciacidn interna de la clase bur-
guesa ~tema complejo de por s1 pero adem@s punto nodal en el
anallsls de 1la estructura de clases soclales en una 5001edad con~
creta caracterlzada por la dominacidn del modo de produ001on
capltallsta— nos enfrentamos, como en nlngun otro caso, a intrin-
cados y por momentos insuperables obstaculos derivados de las".

caracteristicas de la informacién que sirve de base. Es por ello

“1/ La prlmera 1ncluye casi con certeza agentes pertenec1entes a la
pequefia burguesia propietaria e incluso a la clase obrera; ‘en
la segunda se encuentran muy probablemente agentes pertenecien-
tes a la clase obrera. Véase infra, parag.7.5.
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que, también mads que en ningln otro caso, sin repetir considera-
ciones expuestas en su debido lugari/se‘torna indispensable hacer
referencia a ciertas cuestiones metodoldgicas de manera desusada-
mente extensa, a pfimera vista, en un capitulo consagrado al
andlisis e interpretacidn de resultados. En particular es preciso
abordar algunos problemas relativos a la validez de nuestros resul-
i‘tados concernientes a la determinacidn del total de los agentes

incluidos en esta clase social y a su eventuval diferenciacibn en

capas y fracciones.

Comenzando por la primera de estas cuestiones, Seﬁaiemos‘Que
~dentro de la burguesia se han incluido dos categorias principales

_ de;agéﬁtes: por un. lado, el conjunto de los Empleadores (cualquiera\
fuera el nﬁmero de sus empleados). con excepcidn de los que figura-
ban en ocupaciones tales como obrero calificado, obrero no califi-
ncado, vendedores ambulantes, etz.s .por.otro, los asalariados que
_e]erc1an ocupac1ones tales como directores-gerentes, profesionales
bde nivel superlor, jueces y magistrados, funcionarios ejecutivos

de la administracidn del Estado. Asi definido, el conjunto  parece
corresponder‘adecuadamehte a la definicidn conceptual d= la clase
burguesa: "conjunto de agentes que, sin estar ellos mismos sujetos
'a explotacidn, ejercen activamente funciones de explotacidn de tipo
,éapitalista,‘ya,sea;direqtamente“en"el,interior del proceso
 directo de produccién o en el da= circulacidn, ya sea indirecta-
mente en cualquiera de los procesos coadyuvantes'. Aunque valida
en términos generales, un andlisis mis pormenorizado. del problema

nos lleva a acotar esta Gltima afirmacidn.en varios sentidos.

-Se vio anteriormente (Cuadro 7.1) que, de acuérdo a nuestros
datos, la burgue81a representaria tan sdlo el u4% del conjunto de
agentes de la sociedad chiléna en 1970. 'Si bien no dlsponemos de
estudios similares que nos ofrezcan un punto de referencia com-

parativog{ la proporcidn parece muy reducida, al punto ‘de creap

1/ - Véase Cap.10, parag.10.3. o S : e

2/ Algunos datos sobre estratificacidn soc1a1 en los paises de-
‘Amerlca Latiria se encuentran en CEPAL-NACIONES UNIDAS: Estudio
econdmico de América Latina, 1973. E/CN.12/974/Add.3. Santiago
de Chile, Julio de 1$7h. Vol.III, pag.675.
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el interrogante de si ella corresponde efectivamente a los hechos
o} es‘el,resultado de artefactos metodoldgicos. La objecidn es de

peso y merece reflexidn.

La validez del total resultante para la clasetbﬁrngSa
depende, en este caso, de dos circunstancias: a) de que se hubieran
~clasificado en su interior a agentes pertenecientes a otras clases
sociales -en cuyo caso el conjunto estaria sobreestimado; b) de
que se hubieran clasificado en otras clases sociales agentés
pertenecientes a la burguesia -en cuyo caso el conjunto estaria

subestimado.

Aunque lamentablemente las caracteristicas de la informacidn
nos impiden analizar con precisidn el peso de ambas posibilidades,
diversas circunstancias nos llevan a inclinarnos por la primera,

a pesar de la sefialada exigliidad de las cifras. En efecto, si
consideramos uno a uno los principales segmentos que componen el
"total de la clase constatamos lo siguiente: a) 1la burguesia'agraria
como ya se sefialara, incluye, sin posibilidad de discriminacidn,

a todos los empresarios agricolas que figuran como empleadores

en el.censo de poblacidn, cualquiera fuera su dimensidn y el
~régimen de tenencia de la tierra. No obstante, es dable pensar
gque en muchos de esos ‘casos el empleo de fuerza de trabajo ‘asalaria-
da -que ademds puede revestir un cardcter temporario- es tan escaso
como para asimilar la situacidn de dichos agentes a ‘la de la pe-
quefia burguesia; b) dentro de la burguesia inserta en el resto

del proceso directo de produccidn y en el proceso de circulacidn
‘podria,ocurrir)algO:anélogo (aunque en este caso la informacidn

es més adecuada): por ejemplo, se incluyen ahi ﬁVendédores—
Prqpietérios/Empleadores? del sector de servicios productivos, y
del Séctbf comercio, cuyo nivel de empleo de mano. de obra puede

ser tan feducido como para,hacer dudar, -sin otros elementos de
juicio- &e‘su correcta clasificacidn dentro de los eméresarios
capifalistasg ¢) dentro de la burguesia funcionaria de los proce-
sos indirectamente econdmicos vy juridico-politicos fue preciso

incluir a todos los médicos y abogados asalariados, sin ninguna
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jerarquizacidn interna, asi como también a aquellos que figuraban
como Empleadores, aunque resultaba claro, incluso desde el punto

de vista conceptual, que en muchos casos su posicidn era asimila-
ble a la de la pequefia burguesia funcionaria. De aceptarse estas
argumentaciones, deberia concluirse que, en todos estos casos, el
procedimiento empleado ha conducido a sobreestimar el total de

agentes correspondientes a la burguesia.

Por su parte, si analizamos ahora los componentes de la
pequefia burguesia, observamos lo siguiente: a) al total de pequefios
productores y comerciantes por cuenta propia (pequefia burguesia
propietaria) se ha sumado un pequefio nlmero de Empleadores para
los cuales -dada la indole de sus ocupaciones (obreros calificados,
técnicos, etc.) y los sectores de produccidn donde se concentran
(1ndustr1a manufacturera ”tradlclonal” serv1c1os de re)arac1on,
servicios productlvos, transportes, etc.) -parece 1nobjetab1e su
a81m11a01on a los trabajadores independientes en igual posicidn.

Es claro entonces que, por esta'yia, no ha habido subestimacidn
del total dé la burguesia y, sea dicho para adelantar terreno,

que en el caso de la pequena burgue51a propietaria parece haberse
logrado constituir un conjunto ‘bastante homogeneoif b) otro es el
caso de la pequefia burguesia funcionaria en la que fue forzoso
'cla81f1car a la totalidad de los mlembros de las FTF.AA. y a la
totalidad de los maestros y profesores'en instituciones de educa-
cidn, sin dlstlnc1on de jerarqula aqul si es p081ble pensar que,
de contar con otros datos, un 01erto numero de esos agentesv
hubleran sido incluidos dentro de la burgue51a, por 1o que el total

de esta ultlma estarla subestlmado.

Pero a pesar de este ultimo hecho, sopesando el conjunto de
los anteriores argumentos, llegamos a la conclusidn que, de exis-
tir error en el total correspondiente a la burguesia, éste iria

en el sentido de una sobreestimacidn. 0, dicho en otros términos,

1/ Aunque presente heteroceneldades de otro tipo. Véase infra,
parag.7.3.1.
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la cifra-del 4% no sdlo no és artificialmente ex1gua sino que

constituiria algo asi como un tope méximo.

B) LA DISTINCION DE CAPAS-FRACCION A LA LUZ DE LAS : .-
. CARACTERISTICAS DE LA ESTRUCTURA ECONOMICA.

Pasando ahora a considerar la diferenciacidn interna de la
burguesia, constatamos una vez més=qﬁé el probléma’presénta
:facetas muy particularés en el caso de esta clase social, tanto
para el caso de las: fracciones como pafa el de las capas. Veamos
una a una ambas cuestiones, aunque esta distincidn sea >reponderan-

.temente analitica.

Hemos deflnldo una frac01on de clase como un "subconjunto
de agentes, pertene01entes a una. clase social . determlnada, que
se dlstlnguen por estar 81tuados en subprocesos(o sectores de
actividad diférentes en el interior del proceso social de produc-
Cién"if Al considerar el modo de produccidn capitalista y su
desarrollo histdrico distinguimos las fracciones agraria, indus-
trial, comercial y fihancieragf A estas Gltimas afiadimos todavia
la fraécién funcionaria para caracterizar a los ‘agentes que por “
su control de los Aparatos de Estado contribuyen a la reproducc1on
de las relac1ones de explotac1on sin estar ellos mismos sujetos a

3/

explotac1on Todavia més importante es recordar la forma en que
acotamos estas dlst1n01ones que -como fuera relteradamente sefilalado-~
corresponden al nivel tedrico de anallsls En prlmer lugar, el
hecho de que la emergenc1a y consolidacidn de estratos jerarquicos
dentro de la clase capltallsta ha implicado modificaciones funda-
mentales en las relaciones entre las fracciones de clase; en
particular, el hecho’de que el desarrollo de una capa hegembnica
dentro de la burguesia ha llevads a desdibujar los limites de las

1/ Véase Cap.2, Definicidn 11.1.
2/.Véase Cap.3, parag.3.1.6.
3/ Véase Cap.3, paradg.3.1.5.



fracciones ligadas a la produccidn y circulacidn de bienes, dada
la formacidn de una burguesia financiera que, sobre la base de sus
funciones bancarias ha tendido a asumir de mls en més las del
‘industrial y las del comerciante, ejerciendo un control creciente
(monopdlico) sobre el conjunto del capital sociali( En segundo
lugar, la afirmacidn de que la distincidn de fracciones, sectores
y subsectores de clase -aunque guiada por criterios tedricos-
pertenece al nivel del andlisis concreto y, en consecuencia, debe
tomar en cuenta la particularidad histdrica de la sociedad anali-
zada; en especial, la forma concreta en que se operd la implanta-
cidn y dominacidn del capitalismog{ Todos. estos elementos fueron
debidamente considerados en nuestro intento de diferenciar inter-

namente la burguesia seglin la divisidn del trabajo social.

En primer término, en lo que respecta a las fracciones de la
clase capitalista ligada al proceso social de produccidn (burguesia
'Windustrialgf,comercial, financiera) se tuvo en cuenta la "existen-
cia (y accidn) evidentes del capital financiero en la economia
chilena, capital financiero entendido como 1a‘fusi6n,entre.el ,
capital monopdlico industrial y comercial y el capital bancario!,
(cuya) "més evidente expresidn es la presencia dominante simultanea
en los monopollos f1nanc1eros, 1ndustrlales, comerciales u otros
de los mismos grupos economlcos o 1ncluso famlllares"q{ Este mlsmo
hecho afecta no sdlo al desdlbujamlento de fracc1ones ‘sino tamblen
al de sectores y subsectores dentro de la burpue51a 1ndustr1al va
que, en Chlle, el desarrollo del capltal mopopollco se ha efectuado
no solamente en base a la concentrac1on y cent%allza01on dentro de
cada rama de producc1on sino tamblen v1a la forma01on de ”conglo—
merados", es decir, de ”grupos que no se encuentran acotados a
determinadas ramas o sectores de la economia, 81no que extlenden

sus intereses a varios de ellos, 81n Der]ulclo de que encuentren

1/ Véase Cap.3, pardg.3.1.6.
2/ Véase Cap.5, parég.5.5. _
3/ Excluida la producc16n agropecuaria.

L/ Ramos, S., o op.cit., pag.71.
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en algunos ¢ incluso en determinadas\empresas, su base original
o principal de sustentaci6n"i{ lo que se traduce en una estrecha .
vinculacidn entre distintos sectores de la burguesia monopdlica

‘que tienden cada vez mis a integrarseé en un sdlo complejo de domi-

nacién econdmica. En otros términos, la alta concentracidn mono-

pdlica interempresarial y por direcciones entrelazadas de la

economia chilena torna insuficiente la distincidn de fracciones,

sectores y 'subsectores dentro de la clase capitalista, en base a

rdamas de actividad econbmica, a la vez que pone de manifiesto la -
gran importancia que veviste “a Zdontificacién  de grupos econdmicos

o de interds en el contexto del andlisis de su diferenciacidn
jerarquica.

En segundo término, en lo que concierne a la burguesia agraria,
se tuvo en cuenta que si bien existen por supuesto vinculaciones
con el resto de la clase capitalista (familiares, de intereses,
politicos) el entrelazamiento es menos evidente y ha habido incluso
circunstancias en que sus intereses resultaron contradictorios
(aunque evidentemente no antagdnicos) con los de la bufguesia

‘industrial urbanag{

pPor 4ltimo, respecto a la fraccidn funcionaria (altos funcio-

‘narios gubernamentales, miembros superiores de las FF.AA.,de_la4
justicia, de la universidad, altos directivos de los centros de

salud, 1nvest1ga01on cientifica, asistenciales, etc. ), se considerd

- 1o que fuera puesto de manlllesto por los mAs auvtorizados anallsls

. de la economla chilena: a saber, que en ella se ha alcanzado la

etapa del capitalismo monopolista de Estado en la que 1la interven-

cidn estatal es indispensable para asegurarvla reproduccidn ampllada

de la economia y que dicho proceso aparejd "una compleja trama de .
rela01ones sociales y politicas entre los func1ona"1os mas 1mpor—

tantes del aparato estatal y los representantes directos del -

1/ Ibidem, pag.73. Véase tambié&n, Broderhson, V., oE.c1t., pags. 323-
324 vy Faletto, E. v Ruiz, E.: Conillc+o politico y- estrucLura
social, en Chile Hoy, op.cit.,Pags. 226-231.

2/ Aranaa y Martinez, o op.cit., pags.131—134.



capital"i/, La existencia paralela de una pugna permanente entre

_las diversas fracciones o grupos de las clases dominantes por el
'éontrolkdirecto de los resortes del Estadoz/no hace perder; no-
.obstante, ni a sus aparatos ni a sus funcionarios el cardcter de
defensores de los intereses del conjunto de la clase dominante."’
Este Gltimo hecho, sumado al carlcter eminentemente profesional -
‘de algunas de las funciones adscriptas al Aparato de Estado
(Justicia, Fuerzas Armadas, Organismos Técnicos, etc.) imprimen
una particular fisonomia a 1la burguesia“funcionaria,‘éunquetéin
invalidar su virtual identificacidn, en algunos aspectos, con

las fracciones agraria, industrial y/o comercial.

.. Con. tales antecedentes, es claro que la distribucidn de los -
,agentes de la burguesia seglin los sectores de actividad econdmica
en 108 que ge inserta su ocupacidn "principal™ no ‘constituye -ni -
podia hacerlo- una descripcidn de la segmentacidn de la clase en
fracciones, sectores o subsectoresg( El que, pese a elld, héyamos
incluido en nuestro andlisis este tipo de informacidn obedece a
consideraciones de diverso orden: al eventual:interés que reves-
tirigiel estudio de las "fracciones" agraria y funcionaria por'ias
razones sefialadas;-a.la circunstancia de que, en:el interior-del
proceso social de produccidn, ese tipo de datos combinados con- el
nimero de empresarios, proporcioha alguna ‘idecz -sobre-la relacidn
numérica_entre las unidades econdmicas existéntes en' el sector

productivo.y en el sector comércial y,. dentro del primero, algunos

1/ Ramos, S es op.cit., pag 74 v Cademértori, J., op.cit., pag.226.
2/ Pugna que Duede revestir la forma de "... desplazamiento entre
-.ellas (los mas permanentes ‘de los-cuales responden a las modifi-
‘caciones en la importancia objetiva de los distintos sectores de
la estructura’ Droductlva, e]emplo gran burgueola industrial
-frente a la burgue81a agraria:; dominacidn ulterior de la gran
burguesia monopollca asociada al capital extranjero, etc. ), y/o
concesiones parc1ales a sectores de 1as clases domlnadas5 etec.".
Ramos, S., op.cit., pag.75. - s
3/ Contrariamente a lo que sucede en el caso de la pequena burguesia
y de la clase obrera, en las que la distribucidn de los agentes
seglin sectores de act1v1dad si es indicativa de .su respectiva
diferenciacidn seglin la divisidn del trabajo social.
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elementos indirectos acerca de la concentracidn, dispersidn y =
riivel de desarrollo de las fuerzas productivas en cada uno de sus
sectores’'y subsectores; en fin, por sobre todo, porque en el ani-
lisis de la diferenciacidn jerérquica de la clase, esa informacidn
permite caracterizar cada una de sus capas en términos de 168
sectores de actividad en los que éstas se concentran, es decir,

en tdrminos de su posicidn relativa en el sistema de la divisidn
del trabajo social. Todos estos argumentos definen el limite de
significacidn que debe atribuirse a nuestros datos sobre la diféren-
ciacidn en procesos y sectores de ‘actividad econdmica.

Corresponde ahora tratar el problema de la distincidn de
capas dentro de la clase capitalista. En reiteradas oportunidades
se ha manifestado la importancia crucial de un tratamiento correcto
de esta cuestidn, dadas sus repercusiones en el nivel del an&lisis
politico de las alianzas y- compromisos de clases, en la determi-
nacidn de las contradicciones principales y secundarias y, por
tanto, en la definicidn de las lineas estratégico-técticas de cada
periodo en-una sociedad capitalista. - Se ha insistido al mismo
.tiempo sobre la complejidad del problema, enfatizando la necesi-
dad de hallar criterios cuantitativos que respondan adecuadamente
a los criterios tedricos y que permitan el establecimiento de
umbrales o fronteras entre las diferentes capas a la luz de las-
particularidades histdricas de la sociedad analizada y, por tanto,
realzando la importancia del anflisis concreto en la blsqueda de

. 1
soluc1ones—/

~ Para juzgar la validez de nuestros resultados respecto a
esta problematlca conv1ene resumir brevemente la conceptuallzac1on
relatlva a las caDas de la clase capltallsta. Hemos definido ‘a
una capa social-como un "subconjunto de agentes de la producc1on,
‘petene01entes a una clase social determlnada, que se dlstlngue
por la posicién jeréfquica que en ella -ocupa con respecto a otros

1/}Véas¢aCap.3,'parég.3.1.7k
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Xsubconjuntos de la misma clase social”i( Dicha p08101on
jerarqulca relatlva -elemento clave del concepto— expresa rela-
c1ones de domlnlo y subord1nac1on economlca entre las capas ce una
mlsma clase, las que, para dlstlngulrlas de las rela01ones de
domlnaq;pn economlca entre clases soc1a1es, se han denomlnado,A
”relacibnes‘dé hegemonia“z(_ La relac1on de hegemonla se reflere
al poder o capac1dad de una capa 8001a1 de reallzar sus 1ntereses
economlcos objetlvos espe01flcos y, en el caso de la capa superlor
de la burgue81a, expresa el poder de que ésta dlspone para hege—
monizar en su propio beneficio las cond1c1ones de la acumulac1qn
de capital a través de la reproduccidn ampliadavde las relaciones
capitalistés de produccidn. En otras palabras, la éapa'hegeménica
de la burgue81a posee el poder de imponer su propio modelo de acu-
mulacidn a las otras capas de la misma clase, 1o que se traduce,
'concretamente, en la absorcidn de una parte de la plusvalia’ soc1al
generada fuera de las unidades econdmicas que aquélla controla,
‘en detrlmento de estas ultlmas, y tiene como réquisito su capacidad
de controlar la produCC1on, las condiciones de esa produ001on y
el mercado en que ésta se reallza. ’ ' o ’

A partlr de estos elementos teorlcos se desgajan alvunosl'
crlterlos emplrlcos utlles para dlotlngulr concretamentc las
capas de la clase capltallstag/ en partlcular, el con001m1ento
de 1la comp08101on organica del capltal de las empresas controladas
por cada segmento de agentes conducente a la obtencidn de tasas
de ganancia superiores (o inferiores) a la tasa media de ganancia
dentro: de ‘una-determinada rama de produccidn. “La tarea consiste
entonces en la eleccidn de los indicadores cuantitativos que
mejor expreésen dichos criterios 'y que operen la:mejor discrimi-
naéidn de los empresarios en- tdrminos -de su capa01dad de . apro--

plac1on de 1la plusvalla social.

1/ Véase Cap.2, definicidn 10.1.

2/ Véase Cap. 3 parag.3.1.7.

3/ Al menos para la distincidn de la capa hegemdnica. La diferen-
ciacidn jerarquica dentro del conjunto de capas  subordinadas a
esta ultlma preseérnta caracteres un. tanto: dlferentes como ‘se
verad més adelante, infra, parag.7.2.2.C). . b
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Como es obvio, un anilisis de tal naturaleza requiere informa-
cidn referida no ya a atributos individuales de los agentes de
la produccidn (como es el caso de los datos del censo de pobla-'
cidn), sino a las unidades econdmicas (tamafio, capital, grado
de concentracidn, poder monopbdlico, etc.) en las que dichos
agentes cumplen las funciones que determinan su posicidn en el
sistema de la divisidn social del trabajo. En tal sentido, los
censos de actividades econdmicas -cuya unidad de observacién es’
el establecimiento- representarlan a primera vista, la fuente més
adecuada para acceder a un tal anallsls. ' '

Lamentablemente, por las razones expuestas en detalle en otro
lugarl{ tampoco estos ultlmos propor01onan 1nformac1on iddénea
para delimitar las capas en que se subdivide el conjunto de agentes
8001a1es pertenec1entes a la clase capltallsta. A defecto de esta
ultlma, optamos, en el caso .de aquellos sectores de actividad para
los que se disponia de censos econdmicos o de 1nformac1on andloga,
por un analisis de la pespectlva estratificacidn de sus unidades
econdmicas, andlisis que, aunque no concierne directamente a los
agentes sociales y sin duda sobreestima la dimensidn de la capa
hegembnica al tlempo que subestima su poder economlco, constltuye
una via de acceso no desprec1ab1e para la descripcidn del tipo de
unidades econbmicas v1nculadasba cada una de las "secciones"
jerérquicas del'capitalz{

Para finalizar con este punto, seflalemos que con el objeto
de recuperar el méximo de informacidn disponible, tambi&n hemos
constituido cuatro "estratos ' ocupacionales en base a los datos
del censo de poblacidn, los que, aunque totalmente inaptos para
dar cuenta de la diferenciacidn en capas dentro de la clase capi-
talista, ofrecen, sin embargo, algunas someras indicaciones -acerca
de los sectores de produccidn en los que predominan unidades eco-
ndémicas caracterizadas por la separacidn -interna de las funciones

[

1/ Vease Cap 8 parag 8.2. ..
2/ Para un@-descr1p01on detallada de los procedlmlentoa, vease
Cap.10, pardg.10.4. ‘
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de la propiedad y de la posesidn, es decir, por uno de los rasgos

1/,

correspondientes a las empresas del estrato superior=

Todos estos prolegdmenos metodoldgicos tieneh pob>cbrolério'
el orden de exposicidn que reglra nuestro andlisis’ de la compo—‘
sicidn interna de la burguesia. Nos abocaremos,'en prlmer tér-
Tmlnos al estudlo de la clase capltallsta vinculada al proceso o
soc1a1 de produ001on (producc1on dlrectaz/y 01rcu1a01on, relegando
para el flnal dado su cardcter un tanto espec1f1co, el anallsls |
de la “fracc1on"g/func1onar1a ligada a los procesos coadyuvantes.
En el estudio de la primera se pondra énfasis en 1la caracterlza—
¢idn de las "capas—fracc1on', tomando como base general los
resultados provenientes del censo de poblacidn y profundizando
luego ‘el andlisis de su morfologia interna en aquellos sectores
para los que disponlamos de informacidn relativa a las unidades
econdmicas. '

En relacidn a este Gltimo punto, es decir, al anflisis de la
estructura interna de los diversos sectores de actividad eéonémica,
puede adelantarse‘qﬁé, para la seleccidn de indicadbrés, se tuvieron
en cuenta los rasgos estrucfurdles ba31cos de la economia chllena
hacia 19703{ a saber-° su elevado grado de monop0117a01on, su pro—
nunciada dependen01a externa (penetra01on de capltal extranjero,
dependencia tecnoldgica, endeudamiento externo, etc.) y la 1n01deﬁ—
cia fundamental de la accidn estatal en la economia, es de01r, el

cardcter monopolista de Estado del capl allsmo chlleno.

El primero de estos rasgos -el caracter monopollco de la
economia-, obviamente, estid intimamente imbricado con 1» formacidn
de las capas-fraccidn dentro de la burguesia empresarial e impli-
citamente nos hemos referido a &1 al hablar mds arriba de la capa
hegembnica de esta clase social. En el curso de nuestro estudio
veremos c¢dmo se pohe de manifiesto al analizar la concentracidn

de la propiedad y el poder econdmico en cada sector de actividad.

1/ Véase Cap.3, parag.3.1.7.
/ Excluido el sector de produccidn agropecuaria como ya se adelantara.
/ Aunque a veces utilicemos este término como recurso expositivo no
debe olvidarse lo apuntado en los pardgrafos anteriores.
4/ Es decir, aquellos en los que coinciden los mé&s exhaustivos estu-
dios sobre el tema.
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EL canécter”dependiente de 'la economia, y muy particular- -
mente la incdrporaci6n de capital extranjero en las actividades”
de produccidn y circulacidn, constituye también por cierto - un
aspectobfundamental:del estudio de la clase capitalista, por
cuanto instruye acerca de la posible identidad de intereses de :
una burguesia nacional o bien acerca de la identificacidn de estos
ultlmos con los intereses del gran capltal internacional; en
otros termlnos, acerca de los fundamentos estructurales de la
a;%anza eqtre clases‘domlnantes externas e internas. Es por ello
que en elbestudio de cada sector hemos tratado de incorporar algu-
nos datos referidos al nivel y particularidad de la penetracidn :de
capitalfe#tranjero.

Por iltimo, ya se hizo mencidn anteriormente al carécter
monopolista de Estado del capitalismo chileno eh relacidn con el
andlisis de la "fraccidn" funcionaria de la burguesia. No obs- .
tante, la real importancia del estudio del rol del Estado en la
economla se relaciona mis inmediatamente con el accionar econd-
leco de la clase capitalista- (medlante el aprovechamlento del .
aparato_deluEstado por los grandes monopolios para asegurar, a.
través‘de diversos mecanismos. , la din&mica de la acumulacidn)
que con la‘propiedad estatal de medios de produccidn o unidades
economlcas, o las caracteristicas estructurales del Estado en un
momento del tlempo, aunque obviamente ambos fendmenos no son .
1ndepend1entes. Como no nos. es posible entrar a analizar dicho
acecionar en forma espe01flca nos limitaremos a referirnos a @&l

cuando sea necesarlo.

[T
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7.2.2. LA BURGUESIA EN EL PROCESO SOCIAL DE PRODUCCION:
' LOS EMPRESARIOS CAPITALISTAS (EXCLUIDO SECTOR
AGROPECUARIO)

o A):EL'CONJUNT6LDEMAGENTES Y SU MORFOLOGIA.

Se vio anteriormente: (Cuadro 7.1.) que él'cdﬁjuntb'&é\
agentes pertenecientes a la burguesia representaria alrédedor del
4% del total de agentes sociales. . Dejando a un lado la. produccidn
agropecuaria, ese conjunto se reduce - a 77.260 individuos, de .los
cuales 72%. se.encuentra en el proceso social de produccidn 'y 28%
en los procesos .coadyuvantes (a. los cuales estd& vinculada la

fracecidn. funcionaria).

Este pardgrafo estd consagrado al andlisis del primer’érupo;:
es decir de 1los '55.460 agentes que (2,4% de la PEA total), segln
el censo de poblacién,ﬁdesgmpeﬁan funciones inherentes al ejercicio
de la propiedad y la .posesidn de los medios de produceidn,.en las
actividades productoras de bienes y. servicios y en las actividades
comeneiélés_y_fipancieras subsumidas en-el procesé social de
produccién,qqu;enes,_por ello mismo, constituyen el grupo de

empresarios capitalistas propiamente dichos. .

El Cuadro “7.2. contiene la distribucidn de este grupé;éegﬁn
los divérsos sectores vy  subsedtores de actividad asi como’ también
su reparticidn en cuatro segmentos -cuya significacidn se preéisaré
més adelante- la que provee ciertos indicios respecto a la estra-
tificacidn jerdrquica.’ ‘Aunque ‘por demds inapropiadcs’ para estudiar
la composicidn interna de la burguesia, por lo sefialado anterior-
mente, dichos.datos poseen al menos el mérito de ser los lnicos
que permiten describir la morfologia de la clase capitalista en
su conjunto asi como efectuar comparac1ones entre dlferentes

[}

sectores de act1v1dad

Seglin esas cifras, 57% del conjunto de empresarios capita-
listas estd consagrado a las actividades productoras de bienes

y servicios propias del proceso directo y el 43% restante a 1los
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sectores del proceso de 01rcu1a01on._ En este ultlmo, y en el
conjunto de la dlstrlbu01on, el hecho mas destacable a primera -
vista es la magnitud de los empresarios comerc1a1es que repre-

2

sentan casi un 40% del total analizado, superando a todos y cada
uno de los otros sectores, incluso al conjunto de la industria
manufacturera. ~ Veremos més adelante cudl es la significacidn

de. este hecho.

"Por su parte, el conjunto de empresariOS vinculados a la
prOduccién de bienes y servicios estid compuesto fundamentalmente
por agentes dedicados a la produccidn manufacturera (poco mas del
50% de ese total) y a otras industrias de transformac1on en
especial, la construccidn, el transporte y las comunicaciones
(aproximadamente 30%). El resto se reparte en las industrias
extractivas -particularmente la mineria- y los servicios productivos.

Estas cifras, como es obvio, expresan en primera instancia
las caracteristicas especificas del desarrollo de la economia
chilena én‘fuhcién de su disponibilidad de recursos naturdles y
de un proceso de acumulacidn de cuyos rasgos se derivan la dimen-
s8idn y estructura de la industria manufacturera y el un tanto des—
proporcionado crecimiento del sector servicios (incluido el
comercio), como veremos mas adelante. Pero, por otro lado, traducen
y ocultan a la vez un hecho que tendremos luego: la oportunidad de
" analizar en detalle: la coexistencia de -concentracidn y atomiza-
cibén de las. empresas dentro de un mismo sector de produccidn y
entre diferentes'séctores, y una marcada heterogeneidad desde el

punto ‘de vista tecnoldgico.

‘Los‘datoslsobre "egtratos" empresariales segin sectores de
produc01on contenldos en el Cuadro 7. 2., aunque poco desagregados,
incitan a analizar la morfologla de la burcue51a empresarial segln
las "capas-fraccidn" aunque, como se verad enseguida, muy poco es
lo que puede vislumbrarse a partir de este tipo de informacidn.

En relacidn a este Gltimo punto es conveniente comenzar por recordar

1/

qué representa cada uno de los cuatro "estratos" discriminados=.

1/ Para mayor detalle véase, Cap.10, parag.10.3.2.C).
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Cuadro 7.2.
BURGUESIA EN EL PROCESO- SOCTIAL - DE- PRODUCCION=
ESTRATOS Y SECTORES. CHILE, 1970.

2/ DISTRIBUCION SEGUN

' Prop.Econ. GerentésbProp.Juridico—Econt
Segtqres Ger.Org. | Organiz, | N.Sup. - N.Inf. Total
Industrias Extractivas 1,12t 1,1 | 0,3 a7
Industrias Manufactureras | ' 6,0 5,2 1718,0 © 1,5 1 28,7
Otras Industrias de S PR ST S T FE IR
Transformacidn - 1 5,1 5,8. by 6 | 2,20 [ 1649
Servicios Productivos i 0,8 6,2 | - 5,7 - 6,7
Total Proc.Directo Produccidn 13,0 12,6 21,7 L 9,7 . 57,0
Comercio | : 3,1 1,1 | " 5,6 | 29,7 | 39,5
Finanzas © = ' 0,6 0,86 0,3 I 1,8 3,5
ITotal Proc.Circulacién 3,7, 1,9 | 5,9 31,5 | 43,0
Total Proc.Social de Produccidn 16,7 14,5 27,6 41,2 | 100,0
. L 1 (55. 460)

Fuente: Cap.10, Cuadro 10.22,
Nota: a/ Excluido Sector Agropecuario.

El grupo de los "propiletarios econdmicos y gerentes de. orga-
nizacidn" contiene exclusivamente a agentes que se desempefian como
"Directores-gerentes"” asalariados, tanto en empresas privadas como
en unidades econémicas devprODiedad estatal. Aunque'relativamente
homogeneo, sub81ste en el seno de este grupo un 1mportante factor
de 1mpre0181on debldo a la imposibilidad de dlscrlmlnar los '
dlrectores gerentes de empresas organlzadas como ooc1edades anonl—
mas (o sea, los portadores de la rela01on de ”propledad economlca”),
de los directores- gerentes de nivel 1nferlor (o "gerentes de orga—
nlza01on") que se desempenan en las mismas sociedades anonlmas o en
emprgsas perteneglentes a capitalistas 1nd1v1dualesl( Todo ello ‘

1/ Cuando hablamos de capitalistas o empresarios individuales se
sobreentiende que nos referimos a formas de la propiedad per-
sonal (individual y colectiva), por contraposicidn.a las. formas
de la propiedad andnima.
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unido, por cierto, a la no desagregacidn de los sectores plblico

y privado.

El estrato de los "gerentes de organizacidn" incluye a pro-
fesionaiéé asalariados en unidades -econdmicas, pliblicas o priva-
das, organizadas en forma andnima o de propiedad personal. Las
funciones de estos agentes se relacionan con la direccidn, coor-
dinacidn y control del proceso de produccidn de sus respectivas

empresas (son portadores de la relacidn de posesidn').

Dadas las caracteristicas de ambos grupos,(y a.pésar de su
relativa heterogeneidad) puede aceptarse que existe una correla-
cidn positiva entre su magnitud numérica en cada sector de acti-
vidad y la presencia en el mismo de unidades econdmicas de mayor.
dimensidn, mayor divisidn interna del trabajo y organizadas prepon-
derantemente bajo la forma de sociedades andnimas; en suma, del
sector de empresas de mayor desarrollo relativo de las fuerzas -
productivas y de mayor especializacidn de funciones dentro de la
clase capitalista. Por ello mismo, ambos grupos estarian vincu-
lados mayoritariamente a la capa hegemdnica de la burguesia empre-
sarial o sector capitalista monopdlico. Obviamente, lo anterior
representa tan sdlo indicaciones tendenciales y como tales debieran

ser aguilatadas en el curso del andlisis.

Por su parte, el estrato denominado "propietarios juridico-
econdmicos” contiene al conjunto de los Empleadorés -por lo tanto
de los propietarios- de las empresas privadas no orgahizadas como
sociedades andnimas, cualquiera sea su dimensidn (desde uno a mil
o méé trabajadores). En un intento de discriminar el conjunto en
base a 1a dimensidn se han distinguido dos niveles -superior e
inferior- de adﬁerdo a las funcionés'quefsugérian'él ejercicio de
sus respectivas ocupaciones, agrupdndose en el nivel superior a
los Empleadores dedicados exclusivamente a funciones directivas
de gestidn, y en el inferior a aquellos gque también parecian inter-
venir directamente en la direccidn.de los prbcesos‘de trabajo.
Es innecesario insistir sobre el carécter aproximado de estas

distinciones.
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Si se considera que estos dos Gltimos estratos cbrrespondeh
enteramente a - formas personales (individuales o Qolectlvas) de 1a
propiedad. capltallsta puede aceptarse que, a 1a 1nversa de los
anteriores, la preponderancia de este tipo de empresarlos en un
sector de actividad estd asociada a la presenc1a en el mlsmo de
empresas de menor dlmen81on, de menoér desarrollo relativo:de las
fuerzas productlvas y de menor divisidn interna (técnica y social)
del trabajo, por lo que ambos estratos podrian con51derarse Ccomo

representativos de la burguesia mediana y pequefia.

Seﬁalemos por fin, aunque parezca obvio, que los datos que
van a‘analizarse sélofson aptos para ofrecer una idea de la
magnitud humérica de las unidades econdmicas, y de su dispersidn,
pero de ninguna manera sirven de indicadores:de la concentracidn

de la riqueza, la propiedad y el poder econdmico.

En el Cuadro 7.3. se consigna la distribucidn por estratos,
sectores y subsectores de actividad de la burguesia situada en
el proceso SOClal de produccidn, asi como dos indicadores aproxi-
mados del nivel de la divisidn técnica del trabajo en cada sector:
el nlmero promedio de trabajadores dlrectosl/por cada profesional

. 2 .
y el numero promedio de obreros—/por cada técnico.

De acuerdo a estos datos, en el conjunto de agentes vincula-
dos a la produccidn y a la circulacidn, los propietarios-econdmicos

o0 directores-gerentes representan 16,7%; los gerentes de organiza-

5%

’cién o) profesionales 14,5% y el resto -68,8%- corresponde a los
pfbpietariOs individuales, con neto predominio del nivel inferior
(60% del conjunto de ambos niveles). En otros términos, considerada
en su conjunto, 'la burguesia industrial y comercial chilena, en
1970, Presenta una comp05101on numerlca en la que predominan osten—

81b1emente las capas de medlanos y pequenos empresarlos.

1/. Incluye a’ tecnlcos y a obreros callflcados y no callflcados.
2/ Incluye a obreros callflcados y no callflcados.



Cuadro 7.3.
BURGUESIA EN EL PROCESO SOCIAL DE PRODUCCION(a) +COMPOSICION DE LOS SECTORES DE ACTIVIDAD
SEGUN ESTRATQOS E INDICADORES DE DIVISION TECNICA DEIL. TRABAJO. _CHILB 1970. :

Estratos t e | n° Tecn1c0f b) N°Obreros
Sectores : Prop.Econ. | Gerentes |Propied. Jur1d1co—econom Total |y Obreros /| por .
"' | Gerent.Org.| Organizac. |[Nivel Supetr. |[Nivel Infer. por profes. | Técnico:

Caza y Pesca 7,2 42,8 42,8 7,2 100,0 47 39
§ Silvicultura 30,8 7,7 61,5 , - 100,0 602 | 66
b '@ | Carbdn 81,8 - 9,1 9,1 100,0 - 27
o b Cobre 22,0 61,0 ‘ 11,9 5,1 1000 - 40 17
gl & | Otros minerales 21,6 48,6 16,3 13,5 100,0 . 58 19
%1% | Total Mineria 28,0 50,5 13,1 8,4 100,0 56 | 19
| TOTAL EXTRACTIVAS 26,1 45,5 | 21,0 7,4 109,0 64 23 ‘
:’_‘? Consumc corriente 20,1 7.8 67,5 4,6 100,0 256 123 o
2| Bienes Intermedios 21,9 33,0 41,6 3,5 100,0 47 12 *
g Consumo Durable - 26,2 20,6 . 46,7 6,5 100,0 64 410
S| Servicios Reparac. 4,8 - 52,3 42,9 100,0 - 28 :
©| TOTAL MANUFACTURAS 21,2 17,9 55,5 5,4 100,0 112 13
o Electrlc,,Gas v Agua 28,6 61,9 - 9,5 100,0 27 6
5| Cons trucciodn . 35,9 19,3 23,3 21,5 100,0 134 46
ol Transp.y Comunicac. 22,8 34,4 37,0 ° 5,8 100,0 66 16
&1 ToTAL OTRAS TND. | - |
O | TRANSFORMACION _ 29,5 29,7 27,2 13,6 100,09 9 21
Servicios Productivos 12,1 1,1 - 86,8 100,0 1,028 . 1 85
TOT.PLOC. DIRECTO DE_PROD. 23,0 21,8 37,9 17,3 | 100,0 ‘ 95 , 20
Comercio 7,7 2,9 14,2 75,2 100,0 * |
Finanzas 14,1 25,2 9,1 51,6 .100,0
TOTAL PROCESO CIRCULACTDN 8,2 4,8 13,7 73,3 ~100,0
TOT .PROC. SOCIAL DE«PROD. 16,7 14,5 27,4 41,4 100,0

Fuente: Cap. 10, Cuadro 10.22.
Notas: a) Excluido sector agropecuario ‘
b)) Incluye obreros calificados y no calificados.
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Por otra parte, es interesante destacar que esa composicidén
"varia>notab1emente entre los diferentes sectores, comenzando  por
la dlferen01a entre las actividades productivas y :las del comercio
y las flnanzas. en el proceso dlrecto los dos prlmeros estratos
representan ca81 un 45%, mlentras que en el proceso de{vlrcula—
'c1on agrupan tan sblo un 13 Este 11timo hecho constltuye un
prlmer 1ndlce de la extrema atomlzac1on de las empresas. comer=

c1ales, fenomeno que retomaremos mas adelante.

Dentro del proceso directo. de. producc1on3 considerando 1os
indicadopes del nivel de divisidn técnica del trabajo, se aprecia
que la rama electricidad, gas y agua, las industrias manufactureras
de_biene§“;ntermedios y de consumo-durable, la mineria del cobre
y de otros. minerales son los sectores en los:que, en promedio, -
existe mayor cantidad de técnicos y profesionales. por trabajador,
es decir, los sectores de mayor desarrollo .relativo desde el
punto de vista tecnoldgico. Seguirian luego las industrias
manufactureras de blenes de consumo corrlente, el transporte y

1/
la construcc1on—

‘ Es 1nteresante destacar las pronunciadas diferencias que'
ex1sten dentro de la industria manufacturera entre la produccidn’
de consumo corriente, por un lado, y la de bienes intermedios y*
de consumo durable, por otroz{ La primera emplea en promedio ufi
numero muy 1nferlor de profe81onales y técnicos por trabajador,
aunque las dlferen01as sean mas acentuadas en lo que concierne a;
los profes;onales. Ello es indice de la heterogeneldad,que_exlgte

entre loS:Subsectores de la industria manufacturera en.lo que

1/ La c1fra de tecnlcos en el transporte y las comunicaciones esta
sujeta a caucidn por cuanto en este sector no fue p081b1e diferen-
.ciar satisfactoriamente a los técnicos de los obreros altamente
calificados.

2/ Los servicios de reparacidn constltuyen un -caso espec1al porque
aun cuando estén .compuestos mayoritariamente por empresas - ‘de muy
reducida dlmen81on emplean usualmente personal tecnlco de medlano
.y bajo nivel.
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conecierne a la composicidn técnica del trabajo y'a la dimensidn
y. organizacidn interna de las empresas ‘(separacidn de las funcio-

.nes. de la propiedad). Mas adelante volveremos sobre este punto.

' Considerando ahora la eStratificaciénjde cada uno de los
sectores de actividad del proceso directo, la electricidad gas y
agua y la mineria (en especial la del cobre) se destacan por la
absoluta mayorla de 1los dlrectores gerentes v Drofe51onales‘
asalariados, lo que resultaba prev181b1e teniendo en cuenta que
en estos sectores existen empresas estatales y empresas privadas
preferentemente organizadas en sociedades andnimas (y por lo tanto
. dirigidas en ambos casos por personal asalariado) correspondientes a
unidades econdmicas de gran dimensidn y desarrollc tecnoldgico.
Debe observarse, no obstante, que aun en estos sectores (sobre
todo en la mineria) hay indicios de la coexistencia de pequefios
productores individuales, fendmeno que también tendremos oportu-

nidad de ver con mayor detalle.

En los sectores del transporte y comunicaciones y la cons-
trucciénlf si bien compuestos mayoritariamente por‘directOPes—
gerentes y profesionales asalariados -lo que traduce la existencia
de un tipo de empresas semejante al de los sectores antes
mencionados- se constata a la vez la presencia de una considerable
proporcidn de empresarios medianos y pequefios.

La industria manufacturera, por su parte, muestra sugeréntés
diferencids" de ‘composicidn entre subsectores. El perfil de estba—
tificacidén én la producc1on de bienes 1ntermedlos (en el que pre?
dominian los estratos asalariados) denota la existencia de grandes
empresas en propor01on 51gn1flcat1va en el conjunto del sector,
‘junto a una franja con31derab1e (prox;ma al 459 del total de .
gmpresarlos del sector) de empresas .de mediana y pequena dlmen81on.

1/ la 01fra sobre los directores-gerentes asalarlados en la cons-
truccidn es muy dudosa (estaria abultada), debido a que el
grupo incluye ocupaciones de indole profesional e incluso téc-
nica que fue imposible desagregar.
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La produ001on ‘de consumo diirable tiene un patron bastante 81m11ar
al  anterior ‘aunque con mayor preponderan01a de empresas de medlana
y pequefia ‘envergadura. La produccidn de bienes de consumo
corriente, por el contrario, difiere notablemente de aquellos
subsectores ya que més del 70% de sus agentes corresponde a medla—
nos y pequefios empresarios. Por {iltimo, el sector de servicios

de reparacidn comprende casi exclusivamente a empresarios medianos
y pequefios. Estos datos ofrecen una imagen de hetefogeneidédﬁm
intersectorial similar a la qué proporcionaran los indicadorés
sobre composicidn técnica del trabajo, problema este que'fecon—

sideraremos en su momento.

Por iltimo, se observa claramente que los servicios
productivosi(constituyen un -sector compuesto en su inmensa
mayoria por unidades -econdmicas de pequefia dimensidn, es decir,
con caracteristicas muy similares al sector del comercio déntrp
del proceso ‘de circulacidn. En este Gltimo, las actividades finan-
cieras, por el contrario, presentan una distribucidn en la que
parecen coexistir grandes empresas junto a una proporcidn no des-

preciable (respecto al total del sector) de pequefios empresariosz{

Prosiguiendo este intento de describir las '"capas-fraccidn"
dentro de la burguesia empresarial y caracterizados los sectores
de actividad como acaba de verse, corfesﬁonde’ahdra estimari/el
peso relativo de cada uno de los cuatro estratos diSbrimiﬁadoé,
poniendo en relieve, en cada caso, sus formas especificas de
insercidn en las actividades econdmicas (Cuadro 7.4.).

" El1 estrato de los "propietarios econdmicos" okdirectorés-
gerentes asalariados vinculado, como se.considerara plausible,
a la capa superior o hegéménicaide la burguesia est@ria cons%ituido

N

1/ Restaurantes y hoteles, servicios personales y de los hogares,
 ete. Veéase Cap.10, parag.10.1.
2/ Se trata de. Agentes delcomercio y los seguros que emplean .
algln personal asalariado;- : -
3/ Las estimaciones que se presentan estan basadas en hlpote81s
-plausibles pero no estin estadisticamente apoyadas; sblo pre- .
tenden establecer el orden de magnitud del volumen de cada grupo.
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por un 10% a 15% del total de la burgue31a empresarlali/Z/ es

rdec;r, en promedlo,\por‘unos 7.000 individuos, gue representan -
0,3% del total de la poblacidn econdmicamente activa (PEA).
Dicho total comprende pues a los portadores de la propiedad
~econdmica del conjunto.de empresas organizadas como. sociedades
andnimas en el sector privado y de la gestidn (posesidn) de
todas las' unidades econdmicas del sector pUblico dentro de la
economia chilena, situacidn que, como se verd més adelante,se
traduce en una enorme capacidad de concentracidn de la riqueza,
el ingreso y el poder econdmico.

Por otra parte, desde el punto de vista de su insercidn
sectorial, estén vinculados mayoritariamente a los sectores
de superior desarrollo relativo: industria manufacturera (36%)
(exceptuados los servicios de reparacidn); transporte y comuni-
caciones (10%); mineria (6,5%), pero se observa su presencia
en précticamente todas las actividades de la produccidn y la

3
01rcu1a01on~/

'E1 grupo de los "gerentes de organizacién" -profésionales:

asalariados portadores de la relacibdn de posesidn- representarian

entre un 15% y un 2095/

social de produccidn, cifra que, en promedio representa a unos

del conjunto de la burguesia en el proceso

9.500 agentes, lo que significa poco mis del 0,4% del total de la

PEA. Como era de esperar estin mayoritariamente insertos en los

1/ En rigor, de-acuerdo al Cuadro 7.2., el porcentaje correspon-
diente a este estrato ascenderia a 16,7%. Esta Gltima 01fra,

sin embargo, parece artificialmente abultada debido a la impo-
sibilidad de discriminar dentro de este estrato ciertas ocupa-

ciones que corresponderian mds ajustadamente al grupo de los

profesionales asalariados, especialmente en los sectores de la

construccidn y del comercio.
2/ La primera cifra (10%) supone que la mayor parte de los
directores-gerentes del comercio y la construccidn pertenece
al estrato profesional; la segunda (15%), que la mayor parte
pertenece al estrato deé los dlrectores-gerentes
3/ Las cifras del comercio y la construcc1on no son confiables
por lo dicho en la Nota'1). '
4/ Ha01endo, a la. 1nversa, las ‘mismas hlpote81s expuestas en la
Nota 1)



BURGUESIA EN EL PROCESO SOCTAL DE PRODUCCION(a):

Cuadro 7.4.

 SECTORES DE ACTIVIDAD. - CHILE ;1970.

COMPOSICION DE LOS ESTRATOS SEGUN

. Prop. Econ. Gerentes Propied. Juridico-~econdm. o
Sectores Gerent.Org. Organizac. Nivel Superior|Nivel Inferlor ~Total
»| Caza y Pesca . 0,2 1,5 0,8 0,1 0,5
giSilvicultura 0,9 0,3 1,1 - 0,5
A
ol o | Carbon 2,0 - 0,1 0,1 0,4
-8l | Cobre 2,8 8,9 0,9 0,3 2,1
| Y | Otros minerales 1,7 4,5 0,8 0,4 1,3
f| :

o * | Total Mineria 6,5 13,4 1,8 0,8 3,8
el .

M| TOTAL EXTRACTIVAS 7,6 15,2 3,7 0,9 4,8
8| Consumo Corriente 17,3 7,7 35,2 1,6 14,3
2|Bienes Intermedios 12,8 22,1 14,7 0,8 9,7
-8 Consumo Durable 6,1 5,5 6,6 0,6 3,8
<) Servicios Reparac. 0,2 - 1,4 0,8 0,8
‘: N

| TOTAL MANUFACTURAS 36,4 35,3 57,9 3,8 28,6
< |Electric.,Gas y Agua 2,6 6,5 - 0,4 1,5
S|Construccidn 17,3 10,7 6,8 4,2 8,1
«l Transp.y Comunicac. 10,2 17,6 10,0 1,0 7.4
@)

ufm ‘ ,

5| TOTAL OTRAS INDUSTRIAS
. ©| TRANSFORMACION 30,1 34,8 16,8 3,6 17,0
Servicios Productivos 4,8 0,5 -~ 13,7 6,5
TOTAL PROC.DIRECTO DE PRODUCCION | 78,9 85,8 78,4 24,0 56,9

| Comercio ‘ 18,1 8,n 20,4 71,7 39,5
| Finanzas ; . 3,0 6,2 1,2 4,3 3,6

TOTAL PROCESO DE CIRCULACION 21,1 14,2 21,6 '76,0 43,1
TOTAL PROC.SOCIAL DE PRODUCCION | 100,0 __100,0. 100,0 100, 0 100,0

Fuente: Cap.l0, Cuadro 10.22.

Nota: - a) Excluido sector agropecuario.

= L7t
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sectores de mayor desarrollo relatlvo las act1v1dades manu-
factureras (35%), Yy muy en espec1a1 la ‘industria productora

de blenes 1ntermedlos las industrias de transforma01on‘no ’
manufactureras (35%), sobre todo el transporte y 1a§‘cdﬁunica—
ciones, y la mineria (13%), sobre todo la del cobre.

Con31derando estos dos pPrimeros estratos en su conjunto, -
puede estimarse que unos 16,500 individuos, que representan '
alrededor del 30% del total de los empresarios capitalistas y .
apenas 0,7% del total de los agentes sociales (PEA), consti-
tuyen la parte de la burguesia empresarial que detenta enfsus
manos la direccidn y gestidn de las unidades de produccidn y
comercializacién mis importantes de la economia chilena;ﬁ:Aunque
sumamente aproximados, estos datos ccnstituyen un precedente que
merece,tenerse en cuenta cuando, mids adelante, analicemos la
estratificacidn no ya de los agentes sino de las unidades produc-
tivas de cada sector, en particular, el fendmeno de‘la Cbncehtra~
cidn econdmica.’ ' ' ' o t

Por su parte el estrato de los "propietarios juridiCOQ o
econdmicos” (nivel suﬁerior) -que incluye como se dijera al grupo
de los propietarios de empresas de mediana (y quizds pequefia)
dimensidn y por lo tanto representa presumlblemente a la capa
mediana de la’ burcues1a empresarlal— estaria constltuldo por unos
14.000 1nd1v1duos, cifra que significa alrededor del 25% del
conjunto de empresarios Capitalistasi/y 0,6% de la PEA total. :
Su insercidn sectorial muestra una marcada concentracidn en las
‘actividades manufactureras (58% del total) y muy especialmente
en las 1ndustr1as productoras de bienes intermedios (35%). Aunque
en propor01ones menos 81gn1flcat1vas,-el estrato incluye también
a empresarlos del transporte (10%) y del comercio (en propor01on

incierta varlando entre 10% v 15%).

1/ De. acuerdo a las cifras:del Cuadro 7.2. esta proporcion alcan-
zaria en realidad al 27,6%. No obstante también en este estrato
- se 1ncluyen ocupa01ones que fue imposible discriminar y que
.parecen, ‘en principio, mas proplas del nivel inferior. La cifra
de 25% es sdlo una estimacidn aproximada que supone transferir
parte de los comerciantes al por menor del nivel superior al
inferior.
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Por Gltimo, el grupo de los propietarios de nivel inferior
(compuesto en su casi totalidad .por duefios de pquéﬁas unidades
econdmicas que si bien emplean mano de obra asalariada lo hacen
sin duda en muy escasa magnitud), ver051m11mente asimilable a
‘la burguesia*pequeﬁal{ estaria compuesto por unos 25. OOO 1nd1—
viduos que representarian. aproxlmadamente el 45% de 1los empre—
" 'sarios capltallstasg/y pOCO Mas del 1% del total de agentes
. sociales. En su casi totalidad estan;ded;gados al comercio al
por menor (72%) y a los servicios personales y de los‘hogares
(14%), Si'bien existe una pequefia proporcidn vinculada a la

produccidn manufacturera (4%) y a la construccidn (4%).

Si se considera la suma de ambos estratos (1o que hace 1la
interpretacidn menos riesgosa dadas las caracteristicas de la
informacidn), de lo dicho anteriormente se deduce que'en el con-
junto de las actividades de produccidn y comerc1allzac1on exis-
tirian cerca de 40.000 empresarios de mediana y pequena dlmen—
sidn, con pautas de insercidn sectorial preponderantemente pro-
nunciadas en las industrias manufactureras de consumo torriente,
el comercio al por menor y los servicios personales y de los

hogares. .

El tipo de:datos que hemos analizado en esfe parégrafo no
permite avanzar mucho mas en.este,bosqﬁejo de 1la morfologia de
"~ la burguesia empresarial chilena, alrededor de 1970. En los
proximos aclpites estaremos en condiciones de profundizab el
“estudio de la composicidn interna de los principales‘sectdres de .
actividad mediante informacidn referlda a. las unidades economlcas,
si bien al precio de renunciar a 1as comparac1ones 1ntersector1ales

y al andlisis de la estratlflca01on del total de la clase.

1/ E incluso quizés a la Dequena burgue81a.
2/ Estlma01on basada en la hipdtesis formulada en la Nota 1) de
la pagina anterior.
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' B) LA MINERIA.

El sector minero en Chile comprende esencialmente la'explota-
cidnidel ‘cobre, hierro, carbdn y salitre, aunque cada uhé de estos
rubros revista miy diferente peSO’ecohémico. Para dar una idea
de la importancia fundamental que reviste la mineria -especialmente
la del cobre y mas especificamente la llamada Gran Mineria del
Cobre-‘en‘el'cohjunto'de la economia chilena, bastari con presentar
los 81gu1entes 1ndlcadores referidos a los alrededores de 19701/

Total Total Mineria -Total Gran

; Mineria del Cobre Mineria del Cobre
Aporte al PGB ' 102 - 7% ' - 6%
Participacidn en las divisas Cope : o
. . 85% 70%

provenientes de exportaciones
Pa?;1c1p§c1on.en 1ngresos 14% 12%
tributarios fiscales
Participacidn en ingresos : _

. - . _ 1007
tributarios moneda extranjera ; o
Ocupacidn de fuerza ' o oy ey -
de trabajo total ) 3% ‘ . 1’54 0,8%

Si bien su importancia desde el punto de vista de 1la Bcupa—
cidn generada es escasa (3%) y su aporte al producto geogréfico
bruto no sobrepase el 10% (indicadores que, por otra parte, al
ponerse’ en relacidn dan idea de la alta productividad del sector),
la mineria -especialmente la Gran Mineria del Cobre- tiene una
-enorme influencia en el comercio exterior ya que constituye una
fuente de divisas absolutamente fundamental y,'cdmo consecuencia
de’ ello, ejerce tamblen una dec181va influencia en el funciona-
miento del sistema econdmico en su conjunto

1/ Los datos son de ODEPLAN, op.cit., pags 123-126. La -exposicidn
estd basada en Ramos, S., op.cit., pdgs.46-47 y 66-68 y Aranda
y Martinez, op.cit., pags. 103-115.
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Desde el punto de vista que nos interesa, hacia 1970, éSté
sector clave presenta una estructura fuertemente concentrada en’v
" unas pocas grandes explotaciones y empresas -controladas funda—”
mentalmente por capital extranjero aunque con Dartlclpa01on
estatal- coexistiendo con un nimero no desprec1able de pequefios
productores. En los Cuadros 7.5. y 7.6. se presentan’ algunos

datos sobre este particular.

‘Enx1970, la Gran Mineria del cobre estaba formada por 3
empresas Que representéban 80% de la produccidn tofal, 49% de 1la
cual estaba controlada por capital extranjeroig La Mediana Mineria
(estrato que por su magnitud econdmica equivale a la gran empresa
industrial) estaba ‘constituida en lo primordial por otras tres
empresas (una estatal y dos extranjeras)?"que representabanVSO%
de la produccidn del estrato, 46% de la cual estaba en manés del
capital extranjero. La gestiénvdel conjunto de estas empreéaé,.
estaba en manos de unos 250 Directores-gerentes y poco mas de 700

profesionalesz{

En lo que concierne a la Pequefia Mineria se sabe que,'en'1970,

representaba 3,6% de la produccidn total, aunque no dispongamos
de una cifra precisa acerca del nimero de minas. La forma tipica
de explotacidn en ‘este estrato es el "pirquén". "Se denomina
'pirquinero' al trabajador que pone su esfuerzo fisico, directo
y personal, en la explotacidn de una mina ajena, haciéndose duefio
de los minerales que arranca y poniendo, al mismo tiempo, de su -
exclusiva cuenta los viveres, explosivos, herramientas y otros -

1/ Dicho porgentaje -muy reducido respecto al de los afios anteriores
(en. 1966 eéra de 100% )- es el producto de la "nacionalizacibn
pactada" operada entre 1966 y 1969. Sin entrar en los pormenores
de este proceso, merece destacarse que ‘tal disminucidn de la
producci6n controlada por el capital norteamericano en el cobre
es mas el reflejo de una flgura juridica de traspaso de acciones
que de resultado de una perdlda de control real del capital ex-
tranjero sobre la Gran Mineria chilena del cobre. Al hecho que
el capltal norteamericano controlaba no sdlo la produccidn sino
también la comercializacidn del cobre y representaba uno de los
principales crmpradores mundiales del mismo, se suma la entrega
a los representantes norteamericanos en las 'sociedades mixtas'
de practicamente todas las facultades directivas sobre ellas™.
Ramos, S., op.cit., pag.u47-48,

2/ Véase Cap.10. Cuadro 10.22.
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materiales que la explotacidn requiere pagando al propietario

de la mina un derecho, renta o regalia en porcentaje variable®...
Algunos pirquineros se asocian para explotar las minas en comun"i/
Si se admite que el conjunto de los Empleadores (sin duda de muy
reducida dimensidn) y Trabajadores por Cuenta Propia del sector
(Cuadro 7.6.), representa al total de trabajadores insertos en
esta forma de explotacidn, puede estimarse que el nimero total
de pirquineros en 1970 estaba prdximo a 5.500, poco mis d;/la

mitad de los cuales correspondia a la produccidn de cobre=.

‘ ‘En.la produccidn de hierro, por su parte, una empresa de

la Gran Mineria (enteramente de propiedad extranjera) y cinco de
la Mediana (una estatal y el resto perteneciente ‘a’ capitales
privados nacionales y extranjeros) concentran en esta época 82,6%
de la‘ppoduccién. La Pequefia Mineria estd constituida por pequefias

explotaciones que venden su produccidn a aquellas mismas empresas.

Por ‘1ltimo, en la mineria del carbdn, una sola empresa con-
centraba casi 80% de la produccidn, mientras que en el salitre |
sbdlo cuatro oficinas salitreras con participacidn del Estado y de
capitales privados nacionales y extranjeros absorbian el total del
mineral producido. En la produccidn de otros minerales, tales
~como calizas, oro, plata, azufre, existia un nlmero elevado de

pequefias explotaciones.

En suma, "en la mineria chilena el fendmeno de la monopdli—'
zacidn adquiere un grado superlativo:; en cada uno de sus més impor—
tantes rubros de produccidn un escasisimo nfimero de grandes empresas
da cuenta de lo fundamental de la produc01on. Lo distintivo de ‘la

concentrac1on en este sector ... s gue no sdlo se funda en manera

1/ Cademartorl, . og.c1t., pags.1u47-1u8.

2/ Esta magnltud no obstante, fluctlla grandemente en func1on de las
variaciones del precio del cobre (cese de produccidn cuando se
alcanzan ciertos niveles minimos), aumentéandose consecuentemente
el nGmero de trabajadores cesantes en ciertas reglones, (ej.

fprov1nc1as de Atacama y Coquimbo)..
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apreciable en el capital extranjero (rasgo com@in a la economia)
sino que se expresa ante todo a través de él”l{ Por ello'mismo,
por la importancia de la mineria en la disponibilidad de divisas
para la importacidn, v en el financiamiento de una parte sustan-

- cial del aparato estatal y de las inversiones estatales, -y por
éﬁde, por su imporfancia en el sostenimiento del nivel de acti-
vidad del sistema econdmico en su conjunto- este sector constituye
el nlGcleo central sobre el que se construye la alianza entre la

burguesia chilena y los monopolios extranjerosZ(

1/ Ramos, S., op.cit., pag.66.
2/ Véase Aranda y Martinez, op.cit., pags.104-106.
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Cuadro 7.5.

PRODUCCION Y CAPITAL EXTRANJERO EN LA MINERIA DEL COBRE
Y DEL HIERRO. CHILE,1970.

Cobre

Hierro

Estratos N°Empresas | Producciond/ [Cap,Ext.P/ | N°Empresas | Produccidna
Gran Mineria 3 79,9 | 49% 1 26,1 .
Mediana Mineria ? 16,5 5 56,5 .
Pequefia Mineria ? 3,6 467% 20 17,4
Total 100,90 100,0

Fuente: S.M.E. Anuario de la Mineria de Chile, 1970, pag.99.

op.cit., pag.47.

Notas: a/ Produccibn anual de toneladas de mineral,

Sergio Ramos,

b/ Produccidn fisica de cobre controlada por capital extranjero (CE).

Cuadro 7.6.

NUMERO DE EMPLEADORES Y TRABAJADORES POR CUENTA PROPIA

EN LA MINERIA. CHILE, 1970.
Rubros E.R. T.C.P. Total
Cobre 340 2.020 2. 360
Carbon 100 120 220
Otros Minerales 360 2.440 2.800
Total Mineria 800 4,580 5.380

Fuente: Cap.10, Cuadros 10.22. y 10,23,
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<t

©) LA INDUSTRIA MANUF_ACTURERA.

En 1970, la.IM (excluldos los Serv1c1os de Repara01on)
representaba en. Chlle 28 6% del producto geograflco bruto y-daba
ocupacidn alalrededor del 17% de la fuerza de,trabajo,total;
(unas 400.000 personas). Constituia por io.demésv—desde‘la»
década de 1930, cuando se iniciara el pfbééso de‘industriali—
zacidn basado en la sustitucidn de importaciones- el pr1n01pal
sector impulsor en el desarrol;o econdmico del pais. No obstante,
en relacidn ‘a nuestra temidtica, la importancia de este sector no
se limita a SU“magnitud econbémica cuantitativa. En una sociedad
concreta dominada, como la chilena, por el modo de produccidn :
capltallsta, la produccidn industrial constituve el sector ‘en
donde se -introducen y consolidan en su forma mas avanzada las
relaciones capltallstas de produccidn y a partir del cual &stas .
se reproducen en forma .ampliada en el conjunto de la economia.
Por ello Mismo el anallsls de su estructura resulta esenc1al
no sdlo para la compren51on del funcionamiento del sistema -
economlco, 51no tamblen para el esclarecimiento de la- estructura
global .de clases sociales. ’

Por razones imputables a 1aS'caracteristicas de la informa-
cidn disponible, en este parigrafo anallzaremos esenc1a1mente
la estrat1f1cac1on -1lo que lleva implicito el estudlo de 1a con-
centracidn- .de -’ los estable01m1entosl/en el sector fabrllg/
manufacturerog aunque, por cierto, las formas- de la concentrac1on

econbmica no se reducen a la propiedad de las empresas sino que,

1/ Lo que no 819n1f1ca necesariamente de las empresas. Véase
Cap.8, parag.8.2.

2/ EYl sector fabril de la industria manufacturera comprende al
‘con]unto de establecimientos:de 5 © mas personas ocupadas,*
mientras que el estrato artesanal incluye a los establedimientos
de 1 a b ocupados. Aunque obv1amente el corte no responde a -
ninglin criterio tedrico, se verd mids adelante (acapite.d), infra)
que discrimina muy apropiadamente las empresas capltallstas de
las correspondientes a la' forma de produccidn mercantil 81mple
dentro de las industrias manufactureras. Para una dlscu81on '
sobre los estratos fabril y artesanal dentro de la IM, véase
CEPAL: E1 proceso de 1ndustr1a11zac1on en América Latlna, N.U.
New York, 1965. Cap.II, pags.66-77.
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incluyen modalidades tan cruciales como la concentracidn accionaria
dentro de las firmas, la concentracidn interempresarial y el
control por direcciones entrelazadas. No obstante, pfoporcionare-
mos algunos elementos de juicio sobre estos fendmenos asi como
sobre la importancia e influencia del capital extranjero.

También serd considerado, en esta parte, el estrato no fabril

o artesanal manufacturero.

La estrategia adoptdda para estudiar la diferenciacién
jerérquica dentro del sector fabril de la IM consistid, en lo
esencial, en traducir cuantitativamente los criterios tebricos
de orden cualitativo enunciados anteriormentel/paravluego’definir,
en el nivel empirico y sobre la base de la informacidn dispOnible,
un conjunto de indicadores que permiten: i) reagrupar las unida-
des econdmicas en tres estratos a los que se ha denominado

Pequefia, Mediana y Gran empresa; ii) analizar la representativi-

dad o significacidn de cada uno de dichos estratos, tanto en
relacidn al conjunto de la IM como en relacidn a los diferentes
subsectores de actividad involucrados; y iii) describir las
caracteristicas principales de las unidades econdmicas asociadas
a cada estrato.

En su aspecto ceﬁtral, esta estrategia de analisis supone que
las relaciones de dominio-subordinacidn entre las capas de la
burgue81a -y, en particular, la relacidn que se establece entre la
gran burgue81a y las capas restantes en el estadio monopollco del
MPC~ implican que los agentes vinculados a la capa hegemonlca
dominan las unidades econdmicas que por su control de la produc-~
cidn, las condiciones de la produccidn y el mercado en que &sta
se realiza, pueden apropiarse de una parte tendencialmente _
creciente de la plusvalia social geherada fuera de dichas unidades
econdmicas. Lo anterior indicd la necesidad de construip algunos
indicadores que permitieran diferenciar subconjuntos de empresas

relativamente homogéneas desde el punto de vista de esas tres

1/ Ver Cap.3, paradg.3.1.7. y parag.7.2.1.B, supra.




- 257 =

dimensiones analiticas y a partir de los cuales inferir las ' -
\relacioneswque se establecen entre ellos; intentando separar al
subconjﬁnto o estrato (la Gran empresa) que ocupa la posicidn
dominante en tanto dispone de la capacidad de apropiarse de

parte de la plusvalia generada fuera de las empreéas que lo
componen. Este es, brevemente expuesto, el procedimiento seguido
para la delimitacidn de 1los estratOSE;

Es necesario destacar, sin embargo, que la distincidn entre
la Pequefia, Mediana y Gran empresa no supone la adopcidn de un .
mismo y ﬁnicorcriferio cualitativo. - Por el contrario, se hace -
necesario un criterio tal que permita separar el estrato dominante
de aquellos que guardan una relacidn de subordinacidn con &ste,
criterio que remite a la relacidn de explotacidn (en el sentido
de apropiacidn de plusvalia social) que se establece entre la
capa hegemdnica y las restantes capas de la burguesia. Por esta
razbn, la distincidn entre los estratos pequefio y mediano. es
secundaria en relacidn con la distincidn més fundamental que separa
a la Gran empresa del resto, de tal modo que la delimitacién
entre la Pequena y Medlana empresa obedece mas bien a dlferen01as
en el tamafio ‘de las unidades econdmicas que 1ntegran cada uno de
dichos estratos y a las formas diferenciales que en uno vy otro.-

caso puede adoptar la relacidn -siempre de subordinacidn- con.

respecto a la gran empresa.

La Dresenta01on y el anallsls de resultados se hace en termlnos
de subsectores que agrupan ramas de actividad diferenciables en -
funclon del destino flnal de 1la produ001on. A los tres subsec—h
tores usuales —1ndustr1as de bienes de consumo corriente; ‘
1ndustr1as de bienes intermedios e 1ndustr1as de blenes de consumo

durable y de capltalgf se agregd un ‘cuarto constituido pqr 1os >

1/ Todos los aspectos metodologlcos concernlentes a este punto se
exponen en el Cap.10, pardag.10.4.

2/ Para una descr1p01on detallada de los criterios empleados en .la
'constltu01on de los subsectores, ver Cap.10, parag.10.u4.1.
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servicios ‘de reparacidn, que si bien no se dedica a la produc-
cidn sino a la reparacidn de productos del sector industrial,
tanto por la estrecha relacidn que mantiene con éste como por
la magnitud de la ocupacidn que absorbe justifica su inclusidn
en esta parte del andlisis. '

a) Los estratos en la industria fabril.

En el Cuadro 7.7 se consighan los valores de los tres
indices (Ia, Ib e Ic) utilizados para delimitar la Pequefia,
Mediana y Gran empresa, asi como la dlstrlbuc1on porcentual del
total de establecimientos (ET), ocupacidn (OC) y valor agregado
(VA) por estratos, el tamafio medio de los establecimientos y la

composicidn segln formas de organizacidn juridica, en cada caso.

Cuadro 7.7
DISTRIBUCION DE VARIOS INDICADORES EN LA INDUSTRIA FABRIL
MANUFACTURERA SEGUN ESTRATOS. CHILE, 1968.
\\* v | Teoiona | paopess | Total T
Indice de excedente bruto -
relativo (Ia) 16 175 2.476 100
IProductividad media (Ib) 13 23 43 27
Indice de valor brﬁto de
roduceidn (Ic) 5 43 549 25

| - ({§°Abs. | 247 2.247 9.839 12.333
Establecimientos 9 79,8 18,2 2,0 1100,0
Ocupacidn | 25,9 40,9 - 33,2) 100,0
Valor agregado 12,4 34,4 53,2 100,0
Tamafio medio establec1m1entos 10 25 353 20
Organizacidn Juridica:
- Propiedad Individual 62,1 15,8 ‘0,8 54,0
- Sociedad Anbnima 3,2 34,6 78,0 11,0
- Otras formas 34,7 49,6 21,2 35,0

' 100,0 100,0 100,0 100,0

Fuente: Cap.l10, Cuadros 10.7 a2 10.10.
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- Los indices Ia, Ib e Ic son medidas aproximadas (e indirectas
en el caso de los dos {ltimos) de las tres dimensiones que intere-
saba incorporar en el analisist/ Mediante Ia (indice de excedente
bruto relativo) se intentd captar la capacidad relativa de acumu-
lacidn de que disponen las unidades econdmicas de cada estrato
sobre: la base de este indicador del volumen de plusvalia generada.

A través;de Ib: (indice de productividad media) se construyd una’

medida indirecta del grado de desarrollo de las fuerzas productivas
a nivel de cada unidad écondmica que expresa en términos absolutos
el valor del producto generado por persona ocupada. Esta magnitud

depende basicamente de la composicidn orglnica de capital y, més

precisamente, de la importancia relativa del componente de

capital fijo dentro del total de capital ‘constante en cada unidad
econdmica.  Finalmente, por medio de Ic (indice del valor bruto’

de la produccidn) se intentd medir el grado de concentracidn de -

la oferta a nivel de cada rama de la produccidn. - Puesto que este
indice refleja el grado de control del mercado, sus valores permiten
identificar al subconjunto de empresas que ocupan una posicidn
dominante (monopdlica) en cada rama de actividad. las que, en base
a-ello, est@n en condiciones de apropiarse de parte de la plusvalia
social creada en otras unidades econdmicas, ya que la condicidn de
.dominio del mercado constituye uno de los elementos que incidén

en la determinacidn de la tasa de ganancia a nivel de cada empresa.

T El procedimientofutiliZado para delimitar los estratos en cada
rama de actividad consistid en establecer los cortes en aquellos
puntos donde se observaron las mdximas diferencias entre los valores
de cada indice. Interesa destacar que, afin cuando los tres indices
comportan "dimensionalidades” distintas (Ia estid referido al total
de la ' IM: Ib es una medida absoluta referida a cada unidad econd-
mica e Ic estd medido en relacidn a cada rama de la produccidn),
las maximas diferencias entre los valores de los tres indices ten-
dieron a coincidir en todas y cada una-de ‘las ramasz{ Este hecho
constituye una validacidn empirica de los indices y, en particular,

del criterio para establecer los cortes y delimitar los estratos.

1/ Véase Cap.10, parég.10.4.2.
2/ Véase Cap.10, Cyadro 10.7.
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‘Una validacidn adicional proviene del propio comportamiento
. .de los indices. En-el Cuadro 7.7 puede observarse, con respecto
‘a Ia, la nitidez con que separa las unidades econbmicas de.cada.
estrato, particularmente a la Gran empresa: El valor del
excedente bruto relativd en este Gltimo estrato supera 14 veces
~el correspondiente a la Mediana empresa; y este Gltimo, a su-
vez, es aproximadamente 11 veces mayof que el de la Pequefia
empresa. El indice Ib muestra también diferencias pronunciadas
entre los estratos: la:productividad de la Gran empresa -de cuyo
nivel depende en gran medida el valor promedio del indice para:
el conjuqto de la IM- supera-en 87% al de la Mediana, rango de
diferencia que se mantiene aproximadamente entre este Gltimo -
estrato y la Pequefia empresa. El comportamiento de Ic corrobora
lo apterior: las diferencias en la proporcidn de la oferta
sectorial que controla la unidad econdmica tipica de cada grupo
van de 13 a 1 entre los dos estratos superiores y de 9 a 1 entre
los dos inferiores. Por otra parte, como el valor de Ic es un
promedio que puede ser interpretado como una medida del grado
- de concentracidn en la IM, se deduce que en el estrato superior.
~cada unidad econdmica controla en promedio 5,5% del total de la
oferta de la IM, proporcidn que, respectivamente, desciende a
0,43% y 0,05% en la Mediana y Pequefia empresa. En otros términos,
de ‘acuerdo a lo que acaba de verse, puede‘aceptarse que el proce-
~ dimiento adoptado ha permitido delimitar con cierta precisidn al
>conjunto de empresas que ocupan una posicidn dominante y que, por
fanfo, se identifica con la'burguesia monopdlica del sector
ﬁindustpial‘manufégturero'chileno.
kaCuélwes la significacién de cada estrato si se atiende ahora
{vha\,la distribucién del total de . establecimientos, ocupacidn y valor
agregado?: En el Cuadro 7.7 se observa que el ‘estrato superior,
con sdlo 2% de los establecimientos (o sea 247 de un total de
1?,333),,abSdrbe.un;tercioade la ocupacidn total y .53% del valor
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agregado del sectorif lo que significa que el establecimiento

tipo de la Gran empresa, de un tamafio (353 ocupados) 14 veces
superior al de la Mediana y 35 veces superior al de la Pequefia,
genera en promedio volimenes de valor agregado que exceden alre-
dedor de 50 veces a los corbeSpondienteé a los otros dos estratos.

Por su parte; en el estratb intermedio, que fepresenta menos
de un quinto de los establecimientos y absorbe 41% de la ocupa—'
cidn y 3u°‘del valor agregadb, la unidad econdmica tipica tiene
un tamafio promedlo (25 ocupados) 2,5 veces superlor al de la
Pequefia empresa y genera un volumen de valor agregado equlvalente
a 12 veces el correspondiente a esta Gltima. El rango de estas
diferencias indica, sin lugar a dudas, que la separacidn entre
la . Pequefia y Mediana empresa, aunque obviamente sighificativa,
es secundaria en reélacidn a la que existe entre el estrato domi-

nante y el resto.

" Por filtimo, las cifras del estrato inferior -el que con 80%
de los establecimientos (de un tamafio promedio de 10 ocupados) ,
retiene sdlo 26% de la ocupac1on y 12% del valor agregado-, 1lustran
un hecho al que ya se;hizofreferéncia“anteriormente: el alto grado
de dispersidn y atomizacidn de las unidades productivas y de la °
propiedad en la industria chilena, coexistente con una estructura
fuertemente concentrada (fendmeno que se reproduce en otros sec-

tores econdmicos,. como veremos mas adelante).

1/ Con esto no se pretende agotar las posibilidades de cuanti-
ficacidn del grado de concentracidn industrial sobre la base de la infor-
macién censal dlsponlble Un trabajo de esta naturaleza no responde a nuestro
actual ob]etlvo y supone la eleccidn de uno o mas 1ndlces de
concentracidn apropiados, a la 'vez que requiere de un trata-
miento de la informacidn a mayor nivel de desglose (idealmente,
a nivel de empresas o establecimientos). Los resultados de
un trabajo de cuantificacidn de esta indole se encuentran en:
Meller, Patricio y Swinburn, Carlos: "5.000 indices de ©

. concentracidn industrial: Chile, 1967™, Documento de Trabajo
N°19, Instituto de Economia, Universidad Catollca de Chile,
Santlago, diciembre de 1973. :
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Como cabia esperar en cada uno de los estratos prevalecen
formas distintivas de organizacidn juridica empresariall{ En
la Gran empresa predominan absolutamente las sociedades andni-
mas (80%) y es infimo el nlmero de unidades de propiedad indi-
vidualgf situacidn que se invierte completamente cuando se
observa el estrato de la Pequefia empresa. El nivel intermedio
es mas. heterogéneo, coexistiendo la propiedad individual y la
sociedad andnima con formas (tales como la sociedad limitada y la
sociedad colectiva) que podrian considerarse transicionales
entre una y otrag/y que subsumen cerca de la mitad de las empre-
sas del estrato.

Hasta aqui los antecedentes proporcionados para el andlisis
de la diferenciacidn jerarquica en la IM se refieren sdlo a uno
de los aspectos concernientes a la concentracidn econdmica: la
diferenciacidn de las unidades econdmicas desde el punto de vista
del dominio que &stas pueden ejercer en el mercado, en funcidn
del volumen de valor agregado que generan, de la ocupacidn que

-..absorben y del excedente que se apropian.

Sin embargo, como se vera mis adelantei{ hay otros aspectos
de la concentracidn econdmica -que remiten a la concentracidn de
la propiedad patrimonial intraempresas (concentracidn de la pro-
piedad del capital accionario) y a la concentracidn interempre-
sarial- cuya consideracidn es crucial para el andlisis de la gran

1/ Para 1las def1n1c1ones de cada tipo de organlzac1on, véase
Cap.10, parag.10.4.2.

2/ Cabe senalar que el 21,2% de los establecimientos que aparecen
clasificados como "Otras formas" en el estrato de la Gran

“‘empresa (ver Cuadro 7.7.) corresponden en parte a empresas
de propiedad estatal que los datos disponibles no nos perml—
tieron desagregar.

3/ Por formas de transicidn se entiende aqui tipos de organiza-
cidn juridica que corresponden tipicamente a los requerimientos
del mediano capital, sin que esto signifique que ellas no puedan,
encontrarse en las grandes o pequefias empresas.

4/ Veéase infra, parag.F).
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burguesia, pues sobre ellos se asienta la existencia de los
grupos economlcos que centrallzan el gran capltal industrial,

comercial y bancarlo 'y aseguran la concertacidn de dec151one3?: ‘
econbmicas para el manejo del capital bajo‘Su=control. En el:
Cuadro, 7. 8'”Se/prbpdrdi0nah alganos antecedentes a este respecto,
*breferldos a la concentrqc1on del capital més reservas en las mis .
prandes 8001eaades andnimas del sector, a nlvel de cada una de

las ramas “de act1v1dad que lo 1ntegﬁan.”

, .Como se aprec1a, solo 85 sociedades andnimas 1ndustr1ales,
las que en 1968 representaban el 10% del total de las ex1st¢ptes,
en el sector, controlaban casi el 60% del total del capital mis
reservas, situacidn que se repite précticamente en todas las . ..
ramas de actividad. En gada una de.éstas no mads de 5 cmnpresas. .
controlan més de la mitad (y en varios casos mas de las tres
cuartas partes) del capltal mas reservas, y en aquellos casos en
que dicho porcentaje es inferior (alimentos, textiles, vestuario
y calzado, quimicas y productos met&licos), su significacidn.no
disminuye pues se trata justamente de las actividades en las que
hay un mayor nﬁmero de empresas. Cabe agregar que, a nivel de, 
productos o llneas de productos 81m11ares. la concentra01on del ‘
capital y el control del mercado es alin mayor ya que no mas de dOS
o tres grandes empresas son las domlnantes9 cualqulera,seq”el

e s o . . T Y4
indicador que se utilice para reflejar dicho dominio=.

A la concentracidn sectorial aludida se agrega una fuerte:.. *
concentracidn patrimonial intraemprésas cuya importancia fo-sdlo
(ni primordialmente) radica en su mdgnitud intrinseca. sino en- el
hecho de que posibilita el control de la Gran empresa y a través -

deﬂééta del conjunto del Séctof industrialaiﬁﬁsnasi comondqtos,g

1/ Si se con51dera la misma informacidn contenlda en el Cuadro 7.8
. desagregada esta vez a nivel de. _grupos {3 dlgltos ‘de 'la .CIIU)
~se concluye que en .36 de un. totul de 47 grupos lndu(trlales lag
,}tres mas grandes. empresas reunlan mas. de . la m¢tad del capltal
"mis reservas de los sectores PEbDeCTlVOS y, aln mas, que en 25

de los 47 grupos esas mismas ‘empreseas repreqentaban mas del 75%
- de. dlChO capital. L ) e 0o
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Cuadro 7.8.

CONCENTRACION(a)DEL CAPITAL MAS RESERVAS EN LAS MAS GRANDES
SOCIEDADES ANONIMAS INDUSTRIAL-MANUFACTURERAS SEGUN RAMAS DE
ACTIVIDAD. CHILE, 1968.

NGmero de Sociedades ' % de Capital
., () = (2)/(1) + Reservas de
Ramas de Actividad Total Rama Mas Grandgs 9 las hﬁs'grandes
(1) (2) empresas
20 Alimentos | | 134 5 3,7 45,1
21 Bebidas | 28 5 17,9 62,0
22 Tabaco 1 1 100,0 100,0
23 Textiles 127 5 3,9 43,4
24 Vestuario y Calzado 67 5 7,5 41,7
25 Madera 24 5 20,8 - - 60,0
26 Muebles 7 3 43,0 59,4
27 Papel o 9 3 33,3 88,9
28 Imprentas ' 34 5 14,7 72,9
29 Cuero 16 5 31,3 68,2
30 Caucho | 12 2 16,7 - 88,4
31 Quimicas 113 5 4,2 - 38,8
32 Petrdleo | 6 3 50,0 83,4
33 Minerales no metalicos 33 5 15,2 ' 78,4
34 Metdlicas basicas 33 5 15,2 ' 88,0
35 Productos metalicos 77 5 6,5 42,2
36 Maquinaria no el@&ctrica 13 3 23,1 80,3
37 Maquinaria eléctrica 32 5 15,6 66,8
33 Material de transporte 31 5 16,1 - 62,1
39 Diversas 36 5 13,9 52,3
Total Industria Mahufacturera 833 85 10;2 59,7

Fuente: Cuadro elaborado con los datos presentados en el Anexo I del trabaJo de

Gabriel Gasit, op.cit.

Notas: a) Puesto que los datos se refleren s6lo a las sociedades anonlmas es posible
que en algunos casos se sobreestlme el grado de concentracidn. Sin embargo,
como ya se -indicd, ello no distorsiona la tendencia apuntada pues la socie-
‘dad anbnima es la forma de organizacidn juridica predominante en la Gran
empresa. ' B ‘

b) Esta clasificacidn de ramas de actividad no es estrictamente comparable
con la que se ha venido utilizando hasta ahora, ya que corresponde a una
versidn anterior de la CIIU. Sin embargo, es perfectamente adecuada para
el propdsito de destacar la concentracidn del capital industrial.
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relativos a las 140 ms grandes sociedades andnimas del sector
(que sin lugar a dudas cubren practicamente la totalidad de la
Gran empresa de la IM) indican que, hacia 19(6, en un 55,7% ce
ellas los 10 mayores accionistas poseian més del 90% del capital -
accionario; que en el 87,1% los mismos 10 mayores accionistas
eran duefios de nids de la mitad del capital . .:zionario y que éen el
‘93,6% dicho nimero de adcionistas era propietario de més del 30%
de dicho capitalé{ En suma, hacia finales de la década de 1960,:
un nmero muy reducido de grandes capitalistas‘tgﬁia el control
mayoritario o absoluto de casi el 90% de las mids grandes empresas
del sector industrial, las que en conjunto representaban algo -
menos de las dos terceras partes del total del capital mas reser-
vas del sector. R '

b) Subsectores de produccidn en la industria fabril.

Antes de entrar a analizar mls detalladamente la composicidn
de cada estrato, interesa caracterizar los distintos subsectores -
de produccidn de la IM (Cuadro 7.9).

1/ Véase Garretdn, 0. y Cisternas, J.: "Algunas caracteristicas
del proceso de toma de decisiones en la Gran empresa. lLa
dindmica de la concentracidn”, Convenio Sercotec-ODEPLAN,
mimeo, Santiago, Chile, Marzo de 1970, Cuadro II, pag.26.
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o : Cuadro 7.9, . S
INDICES DE EXCEDENTE BRUTO RELATIVO (Ia), PRODUCTIVIDAD MEDIA (Ib)
Y DE VALOR BRUTO DE LA PRODUCCION (Ic), SEGUN SUBSECTORES Y ESTRATOS
DE LA INDUSTRIA MANUFACTURERA. CHILE , 1968. :

Subsectores IPequeﬁa Mediana EStraég:n ,
Empresa Empresa Empresa Total ;M
Bienes Coﬁéumo Corfiente
I 16 156 | 2.0l4 * 80
Ib S 13 22 | "3 L2
e 5 30 312 16
Bienes Ingefmedios b‘ ‘
Ia 13 202 3,278 124
Ib - ' 13 23 ‘ 62 37
Ic ' 6 81 883 ' 39
Biéﬁés Cénsump Durable
y Capital B
Ia 23 225 1.815 125
Ib 14 24 29 24
Ic 4 52 370 27
Servicios de Reparacidn
Ia 11 89 - 13
Ib 10 12 - 1n
Ie 8 96 - 12
Total Industria Manufacturera
Ia 16 175 2.476 100
b 13 23 43 27
Ic | 5 43 549 i 25

Fuente: Cap.10, Cuadro 10.7.
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~Desde el angulo de las diferencias ‘de productividad (indice
Ib), destacan las industrias de bienes intermedios que alcanzan
el mas.alto indice de producto por persona ocupada, superando en’
més de 1/3.1a productividad media de la industria manufacturera
en su conjunto y.en mls de 50% la de los subsectores de bienes de
consumo’. corriente y de consumo durable y de capital. Esta hetero-
geneidad productiva del conjunto se explica praActicamente en su '
totalidad por las diferencias existentes en el estrato de la
Gran empresa, donde las industrias de bienes intermedios se distan-

/
cian notablemente de los otros subsectoresi

Las dlsparldades en los nlveles de productividad entre los
subsectores de la Gran empresa, como es obv1o,'se reflejan en
grados variables de dominio del mercado y control de la oferta
en las distintas actividades. En el mismo Cuadro 7.9 se aprecia
que son justamente las industrias de bienes intermedios las que
en. la Mediana y sobre todo en la Gran empresa controlan en pro-
medio las proporciones més significativas de la oferta (indice
Ic). Es asi como el establecimiento tipo de la Gran empresa del
sector de bienes intermedios genera en promedio algo menos del
9% de la produccidn de cada rama frente a porcentajes bastante '
inferiores:(alrededor de 3%) en los otros dos subsectores de’
produccidn.

Si'se con51dera ahora la dlstrlbu01on del empleo, el producto
y los establecimientos entre 1los subsectores (Cuadro 7.10) un
prlmer aspecto a destacar es el claro predom¢nlo de 1as Lndustrlas
de blenes de consumo corriente respecto a las restantes las que
tanto en termlnos de establec1m1entos como de ocupac1on y valor '
agregado representan cerca de la mitad del total 1ndustr1al
Desde el punto de vista de la unidad econdmica ese subsector esta
compuesto casi exclusivamente por establecimientos de pequena y
mediana dimensidn (98% del total del subsec tor)t—los que absorben

1/ Este fenbmeno es analizado en el proximo pardgrafo. .
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cerca de un tercio del empleo y mis de la mitad del valor agre-
gado (los indicadores de la pequefia empresa son 75%, 25% y 14%,
respectivamente). También se verifica la presencia de unos 100
establecimientos pertenecientes a la Gran empresa (situvados-en
su mayor parte-en las industrias de la alimentacidn, textil,

- del vestuario y el calzado)i/que aunque representan 1,8% del
total del subsector absorben 27,7% de su empleo v 41,7% de su
valor agregado. En otros términos, en la produccidn de bienes .
de consumo corriente se manifiesta de manera extrema el fendmeno
de atomizacidn de una parte de la produccidn en un nimero muy
considerable de péqueﬁas unidades econdmicas, paralelo a una

acentuada concentracidn en unas pocas empresas en cada rama.

Por su parte el subsector de bienes intermedios -como se
viera, el de m&s alta productividad dentro de la IM- agrupa el
30% de los establecimientos pero representa 28% del total del
empleo industrial y 38% del VA. Desde el punto de vista de las
unidades de produccidn esti constituido en su inmensa mayoria
(97%) por empresas de pequefia y mediana dimensidn que absorben
57% de la ocupadién y 29% del VA del subsector, al tiempo que
poco mas de 100 establecimientos (2%) representan 43% y 71% de

-

los mismos indicadores, respectivamente. En el conjuntc de la
IM, la produccidn de bienes intermedios es la que preseata la
estructura mds polarizada entre numerosas empresas de pequefia
dimensidn —51tuadas primordialmente en las industrias de la
maderag{»el cuero y otros minerales no metallcos— y un restrin-
gldo grupo de empresas, cuyos indices de concentrac1on (al menos .
en termlnos del VA) figuran entre los mas altos de la IM (lo que
se expllca en gran medida por.el VA generado por. las industrias

de metales no ferrosos).

1/ Véase Cap.10, Cuadro 10.8, para los 1ndlces referentes a las
ramas de actividad que componen cada uno de los subsectores.

2/ Debe advertirse, sin embargo, que un nimero importante de esta-
blecimiertos de la Pequefia empresa del subsector de bienes inter-
medios corresponde a pequefias eyplota01ones madereras (rama 331),
que fue imposible desagregar y que por la indole de sus activi-
dades (tala y transformacidn simple de productos de la madera)
deberlan con propiedad incluirse dentro de las industrias extrac-
tivas més bien que en las manufactureras. Véase Cap.10, Cuadros
10.8 a 10.10.
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- - : Cuadro 7 .
DISTRIBUCION'PORCENTUAL DE LOS'ESTABLECIMIENTOS,‘OCUPACION»Y.VALOR‘AGREGADO5SSEGUN
SUBSECTORES Y ESTRATOS DE LA INDUSTRIA FABRIL MANUFACTURERA,{~CHILE 3 1968.
Estratos |Establecimientos ,‘OcnpaéiBn " Valor Agregado ‘

: _ Peque. |Media.| Gran | Peque. |Media |Gran Peque. |Media [Gran
Subsectores \T\\\ Empre. |Empre. EmpregTOtal Empre. | Empre. |[Empre. Total Empre. | Empre, Empre. Tota;
Bienes Consumo T ' _ : ~
Corriente 39,0 11,8 0,8 | 51,6 | 12,2 23,2| 13,6 49,0 6,1 19,3 18,1 43,5
Bienes‘Intermedibs ; 25,2] 3,4 0,8 29,4 ] 7,2 8,6| 11,7 27,5 3,3 7,5| 26,7 37,5

Bienes Consumo - : v .
Durable vy Capital 8,9 2,7 0,4 | 12,0 4,1 8,1 7,9 20,1 2,1 7,1 8,4 | 17,6
Servicios de . . _ N
Reparacidn - 6,7 0,3 | - 7,0 2,4 1,0 - 3,4 0,9 0,5 - 1,4
. ] . .
Total Industria?' o ; [ : R ;
Manufacturera: 79,8 | 18,2.| 2,0 '100,0 25,9 | - 40,9/ 33,2/100,0{ 12,4 34,4 53,2 |100,0
, ' - ‘ C ] i L

Fuente: Cap.l0, Cuadros 10.8., 10.9. y 10.10.

- 697 -
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~En la produccidn de bienes de consumo durable y de capital
se sitfia sblo el 12% de los establecimientos manufactureros a .
los que corresponde 20,1% del empleo y 17,6% del VA. 'La relacidn
entre estos ltimos valores explica que la productividad media
del subsector séa inferior a la del promedio de la IM, a pesar
de que algunos de sus establecimientos en el estrato de la Gran
empresa posean los mis altos indices de productividad industrial
(como es el caso de la produccidn de articulos electrodomésticoé Cos
y electrdnicos y de la industria automotriz). Ello‘se debe a que
en el mismo estrato coexisten empresas de baja product1v1dad que
absorben 1mportantes contingentes del empleo total del subsector
(cuyo caso mids tipico es el de las antiguas empresas estatales
-~astilleros y maestranzas- correspondientes a las industrias
metdlicas basicas, de maquinaria no eléctrica yfde construccidn
de material de transporte). Por otra parte, del total de estable-
cimientos del subsector, 74% pertenece a la Pequeﬁa-empresa y
sblo 3,3% a la Gran empresa. Fsta Ultima cifra permite apreciar
la reducida magnitud del estrato considerado tradicionalmente
como el mas dindmico de la industria chilena. La grén empresa
productora de bienes de consumo durable y de capital est& cons-
tituida por unos 50 establecimientos -ubicados principalmente en
las industrias de maquiharia eléctrica, material de transporte y
automotriz- que representan sdlo alrededor del 8% del total del
empleo y el VA industrial. | ‘

Por Ultimo, el subsector de servicios de repafacién -que, 5
debe recordarse, en esta parte del andlisis concierne sdlo: a su
parte fabrill{ 0 sea a 865 establecimientos de 5 y mis personas
- ocupadas- presenta caracteristicas sumamente diferentes a los
restantes,‘comb se aprecia en las siguientes cifras sobre el peso
de la Pequefia y Medidana empresa (no existe Gran empresa en este

subsector).

1/ E1 anallsls de los estable01m1entos de 1:a 4 ocupados de este
subsector se hace en el paragrafo d), 1nfra.‘
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Pequefia MHediana Total Serv. % sobre total

; . Empresa  Empresa - Reparacion. - CIM
.- Establecimientos - = .- 96,1 3,9 100,0 - 7,0
Ocupacidn 70,4 29,6 . 100,0 ’ 3,4
Valor Agregado - v .. .. 65,5 - 34,5 100,0 1,4

Cabe destacar que los establecimientos incluidos en el estrato
inferior tienen una dimensidn media inferior a 10 personas ocupa-
das 'y que sblo los 34 establecimientos del estrato mediano superan
ese limite. La mayor parte de estos Ultimos, muy probablemente,
se concentra en la reparacidn de vehiculos motorizados y en las
reparaciones eléctricas, ramas que exhiben las mds altas ocupa-
ciones promedio dentro del subsector (16 y 9,7, respectivamente,
contra 14,2 para el total del subsector, y alrededor de 7 en la

reparacidn de calzado, relojes y joyas y otros)l{

En su conjunto, los rasgos mas destacables de la IM chilena
haciaA197O eran: la con51derab1e 1mportan01a de la Cran empresa"
prbdﬁcforé'de blenes 1ntermedlos desde el punto de v1sta del
volumen de la produccidn; el peso considerable de la Mediana
empresa productora de bienes de consumo durable, tanto desde eli
punto de vista dé‘la ocupacién'cdmo de la pfoduccién, y el elevado
nfimero de pequefios y medianos establecimientos en todos los sub-
sectores productlvos -particularmente el de consumo corrlente y
el intermedio- con escasa importancia relativa desde ese doble
punto-de vista. En otros té&rminos, una marcada heterogeneidad
en los niveles tecnoldgicos y de productividad y la presencia
en cadd uno de los subsectores (y aun podria decirse en cada una-
de las ramas)de produccidn del perfil concentrado-atomizado que’

se evidenciaba para el conjunto de la IM.

1/ Segln datos inéditos del Precenso Nacional de Manufacturas de
Chile de 1967.
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c) Caracterlzac1on de los estratos de la 1ndustr1a fabril.

V-

Cada unao. de los estratos dlscrlmlnados posee caracteris-
tlcas internas muy particulares que se ponen mejor de manifiesto
con. los datos del 'Cuadro 7.11.

Dentro de la Pequefia empresa destaca la similitud de las
unidades econémicas de cada uno de los subsectores de produc-

-~ cidn (exceptuando quizas- los servicios de reparacidn) en lo que
concierne a los niveles de productividad, dimensidn de los esta-
blecimientos (alrededor de 10 personas ocupadas) y posicidn en
el mercado. En otros términos, el conjunto de los pequefios
empresarios manufactureros es sumamente homogéneo desde el punto
de vista de su (escasa) envergadura econdmica. En lo que con-
cierne a -su composicidn, predominan sensiblemente las unidades -
productoras de bienes de consumo corriente (que agrupan alrededor
de la mitad de los establecimientos, la ocupacidn y la produccidn
del estrato) y, dentro de ellas, las industrias de alimentos,
textiles y del vestuariol{ De menor, aunque significativa,
importancia son las unidades préductoras de bienes intermedios
(absorben alrédedor de un tercio de los tres indicadores mencio-
nados) aungue cabe destacar que, dentro de este tipo de produc-
01on, el peso. mas con81derable corresponde a la rama de la
madera que reune cerca de 2/3 de los establecimientos y genera
casi el 60% de 1la ocupa01on de este.subsector de lalPequena
empresaz( \

La Mediana empresa, Dor su parte, posee un perfil menos
homogéneo que el estrato anterior. En primer lugar, los servicios
de reparacidn se distancian notoriamente del resto, sobre todo
por su inferior nivel de productividad. “En segundo lugar, si.
bien en lo que concierne al nivel de productividad no parecen

existir diferencias significativas entre las unidades encondmicas

1/ Véase Cap.10, Cuadros 10. 8 a 10.10.
2/ Véase supra. Nota 2) de. Dag 268,
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Cuadro 7.11.
COMPOSTICION INTERNA DE LOS ESTRATOS DE LA INDUSTRIA FABRIL MANUFACTURERA
E o Chile., 1968. ' '

: - : ~ = ‘ = [
. Estratos Pequega Empresa |

Subsectores ‘ Ia | b Ic [Estab. |Ocupac Valor | Tamafio
o ‘ _ : * ‘| Agreg. Medio
‘Bienes Consumo Corriente 16 13 5 43,8 | 47,3 | 49,1 9
Bienes Consumo Intermedio 13 L 13 6 31,6 27,8 | 27,0 | 8
Bienes Consumo Durable ~ . o .
y Capital 23 14 4 | 11,2 15,8 16,9 14
Servicios de Reparacidn 11 10 8 8,4 9,1 | 7,0 9
Total Industria Manufacturera 16 13 | 5 100,0 :100,0 100,0 10

I

Mediana Empresa

Bienes Consumo Corriente 156 22 -30 65,1 | 56,7 | 56,2 25

Bienes Consumo Intermedio 202 - 23 81 18,4 21,1 21,8 66
Bienes Consumo Durable , ‘ 4

y Capital ‘ 225 24 52 15,0 19,8 | 20,7 67
Servicios de Reparacién 89 12 26 1,5 2,4 | 1,3 55
Total Industria Manufacturera,l?S‘ 23 43 100,0 100,0’ 100,0 25

Gran Empresa

Bienes Consumo Corriente 2.012& 36 | 312 40,1 41,1 | 34,1 - 353
Bienes Consumo Intermedio 3.278& 62 883 | 40,5 35,2 50,0 311
Bienes Consumc Durable : f _ S v
y Capital ‘ 1.815 29 370 | 19,4 | 23,7 | 15,9 387
Servicios de Reparacidn ] - - - - - - » -

Total Industria . . = | . : ‘ R :
Manufacturera 2.476 43 549 100,0 |100,0 (100,0 353

- . - L

Fuente: Cap.10, Cuadros 10.7. a 10.10.



de los otros tres subsectores, se advierte una clara diferencia
entre las empresas medianas dedicadas a la produccidn de bienes

no durables de consumidores y las consagradas a los bienés inter-
medios y de consumo durable, subsectores estos {ltimos relativa-
mente similares. En efecto, dentro del estrato intermedioc de la
IM (excluidos los servicios de reparacibdn), los medianos empre- .
sarios productores de bienes de consumo corriente -cuya importancia
cuantitativa desde el punto de vista del total de establedimientos,
ocupacidn y valor agregado en la IM habiamos destacado antes-
parecen ocupar una posicidn ]erarqulca inferior respecto al resto
de los medlanos empresarios.

Al ana117ar la comp08101on del estrato de la Mediana empresa
se constata otra vez -e incluso de manera mis acentuada que en
la Pequefia empresa- la importancia de las industrias de consumo
corriente (2/3 de los estabieqimientos y mds del 55% de la ocupa-
cidn y del VA), siendo tambidn las ramas de alimentos, textiles
y vestuario las de mayor significacidn relativa. En los otros
subsectores, las unidades econdmicas se concentran ‘en la indus-
tria de la madera (que reune 1/4 de los establec1m1entos y algo
més de 1/3 de la ocupacidn del subsector de bienes 1ntermedlos)
y en las 1ndustr1as de productos metdlicos y 'de maquinaria no
eléctrica (las que representan mis de las 3/4 partes de los esta-
blecimientos y del empleo en el subsector de bienes durables y

de capital).

Estos rasgos éarécteristicOs/deilbs estratos Mediano' y
Pequefio de la IM, y especialmente los de este 4ltimo, (elﬂgran_
nmero de pequefias empresas de baja productividad; su escasa
dotacidn de capital; su posicidn econdmica précticamente insig-
nificante en los mercados respectivos por su extrema*atgmi:aéiﬁnﬁ
etc.) son los que en definitiva‘posibilitan las diversas fofméé
de explotacidn y control que la Gran empresa y mas en general el
gran capital ejercen sobre ellos: desde la explotac1on que se veri-

fica a través del mercado y se realiza via los precios de las
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materias primas y de los insumos que se intercambian para la pro-
duccidn (precios dé monopolio para la compra y venta de estos pro-
ductos), hasta aquellas otras mas indirectas que se expresan en

la propia forma de orgahizacién econdmica del Estado (que al
representar mas estréchamentellos intereses de los grupos mono-
pélicos‘presiona a través del sistema tributario a los pequefios

y medianos.productores)5 pasando por las distintas modalidades

del crédito interempresas al cual tienen forzosamente que recurrir
los pequenos y medianos empresarios por no contar con las facili-
dades de acceso al crédito bancario y estatal que se dirige mayori-
tarla»y_prefenen01almente a la Gran empresa. ‘

Por Tltimo, en el estrato de la Gran empresa se observan
también rasgos de heterogeneidad intersecoriales. Las empresas
situadas en la produccidn de bienes intermedios destacan netamente
de las de los otros subsectores (relativamente homogéneos entre
81) tanto en lo que concierne a su superior. (cercana al doble)
productividad, como'a'su~posici6n dominante en el mercado de sus
productos (cada unidad econdmica controla cerca del 9% de la
oferta del subsector contra poco mis - -del 3% en los dos restantes).
Cabe destacar que, dentro de los bienes intermedios, las més altas
productividades corresponden. a las empresaé,de productos quimicos,
del petrdleo y sus derivados y principalmente a las de las indus-
trias de metales no ferrosos que incluyen la refinacidn y elabora-
cidn de productos de cobre. En otros términos, dentro del estrato
de la Gran empresa pareceria desgajarse un grupo jerédrquicamente
superior al resto constituido por las empresas ligadas a estas

mismas ramas de actividad.

Desde el~punto de vista de la composicidn sectorial, en el
estrato de la ran empresa participan por igual (40% de los
estable01m1entos de.cada una) las unidades productoras de bienes
de consumo corrlente y de bienes 1ntermedlos, si blen las prlmeras

absorben mayor ocupacidn y las segundas mayor VA.
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 Por éu'parté élféubSécforxdeydthumo durable y de‘¢apital
participa con cerca de 1/5 de loS”estableéimientos; absorbe 1/4
del empleo v genera cerca de 1/6 del VA por la Gran empresa.
Conviene déféﬁefsé‘a énalizar‘eSte subsector yva que,'aﬁnque es
el que]ékhibeTen"prmediO'los mis bajos niveles de prodﬁéfivi&éd
y el dé*menof repfésénfatividad dentro del estrato, conSfituyé
sin duda el grupo més dlnamlco de la IM chilena en la decada de
los afios 60, al menos si se atlende al ritmo de expansidn alcan-
zado en dlcho perlodoi/ Esta aparente contradiccidn se expllca"
por la coexistencia, dentro del subsector3 de acthldade, clara-
mente diferenciables desde el angulo de sus product1v1dades medlas.
En efecto, la Gran empresa de las industrias de maquinaria eléc-
trica, material de transporte y especialmente automotriz presenta
caracteristicas enteramente distintas de la correspondiente a las
industrias de productos metilicos y de maquinaria no eléctrica.
En estas Gltimas, la Gran empresa data de antiguo, es en parte de
propiedad estatal, posee niveles de productividad relativamente -
bajos y absorben importantes contingentes del empleo del subséétor;
en las primeras, la Gran empresa estd mds biern constituida por
modernas plantas industriales, creadas con importante participacidn
de capital extranjerogf de mayor dinamismo por el propio caracter:
de la demanda que satisfacen, integrada por productos de alto
precio unitario (automdviles, electrodomé&sticos y electrdnicos).y
en gran medida suntuarios' que componen la estructura diversifi-
cada de demanda de los sectores de ma3s altos ingresos.

1/ En esa década, la IM crecid a un ritmo promedio anual de §5,5%
mientras que el subsector de. bienes de consumo durable vy, de;
capltal lo hizo a una tasa de 10%; las industrias de consumo
corriente y:'dé bienes’ 1ntermedlos lo hicieron a tasas muy--
llnferlores de 3,6% y.6 Oo5 pectlvamente Ese mayor dlnamls-
mo corresponde 81n duda a las mas grandes empresas del sub—
sector. Véase, ODEPLAN, ‘op.¢it., Cuadro 107, pag.57. ‘

2/ Véase punto e), infra.
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d) El1 estrato artesanal..

©- Para dar continuidad al an&lisis de la IM abordaremos en

este parlgrafo, -es decir, en el contexto del andlisis de las

capas de la burguesia- la descripcidn del estrato artesanal,

aunque, como se verd enseguida, los agentes sociales vinculados

a el pertenezcan en realidad a la pequefia burguesia propietaria.

E1l término estrato artesanal o actividades artesanales

designa al conjunto de establecimientos manufactureros cuya

. . ‘ 1
ocupacidn estd comprendida entre 1 y b personas—{ De acuerdo a

cifras no totalmente confiablesg{ en 1967, existian en Chile unos

21.000 establecimientos artesanales que daban ocupacidn a unas

L"O'

000 pefsonas, cuyo valor agregado representaba aproximadamente

2% del total generado por las actividades manufactureras y 0,5%

del total de la economia. :

1/

Obviamente, el 1limite mdximo de cuatro personas ocupadas no
responde a ningin criterio tedrico estricto que justifique sin:
mds su distincidn del llamado estrato fabril (establecimientos
de cinco y ma&s personas). Sin embargb, a pesar de que asi
definido el estrato artesanal puede resultar amplio y ambiguo
(junto a la artesania propiamente dicha, incluye a la indus-
tria casera de tipo tradicional), se lo utiliza por cuanto la
informacidn disponible indica que se trata de un sector que por
sus formas de organizacidn, tamafio, productividad y otros atri-
butos, se diferencia nitidamente del resto del sector industrial.
En el IV Censo Nacional de Manufacturas de Chile se utilizd ese
mismo limite para la definicidn del estrato artesanal y fue
excluido del censo. La informacidn relativa a estos estable-

‘cimientos fue obtenida del Precenso Nacional de Manufacturas

de 1967. Para una descripcidn de esta fuente, véase Cap.10,
parag.i0.u4.u,

Si bien el nGmero de establecimientos de 1 a 4 ocupados que
proporciona el Precenso de manufacturas es de 21.109, en el
Censo de poblacidn de 1970 se enumeraron 112.380 Trabajadores
por cuenta propia en el total de las actividades manufactureras.
Tan grande diferencia entre dos indicadores para los cuales
podria esperarse cierta compatibilidad, sugiere una importante
omisidn en el empadronamiento industrial relacionada con el
grado de "visibilidad" de los talleres artesanales, sobre todo
cuando se encuentran localizados en el domicilio de sus propie-
tarios. Para un analisis pormenorizado de este problema,

véase Cap.8, parag.8.2.
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Se presentan més abajo algunos indicadores que muestran la
especificidad de la organizacidn y forma de produccidn del estrato
artesanal y justifican su diferenciacidn de la industria fabril,

en especial del estrato de la Pequefia empresa fabril manufacturera.

- Cuadro 7.12 |
OCUPACION TOTAL PROMEDIO POR CATEGORIAS DE OCUPACION EN EL o
ESTRATO ARTESANALjMANUFACTURERO,»SEGUN SUBSECTORES. CHILE , 1967.

L# ~__Estrato Artesanal : gggg;gggain-

, - | Ocup.Total | Ocup.Total Ocup. Ocup. - Pequefia

Subsectores Promedio Promedio Promedio | Promedio Ergresa '
‘vEE y 00. . "Propiet. Fam,No Rem} Fabril
Bienes | I ' ‘ _ ,
consumo corriente 2,1 0,7 % 1,0 0,4 ©9
Bienes ‘ )
intermedios 2,1 . 0,8 L. Lo - 0,3 8
Bienes de consumo - R R -
durable y ‘de e¢apital 2,2 . |- 0,8 1,00 f ..:0,4 14
Seryidios_dé | " . - B o R
reparacidn 1,6 - 0,4 1,0 0,2 .9
Total ™ | 1,9 0,6 0| 0,3 .10
‘ TR R | : B 4 B A

Fuente: Cap.10, Cuadros 10.17 y 10.18.
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- Cuadro 7.13
PRODUCTIVIDAD MEDIA Y RELACION ENTRE EXCEDENTE BRUTO PROMEDIO Y REMUNERACION
MEDIA POR ASALARIADO EN EL ESTRATO ARTESANAL Y EN LA PEQUENA EMPRESA
FABRIL DE LA INDUSTRIA MANUFACTURERA, SEGUN SURSECTORES. CHILE, 1968

PO Productividad media por Relacidn entre excedente bruto
Subsectores . .- .
: persona ocupada romedio y remuneracidn media
Estrato Pequefia Estrato ' Pequefia
Artesanal.. Emp.Fabril .| Artesanal | Emp.Fabril - -
_ |Bienes consumo , : :
corriente 4 13 3,1 29,17
Bienes intermedios 3 13 3,1 35,0
Bienes consumo
durable y de capital 4 14 2,8 : 30,4
Servicios reparacidn 4 10 : 1,9 8,4
ITotal ™ | 4 13 1 2,6 30,6

Fuente: Cap.10, Cuadros 10.17., 10.19 y 10.20.

.~ En lo que concierne a la ocupacidn (Cuadro 7.12), los esta-
blecimientos artesanales presentan un promedio de dos personas
ocupadas, de las cuales una es el propietario (lo que contrasta
con el promedio de 10 ocupados correspondiente a la Pequefia
empresa fabril). La ocupacidn promedio de mano de obrd asalariada
en este estrato (inferior :a la unidad) indica que una parte muy -
considerable de los establecimientos pertenece a Trabajadores por
cuenta propia . (con o sin ayuda familiar no remunerada) v a
‘Empleadores «de' un muy exigliio numero de asalariados, quienes
ciertamente participan tambi&n como ejecutores directos en los
procesos de trabajo. Por su forma econdmica este estrato es, pues,
asimilable a la Forma de produccidn mercantil simple y por ende
a la pequefia burguesia propietaria.
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El cardcter mercantil simple del estrato artesanal se evi-~
dencia aun mas si se lo compara con la Pequefia empresa capitalista
del sector fabril desde el punto:de vista de la productividad y
del grado de explotacidn de- los asalariados. En el Cuadr( 7.13 se
observa, por un lados que la productividad por persona ocupada‘en
el estrato arteoanal eb 1/3 de 1a correopondlent@ a la Pequefia ™
.empresa Fabrll (y un. septlmo de la correspondiente al total de la
IM), lc que traduce la’escac~ dotacidn de medios de trabzjo 'y la
reducida tecnificacidn de los procesos de produccidn en 21 prlmero.
Por otro, se presenta el cociente entre el excedente bruto promedio
por propietario y la remuneracidn media por asalariado en ambos .
estratos, lo que cdnstituye un indicador aproximado -de lus niveles
relativos de apropiacidn de excedente -y por ende de explotacidn-~
‘existentes en allos. De ‘acuerdo a este indicador, el excodente
promedio de los prooletarlos es 2,6 veces superlor a la remunerac1on
media de los asalariados en el estrato artesanal y 30 6 veces
superior en la Pequefia empresa, lo que representa una relacidn de
1 a 12 entre estos Gltimos indices. Esto significa, en prlmer
lugar, que lbos fuertes aumentos del pfoducto generado por persona
ocupada (que evidencian las productividades medias cuando se pasa
de un sector a otro) van ahomoanqdou de ‘aumentos proporc1onales
menores de la remuneracidn media’ por asalar¢ado (la correspon- '

- dienté a la Pequefia empresa s Upera solo en 50% a la del eéstrato
artesanal), es decir., por un salto cualitativo en 1os niveles de
explotacidn de la mano de obra asalarladaj 1o que constltuye un
elemento decisivo de dlLeren01a01on en la DOSlClOD social de los
agentes vinculados a uno v otro estlato En- segundo 1ugar que si
bien es ciertc que Parte del e: xcadente generado en los egtable01—
‘mientcs artesanales adopta la forma de plusvalla"\y ‘en rlgor,_

da lugar por tanto a relaciones de exnlota01on) su volumen es tan
bajo (y podria ser relativizado aln mas si se dlSpUSlCPa de datos

sobre el excedente neto) que las diferencias en los 1ngresos de
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propietarios/empleadores y asalariados son infimas, lo que jus-

tifica incluir a los primeros dentro de la pequefia burguesia

1/

propietaria=.

Para concluir con este punto es interesante describir la

composicidn sectorial del estrato artesanal (Cuadro 7.14).

Cuadro 7.14

DISTRIBUCION DE 1.0S ESTABLECTMIENTOS, OCUPACION Y VALOR AGREGADO EN EL
ESTRATO ARTESANAL DE LA INDUSTRIA MANUFACTURERA, SEGUN SUBSECTORES.

CHILE, 1967.

Subsectores Est?blecimiento§ ‘ Ocup?ciﬁn Totalc ValorcAgreg.

N % N % %
Bienes consumo . .
corriente 7.749 36,7 16,313 41,1 44,2
Bienes intermedios 2.051 9,7 4,281 10,7 9,5
Bienes consumo
durable y de capital| 2.307 11,0 4,680 11,8 12,8
Servicios reparacidn| 9.002 42,6 14.422 36,4 33,5
Total 21.109 100,0 . 39.696 100,0 100?0

Fuente: Cap.10, Cuadro 10.17.

Como era de esperar, la produccidn artesanal se concentra

basicamente en los servicios de reparacidn y en las industrias

‘de bienes de consum¢ corricnte: en proporciones similares y cer-

canas al 80%, tanto los establecimientos, como la ocupaciin y el

valor agregado se sitlian en dichos subsectores, y particularmente

1/ Por ciertu el estrato artesanal dista de ser homogéneo desde el
punto de vista de las formas de produccidn que involucra y de las
relaciones que establece con el resto de las actividades indus-
triales. Este hecho se analiza en el parag.7.3.1,
a la pequefia burguesia propietaria.

en relacidn
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en la repara01on de calzado, eoulpos eléctricos y vehlculos

motorlzadosizy en la produccidn de allmentos y calzadosz/

e) El capital extranjero en la industria manufacturera.

La magnitud y modalidades de penetracidn del capital extran-
jero (CE), en tanto determinantes de la estructura y funcionamiento
del sector industrial, influyen decisivamente en el proceso de
constitucidn de las capas de la burguesia ligada a este sector de
produccidn, redefiniendo constantemente las relaciones jerdrquicas
que se establecen entre ellas. Sin pretender adentrarnos en el
analisis de la influencia del CE sobre el funcionamiento y carac-
teristiéas de la IM chilena, cabe senalar uno de sus rasgos mas
sobresalientes y de innegable gravitacidn en dicho proceso: la
ampliacidn acelerada y la consiguiente consolidacidn de la posi— 
cidn dominante del sector monopdlico (Gran empresa) en todas las:
ramas de la produécién, particularmente en aquellas en las que el
CE ha penetrado con mayor intensidadgf como se verd mas adelante.

1/ Debe destacarse que muchas enpresas de los servicios de repara—
cibn estdn estrecha y necesariamente ligadas al estrato fabril
de la industria manufacturera. Este nexo estructural entre ambos
estratos abre una via de explicacibn a la constante expansidn 'y
redefinicidn del pequefic taller artesanal de reparacidn que, como
se sabe, lejos de tender a desaparecer, ha mantenido e incluso
aumentado su impowtancia en términos del volumen de fuerza de
trabajo retenida. A titulo de ejemplo: segln datos del Precenso
de manufacturas de 1967 alr@dedor del 45% de la ocupacidn en el
estrato .artesanal de los servicios de reparacidn es absorbido por
los establecimientos de reparaciones eléctrica y de vehiculos,
es decir, por establecimientos dedicados a la reparacién de

..bienes elaborados por las industrias cuya producc1on se ha expan-

dido més rapidamente en la Ultima década. Véase paridg.7.3.1,
infra.

2/ Véase Cap.10, Cuadros 10.17 a 10.20.

3/ Varias. 1nvest1ga01ones han sefialado esfa caracterlstlca resul—

tante de ‘la penetracidn del CE en las economias latinoamericanas.

Para el caso chileno, .se proporcionan datos extraordinariamente

elocuentes al respecto en Bitar, Serglo° La presencia de la

empresa extranjera en la industria chilena, Estudios de

Planificacion, N°21, CEPLAN, Universidad Catdlica de Cnile,

Santiago, Chile, Noviembre 1972.
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Sea mediante la creacidn o expansidn de empresas por inversiones
directas de capital o bien a través de la concesidn de marcas y
patentes que aseguran la exclusividad de mercados y de procesos
técnicos de produccidn, las distintas formas que ha adoptado la
penetracidn del CEl/han redundado, por regla general, en grados
crecientes de control de la oferta y de los respectivos mercados
por‘parte dela Gran'empresa de cada rama de la produccidn, lo que
obviamente tiene por'correlato la absorcidn o desaparicidn de
pequefios y medianos productores (o su mayor sometimiento a las

S

empresas dominantes).

Lo anterior indica la necesidad de caracterizar los estratos
dé‘la IM -y a la Gran empresa en particular- desde el angulo de
su vinculacidn con el CEE{ destacando algunos rasgos estructurales
resultantes del proceso de "extranjerizacidn"” y aportando ciertos
antecedentes cuantitativos gque permiten apreciar la magnitud que
habia alcanzado la penetracidn del CE hacia fines de la década

pasada.

Indiguemos previamente que los datos que se presentan a conti-
nuacidn subestiman los montos totales de CE en elisector, por '
cuanto fueron elaborados a partir de antecedentes que cubren sdlo
a las sociedades andnimas (SA) y no al total de las empresas
industrialesi{ Esta subestimacidn, sin embargo, es relativamente
pequefia y no limita los resultados del andlisis por cuanto -como
se verd mas adelante- el CE se dirige mayoritariamente a las més
grandes empresas, las que en su casi totalidad se organizan juri-

dicamente bajo la forma de SA.

1/ Para un andlisis de las diversas formas que ha adoptado la pene-
tracidn del CE en la economia chilena, véase, Briones, Alvaro:
los conglomerados Transnacionales y la Intéegracidn del Sistema
Capitalista Mundial, CESO, Facultad de. Ciencias Econdmicas,
Universidad de Chile, Santiago, 1972, Tomo II.

2/ E1 objetivo de esta caracterizacidn es, por cierto, limitado
ya que dentro de los marcos necesariamente estrechos del presente
andlisis no cabe abordar otros aspectos que de suyo justifican
una investigacidn.

3/ La descripcidn detallada de la fuente de informacidn utilizada
para elaborar los datos sobre CE se encuentra en el Cap.10,
parég.10.u4.3,
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En el Cuadro 7.15 se consigna la distribucidn del CE y el

total del capital m@s reservas de las SA industriales en 1968,

seglin estratos y subsectores de produccidn.

DE LAS SOCIEDADES ANONIMAS DE LA INDUSTRIA MANUFACTURERA, SEGUN SUB-
SECTORES Y ESTRATOS.

Cuadro 7.15
DISTRIBUCION PORCENTUAL DEL CAPITAL MAS RESERVAS Y DEL CAPITAL EXTRANJERO

CHILE, 1968.

Capital mds Reservas Capital Extranjero
Subsectores Gran Resto Total Gran Resto Total
‘ a/ 5 o al 5 .
Empresa— A % Empresa— 7% %
Bienes consumo
corriente 72,6 27,4 100 84,0 16,0 100
Bienes intermedios 84,2 15,8 100 82,4 17,6 | 100
Bienes consumo
durable y de capital 58,0 42,0 100 67,3 32,7 100
Total IM 75,0 25,0 | 100 20,0 26,0 100
| !

Fuente: Cap.l0, Cuadro 10.14,

Nota: a/ Para delimitar el estrato de la Gran empresa fue necesario compati-

bilizar los datos del IV Censo Manufacturero con la informacidn
proporcionada por la Superintendencia de Sociedades Andnimas.

Ver Cap.l9, Cuadro 10.15 y par3g.l10.4.3.

Puede apreciarse que el 80% del

de la Gfan empresa, el gque

capital

Pequefia

al 20 y

en cada

25%, respectivamente.

aA Su vez
més reservas (CR) de las SA,
empresa absorben porcentajes

Esta tendencia,

CE se concentra en el estrato

teune el 75%

del total del

al paso que la Mediana y

uno.de los subsectores y a nivel de cada rama de la

muy inferiores que ascienden

que se constata

1
produ001on~/ya estd indicando que el CE se dirige ba51camente a

las empresas que son dominantes y ocupan posiciones monopdlicas en

1/ Véase Cap.10,

Cuadro 10.1%.
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los mercados de sus respectivos productos. Por otra parte, se ha
constatado que mientras mayor es la dimensidn de las sociedades
industriales con participacidn del CE, mas alta es la proporcidn

del total del CR controlado por dicho capitall{

Estos antecedentes no informan, sin embargo, sobre el destino
del CE, es decir, acerca de culles son las ramas de produccidn a

las que se ha dirigido preferentemente.

En el Cuadro 7.16 se presentan algunos indicadores Ttiles

para analizar los principales rasgos de ese Proceso.

Cuadro 7.16

INDICES DEL GRADO Y FORMAS DE PENETRACION DEL CAPITAL EXTRANJERO EN LA

INDUSTRIA MANUFACTURERA, SEGUN SUBSECTORES. CHILE, 196 a{

. b/
Subsectores . Indices ‘ !

(1) (2) (3) OO (6)

Industrias de bienes de

consumo corriente 41,1 | 16,5 19,1 56,4 27,4 72,7

Industrias de bienes \ ‘

intermedios 28,5 20,2 19,8 82,2 24,6 75,4

Industrias de bienes : !

consumo durable vy capital 20,4 33,1 | 38,4 l 75,9 52,5 47,5
. - |

Total IM v 100,90 L20,0 | 21,2 | 69,2 28,6 | 71,4

Fuente: Cap.10, Cuadro 10.16.
Notas: a/ La definicidn de estos indices se da en el Cap.l10, pardg.10.4.3.
b/ Los nlimeros entre par@ntesis corresponden a los siguientes indices:
(1) Destino de CE.
(2) Indice del grado de penetracidn del CE. :
(3) Indice del grado de penetracidn de CE en la Gran empresa. (GE).
. (4) Indice del grado de_vinculacidn de la GE con el CE.

(5) Indice de.participacidn mayoritaria del CE en la GE.
(6) Indice de participacidn minoritaria del CE en la GE.

1/ Mientras que en el 23% de las 160 mayores SA industriales el 50%
o mas del CR es de propiedad extranijera, entre las 100 mas
grandes ese porcentaje alcanza a 28%. Véase CORFO: Participacidn
del capital extranjero en las SA industriales, Publicacidn N°1h
A/70. Santiago de Chile, 1970, pag.LhL.
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Antes de comentar estos datos es preciSo recordar que los
‘ndices fueron calculados'para las SA que. en cada rama, forman
parte de la Gran empresa, a excepcidn de los dos primeros que
estédn referidos al total de las sociedades andnimas de la rama.
Todog ellos se refieren a la composicidn del CR de las empresas
en términos de la .propiedad extranjera y reflejan la situacidn
hacia 1968. Debe tenerse presente, sin embargo, que si bilen la
propiedad de los activos es un 2lemento determinante del grado de
penetracidn ael CE, hay otros aspactos que desde el punto de vista
del grado da control de las empresas no quedan reflejados en los
indices construidos. Entre ellos: el grado de dispersifn de la
propiedad accionaria del capital nacional dentro de cada empresa
(es obvio que un 20% del CE ¥propiédad de un solo conglomerado
transnacional- puede permitir el total control de la émpresa si
el resto del capital se encuentra distribuido entre un gran nGmero
de accionistas nacionales): el control de una empresa por otra
empresa naclonal controlada esta Gltima por CE; el control por la

3

via de contratos de administracién, de tecnologia, imposicidn de

directores-gerentes extranieros, ete.

Es preciso destacar, ademids, que el andlisis al nivel de sub-
sectores de produccidn sdlo es indicativo de algunas tendencias
muy generales del comportamiento del CE en la IM, por cuanto en
este aspecto mé&s que en otros se dan marcadas diferencias en el
valor de los indicesg entre las aActividades de un mismo.subsectorll
Es por ello cue cuando sea indispensable se‘haré referencia a

las ramas.

Hechas estas advertencias, pueden considerarse los datos del
Cuacro 7.1C0. En‘pvimer lugar, se observa plaraménte3 peéra el
total de las SA, que la participacidn del CE es mas acentuada en
13s subsectores de bienes intermedios y de bienes de consumo

1/ Véase Cap.10, Cuadrc 10.15.
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durable y de capitallf los porcentajes del total del CR (col.?2)
que son de propiedad extranjera alcanzan ahl a un 20,2% y un 33,1%,
respectivamente, mientras que en las industrias de bienes de con-

sumo corriente ese porcentaje alcanza al 16,5%.

Si se considera el indice de penetracidn en la Gran empresa
(y no en el total del subsector) (col.3), se observa:que las
diferencias intersectoriales son aln mayores y que el mds alto
porcentaje de penetracidn de CE se da en el subsector de bienes
de consumo durable y de capital, con un indice (38,4%) dos veces
superior al de los otros subsectores. Por lo dem@s, los porcen-.
tajes de participacidn mayoritaria del CE en la Gran empresa
(col.5) muestran también que es en este subsector donde se da el
mayor grado de penetracidn. Entre las ramas de la produccidn que
integran el subsector de bienes de consumo durable y de capital
destacan la produccidn de maquinaria eléctrica y de material de
transporte: en ambas el porcentaje de CE eh la Gran empresa supera
el 50% a la vez que aquel partlelpa en éstas en forma mayorltarla.
Si a lo anterior se agrega que, en ambas, un nlmero muy reducido
de empresas (8 y 10, respecfivamente) generan mds de la mitad del

valor agregadogf se concluye que en ellas el CE domina sin contrapeso.

En el subsector de bienes intermedios ocurre algo similar
con las ramas correspondientes a las industrias quimicas y del
caucho: en todas ellas el CE representa alrededor de la mitad del
capital pagado de las sociedades andnimas de la Gran empresa, a-la

vez que participa en forma mayoritaria. Puesto que en estas

1/ Cabe hacer notar que hacia mediados de la década de los anos 60
se intensifica el proceso de pbnetrac1on de CE en la economia
chilena como consecuencia de polltlcas gubernamentales dirigi-
das a impulsar algunas actividades b&sicas para el desarrollo
del sector. De este modo, parte del CE ingresa entonces estre-
chamente vinculado a grandes empresas con participacidn de pro-
piedad estatal (o con convenios con el Estado). Los ejemplos mas
notables son el complejo quimico-industrial en el subsector de
bienes intermedios y parte importante de la industria automotrlz
en el subsector de bienes durables y de capital.

2/ Véase Cap.10, Cuadro 10.15, Col.3 y 4.
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actividades también se da un alto grado de concentracidn de la
oferta (2,16 y 1;emprésas, respectivamente, controlan més de las
3/4 partes del valor'agregado generado por el estrato), la ' .
penetracidn de CE adquiere, como en el caso anterior, un caricter

dominante.

Por ﬁltimo, en el subsector de bienes de consumo corriente, -
sdlo dos ramas presentan una situacidn similar a la descrita: el
tabaco y el calzado. En ambas el CE representa alrededor del 60%
del capital de las SA de la Gran empresa y su forma de participa-
cidn es mayoritaria. Tambin en este caso las empresas controla-
das por el CE ocupan posiciones monopdlicas en el mercado: en la
produccidn de tabaco, una empresa genera el 98% del VA de la rama
y en el calzado tan sdlo 7 empresas generan el 95,2% del VA por el

estrato de la Gran empresa.

¢Queé caracteristicas comparten las actividades a las qﬁe se
~ha dirigido preferentemente el CE y en las cuales ha penetrado
mayoritariamente en las mas grandes empresas, al punto de contro-
lar practicamente en su totalidad 1os percados respectivos? En
primer lugar, todas ellas (a excep01on de la produccidn de cal-
zado)—/Han exhibido ritmos de crecimiento altos y significativa-
mente superiores al promedio de la IM durante los Gltimos afios de
la década dél 60. Un anilisis a nivel de cada rama indica que
existe una estrecha correlacidn entre las tasas promedio de creci-
miento del producto industrial y el grado de penetracidn del CE
medido a través del porcentaje de participacidn de dicho capital
“en las SA de la Gran empresa. Esto significa que el capital foréneo .
tiende a penetrar en aquellas actividades que, desde el punto de
vista de sus posibilidades de expansidn y crecimiento, son
estratégicas para el desarrollo industrialz( En segundo lugar,

esas mismas ramas de la produccidn son las que presentan los més

1/ Resulta significativo el hecho que esta rama de la Droducc1on
muestre entre 1967 vy 1969, porcentaljes decrc01entes de parti-
cipacidn de CE. Veéase Bitar, Sergio, op.cit., pag.12.

2/ Ramos, S., op.cit., pag.:52.
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altos grados de concentracidn de la oferta y, por tanto, de
control monopdlice de los respectivos mercados. En otras palabras,
el CE ha penetrado en las actividades que por su estructura alta-
mente concentrada presentan condiciones propicias para el control

y dominio del mercado.

Paralelamente, ha acentuado en las mismas las tendencias a la
concentracidn de la produccidn y la propiedad y a la concentracidn
y centralizacidn del capital que se hubieran derivado normalmente

del funcionamiento capitalista de la economia chilena.

En lo que concierne a la estructura de clases sociales, la
monopolizacidn de la produccidn y los mercados por parte del
capital extranjero, unida a una capacidad de competencia econdmica
notablemente superior, implica que la capa hegemdnica de la
burguesia industrial chilena (los grandes productores nacionales)
-es decir, un segmento cualitativamente decisivo en el conjunto
de cualquier burguesia- se encuentra de mis en mas subord;nada al
capital extranjero, un hecho que,como es sabido, suele constituir
la base que funda la alianza entre las burguesias nacionales y la

burguesia del centro hegemdnico al nivel mundial.

D) EL SECTOR COMERCIO.

En 1970, el.conjunto del Come“ciobpor mayor (CM) y por menor
(Cm) absorbia 11,2% de la ocupacidn total y aportaba 21,8% al
producto geografico bruto. Aunque estas cifras revelan su impor-
tancia en el conjunto de la actividad econdmica, la crucial signi-
ficacidn del andlisis de este sectbr:del‘proceso de circulacidn
reside mé&s bien en su calidad de mecanismo de realizacidn de la
plusvalia y, por ende, de distribucidn de esta (ltima entre el
conjunto de los empresarios capitalistas como correlato de las
relaciones de dominacién—subordinacién‘que se establecen entre sus

diferentes capas.



- 2390 -

Lamentablemente, los datos disponibles a un tal efectol/
-proporcionados por una encuesta anual de empresas comerciales- no
son los mas iddneos para poner de manifiesto los fendmenos de mono-
polizacidn, concentracidn vy atomizacidn que se encuentran en la base
de ese tipo de relaciones, aunque sirven para ilustrar sus rasgos
mas generales. Su escaso grado de confiabilidad se hace evidente
analizando las cifras siguientes, que comparan la informacidn propor-
cionada por la encuesta de empresas en 1970 con la del censo de

poblacidn del mismo afio.

1/ Los datos de ‘este paragrafo provienen de la Encuesta Continua

de Comercio Interior y Servicios realizada anualmente por eL
Instituto Nacional de Estadisticas (véase, Cap.9, parag 39.5).

La unidad encuestada es la empresa (organizacidn juridica que
puede constar de uno o varios establecimientos situados en un
mismo » distintos lugares y dedicados a una misma o diferentes
ramas del comercio). La muestra de 1970 fue extraida de un lis-
tado de empresas Oestratificadas en cuatro grupos por volumen

de ventas- correspondiente al afio 1964. La informacidn sobre el
CM se refiere al total de las empresas mayoristas que figuraban
en el listado. En el Cm, po &l contrario, se obtuvo una mues-
tra de afijacidn Optima para las empresas de los dos estratos

" inferiores, encuestandose la totalidad de las correspondientes

a los dos estratos superiores. Las empresas de la muestra fueron
luego estratificadas de acuerdo a su volumen de ventas en 1970.
Los limitec de ve. las  anuales para separar los estratos son los
mismos en-el CMy en el Cm. Esto significa que la cobertura de
la informacidn en este afio concierne a la totalidad de las empre-
sas del CM, la totalidad de las mas grandes empresas del Cm y

a una muestra aleatoria eApandida de las empresas mas pequefias.

de este Gltimo. Estas caracteristicas de la Encuesta expllcan la
dudosa confiabilidad de los datos y las dificultades para el
anédlisis « interpretacidn de indicadores, como se vera en el
curso de la exposicidn.



Comercio por mayor y por menor

Encuesta Censo de poblacidn
Empresas 5.139
Empleadores 20.540
.Trabajadores cuenta propia 99.600
Familiares no remunerados , 3.740
Asalariados | 107.220
Vendedores ambulantes 29, 440
Ocupacidn total 75.0990 | 260,540

Como se aprecia, la encuesta del comercio releva 5.139 empresas
mientras que el censo de poblacidn enﬁmera 20.540 Empleadores y
99.600 Trabajadores por cuenta propia (estos Ultimos pueden quizas
considerarse trabajadores establecidos por cuanto ese total no
incluye a los vendedores ambulantesi/). A pesar de la magnitud
de estas diferencias, nos vemos obligados a analizar la concentra-
cidn de la actividad comercial sbdlo para el conjunto de esas 5.139

empresas para los cuales se cuenta con informacidn apropiada.

Antes de entrar en dicho andlisis y con el sbdlo objeto de
presentar loé rasgos mas salientes de la estratificacidn de las
unidades econdmicas y la poblacidn ocupada en el sector comercio
pueden cohsiderarsc algunas estimaciones basadas en la compatibi-
lizacidn de los datos del censo de poblacidn con los datos de la
encuesta de empresasgf (Cuadro 7.17; el titulo de los estratos

constituye sdlo un recurso expositivo).

1/ Las dlferenc1as entre los datos de la encuesta de empresas y el
censo de poblacidn, son atribuibles a razones de variada indole
(distintas fechas de los relevamientos; disimil cobertura;
diferentes unidades de observacidn, errores muestrales de diverso
tipo, etc.). No obstante, la causa principal proviene de la .
falta de cobertura en la encuesta de las unidades comerciales
de muy reducida dimensidn.

2/ La compatlblllzac1on se apoya fundamentalmente en la hipdtesis
de que el nGmero de propletarlos de las empresas en las que exis-
te méas de un propletarlo (sociedades colectivas) compensa el
nimero de empresas sin propietario (sociedades anonlmas) en el
agrupamiento de los trabajadores por cuenta propia y los fami—
liares no remunerados en el estrato denominado "unidades fami-
liares”". Aunque es claro que estas hipdtesis no corresponden a
los hechos, la imagen de conjuntc que asi se obtiene no debe
distorsionar demasiado la distribucidn real.
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T Cuadro 7.17
ESTRATIFICACION ESTIMADA DE LAS UNIDADES COMERCIALES (COMERCIO
POR MAYOR Y MENOR). CHILE, 1970.

: Ocupacidn

Nlmero de Qeepe2idn Promedio

Estratos Unidades Total (excluidos
propietarios)
Estrato superior 7 230 ; 30.000 130
Estrato medio-superior 800 17.000 20
Estrato medio-medio 900 10.000 10
Estrato medio-inferior 3.200 16,000 4
Estrato inferior 15.000 v 52.000 2,5
Unidades familiares '+ 100,000 105.000 1,1
Vendedores ambulantes - ‘ 30.000 -
Total 120,130 I 260.000 -
L i | B : J ) J

Fuente: Encuesta de  Comercio de 1970 y Muestra del Censo de Poblacidn de 1970,
Proyecto CMUECE-CELADE. :

Aungque no Zncluyen informacidn pertinente para visualizar
la concentracidn econdmica -en el sector, estos datos son suficientes
para sacar a luz cilertas caracteristicas basicas y por demis
sugerentes del comercio chileno hacia 1970. En primer lugar, la
existencia de un pequefiisimo nfmero de empresas (para ejemplificar,
los estratos superiores y medio-superior) que, como podrd verse
més adelante, controlan una parte sustancial de la actividad del
sector. En segundo lugar, la extrema atomizacidn de las unidades
comerciales (que como es obvio corresponde sobre todo al comercio
al por menor) que pone de manifiesto la existencia de mis deé
100.000 unidades familiares y de cerca de 15.000 empresas de muy
reducida dimensidn- (estrato inferior). En efecto, es en este
sector donde se evidencia con mayor nitidez la estructura |
concentrada-atomizada caracteristica de la economia chilena, que

ya habiamos visto aparecer al analizar la.industria manufacturera.
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Por ﬁltimo; -rasgo andlogo al de las sociedades capitalistas
dependientes de América Latina- el carécter "marginal" (en tér-
minos de inestabilidad ocupacional, subempleo e ingresos misé&rrimos,
de una parte de la actividad comercial que también evidencia el
elevado nfimero de comerciantes por cuenta propia y las 30.000
personas (1,3% de la fuerza de trabajo total y mas del 10% de la
del sector) que obtlenen sus medios de subsistencia del comercio

ambulante.

Retomando ahora el tema de la concentracidn analizaremos por
separado el comercio al por mayor y al por menor. Esta distincidn
es indispensable no sdlo porque existen diferencias en el grado de
concentracidn y en el comportamiento de los indices por estrato en
cada tipo de actividad, sino porque existen entre ambos diferencias
cualitativas respecto a las posibilidades de establecer posiciones
de dominio en uno y otro caso. Por el lugar que ocupa en la
diSfribueién3 el CM (especialmente su sector dominante o monopd-
lico) puede imponer condiciones de realizacidn de las mercancias
no sd6lo al sector "atomizado'" del Cm (a través de la fijaecidn de
precios, condiciones de pago, concesidén discriminada de créditos),
sino también al sector productivo, sobre todo al mediano y pequeﬁoi{
que necesariamente debe realizar su produccidn a través de los
mecanismos de distribucién que controlan las grandes empresas del
comercio mayorista. FE1 Cm, en cambio, exhibe un menor grado de
concentraciénz/y por el propio carfcter de sus actividades de
venta al detalle aparece en gran medida subordinado al CM. No

obstante, aunque esta distincidn es importante, tampoco debe

!

1/ E1 caso de la distribucidn de materias primas agrlcolas cons-
tituye al respecto uno de los mejores e]emplos. lLas empresas
mayorlstas de este rubro pueden imponer condiciones de produc—
cidn al vasto sector.de la agricultura vy la ganaderia que estd
por fuerza obligado a vender sus frutos a los intermediarios
capaces de realizar en los centros de consumo la producc1on de
bienes muchas veces perecibles. En ocasiones, incluso, dichos
intermediarios, por comprar la produccidn "en verde", son los
que en el fondo proporcionan 1lds recursos a los pequefios produc-
tores de tal modo que, en la secuencia de varios ciclos de pro-
duccidn, estas transacciones llegan a ser capital de operacidn.

2/ Aungue no despreciable, como se verd mis adelante para cilertos

rubros de produccidn.
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sobreestimarse por cuanto a los efectos del control de la distri-
bucidn puede ocurrir -y de hecho ocurre- que no tenga ninguna
relevancia la posicidn "lbgicamente” anterior que ocupa en el
proceso distributivo el CM. Es asi como, por ejemplo, en el caso
del ekpendio‘de abarrotes y comestibles en general, la pauta de
realizacidn la imponen las grandes cadenas de supermercados que
s6lo comparten con el resto de los pequefios almacenes de barrio

la caracteristica de vender al detalle y directamente al consumidor
final, pero que desde otro angulo (capacidad de manejo de stocks;
discriminacidn de clientela por ubicacidn geografica; imposicidn

de precios de compra por voliimenes apreciables de demanda -aun més
importante en el caso de productos perecibles: etc.) se asemejan

a las grandes empresas del CM, pudiendo incluso llegar a imponer
condiciones de realizacidn a peqguefios productores y empresas peque-

fias mayoristas.

En los Cuadros 7.18 y 7.19 se presentan datos acerca de la
estratificacidn del comercio mayorista en su conjunto y acerca
de la composicidn interna de cada uno de sus estratos. Aunque
dicha informacidn haga mencidn al total del CM, debe recordarse
que los porcentajes se refieren a totales del que estdn excluidas
las actividades correspondientes a empresas pequefias y a unidades
familiares, por lo que puede admitirse que las cifras cubren
aproximadamente al segmento propiamente capitalista del comercio

al por,mayorlf

E1l primer hecho a destacar es la polarizacidn de un nlmero
similar de grandes y pequefias empresas cuyos indices muestran
violentos contrastes en la ocupacidn media (5 y 123 ocupados,
respectivamente), las ventas y la utilidad promedio; lo que signi-
fica que incluso en el comercio mayorista coexiste la estructura
concentrada-atomizada a la que ya se aludiera. .Aun mas signifi-

cativo es el notable distanciamiento de los indices correspondientes

1/ Esta observacidn serd también valida mas adelante para el Cm.



- 295 -

a las grandes empresas respecto a los de las medianas: las 158
empresas que componen el estrato superior (18,3% del total) ab- ,
sorben 66% de la oCupacién.y més del 80% de las ventas y muestran
indicadores que, comDaradds a los del estrato. inmediato inferior,
superar en 6 veces la ocupac1on media y alrededor de 12 veces las
ventas promedlo. Sin embargo, por muy elocuentes gue sean estas
01fras, es necesarlo “aclarar que no traducen en toda su agudeza

el control que ejerce en el CM el reducido nlmero de empresas
correspondlentes;a los monopolios de la distribucidn mayorista.

Ello se debe a la forma en que fueron construidos lds estratosl/
circunstancia que, en el caso del nivel superior, se traduce en

la agregacidn, junto a las grandes empresas monopdlicas, de un
nlmero indeterminado (pero sin duda significativo en el conjunto‘
del estrato) de empresas de menor importancia relativa en lo que
concierne a los vollmenes de ventas. Para dar una idea de este
problema puede citarse una estimacidn referida a 1967 seglin la cual,
en ese afio, el 0,5% de las empresas del CM correspondia a 12 grandes

2/

monopolios que controlaban cerca del 45% del total de ventas=.

1/ Como se ha dicho, los estratos esté&n construidos en base a montos
de ventas totales con los mismos limites inter-estratos para el
CM yv el Cm. Obviamente, este hecho dificulta la identificacidn
del sector dominante en el CM por cuanto sus vollmenes de ventas
en términos monetarios son sin duda muy superiores a los de las
empresas dominantes del Cm. Esta dificultad se evidencia en las
diferencias en los porcentajes correspondientes al estrato superior
en uno y otro caso: mientras en el Cm el porcentaje es de 1,8% en:
el CM asciende a 18,3% (lo que constituye una razdn adicional para
conducir separadamente el andlisis de ambos tipos de actividad).
A estos inconvenientes se unen otros de orden mds general deri-
vados de la eleccidn de un agregado monetario (el volumen de.ventas!
para efectuar la estratificacidn: subdeclaracidn de ventas y poca
confiabilidad de los datos en el caso de las pequefias empresas sin
adecuados procedimientos contables; actualizacidn constante de las

cifras de ventas por inflacidn o_aumento real del prgducto; érdida
de significacidn én el tiempo del sentido de los limites; re efini-

cién constante de las empresas de cada estrato en funcidn de los
cambios en la demanda derivados de la coyuntura econémlca, etc. .
Es de lamentar que en la Encuesta del comercio y los servicios de

Chile no se haya establecido una estratificacidn en base al nimero de personas
ocupadqs.cgmo en el censo de manufacturas ya que, a los efectos de un muestreo
la definicién de los estratos en base a ocupacién es méo estable que la basada e

el monto de wventas ermite un or T de variacidn en el tamafio de. lag, empre.
2/ Vease Ramos, S.ayfb_c1t., S?g 69an§c trata s%lo de una estfmacaon P

por cuanto los datos correspondientes al estrato inferior, en lo
que respecta al ntmero de empresas, ocupacidn y ventas, son muy
poco confiables.

-
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Cuadro 7.18 ‘
COMERCIO POR MAYOR: DISTRIBUCION PORCENTUAL DE LAS EMPRESAS, OCUPACION Y
VENTAS TOTALES; OCUPACTON MEDIA Y VENTAS PROMEDIO POR EMPRESA,
 SEGUN ESTRATOS. CHILE, 1370.

Indice de

Empresas Ocupacidn Ventas Ocupacidn .
venta promedio

Estratos de empresas

Total Total ‘Totales Media
por empresa

Empresas pequefias : :
Estrato 1 = ' : 19,7 3,1 1,1 5 5
Empresas mediano-pequefias

Estrato 2 . 21,9 6,7 2,8 10 - 13
Empresas mediano-grandes '
Estrato 3 40,1 24,3 14,9 21 . 37
Empresas grandes '
Estrato 4 ‘ 18,3 65,9 81,2 123 445
Total ' 109,0 100,0 100,90 34 100

(865) (29.397)

Fuente: I.N.E.: Encuesta Continua de Comercio y Servicios de 1970 (datos inéditos).

Los estratos del comercio mayorista se diferencian entre si
desde el punto de vista de las actividades predominantes y de su

homogeneidad interna (Cuadro 7.19).

En el conjunto de empresas pequefias la ocupacidn media en las
diferentes ramas oscila alrededor de 5 personas, sin que existan
excesivas diferencias en el promedio de ventas, 1lo que sugiere que
se trata de muy pedueﬁas "centrales de distribucidn'” con muy rapida
rotacidn de capital, que participan en la cadena de distribucidn
proveyendo mé&s que nada un servicio de transporte y acercamiento
de los productos al consumidor final y, en algunos casos, posible-
mente sujetas a las condiciones impuestas’por los comerciantes
minoristas que monopolizan la demanda de sus productos. En rela-
cidn a esto Ultimo, puede destacarse el hecho de que sdlo cuatro
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ramas -dedicadas a la distribucidn de productos no durables de
consumo. final tales como abaprotes,>carnes, frutas y hortalizas,
vbebldasj reDresentan cerca del 40% del total de empresas y de
‘ventaéjdel estrato. Se trata de emDresas localizadas goneral—
mente en los propios centros de comercializacidn al detalle.
(mercados, grandes ferias, etec.) las quejfaunque.aparezcanvclasia'
ficadas como-mayoristas en atencidn al Hecho de que su glro princi-
pal es la rveventa a otros comercianteés,’ por sus formis de operac1on
(pequefio capital: alta velocidad de circulacidn del mlsmo por
tratarse de productos pere01bles, destino flnal de los productos,
etc.) apenas se dlferenc1an de las de 1os Dequ@nos comerc1antes

al detalle.

El estrato de Empresas mediano- ~-pequefias muestra una compo—
sicidn muy similar al anterior v si bien absorbe un porcentaje
algo superior (que no ‘alcanza no obstante al 3% del total) del
total de ventas y su onuna01on ‘media supera en todas 135 vamas a
la correspondiente a las pequefias empresas, ‘la magnltud de estas
dlferenc1as es 1nsuflclpnte para oto“garle una flsonomla propia.. -
Por otra parte, tambi®n en este caso la dlstrlbuc1on.de blenes de
consumo perecedero (alimentos pr1n01walmcntc) absorbe una Darte
sustancial (del orden deé 40%) de las empresas, la ocupacidn y 1las
ventas del estrato, aunque debe sefialarse Que la oomerc1allza01on

de materlales de constru001on tlene aqul mayor relevan01d.
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Cuadro

7.19.

COMERCIO POR MAYOR: DISTRIBUCION PORCENTUAL DE LAS EMPRESAS,
OCUPACTON Y VENTAS TOTALES Y OCUPACION MEDIA SEGUN SECTORES Y ESTRATOS

CHILE ;13970
/ Empresas Pequeiias
Sectores Empresas |Ocupacidn |Ventas Ocupacidn
B Total Totales  Media
1110 Materias primas agricolas 14,7 10,7 10,4 4
1120 Productos metalicos basicos, '
quimicos y derivados minerales 4,7 3,4 4,6 4
1130 Maderas y materiales construccidn 7,1 16,2 10,1 12
1140 Maquinarias, herramientas y !
vehiculos 16,5 21,0 23,4 7
1150 Articulos de ferreteria 6,5 5,9 4,4
1170 Géneros, textiles, prendas de
vestir y paqueterias 2,9 2,3 2,3 4
1181 Abarrotes 7,6 6,4 6,1 4
1182 Frutas y hortalizas'frescas 11,8 8,8 11,2 4
1183 Carne y subproductos 4,1 2,0 4,1 2
1187 Bebidas alcohdlicas y no alcohdl. 15,3 | 16,9 18,5 6
1189 Otros productos alimenticios y
tabaco 1,2 0,5 s
1199 Otras actividades mayoristas 7,6 J 5,9 4,3 4
- R ‘ { 100,0 1 100,0 100,0 5
Total Comgrclo por Mayor L (170) (918)
Empresas Medianas-pequeiias
1110 Materias primas agricolas 8,5 5,0 7,0 6
1120 Productos met@licos basicos, . .
quimicos y derivados minerales 4,8 3,3 4,6 17
1130 Maderas y materiales construccidn 17,4 28,2 18,3 17
|1140 Maquinarias, herramientas y } \
vehiculos \ 14,3 12,4 11,3 9
1150 Articulos de ferreteria 5,3 5,4 5,6 11
1170 Géneros, textiles, prendas de
vestir y paqueterias 4,2 3,0 4,6 7
1181 Abarrotes 10,1 5,5 11,4 6
1182 Frutas y hortalizas frescas 4,8 2,2 3,4 5
1183 Carne y subproductos 3,7 4,0 4,4 11
1187 Bebidas alcohdlicas y no alcohdl. 13,2 13,3 15,4 11
1189 Otros productos alimenticios y ; :
tabaco 0,5 0,3 9,1 5
11190 Otras actividades mayoristas 13,2 17,4 13,9 14
Iotal Comercio por Mayor (%ggso (1,%9%50 IOO’OAJ 10

Continfia ...
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' Continuacidn Cuadro 7.19.

Empresas Medianas-grandes

Sectores Empresas Ocupacidn | Ventas Ocu?aciﬁn
| Total Totales | Media
1110 Materias primas agricolas i 9,2 6,6 7,9 15
1120 Productos metadlicos basicos,
quinicos y derivados minerales 7,5 6,3 6,9 17
1130 Maderas y materiales construccidn 9;5 13,2 7,3 | 28
1140 Maquinafias, herramientas y |
vehiculos 19,3 22,0 19,2 23
1150 Articulos de ferreteria 4,9 | 3,9 5,5 16
1170 Géneros, textiles, prendas de ;
vestir y paqueterias 3,7 3,9 2,6 21
1181 Abarrotes 6,9 5,5 8,9 16
1182 Frutas y hortalizas frescas 3,7 2,8 4,1 15
1183 Carne y subproductos 3,7 1,3 2,9 7
1187 Bebidas alcohdlicas y no alcohdl. 19,8 22,9 20,4 24
1189 Otros productos alimenticios vy
tabaco 4,0 2,7 7,6 14
1190 Otras actividades mayoristas 7,8 8,9 6,7 24
Total Comercio por Mayor .(;2330 5(7.i2250 100,0 21
v _ Empresas Grandes )
1110 Materias primas agricolas 18,3 13,8 | 18,4 92
1120 Productos metalicos basicos, :
quimicos y derivados minerales 3,8 7,2 17,4 233
1130 Maderas y materiales construccidn 5,1 8,0 5,3 194
1149 Maquinarias, herramientas y
vehiculos 15,7 - 18,0 11,9 139
1150 Articulos de ferreteria 9,5 9,3 4,1 120
1170 Géneros, textiles, prendas de '
vestir y paqueterias 3,2 2,0 1,4 77
1181 Abarrotes 12,0 15,9 23,6 162
1182 Frutas y hortalizas frescas 3,2 3,0 1,6 117
1183 Carne y subproductos | | 3,2 0,7 1,3 29
,|1187 Bebidas alcohdlicas y no alcohdl. 8,2 9,9 2,9 148
1189 Otros productos alimenticios y | .
tabaco 8,9 1,1 3,4 15
1190 Otras actividades mayoristas 8,9 11,1 8,7 153
Total Comercio por Mayor (iggio klg.;ggio 109,0 L47123

Fuente: INE: Encuesta continua de comercio y servicios de 1970 (datos iné&ditos).
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Las Empresas mpdlano grandes, por el contrarlo, se diferen-
cian netamente de los. dos estrato inferiores tanto por su mayor
dimensi®dn (21 ocupados en~prom¢dlo) cuanto por las actividades
que en 21 predominan: disminuye la representaéién'de las activi-
dades centradas en los blenes de consumo no durables y cobran mas
1mportan01a las dedlcadas al expendlo de materias primas o bienes
intermedios para la industria o 1la construccidn y.de bienes de
consumo durable o de capital.  Mencidn aparte merece la distribu-
cidén de bebidas -que agrupa alrededor de 1/5 de los establecimientos,
la ocupacidn y las ventas del estrato-, actividad donde se concen-
tran buena parte de las bodegas distribuidoras de bebidas alcoho~
licas. En suma, por ‘su clara dlferenc1a01on tanto de 1los estratos
inferiores como del superior, las aqui denomlnadas Empresas

mediano-grandes podrian tllelcar al medlano comer01o mayorlsta.'

En el Gltimo estrato se nncuentran 110 grandes empresas.
mayoristas, aunque como se seflald antes es probable que no todas
las empresas que lo 1ntegran formen parte del sector monopdlico.
Puede observarse, sin embargo, que la sensible diferencia’en la
dimensidn promedio respecto a las empresas del estrato inmediato
inferior se constata en todas las ramas. La composicidn segun
ramas de actividad muestra también caracteres partlculares. pre—’
dominan en el conjunto las empresas dlstrlbuldoras de 1nsumos para
la 1ndustr1a y la construc01on y de maqulnarlas y vehlculos (las
gue represeﬂtan 43% de las emnresas y 53% del totzl de ventas del
estrato), qpnjunto en el que merece destacarse la comerc1allza016n
de productos metdlicos basicos, quimicos y derivados. por- su alta
concentracidn y dimensidn: con sdlo 3,8% de las empresas . absorbe
17.4% de las ventas, y exhibiendo por otra parte 1la mAs alta

ocupacidn media (233) del estrato.

En suma, el CM exhlbe un perfil dond 5 por un lado9 se encuen-
tran Dequenos comer01antes dedlcados pr¢n01 almente a, la dlstr1— 
bucidn de productos de consumo final no durable —ba81camente,

alimentos y. bebidas-, muy posiblemente 1ocallzados en los:- centros
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de consumo, y con reducidas posibilidades de especulacidn sobre

la base del juego de stocks debido a su escaso capital y al
caraétef perecible de las mercancias. En el otro extremo se
encuentran las grandes empresas mayoristas, con un grado apre-
ciable de concentracidn; con capacidad para fijar precios de venta
tanfépailos péquéﬁos productoreé a los que compran sus mercancias
como a los pequefios industriales manufactureros y contratistas de
la construccidn a los que venden sus insumos de fabricacidn, y
también claro estd a los comerciantes minoristas; con lineas diver-
sificadas de productos y mayores pdsibilidades de especulacidn en
base al manejo de fuertes stocks constantemente reavaluados por la
inflaci®dn; en fin, empresas que en muchos casos forman parte de
carteras de inversiones junto al gran. capital industrial y |
financiero y en las que existe incluso partiéipacién‘de capital

extranjero como se mostrard mias adelante.

Puede conducirse un anadlisis similar para el Comercio al por
menor en base a los datos de los Cuadros 7.20 y 7.21, El1 estrato
de las Pequefias empresas, que representa mas de 70% de los esta-
blecimientos del sector y absorbe 34% de la ocupacidn total, controla
apenas 7% de las ventas totales. Aunque estas cifras no incluyen
a los establecimientos muy pequefios ni a las unidades familiares,
teniendo en cuenta la ocupacidn promedio (de 5 personas incluyendo
a propiletarios y familiares no remunerados, lo que reduciria a
2 5 3 el promedio de asalariados) las empresas de este estrato pue-
den asimilarse a las del sector "atomizado" de la distribucidn
minorista para el que se carece de informacidn apropiada. Por
ello mismo puede aceptarse que, desde el punto de vista de su
posicidn social, estos empresarios se sit{lan en los peldafios
inferiores de la burguesia comercial, }indando con la pequefia
burguesia propietaria. En lo que respecta al tipo de actividad
predomina en su seno la venta al detalle de articulos de consumo
perecibles, en especial alimentos y bebidas, junto a las tiendas
de géneros, vestuario, calzado, etc., rubros que, en conjunto,

agrupan cerca del 60% de las empresas y de las ventas del estrato.
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Cuadro 7.20
COMERCIO POR MENOR: DISTRIBUCION PORCENTUAL DE LAS EMPRESAS, OCUPACION
Y VENTAS TOTALES: OCUPACION MEDIA Y VENTAS PROMEDIO POR EMPRESA,
SEGUN ESTRATOS. CHILE, 1970.

Empresas Ocupacidn Ventas Ocupacidn Indice deVtas.
Estratos de empresas

Total Total Totales Media Prom. x empr.
Empresas pequefas - 71,1 33,9 7,2 5 10
Empresas mediano-pequefias . 16,2 17,1 19,8 - 11 122
Empresas mediano~grandes ' 10,9 22,5 33,5 22 308
Empresas grandes o 1,8 26,5 39,5 161  2.246
: ' : 100,90 100,0 100,0 11 100
Total (4.274)  (45.693)

Fuente: I.N.E. Encuesta continua del comercio vy servicios de 1970
(datos inéditos). '



Cuadro 7.21.

COMERCIO POR MENOR: DISTRIBUCION PORCENTUAL DE LAS EMPRESAS, OCUPACION Y VENTAS
TOTALES Y QCUPACION- MEDTA POR EMPRESA, SEGUN SECTORES Y‘ESTRATOS. Chile31970.

Empresas Pequeinas

Sectores, - Iempresas | QoSO o e | Wedte
1211 Abarrotes y rotiserias | - 18,4 16;7 ﬁ14,5:: " 5l:
1212 Carnicerfas - 13,9 8,5 | 83| 3
1213 Verdulerias y fruterias ' 2,2 1,9 o 6,2 4
1214 Botillerias 41 4,6 | 65| 6
1215 Otfos comestibles | _ 1,0 1,3 | .;2,3 7
1220 Farmacias y perfumerias 9,4 -..-.9,3 o o1,6 5
1230 Tiendas de géneros, prendas e

de vestir y calzado 20,8 23,9 . 21,3 6

1240 Mieblerias y tiendas de | o R

accesorios para el hogar 3,7 46 | . 4,0 4 - 6

1250 Ferreterias y mercerias 6,7 1 8,5 |- 759 -6

1260 Vehiculos motorizados y.repuest! 2,1 2,7 1 5,1 Y A
|1270 Estacicnes de gasolina ‘ 1,2 o L,4 j2,9"7” f'ﬁ'

1280 Grandes almacenes y cdoperativa; | ;

de empleados : - - - -

1291 Librerias | | 20617 2,6 | 3,6 5
1299 Otras actividades minoristas | .- 13,9 14,0 | 11,8 | v5‘

- ' 100,00 | 100,0 100,0 5

Total Comercio por Menor

(3.941) (15.479)

Empresas Medianas-pequefias

1211 Abarrotes y rotiserias 13,4 10,5 13,2 9
1212 Carnicerias 4,2 2,6 2,1 | 7

‘1213 Verdulerias y fruterias . 1,0 0,6 - 0,9 6
11214 Botillerias o 1,4 | 1,2 | 1,9 9
1215 Otros comestibles . 1,4 1,9 inx',l,B:;,%. 15
1220 Farmacias y perfumerias 6,1 6,7 ... 5,6.7 12
H0 R eTeRry eaTiag, Prendas 2,9 | 25,1 | 254 | m
1240 Mueblerias y tiendas de : S T ; g
accesorios para el hogar 5,9 7,2 7,8 14

1250 Ferreterias y zercerias 8,2 9;9 A 10;9 “ 14 .

1260 Vehiculos motorizados y respuedt. S;S‘H ‘ 5,9 i \ ‘7;2 o  12‘
1270 Estaciones de gasolina. ‘ 11,5 11,2 ) 6,0 | 11
1280 Grandeg almacenes v cooperativds. EEEREU B
de empleados , - - - -

1291 Librerias 2,3 2,6 | 3,2 | 13
11299 Otras actividades minoristas | 13,9 14,6 15,4 | 12
' ‘vTotél Cﬁmercio por Meﬁor 100,0 | ~100,0 - 100,0 o u

(693) (7.817)

Contintz ...
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Continuacidn Cuadro 7.21.

_ _ o R Empresas‘Medianasegrandes
Sectores. - .~ IR Empresas Ocupacidn| Ventas | Ocupacitn
_ - - - Total Totales | Media
1211”Aﬁarrotes'y rotiserias 10,3 10,7 | 11,1 23
1212 Carnicerias | 1,9 1,0 1,2 12
1213 Verdulerias y fruterlas 1,3 0,5 0,6 | , 8
1214 Bot111er1as o ‘ - - - | -
1215 Otros comestibles '_ _ 0,6 0,7 0,6 | | 24
1220 Farmacias y perfumerias 4,5 5,8 4,7 28
1230 Tiendas de géneros, prendas :
de vestir y calzado 22,4 19,9 . 19,6 .20
1240 Mueblerias y tiendas de ' |
accesorios para el hogar 9,7 9,0, 11,7 21 ;
1250 Ferreterias y mercerias 8,8 8,4 7,8 21
1260 Vehiculos motorizados y repuest. 9,7 11,8 13,1 27
1270 Estaciones de gasolina : 15,5 12,5 © 13,3 18
1280 Grandes almacenes y cooperativas
de empleados 3,9 7,0 6,2 40
1291 Librerias 2,2 3,3 1,6 34
1299 Otras actividades minoristas : 9,2 9,4 8,5 22
thal Comercio por Menor | (iggso (10,;8250 ,10050 22
o . Empresas Grandes
1211 Abarrotes y rotiserias . , 18,71 21,4 22,0 185
1212 Carnicerias - - - .-
1213 Verdulerias y fruterias - - - -
1214 Botillerias" - - - -
1215 Otros comestibles | 1,3 057‘ 1,1 87
1220 Farmacias y perfumerias | 1,3 0,8 0,3 b 96
1230 Tiendas de géneros, prendas
de vestir y calzado : 8,0 10,1 11,1 203
1240 Mueblerias y tiendas de ‘ . -
accesorios para el hogar 9,3 8,2 | - 9,3 142
1250 Ferreterias y mercerias 5,3 2, C 2,5 79
[1260 Vehiculos motorizados y repuest| 24,1 12,8 '18,8“, 86
1270 Estaciones de gasolina 1,3 1,0 - 0,9 | . 116
1280 Gréndes almacenes y cooperativas o . RS
de empleados \ 18,7 30,3 20,0 261
1291 Librerias - : 2,7 1,3 0,7 81
1299 Otras actividades minoristas 9,3 10,9 13,3 | 188
| ) 100,0 100,0 100,0 | 161
Total Comercio por Menor | (75) (121. 101) § :

Fuente' INE: Encuesta contlnua de comercio y serv1c1os de 1970 (datos 1ned1tos)
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Los. dos estratos intermedios, que conjuntamente pueden iden-
tificarse aqui con el mediano capital comercial minorista, tienen
mayor  significacidn relativa que en el CM: representan en conjunto
27% de las empresas de venta al detalle pero. controlan 40% de la
ocupacidn.y 53% de las ventas.. Se diferencian del sector "atomi-
zado! porxéu mayor dimensidn y. volimenes de capital y porque, al
menos en algunas ramas, las unidades de estos estratos forman
parte de cadenas de distribucibdn correspondientes a empresas de
dos o mas establecimientos. Por otra parte, es neta su diferen- .
ciacidn respecto al estrato superior (lo que se pone de manifiesto
al observar el brusco salto de los valores de la ocupacidn y las -
ventas promedio al pasar de las medianas a las.grandes empresas),.
predominando en ambos estratos la comercializacidn de articulos
de consumo no perecibles y en menor medida la venta de vehiculos

y maquinarias.

Por Gltimo el estrato superior comprende 75 empresas (1,8% del
total de las minoristas) que absorben 26% de la ocupacidn y 40%
de las ventas, con valores promedio de ambos indicadores alrededor
de 8 veces superiores a los del estrato inmediato inferibrl{ cifras
que ilustran el alto grado de concentracidn gue eéxiste también en
el comercio minorista. Intre esas 75 empresas que representan sin
duda al sector monopdlico del capital comercial minorista se. encuen-
tran las grandes.cadenas de almacenes y supermercad08~que,comer%u_
cializan articulos de todo tipog{ grupo -este 0ltimo que, compuesto
por 20 empresas-del total de 4.200 existentes en el comercio al
pbr menoy,.absorbe cerca del 15% de la ocupacidn y las ventas tota-
les del sector. Ademds de este tipo de actividad prevalecen en. la
composicidn de.este estrato las empresas dedicadas a la venta de

vehiculos automotores.:

1/ Esto indica que - a diferencia del CM - en el caso del Cm los limites
de ventas utilizados para definir los estratos recortan bastante
bien al grupo dominante de las grandes empresas, de igual forma
que - lo hacen con el sector "atomizado” de pequefios establecimientos.

2/ Incluye las vramas 1211 y 1280 del Cuadro 7.21, por cuanto en la

primera (Abarrotes y rotigserias) esté@n clasificadas las grandes

cadenas de supermercados de alimentacidn que comercializan como

'se sabe una enorme gama de articulos.
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Hasta aqui, los indicadores utilizados dan perfectaVCuenta del
cardcter concentrado-atomizado del sector comercio en su conjunto
y, por tanto, de las condiciones que sustentan la trama de rela-
ciones de dominio-subordinaci®dn que se establecen entre las’empre¥ 
sas pertenecientes a los distintos estratos del capital comercial.
Sin embargo, un aspecto que no ha sido destacado hasta ahora, cuya
1mportan01a quedara de manifiesto més. adelante al analizar los
grupOs economlcos de la gran burg ues1a se refiere al alto grado
de concentracidn patrlmonlal o intraempresa que se observa en el
coﬁercio; al igual que en los restantes sectores de actividad.
Informacidn concerniente a las 43 mis grandes sociedades andnimas
comercialesl/(que sin duda coinciden en gran medida con las més
grandes empresas del sector) indica que en 32 de esas Y43 empresas
los 10 mayores accionistas poseian més del 90% del total del
capital accionario de las mismas, y que en 38 de ellas esos mismos
10 mayores accionistas (incluidas tanto personas juridicas como
naturales) eran propietarios de més del 50% de dicho capital.  Esta
notable concentracidn patrlmonlal se hace alin mas significativa
si se considera que las 43 empresas aludldas reDresentaban algo
més del 50% del total de capital mis reservas del.con]unto de las

.o . . o2/
sociedades andnimas del sector comercial=.

Para finalizar, digamos gue también en el sector comercial
existia, a fines de la década de 1960, fuerte ingerencia de capital
extranjerc. Este 1ltimo controlaba importantes empresas mayoristas
de distribucidn -particularmente en el grupo monopdlico- las que a
veces eran instrumentadas como centros detentadores de empresas
industriales, habidndose estimado que cerca de la mitad de las
ventas totales de las empresas maydristas del pais era movilizado
por capital extranjero. También éste se hacia presente en el sec-
tor minorista monopdlico, en especial en las cadenas de

3/

supermercados—=.

1/ Véase Garretdn, 0. v - Clsternas, J., op.cit., Cuadro II, pég.26.
2/ Ibidem, Anexo I. o
3/ Véase Cademartorl, J., op.cit., pag.184-190.
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~Datos relativos a la penetracidn del capital extranjero en

"3

las més grandes sociedades andnimas comerciales (tanto &l por:.mayor

como al detalle) indican que,; hacia 1966, en 15 de las- 44 m&s

grandes empresas se constataba la participacidn de capital extran-

jero; ' que en 9 de esas 15 empresas el 100% del capital accionario

era de propiedad extranjera y que en otras dos ésta proporcidn al-

canzaba al 50%1{ En otras palabras, en el conjunto de las empresas

dominantes que controlaban el sector de la distribucidn el capital

“extranjero ejercia un control total o mayoritario en por lo menos

25%

de ellasg{

E) EL SECTOR FINANCIERO.

Para el an&lisis de este sector resumiremos los principales’

datos y conclusiones de las investigaciones existentes sobre el

tema, limitindonos a considerar la actividad financiera mis crucial

desde el punto de vista de la burguesia: la banca privadag{

1/
2/

Véase: Garretdn, O. y Cisternas, J., op.cit., Cuadro IV, pag.36.
Por cierto este porcentaje constituye una cota inferior ya que
como se sabe el control de las empresas puede logrars.. con por-
centajes ‘del capital accionario muy inferiores al 50%. Por lo
demés, estas cifras no consideran el control que puede ejercer
el capital extranjero via la concesién de marcas de productos’
extranjeros elaborados en el pals otorgadas a algunas grandes
empresas comerciales que gozan asi de la exclu81v1dad -en la
distribucidn del producto '

En el sistema bancario chileno existe, ademis de la banca privada,

el Banco Central -principal instrumento de control del conjunto
del area bancaria y del comercio exterior- y ¢l Banco -del Estado
-entidad de suma 1mportanc1a en Chile dada la fuerte intervencidn
estatal en la econdmia (su caricter estatal mo impide, por cierto,
que ‘sea instrumentado por la burguesia -en su propio beneficio
mediante la obtenci®n de~créditos en 'base.al poder e influencia
social y politica de los solicitantes). 'Por otra parte, en el
conjunto del sistema financiero, tienen tambi&n relevancia. las
Compafilas de Seguros, las Sociedades Financieras, las Asocla01ones

‘de Ahorrp vy Prestamo, ‘etc. No obstante, para nuestros flnes es

suficiente con analizar los-bancos comerciales privados ya que es
a través de ellos que se efectiviza principalmente el control del
sistema bancario por parte de los grandes monopolios. Véase,
Cademartori, J., op.cit., pags.190-200.
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“En 1970, existian en-Chile QSlbancos privados (de los cuales
5 eran extranjeros) cuya administfacién estaba en manos de unos
250 Directores- Ferenteslf y cuyas adfividddés”muestran tambié&n
el elevado indice de concentracidn empresarial puesto de relieve
en Qtros sectores econdmicos. Fn ese mismo afio, una sola entidad
Béhéafia captaba 27% de los depbsitos, realizaba el 29% de las
"colocaciones y se apropiaba el 31% de las utilidades totales,
mientras que los cuatro bancos que“le‘seguian}en,importancia repre-
sentaban 32%, 29% y 26%, respectivamente, de los ‘mismos indicadores.
A estos hechos se agregan ademis formas de concentracidn accionaria
que agudizan notablemente el alcance del fendmeno: "ya en 1965
sdlo 60 accionistas poselan el 19% de las acciones totales y 200
accionistas el 34% de las mismas y se calcula que en 1970:poco mas
del 2% de los accionistas controlaba cerca de las doé.terceras
partes del total de acciones, sin tener en cuenta los lazos fami-

2/

‘liares o comerciales que entre ellos existian"=.

Ello significa que la banca privada estaba controlaca por un
escaso nlmero de monopolistas de las finanzas quienes, ademds, se
situaban en los puestos dé control de las empresas dominantes en
otras actividades econdmicas. FEs asi que, en 1968, 52 Directores
de los cinco mayores bancos privados ocupaban 316 puestos en los
directorios de Sociedades Anénimas;IUn Director del Banco de Chile,
en 1971, era Director de 13 Sociedades Anonlmas Yy en ese mismo
Banco cada Director era representante de a lo menos tres Sociedades

Andnimas. Y a esto habria alin que agregar la posesidn de acciones

'1/ Numero estlmado ‘de Directores- Gerentes asalarlados en los bancos
privados. En el conjunto de las instituciones financieras se
desempefiaban adem&s unos 500 profesionales de nivel inferior,
existiendo al margen del sistema alrededor de 1.200 Empleadores
que actuaban como agentes y corredores bursatlles y de seguros

- Véase Cap.10, Cuadro 10.22. - '

2/ Segln Fazio, H.: La Nacionalizacidn de la Banca, Rev1sta

Principios, 1971, N°137, Santiago; y ODEPLAN: Plan Anual 1971,

Santiago, marzo de 1971. Ambos trabajos citados en Ramos, S.,

op.cit., pag.70.
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de Sociedades Andnimas por parte de entidades bancariasi! otra
caracteristica importante del sistema bancario chileno (comiin por
lo demis en los paises capitalistas centrales) era la vinculacidn
de cada una de las entidades financieras a uno de los diversos
grupos econdmicos -de cardcter familiar o comercial- en que se
fragmenta la burguesia monopélicaz{w

“Es de crucial importancia destacar que el control de los
bancos por parte de los grupos econdmicos permite a &stos desviar
en su favor los recursos financieros del conjunto de la economia-
"-particularmente para ir en apoyo de sus propias empresas en las -
actividades no financieras (industriales, comerciales, etc.) que
monopolizan -mediante la concentracidn del destino del crédito
bancario. "Es asi como, en 1969, el 1,3% de los deudores utilizaba
~casi la mitad del cPedito total (45,5%) y, mas atn, 'sblo 66 deudores
-incluyendo personas naturales y juridicas—i/se apropiaban de mis
de una cuarta parte del cPedito total (28,6%): én el otro extremo
se ‘constataba que el 62% de los deudores sdlo recibia el 8,2% del
crédito total; los pequefios comerciantes e industriales no gozaban

de los beneficios del credlto“u/

Para aquilatar con mayor precisién este {iltimo hecho merecen consi-
derarse las siguientes cifras. En 1968, el principal usuario del
crédito bancario privado era el sector industrial absorbiendo més
del 40% del total de colocaciones bancarias. En este sector, 1%
del conjunto de los déudores captaba 32% del crédito total a la

actividad, mientras que 42% de los deudores disponia de menos del

1/ Véase Collyer, Lilian y Sinay, Eliana, Proceso de estatizacidn
del sistema bancario, en La economia chilena en 1971, Instltuto
de Economia, Unlver81dad de Chlle, Santlago, 1972

2/ Véase, 1nfra, parag.F).

3/ Sin embargo, la mayor parte del credlto bancarlo se canallzaba

en sociedades o grupos constituidos por dos o mis personas. En
1968,s8610 un 20% del crédito se otorgaba a personas individuales
y su grado de concentracidn era atn mayor en el caso de las
k8001edades. Véase ODEPLAN3 op. cit., pag.u06.

4/ Ramos, S [ op.cit., pag.71, 01tando datos de Zorrilla, A.:

Exposicidn sobre 1la polltlca econdmica del Gobierno y del Estado

de la Hacienda Publica, Ministerio de Hacienda, Direccion de

Presupuesto, folleto N°118, Santiago, Noviembre de 1970.
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3% de ese total. Las actividades comerciales recibian 15% del
total de colocaciones bancarias y, dentro de este sector; 0,5%
de los deudores. absorbia 33% del crédito comercial en tanto.que

61% de los deudores disponia sdlo del 9% del‘mismol{

Estos antecedentes son suficientes para mostrar la existencia -
y accidn del capital financiero en la economia chilena (capital
financiero entendido en 1la forma expuesta en capitulos anteriores,
es dec¢ir, como fusidn entre el capital bancario y el capital
monopdlico industrial y comercial) cuya expresidn mids evidente es.
la presencia dominante en las empresas monopdlicas de la produccidn
y distribucidn de los mismos grupos de intereses, econdmicos o
familiares, que dominan las instituciones financieras. Sirven tam-
bién para ilustrar unos de los mecanismos claves de los que se sirve
la burguesia monopdlica para apropiarse de una parte de la plusvalia
social ‘generada fuera de sus propias empresas de produccidn, sub-
ordinando 'y dominando asi a las capas inferiores de la burguesia
mediana y pequefia y, a fortiori, a la pequefia burguesia industrial

y comercial.

Digamos para finalizar que en este sector crucial desde el
punto de vista de la concentracidn y eéjercicio del poder econdmico,
también se hace presente el capital extranjero. En 1970, existian
en:'Chile cinco bancos extranjeros que representaban aproximada-
mente 10% .del capital que poseian los bancos privados nacionales.
Ese mismo afio dichos bancos realizaban -por comparacidn al volumen
de la banca privada nacional- el 18% de las colocaciones en moneda
corriente y el 12% de las colocaciones en moneda extranjera. Sus
operac1ones estaban estrechamente vinculadas a las act1v1dades de
las’ empresas extranjeras ex1stentes en otros sectores economlcos,
lo que redundaba, como es obv1o, en el aprovechamiento de recursos
internos del pais para flnan01ar act1v1dades del capltaJ .

extranjeroz/

1/ Véase ODEPLAN,. g.c1t., pags 405 408 Indlces de concentra01on
j81m11ares se constataban en otros sectores-econdmicos tales como
la Mineria (el sector mas concentrado), la Construccidn y el
Transporte. L g ' ST

2/ Ramos, S., op.cit., pag 53, y Collyer y Sinay, op.cit., pag.581.
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F) LOS GRUPOS ECONOMICOS EN LA BURGUESIA MONOPOLICA.

En los acapltes anterlores se mostrd el grado de concentracidn
economlca exlstente en ‘los pr1nc1pales sectores de act1v1dad,
tratando de poner en relieve en cada caso la presencia de grupos
monopdlicos. Sin embargo, como se verd enseguida, la imagen asi
obtenida es totalmente insuficiente para caracterizar iaiﬁorfbiogia
de la burguesia monopdlica y la dimensidn de su poder economlco.
En primer lugar, porque esta capa hegemdnica no se: dlferenCJa §
internamente en funcidn de sectores econdmicos espec1flcos, San
que extiende su accidn a todos los &mbitos de la economia. En,
segundo lugar, porque la concentracidn economlca ‘sectorial no da
cuenta del real grado de monopollzac1on del poder econdmico.
Importa pues sacar a luz estos nechosif

‘Antes de comenzar con este tema conviene advertir 'que la alta
concentracidn sectorial no es privativa, por cierto, de los sec- '
tores que hemos analizado especificamente. En efecto;:eniégfivi—_"
dades tales como la Construccidon, Electricidad, Gas y Agua, .
Transportes y Comunicaciones y Servicios, se =ncuentran niveless
de concentracidn similares a los de la Mineria, la Industrla y el

Comer01o, como lo atestiguan las cifras del Cuadro 7. 22

1/ Nuestra exposicidn en este punto se basa fundamentalmente en -
Garretdn, 0. y Cisternas, J.; op.cit. En este trabajo se estu-
diaron las mayores empresas de cada sector de act1v1dad de entre
el total de las. Sociedades Andnimas existentes en 1966, definién-
dose las mayores empresas Ccomo el conjunto de las que controlaban
al menos 50% de los activos totales del respectivoisector. El
universo de anallsls cubrid asi las 284 8001edades Anonlmas mas
importantes del pals en esa fecha. et

1



- 312 -

Cuadro 7.22.
CONCENTRACION DEL CAPITAL MAS RESERVAS EN LAS MAS GRANDES
SOCTEDADES ANONIMAS DE ALGUNOS SECTORES DE ACTIVIDAD. CHILE,'966.

- N° Empresas | N° Empresas qud 7% s/total
. - n el sector| completan + | activos
Sectores de Actividad F E 50% de activos | correspond.
L | _en el sector a mayor.emp.
40 Construccidn _ , ‘ , )
400 Comstruccidn (a) 73 ‘ 5 65,1
5 Electricidad, gas y agua » :
511 Luz vy energia eléctrica 8 2 93,5
512 Produc. y distribuc. gas 10 3 76,0
521 Abastecimiento de agua 1 1 100,0
71 Tfénsgdrte '
711 Transporte ferroviario 2 1 93,0
712 Transporte de pasajeros carretera 3 2 92,0
715 Transporte maritimo 4 2 99,0
716 Transporte por agua 10 : 3 61,0
717 Transporte aéreo 17 ; 4 80,0
718 ‘Servicios conexos c/transporte 2 : 2 47,5
719 Otro tipo de transporte 5 | 2 88,0
72 Almacenamiento : |
720 Depdsito y almacenes 1 : 1 - 100,0
73 Comunicaciones ' ‘ 5
730 Comunicaciones 12 ; 2 \ 94,5
82 Servicios prestados al piblico
821 Instruccidn piblica 12 ! 3 54,0
822 Servicios médicos y sanitarios 5 | 2 68,0
825 Instituciones de asistencia social 1 ; 1 100,0
83 Servicios prestados a las empresas
832 Servicios de contabilidad 1 1 100,0
833 Servicios té&cnicos 11 4 77,0
839 Otros servicios prestados a empr| 6 2. 66,1
84 Servicios de esparcimiento
841 Produccidn, distribucion vy
exhibicidn de peliculas 18 5 55,0
842 Teatros y servicios conexos 10 2 51,4
843 Otros servicios de esparc1m1ento 32 -4 52,0
185 Servicios personales : e
852 Restaurantes A e 1 1 100,0
. |853 Hoteles ' o . 11 4 50,0
1854 Lavanderias ' ;. 5 2 84,3
855'Peluquer1as o 1 1 ' 100,0
859 Otros servicios personales 3 1 59,0

Fuente: Garretdon, 0. y Cisternas, J .5 Op.cit., Anexo I.

Nota: a) -En el caso de la Construccidn la Sociedad Andnima es poco representativa
de la gran empresa privada, razon por la cual los datos relativos a este
sector abarcan otros tipos de organizacidn juridica.
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Como se aprecia, en todos los, sectores considerados existe
una alta concentracidn sectorial ya que en todos los ‘casos un muy
reducido 'nlimero de empresas representan mas 'del 50% del total de
capital més reservas de las sociedades andnimas del sector y en
varlos de ellos dicho porcentaje supera-incluso el 90% N Mas aun,
en 01nco de los sectores de actividad considerados una sola -
empresa'tiene précticamente el control absoluto del mercado res-
pectivo. | ' o

Pero, por muy elocuentes que sean estos indices, no,reflejan”
la extenéién efectiva del poder econbdmico que controla la capa
domlnante de la burguesia chllena. Para hacerse una idea de este
1ltimo bastara con anallzar la concentracidn patrimonial dentro,
de las 271 Sociedades Anonlmasl/que, en 1966, constituian el grupo
de las mas ‘grandes empresas en los dlversos sectores de actividad
del pais.' Se entiende por concentrac¢on o .control patrimonial
aguél que ourge de 1la propleuad de 1la totalldad o parte del capital
en acciones de una empresa. Este tipo de concentracidn reviste
dos formas: intra e int¢r empresas,_ Existe concentracidn patrimo-
nial intraempresa cuando. -dentro de una-misma Sociedad--un reducido
nimero de accionistas posee una alta proporcidn del capital accio-
nario. ‘Existe concentracidn patrimonial interempresas cuando dos
o mis accionistas poseen una proporcidn.alta de las acciones en
diferentes empresasg{

- Comenzando por la primera, se presentan én el Cuadro 7.23, pafa
1966, el porcentaje sobre el total de acciones poseldo por los dlez
mayores acc1onlstas§/de las més grande% soc1edades, 1nd1cador apro—

piado para evaluar la concentrac1on 1ntraempresa.

v

1/ Estas Sociedades corresponden a todos los sectores econdmicos
de la CIIU exceptuando los bancos y las compafiias de seguros.

2/ E1 término "porcentaje alto" no puede definirse en términos
generales sino al nivel del an&dlisis concreto de cada empresa,
ya que un mismo porcentaje de acciones puede indicar control o)
ausencia de &l 2n las diferentes empresas.

3/ Se incluyen. personas naturlaes y juridicas..” - ,
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: Cuadro 7.23 ,
PORCENTAJE SOBRE EL TOTAL DE ACCIONES POSEIDO POR.LOS DIEZ ACCIORISTAS
MAYORES EN LAS 271 SOCIEDADES ANONIMAS MAS GRANDES. CHILE, 1966.

7 Sobre el total ° . o 7 acumulado de
de acciones .N® de’'empresas 7 sobre el total abajo hacia arriba

10 7 2,58 | 98,16

O_‘al
10.01 a 20 9 3,32 95, 58
20.01 a 30 5 1,85 92,26
30.01 a 40 10 ) 3,69 | 190,41
40.01 a 50 o 5 | 1,85 | 86,72
50.0la 60 14 5,17 | 84,87
60.01 a 70 TN o664 79,70
70.01a 8 18 6,64 73,06
80.01a 90 19 01 66,42
90.01 a 100 161 59,41 C 59,41
'Sin datos | 5 1,85 -
TOTAL o 100,00

Fuente: Garretdn, O. y Cisternas, J., op.cit., pag.24.

Se aprecia la altisima concentracidn patrimonial existente en
las mas grandes empresas chilenas: en el 59,4% de ellas los diez
mayores accionistas poseen entre el 90 y el 100% del capital accio-
_nario; ademés,“ennun‘84,87% de los casos los diez mayores. accionis-
tas poseen més~del 50% del total de acciones. Estas tendencias,
‘que cbnciérnen a las emppesas en su conjunto, se reencuentran cuando
el mismo andlisis ge”hace‘al.nivel de los diversos sectores econd-

micos sin que exista entre ellos diferencias significativas—(

1/ Garretdn, 0. y Cisternas, J,, op.¢it., Cuadro II, pag.26.
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" El1 nivel de concentracidn se agudiza aln m&s al considerar
el entrelazamiento patrimonial interempresas, constatidndose enton-
ces ‘que ese reducido nimero es el mismo en las diferentes empresas.
Este hecho estid ampliamente documentado para el caso chileno, aunque
sea sumamente dificil resumir aqui la vasta y compleja informacidn
requerida para dar una idea general del alcance del fenémenol{
Bastard 'con ilustrarlo a partir de un ejemplo referido a la rama
textil manufacturera (Cuadro 7.24): estudiando la tenencia de
‘acciones en las empresas dominantes que constituyen dicha rama se
constatd la existencia de un grupo de cinco empresas (controladas
todas por lo demés por el mismo grupo familiar) fuertemente entre-

lazadas desde el punto de vista patrimonial.

Cuadro 7.24
PORCENTAJESZ/DE PARTICTPACION EN EL CAPITAL MAS RESERVAS, ACTIVOS TOTALES E
INGRESOS BRUTOS DE EXPLOTACION DE LAS MAS GRANDES EMPRESAS INDUSTRIALES
DEL GRUPO 231 DE HILADO Y TEJIDO, CONSIDERADAS AISLADAS Y ENTRELAZADAS
PATRIMONTAIMENTE. CHILE, 1968. -

: Co N - Capital mds Reservag Activos Totales ﬁng:§siztgzg§§§=
Las ma3s grandes - e exp
empresas del grupo Aisladas |Entrelaz. |[Aisladas| Entrelaz. Aisiadas|{Entrelaz.
231 _ 7 % % | % % %
La mayor L 21 25 | 17 27 15 28
Las dos mas grandes ‘ 31: ) 46 27 44 22 43
Las tres mas grandes -S40 | 56 - 36 54 - 33 51.

| Las cinco més grandes | 50 - 63 49 60 45 .. 57

- Fuente: Gasic, G., op.cit., pag.35.
Nota: a/ Los porcentajes estan calculados sobre el total de Capital mis Reservas,
Activos totales e Tngresos brutos de explotacidn del total de 82
Sociedades AnGnimas ‘que integran el grupo 231 de Hilado y Tejido.

1/ Véase Garretdn, 0. y Cisternas, J.; y Gasic, G., opS.cits., passim.
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~Puede - apreciarse que cuando se toman las empresas dominantes
como unidades no entrelazadas patrimonialmente (concentracidn
©sectorial) la-participacidn de las tres més grandes -llega al 40% .
del capital més reservas del sector, mientras que cuando se las
considera entrelazadas su participacidn en el mismo indicador : .
alcénzapa\SG%, es decir, que se obtiene un aumento sustancial en
el nivel de concentracidn. Una situacidn similar se observa en .

el resto de-los sectores productivos.

Por “lo demds, todos los andlisis del control interempresarial .
via la propiedad del capital accionario llegan a una misma eviden-
‘cia: la existencia de un pequefio nimero de grupos econdmicos que
opera su control sobre las grandes empresas no sdlo a tiavés de
formas de concentracidn horizontal (control de varias empresas de
una misma rama de produccidn, lo que significa control del mercado
respectivo), sino bajo-la forma de conglomerados, es decir de conjuntos de em- .
presas¢n03relacionadas:productivamente entre ellas (por dedicarse a las mas di-
versas actividades) cuya gestion y funcionamiento son manejados de manera centra-
lizada. Como es habitual en estos casos, el control por propiedad patrimonial se
ve reforzado por la existencia de directorios entrelazados entre las empresas de
un mismo grupo, signo inequivoco de vinculacién entre empresas que, en principio,

aparecen como: totalmente auténomasl/@

Cada uno de estos conglomerados define o se identifica con
uno de los grupos econdmicos dominantes en la economia. Su vincula-
cidn por control patrimonial o por entrelazamiento de directorios 5
alcanza a empresas de la mas diversa indole: industriales, comer-
ciales, financieras, de servicios, etc., demostrando que son ellos
los duenos en unas vy otras. Por ejemplo, uno de los grupos econo—
'mlcos mas 1mDortantes de la economla chllena controlaba, hacia
1970, un conjunto muy’ diversificado de. grandes empresas como se

aprecia en el Cuadro 7.25.

1/ Véase Garretdn, 0. y Cisternas, J., op.cit., grafico de los
cruces de directorios en las més grandes empresas del sector

textil;--pag. 31.
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L o , - Cuadro 7.25-
PORCENTAJES DE. PARTICIPACION DE UNO DE LOS MAYORES GRUPOS ECONOMICOS EN EL
CAPITAL ACCIONARIO DE ONCE SOCTEDADES ANONIMAS. CHILE, 1969. ( QﬁLw@ Lwapd? )

T% del capital % del capital
Empresa al Tipo de empresa Rango de la mis reservas del|accionario que
presas po P empresab/ total de S.A. de|posee el grupo
‘ la rama .- R
#1 - 7| Productos lacteos | Sin dato | 8in dato o © 20,0
' Alimenticios varios] = 1 : 33,4 23,2
3 - | Pesqueray '
- .| conservera- 5 - 9,8 v 3743
4 | Aceites y alcoholes 5 _ 5,6 : : 42,6
Confites. e | 2 ‘ 30,5 - 67,2
Cerveza y bebidas _ v - T
no alcohdlicas 1 , 64,4 . l6,1
7 'ﬁ;Embotelladora Sin dato | Sin dato B 48, 3;}
8 Cadena de diarios 1 35,5 » 100 0
'~ | Editorial | 3 94 | 100,0
10 ‘Productos quimicos | _ I
oo |yt detergentes 1 ’ 27,8 .l 50,0
+11. "+ | Banco comercial Sin dato ' -Sin dato 38,2
Fueﬁfe Ga31c,.' _E*c1t , pags.40 y 44 y Anexo I.

Notas: a/ Las 10 empresas controladas por el grupo representaban en 1969 el
6,32% del capital més reservas de las sociedades andnimas 1ndustr1al—
manufactureras chilenas.

b/ El rango de la empresa corresponde al lugar que ella ocupa en la’
~ordenacidn de mayor a menor segin el monto de capital m3s reservas.
de todas 1as Soc1edades Anonlmas dentro del sector correspondlente

Cabe hacer notar que las 11 empresas analizadas no cubren la
totalidad de aquellas en las que este grupo econdmico tlene partl—
c1pac1on ‘en’ la- propledad Ademas, en varlas otras (dlflClleS de
detectar a partlr de la 1nforma01on dlsponlble), el control por
sparte del grupo se ejerce por medlos dlstlntos de la propledad
accionaria (cooptacidn de' dlrectores, ‘por:. ejemplo) aunque no mencs
eficaces para el logro de sus intereses econdmicos. AGn mas, el
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mismo hecho de que este grupo controle en su totalidad un impor-
tante diario. y una gran empresa editorial trasciénde el mero - ,
ambito del poder: econdmico y otorga al control ejercido un signi-
»flC&dO mayor en termlnos de su intervencidn en la legitimacidn
'Zldeologlca del 91stema.v L
‘ En lo que respecta al ntUmero de grupos actuantes puede
citarse el hecho -aunque sea a mero titulo ilustrativo dada 1la
enorme dificultad para establecer el conjunto de las conexiones-
de que, en 1966, se detectaron 41 grupos mads o menos diferenciados,
aurique por cierto de muy diferente poder econdmico. Desde el punto
de vista de su caricter y funcionamiento dichbs'gfuPOs son de tipo
familiar (o han tenido su origen en empresas familiares) o poseen
una estructura totalmente despersonlflcada, utlllzando técnicas del
tipo portafolio de 1nver81onesl/ Por lo demas, debe destacarse que
estos grupos no se encuentran totalmente desllgados entre siZ/ es
comiin que en una misma empresa industrial se encuentpen patrimonial-
mehte representados diferentes grupos o que su conekién se opere en
base a directores bancarios comunesg, lo qué;obviaménte'redunda en
mayores oportunidades de concertacidn decisional para la elimina-
-cidén de la competencia, o, dicho de otro modo, en me]ores condl-
- cliones para la. unlflca01on de -Sus 1ntereses en tanto clase caplta—
»rlista. Un ﬁltlmo pero nho menos 1mportante aspecto, es que estos
grupos estén aliados a los monopolios extranjeros en una relacidn
que es’ m&s de asocmac1on que de antagonlsmo -lo que Se‘pone de
manifiesto al analizar la participacidn patrlmonlal del capital
extranjero en las empresas dominantes que configuran su espectro

1/ Garreton, O v Clsternas,‘” - E.c1t., Cuadro IX y Anexo 3.

2/ Lo que no 1mpllca la 1nex1stenc1a de las contradicciones inter-
grupos que ponen de manifiesto, por ejemplo, la competen01a
monopolistica y 1la lucha por el control de mecanismos econdmicos
claves; véase, Ramos, S., 9.01t., pag.73.

t§/.Gasic,t < 2.01t., pag.63.
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de actividadesl/— a la vez que detentan los principales resortes

del aparato estata12/

Resumlendo todo lo anterlor, desde el punto de vista de la
estructura de clases sociales podrla dec1rse‘1o siguiente: a) la
burgue81a monopollca chilena estd constituida por un reducidisimo
numero de agentes que detenta en sus manos el control de toda la
estructura concentrada de la economla, es decir, una altisima.
proporcidn de la propiedad, la riqueza y el poder econdmicos;

b) la divisidn cl&sica entre fracciones industrial, mercantil,
bancaria o.financiera no existe dentro de esta capa hegemdnica,
éonstaténdose mds bien su segmentacidn en grupos econdmicos homo-
géneos desde el punto de vista de la diversificacidn de sus -acti-
vidades; c)'aﬁnque puedan existir contradicciones entre dichos
grupos éstas no sb6lo no son antagonlcas sino que existen formas de
concertacidn intergrupos en defensa de los intereses del conjunto
de la capa hegemonlca,_lo que podria traducirse a.plazo en la-
emergenciaide un ﬁnica\ébmpiejo unificado de dominacidn econdmica;
d) la gfan burguesia chilena estd aliada al capital extranjero de
1os grandes monopolios internacionales, vale decir, a la gran
burguesia del centro hegeménico a nivel mundial; e) por Gltimo, los
agenfés que forman parte dé‘esta capa dominante est&n estrechamente
vinculados'a la dirigencia politica burguesa, operando por esta

via la subordinacidn del aparato estatal a la consecucidn de sus

pr pios intereses de clase.

1/ En los acapltes anteriores se presentaron datos acerca de la
penetracidn del capital extranjero en la Mineria, la Industria
Manufacturera y los Bancos. La presen01a de CE se constata
también en sectores tales como Electricidad, gas y agua, Trans-
porte. y, comunicaciones, Comercio, Servicios y particularmente,
en las empresas dominantes de cada sector. Véase al respecto

' ‘Garretdn, 0. y Cisternas, J., O 2.01t‘, Cuadro IV, pag.36.

2/ De 27 nombres de ministros de Estado en los dos goblernos exis-
tentes en Chile entre 1958 y 1970, 20 eran abogados al ‘servicio-
de las grandes empresas, gerentes o grandes capltallstas y agri-.
cultores rlcos, s0lo 6 eran profesores, médicos y de otras pro-
fesiones no vinculadas dlrectamente al mundo de los negocios.
Véase Cademartori, J., o op.cit., pag.226.
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7.2.3.. LA BURGUESTA FUNCIONARTA.

La fraccidn funcionaria de la burguesia comprende al conjunto
de agentes que, sin estar sometidos a“ninguha forma difécta’ni
indirecta de explotacidn,” ejercen de manera actlva fun01oneo que
contribuyen a la reproduc01on de las rela01ones de produc01onA
capitalistas y a la reproduccidn de los factores materlales (medios
de produccidn) y personales (fuerza de trabajo) del proceso de
trabajo capltallstal/ En cada caso, estas funciones 1mpllcan
determinado tipo de practlcas por parte de dichos agentes: repre—
sivas, en el caso de los proceésos juridico- polltlcos, 81gn1f1cantes,
en el caso de los procesos 1deologlcos9 de 1nvestlgac1on 01ent1flca
y-calificacidn 'y mantenimiento de la fuerza de traba]o, en el caso
de los procesos indirectamente economlcosz/ De acuerdo a esta ,
conceptualizacidn, la burguesia ‘funcionaria esth constltulda por
loc ‘ocupantes de 1los altos cargos ‘del Goblerno, 1as FP AA.,‘la '
Justicia, la Universidad -vale decir, por los agentes que . detentan
el control de los principales aparatos 1deologlcos y repre81vos
de Estado- asi como también por los altos directivos de los centros
de salud- y asisténciales y de los organismos de 1nvest1gac;on_
cientifica. En otros términos, se trata fundamentalmente de los
funcionarios de la burguesia especializados en el cumplimiento de
las funciones’de dominacidn-legitimacidn Que, aunque secundariés,
son 1ndlspensables ‘para la reproducc1on (ampllada) del proceso de

produccidn econdmica capitalista.

Por la indole eminentemente profesional de estas funciones
y por su separééién de los procesos de produccidn y circulacién
capltallstas, la burgue31a func1onar1a presenta rasgos que- per-
miten caracterlzarla ‘como* una fracc1on de limites m&s precisos que
los que hemos pogldo_observar en el casq de 1aﬂburgue81a empresarial,

1/ Vease, Cap 3 - parag.3.1. 5. o
2/ Véase, Cap 2 Def1n1c1ones 14 1 y 15.1 vy Cap 3 pardg.3.1.2.

N




- 321 -

lo que no 1mpllca claro. esta 1a 1nexlstenc1a de agentes que
puedan desempenar alternatlvamente funciones econdmicas y fun-
ciones no economlcas, nl la carenc1a'de vinculaciones estrechas
(sobre: todo en la. capa domlnante) entre estos dos segmentos
burgueses." ' .

En tanto fraccidn, podrian distinguirse dentro de :Xa burgue-
sia funcionaria diferentes capas de acuerdo a la ]erarqulza01on
e importancia de las funciones desempefiadas. En partlcular,'
podria distinguirse el estrato de agentes en cuyo seno se generan
las decisiones concernientes a los pr1ﬁ01pa1es procesos coadyu-
vantes (organizacidn y fun01onam1ento del Goblerno, la Admlnlsfraci6n
Piblica y los aparatos ]urldlcos y repre81vos, formulac1on de pOll—
ticas econbmicas; concepcidn y formas de instrumentacidn del
sistema educacional y los medios de comunicacidn de ‘masasj; orien-
tacidn en materia de formacidn de recursos humanos y de “investiga-
cién cientifica; etc.), de aquel o aquellos otros que aseguran més

bien el cumplimiento de dichas decisiones. . En el estrato superior

se situarian, -como lo hemos visto para el caso chileno- los fun-
cionarios estatales vinculados a la capa hegemdnica dela burgue-
sia empresarial, precisamente aquellos que p051b111tan la utlll-
zacidn del Estado en beneficio de los intereses monopollcos.,

Lamentablemente, a pesar de la gran significacién que reves-
tiria el estudio de.la composicidn interna de la burguesia funcio-
naria, en especial de su capa superior y de los vinculos de esta
Gltima con la gran burguesia empresariai, 105'dafd$ ¢ispoﬁib1es
sdlo permiten hacerse una idea muy simplista de las caracteristicas
del fendmeno. o

En el Cuadro 7.26 se presenta la distribucibn de los agentes
sociales incluidos dentro de la burguesia funcionaria segln el
tipo de proceso en el que se hallan insertos. ' ' e
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Cuadro 7.26.
BURGUESTA FUNCIONARIA DISTRIBUCION POR PROCESOS COADYUVANTES
CHILE ., 1970

Frecuencia Frecvenc1a

Segmentos de la Burguesia Funcionari
gmen e ure a Absoluta Relativa %

- Funcionarios Ejecutivos del Gobierno 4.640 21,3

(Ramas Ejecutiva y Legislativa. Instancias
Nacional, Provincial y Municipal. Incluye
funcionarios de nivel alto v medio).

- Abogados, Jueces y Magistrados . 5.460 ‘ 25,2

(Compuesto principalmente por funcionarios
del Poder Judicial pero tambidn por abogados
‘asalariados en entidades privadas. Incluye
funcionarios de nivel alto y medio).

~ Funcionarios Ejecutivos de la Educacidn, 1.740 7,8
los Medios de Comunicacidn de Masas,
Organismos religiosos, etc.

(Compuesto principalménte por funcionarios
piblicos pero también privados. Incluye
funcionarios de nivel alto y medio).

~ Funcionarios Ejecrtivos de los Centros de 6.540 30;1
Salud y Asistenciales. '

(Compuesto principalmente pov func1onar10s
y médicos de niveles alto y medio, en ins-
tituciones piiblicas pero tambin privadas).

1= Otros Agentes ideoldgicos, Juridico- 3.420 15,6
Politicos e Indirectamente econbmicos '

(Compuesto fundamenta]mente por intelectuales
profesores, abogados v medlcos que se des-
‘empefian’ como Empleadores en la actividad
privada).

Total Burguesia Funcionaria | 21.800 . 100,0 -

Fuente:>Cap.10, Cuadro 10.22,
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Wi Segun estgs datos la fracc1on funcionaria estaria compuesta

por unos 22.000 1nd1v1duos (0,9% de la PEA total)—/que represen—”

tarlan cérca del 28% del total de la burgue81a, de los cuales més
del 80% son asalarlados y la mayor parte de estos ultlmos se des-
empefia en instituciones publlcasg( Poco més de 20% de ese total
- desempefiaria funciones inherentes a la administracidn de gobierno
en sus diferentes instancias; 25% lo haria en el poder judicial - ’
¥y la administracidn-de la justicia; 8% tendria a su cargo la ges-
tidn de ‘las instituciones educativas y los medios de comunicacidn
de'masas; 30% la de los centros de salud y asistenciales, mientras
que un 15% estaria compuesto por intelectuales, profesores, aboga-
dos y médicos que se desempefian como Empleadores €n el sector
privado. Pero, a decir verdad, ni estas cifras de distribucidn
por tipo de procesos son confiables ni, lo que es mis importante,
permiten hacerse una idea aunque sea somera de la estratificacidn

del_conjuntoé{

De todas maneras, para 1los puntos que ‘interesa destacar aqui
-a saber: el caridcter monopolista de Estado del capltallsmo chlleno
y la utilizacidn de recursos plblicos e ‘instrumentacidn de 1la
accidn del Estado en beneficio de la gran burguesia interna y de

1/ Ni siquiera la cifra total es completamente conflable por cuanto
1ncluye a todos los médicos y abogados asalariades sin ninguna
jerarqulza01on interna (y por lo tanto presumlblemente a agentes
de la pequefia burguesia funcionaria) y excluye & los altos
representantes de las FF.AA. y presumiblemente a funcionarios
medios y altos del sistema educacional.

2/ Los datos impiden discriminar entre instituciones plblicas y
privadas.

3/ Para algunas referencias sobre la extraccidn social de la

plana mayor de funcionarios en los poderes Ejecutivo, Legislativo

y Judicial y en la Administracidn Pablica y las FF.AA.,

véase Cumplido, F.: E1 aparato estatal seglin el derecho

constitucional chileno, en Cuadernos de la Realidad Nacional,

CEREN, N°15, Especial. Diciembre dey1972 Santiago de Chlle,

pags. 225-245; Cademdrtori, J., op.cit., pags 224 229.
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los grandes monopolios extranjeros que hacen factible los altos
funcionarios del aparato estatal -no es indispensable (ni seria
suficiente) mostrar las vinculaciones sociales y politicas de los
agentes de la burguesia funcionaria con los representantes directos

del capital.

Mucho més'pertinentera un tal efecto es analizar los mecanismos
directos (mantenimiento de las condiciones de realizacién de la
ganancia capitalista; produccidn directa en sectores indispensables
y/0 no rentables para la actividad privada; facilitamiento del
proceso de acumulacidn; etc.) e indirectos (politicas de precios y
salarios, politicas tributarias y arancelarias; regulacidn de la
entrada y la actividad del capital extranjero, etc.) a través de
los cuales el Estado actfla para asegurar la reproduccidn ampliada

del capital monopolista.

Si bien no nos es posible incursionar aqui en este tipo de argu-
mentacidn de carécter eminentemente econdmico, bastard con indicar
al respecto que el complejo mecanismo por medio del cual el capi-
talismo monopolista chileno pasd a la fase de capitalismo monopo-
lista de Estado, vinculado y subordinado a los grandes monopolios
extranjeros, se encuentra exhaustivamente descripto en la litera-
tura econdmica nacional, la que ha proporcionado los elementos de
juicio esenciales para sustentar la afirmacidn de la alianza
existente entre la clase dominante interna y la gran burguesia

1/

del centro hegemdnico=.

1/ El an&lisis mis detallado. sobre este tema se encuentra en:
Ramos, S., op.cit., pags.74-88; véase también Aranda y Martinez,
op.cit., pags.152-170; Cademartori, J., op.cit.,pdgs.222-249;
Brodersohn, V., op.cit., pags.334-338. f
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"7.3& LA PEQUENA BURGUESIA

. Hablamos deflnldo a la Pequena Burguesia como a un conjunto
de agentes caracterlzados por la amb1va1enc1a de su p03101on SOCldl,
la que comblna rasgos espe01flcos de 1la clase explotadora y de las
clases’ explotadas de1 modo’ de produ001on capltallsta. En base a
‘la naturaleza especifica de las practlcas de los dlferentes agentes
pertene01entes a esta clase social se habian dlstlnguldo dos frac-
ciones: la pequefia burgue81a propietaria (PBP) y la pequena burgue—
“ gia funcionaria (PBF)— Segun nuestros datos, en 1870, la pequena
burguesia chilena (excluida la afecta a’ la produ001on agropecuarla)
comprendia aprox1madamente 500.000 ayentes (1o que representaba
-27,3% del total de la PEA no agrlcola) de 1los, cuales cerca de
300.000 corresponderia a la fraccidn propletarla y el resto a 1a'
funciénaria. Dada la especificidad de cada uno de estos conjuntos
..-conviene analizarlos por separado.

7.3.1. LA PEQUERA BURGUESIA PROPIETARTA (EXCLUIDO SECTOR
AGROPECUARIO).

La pequefia burgues1a propietaria comprende al conjunto dé
agentes cuyas determ1nac1ones corresponden a la Forma de Producc1on
Mercantll Simple (FPMS), en partlcular, a los pequenos productores
'1ndepend1entes de la industria y la produ001on agropecuarla v a los
pequefios comer01antes, quienes; siendo propletarlos de medlos de
producc1on o de trabajo, desarrollan sus act1v1dades 51n contratar
mano de obra asalarlada (o ha01endolo en: magnltudes no SIgnlflca~
tlvas) y establecen rela01ones mercantlles entre’ ellos o con

agentes correspondientes a otros modos de . produ001on2/

Por:: 1o
demas; seglin se viera oportunamente, en una soc1edad como 1a
. chilena, la FPMS coexiste subordlnada al. MPC lo que. 1mpllca su -

total dependen01a respecto a la estructura y dlnamlca de la act1v1dad

1/ Vease, Cap 3, parag 3.1.5.
2/ Véase, Cap.3, parig.3.3.
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capitalista, dependencia que, a su vez, hace de la pequefia burguesia
propietaria una clase que aunque propietaria de sus medios de
producc1on o trabajo es al mismo tiempo una clase explotada por el

capital. De ahl la ambivalencia de su posicidn soc1a11

_ En paragrafos anteriores, al analizar 1nforma01on‘referida a
»las unidades econdmicas de algunos sectores de produccidn, se hizo
reférencia a cilertas caracteristicas de la pequefia burguesia mer-
~cantil, en especial al considerar el estrato artesanal de la
‘industria manufacturera y el sector "atomizado" del comercio al por
méﬁor, En este momento nuestra atencidn se centrara en la compo-
sicidn interna del conjunto de agentes sociales incluidos dentro
de la PBP, conjunto que comprende a la totalidad de los Trabajadores
por Cuenta Proplaglde todos los sectores de actividad, tanto del-

proceso directo de producc1on como del prcceso de circulacidn.

En el Cuadro 7.27 se presenta la distribucidn de dichos agentes
- . / . . .
segun grandes grupos ocupa01onales§'en diferentes ramas e acti-

vidad econbmica.

1/ Véase Cap. 5, parag.5.2.

2/ En realidad, dentro de la pequefia burguesia propietaria se han
clasificado también algunos agentes que figuraban en el censo
como Empleadores, pero que, por la indole de sus actividades,

-se considerd que emplvaban mano, de obra en magnitudes tan redu-
cidas que los ha01an asimilables a los Trabajadores por Cuenta
Propia de la misma rama de actividad. Sobre el total de ’
292.000 agentes incluidos dentro de la PBP, 13.280 son Emplea-
dores que se descomponen de la siguiente manera: 2.540 traba-

- jadores de la industria textil y del vestuario: 3.440 trabaja-
dores calificados de los servicios de reparacidn; 3.180 conduc-
tores de vehiculos motorizados. Dada su escasa significacidn
cuantitativa y su similitud con los trabajadores independientes
en esas mismas ramas no parece necesario discriminarlos en el
andlisis. (Véase Cap. 10, Cuadro 10.23).

3/ Estos grupos ocupa01ona1es corresponden esencialmente a una des-

agregacidn por ramas de actividad del grupo de la CIUO "Obreros

calificados™. (Véase Cap. 10, pardg.10.3.1.). Por el hecho de

utilizar una muestra censal no es posible obtener informacidn .

mas desagregada sobre las ocupaciones incluidas en el grupo.
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Cuadro 7.27,
PEQUENA BURGUESIA PROPIETARIA(a) DISTRIBUCIOV SEGUN CRANDES
GRUPOS OCUPACIONALES. CHILE, 19870.

, R . T '
. : ' Frecuencia Frecuencia

Grupps ocupac%onales en la PBP.  Absoluta | Relativa % |
- Trabajadores con calificacidn té@cnica f

en la industria manufacturera, la

construccidn.y el transporte L 7.220 : 2,5
- Trabajadores calificados en las 1ndustr1as;

de bienes de consumo corriente | .53.720 18,4
- TrabaJadores calificados en las industriaSl

de bienes intermedios i 6.960 2,4 -
- Trabajadores calificados en las industrias|

de.consumo durable ‘ , 2.800 ’ L0
= Trabajadores calificados en los servicios '

de reparacién . o _ 51.820 17,7
- Trabajadores calificados en la mineria ; 4,920 1,7
- Trabajadores calificados en la construccidn 6.720 2,3
- Conductores de vehiculos de transporte % 27.909 ‘ 9,5
- Comerciantes minoristas establecidos 99,460 | 34,0"i
- TrabaJadores calificados en los serv1c1os

- personales 20.660 7,1
- Boteros, lancheros y pescadores o

1ndepend1entes : : 10,199 » 3,4

T’otal o . ] 292,900 |  100,0

Fuente: Wuestra del Censo de poblacidn de 1979. - Proyecto OMUECE—CELADE.f‘
‘Nota: a) Excluido sector agropecuario. o ‘ ‘
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Seglin estos datos, la pequefia burguesia propietaria estd
compuesta por unos 300.000 agentes que repfesentan 12,6%'dé la
PEA total. Puesto que este total exdluye a los trabajadores en
actividades agropecuarias, podria aceptarse a grosso modo que
ese cohﬁﬁnto constituye lé'pequeﬁa burguesia mercantil urbana:
esta 1ltima representaria entonces 16,1% de la PEA exclulda la
produccidn agropecuaria. '

En su composicidn interna predominan esencialmente los pequefios
productores independientes de la industria manufacturera -en su
mayor parte trabajadores por cuenta propida con ocupaciones simi-
lares a las de los obreros asalariados calificados de sus respec-
‘tivas ramas de actividad- quienes en nfimero cercano a 115.000 repre-
sentan casi 40% del total de la clase. Dentro de la IM estos
pequefios productores estidn fuertemente concentrados en dos sub-
sectores. En primer lugar, en las industrias productoras de bienes
de consumo corriente (54.000 agentes que representan 18,4% del
total) tales como alimentaci®n, carpinteria, calzado y, muy
particularmente, producciSnpde textiles y vestuariol{ En efecto,
en estas dos Gltimas ramas se iﬁcluyen unos 35.000.trabajad0rés
en industrias familiares (modistas, sastres, elaboracidn de hilados
y .prendas de vestir por encargo, etc.) que agrupan a dos tercios
de los productores independientes del subsector de bienes de

2/

consumo corriente y representan 12 del total de la PBP%. En segundo

1/ Esta composicidn corrobora la observada a partir del censo de
los establecimientos industriales artesanales (pardg.7.2.1. B)
supra) con una sola diferencia: se observa ahora un mayor nimero
de industrias familiares en las ramas textil y del vestuario, lo
que-debe atribuirse a la mayor.cobertura del.censo de poblacidn
para este tipo de actividades desarrolladas fundamentalmente en
el hogar.

2/ Es posible que este total sobreestime el volumen de la PBP en ese

subsector por cuanto incluye a los hilanderos y tejedores del arte-

sanado tradicional de zonas rurales y/o indigenas, cuya categorl-
zacidn dentro de la PBP es quizis cuestionable (esto vale también
para ciertos artesanos y alfareros del berro y la loza que flguran

(Continlia nota en pag. sig.)
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1ugar,»se encuentran el grupo de los traba]adores 1ndepend1entes
de 1os serv101os ‘de repara01on (52.000 agentes y 17,7% del total)
compuesto prlmordlalmente por mecénicos de automotores, ‘

electricistas-reparadores, zapateros, cerra]eros, etc.).

‘E1l otro gran segmento de 1la pequena burgue81a propletarla
esta compuesto por los comer01antes establecidos —propletarlos
en su ca81 totalidad de unidades de carédcter famlllar-, gruporv
que comprende unos 100.000 agentes y representa 34% del total

de la clasel/

A estos dos grandes segmentos —que subsumen en conjunto 3/u4
partes de la pequefla burgues1a mercantil, le 81guen en 1mportan01a
los propletarlos conductores de vehiculos de transporte (camloneros,

tax1stas, etc ) en propor01on cercana al 106,y los prop etarlos

2/ (Continuacidn) en el subsector de industrias de blenes ‘interme-
dios). Lamentablemente, la informacidn disponible impide efec-
tuar esta desagregacidn tan pertinente a los fines del andlisis.
Cabe destacar no obstante que en Chile este grupo es muy reducido.
Por otra parte, es seguro que entre los Trabajadores por Cuenta
Propia en 1la producc1on de textlles y vestuario debe existir una
significativa proporc1on de mujeres, qulenes, por efectuar tales
actividades en el propio hogar con carécter parcial o esporadico,
derivan pr1n01pa1mente sus medios de subsistencia del jefe del
hogar, habiendo debido por 1lo tanto ser c1a51f1cadas en la misma
posicidn que este Ultimo (vease, Cap:6, parag 6.4). Es‘'este
otro ejemplo de las limitaciones que nos impone la 1nforma01on
(véase Cap.10, pardg.10.1).

1/ Lla gama de31tuac1ones que se presentan dentro del conjunto de

- los trabajadores 1ndepend1entes del comercio hace muy. dificil

“establecer separa01ones nitidas entre aquellos que forman parte
de la PBP y los que integran el subproletariado.las’ categorlas
censales no permiten distinguir esta variedad de situaciones so-
ciales cuando s0lo se dispone de informacidn sobre la rama de-

~actividad.  La'complejidad del asunto queda de manifiesto.isi!se
con51dera, por ejemplo, el caso de los vendedores. de! perlodlcos
y:pevistas: dentro de la categoria considerada se encuéentra

‘desde el suplementero ambulante hasta el propietario de’ uno o
‘varios comercios establecidos (quioscos) atendidos por éste y
'sus familiares. Debe quedar en claro, no obstante, que el

grupo de 100.000 agentes que aqui consideramos'éxcluye los

individuos que declararon ser vendedores ambulantes, por lo: que
puede considerarse que en su mayor. parte son pequenos comerw
1Clantes mlnorlstas establerldos. R -
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1ndepend1entes de establecimientos de servicios personales con

un

7% del total (restaurantes, casas de pen81on, tintorerias,

fotografla y bpticas, etc. 'y, muy especialmente, peluquerias y

salones de belleza)l{

.Antes_de pasar a interpretar estos datos es interesante

complementarlos con el analisis del nivel de instruccidn corres-

pondiente a los trabajadores por cuenta propia de la IMky del

comercio, es decir los dos grupos mayoritarios de la PBP (Cuadro
7.28). |

El perfil de instruccidn promedioc de los productores inde-

pendlentes de la industria manufacturera es apenas més elevado que

:el

inferior al de los técnicos industriales asalariados=.

correspondlente al proletariado calificado del mismo sector e
2/
Un 31 3%

carece de instruccidn o, si tiene alguna, no completd el ciclo

primario; otro 44% posee un nivel de estudios equivalente a este

iltimo ciclo o estudios secundarios incompletos: sbdlo un' 12% completd

la

escuela secundaria o carreras de caridcter técnico-pro‘esional.

Este perfil:-presenta algunas diferencias seglin los subsectores

industriales: en la produccidn de bienes de consumo corriente el

‘nivel de instruccidn es mas alto que en ei'conjunto de la IM y en

los otros subsectoresi{ Por el contrario en la produccidn de bienes

intermedios -que comprende fundamentalmente al artesanado tradicional-

el

nivel promedlo es sensiblemente mas bajo. Los otros dos sub-

sectores se asemejan al promedio. Por otra parte, merece destacarse

que el perfil educativo de los comerciantes es précticamentexidéntico
-al.

del conjunto de los pequefios productores independientes.

1/

fwin
~N S

En las dos filtimas ramas existe un fuerte predomlnlo de- trabajo

- femenino. Segln los datos del censo de poblacidn de 1370, el ntmero

de - trabajadores independientes en actividades conexas con las pelu-
querias, salones - de belleza y andlogos estaria prdximo a 10.000,

lo que da una idea de la importancia de este tipo de ocupaciones

en el trabajo femenino que se ‘desenvuelve dentbo de o en unidades
anexas al hogar.. : :

Véase Cuadro 7.35 rlnfra.

Con caréacter de hlpotegls puede expllcarse esta diferen01a por el
hecho de que este subsector incluye un nimero 51gn1f1cat1vo de
trabajadoras femeninas, quienes, a pesar de poseer un nivel de
estudios igual o superior a la secunaria completa, una vez casadas
desarrollan en su hogar tareas artesanales relacionadas con la con-
feccidn de textiles o vestuario, por lo general en base a pedidos

o encargos provenientes de comerciantes y/o consumidores.



Cuadro 7. 28.

”Notas, a) Se excluyen los Trabajadores por Cuernta Propia que fueron clasificados como Subproletarlos

NIVEL DE INSTRUCCION DE LOS TRABAJADORBS POR CUENTA PROPIA( )EN LA INDUSTPIA
MANUFACTURERA Y EL COMERCIO(b). CHILE,1970. '
Bienes de |.. Bienes de . . | Total ;
S ; ,
. ectores Consumo ?linized.o' Consumo ierz;zlos Industria |Comercio
vael de Instruccion™ Corriente - ? ermecios Durab.y Cap, ~eparac. Manufact.
Sin instruccidn 3,8 8,8 3,1 4,6 4,5 5,2
?rimaria incompleta 22,7 36,7 29,2 29,6 - 26,8 26,3
‘Primaria completa - 24,3 18,6 23,6 24,5 24,0 19,1
Secundaria incompleta' 21,6 15,8 16,8 19,8 29,3 23,0
Secundaria completa 2,7 4,1 6,2 2,2 2,7 5,6
Técnicas cortas - 4,5 1,0 3,7 2,7 3,5 2,1
Técnicas largas 7,0 0,8 3,1 2,5 4,5 2,8
Universitaria incompleta 0,5 1,3 0,6 0,5 0,6 1,0
Universitaria completa 0,2 0,8 0,6 0,3 0,3 0,4
Ignorada 12,7 12,1 13,1 13,3 12,8 14,5
Total . % 100.0 100,0 100,0 ~ 100,0 100,0 100,0
R N° Abs. | (51.940) | (7.740) | = (3.220) .| (46.060)| (108.960) ~ (88.960)
fFuente Muestra del Censo de Poblacidn de 1979, Proyecto OMUECE CELADE.

. b) Incluye Comerc1o al por Menor y al por Mayor, aunque este ultlmo representa una c1fra

infima.

.~ TEE
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Presentados estos antecedentes, estd claro que ellos resultan
totalmente insuficientes para esclarecer debidamente la posicidn
en la estructura de clases de la pequefia burguesia propietaria.
Tres son los elementos que deberia al menos incluir un estudio _
concreto de esta clase de agentes: identificacidn de los segmentos
que la componen en,términos de sus tendencias a la expansidn, rede-
finicién o desaparicibn de acuerdo a las modalidades del desarrollo
del modo dé produccidn capitalista; grado y formas de explotacibdn
del conjunto de cada uno de sus segmentos por parte de la clase
capitalista; diferencia o similitud de sus condiciones materlales
de existencia respecto a las de la clase obrera. ' '

Lamenfablemente, para ninguno de estos aspectos se cugnta con
informacidn que permita hacerse. una imagen sistem@tica de la situa-
cidén. En lo que sigue trataremos de abordar estos problemas en
base a datos y estudios fragmentarios y a nuestras ppoplas 1nter—
pretac1ones.~ Para ello consideraremos uno a uno los principales
segmentos ocﬁpacionales que hemos distinguido anteriormente, ayu-
déndonos con las cifras del Cuadro 7.29 que muestran la variacidn
del nlmero aﬁsoluto de Empleadores y Trabajadores por Cuenta Propia'
en las diferentes ramas de actividad, entre 1960 y 1970. Como se
verd enseguida estos datos sdlo permiten apoyar algunas hipdtesis
sobre la e&oiuéién de la PBP pero de ninguna manera cuantificar
este fendmeno o enunciar acerca de &l afirmaciones'¢onciusivas,

Comenzando por los pequefios productores independientes de la
industria manufacturera debe sefialarse que en su interior coexisten
~dentro de una misma ocupacidn genérica- situaciones productivas

1/ '

muy diversas que es imprescindible especificar=.

1/ Esta dlst1n01on sigue en algunos aspectos la cla81f1ca01on sugerlda

por la CEPAL en base a estudios efectuados en América Latina. .
Véase CEPAL: E1 proceso.de 1ndustr1allzac1on en América Latlna,
'Naciones Unidas, Nueva York, 1965, pags.68-69.
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Cuadro 7.29.
EMPLEADORES R TRABAJADORES POR CUENTA PROPIA, DISTRIBUCION SEGUN:
RAMAS DE ACTIVIDAD. CHILE 1960 y 1870.

' \a/ Embleadores “rab. Cuenta Progié
Ramas de Actividad~ | Variac. - Nariac.
196 1970 1960/70 1960 | 1970 s 95,79
Pesca 40 260 220 | 7.689| 8.920| 1.231

Explotacidn de minas y canteras 940 655 | 2.983| 4.800 - 1.817

Industria Manufacturera y
Servicios de Reparacidn

8.055/18.200|19.145 190,795 |110.460| 19.665

|
{ .
811v1cu1tura y extraccidn madera 1 1241 240 116 ' 2. 964 4,940 . 1.976
o
]
l
l

Alimentos 1.533| 2.360 827 | 2.399| 2.060] -330
Bebidas y tabaco ' { 108 320| 212 145 340, 195
Textiles o - : . 895| 1,140 245 ;. 931] 4.380] 3.449
Vestuario y calzado 1.625] 2,940} 1,315 (49,420 35.820| -13.600
Madera ' ' 464 880 416 | 2.252| 4.180] 1.928
Muebles - ‘ 4721 920, © 448 112,219 7.680| ~-4.530
Papel, imprentas y edltorlales 343] 1.100 757 530 1.320) 790
Cuero y caucho ' © 309 420 111 | 1.593| 1.240 =353
Quimicas, petrdleo y derivados - 443 820 377 304 | 360, . 56
Minerales no metalicos v i 252 480 221 705 1.220} . 515
Metdlicas bésicas - 35 840 805 56 800 - 744
Productos metalicos : : . :-587] 700|113 3.633 2.420| =1,213
Maquinaria no eléctrica N 188 400 212 | 3.384 4001 -2.984
Maquinaria eléctrica ;175 229 45 | 3.803 260] ~3.543
Material de transporte 10332 360 28 | 5.024| 280 =4.744
Equipo profesional y diversas | 287| 680 393 | 4.415 929(- -3.495
Servicios de reparacién b/ . = | 3.620] 3.620 - | 46.780| 46.780
Construccidn : .7+ -B53] 3.100] 2.247 |13.5901 11.660| -1.930
Electricidad, gas, aguay . ! N

servicios sanitarios S ' 29{ 320 291 ' 2577 460 203
Comercio 6.096‘19.180 13.084 120.227 120.100| -~ =127
Establecimientos financieros y ‘ i

seguros SR | 1281 300 172 | 780 200 ~580
Transporte, almacenamlento y U i . . .
comunicaciones ’ o 7321 5.020, 4.288 |21.444 26.6401 5.196
Servicios gubernamentales . -~ ... . | 36/ - 940 904 | - 119| .. 600| - 481
Servicios prestados a empresas, . ? o o

al plblico y servicios personales 3.381/10.020) 6.632 ]43.100) 52.860| 9.760
Actividades no bien especificadas .. 970 4.180! 3.210 .| .2.780, 17.280| 14.500
Total ‘ ‘ ‘ ' ' 20,729:62.700 Al 971 306. 728;358“920ﬂ 52”192

Fuente: 1960, XIII Censo de Poblacidn de Chile, 1970 MUestra del Censr de Poblac1on
' ‘de 1970. Proyecto OMUECE. CELADE
Notas: a/ No incluye Agricultura. : .
b/ En la CIIU utilizada en el Censo de Poblacidn de 1960 los Serv1c1os de
Reparacidn no estan desagregados del resto de las actividades industrial-
manufactureras.
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Un primer grupo que cabe distinguir es el del artesanado

tradicional al 'que ya se ha hecho referencia: comprende activi-

dades centradas principalmente en las industrias de consumo
corrlente y blenes 1ntermedlos (textlles, cueros, loza, barro,

etc ) que, en la actualldad representap por lo general :ierta -

Vtradlclon cultural e ‘involucran normalmente elementos de crea01on
,artlstlca. La escasa poblacidn aln llgada a este tipo de activi-

 dadesfen Chile es predominantemente de origen indigena y se ubica’

en las zonas rurales y pequenos centros urbanos de: algunas prov1n—

.cias del norte y sur del pals._rEsta produccidn artesanal, por

lo general, es vendida dlrectamente por sus productores en.esos .

. mismos centros urbanos, aunque una proporcidn relatlvamente ,
 pequena logra llegar a comer01a11zarse en la metrdpoli donde esos
productos son revendidos a precios muy superiores en la medida
que SétiSfacen en parte una demanda suntuaria. Se trata sin duda
"de un sector estancado o blen en vias de desapar¢01on, dado lo

zkex1guo de 1os 1ngresos que obtiene; las crecientes dlflcultades

*fque enfrenta para hacer llegar sus productos al mercado; la compe—
‘Tenc1a con productos similares . elaborados en el sector. fabrll y

la atrac01on que puede ejercer .Sobre estos productores las p051-
bllldades de empleo en actividades mAs estables 'y mejor remuneradas

(reclutamiento de estOs trabajadore independientes como asalarlados

en las explotac1ones agricolas y en la agr01ndustr1a en ias

. zZonas: rurales)

fos

En seguida es posible distinguir el artesanado 1ndgpend1enteA_ﬂ

que se .concentra ba&sicamente en las industrias de consumo . corrlente

(textlles, vestuarioc, calzado) y en algunas act1v1dades 1ntermedlas

(loza, vidrio y mlnerales ,no metallcosﬁ espe01almente los que;'

veonstituyen insumos!de la industria de la construccién)i - Se traté””

,“de pequenos productores 1ndepend1entes prooletarlos de escasos _—

medlos de produccidn dedicados: pr1n01pa1mente a la elaborac1on

:rudlmentarla de manufacturas susceptlbles de .ser. produ01das por el

sector fabril manufacturero. Existe en su interior unAclertoi



- 335 -

predominio de trabajo femeninol/asizcomo también de’ pequefias indus-
trias de tipo familiar en las que uno o mds miembros del hogar
participan en €l proceso de trabajo como "familiares 'no remunerados"
" En la medida que la ?fodﬁdcién'arfésanai indepéndientelgéé
competitiva con la del ‘éstrato fabril de la IM, estid condenada a
~desaparecer con el avance de la industrializacidn y la expansidn
y consolidacidn de las relaciones capitalistas de produccidn en'
los sectores en que opera. Por lo demi&s, este grupo se encuentra
subordinado y es en parte explotado por el gran capital industrial
ya que depende de éste para la adquisicidn de las materias primas
e insumos de produccidn (adquisiciones que a menudo se hacen con
créditos a tasas de interés usurarias) y para la reposicidn o reno-
vacidn de sus medios de trabajo. Ademéds, por su escaso o nulo
grado de organizacidn, no estid en condiciones de acceder al crédito
estatal ni menos de hacer representar sus ‘intereses a nivel
gubernamenta12{ A ello se suma su precario e inestable nivel de
ingreso constantemente sujeto a las reducciones de la demanda en
los periodos de contraccidn de la actividad econdmica, lo que
hace de este sector de la PBP un "lugar" de reclutamiento del

proietariado industrial calificado o semi-calificado. .

" Un tercer grupo estd constituido por la pequena producc1on

Qpr encargo" de los distribuidores o consumidores, cuyos productos

son competltlvos con los del estrato fabrll de 1la IM y que tamblen

'se concentra en el subsector de bienes de COonsumo corrlente (tex—

-~ tiles y wvestuario, principalmente). Se trata de un sector no

-~ 1igado directamente a-la industria fabril (pues no produce insumos
ni repara productos. para ésta), aunque si subordinado a ella por la
compra de insumos, materias primas y medios de trabajo. Difiere

’1/ Segun cifras del censo ‘de pobla01on de 1960, los trabajadores
- por cuenta propia de los grupos 70 (Hllanderos, tejedores,
tintoreros y afines) vy 71 (Sastres9 modistos., peleteros.y

- afines) eran alrededor de 42.000 personas de las cuales 37.000
(cerca del 90%) eran mujeres._ :
'2/ Vease, supra, parag 7 2.2.E).
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de la artesania independientexnd solo por el tipo de productos

elaborados sino ademas porque en este grupo predomina el trabajo )
porg"éncargo" o pedidol/de comerciantes establecidos o consumi-
dores directos, lo que hace que los mecanismos de sujecidn y

subordinacidn al capital comercial e industrial sean distintos.

Una diferencia alin mads importante respecto al grupo anterior
radica en el hecho de que este tipo de produccidn no sblo no
estaria en vias de desaparicidn sino que, por el contrario,
presentaria signos de expansidn, o al menos un crecimiento
"vegetativo” a la par con el crecimiento de la actividad fabril
industrial. Aunque no se poseen datos fehacientes sobre este
.fendmeno parece, en efecto, que la produccidn y comercializacidn
de maquinarias apropiadas para la produccidn de textiles y
" vestuario en el propio hogar, ha dejado una franja -del mercado
para estos productores en la medida que elaboran productos simi-
lares a los del estrato fabril correspondiente pero los venden .

a: precios inferiores. ’

Lahentablemente, comd tanto el artésanado independiehte como
la produccidn artesanal por encargo se concen'tran prééticamenfé
en las mismas ramas de actividad industrial en el subsector de
bienes de consumo corriente, es 1mp081ble analizar la evolucidn
~de la pob1a01on v1ncu1ada a uno v otro grupo a partlr de las c1fras
del Cuadro 7.29, pues las var1ac1ones entre 1960 v 1970 resumen

tenden01as contrapuestas que no es p081ble aquilatar separadamenteg/

Cabria distinguir atn un sector de pequefia produccidn comple-

mentaria de-la industria fabril que se vihcula estrechamente a este

-estrato de la IM a- través del.suministro de partes o insumos,

productos en cuya elaboracidn no cuentan o précticamente no - .

i

1/ En la produccidn por "encargo" se da con frecuenc1a el sistema .
denominado "a maquila' que consiste en que el comerciante o fabri-
canté entrega al pequeno productor artesanal materla prlma en pago

~_ por los productos que &ste elabora.

2/ A esta dificultad se agrega el hecho que los servicios de repara-

cidn en 1960, se encuentran incluidos en la rama de actividad

correspondlente a los artlculos reparados, mientras que en 1970

aparecen como una categorla aparte, lo que impide interpretar

correctamente la disminucidn o incremento de aquellas ramas en

que se concentran los servicios de reparacidn (vestuario y calzado,

por ejemplo).
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existen las, economias de escala. Si bien parte de estos trabaja-
dores 1ndepend1entes se ubican en las industrias de bienes de -
consumo. corrlente (prlnC+Dalmente del vestuarlo)~/ una -proporcidn
1mportante se llga a las act1v1dades de produccidn. de bienes
>durables v de capital (elaboracidn.y acabado. de piezas y partes de
maqulnas-herramlentas) ~aunque las mads de las veces es dificil .
separar. estos ultlmos de los snrv1c1os de reparacidn, ya- .que-
normalmente estos pequefos talleres artesanales se. dedican: tanto

a 1alproducc1onvcomo;a,la reparacidn de. articulos..

“Por su indole, se trata de un sector subordinado al estrato
fabril capitalista, cuya existencia o eéxpansidn deépendé del ¢reci-
miento de este Qltimo y del hecho de que las ‘condiciones bajo las
cuales opera.{relacidn costo-beneficio) hdgan retitable o' conveniente
su presencia a.la gran empresa que los utiliza. En gran medida,
la supeditacién_de estos pequefios. productores a la burguesia .-
ihQustrial se,ba$a,en las condiciones que &sta les puede imponer
yva qué; a menudo, una SOla industria constituye el total de sus:
respectlvas demandas (traba]o por encargo)

Por ultlmo, dentro de la IM se encuentran el:grupo de los

trabajadores 1ndepend1entes de los servicios de reparacidn, compuesto,

como se viera, por mecanlcos.de vehiculos en general,  electricistas-
répafadoresJ zapateros,_cérrajeros, etc. Sobre este sector cabe
‘destacar én general su constante tendencia a la expansidn y
redef1n1c1on en func1on del patron .de desarrollo 1ndustrlal (aumento
\ contrac01on de la producc1on en determinadas ramas de actividad,
apar1c1on de nuevos productos de cons umo durable) y, en partlcular,
el notable aumento de los estable01m1entos de reparac1ones electrl—
‘cas y automotrlces en Cthe 11gado a la expan81on de esas 1ndustr1as

2/

en la decada de 1os anos sesenta—

i " - B RN A . MY . . I PO T

1/ El trabajo de "ojaleras’, por ejemplo° T
2/ Véase supra, parag.7.2.2.C) d). A
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Las cifras del Cuadro 7.29 seﬁalan que entre 1960 y 1970
los trabajadores por cuenta propia en la industria manufacturera
y: los servicios de reparacidn, en su conjunto, aumentaron en
cerca de 20.000 personas, lo que representa casi un 38% del total
del crecimiento de los ocupados en esa categoria. AlGn cuando
para 1960 no se cuenta con informacidn desagregada acerca del
total de dichos trabajadores que corresponde a los servicios de
reparacidn, es posible pensar que una parte importante de ese cre-
cimiento se explica por la expansidn de este tipo de servicios
ya que es probable que en el periodo intercensal considerado, los
trabajadores por cuenta propia en las industrias de consumo
corriente y de bienes intermedios -por las razones antes
mencionadas- hayan disminuido o mantenido su namero.

Resta decir que los trabajadores independientes en los
servicios de reparacidn constituyen por cierto un sector subordi-
nado al capital industrial, en particular, via la compra-venta

de maquinaria e insumos de trabaijo.

El segundo segmento en importancia dentro de la pequefia bur-
guesia mercantil urbana corresponde, como se viera, a los pequefios
comerciantes minoristas establecidos, organizados por lo general
én unidades de carécter familiar que funcionan en pequefios estable-
cimientos dentro o anexos al propio hogar y que, en su gran ‘
mayoria, se dedican al expendio de articulos de consumo ﬁerecibles
(en especial, alimentos y bebidas) y de consumo corriente en

generall/

Aunque no nos sea p031b1e mostrar datos concluyentes, puede
vadmltlrse, en pr1nc1p10, que se trata de ‘un segmento de la pequefia
’burgue81a sino en franca desaparlclon al menos destinado a dlsml—
nuir paulatinamente debido a varias circunstancias: a la constante
reduccidn de sus miegenes de ganancia por la necesidad de competir

1/ Al igual que en el estrato 1nferlor de la burgue81a comer01al
Véase supra, parag.7.2.2.D). : ‘
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con los grandes almaceﬁes vy cadenas de supermercados>a medida

que estas extiendenwsu radio de accidn a todos los barrios de los
centros urbanos; por las alzas de patentes e impuestos y por la
fijacién de precios maximos (normalmente mds frecuentes y estrictas
en el caso de los productos alimenticios); por la incapacidad de
renovar sus stocks en periodos inflacionarios; .etc.. No obstante,

si bien lo anterior puede aceptarse como tendencia general, no

debe olv1darse que en las sociedades dependientes. de Amerlca Latlna
(entre las que se cuenta la chllena) el comercio mlnorlstaken pequefia
escala constituye un sector con un alto grado de flexibilidad en la
absorcidn delvempleo urbano, en la medida en qﬁe requiere una
inversidn de capital relativamente baja, en que la entrada y salida
de la actividad no - presenta limitaciones 1nst1tuc1onales muy grandes,
y en la medida en que depende fundamentalmente de las ex1gen01as
respecto al margen de utilidad por parte de 1los pequenos comerciantes.
En otros términos, es una rama en la que confluye la mano de obra
que no logra ser adecuadamente absorbida por el empleo 1ndustr1al

o las actividades productivas de los serviciosl/ Este hecho, que
esti en la base del razonamiento que se aplica a la expl¢ca01on ’

de la prollfera01on de mano de obra "marglnal" (en nuestros termlnos,
de subproletariado) en las actividades comerciales, merece tamblen
ser tomado en cuenta al considerar la expan81on—contrac01on de
pequefias unidades comerciales que, por sus caracteristicas, son
pertinentemente clasificables dentro de la pequefia burguesia propie-
taria. Un ejemplo de este tipo es el de ciertos trabajadores asa-
~1ariados (offamiliares de un asalariado) que, ‘insatisfechos dehsus
:cond1c1ones de remunera01on o de traba]o y poseyendo un pequefio
capltal provenlente de ahorros personales, tlentan la ”1nstalac1on

1/ Vease CEPAL Creac1on de oportunldades de empleo en rela01on
" .con-la mano de obra dlsponlble, en La urbanlza01on en Amerlca
Latlna. UNESCO Bélgica, 1962, passim.
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por cuenta propia" cuando la coyuntura econdmica es favorablel/

En este sentido, las fluctuac1ones_en‘e1 nimero de pequefios comer-
ciantes minoristas pueden llegar a ser pronunciadas en el corto y
mediano plazo dependiendo de la coyuntura economlca y del nivel ,
geneéral del empleo, mientras que en el largo plazo dependerian de
la eliminacidn, permanencia o acentua01on de los factores estruc-
turales que determinan una absorcibn cuantitativa y cualitativa-
mente inadecuada de la poblaci6ﬁ en el sector de produccidn propia-
‘mente capitalista (se sobreentiende Que en ambos casos esti sub-
“yacente la tendencia al desplazamlento de la pequefia unldad de

comer01allza01on por parte de la empresa capitalista).

Una vez més, 1os datos censales sobre la evolucidn del nlmero

de tfabajadores.por cuenta pfopia en el comercio entre 1960 y 1970
no permiten establecer ninguna tendencia precisa, debido al hecho
de;qge esa categoria censal engloba a los pequefios comerciantes ..
éstablecidos, a los comerciantes estacionados en la via plblica y
a los comerciantes ambulantes. Pero si se considera que estos dos
tiltimos grupos (los que de acuerdo a nuestro andlisis pertenecen
en su mayor parfe al subproletariado) pudieron verosimilmente incre-
mentarse en el periodo intercensal, el mantenimiento de un nfmero
cercano a 120.000 para dicha categoria estaria indicando una.dismi-
nucidn tendencial de la pequefia burguesia comercial. Aquil, como

en otras oportunldades, la interpretacidn topa. con las caracteris-
tlcas de la 1nformac1on dlsponlblez/

1/ A titulo 1lustrat1vo con81derese la notable expansidn que v131b1e—
mente experimentd en los TGltimos afios el nimero de pequenos esta-
blecimientos dedicados al expendio de productos suntuarios o semi
suntuarios (las llamadas bouthues) en los barrios residenciales
de los sectores de altos ingresos de Santiago, en los que el pro-
pletarlo (a menudo mujeres) cuenta con ayuda familiar y/o contrata
no. mas de uno o dos empleados y dispone de un capltal muy reducido
o'a lo mas del necesario para el arriendo e 1nstala01on del local

“en el que muchas veces sblo realiza las mercancias que recibe a
consignacidn. Por sus mismas caracteristicas, la estabilidad de
este tipo de establecimientos es sumamente sensible a la coyun-
tura econdmica,

2/ Por ejemplo, en el Cuadro 7.29 se observa, entre 1960 y 1970, un sen-

sible aumento en el nimero de los Fmpleadores en el comercio, fendmeno en el

cual es imposible discriminar el o los estratos de la burguesia comercial

(incluso de la pequefia burguesia) a los que atafie, por carecerse de datos

fidedignos acerca de la evclucidn del nimero de establecimientns comerciales

(continfa en pagina sigulente)
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Para finalizar con el andlisis de este segmento recordemos que
los mecanismos de subordinacidn y de explotacidn por el gran capi-
tal industrial y comercial son los mismos (aunque quizés intensifi-
cados) que se sefialaron para el estrato inferior de la burguesia
comercialif en particular, la adquisicidn de las mercancias a pre-
cios de monopolios y las condiciones del crédito para el pago de

las. mismas.

Por su parte, la PBP en el sector del transporte esta compuesta
en su mayoria por pequefios propietarios de un sdlo vehiculo, dedi-
cados principalmente a la carga o transporte urbano

. 2 . . s
0 1nterurbano de mercancias—/y en menor medida por propletarios
de vehiculos de transporte urbano de pasajeros. En relacidn con
los primeros (transporte de carga) se trata de un sector sujeto a
constantes cambios en la demanda de sus servicios por parte de las
empresas que los utilizan (en razdn de la expansidn y cortraccidn
de la actividad industrial y econdmica general) y es dable pensar
que su importancia numérica tenderid paulatinamente a disminuir al
ser desplazados por los grandes empresarios del transporte de carga
o por las propias empresas productoras que constituyen sus flotas
particulares de camiones. En cuanto al grupo de pequefios propie-
tarios en el transporte de pasajeros, parece mostrar tendencias
contrapuestas por cuanto su actividad reviste el caricter de pres-
tacidn de un servicio personal -més dificil, aunque no imposible,
por lo tanto, de organizar a gran escala- cuya expansidn depende
fundamentalmente del crecimiento de la poblacidn y del crecimiento
de las areas urbanas, fendmenos ambos que muestran en el tiempo un
(continuacidn nota 2/ pigina anterior)
por tramo de personal ocupadc o vollimen de ventas. Sin embargo,
podria hipotetizarse que dicho aumento corresponde al estrato
inferior de la burguesia comercial el cual, como se dijo anterior-
‘mente (pardg. 7.2.2.D)), presenta caracterlstlcas que apenas
lo deslindan de la pequefia burgue51a del sector.
1/ Véase, supra parag 7.2.2.D).
El transporte ‘de mds largas distancias -cuando es terrestre-

estd en manos de las grapdes empresas que cuentan con flotas
de vehiculos.

frof
S~



signo positivolf. Muy probablemente, el incremento entre 1960 y
1970 de los: Empleadores y Trabajadores por cuenta propia en el
transporte (similares en magnitud y cercanos a 5.000 personas) .
refleje en su mayor parte la expansidn de este tipo de servicio

(Cuadro 7.29). _ , C . ' .

‘Los mecanismos: por los cuales este segmento de la PBP se sub-
ordina a la clase capitalista residen en la fijacidn por esta Gltima
del precio de sus vehiculos y de los repuestos indiépensables, las
condiciones en las que acceden. al crédito y la fijacién por la .

autoridad del precio de sus servicios.

Finalmente se encuentran los trabajadores calificados de los
servicios personales quienes se distribuyen en una amplia gama de
actividades: restaurantes: casas de pensi6n;‘estudios fotograficos;
pequefios establecimientos de tefiido-y limpieza de vestuario vy,
principalmente, peluquerias y salones de belleza. En su seno
pueden coexistir tendencias opuestas: algunés de estos servicios
-los que admiten la introduccidn de tecnologia y son susceptibles
de ser organizados en mayor escala (lavanderias y tintorerias, por .
ejemplo)- pueden llegar a ser absorbidos por la empresa capita-
lista: por el contrario, los servicios prestados directamente a
las personas, es decir, aquellos que suponen una relacidn directa
entre quien presta el servicio (generalmente en base a ura ¢ierta
destreza ‘o habilidad, como en el caso de los salones de belleza) y
el consumidor, es més ‘verosimil que continfien desarrolléndose bajo .
la forma mercantil simple, en cuyo caso su expansibn depende princi-
palmente del crecimiento vegetativo y del nivel .del ingreso. En
ambos casos este tipo de trabajador independiente estad supeditado

-1/ Debe destacarse que el aumento del niimero de propletarlos de
taxis est& relacionado con la incapacidad que, en Chlle, ha
mostrado el sistema de transporte colectivo-de pasajeros (tanto
estatal como prlvado) para atender una demanda creciente. Dicho
aumento se vid facilitado por las franquicias otorgadas por el
gobierno a los compradores de vehiculos de alquiler y por el
aumento de la oferta interna de vehiculos apropiados para tal
actividad.
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a la clase dominante por mecanismos andlogos a los anteriores (en
particular, los precios y las condiciones de compra de sus medios
de produccidn). Cabe sefialar que, en este caso, es aln mis dificil
precisar las tendencias al aumento o disminucidn del grupo en base
a datos censales, ya que dentro de la categoria Trabajadores por
cuenta propia se encuentran sin duda agentes pertenecientes al
subproletariado. Los datos del Cuadro 7.29 parecen indicar un
incremento de los Trabajadores por cuenta propia en los servicios
en general, pero también muestran un fuerte incremento de dicha
categoria en la rama "Actividades no bien especificadas e ignoradas"”
la que, entre 1960 y 1970, aumentd en alrededor de 15.000 personas,
cifra que da cuenta de mds de 1/4 del total de ocupados que
desarrollan sus actividades por cuenta propia. Este solo hecho

inhibe todo intento de interpretacidn.

En sintesis, las consideraciones anteriores en torno a los
principales segmentos de la PBP en la sociedad chilena de 1970
permiten afirmar que esta clase social (o fraccidn de clase si se
recuerda la existencia de la pequefia burguesia funcionaria) no esta
necesariamente llamada a desaparecer, aunque si a modificar. su
composicidn interna de acuerdo a las necesidades de la reprodyccién
“ampliada del modo de produccidn capitalista. En el &mbito: del
proceso directo de produccidn tenderan a disminuir las actividades
manufactureras_o de servicios_organizadas bajo la forma de produc-
cidn mercantil simple que compiten con las empresas capitalistas,
pero, al mismo tiempc, pueden expandirse aquellas que se efectlan
como complemento o correlato de la industria fabril capitalista
(lo que evidentemente implica el desarrollo de formas de subordi-
nacion més directas respecto a la burguesia), al igual que las
basadas en la prestacidn de servicios personales directos dificiles
de organizar en gran escala. En el proceso de circulaciéh,ipor:»
su parte, -aln cuando la tendencia secular sed a subsumir’tqdas\‘
las actiVidadesvcomercialeSﬁbajo la @jida de empresa capitalista-
existen condiciones estructurales que pueden hacer persistir por

largo tiempo (aunque quizds con ciertas fluctuaciones peribddicas)
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la existencia de una pequefia burguesia comercial. En lo que
concierne a su posicidn social, se ha visto que los agentes de
la PBP, alin cuando sean propietarios de limitados medios de pro-
duccidn, comparten con el proletariado su cardcter de clase
explotada por el capital, a través de mecanismos diferentes a la
extorsidn de plusvalia pero no por ello menos eficaces. Por lo
dem@s, en términos comparativos, las condiciones de existencia de
la pequefia burguesia propietaria -evaluadas a partir de los
escasos datos disponibles sobre distribucidn del ingreso por -
categoria de ocupa01on— apenas si se diferencian de las que

corresponden al proletariado 1ndustr1all/

7.3.2. LA PEQUENA BURGUESIA FUNCIONARIA.

La fraccidn funcionaria de la pequeria burguesia comprende al
conjunto de agentes sociales que, estando sujetos a explotaéién
(sean o no asalariados: sean o no asalariados capitalistas) son
portadores de los procesos que coadyuvan a la reproduccidn del
proceso social de produccidn capitalista, y mis especificamente a
la reproduccidn de sus correspondientes relaciones de explotaqiénz{
Su explotacidn. ~directa o indirecta- es el efecto de su subordina—
cidn objetiva a la clase capitalista que detenta el poder de fijar
el precio de: sus serviciosg/de acuerdo a sus propias necesidades
de acumulacidn, por lo que los agentes de la PBF comparten una carac-
teristica que es comiin al conjunto de las clases trabajadoras
explotadas. Pero, al mismo tiempo, dichos agentes contribuyen
activamente (lo que significa que en el contenido de sus practicas

no se desenvuelven como meros ejecutores pasivos) a asegurar

1/ Vease, infra, parag 7.7.

2/ Véase, Cap.3, parag 3.1.5.

3/ Por 1o general no mas alla del costo de ‘1a fuerza de traba]o de
su productor, ‘1o que tiende a hacerlo equivalente al de un tra-
bajador productivo de igual calificacidn. Véase Ibidem. .
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1/

condiciones imprescindibles del proceso de explotacidn capitalista=:
transmisidn e inculcacidn de la ideologia dominante (en el caso

de los procesos ideoldgicos); defensa de la legislacidn adecuada al
funcionamiento de la empresa capitalista y represidn indispensable
para hacerla cumplir (procesos juridico-politicos); investigacidn
cientifica para la reproduccidn ampliada de sus medios de produccidn
y reproduccidn, mantenimiento y calificacidn de la fuerza de trabajo
(procesos indirectamente econdmicos). Esta doble y contradictoria
determinacidn que los define como explotados, por una parte, y

por otra, como agentes indirectos pero activos de la explotacidn

es lo que explica la ambivalencia de su posicidn social, rasgo

que comparte con la pequefila burguesia propietaria.

De acuerdo a esta conceptualizacidn, la PBF comprende a todos
los agentes ideoldgicos (maestros, profesores, periodistas, intelec-
tuales, etc.), a los agentes juridico-politicos (abogados, notarios,
escribanos, suboficiales de la policia y las FF.AA., etc.) y a los
agentes indirectamente econdmicos (investigadores cientificos3
médicos y personal paramédico, etc.), ubicados fuera de los puestos
de poder en sus respectivos aparatos institucionales y subordinados
a la clase capitalista en lo que respecta al nivel de sus medios
de subsistencia.

En el Cuadro 7.30 se presenta la distribucidn de 1osvagentés
que componian la pequefia burguesia funcionaria chilena, en 1970,
seglin el tipo de procesos en los que estaban insertos y segln las
funciones desempefiadas, de acuerdo a2 los resultados que hemos
podido obtener a partir de lérinformacién disponible.

Estos datos indicarian que, en esa fecha, existian alrededor
de 200.000 agentes pertenecientes a dicha clase social, lo que
- representa 8,7% de la PEA'tQtal y 11,2% de la PEA no agricola. -

1/ De ahi la denominacidn de pequefia burguesia "funcionaria': el
término trata de connotar que en el ejercicio de sus practicas
estos agentes se desempefian objetivamente como funcionarios al
servicio de la clase capitalista.
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De ese total poco menos de la mitad cumplia funciones de caricter

- ideolbdgico, preponderantemente relacionadas con la educacidn en

todos sus niveles; otro 40% tenia a su cargo las funciones repre-

sivas y la administracidn de los diferentes aparatos de Estado,

y el resto aseguraba la prestacidn de los servicios de salud y

asistenciales indispensables al mentenimiento y reproduccidn de

“1a fuerza de trabajol{

Cuadro 7.30

PEQUENA BURGUESIA FUNCIONARIA: DISTRIBUCION POR PROCESOS COADYUVANTES Y
' GRUPOS OCUPACIONALES. CHILE, 1970.

K

~ - . . Frecuencia Frecuencia

Segmentos de 1la Pequena Burguesia Func1onar1a! Absoluta Relativa %
; .
Profesores universitarios ! 5.280 2,6
Profesores secundarios z 17.420 8,6
Profesores primarios y afines % 53.240 26,2
: ) i :

Periodistas, escritores, artistas, ;
deportistas, etc. ’} 8.500 4,2
‘Religiosos y asistentes sociales g 6.100 3,0
Total Agentes Ideoldgicos 90,540 44,6
Funcionarios policiales y militares 71.060 35,0
Funcionarios administrativos intermedioséf 9.700 4,8
Total Agentes Juridico—politicqs 80.760 39,8
Funcionarios-paramédicosgl 31,540 15,6
Total Agentes indirectamente econdmicos 31.540 15,6
Total Pequefia Burguesia Funcionaria 202.849 100,0

Fuente: Cap.l0, Cuadro 10.23.

Notasg: a/ Principalmente en instituciones educacionales. Incluye un cierto nimero

de abogados y administradores al servicio de las empresas.
b/ Incluye un pequefio nimero de médicos por cuenta propia.

1/ Analiticamente, las instituciones educativas, ademids de sus funciones ideo-
légicas, cumplen también funciones indirectamente econdmicas relacionadas con
la calificacidn de la fuerza de trabajo necesaria a la reproduccidn del sis=~
tema, diferencia que como es obvio no es susceptible de cuantificar. Es por
ello que todas las practicas educativas fueron clasificadas dentro de los
aparatos ideoldgicos y que los indirectamente econdmicos incluyen sdlo a perso-
nal médico y paramédico (tampoco fue posible discriminar a los investigadores

v cientificos).
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No-obstante, debe advertirse que a pesar de su aparente
precisidn tambidn en -este caso estas cifras representan sblo un
orden de magnitud tanto en lo que se refiere al total de la clase

3 - [ 3 . L4 1
como a su distribucion en los diferentes tipos de fun01ones~(

De acuerdo a su definicidn tedrica, la PBF parederia'donsti—
tuir en principio un conjunto de agentes bastante homogeneo desde
diversos puntos de vista: el de la importancia de la varlable
educacidn en la determinacidn de su posicidn social; el de su
tendencia a expandirse (al menos en términos absolutos y aparte del
aumento acorde con el crecimiento vegetativo de la poblacidn) a’
medida que el modo de produccidn capitalista se reproduce-en forma
ampliada y profundiza su dominacidn, con el correlativo ascenso
cuantitativo y cualitativo de los requerimientos relativos a la
fabricacién de medios de produccidn v a la calificacidn de 1la
fuerza de trabajo y el acentuamiento de las necesidades ‘de legiti-
macidn ideoldgica y defensa del sistema; el de su peculiar caricter
de "punto de llegada" en los procesos de movilidad social, por el
hecho mismo que supone como canal de ascenso individual la educa-
cidn formal (como es sabido, uno de los més importantes en las:
sociedades capitalistas) y existe movilidad estructural ascendente
(es decir, tendencia a ampliarse) para el conjunto de la clase;
el de su insercidn sectorial, Duesto que se trata en su casi tota-
lidad de asalariados vinculados al sector plblico (no productivo)
“bajo gestlon del- Estado capltallsta-; en fin, el de la relativa
homogeneidad interna (para una misma posicidn) en lo‘qué cbncierne
a las condiciones de existencia de los diversoslsegmentos que

componen el conjunto, en tanto sus ingresos son fijados por la

1/ Respecto a lo primero, el total de 1la clase 1nc1uye a los altos
representantes de las FF.AA. y presumiblemente a altos fun01onarlos
de las instituciones educacionales (los que pertenecen en rigor a
la burguesia funcionaria) y excluye.a todos los médicos y abo-
gados asalariados (entre los cuales podrian existir agentes sujetos
a alguna forma de explotacidn. Por otra parte, es posible que esté
subestimando el volumen de los funcionarios intermedios de la
Administracidn Publica. Estos mismos hechos indican que la distri-
bucidn por tipo de funciones tampoco es suficilentemente confiable.
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clase dominante (o sus representantes en los aparatos'estatales)
tratando de minimizar las diferencias entre funciones que le son
1gualmente 1mpresc1nd1bles.

El andlisis concreto de‘la posicidn en la estructura de clases
de la PBF deberia contemplarltodos y'cada uno de estos aspectos.
Lamentablemente, una vez més las caracferisticas“de la escasa :t
informacidn utlllzables nos veda esta p081b111dad como se adver-
tiréd enseguida.- SR ’ )

En lo que respecta a los nlveles educac1ona1es dlsponemos de
los datos con51gnados en el Cuadro 7.31: puede observarse ah1 que
al menos un 86% del conjunto de los agentes de la PBF accedieron
a la ensefianza Secundaria; que al menos un 60% posee un. tltulo
secundario y/o ﬁniversitario ¥y que al menos un. 18% accedid a la
educacibén superior.“Ello significalqﬁe, en promedio, el perfil
educacional de la PBF -ademés de»ser_cdmo era obvio esperar muy
superior al de la clase obrerall— es también sensiblemente m@s
‘elevado que el de la pequefia burguesia propietariaz{ En realidad,
desde este puﬁto de vista, sbdlo es aventajada por la burguesia -

funcionaria, como se aprecia en ese mismo Cuadro.

Debe destacarse, no obstante, que el promedio del conjunto .
depende de los niveles correspondientes a los agentes portadores
de cada tipo de proceso asi como del peso relativo de -estos Gltimos,
elementos ambos que muestran significativas diferencias. ‘En efecto,
los agentes ideoldgicos -el segmento mds numeroso- evidencia un
perfil notoriamente superior al promedio (al menos -un 86% posee
un titulo secundario y/o universitario, lo que da ‘cuenta de la
mayor parte del promedio en estos tramos), diferencia comprensible
puesto que la gran mayoria de dichos agentesﬂtiene‘como funcidn
'espec1flca el 1mpart1r educac1on.  ‘Por el contrarlo, los agentes

jurldlco pOllthOS (constltuldos en este caso exclu51vamente -por

l/”Véaée,hinffa,-cuadro 7.33.
2/ Véase, supra, Cuadro 7.28.



- 349 -

‘miembros de.la policia y las fuerzas armadas, con.obvio ®rédominio
numéricqlde laskjerarquias inferiores) poseen un nivel .d=z instruc-
cidn bastante inferior al promedio (sdlo un:18,8% pdsee un:titulo
secundario y/o universitario lo que, dada su importancia cuantita-
~tiva, da cuenta de una parte- sustancial de los indices promedio .
~correspondientes al nivel de secundaria incompleta 'y niveles
~inferiores). Por sd‘partes los agentes indirectamente econdmicos
{(fundamentalmente personal paramédico) muestra un perfil intermedio
entre los otros dos, aunque m&s cercano al nivel inferiorl{ De .
esto podria concluirse que, en el caso de las funciones inherentes
a los aparatos represivos., la educacidn formal juega un rol menos
determinante en el reclutamiento de agentes que en .el resto.

N Cuadro 7.31 o ,
NIVELES DE INSTRUCCION DE LA PEQUENA BURGUESIA FUNCIONARIA. CHILE, 1970.

. Procesos 41 - Juridico- Indiréctam: Tot.Pquena Total -

Nivel Ideologicos P . Burguesia Burguesia

.2 Politicos | econbmicos . . . .

de Instruccidn Funcionaria|Funcionaria

Sin instruccidn 1 0,2 | 0,17 0,2 | 0,2 ' 0,2
Primaria inéompléta 1,2 4 8,0 3,7 4,1 1,0
Primaria completa *f ii f2,2 Sh ‘ 18,8;ixj ‘9,2 .0 9,5 7“_1,9
Secundarla 1ncomp1eta $ :§IQ;4f\":'.::41,7;Jf"' 39,6 ] 26,8 8,5
Secundaria completa = | 35;8'f' "” \’7,8‘;"' 10,5 21,2 13,6
Técnicas cortas Loy o3 L Ls L 2,7 o 0,3
Técnicas largas | 3,3 . 3,8 | ‘4,6v'ii;f;3;3,7 L '1} 5,0
a fUnlvers1t 1ncompleta : . 11,6 . s :‘1,4 ;}f: ~Z;0 SO SRR 3 ¢ BN R - PO |
“Universit.completa | - 14,0 | 0,5 | ¢ 6,6   f”1 7;7, ;;’ﬁ” 38,6
| Totai"% " 7" T00] 0““ ~100,0 | 100, o‘ " 100,0 . | 100,0

. [total. N°Abs¥J (4:402) ™ | '(3.541) | (1. 536) .. 479) * | (21.800)

Fuente Muestra del Censo de Poblac1on Proyecto OMUECE CELADE

1/ Aun asi, todos y cada uno de los tres segmentos superan indivi-
dualmente el perfil promedio de la pequefia burguesia propietaria.
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Respecto a ‘la tendencia a ampliarse numéricamente que le seria
inherente, -y aunque no nos sea posible presentar datos anteriores
a 1970 especificamente referidos al grupo que hemos delimitado para
‘esta fecha- poca duda cabe que este segmento de la estructura de
clases chilena ha experimentado desde antiguo un progresivo incre-
mentolf, Lo que si debe destacarse es que, por sobre un crecimiento
"egsperable" a la par del desarrollo del modo de pfoducoién capita-
ilista, en el caso chileno, la expansidn de los '"grupos o sectores
medios" -dentro de los cuales se incluye la PBFE/-ha sido sobre-

- determinada por ciertos hechos econdmicos (en especial, la impor-
tancia de la accidn del Estado en la actividad econdmica y el hecho
de ser este 4ltimo -y no los empresarios privados- el que desde
antiguo administra, gasta y distribuye una parte significativa del
ingreso nacional generada en el enclave minero exportador) y poli-
ticos (alianzas coyunturales de 1la clase dominante con las "clases
medlas” urbanas) especificos del dasarrollo histdrico- concreto del

capltallsmo en Chllei/

1/ Como dato ilustrativo puede mencionarse que el nimero de funcio-
narios pertenecientes a la admlnlstra01on central del sector
publico en Chile crecid de poco mas de 42.000 a casi 119.000
personas entre 1937 y 1967. (Véase Sulbrandt, J.: La burocracia
como grupo social, en Cuadernos de la Realidad Nacional, CEREN,
N°15, Especial. Dic.  1972). Si se considera el conjunto del
sector plblico, se constata que empleaba poco mas de 300 y 400
mil personas en 1964 y 1970, respectivamente, lo que significaba
en cada caso 12,1% y 13,4% de la ocupacidn total. (Véase,
ODEPLAN, op.cit., pag.69).

2/ En la literatura existente en Chile sobre el tema, suele incluirse,

‘en los "grupos o sectores medios'", tambié&n a los empleados publl—

Cco0S en general, los que, de acuerdo a nuestra conceptualizacidn,

- forman parte del semiproletariado.

3/ Véase Pinto, Anibal: Desarrollo econdmico y relaciones sociales,

en Chile Hoy, op.cit., pag.11-12; Pinto, Anibal: Estructura

 social e implicaciones polltlcas, en Chile, un caso de desarrollo

" frustrado, Editorial Unlver51tar1a, Santiago de Chlle, 1973

pags. 364 y 373-374, ‘ « :




s . » o . ! P
En lo que conciernz 2 los tres Ultimos aspectos que hablamos
sefialade como relevantes en el ssiudiu de le FBF, poco es lo que

puede dz2cirse en bare a la precazvie informecidn disponible.

“ (W3 .

.
Respecto a su insercidn sectorial puede estimarse gque, en 1970,

del 85% &l 90% de 1le peauefia buvguesia Ffuncionaria estaba compuesta
. N A

l'
por ¢-¢ ariados del Estado- Por otra parte, acerca de saber en
qué medida esta clase estd compuesta por agentes que experimentaron

en el pasadeo alguna forma de movilidad intragenervacional ascendente,
0, mas en general, cull es la extraccifn de clase de dichos agentes,
es @sgte un *tema gue ha dade lugar a interpretaciones o hipdtesis
contrapuestas pero sobre 2l que no existe informacidn confiableg{
Por Gltimo, tampoco existen detos para zquiliatar el niv.:l relativo
de ingresos de este conjunto cocial (+omado como indicaddr de sus

‘condicziones de existencia) por comparacidn al de otras ciaoes,

capas o freaceciones de claseﬁ ni su grade d= dispersidn dentro del
3/ , , . . \ : . _
“propic conjunto=, Sobre este particular sdlo cebria sefiaiar que

1/ Los datos censales no Dermi*ten en ningln caso separar la PEA
- ocupada en el sectoy plplico y en el sector pwivado.
2/ Llos escasos estudios efectuados sobre este fendmeno han sido
- desarrolilados en el contexto del andlisis de la burocracia
‘pupl ca, conjunto en el que se incluye desde la alta élite admi-
nis Lrutl a hasta los empiezados pUllizos de més baja Serarquia:
(es deoir, de acuerdc a nu2stra conceptnalizacidn, a agentes -
‘de la burguesia v pagiefia burguesia funcionerias asi como del
“gemiprcietariade). kespecto a la extraccidn social de ese grupo
-que difiere cuantitativa y cualiitativamente del que aqui anali-
zamos- existen interpretaciones discrepantes: algunos autores
afirman que se recluta preponderantemente entre los pequefios
industiriales y comerciantezs urtancs; otros, que dicho recluta-~
mierto se efectla principalmente entre profesionales y empleados
pliblicos y privadoss <de nivel medio y bajo. Véase Sulbrandt, J.,
- OD. cit., pags.252-253 y Patiras, James: Politics and social forces

in chilenn development, unﬂvevb,fv of Lailfurnla P:r.es,j BerkeLev,
Ios Angeles, London, 1970, pag.3i5.
3/ Los datos scbre ingreso ﬁOf ramas de act1v1dad no dic¢z2riminan
el %ector pblico del privado, ni la categoria de ocupacidn o la
ocupacidn en las ramas e ias que existe preponderancia de
actividades estatales. Véase, infra, parag. 7.7.
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‘existe un cierto consenso acerca de la brecha que separa la PBF

(en realidad los "sectores medios") de la clase obrera -y quizds - -
también de la pequefia burguesia propietaria- en términos de
superioridad de remuneraciones, mis avanzada legislacidn social
y estabilidad en el emplec, y mayor acceso a la educacidn, la

salud, la vivienda y el consumo de bienes durader051{

7.4. LA CLASE OBRERA (EXCLUIDO SECTOR AGROPECUARIO).

Al definir el alcance del concepto de Clase Obrera habiamos
dicho que esta clase social comprende a todos los trabajadores
-productivos o improductivos- carentes de la propiedad y/o pose-
sidn de medios de produccidn, cuyo trabajo no conlleva, ni directa
ni indirect;?ente, el cumplimiento de ninguna funcidn activa de

explotacidn=. Diferenciamos tambien, dentro de esta clase, ciertos

segmentos de acuerdo a criterios de interés tedrico.

En primer lugar, desde el punto de vista del caracter produc¥ .
tivo o impfoductivo de su trabajo, se distinguieron el Proletariado
y el Semiproletariado. .El‘primero comprende a todos los trabaja-
dores productivos del proceso directo de produccidn capitalista,
definiendo trabajo productivo como aquel que crea valores de uso
(productos o efectos socialmente Otiles) al tiempo que contribuye
a valorizar un capital individual y a ihcrementar la plusvalia ‘ .
social. E1 semiproletariado, subsume a todos los trabajadores
improductivos del proceso social de produccidn y de los procesos
coadyuvantes; definiendo trabajo improductivo como aquel que, aunque
prodUzéa'efeCtos socialmente tiles y contribuya o no a valorizar
un'éapital individual, no aporta ninglin incremento a la plusvalia
‘social. De acuerdo con esta definicidn se incluyen en -este Gltimo

segmento los agentes explotados del proceso directo de produccidn

1/ Véase Pinto, A.: Desarrollo ..., op.cit., pag.27 y Estructura ...,
op.cit., p&g.372; Petras, J., op.cit., pag.311.

2/ Véase Cap.3, parag.3.1l.4. y Cap.b, parag.6.2.



- 353 -

capitalista y del proceso de circulacidn que, aunque valoricen
un capital individual, no cdntribuyen a incrementar la plusvalia
social, asi como aquellos que se desempefian en los aparatos de
Estado siendo pagados con rentas (es decir, que no valorizan
ningln capital). ‘

En segundo lugar, desde el punto de vista de la Divisidn del
Trabajo Social, habiamos distinguido formalmente (es decir, sdpe—
ditando la decisidn final al nivel del andlisis concreto)ifrlas
fracciones agricola; industrial, comercial y financiera, vy la afecta
a los aparatos estatales del sector plblico.

Por {iltimo, desde el punto de vista de la diferenciacidn
jerarquica de la clase, tambié&n formalmente, distinguimcs en primera
instancia dos capas: la de los trabajadores altamente calificados
portadores de la relacidn de "control técnico", trabajadores
caracterizados por la capacidad de controlar técnicamente los
- medios de produccidn gque entran en el proceso de produccidn en el
cual participanz{ la de los trabajadores semicalificados y/o no
calificados portadores de la relacidn de "detentacidn', es decir,
trabajadores que se desempefian como ejecutores directos de los
procesos de trabajo en los cuales intervieneng( Se distinguid .
ademds al Subproletariado como la capa inferior de la clase obrera,
definiéndoselo como el conjunto de trabajadores excluidos de la
posicidn de la clase obrera "estable” por efectos de la forma que.
asume histdricamente la dominacidn del MPC en las sociedades depen-
dientes, quienes en general trabajan en ocupaciones inestables con
ingresos inferiores al costo de la reproduccidn de su fuerza de

tfabajoi(

1/ Véase Cap.3, paradg.3.1.6. y Cap.6, parag.6.2.

2/ Véase Cap.2,'+Definicidn N°1.2.3.

3/ Véase Cap.2, Definicidn N°1.2.4
6

L/ Véase Cap.5, parédg.5.3. y Cap. arag.6.?



- 354 -

En lo que respecta a las definiciones operacionales puede
recordérse que cada uno de los antériores segmentos se constituy5
a partir de los datos censales sobre ocupacidn v categoria de ocu-
pacidén de los miembros de la PEA y sobre la rama de actividad de las

. ' o . . 1
‘unidades econdmicas en las que éstos se desempenan—/.

En el proletariado se incluyd exclusivamente a aquellos asa-
lariados cuyas ocﬁpaciones (por ejemplo, técnicos, obreros califi-
cados y'no calificados, conducfores de vehiculos, etc.) denotan
una insercidn directa en los procesos de trabajo (sean extractivos,
de transformacién o en los servicios productivos) tipicos de las
ramas correspondientes al proceso directo de produccidn, ocupacio-
nes que, por 1lo tanto, entrafian la creacidn de valores de uso bajo
una relacidn de explotacidn. En el semiproletariado se clasificaron:
a) todos los empleados de oficina asalariados que se desempefian en
empresas del proceso directo de produccibn (los que asegufan en el seno
de ese proceso la realizacidn del producto y la infraestructura admi-
nistrativa de las empresas, sin propiamente incrementar la plusvalia
social); b) los vendedores y dependientes, empleados administrativos
y trabajadores calificados y no calificados del comercio y las fi-
nanzas; c) 1os empleados de oficina y trabajadores calificados y no
calificados de:la adminis*racidn piblica y de las instituciones mi-
litares, educativas, médicas, judiciales, etc. Por Gltimo, el sub-
proletariado se constituyd con agentes en ocupaciones y categorias
deé ocupacidn (vendedores ambulantes, empleados domésticos, peones y
jornaleros por cuenta propia, etc.) que generalmente implican inesta-

bilidad en el empleo y niveles muy bajos de remuneracidn.

El’tdtal corfespondiente a la clase obrera se obtuvoﬂpor adi-
cidn de estos tres {iltimos segmentos. La distincidn de fracciones
se hizo en base a la rama de actividad y la de capas en base a
los niveles de calificacidén cominmente adscriptos a una detgfminada

ocupacidn, complementdndose el andlisis con datos referidos al nivel

1/ Véase Cap. 10, pardg. 10.1 a 10.3, para todo lo relativo a ‘-
constitucidn vy diferenciacidn de la clase obrera.
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de educacidn formal. Mas adelante sé hard referen01a al grado de
homogeneldad (o} heterogeneldad de cada uno de los conjuntos a81
obtenidos.

Al comenzar el andlisis de la morfologia de la clase obrera
conviene recordar que el aspecfo més fundamental a considerar es
su grado de homdgeneidad‘o heterogeneidad respecto a variables
suSceptiblés’de influir de algln modo las orientaciones sindicales
y politicas‘de los agentes. Entre las mas significativas de dlchas
‘variables se cuentan: la insercidn de los trabajadores en los
diferentes procesos y sectores de actividad (lo que remite a la
distincidn de fracciones y de trabajadores productivos e impro-
ductivos dentro de la clase); la distincidn del tipo de empresas a
los que se hallan adscriptos, desde el punto de vista de su tamanol/
tecnologia, productividad, poder de monopolio, capital nacional o
extranjero, etc.; los niveles de calificacidn {que remiten a la
diferenciacidn de capas); los niveles de ingreso (que determinan
las disparidades en las condiciones de existencia). Sin olvidar,
por supuesto, que entre todas estas variables pueden existir un alto

grado de correlacidn.

La informacidn disponible en Chile para el estudio de este
fendmeno es en alguhos casos relativamente aceptable, en otros frag-
mentaria y en ocasiones nula. A partir de tales elementos hemos
organizado la exposicidn describiendo, en primer lugar, la composi-
cidn interna del total de la clase desde diversos puntos de vista.
En segundo lugar, trataremos de mostrar la heterogeneidad -existente
entre las diversas fracciones, analizando comparativamente las carac-
‘teristicas del proletariado y del semiproletariado de cada fraccidn.
Por ultlmo, dada la 1mportan01a del tema, nos detendremos a con81—
derar la heterogeneldad ex1stente dentro de 1as pr1nc1pales frac—
ciones (en: espe01al dentro de los trabajadores de 1a 1ndustr1a
manufacturera) o ‘

1/ Lo que en Chile tiene una 1mportan01a cru01a1 puesto. que de acuerdo
a la legislacidn vigente, el derecho de sindicalizacidn depende del
nlimero de ocupados en la empresa, como se especificara més adelante.
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Debe recordarse que, a menos de mencidn contraria, el conjunto
a analizar en esta parte excluye a los trabajadores del sector

agropecuéri01{

7.4.1. EL CONJUNTO DE AGENTES Y SU MORFOLOGIA.

- De écuerdo a nuestros resultados, en 1970, la clase obrera
,éstéba.compuesta por aproximadamente 1.600.000 individuosz/que
representaban alrededor del 69% del total de los agentes sociales
(todos los sectores de produc01on) Excluida la produccidn agro-
pecuarla, dicho total alcanza a 1.240.000 personas, lo que repre-
senta 53,2% de la PEA total y 68,5% de la PEA no agricola.

En el Cuadro 7.32 se presenta la composicidn de este Gltimo
total en términos de los principales procesos, sectores y segmentos
que lo integran. Se aprecia que més de la mitad de la clase estd
compuesta por agentes proletarios, en su mayor parte trabajadores
directos de la industria manufacturera y del resto de las indus-
trias de transformacidn; que el grupo que sigue en importancia es
el semiproletariado (1/4 del total), con preponderancia de los
trabajadores del comercio y del sector plblico; en fin, . que una
)préporcién bastante conéiderable (1/5 del total) corresponde.a
‘trabajadores‘subpfbletarios; en su mayor parte empleados deiu

servicio doméstico.

1/ Debido a la sefialada imprecisidn de los datos sobre la PEA

- 'agrlcola

. g/ En términos generales los datos censales permitieron una deli-
mitacidn bastante ajustada de los agentes asignables a la clase

" obrera, particularmente en lo que respecta al proletarlado y al
semlproletarlado, aunque en el caso del primero es p051ble que
exista mayor 1mprec181on como consecuencia de la dificultad en
determinar la posicidn social de ciertos trabajadores agricolas
que en el censo figuran como Empleadores o por Cuenta Propia.
En lo que respecta al subproletariado existe mucha mayor inde-
finicidn, pudiendo ésta redundar tanto en una sobreestimacidn
como en una subestimacidn del total del segmento, y por lo
tanto del conjunto de la clase. Volveremos mas adelante sobre
este partlcular
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Desde el punto de vista de la diferenciacidn en fracciones y
sectores merecen destacarse dos rasgos de la distribucidn: por un
lado, la prevalencia numérica de los trabajadores de‘la induétria
-manufacturera {(casi 1/3 'del total):y de los vinculados a otras
industrias de transformacidn (1/4 del total); por otro, la.débil”
proporcidn (5%) de los trabajadores ubicados en la mineria, eg =
decir, en el sector de mayor importancia estratégica en la

economia del pais.

. Antes de abordar el estudio de la homogeneidad inter o intra-
fracciones -y en la medida en que deberemos servirnos del nivel
de instruccidn como Unico indicador a nuestro alcance de las
' diferencias de calificaéién— puede observarse el perfil de instruc-

cidn de la clase en su conjunto y de cada uno de sus pr1n01pales

sugmentos.
“E1 Cuadro 7.33 coﬁsigna esta informacidn para un total que,
en esta ocasidn, incluye al sector agropecuariol/g{i Lo primero.

a destacar es el escaso nivel educacional del conjunto, en el que

un- 50% o no posee ninguna instruccidn o no alcanzd a completa» el
ciclo primario y sdlo un 12,5% posee un titulo secundario y/o-
téenico o universitarig. Por otra parte existen notables diféren-
cias entre uno y cotro segmento. Los trabajaldores pertenecientes al
‘subproletariado y al proletariado no calificado {grupos que en-este
caso incluyen una fuerte proporcidn de trabaiadores agricolas) osten-
‘tan un nivel sensiblemente infe rlor al promediey mientras 'que el

,”proletarlado callflcado y los trabajddores manuales pertone01entes

e

1/ Debido al 1nteres que reviste en este punto la comparac1on de la
fracc1on agricola respecto a las restantes, como se establecera
mas adelante.

2/ En todos los cuadros sobre el nivel de instruccidn se ha supuesto
que la categoria "Instruccidn Ignorada" se distribuia igual que
el grupo para el que se disponia de este dato, lo que obviamente

" -puede no corresponder enteramente a la realidad. Sin embargo,
esta hipdtesis -por lo:demds la Inica factible- no debe distor-
sionar:las dlstrlbuolonea al punto de 1nvalldar nuestra
1nterpreta01on. : S : SR : .
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al semiproletariado superan escasamente el nivel. ' Por el contrario,
el semiproletariado no manual (fundamentalmente empleados de ofi-
cina) y sobre todo los técnicos ubicados en la capa superior del
proletariadol/se sit@ian muy por encima del perfil global. ' Tenemos
aqui los primeros indicios de la extrema heterogeneidad existente

dentro de la clase obrera.

Cuadro 7.32
CLASE OBRERA-—/ DISTRIBUCION POR PROCESOS SECTORES Y PRINCIPALES SEGMENTOS.
CHILE , 1970.

Semi  Sub Total

~Sectores - Proletariado . ;oiar.  Proletar. Clase Obrera
Caza, Pesca y Silvicultura 1,5 - 0,4 1,9
Mineria 4,9 0,3 - - 5,2
Industria Manufacturera 25,6 3,0 0,4 ' 29,0
Otras Industrias de '
Transformacidn 18,0 2,9 0,6 ' 21,5
Servicios Productivos 3,3 0,3 0,3 3,9
Servicio Doméstico - - 14,8 14,8
Total Proceso Directo Produccidn = 53,3 6,5 16,5 "~ 76,3
. Total Proceso Circulacidn :
"(Comercio v Finanzas) — S 10,8 3,0 13,8
Total Procesos Coadyuvantes
.. e . . . 9,1 0,8 9,9.
(Administracidn y Servicios Pib.) -
: Z 53,3 26,4 20,3 . . 100,0

Totales N°Abs.  (658.240) _ (330.600) (251.300)  (1.240.140)

Fuente: Cap.l10, Cuadro 10.24.
Nota: * a/ Excluido sector agropecuario.

1/ Es p081b1e que estos datos sobreestimen el nlvel de 1nstrucc1on
del proletarlado altamente calificado por cuanto el grupo incluye
un cierto nimero de trabajadores tecnlcoo que no fue posible des-
agregar y que quizds se ubicaran con mas propiedad dentro-de los
agentes de la "posesidn" y, por ende, dentro de la burguesia.



-Cuadro 7.33.

NIVEL DE INSTRUCCION DE LA CLASE OBRERA SEGUN CAPAS Y .SEGMENTOS CHILE -1970.
%x;\\\\;Faﬁés : Proletafiado , Semiproletariado Sub ‘| Total
Nivel de T~ Altamente) . o | No e ~Proletar.| Clase
Instruceibn -~ - T~ |Califica. Califica pa1ifica. Ot* branual ignual Total | Obrera
Sin instruccidbn'y ; S | .
primaria incompléta 16,2 43,6 74,9 | 57,0 7,6 37,8 13,8 66,2 .| - 49,9
1 : , . ‘
P : .
Primaria completa y | ' o -
secundaria incompleta . 26,5 48,5 24,4 ] 36,5 43,7 54,8 45,9 31,8 37,6
Secuﬁdaria compléeta y : f : .
técnicas cortas 16,3 4,8 1,2 3,6 | 30,3 5,90 25,1 1,4 745
- - §
|Técnicas largas y o , ‘ i | o
universitaria 41,0 3,1 0,4 2,9. 1 18,4 2,4 15,2 . 0,6 . 5,0
-7 = - ',
Total — 1 100,0 109,0 | 160,0 | 190,0 | 100,0! 100,0| 100,0! 100,0 | 100,0
. i 2 : . - i | . i -

Fuente: Muesttra del Censo de Poblacién de 1970.

Wotas: a/ Incluye Sector Agropecuario. . : ‘ :
- b/ La categoria “Educacidn Ignorada” fue prorrateada de acuerdo a la distribucidn de los casos
para los aue se poseia el dato. T ‘

Proyecto OMUECE. CELADE.

6S€E
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7.4.2. HETEROGENEIDAD ENTRE FRACCIONES.

En el andlisis de este tema se consideraran por separado las
fracciones y sectores del proletariado y del semiproletariado, para
llegar asi a una imagen de la diferenciacidn del conjunto. Dado que
en el subproletariado se incluyen trabajadores en ocupaciones suﬁi-

mente inestables desde el punto de vista de la rama de actividad=

se lo analizarad en forma aislada.

A) EL PROLETARIADO.

Este grupo fundamental en la estructura de clase de toda socie-
dad capitalista incluia, en la sociedad chilena de 1970, alrededor
de 970.000 agentes si se considera el conjunto de los sectores de
produccidn. En su seno se distinguian dos fracciones: la agricola
y la "industrial-urbana" (o no agricola); la primera comprendia
cerca de 320.000 trabajadores, la segunda unos 650.000 (que repre-

sentaban 28,3% de la PEA total yv 36% de la PEA no agricola).

La fraccidn "industrial-urbana” (en la que nos centraremos en
este parégrafo) estaba compuesta por diversos sectores de mayor o
menor importancia cuantitativa. Para poner en evidencia la compo-
sicidn jeradrquica de cada sector, hemos distinguido en cada caso
tres "capas", a partir del nivel de calificacidn de la reépectiva
fuerza de trabajo, variable cualitativa esta Gltima que, de .acuerdo
a nuestra conceptualizaciénz{ estd en la base de las diferencias de
ingreso y més en general de condiciones de existencia dentro de 1la
clase obrera. Infortunadamente, no nos fue posible operar esta
distincidn asocidndola con las caracteristicas {(tamafio, tecndlogia,
productividad, etc.) de las unidades de produccidn en que se encuen-
tra cada tipo de agentes, caracteristicas que evidentemente estan

en intima relacidn con el nivel de calificacidn del personal ocupado.

1/ Y debido tamblen a la gran concentra01on sectorial que muestran
nuestros resultados como consecuen01a de la inadecuacidn de 1la
informacidn dlsponlble

2/ Véase Cap.3, parag.3.1.7.



A falta de mejor alternativa se distinguieron tres "capas" de
trabajadores proletarios en base al tiﬁb de calificacidn que dejaba
suponer el ejercicio de sus respectivas ocupaciones, y ello dentro
de sectores productivos relativamente homogéneos a fin de captar
-indirecta 'y gruesamente- por esta via la incidencia de los niveles
de productividad propios de cada sector. Estos datos se pﬁésentan
en el Cuadro 7.34. Como complemento, disponemos de informacidn
bastante adecuada respecto a los niveles de instruccidn formal de
cada ﬁcapa—sector” (Cuadro 7.35), la que utilizaremos como indica-
dor del grado de calificacidn.

Cuadro 7.34
PROLETARIADO: DISTRIBUCION POR CAPAS Y SECTQRES. CHILE , 1970.

, Capas ‘ PROLETARIADO
Sectores Altamente [ qificado  |No Calificado |  Total™
Calificado ‘
Produccidn Agropecuaria 2,0 8,3 89,7 100,0
: ‘ B . (314.680)
Silvicultura 1,5 18,8 79,7 100,0
‘ (12.040)
Caza y Pesca ' 2,5 90,7 6,8 100,0
' : 4 _ ' _ (5.620)
Mineria del Cobre 5,4 - 87,1 7,5 100,0
. , (28.660)
Resto de Mineria 4,5 84,2 11,3 100,0
, - . S ~ " (31.720)
Industrias Manufactureras 5,4 78,4 16,2 100,0
, ' : (317.060)
Electricidad, Gas y Agua . 13,8 50,0 36,2 - 100,0 -
o o 1 (13.900)
T:aﬁsporte y Comunicaciones 6,0 66,0 ' 28,0 '100,0
1 5 : ‘ (93.240)
Construccibn - : 2,0 58,0 . 40,0 -100,0
o o : : : : . (114.860)
Servicios Productivos 1,2 46,4 52,4 100,0
3 : B . - (41.100)
Total Proletariado . - 3,8 50,1 46,1 -~ | '100,0
S : ' \ : 8 ' (972.920)

Fuenteé Cap.10, Cuadro 10.24.



Cuadro 7.35. R
NIVELES9QE,INSTRUCCIQNTDEL PROLETARIADOaSEGUN CAPAS Y SECTORES. CHILE . l§70.

— B :C; ag’ = S
T Niveles deb/ / : Calificado ~ Capag No Calificado Total Proletariadogf
nstruc. : : \ : R
Sectores 1 2 3 4 | Total 1 2 3 4 | Total 1 2 3 4 | Total

: o i B L]
Agropecuaria y| 73,1 22,5 3,1} 1,3 |100,0 84,7 14,8 0,3 9,1 100,20, 83,0 15,4 0,8 9,8 | 100, 90!
Silvicultura .

Caza y Pesca | 54,8 | 40,3 3,6 1,3 1 100,0 1(49,9)|(50,1)  (0,0)| (0,0)/(100,0) 53,8 | 40,2 | 3,2 | 2,8 yloo,q

Mineria del 51,4 | 39,0, 5,2\ 4,4 !100,0 | 48,9 | 39,1 | 9,8 | 2,2 100,0 | 49,0 38;8 5,6 | 6,6 | 100,0

Cobre , o ; ,

Resto de 63,5 | 30,8 3,4! 2,3 100,0 | 62,8 | 32,2 ! 3,1 : 1,9 | 100,0 ! 61,8 | 30,7 ' 3,9 3,6 | '100,0

Mineria : Sl o . i 5 | 2 ‘ i
. ! - ) ] - i | : R ; } w

Industrias 39,0 | 52,4 5,1} 3,6 1100,0 | 47,1 | 48,4 | 3,2 1,3 100,01 39,4 50,8 ! 5,1 | 4,7 | 100,0 R

Manufactureras ' | 5 ' : ! | |

| | , |
Otras ' ( \ : , | E

Industrias de | 40,8 | 51,5 5,1 2,6 100,0 | 57,2 | 39,5 | 2,5 1,0 100,0 44,8 | 46,5 | 4,9 | 3,8 | 100,0
‘ 0 el i

Transformacidn

Servicios 35,0 | 57,2 5,4, 2,3 100,80 | 44,1 | 52,3 | 2,9 0,7 100,0 539,4 56,7 | 4,2 | 1,7 | 100,0
Productivos : ! o ‘ E,, ‘

; I ‘]L 3 .
Tota1d/ - 43,6 | 48,5 4,8) 3.1 1100,0 | 74,0 | 24,4 | 1,2 | 0,4 |100,0 '57 0 36,5 3,6 2,9 100,0

; L (- : [

Fuente: Muestra del Censo de Poblacidn de 1970.. Proyecto OMULCE. 'CELADE.
Notas: a/ Incluye trabajadores altamente calificados.

b/ Niveles: ‘1) Sin instruccidn v Primaria incompleta:. 2) Primaria completa y Secundaria incompleta;

- 3) Secrndaria completa y Tecnlcas cortas; 4) Técnicas largas, -"'riversitaria incompleta y
completa. :
¢/ Los porcenta]es entre- parente31s corresponden a un total inferior a 170 en niimeros absolutos.
g/ La:categoria "Instruccidn Ignorada fue prorrateada de acuerdo a la dlstrlbuc1on de los rasos
para los’ que se posela el dato




Antes ' de comenzar con el anilisis se imponen algunas adverten-
cias.” En primer lugar, los niveles de "calificacibn" discriminados
no son estrictamente comparables de uno a  otro sector, al menos en
términos de la cantidad y calidad del entrenamiento que sSuponen.
 En efecto, el Cuadro 7.34 delimita tres grupos -técnicos, obreros

calificados y peones y jornalerosl(; de .acuerdo a los niveles de
caiificaeién que se consideran pertinentes para cada tipo de acti-
.vidad. Esto significa, por ejemplo, que los requisitos.de entre-
‘namiento para ser considerado como trabajador calificado en:ila. .-
mineria del cobre, no sean los mismos que los necesarios para
serlo en las ramas de caza y pesca o en cualquier otra actiwvidad.
En segundo lugar, el nivel de instruccidn formal no necesariamente
guarda;relacién con la obtencidn de las calificaciones necesarias
para el ejercicio de un determinado oficio, ya que estas filtimas
tambi&n pueden adquirirse por aprendizaje o educacidn "informal".
No obstante, ambos indicadores combinados son suficientes para
poner de manifiesto la heterogeneidad de los sectores productivos
~y por lo tanto de las fracciones de clase- en lo que respecta. a
la calificacidn promedio de la fuerza de trabecjo.

La distribucidn de los trabajadofes de cada sector en "altamente
calificados”, "calificados" y "no calificados" pone de manifiesto
cuatro situaciones disimiles: a) la produccidn agropecuaria |
(fraccidn agricola del proletariado) compuesta casi en su totalidad
por .personal  sin. calificacidn; b)-la,indUstria manufacturera y la
~mineria (sobre todo la del cobre) séctores ambos integrados ‘en ‘su
gran mayorla (85° a 90%) por trabajadores ‘con ‘entrenamientos especi-

ficos; c) el resto de las industrias de transformac;on 5elgctr1g;dad,

1/ El grupo denominado "altamente calificado" comprende a trabaja—
dores considerados como técnicos, ya sea por su 1nstrucolon
«formal (comc en la IM) ya sea por la indole de sus ocupac1ones
‘(como en el resto de las ramas de actividad). En el proletariado
"calificado" se han incluido los obreros en ocupaciones ocuye
.ejercicio, segln la CIUC, implica un cierto entrenamiento espe-
cifico. El prol@tarlado no calificado agrupa a trabajadores en
‘.ocupa01ones gque ne Pequleren ningln o casi ningln adleqtramlento
“especial (Vease Cap.10, parag.10.3.2. yv 18.3.3.).
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~transporte y comunicaciones_y, sobre todo, construcciéns;cqn
porcentajes mads altos de mano de obra no calificada (entre 30% y |
40%); d) el sector de lcs servicios productivos integrados por mitades

por obreros calificados y no calificadosl{

Por su parte, observando el nivel de instruccidn formal de cada
una de estas ”capas4sector”z/se constata una situacidn andloga.
En primer lugar, en lo que concierne al total de los trabajaddres
de cada sector, el hecho més destacable es el bajisimo nivel educa-
cional de los obreros agricolas, los que sblo en un 17% -alcanzaron
a completar el ciclo primario y/o ciclos superiores. En el otro
extremo se sitfia la industria manufacturera (con un 60,6% de sus
“trabajadores habiendo alcanzado ese mismo nivel de estudios), seguida
de cerca por las otras industrias de transformacidn, la mineria
del cobre y, mids a la distancia, por el resto de la produccidn minera.
Los trabajadores de los servicios productivos ostenta niveles seme-
jantes a los de la industria manufacturera. En segundo lugar, los
perfiles correspondientes a los obreros calificados presentan una
pauta de diferenciacidn muy similar a la del total; por el contrario,
en el grupo de trabajadores sin calificacidn hay un descenso pronun-

.. ciado del indice correspondiente a las otras industrias de transfor-

' macidn, imputable sin duda al gran peso numérico de los obreros y

jornaleros de la construccidn dentro de esa categoria.

He aqui el resumen de estos indicadores:

- ‘/ Trabajador. % Trabajadores que completaron

Sectores . Calific. y al menos el ciclo primario
, ’ Altam., Califc. Calific. |No Calific, Total
| Industria Manufacturera’ - 83,8 61,0 - 52,9 60,6
. .| Mineria del Cobre C . 92,5 49,6 |. 51,1 51,0
"l Otras Ind. de Transformacidn | 65,4 59,2 43,0 55,2
Resto Mineria 88,7 36,5 37,2 38,2
| Servicios Productivos, : 47,6 | 65,0 . | 55,9. - 60,6

| Produccidn Agropecuaria y ‘ o ' : » .
.Sllv1cultura ‘ oo 10,3 26,9 15,3 ‘ 17,0

1/ Dejamos de lado el sector de caza y pesca por su escasa impor-
tanc1a cuantitativa.

2/ ‘En el Cuadro 7.35 se omitid el grupo ”altamente calificado" por
cuanto su escaso nimero impedia desagregarlo en categorlas. Por
la misma razdn no fue factible separar la Construccidn del resto
de las Otras Industrias de Transforna01on a pesar del indudable
inter@s por conocer el nivel de instruccidn de los trabajadores
en esa rama.
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De acuerdo a lo anterior, se impone como primera conclusidn N
que la fraccidn agricola del proletariado se diferencia nétamente
de la fraccibdn industrial-urbana" por su inferior (y reducidisimo)
nivel de calificacidn. Pero esta ltima tampoco es totalmente '
homogénea entre sus diferentes sectores: el proletariado . inserto.
“en la produccidn manufacturéra, la mineria del cobre, la electri-
»cidad, el transporte y las comunicaciones estad compuesto por«tfaba—
jadores de mayor nivel de calificacidn que los correspondientes’ al
resto de la produccidn minera y a la industria de la construcciénl{
El sector de los servicios productivos constituye un caso especial
en el sentido de que su nivel de instruccidn promedio es relativa-

mente elevadoZ{

Como’ era de esperar, estas diferencias entre los distintos |
sectores del proletariado se traducen en distintos niveles de
ingreso y condiciones de existencia. Para ilustrar aunque sea
gruesamente este Qltimo hecho puede considerarse el
Cuadro 7.36 en el que se cohsigna la distribucidn de los obreros
de cada rama de actividad por tramo de sueldos vitales, ademas de

algunos 1ndlces de 1ngreso medio.

Se apre01a que el 1ngreso promedlo en sueldos vitales del total
de obreros alcanza sus valores mas*altos en la mlnerla (que aqu1;
1ncluye al conjunto del sector), la elec+ric1dad el transporte
y las comun1cac1ones y la 1ndustr1a manufacturera,‘que los trabaja—
dores de la constru001on y del comercio se sithan por debajo de
‘estos valores, en fln, que en el polo inferior se encuentran los
obreros agricolas y de los serv1c1os (que aquil 1ncluye los serv1c1os

gpersonales) con indices de 3 a 6 veces inferiores a los del prlmer

(.

-1/ En lo que respecta a los trabajadores de-la-construccidn no debe
olvidarse que, aunque en el momento del censo figuren como asa-
lariados, su situacidn ocupacional es mucho mis inestable que la
correspondiente a los asalariados de los otros sectores.

2/.'Lo que debe atribuirse a que ciertas ocupaciones propias- del .

. sector requieren alguna instruceidn informal obtenida con pos-

terioridad a la ensefianza basica; por ejemplo, las: ocupa01ones
correspondientes a las peluquerias y salones de belleza., F
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ro 7.36.

DISTRIBUCION DEL TOTAL DE OBREROS OCUPADOS (00) E INGRESOS MEDIOS (Y)

POR TRAMOS DE SUELDOS VITALES., SEGUN RAMAS DE ACTIVIDAD ECONOMICA
CHILE .19638.
X P ! . T :
Tramos de Agricultura | Mineria. ;Industrla‘ Construccion! Electricidad
Ingreso en L | 7 v Gas, Agua
Sueldos % 00 [Y en sv‘ % 00 }? en svfz 0¥ en SV| 200 en SV[% 00 |¥ en SV
vitales? L i L Lo ' J
0 - 1,22 98,4 '0,6§ 42,4 w 1,0 57,4 ;1,0 . 60,7] 0,9| 2,8/ 1,2
1,23 - 5,22 1,6 196; 30,9 | 2,4 42,0 } 2,2 39,3} 2,1 | 97,2 3,3
5,23y + - - 26,7 1~7,7 0,6 % 7,0 - -
i !
Total ( { i 3 E \ _
Ocupados % | .100,0 0,61 100,0 | 3,2 - .100,0 \ 1,6 100,0 1,4 1100,0) 3,2
| B i ' P
! | |
Miles (387,3) J (32, 3)‘ | (352, 3y ' (141,8) 1 (5,6)
| B : | } ,_‘
Continuacién
. Tramnsporte, 1 ‘
Tramos de \ Comercio ! Almacenamiento © Servicios | Total
Ingreso en ’ ‘ e v s ]
Sueldos 7 00 ‘ ¥ en SV / 00, T en sV %00 ¥ en j % 00 ¥ en 5V
vitales ‘ [
0 - 1,22 93,1 i 0,9 | 30,8 1,1 93,4 i 94§ 78,3 : 0,7
1,23 - 5,22 6,9 i i,9 69,2 E’ 2,3 6,6 ; ,5€ 20,5 2,1
5,23 y + T - - - L2 77
- ; o | J L
: * ! i
| Total : _ ? l Lo i : .
Ocupados % 100,9 0,9 | 100,0 | 1,9 100,01/ 0,5| 100 0] L1
| N |
Miles | (63,4) - (60,9) | (276,4) - (1.320,0).
; : i il

Fuente ODEPLAN:

"Distribucidn del Ingreso en Chile y sus efectos sobre el nivel

de vida y la estructura de- ‘CONSUIO de 1la poblac1on s Santlago, Marzo de

21973, Cuadro 3 y Anexos 1,
Nota:_g/ Un sueldo vital mensual de 1968 =

2 v 3.

E°373.
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grupo. Por lo demés, sblo en la mineria y en la industria manu-
facturera existen trabajadores con ingresos correspondientes al
tramo superior de la distribucidn, y en el interior de cada tramo
son los trabajadores de las ramas nombradas en primer término los

que ostentan también los mayores ingresos-promedio.

~Aunque muy significativos, los andlisis anteriores no son
suficientes para mostrar la diferenciacidn interna de la clase
obrera: falta aln considerar el perfil de heterogeneidad existente

en el interior de sus principales seéctores.

B) EL SEMIPROLETARIADO.

En 1970,.esté segmentd de la clace obrera (excluido el séctor
agropecuario) estaba compuesto por unos 330.000 agentes que repre-
sentaban 12% de la PEA total y 16% de la PEA no agricola.

v Desde el punto de v1sta de las funciones y calificaciones deben
dlscrlmlnarse en su interior dos tipos de trabajadores,que, a falta
de mejor denominacidn, llamaremos manuales y no-manuales (Cuadro
7.37). El semiproletariado no-manual (cerca de 4/5 del total) esta
constltuldo;mr empleados de oficina y administrativos y por vende—
dore< y dependientes del comercio. El1 semlproletarlado manual
1nc1uye a los trabajadores cailflcados Vv no callflcados que aseguran
el func1onam1ento de la infraestructura material (maestranza,
conservacibn de edlflclos, tranaporfe, etc.) en empresas comerc1ales

y financieras y en instituciones plhblicas.

Por otra parte, desde el punto de vista de la“ DlVlSlon del
Traba]o Soc1al pueden diferenciarse tres franC¢oneS° la frac01on
‘que 1lamaremos "industrial", compuesta por loq empleados de oflclna
Y admlnlstra01on de las empresas productoras de bienes y serv101os
(es. declr,/en act1v1dadeb proplas del proceso directo de produc01on)3
la fraccibn "comercial" que incluye a los trabajadores del proceso
de circulacidn (por lo tanto también a empleados de empresas flnan—

cieras, aunque sean‘minoritarios); y la fraccidn vinculada a las
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instituciones de los aparatos (juridico-politicos, ideoldgicos,
indirectamente econtmicos, etc.) de Estado, a los que para,apreviar
designaremos como "empleados plblicos’. De acuerdo a nuestros
datos estas tres fracciones representaban 25%, 41% y 34% del total

del segmento, respectivamente.

En este punto nos interesa detectar si dentro del semiprole-
tariado no-manual existen- sectores que se diferencien significa-
tivamente respecto a sus niveles de calificacidn y de ingreso,

y cuanto y cdmo se distancia cada uno de ellos respecto a los
trabajadores proletariados del mismo sector.

Cuadro 7. 37
af

SEMIPROLETARIADO~ DISTRIBUCION POR SECTORES s TRABAJADORES MANUALES Y
' NO-MANUALES.

Semiproletariadé
T o
! ; o : Proletar

Industrias Extractivash/ ! 1,6 | - “f : - - 1,6
Industria Manufacturera i 11,4 - | - -~ - 11,4
Otras Industrias de Transformac. 10,5 =~ - - - | 10,5
Servicios ‘Productivos ] 1,0 - : - | - 1 1,0
Total Proceso Directo Produccibn 24,5 - - - 24,5
Comercio L2520 4,0 - 2,9 6,9 | 32,1
Finanzas . 83 04 0,3 0,7 9,0
Total Proceso Circulacidn 33,5 4 b 3,2 | 7,6 41,1
Administracin pGblica y defemsa 12,5 | 3,2 3,6 6,8 | 19,3
Educacién,,institucioneslreligJ% , | :_ |

y medios de comunicacidn - 3,9 2,9 2,0 ¢ 4,9 | 8,8
Servicios mé&icbs v siﬁilares‘ | 4,5 1,3 , 0,5 é, ~i;8. 6,3
Total Procesos Coadyuvantes g 20,9 7,4 ' 6,1 >  f3,5 | 34,4
Totales | 2 | 78,9 11,8 9,3 21,2 | 100,0

N°Abs. (260.420) (39.200) - (30.980) (70.180): (330.600)

Fuente: Cap.10, Cuadro 10.24.
Notas: a/ Excluido sector agropecuario.
b/ Caza, Pesca, Silvicultura, Mlnerla
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En lo que se refiere al prlmer 1nterrogante sb6lo disponemos
de un 1ndlcadorl/refer1do al nivel de instruccidn formal (Cuadro
7.38), el que, no obstante, tiene aquil més validez que envel caso
de los trabajadores directos, puesto queAlas calificaciones
requeridas para las funciones propias del semiproletariado no- manual
dependen mucho mas estrechamente de la educacidn y los titulos
obtenidos.

De acuérdd a nuestros resultados, la fraccidn comercial
(compuesta en su gran mayoria por vendedores y dependientes de
comercio) posee un perfil educacional bastante inferior al del
resto: el pQrcehtaje‘de trabajadores que tiene al menos un titulo
secundario es de 41,8% en el cdmercio, contra 50,5% para la fraceidn
industrial y 57,5% para la vinculada al sector piblico (estas dos
filtimas integradas exclusivamente por empleados administrativos v
oficinistas en general). Por lo demls, el conjunto de los emplea-
dos pliblicos tampoco es homogéneo, correspondiendo a los de la ‘
Administraci®n Plblica los niveles mas elevados. En suma, tambidn
el semiproletariado exhibe ciertos rasgos de heterogeneidad
interna asociados a las caracteristicas de los sectores de insercidn

de los trabajadores.

En lo que respecta a las diferencias enire el semiproletariado
y el proletariado, tampoco disponemos de datos suficientemente
idéneosz{ A méro titulo ilustrativo puede sefialarse que los
perfiles educacionales de los trabajadores no-manuales soh, en

cada sector; sistemdticamente superiores a los de los obreros

1/ los datos sobre remuneraciones e ingresos de la categorla
"Empleados" en las Cuentas Nacionales son demasiado hetero-
géneos (incluyen desde los Directores-Gerentes asalariados
hasta los cddetes de oficina) como para ser utilizados en el
andlisis del semiproletariado. Véase, parag.7.7, infra.

2/ Salvo para.la industria manufacturera, los que veremos en el
paragrafo siguiente, en el contexto del an&lisis de la diferen-
clacidn interna de la clase obrera de este sector. b



Cuadro 7.38.
NIVELES DE INSTRUCCION DEL SEMIPROLETARIADO MANUAL-Y NO-MANUAL SEGUN SECTORES

CHILE, 1970.
T vael de a/ Semiproletariade No *anual Semiproletariado Manval
) \\lsif”°CC1°““ 1 2 3 4 Total 1 2 3 4 | Total
ectores - ~ \ : |
: ' i {
Proceso Dwrecto de » ; » o
Produccidn 5,2 | 43,3 30,9 19,6 1102,0 S - - -
. ] 5 | L
Proceso de Circulacidn 11,6 ! 46,6 25,6 | 16,2 100,80 | 42,5 | 51,9 3,9 | 1,7 1100,0 |’
| Adminietracidn P@blica I | | | . ‘ _% '
y Defensa - - v 2,1 | 35,5 (38,4 24,0 1100,0 || 38,5 |'53,0 5,2 - 3,3 1100,0 *
Educacidn, Religidn, | F i o . g ' o
Medios Comuﬁicaciﬁn 4,2 ! 39,5 39,2 16,7 100,90 ﬁ 34,8 | 56,2 6,9 2,2 i00,0 |
Servicios médicos v ! . ; ‘ |
similares 5,6 E 48,7 130,5 15,1 00,0 ¢ 21,9 | 71,7 5,1 | 2,1 | 100.90
’ |
o 5 ’ & b ‘ ; .
Total Procesos Coadyuvantes 3,2 | 39,3 36,8 | 20,5 iNg, 9 % 34,8 | 56,56 5,8 ; 2,9 1103,0 |
¢ jﬂ "‘}
’ ‘ h : : j
Total®’ - 7961,§ 43,7 130,3 ! 18,4 100,90 ; 37,8 | 54,7 5,0 | 2,4 | 193,0
! i [ ‘ ! i ) ! L

Fuente: Muestra del Censo de Poblacidn de 1970, ?royectc OWU“CE. CELADE.

Notas: a/ Niveles: 1) Sin instruccidn y Primaria incompleta: 2) Primaria completa y Secundarla
“incompletas 3) Secundaria incompleta y Técnicas cortas 4) Técnicas largas, Universitaria
1ncompleta vy completa. ,

‘b/ La categoria "Instruccidn Ignorada™ fue prorrateada de acuerdo a la distribucidn de los
‘casos para los que se poseia el dato. : -
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directos. No obstante, debe recordarse aqui un hecho importante-

de acuerdo con la ley, ex1ste en Chile una dréstica divisidn entre
Empleados y Obreros en lo que concierne a mecanlsmos de fijacidn

de remunera01ones, 81stemas de previsidn y. leglslac1on 5001a11/
lelSlon que asegura a los prlmeros beneficios 8001ales sen51ble—
mente mas elevados que a los segundos (al punto, por ejemplo, de .
gue el monto de la prestacidn familiar para el hijo de un empleado
era superior a la del hijo de un obrero). Tenemos aqul un excelente
ejemplo de crigtalizacién de lelSlones en el seno de la clase

obrera a través del aparato juridico al servicio de la clase

'dominantez/

C) EL SUBPROLETARIADO.

De acuerdo a nuestros resultados, la capa inferior de la clase
obrera comprendia, en 1970, alrededor de 300.000 agentes si se
.incluye el sector agropecuario, y alrededor de 250.000 si se consi-
dera sdlo el subproletariadb no agricola, represehtando‘eéta Gltima
cifra 18,8% de la PEA total y 13,8% y 20,3%, respectlvamente, de 1la

PEA y de la clase obrera no agrlcola

; No obstante, estas 01fras deben ser tomadas con cautela debido

a que 1os datos censales no permlten una adecuada dellmltac1on opera-
cional de los agentes conceptualizados como subproletarlosgf con-
sistiendo el sesgo,,mﬁy probablementé,‘en una subestimacién del
total'del segmento. En particular, es p081b1e que un nimero 1nde—
termlnable de trabajadores por cuenta propla en la industria, el

comercio y los servicios a los que hemos c1a51flcadovdentro;de la

1/ La . 1eglslac1on laboral dlferen01a 1ncluso entre sindicatos de
obreros y empleados. Véase, Gurrlerl, A, y Zapata, F.: Sectores
obreros y desarrollo en Chile (Algunas hlpote51s,de trabajo),
Preliminar. ILPES, Santlavo, Febrero de 1967 pégs 40444;‘y
Cademartorl, op. c1t pag 152.

2/ Otro hecho’andlogo con31Qte en aflllar a la Caja Prpv1blonal
de los Empleados a los obreros mads antiguos o allegades a la
empresa, fendmeno que en Chile estd lejos de ser despieciable.

3/ Véase Cap.5, pardg.5.3.
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pequefia burguesia propietaria- se encuentren en realidad en una
posicidn social propia del subproletariado (la inversa también es
plausible aunque no tan probable). A decir verdad,yla informacidn
disponible sblo nos permitid identificar con relativa éxéctitud al
grupb de los empleados domé&sticos y de los vendedores ambulantes,

aunque sin poder establecer ninguna distincidn dentro de ellos.

~ Es por esto que la distribucidn der subproletariadc segln
. 1/ '
grupos ocupacionales= que se presenta en el Cuadro 7.39 aparece
tan concentrada en esos dos Ultimos grupos. Sin embargo, estos
datos -junto a los que muestran los niveles de ihstrucciénvde cada
grupo (Cuadro 7.40) -son suficientes para ilustrarnos acerca de las
caracteristicas de la fuerza de trabajo excluida de la posicidn

propia de la clase obrera "estable"

Peones y jornaleros ocasionales en todo tipo de actividad;
éhangadores, carretilleros, limpiabotas, aseadores en hogares
particulares y vendedores ambulantes pbr cuenta propia; empleados
del servicio doméstico; en suma, trabajadores carentes de toda
calificacidn y que disponen de su sola fuerza fisica para procurarse
en forma esporadica un ingreso minimo con que subvenir
-insuficientemente- a sus necesidades elementales, ostentan todos
perfiles de instrucciéﬁ formal muy'alejados de los del conjunto del
proletariado, oscilando alrededor de 2/3 el volumen de los trabaja-
doresz/de este segmento qﬁe ni siquiera 11ecaron a completar el
ciclo primario, y una vez mas, 81tuandose los trabajadores agrlcolas

muy por deba]o del promedlo

1/ En este caso, la inestabilidad ocupa01onal hace 1rrelevante el
andlisis por ramas.
2/ Véase supra, Cuadro 7.35. Aunque al comparar los totales el nivel
del subproletariado parezca andlogo al de los obreros proletarios
“no-calificados, debe tenerse en cuenta que los indices de este
tltimo grupo estén muy deprlmldos por el peso de 105 trabajadores
agrlcolas en esta categorla En otras palabras, sdlo el proletariado
agricola no callflcado (y alin el calificado) se sitfia por debajo
(o en p03101on similar) a los trabajadores subproletarios.
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Cuadro 7.39

SUBPROLETARIADOQ/ DISTRIBUCION POR GRUPOS OCUPACIONALES. CHILE, 1970.
Frecuencia Frecuencia
G . o . . " ',‘ le &
rupos Ocupacionales Absoluta Rela;lya
Empleados domésticos . s . 164.980 65,7
Vendedores ambulantes | 31.660 . 12,6
Cuenta Propia en servicios personales E , ‘ ..
y de los hogares % 33.800 13,5
| . e
Peones y jornaleros no asalarlados | 14.660 5,9
Changadores y afines ' i 5.880 2,3
Total Subproletariado | . 250.980 100, 0

Fuente: Muestra del Censo de Poblacidn de 1970. Proyecto OMUECE-CELADE.
Nota: a/ Excluido sector agropecuario.

Cuadro 7.40
NIVELES DE INSTRUCCION DEL SUBPROLETARIADO SEGUN GRUPOS OCUPACIONALES.
CHILE, 1970

. , Niveles de Instrucc1o a/ :

Grupos ocupac¢ionales 1 5 3 % Total
Peones y jornaleros o

agricolas 78,6 20,0 1,0 0,4 100,0
Servicio doméstico 66,5 | = 32,1 1,0 0,4 100,0
Vendedores ambulantes 1 59,2 | 36,9 2,6 1,3 | 100,0
Otros peones, , . S R , .
changadores, etc. | 45,8 " 50,0 2,2 2,0 100,0
Total Subproletariado?’ 66,2 31,8 1,4 0,6 | 100,0

Fuente: Muestra del Censo de Poblacidn de 1970. Proyecto OMUECE-CELADE.
Nota: a/ Niveles: 1) Sin instruccidn y Primaria incompleta; 2) Primaria
completa y Secundaria incompleta: 3) Secundaria completa y Técnicas
cortas; 4) Técnicas largas y Universitaria incompleta y completa.
b/ La categoria "Instruccibn ignorada" fue prorrateada de acuerdo a la
distribucidn de los casos para los que se poseia el dato.



- 374 -

Aunque sin datos adecuados para poder cuantificar la distancia
que separa sus' condiciones de vida de las del resto de la clase
obrera, es obvio que su infimo nivel de ingresos y la inestabilidad
de su situacidn laboral los colocan en condiciones extremadamente
precarias -por no decir misérrimas- en lo que respecta a alimenta-
cidn, vivienda, salud, acceso a la educacidn, etc. Sin posibili-
dades de organizacidn ni de defensa de sus ingresos, al acecho de
cualquier ocupaci®dn que les procure una estabilidad relativa (aun
en condiciones desventajosas respecto a los patrones cdrrientas)‘
.constituyen, dentro de la clase obrera, ﬁno de 105_efectés mas
visibles y dramaticos -y la contrapartida- del desarrollo depen-
diente del capitalismo chileno. S o

7.4.3. HETEROGENEIDAD INTERNA DE LAS FRACCIONES
INDUSTRTAL Y COMERCIAL.

En el punto anterior pusimos de manifiesto algunos rasgos -
diferenciales de las principales fracciones y sectores de la clase
obrera  (lo que podriamos denominar "heterogeneidad horizontal")
sin poder discriminar el peso de algunas de las variables funda-
mentales que se asocian a su estratificacidn jerdrquica (o
"vertical").

En el caso del sector manufacturero de la frac¢cidn industrial
-y en menor medida también en el caso de la fraccidn comercial- =
disponemos de informacidn proveniente de censos econdmicos mucho;
més adecuada a un tal efecto. |
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A) EL SECTOR-MANUFACTURERO.

De acuerdo a los datos del censo de pdblacién (Cuadro 7.41)
la industria manufacturera comprepdla, en 1970, unos 355.000
trabajadores, de los cuales casi el 90% eran obreros (proletarios)

y el resto empleados de oficina (s emlproletarlos)~/

, Ese total se repartia en los dlferentes subsectOWes de la
31gu pnte manera. aprox1madamente_la mitad en las industrias de
bienes de consumo corriente; 1/4 en las de bienes intermedios;
10% en las de bienes de consumo durable y cerca del 13% en los
servicios de reparacidn. Sobre este particular conviene destacar
aqui ciertos hechos que deber&n tenerse en cuenta en el andlisis
posterior (Cuadros 7.43 y 7.44), En prlmer lugar, el censo de
poblac1on consigna un total de ocupados en la IM mayor al que
releva el censo manufacturerog/por cuanto la cobertura del primero
alcanza al estrato artesanal, en tanto que el segundo concierne
solamente al estrato fabril (establecimientos de 5 y mds ocupados).
En segundo lugar, esta misma civcunstancia determina que la distri-
'buc1on por subsectores dentro de la IM proveniente del censo demo—
- gréafico, en comparacidn con la del censc 1ndustr1al§{ se presente:
- mas abultada en ias ramas de actividad en las que predominan los
establecimientos arteoanaLeq (bienes de consumo corrlente y

‘servicios de reparaclon). Por 1ltimo, tampoco son comparables 1as'

141/ De ahora en adelante, con el objeto de adaptar nuestra termino-
- logia a la del Censo Manufacturero de 1968,. que wtilizaremos
abundantemente en este Dunto, hablaremos 1ndlst1ntamente de
obreros y empleados para referirnos a nuestras categorlas de
proletarios y semlproletawlos, resmectwvamente. ) .
2/ E1 censo de poblacidn da un total de 317.060 obreros en tanto
que el censo manufacturerc consigna un total de 285.958 traba-
jadores ocupados en activiades productivas. Diversas circunstan-
cias explican esta diferencia, aunque la principal sea sin lugar
a dudas la cobertura més limitada del censo manufacturero.
(Véase Cap.8, parag.8.2.). En lo que respecta a los empleados,
las diferencias entre una y otra fuente son mucho mayores ya que

el censo de establecimientos -a diferencia del demografico- incluye

dentro de esa categoria a los directores-gerentes, técnicos y
personal administrativo de alto nivel.
3/ Véase supra, Cuadro 7.10.



distribuciones del personal ocupado entre obreros y empleados,

bor cuanto nuestra elaboraci6n
-a diferencia del industrial- incluye a los técnicos dentro del

de los datos del censo de poblacidn

- proletariado (o sea de los obreros) y excluye del semiproletariado

(c sea de los

asalariado de alto nivel.

del

‘empleados)

estas

al personal administrativo y directivo
Hechas
que aunque nuestro enalisis de la estratificacidn obrera dentro

sector se basara por fuerza en el censo de csiablec:lmlentos,

salvedades, debe recordarse

S

son 1as 01fras provenientes de1 censo de poblacidn las que reflejan

-»
mas

Cuadro 7.

41

adecuadamente la distribucidn sectorial de

la mano de obra.

COMPOSICION DEL SECTOR MANUFACTURERO DE LA CLASE OBRERA SEGUN OBREROS Y

a/

EMPLEADOSZ'Y CAPAS DENTRO DE LOS OBREROS.

CHILE,1970.

Distribucidn por capas de los

Subsectores Ocupacion "obreros

' Obreros |Empleados Total %}Fém?nte Calific. §° e Total

Calific. calific,
Bienes Consumo
Corriente 44,8 5.3 50,1 4,1 81,2 14,7 - 100,0
Bienes Intermedios 23,8 | 3,6 27,4 | 7,4 69,0 23,6 100,0
Bienes Consumo t
Durable y de Capital 7,9 1,5 9,4 I 9,5 66,5 24,0 100,0
Servicios Reparacién | 12,9 | 0,2 13,1 | 3.4 93,5 3,1 100,0
] |

Total ‘Ind. % 89,4 10,6 | 100,0 | 5,4 78,4 16,2 100,0
MajnlfaCLd N°Abs.| (317.060) (57.600) (354.660) | ~ {317.060)

Fuente:

Cap 10, Cuaaro 10.24.
Nota: a/ Obreros v Empieados corregponden respQCleamcnte a nuestras categorias

de Proletarios y. Semiproletarios.




~ 377 -

‘Sefialamos :antes que - .las diferencias en el nivel de remunera-
ciones v condiciones de vida -entro.de la clase obrera remiten
fundameritalmente a diferencias de calificacidn dentro de sus -

ragentes 'y que éstas Ultimas, a su vez, estin relacionadas con las

‘.. caracteristicas de las unidades productivas (tamafio, tecnologia,

‘productividad, etc.) en que se encuentran los trabajadores. Aparte
de este elemento determinante de la estratificacidn por ingresos

de la fuerza de trabajo, es claro que existen otros de ecaracter ..
“més "coyuntural" pero no por ello menos importante. Nos referimos
en particular a la capacidad de negociacidn de los sind.catos o
asociaciones de trabajadores, a la politica salarial de los empre-
sarics y al caracter estratégico de ciertas actividades que puede
conducir a privilegiarlas dentro del conjunto de la polltlca

oficial de remunerac:.ones.

Para”diSCriminar la influencia especifica de cada una de

ésta" vnrlables (o de las pr1n01pa¢us) nece81tar1amos que la 1nfor-
mac1on sobre remunerac1ones se presentara, al menos, cruzada por
“'nlveles de oa¢1r1na01on de la fuerzz de trabajo y por tamafio de las
‘bmpresas, ‘Una ve7 mas debemos lamentar la 1nex1stenc1a de datos
adeﬂuaaos, yd que pCPIJl lado, el censo de poblac1on nos permlte
’determlnar 1as dlferenc1ab de callf1Cdcloneﬁ de la mano de obra de
”cada rama ‘de aotlvxdad s*n deoag”egarla segin el tamafio de ldS ’
empresas YV, pov otro,"ol censo de estable01m1entos p031b111ta cons-
tatar las diferencias da'pemunera01ones sogun el Lamano, sin poder
discrimina» los niveles de callflca01on del personal ocupado.

No obstante, ambos datns reunidos aicanzan para mostrar y caracterizar
los estratos de este cector fundamental el universo obrsro. En .
este punto, comc es obvio, nos remitiremos directamente a la des-
cripcidn de subsectores y estratos de la IM que efectuaramos al

1/

congiderar la‘diferenciacidn jerérquica de la burguesia industrial-.

1/ Véase supra, pardg.7.2.2.C).



Los Cuadrec 7.41 y 7.42 contienen, respectivamente, la distri-
bucidn por niveles de calificacidn de los trabajadores directos de
cada subsector y los perfiles de instruccidn formal de obreros y .
empleados. Puede observarse, en primer termino, que el subsector
productor de bienes de consumo durable vy de capital -es decir aquel .
que sefialdramos como el mas dinimico dentro de las manufacturas y
en el que se encuentran los establecimientos de mayor tecnologia y .
productividad- es el que emplea, a la vez, mayor porcentaje de
técnicos y de obreros no calificadosi/y el que en las: dos categorias .
de obreros -calificados y no calificados- presenta los indices de
instruccidn mis elevados. En la produccidn de bienes intermedios
-que como se recordara es el sector que ostenta la estructura mas
polarizada desde el punto de vista del tamafio y productividad de las
empresas que lo integran- se evidencia una pauta similar en lo que
concierne al empleo de técnicos y personal no calificado pero el
nivel de instruccidn de los trabajacores es sensiblemente inferior
al anterior, al tiempo que el de los empleados es el mids alto de ’
toda la IM. Por Gltimo, la produccidn de bienes de consumo corriente
y los servicios de reparacidn (sobre todo este Ultimo) -subsectores
compuestos casi exclusivamente por establecimientos de pequefia y
(en menor grado) mediara dimensidn- estd integrada en forma mayori-
taria por obreros calificados con niveles de instruccidn semejantes
a los del promedio de la IM. Estos datos no permiten aventurarse
mis alld de estas inferencias muy generales.

1/ Lo que no es contradictorio, ya que el nlmeroc de trabajadores
sin calificacidn puede aumentar en forma directamente proporcional
al tamafio de las empresas, puesto que incluye a.los peones y tra-
bajadores en actividades "accesorias" (limpieza, mantenimiento,
embalaje, etc.) al proceso de trabajo propiamente dicho..



Cuadro 7.42, v
_NIVELES DE INSTRUCCION DE OBREROS Y EMPLEADOSaﬁE LA INDUSTRIA MANUFACTURERA

SEGUN SUBSECTORES. CHILE, 1970. ~
vaeles de / Obreros Calificados 'J, Obreros No Calificados Empleados
Instruceibn™ T T 31 4 hor | 1 | 2 |3 4 [fotal |1 |2 | 3 | 4 [fotal

Subsectores © i T~__ | |

|

Bienes Consumo

Corriente ' . 39,01 53,5 4,4 13,1} 100,0|43,9 151,81 3,4 0,8 100,0; 8,8 45,3 €29,9 16,0 100,0
Biénes Intermedids ' 46,5 44,7 (4,9 | 3,9 | 100,0 | 56,4 | 39,5 2;5 1,6 { 190,0 3,8 39,3 -28,4 28,51 100,0
Bienes Consumo , . : :
Durable y Capital 25,5, 60,71 6,8 7,01199,01 35,6 57,7 | 4,3 2,4 {100,0| 3,6 #6,0 (29,8 20,5 100,0
Servicios de . .

Reparacién o 35,3, 55,8 5,9 (3,1 100,90 [(47,3)[(47,3){(5,5)(2,0)i(100,0) (11, 5# 424)1(34,6)|(11,6)(100,0)

Total ::' 2
Industria Manufacturera®/] 39,0 52,4 | 5,1/ 3,6 | 100,0 47,11 48,4 3,21 1,3100,0( 6,4 13,3 29,4 20,9 100,0

Fuente: Muestra del Censo de Poblacidn de 1970. Proyecto OMUECE. CELADE.
Notas: a/ Las columnas corresponden respectivamente a nuestras sl?u1entes categorias:

Obreros calificados = Proletariado calificado
Obreros no calificados = Proletariado no calificado

. " Empleados = Semlproletarlado no-manual .
b/ Niveles: 1) Sin 1pstrucc1on y Primaria incompleta: 2) Primaria completa y Secundaria incompleta:

3) Secundarla'completa y Técnicas cortas; 4) Técnicas largas, Universitaria incompleta y completa.
¢/ La categorla "Instruccidn Ignorada" fue prorrateada de acuerdo a la distribucidn de los casos para
~ los que se roseia el dato, Los porcentajes entre paréntesis han sido calculados sobre un nimero

- absoluto inferior a 1900. - I ' k

6Le
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Cuadro 7.Uu43.

REMUNERACIONES MEDIAS

a/p OBREROS Y EMPLEADOS Y DISTRIBUCION
ESTABLECIMIENTOS Y LA OCUPACION SEGUN ESTRATOS Y SUBSECTORES
CHILE, 1968.

| Esta secimien. — Obreros Empleados
Eetraros-Subsectores Total o 7 ;Pdlce AJ y Indice
emuner. |- Remuner.
Gran hmpre sa Bisnes Intermedios 109 0,8 10,6 196 19,8 131
Graw iopreca Dienes Comsumo i -
Dursbie y Capital s 48 0,4 8,4 157 10,6 111
Gran Empresa Bienes Consumo ! . : » : :
Corriente 9% 0,8 13,5 125 17,3 108
Mediana Impresa Bienes Consumo :
Durabie y Capital 335 2,7 8,8 111 9,3 101
Mediana Empresa Bienes N ' ' .
In-ermed:os 414 3,4 - 9,1 95 10,4 100
M=diana Enpreﬂa Bienes Cnnsumo g ‘ .
Corriente _ 1.461 | 11,8 17,6 86 16,1 87
Mediana Erpresa Serv1c1o de
Repzracidn 34 0,3 1,0 120 1,3 80
Feguefla Fmpresa Bieves Consumo P
Dulable v Cevital ; 1.103 i 8,9 4,4 67 2,9 63.
Pequefia meresa”Bienes Consumo ; :
Corriente 4.794 1 39,0 13,7 59 5,9 48
t
Pequela- Enﬂmesa 51enes
Intermedios . 3.111 25,2 10,5 42 " 4,8 57
Paquena T mprasa Servicios de - :
Reparac;on ’ : 831 6,7 2,4 69 1,6 62
Estrato. Aftc%anaﬂllv/v g - - - 40 - -
Total Igdustrln ManufaCLurera§ 12.333 |100,0 100, 0 100 109,0 100
Fabrll . ‘ . ;o
|
! (285.958) 1(50.208) |
. 1

Fuente: Lrube eupecmal de datos inéditos del 1V Censo Nacional de Manufacturas de

Chile.
Notag: af
Industria
b/

al total de Industria Fabril Manufacturera.

Iindices calculiados respecto*a la remuneracidn promedlo del total de la
Fsbril Manufacturera (=100) (establecimientos 5 y + ocupados).
Remureraciones medias en los establecimientos de 1 a 4 ocupados respecto
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‘Mucho mésksignificatiVO'y gravido de consecuencias es el
‘panorama que surge al comparar las remuneraciones del personal
ocupado en las empresas de cada uno de los estratos y subsectores
-enn-que, segln hemos visto, Se subdivideée la burguesia industrial
manufdcturera. En el Cuddro 7.43 hemos ordenado jerdrquicamente
dichos estratos (y  los -subsectores dentro de cada estrato) de
‘acuérdo a los vesultados de un andlisis que tuvo én cuenta
criterios tales como ‘1la dotacidn de capital y la tecnologia, 1la:
productividad, la concentracidn y el poder de monopolio, la &
‘penetracidn de capital extranjero,~etc;1£” Asi, el primer grupo
representa‘al conjunto de empresas que concentran mayor poder.
econbmico aun cuando se lo compara c¢on el resto de la Gran Empresa;
el Gltimo, representa el grupo mis atomizado y de menor envergadura
deritro del estrato de la Pequefia Empresa.  Para cada grupo se pre-
senta el indice de remuneraciones promedio de obreros y empleados
en relaci®n al total de la IM, asi como el porcentaje de los esta-
blecimientos y ocupacidn absorbidos en cada caso. Estos indices
de remuneraciones permiten hacerse una idea global de la estratifi-
caqién que produce en la clase obrera su inéercién en las difarentes
categorias de empresas,>aunque la influencia de .esta variable~esté
iaqul mezclada con el peso 1mputab1e a la dlferente comp03101on de
la fuerza de trabajo de cada grupo segun nlveles de calificacibdn.
”Esta 01rcunstan01a, no obstante, no alcanza a 1nva11dar conclu81ones
- que, como se vera ensegulda, estan sobradamente autorlzadas por la
a magnltud de los hechos que salen a la 1uz. B

¢ , En primer lugar, el ordenamlento resultante en - 1os 1ndlces

de remuneraclqneshde obreros y empleados corresponde casi exactamente
- AT it . , Last =& 2

.a la ordenacidn jerarquica de los diferentes grupos .de emppesasf{

1/ Vease en. espe01al parag.7. 2 2. C)c) supra. :

2/ La inica excepcidn de algln 81gn1flcado corresponde ‘alas remunera—
ciones de los obreros de los Servicios de reparacidn, excepcidn
que, muy ver051m11mente, puede 1mputarse al hecho de que en este

‘?sector ex1ste una mayor propor01on de obreros calificados (y-qui-
z4s también con mayores niveles de. callflcac1on) que entre los tra-

. .bajadores situados en empresas del mlsmo estrato pero de otras

' ramas de actividad. : »
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En segundo\lugar, en el.caso de los obreros, se observa que
los mayores '"'saltos" en el valor de los indices de remuneraciones
corresponden precisamente al pasaje de la Gran Empresa a la ; : .
Mediana y de é&sta a la Pequefia. En otras palabras, desde el punto
de vista del nivel de ingresos existen~fres estratos dentro del .
proletariado industrial manufacturero delimitados por los tres
estratos empresariales del sector, o, dicho de otro modo, a cada .
estratoc de la burguesia se vincula un: estrato andlogo del prole-
tariado. Las remuneraciones de los trabajadores de la Gran . - -
Empresa son de 2 a 3 veces superiores a las correspondientes a la |
Pequefia Empresa .y de 0,5 a 2 veces superiores a los de la Mediana
Empresa, mientras que la distancia m&xima entre los grupos extremos
vade 1 a 4,7. Cabe destacar que la posicidn relativa de los
trabajadores del estrato artesanal es aun mas desventajosa (1/5
del indice mé&s elevado 'y 40% del indice de la IM fabril en su.

conjuntoig.

En tercer lugar, la secuencia de los indices de remuneraciones
en el caso de los empleados manifiesta el mismo fendmeno de max1ma
discontinuidad al pasar de un estrato empresarial al otro, aunque

aqu1 1as dlstanc1as extremas sean mids reducidas (de 1 a 2, 7) /

o En suma, dentro de los 285. 000 obreros de la 1ndustr1a fabril
manufacturera, ex1stekun grupo privilegiado desde el punto de vista
de sus remuneraqibnes que agrupa alrededor de 1/3 del total y se
encuentra ubicado en los 247'establecimientos que integran el estrato -
de la Gran Empresa, establecimientos controlados como viéramos por
un reducidisimo ntmero de accionistas -miembros conspicuos de la
burguesia monopdlica- qulenes, ‘en virtud precisamente de su p05101on
hegemdnica (ademés obviamente de los superiores niveles de produc-
tividad de sus empresas) est&n en condiciones de conducir politicas
salariales relativamente ﬁié‘faVOrables para su personal que 'las

1/ Resultari .claro ahora que diferencias de tal magnitud no pueden
‘encontrar explicacidn suficiente en 1los distintos niveles de cali-
ficacidn de la mano de obra ocupada en cada estrato.

2/ Como dijeramos, la categorla Empleados del censo manufacturero
es sumanente heterogénea.
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existentes en:1los estratos empresériales:medio-y*péqueﬁo,“ Por

otra’ parte; 'si se' recuerda que en la capa dominhante de la burguesia
chilena no existe’ la tradicional divisidn en fracciones industrial,
comercial, etc., 8ihno:m&s bien una ségmentacién’enugrﬁpos?eCOnémicos
altamente diversificados desde el punto de vista de los sectores .
de actividad & los que extienden su-acciénl{ puede suponerse. que
“esta fragmentacidn por la clispide que se produce en el seno de los”
obreros industriales existe tambidn en dichos sectores de actividad;
en otras palabras, que la burguesia dominante crea un estrato privi-
legiado dentro de la clase obrera a todo lo ancho del espectro de
~actividades econdmicas. Fragmentacidn tendiente a dividir a los
trabajadores en lo que concierne al cardcter de sus reivindicaciones
y a sus orientaciones y métodos de accidn en los planos sindical y
politico, que se ve contrarrestada, no obstante, por la facilitacidn
de la lucha organizativa, ideoldgica y politica derivada del grado.
mis alto de concentra01on obrera en las grandes empresas. De igual
‘manera las "capas” de trabajadores ligados a los empresarios medios
y pequenos (cada una de las cuales represenfa aprox1madamente 1/3
del total) experlmentan condiciones de vida'y de trabajo deerddaS
de su nivel de ingresos y de las haracterlstlcas de 1las unldades

de produccidn en las que se encuentran— susceptlbles dezﬁraduc1rse

en“c@mportamlentos sindicales y politicos diferenciales~,

1/ Véase, pardg.7.2.2.F), supra. TN
2/ De hecho, algunos estudlos (basados sin embargo en un reduc1do
nmero de observaciones) han constatado que en la industria chi-
lena existen ciertas diferencias en las rélaciones patronos- obreros
de acuerdo al tamafio y nivel de product1v1dad de las empresas.
En las empresas grandes o "modernas" parece existir una pauta de
‘comportamlento "paternallsta 1ntegrador” por parte de los’ empre-
sarioss, 'y una orientacidn y accidn integracionista -en la empresa
¥ en la sociedad- por parte de los 51ndlcatos, concebida’ esta,
ademés . como exterior a la lucha politica. Por el- confrario, en las
empresas pequefias o “tradlclonales" pareceria que la relacibn es
-mucho - mas de op031c1on y de lucha frontal, a la par cue la accidn
sindical estd mas vinculada ‘a. las opgan12a01ones generales de la
clase’ y pone més énfasis én la vinculacidn con la lucha polltlca.
Véase, Gurrieri, A., Consideraciones sobre los sindicatos chilenos,
Preliminar, ILPES, Santiago, marzo de 1968, pags.i6-51; Castells,M.
La estructura de clases scciales en Chile, 1970, (I). CIDU, Documento
de trabajo N°55. Santiago, septiembre de 1572, pags.h0-44; Barria,J.:
Historia del movimiento obrero en Chile, PLA, Santiago, 1971.
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A estos elementos de heterogeneidad obrera se agrega aun otro
fundamental relacionado con la legislacidn laboral vigente en 1970:
la organizacidn de sindicatos de empresas sdlo estaba permitida en

-los establecimientos de 25 o mis personas ocupadas, de suerte que
los. trabajadores del estrato artesanal, de la pequefia y aun de una
parte de la mediana empresa Se encontraban en la imposibilidad de .
organizarse legalmente para la defensa de sus intereses (o lo haclan
desde una situacidn sumamente precaria, mediante la formacidn de
"asociaciones" o sindicatos profesionales inter—empresas)lf

B) LA FRACCION COMERCIAL.

Una situacidn anfloga a la que acabamos de constatar entre
‘los trabajadores de la industria se evidencia dentro de la fraccidn

comercial de la clase obrera.

Al anallzar m&s arriba la estratlflcac1on de las empresas comer-
01ales desde el punto de vista de su tamafio y poder economlcogl
pusimos claramente de manlflesto la distancia que separa al pequeno
comerciante capltallsta de los grandes empresarios del sector,

tanto en el comercio mayorista como en el minorista.

Aunque los datos que utilizamos en ese punto se refieren sdlo
. . 3 .
a una parte de los trabajadores asalariados en el sector—/es intere~

sante constatar que los indices de remuneracé¢iones de empleados y

1/ Gurrlerl, A., op.cit., pags.28- 32

7/ Véase supra, parag.7.2.2.D).

3/ La Encuesta del comercio de 1970 da -para las 5. 139 empreSas de
-la muestra- un total de ocupados (incluidos. los empleadores) de
.75.090 personas, lo que'nos permitiria estimar muy gruesamente

- .en 70.000 el nlmero de‘asalariadOS’(véase Cuadro 7.17, supra).

" Segln el censo de poblacidn de 1970 el nlmeroc de asalariados en
el comercio alcanzaba a unas 107.000 personas. La dlreren01a
entre una y otra cifra representa aprox1madamente la ocupacidn

.. en las unidades muy pequefias del comercio "atomizado" (de 1 a 3

r..,ocupados ) -que quedan fuera de la cobertura de la Encuesta.
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obreros (Cuaddro 7.44) varian proporcional y sistemiticamente con
el tamafio de las empresas, existiendo por ejemplo, en el caso de
los empleados (la categoria mds numerosa en el'séctor) una dis-
tancia entre los grupos extremos que va de 1 a 2,3 en el comerc10'
al por mayor y de 1 a 3 en el comercic al por menor.

Cuadro 7.4
INDICES DE REMUNERACIONES PROMEDIO DE EMPLEADOS Y OBREROS EN EL COMERCIO -
AL POR MAYOR Y MENOR, SEGUN ESTRATOS DE EMPRESAS. CHILE, 1970.

L Indices de Remuneraciéngj
Estratos de empresas ‘ Comercio al por Mayor | Comercio al por Menor

Empleados iObreros Empleados . |[Obreros
‘Empresas pequeilas © 48 67 | 52 73
Empresas mediano-pequefias = 54 - 87 73 84
Empresas mediano-grandes ) 75 87 96 - 95
Empresas grandes - 112 109 150 141
Total 100 100 100 100

L A

Fuente: I.N.E. Encuesta Contlnua de comercio y servicios de 1970 (datos
"~ inéditos). '
Nota: a/ Respecto al total de cada sector (=100).

Y si bien carecemos de toda informacibdn sobre el particular,
puede suponerse sin riesgos que el nivel de remuneraciones de los =
empleados en las pequefias unidades del comercio "atomizado" (queé
no cubren las cifras del Cuadro 7.44) ‘es aun menor que el corres-
pondiente a la peqpefia empresa capitalista.

_ Por lo demis’, debe tenerse en cuenta que, en este caso, la
estratificaci®n de las remuneraciones segln el tamafio de las empre-
sas estd mucho menos influenciada por el nivel de calificacién o
instruccidn de los trabajadores, ya que si bien &stas pueden existir
no deben alcanzar la magnitud de las que pueden verificarse en la
produccidn industrial. '
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Al finalizar este punto debe recordarse que la existencia
de una estratificacidn de la clase obrera como la que acabamos .
de mostrar no significa por cierto que difieran los intereses
objetivos de cada uno de sus diversos componentes. Significa
tan solo que, en la construccidn de una lucha unitaria por hacer
prevalecer los intereses del conjunto deben tenerse muy en cuenta
las posiciones de mayor o menor privilegio relativo que crean en
el seno de los trabajadores tanto la fragmentacidn jer&rquica del
capital cuanto la politica obrera de los respectivos estratos de :
la burguesia. : R -

"7.5. LA ESTRUCTURA DE CLASES EN EL AGRO.

Abordamos quizas en este punto el an@lisis del sector'de mayor
complejidad en el estudio de la estructura de clases sociales en
una sociedad concreta, complejidad que, en el caso de la sociedad .
chilena en los aledafios de 1970, deriva de circunstancias de

diverso orden. . - -

En primer término, desde una bptica general, es sabido'due_la
combinacidn articulada de modos y formas de produccidn; el carécter
de las modificaciones en las antiguas relaciones de produccidn en
funcidn de la reproduccidn ampliada de las nuevas relaciones domi-
nantes (o sea, las modalidades de la permanencia de aquellas); la
existencia de formas hibridas o de doble pertenencia a diferentes
modos de produccidn, etc., en ningln otro sector son tan complejos -

. . : .. .1
e intrincados como en la produccidn rural—agrar1a~{ : -

En segundo término, en el caso especial del agro chileno a fines
de la década de 1970, se afiade un elemento de excepcional trascen- .
dencia; en efecto, se verificaba en &1 por ese entonces un proceso
de répidas e importantes transformaciones como consecuencia del .
inicio de la Reforma Agraria a partir del afio 1967, que implicaba

1/ Véase, Cap.5, pardg.5.1.
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la emergencia de nuevas formas de organizacidn de la produccidn
y de insercidn productiva de los trabajadores agricolas, sin que
~estando el proceso en pleno desarrollo- se hubiesen &stas crista-
1izado pof entero. De suerte que resulta extremadamente dificil

establecer un panorama preéiso de 1la situacién en ese momento.

Por Gltimo, se presenta. el problema de las fuentes de 1nfor—
'ma01on disponibles para el estudio de la estructura de clases socia-
‘les en el agro, el que en ningln otro caso reviste tanta seriedad
como en el que nos ocupa, En esta cuestidn deben separarse dos
aspectos: el primero dice relacidn con la absoluta inoperancia de
los datos del censo de pobalcidn de 1970l{ para reflejar siquiera
aproximadamente la estructura de la poblacidn ocupada en la pfoduc—
cidn agropecuariag inciuso en momentos de,graﬁ estabilidad social.
Es‘por ello gue en estelpunto‘carécemos de la informacidn bisica
utilizada en paragrafos precedentés Yy es por ello tambi&n que nuestra
exposicidn estard apoyada en gran medida en los estudios existentes
sobre este tema. '

El segundo aspecto se relaciona con la oportunidad -afios 1964
y 1965- en que fuera levantado el ltimo censo agropecuario
anterior‘a_1970. De limitar nuestro andlisis a los datos de ese
relevamiento, en efecto, marginariamos automdticamente de &l el
hecho fundamental de las mutaciones sociales acaecidas entre 1965
y 1970 como coﬁsécuencia de 1a aplicacién de 1a ley de Reforma
Agraria. Uno de los procedlmlentos utlllzables para subsanar
_este problema consistiria en efectuar ‘estimaciones acerca de la
situacidn en 1970, a partir de los datos del censo y de las esta-
disticas continuas que daban cuenta de la marcha de laSexproplac1ones
y de la formacidn de unidades reformadas durante dicho periodo, y
' es ésta efectivamente una de las vias a las que deberemos apelar.

i/ v, mAs en general de los censos de pobla01on, vista la concep-
c1on que preside actualmente estos relevamientos. Vease, Cap.8,
pardg.8.1.3 y Cap.10, parég.io0. 3.3, '
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No obstante, se presenta aqui una nueva dificultad por cuanto la
informacidn.disponible a un.tal efecto conduce obligatoriamente
a fijar la descripcidn hacia fines de 1971 o comienzos de 1972.
Vale la pena hacer. notar.que esta preocupacidn por situar nuestro
periodo de referencia eh el afio 1970 no obedece a ningln vano.
kprurlto de rigurosidad . En 81tua010nes estables una diferencia de
':uno o] dos anos \o atin mas) no. rev1ste absolutamente ninguna 1mpor~
:_tanc1a si de lo que se trata es de descrlblr estructuras, es de01r,
fenomenos que, por def1n1c1on, poseen una c1erta permanen01a en .
el tlempo. En nuestro caso, sin embargo, debe recordarse que en
_nov1embre de 1970 se. 1n1c1a en Chile el gobierno de la Unidad

Popular A que durante su desarrollol{ a la par que se’acelero el
proceso de exprop1a01ones, se ensayaron nuevas formés'de organiza-

cidn de la producc1on que con posterioridad a su caida fueron
totalmente eliminadas, lo que sugiere la posibilidad de que, desde

ese momento, la situacidn se haya retrotraido a kiéxistehte .én

1970. En otras palabras, nos parece importante poder ngcribir la
estructura agraria chilena antes del comienzo de los profundos
trastocamientos sociales y politicos que se iniciaron en Chile en

la década de 1970. o

A la luz de estas con81dera01ones Se expllca el orden de exXpo-

81c;on de este paragrafo: describiremos brevemente prlmero los
'rasgos mas 1mportantes de la estructura agraria en 1965 nos referire—
mos luego a los cambios operados durante el perlodo 1970 1971 para, -
por Gltimo, presentar una imagen de la. 81tua01on en 1971 (acotada
respecto a sus posibles dlferen01as con la que existia en el_gno'

.precedente).

~Antes de comenzar conviene dar algunas cifras para mostrar la
significacidn del sector agropecuario en el conjunto de la economia
del pais. E1 aporte de 1a'agricultura al ingreso geogréfico bruto
-que.fuera de alrededor del 17% en 1940- habia-bajado a;ﬁn 7% en

1/ Hasta septiembre de 1973.



1970, mientras.que la poblacidn ocupada en el sector en ambas fechas
fue de u40% y 22%,'respectivamente. Este cambio en su importancia
relatlva no es tan atr¢bu1b e al crecimiento global del resto de

los sectoras productlvos,,cuanto a la debilidad intrinseca de la
produ001on agropecuaria durante (y aun antes) de ese periodo, 1lo

que se tradujo en el hecho de que la produccidn agricola por habi-
tante a fines de los afios 60, era 5% inferior a la correéspondiente
al afio 19401/ En términos muy sucintos la evolucién del sector puede
caracterizarse de la siguiente manera: el desarrollo de la produc-
cidn habia sido insuficiente respecto a las necesidades alimenticias
de la poblacidn y se encontraba en una etapa de virtual estanca-'
miento, y ello a pesar de disponerse de los recursos necesarios

para incrementar la produccidn. (lo que obligaba, por ejemplo, a
consagrar una parte considerable de las divisas disponibles para
importar bienes que hubiesen podido producirse econdmicamente en

el pais); los recursos agricolas (tierra, capital, regadios, etc.)

o bien no eran totalmente utilizados o bien, cuando lo eran, se los
destinaba a usos indebidos e ineficientes; su-tecnificacidn habia
sido lenta y la capitalizacidn insuficiente; ¢l sector habia demos-
trado una total incapacidad para absorber el crecimiento vegetativo
~de la poblacidn campesina, lo que se habia traducido en considera-
bles contingentes migratorios hacia las ciudades y en una situacidn
de desempleo abierto o disfrazado en las zonas rurales. Todo 1lo
cual habia signifidado una de las mayores trabas al desarrollo
econdmico y social del conjunto del pals. ' ‘ | '

En las raices de esta situacidn —ademas de elementos tales
como los precios relatlvamente ba]os de los productos nglCOlaSg/
y el destlno al consumo suntuario de la casi totalidad del ingreso
de los productores agricolas- se encuentran las caracteristicas de
la estructura agraria que describiremos enseguida. -

1/ Véase ODEPLAN: Antecedentes ..., op.cit., pags.93%-107.

/ Como resultado de la pugna de la burguesia no agraria por mantener
bajo el componente en alimentacidn del precio de la fuerza de tra-
bajo, es decir, los niveles salariales. .Véase Aranda y Martinez,
op.cit., pags.116-151,

N



- 390 -

'7.5.1. LA SITUACION ANTES DEL COMTENZ0 DE LA REFORMA AGRARTA
o (1965)

Antes de entrar en detalle conviene caracterlzar las pr1n01pales
formas de_organlzaclon de la produccidn y de insercidn de los traba-

jadores en las unidades agricolas.

" Hasta el afio 1965 la estructura agraria chilena y las formas
de insercidn productiva de la fuerza de trabajo estidn bajo el predo-
minio de la "forma fundo"ll_ El fundo representa la expresidn inequi-
voca del monopolio de la propiedad territorial y de la dominacidn
y sujecidn del campesinado. Resultado de sucesivas transformaciones
que se remontan a la "hacienda" rural del siglo XVIII, en la segunda
mitad del siglo XX no habia aun eliminado ciertos resabios de explo-

tacidn feudal, en especial, la institucidn del inquilinaje.

A la "forma fundo" estin vinculadas la mayof parte de las formas
de tenencia de la tierra y de modos de insercidn de la fuerza de
trabajo existenﬁes'en el agro chileno. Normalmente, un gran fundo
es una macrounidad agricola donde parte de la tierra es explofada
bajo 1la gesti6n.directa del propietario juridico o del acministrador
designado por &l y partes importantes de la misma son cedidas en
"medieria" o "inquilinaje", sin excluir aquellas porciones que puedan
ser ‘dadas en arrendamiento. ’ ' - ' '

La medieria es una forma de tenencia tradicional dentro de la
cual subsisten varias subformas o categorias; Elemento comin a todas
ellas es que el mediero cede parte de la produccidn (generalmente |
la mitad)a la persona que le ha entregado‘el usufructo de la tierra.
Mediefbs puéden ser los mismos asalariados de una explotacidn agri-
cola'o'agricultcres independientéé  Se dan varias categorias:

a) los medieros- 1nqu111nos son obreros "voluntarios" o'"inquilinos"'
a quienes el patrdn cede una Dor01on pequefia de tierra en medieria;
b) los medieros apatronados son empleados técnicos o de oficina, o

1/ Véase Marln, Juan C.: Asalariados rurales en Chile; en Revista
Latinoamericana de 8001olog1a7 N°69-2, Ruenos Aires3 1969,’




administradores.del fundo a quienes el propietario cede porciones
m&s importantes de tierra en medieria, creindose asi subunidades
econémicasﬁen_el_interior de la gran explotacidn; c) los medieros
puros-son.agricultores independientes, no empleados ni asalariados
del fundo, quienes suelen usufructuar explotaciones medianas, e
1ncluso grandes, ba]o esta forma de tenenc1a.

Otras por01ones de terreno del. fundo son cedidas. en "inquilinaje"
o) "regallas“ de tierras. La regalia consiste en el usufructo de una
pequefia porcidn de tierra, un "cerco", "goce" o "huerto" que general-
mente rodea la casa en que vive el inquilino y que &ste recibe como
parte (o en concepto) de remuneracidn por las prestaciones que hace
al fundo. Algo similar es el "taléje":derecho,de pastoreo para una
unidad animal.

El propietario del fundo (o el administrador en quien éste
delega sus funciones) dispone de varias categorias de trabajadores
para realizar las tareas propias de la explotacidn. Inmediatamente
bajo el administrador estidn los empleados de oficina, los técnicos
y el personal de vigilancia. En esta ﬁltima‘categoria se da toda
una serie de niveles que van desde el "mayordomo mayor" (que. es un
cargo de transicidn hacia el puesto de administrador) hasta los
niveles inferiores ocupados por. el '"sota" y los “camperos", quienes
desempeﬁan.funcionés'muy subordinadas y especificas (vigilar la
ordefia, la limpia de canales, etec.,). En un nivel todavia més bajo-
estadn los "inquilinos™, obreros que se comprometén a permanecer
en la explotacidn durante todo el afioc agricola, proporcionando
mano de obra a cambio de remuneraciones en regalias (forma tipica)
o parte en regalias y parte en dinero efectivo (forma mis moderna);
estén a31mlsmo los ”voluntarlos" qulenes v1ven.en las casas de los
1nqu111nos como famlllares o alLegados, sin que elempresarlo con=
tralga mayores obligaciones con ellos fuera del pago de un salarlo
en los dias ‘en que trabajan (ordlnarlamente son cesantes - esta01o—
xnales). Finalmente, estan»loo'"afuerlnos";Acampeslnos minifundistas

u obreros trashumantes que son contratados estacionalmen.e :para
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ciertas tareas especificas (cosechas, etc.). En la medida en que
se introdujeron en el agro chileno relaciones de produccidn |
tipicamente c¢apitalistas, los fundos empezarbn a contratar también
asalariados estables que reciben la totalidad de su remuneracidn

en dinero sin ningurnia parte de la misma en regalias o talajes.

En este contexto resulta particularmente interesante la insti-
tucidn del ingquilinaje. Su evolucidn aparece intimamente vinculada
a las modificaciones de las relaciones de prdduccién en el égro
'chilenol{ en particular, al desarrollo de la empresa tipicamente
capitalista. ’ | .

El 1nqu111no, orlglnalmente un ocupante y posterlormente un
arrendatarlo, se convierte, hacia flnes del siglo pasado, durante‘
la expansidn cerealera chilena, en un trabajador mids de la empresa
patronal. A cambio de su trabajo y del de algln otro miembro de su
familia, recibe una porcidn de tierra, talajes y un ‘salario inferior
al del bracero y-jornalero. La institucidn decae en la medida en
que en el agro van penetrando relaciones de produccidn tipicamente
capitalistas. En efecto, a partir de 1930 la legislacidn reglamenta
la situacidn del salario en este grupo, estableciendo porcentajes
cada vez mayorés‘de pago‘en efectivo. Desde ese momento, el recurso
a los inquilinos deja de ‘ser econdmico para la empresa patronal y‘
estos son paulatinamente substituidos por asalariados de distinto
tipo. A partir de 1935 el nfimero y la proporcidn de inquilinos
dentro de la PEA agraria desciende dristicamente aunque 'sin desa-

parecer por - ‘entero aun en 19652/

1/ Sobre la institucidn del 1nqu111naje pueden consultarse los
. siguientes trabajos: Kleln, E.: Conflicto entre trabajadores
rurales y duefios de la tierra en Chile Central. Tesis para el
Doctorado de la Universidad de Sussex, 1972 (Mimeo); Schejtman, A.
El inquilino de Chile Central, ICIRA, Santiago de Chile, -1968;
Gongora, M.: Origen de los "inquilinos" de Chile Central, Editorial
‘Universitaria, Santiago de Chile, 1960; Ramirez, Pab.o: Cambio en las
- formas de pago de la mano de obra agricola, ICIRA, Santiago de Chile,
1968; Marin, J.C., op.cit. ‘ .
2/ Segun los censos agropecuarlos de 1935 y 1965, la proporcidn de’
inquilinos sobre la PEA agraria era de 20,5% y 8,4%, respectiva-
mente.
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Los rasgos principalesvdé la estructura agraria en este Gltimo
afio se ponen de manifiesto al considerar los dat@s de los Cuadros
7.45 y 7.u46. ' '

En primer lugar, debe destacarse la altisima concentracidn de
la propiedad de la tierra en un reducido nfimero de grandcs latifun-
distas. Si se toma como umbral la superficie de 1.000 Has, resulta
que, de un total de 253.532 explotaciones, 3.300 -o sea, 1,3% de
dicho total- detentaba 72,7% de la superficie agricolai/y daba ocu-
pacidn al 11,1% de la PEA CampeSinaa El grado de concentrac1on ge
agudiza aun md&s si sdlo se retienen las explotaciones- superlores
a 5.000 Has: se constata entonces que unas 700 propiedades que repre-
sentaban 0,3% del total poseianfmés de la mitad (54,8%) de 1la tierra
disponible, con explotaciones cuya supérficie media alcanzaba a
las 23,000 Has. |

En el otro extremo, existian 156.700 minifuﬁdioé_de tamafio
inferior a las 10 Has., que representaban 61,8% del total de las
unidades agricolas, pero absorblansolo 1,4% de la superficie total
disponible, dando ocupa01on al 38 3% de los trabajadores agricolas.

Si se coloca el umbral superior en las 50 Has -para abarcar asi el
total de unidades de caradter familiar, como veremoS-enéeguida} resulta
que el 84,2% de las explotaciones agricolas detentaba el 5,7% de la

superficie dando cabida al 58,8% de la fuerza de trabajo campesina.

Entre estos dos extremds se ubica una franjaxde prdductorés
medianos (para simplificar, las unidades de 50 a 1.000 Has, aunque
en este tramo existan -sin duda unidades asimilables a los latifundios)
que posee 13,5% de los predios, 21,6% de 1la superflcle y da ocupa-
cidn al 30,1% de la mano de obra agrlcola.

1/ Se trata en todos los casos de superf1c1e fisica por cuanto los
’datos del Censo Agropecuario.de 1965 no permiten una ‘clasifica-
cidn de las explotaciones en termlnos de Has. de Rlego Basico
(HRB), unidad que ¢onsidera la product1v1dad de la tlerra Yy no
sdlo su extensidn fisica. : -



 DISTRIBUCION DEL NUMERO DE'EXPLOTACIONES,
TAMANO DE LAS EXPLOTACIONES AGRICOLAS.

Cuadro

7.45

SUPERFICIE Y POBLACION OCUPADA SEGUN
- CHILE, 1964 65.

. | . Némero de }Superficie 9 9 ‘iupgrficié Poblacion Ocupada

Tamano,de las explotgc1ones ?prOFac. de.exPlotac‘Explotac. Superfic. edia en En miles g
en miles)| (miles Has.) - Has, N

Menos de 10 Has 156,7 437,3 | 61,8 1,4 2,7 | 333,3 38,3
De 10 a 49,9 Has 59,3 1.325,7 23,4 4,3 22,4 178,3»x 20,5
De 50 a 199,9 Has 24,0 2.284,0 9;5 7,5 95,2 | 128,4 14,7 -
De 200 a 999,9 Has 10,2 | 4.310,9 4,0 14,1 422,6° i133,8‘ 15,4
Def1.009 a 4.999,9 Has | 2,6 | 5.495,4 | 1,0 17,9 2.113,6 | 63,8 7,3
De 5.000 y mas Has 0,7 16.745,4 0,3 54,8 22;938,9 32,9 3,8
Total 253,5 | 30.648,7. [100,0 '100,0 | 118,5 | 870,6 100,0

Fuente: IV Censo Nacional Agropecuario.

- h6E -
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Cuadro 7 46

CHILE

DE TENENCIA DE LA TIERRA Y DISTRIBUCION DEL PERSONAL OCUPADO POR CATEGORIAS
SEGUN TAMANO DE LAS EXPLOTACIONES AFPICGLAS

19¢

Y- 65 '

TAMARO DE LAS

FOR?AS 0E TFNENFIA

CATEGOR%AS DE. PERSONAL OPUPADO "

EXPLOTACIONE S . 2/ | pp r 1. | Product.JAdn., FE ings 00 Asall 00 Asall, o
» Pro?lau Arrrenéq jed1a§ ’iOtras Rega]fgs | Tot;l y PRy Vigil. Inqg711n Pefmanen. Tempon Ocasion. ‘Totaj
enos de. 10 Has 3,1 53 |osT | w2 | 67 | 00,0 | 8,9 | 05 | 0,6 | 2,3 23 | g9 1 100,0
De 10 a 49,9 Has 63,5 3,1 | 5,9 1,5 26,0 | 100,0 | 73,2 1,3 2,9 | 57 3,9 13,0 | 1000
De 50 a 199, Has 69,9 | hh |33 0,2 22,2 | 100,0 | 46,0 3,5 | 10,8 | 13, 7:0 19,3 | 100,0
De 200 & 999,9 Has 12,5 6,7 1,3 0,1 19,4 | 100,0 | 20,8 7,0 | 20,6 | 22,5 | 10,3 18,8 | 100,0
De 1.000 a-4.999,9 Has | 73,1 .| 11,6 | 0,3 - 15,0 | 100,0 3,1 | 10,2 | 26,2 | 32,2 | 10,6 11,7 | 100,0
5.000 y més Has 66,4 | ‘21,2 | .0,3 - 12,1 | 100,0 3,5 | 1,2 26,0 | 3,8 12,3 9,1 ‘100,&
& st o1 T , L !
. - T 1" ) - ; . — - 1
A 47,2 .0 4,9 7,0 1,3 0 19,5 | 100,0 58,3 32 70 8,5 (1,5 | 5,5 13,0 ; 100,0
T am i A, = ' - ,
otal Ne Abs. (Mo. 704) (12.3]2)‘(18.009) 53.922) | (49.585) |(253.532) (507,289} (28.083) (73.749) ¥99.767),(48.311) (113.440) k870 645)
Fuentes 1V Censo Nacional Agropecuario. o ) S ~ : :
Notas: a/ Incluye las siguientes formas puras o comblnadas' "cedida" Yocupada®, "propia y arriendo”, "propia y a médias”,-ﬂen nedias y regalfas®,

 "otras combinaciones'.
Q/ incluye a los “fnqu111nos-med1eros“.

- §6¢
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En cada uno de estos estratos prevalecen formas particulares
de organizacidn de ld produccidn y de divisidn social de trabajo,
lo que se manifiesta al observar los datos del Cuadro 7.46 sobre
formas de tenencia de la tierra 'y categorias de personal ocupado
en cada estrato. ‘ Lol

En las explotaciones menores de 10 Has., la distribucidn por
formas de tenencia refleja muy bien la situacidn de dependencia
en que se encuentra el estrato mé&s pobre de los productores
agricolas. Por un lado, la alta proporcién de explotaciones que
son cedidas o dadas en regalias sefiala la presencia en este estrato
de los inquilinos vinculados en forma estable a‘ios‘andos_patro—
nales; por otro, las explotaciones qué son propiedad de los produc-
tores apenas si superan 1/3 del total, mientras que proporc1ones
no despreciables aparecen explotadas bajo las formﬁs del arriendo
y la medieria. S S

El tamafio medio de las explotaciones de este estrato es de
2,7 Has. y la produccidn esth organizada casi exclusivamente en
base al trabajo de los familiares o allegados del productori/con
escasa contratacidn de mano de obra ajena al nficleo familiar. La
proporcidn de aquellas categorias de asalariados que implican una
relacidn estable con la explotacidn es infima y cuandq se recurre
a mano de obra forlnea es sobre todo bajo la forma de trabajo tem-
poral u ocasional, en los momentos en que el ciclo agrario exige
incrementos considerables de actividad. . Dadas estas caracteristicas,
una alta proporcidn del estrato (sobre todo entre los productores
que no son inquilinos) est& constituida por qnidades‘productivas que
carecen de las condiciones'requeridas para asegurar el pleno empleo
~y subsistencia del productor y de su nucleo famlllar, dando lugar
.a la subocupacidn de estos Tiltimos Yy a su contratacidn como "afuerinos"
en los fundos clrcunveplnos, pasando asi a engrosar ‘las filas del

subproletariado rural.

1/ La categorla censal ”Productor agricola™, en el Cuadro 7.46 engloba
a propletarlos, arrendatarios o medieros caracterizados por tener
la iniciativa y responsabllldad de la explotacidn, cualqulera sea
la forma de tenencia.
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- E1 nivel de las explotaciones de 10 a 50 Has. esté& compuesto
preponderantemente por unidades de carécter familiar. Casi 2/3 de
los predips sQn-propiedad del productor y el resto se distribuye
en formas‘de;tenencia‘en que el productor debe ceder parte de la.
produccidn (en efectivo o en especie) al propietario terrateniente.
La contratacidn de mano de obra asalariada -siendo un' poco
superior al caso anterior- no alcanza niveles significativos, preva-
~leciendo de todos modos los asalariados temporales u ocasionales
denfro de los trabajadores extrafamiliares. Se trata, en suma, de
un estrato en que las dimensiones de los predios (22,4 Has de
superficie media) parecen suficientes para asegurar la ocupacidn

del grupo familiar.

En la franja intermedia de explotaciones la propiedad de la
tierra es la forma de tenencia predominante (alrededor del 70% del
total), aunque la proporcidn de casos en que el pago de una renta
es la contrapartida para obtener el usufructo de la explotacidn no
es despreciable. La utilizacidn de mano de obra extrafamiliar
adquiere aqui niveles significativos (entre 50 y 80% de la ocupacidn
| total segln el tamafio de los predios) vy, dénfro de los ocupados,
el nimero de obreros asalariados permanentes es tan importante como
’el‘de'los temporales v ocasionales, siendo también significativa
la proporc*on de tﬂabajadore% JPQHJIIDOS. Sé‘tratég en suma, de
unldades organlzadas prebonderantenmntc ba]o formas de explota01on

tlplcamente cablta1lstas.

Por ultlmo, deniro de los grandes latifundios son mayoritarios
los propietarios_jurldlcos de_la tierra (entre 2/3 y 3/4 de las explo-
taciones, segin el tamafio), aunque merece destacarse la proporcidn
no despreciable (mds del 20% en el grupo superior) de unidadés explo—
tadas bajo'la forma del arriendo. La produccidn se basa casi exclu-
sivamente en 'la contrat301on de mano de chu,asalarlada, siendo
los obreros permanentes y los 1nqu111nos las categorlas de trabaja—
dores més numerosas. Coexisten en este e§trato formas exclusiva-
mente capitalistas de organizacidn de la produccidn con las més
tradicionales correspondientes a la “"forma fundo"”, a veces incluso

dentro de una misma unidad productiva.
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Esta profunda estratificacidn de los productores’agricblas,
basada en la concentracidn de la propiedad de la tierra, se ve
reforzada por otras formas de poder econbdmico -tales como por
ejemplo, la concentracidn del crédito agricola, de la asistencia-
téenica y la ayuda estatal en obras de infraestructura y riego; el
control de los mecanismos de distribucidn y comercializacidn de

- insumos y productos agricolas: el poder e influencia en los drganos

administrativos y politicos vinculados a la actividad agraria, etc.-
el conjunto ‘de las cuales asegura la explotacidn de los pequefios y
medianos agricuitores y de los trabajadores rurales por parte de

16s grandes latifundistas y en general por parte de la burguesia
hegemdnica.

En el caso de los productores pequefios y medianos la sujecidn
y explotacidn son aseguradas fundamentalmente a través del monopolio
de los sistemas de distribucidn y comercializacidn -verdaderos
cerrojos del esfuerzo campesino- v a traves del indispensable, aunque
) -, . s, N . . d 1/
escaso, otorgamiento de creéeditos bancarlos en cond1c1ones usurarias-=.

En lo que respecta a la clase obrera rural digamos prlmero que
esta compuesta por 1nqu111nos, inquilinos- medleros, obreros asalaria-
dos permanentes (proletar¢os) y por una masa flotante de trabajadores
estac1ona1es que venden su fuerza de trabajo por periodos inferiores
al afio agricola (la que consgltuye, junto con los minifundistas en
explotaciones subfamiliares, el contingenté de los sﬁbprolétarios
rurales) y que, en 1965, representaba poco més del 70% del total de
'la poblacidn agricola ocupadag( Esta masa trabajadora constituia,
sin duda, desde antiguo, el grupo humano sujeto a‘ la mis brutal

1/ 8in considerar aqui el desp030 directo de tierras, como en’'el
- .caso de las comunldades 1nd1genas (mapuches) del sur de Chile.
Véase Ramos, ., op.cit., pags.61-62,

2/ Este chlculo incluye dentro de la clase obrera a los 1nqu111nos
e inquilinos-medieros, a los obreros agricolas asalariados (per—
manentes, temporales y ocasionales) y a los 282.942 propietarios
mlnlfundlstas de menos de 10 Has de superficie. Véase Cuadro
7.46.
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explotacién.dentro,de,la estructura de clases chilena., lo gque se
manifestaba en los misérrimos salarios y condiciones de vida que
obtenian por su trabajo; en su ubicacidn en los Giltimos peldafios

de la escala de distribucidn del'ingresolf en la incultura, el
atraso y.lalignorancia;en que los habla mantenido el paternalismo
‘patponalgf y en el hecho de haber sido los Gltimos en conseguir,
debido a la accidn de los latifundistas, conquistas sociales minimas
como el derecho a sindicalizacidn. el salario minimo, vacaciones,
derecho de huelga,. etc.3/

7.5.2. EL PROCESO DE REFORMA AGRARIA DURANTE EL PER 0ODO
' 1965 1972.

Eh 1965 se dicta en Chile la ley de Reforma Agraria cuyo prin-
cipal objetivo manifiesto consistia en producir un répido cambio en
el sistema de tenencia de la tierra, estableciendo la expropiabi-

lidad de los predios superiores a las 80 Has de Riego Bésicoi(

1/ Véase pardg. 7.1, 1nfra

2/ Recuérdese 1o v1sto més arriba acerca del nivel de instruccidn
formal de los trabajadroes agrlcolas, parag.7.4.2, supra. '

3/ La mayoria de estas reivindicaciones se obtuvieron recién en la

- década de 1960, sin que por ello hubieran cambiado sustancialmente
sus. mlserables condiciones de vida. Véase Aranda y Martinez,
Oop. cit., pag.1iu1l, _ '

4/ "El articulado de 1a Ley de Reforma Agraria limita 1la propiedad
agraria hasta un maximo de 80 hectareas de tierras de rlego de muy
buena calidad o de superficies equivalentes a ellas. Asi, en
tierras de secano o montafiosas, la superficie mdxima permitida es
considerablemente mayor y puede llegar, en caso extremo, hasta
7.000 hectareas. La ley no es imperativa5 es decir, no obliga
al gobierno a realizar las expropiaciones sino que lo faculta para
hacerlo cuando éste lo estime conveniente. Al exproplar las tierras
debe pagarse a los terratenientes una indemnizacidn cuya modalidad
de pago depende de la causal de expropla01on En la ﬁeneralidAd
de los casos significa el pago de una pequena proporcidn en dinero
efectlvo, al contado, y el resto en plazos mas o menos prolongados
segun el articulo de la ley gque se invoque para realizar la expro-

"piacibn. Las tlerras expropiadas pueden ser divididas y entregadas
en propieaad, no a todos’ los trabajadores sino preferentemente a

los inquilinos, o bien los beneficiarios pueden optar por alguna
forma mixta. En cualquier caso, la decisidn debe hacerse al cabo

de un lapso de 3 afios, periodo durante el cual funciona una sociedad
entre los trabajadores y el Instituto Nacicnal de Desarrollo Agro-
Agropecuario (INDAP), y en el que se supone que los trabajadores
recibir@n una capacitacidn empresarial”, Aranda y Martinez, op.cit.,
pags.1ul4-1u5,
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Sus objetivos ‘latentes consistian por un lado, en acelerar el desa-
rollo del capitalismb en el campo, compeliendo a los latifundistas

a aumentar las'ihVersiones; modernizar la explotacidn y aumentar la
produccidn de los productos agricolas cuya insuficiencia obligaba

a destinar a su importacidn grandes sumas del total de las divisas
disponibles y, por otro, consistian también en frenar el desarrollo
de las luchas sociales en el campo, obstaculizando la organizacidn
de movimientos"especificos de la clase obrera, mediante la transfor-
macidn de una cierta parte de los trabajadores agricolas en pequefios
propietarios y mediante una agudizacidn de las expectativas en tal
sentido. |

Para mostrar las transformaciones operadas en el agro chileno
entre 1965 y 1972 -en particular, aquellas que afectaron el patrdn
de divisidn social de trabajo preséntado en el acépite anterior-
dispohemos afortunadamente de un estudio bastante sistematico efec-
tuado por el Instituto de Capacitacidn e Investigaciones en

Reforma Agraria (ICIRA)£(

Para nuestros fines, este diagnbOstico presenta la dificultad
de consolidar el balance del proceso al 30-6—72, momento en que la
situacidn en el agro diferia sin duda de la existente hacia fines
- de 1970, como puede inferirse de los datos del Cuadro 7.47 que indi-
can que el ritmo de las expropiaciones se acelerd a partir del
acceso al poder del gobierno de la Unidad Popular, eh noviembre de
1970. ' ‘

1/ ICIRA: Diagnésfico de la Reforma Agraria chilena (noviembre
1970-junio 1972), Proyecto: Reforma Agraria y Desarrolloc Rural,
Coordinacion Solon Barraclough, Santiago, s/f (mimeo).
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Cuadprc 7.47
EXPROPTACIONES EFECTUADAS EN VIKIUD DE LA LEY DE REFORMA AGRARIA, EN CHILE,
' ENTRE 1965 v el 30-6-1972. ' o

SN ,‘.(”, : Turerficia i 11 oS 1. 'g 1 - . s
Perfods - - o |N° predics f?%eLfchL (niles de :as}lsupe:f;c1e
. N L expropiados | Riezo Secano total
Desde 1965 al 4i~i2-1970 1.412 290,6 | 3.802,8 4.093,4
Desde 1-1-1971 al 3G-6-1972 - 3.278 371,2 £.396,8 4.768,0
Total | 4.690 661,8 8.199,6 8.861,4

Fuente: TCTIRA, op.cit., Auexo 3.1.A,

- Sin embargo, puede estimarse que, a pesar de este hecho, las
tendencias generales que caracterizaron al conjunto del periodo

estuvieron presentes en el lansc que culmima a fines de 1970.

Lo primero a destacar es que, como resultado del prozeso, hubo
una modificacidn significativa de la estructura general de tenencia
de la tierra. En el Cuadro 7.43 sge presenta su distribucidn seglin
Rasico, tal como fuera esiimada para

le 1965 y para el. 30-6-1972 (en este
las  es ariatices anuvales de .

expropiaciones’.
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v o Cuadro 7.48 ‘ "
DISTRIBUCION DE LA TIERRA SEGUN SSTRATOS FEN HECTAREAS DE RIEGO BASICO (HRB).
CHILE, 1965 vy 1972. ' )
. Ao 1965 ~ , Junio 1972
Estratos Predios Sup. en HKEB Predios “Sup. en HRB -
en’ HRB .| Total | %  |Total % Total % - Total %
. : , {miles) ‘ (miles)
"Menos 5 Has 189,539 £1,4 199,8 9,7 1199.000 79,3 200,90 9,7 h
5-20 Has 26.877 | 11,5{ 263,4 (12,7 | 27.000 | 11,3 | 270,0 | 13,0
20-40 Has 6.959 3,0/ 195,0 | 9,3 8.000 | 3,3 240,0 | 11,6 o
40-60 Has 2;989 1,3 146,1 7,1 6.000 2,5 300,0 14,5
60-80 Has 1.715 0,8 118,6 5,7 3.800 1,6 266,0 12,8
+ 80 Has 4,875 290 1,145,0 { 55,3 200 0,1 - 60,0 2,9
Sector :
Reformado ‘ - - T - 4.564 1,9 731,8 35,5
Total 232.955 | 100,0[2.057,8 100,0 |239.564 |100,0 |2.067,8 |100,0

Fuente: ICIRA, op.cit., pags. III-2 y III-3. C .

Se aprecia que los dos hechos m&s iImportantes generados por la
Reforma Agraria fueron, por un lado, la casi total desaparicidn.de
" los latifundios superiores a las 80 HRB, y, por otro la aparicidn
de un sector reformadc constituidc por U.564 asentamientos o centros
de produccidn que, en junio de 1972, detentaban el 35% del total de
la superficie de riego. El paso de la prepcnderancia de una a otra
forma de explotacidn fue el resultado directo del proceso y su

manifestacidn més espectacular.

Per:: la Reforma agraria también tuvo otros resultados indirectos
que se tradujeron en el aumento de la importancia relativa de las
explotacionés medianas y medianas-grandes. Entre 1965 y 1966 se
produjeron 1.500 subdivicicones de predios superiores a 80 Has, sig-
nificando talss subdivisiones un total de 4.500 nuevos predios que se
ubicaron en el estrato de 40 a 80 HRB, dejando por lo tanto de ser

P
expropiables por extensi6n$(

1/ ICIRA, op.cit., pdg. III-1.
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- iAdemas y como -al producirse la expropiacidn quedaba al propie-
tario la posibilidad de reservarse una parte de la tierra, se cons-
tituyeron asi ‘1.600 unidades productivas  también.ubicadas en la
categoria de 40 a 80 HRB. "-Como resultado de estas: subdivisiones,
este iltimo estrato ~en'el que tradicionalmente se habia dado la
mas alta proporcidn de empresas agrariaszpropiamente-capitalistaSJ'
aumentd en nUmeros absolutos y relativos pasando a detentar el 27,3%
del total de HRB en 1872, en vez del 12,8% que poseia en 1965,

Algoﬂsimilar,"aunqué en menor escald, ocurre en la categoria
de 20 a 40 HRB, la que pasa a detentar 11,6% del total de HRB, en
vez del 9,5% que absorbia en 1965. Por el contrario, en los dos
-estratos de menor. extensidn (menos de 5 y de 5 a 20 HRB) no se dan
modificaciones apreciables. - Ellos quedaron totalmente al margen de
la ‘Reforma Agraria, hecho-que resulta més significativo si se con- .

sidera que constituian casi el 93% del total de explotaciones en 1965.

Segln estos datos, en la imagen general que preserntaba ‘el agro
chileno hacia mediados 'del afio 1372 destacaban tres elementos.

En prlmer Iugar, existia un éonjunfo de unldades productlvas
que, con una exten51on entre 20 a 80 HRB incluian cerca del 40% de
la superficie productlva,emuleaban del 20 al 25% de la'mano de obra
agrlcola y representaban cerca del 45% de la producc1on total agro—
pecuarla (pero mucho mas de 1la producc1on”comerc1allzada) Estos’
predlos absorbleron una gran parte del capital de explota01on '

(maqulnarla, ganado, etc ), de” las grandes unldades expropladds

Ya antes de 1n1c1ado el proceso de Reforma Agrarla se habla
demostradol/que estos predios eran, en promedlo, mas productlvos,
mas avanzados tecnolbdgicamente y m&s orientados al mercalo que los
grandes latifundios. E1 estudio de ICIRA infiere, por toda una
serie de indicios, que en este estrato los grupos de empresarios

1/-CIDA: Tenencia de la tierra y desarrollo socio- economlco del
.gsector agricola, Santiago,. 1966. U
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propiamente capitalistas aumentaron a raiz de la Reforma Agraria.
Esta Gltima, por un lado, produjo tendencias a salarios mds altos y

a inquietud laboral, lo gque incentivd a los propietarios a dedicarse .
a lineas de produccidn susceptibles de ser llevadas ‘a cabo con '
t@cnicas mecanizadas y una mano de obra permanente minima; por otro,
al dejar en manos. del antiguo propietario no sdlo una reserva de
tierra sino {(frecuentemente) la totalidad de la maquinaria e -insta-~
laciones agricolas de la gran explotacidn y el control de las aguas
de riegqlf permitia una mayor aplicacidn de técnicas de explotacidn
capital-intensivas. ‘ ‘ '

Si a los datos anteriores se afiade el hecho de que en el afio

1967 desaparece legalmente la institucidn del inquilinaje, al fijarse

por ley que la totalidad del salario obrero debia hacerse en efec-
tivo y ni siquiera parcialmente en regalias, se concluye que, por
lo menos en este nivel, la Reforma implicd un reforzamiento de

relaciones tipicamente capitalistas en el agroZ(

En segundo lugar, persistia un sector constituido por los
minifundios (menores de 5 HRB) y por los pequefios propietarios (de
5 a 20 HRB) que incluia alrededor del 23% de la tierra productiva
y daba empleo a cerca de 1la mitad de la fuerzailaboral total, inclu-~
yendo a trabajadores subempleados. Este sector géneraba cerca del
28% de la produccidn agricola, una parte importante de la cual era
destinada al autoconsumo. No fue tocado por el procéso de Reforma
Agraria y continud siendo el sector donde se reclutaba la mayor parte
del subproletariado o donde predominaban pequefias explotaciones
familiares independientes.

1/ No se aplicd el Titulo V. de la- Ley 16.640 (del reglmen de aguas)
y el control de las aguas siguid® en manos de los antlguos lati-
fundistas.

2/ ICIRA, op.cit., pag.VII-14.
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" Finalmente, aparecia como principal hecho emergente el sector
reformado, que:incluia 35% de la tierra productiva pero sdlo 18%
de la mano de obra agricola (un tercio de la cual era mano de
obra asalariada, no correspondiente a los "asentados", beneficiarios
de la Reforma) y entre un 25% y un 30% del producto agricola total.
Las dos administraciones que se sucedieron durante el proceso de
- Reforma Agraria (la de la Democracia Cristiana v la de la Unidad.
Popular) habian seguido el mismo criterio de hacer coincidir los
limites de las unidades reformadas con los de los antiguos lati-
fundios expropiados, sin distribuir la propiedad de la tierra entre
los asentados, constituyéndose asi asentamientos de explotacidn
colectiva. Sin embargo, en el seno de estas grandes explotaciones
se revigorizd la hasta entonces decadente institucidn de las
regalias o talajes. Los asentados reivindicaron -y consiguieron-
la asignacidn de parcelas para usufructo individual, dentro del
seno de las grandes propiedades. Asi, las parcelas o goces indi-
viduales de los campesinos comprendian, a fines de 1971, nada
menos Que el 50% del ganado de las unidades reformadas yfpor lo
menos un 13% de las tierras en cultivo. Aparte de estos goceé;
los asentados se apropiaban de parte de 1a‘producci6n colectiva pafa
su venta y consumo individual. De este modo, en las unidades refor-
madas se produjo el reverso de la tendencia observada anteriormente
en los latifundios, cuando se redujeron las raciones de tierra de
inquilinos y se incrementd el recurso a los obreros asalariados
qQue no poselan derechos de usufructo sobre la tierra. Por otra
parte, el hecho de que los asentados recibian del Estado un
"adelanto" o "anticipo” en dinero efectivo, sin importar la produc-
tividad de su trabajo, contribuia a no incentivar cualquier aporte

que estos pudieran hacer a la empresa colectiva.

Si tal era la situacidn del agro chileno hacia mediados de
1972, la que existia hacia fines de 1970 era por lo menos tenden-
cialmente la misma. Aunque entre 1965 y 1970 se expropiaron sdlo
el 30% de los predios y el 40% de las tierras del total al que se
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habia llegado a mediados de 1972 (Cuadro 7.47) varias de las tenden-
cias sefialadas ya estaban vigentes en 1970. Ya se habia producido

el incremento de la importancia relativa de las explotaciones
situadas entre las 20 y 80 HRB como resultado, en gran parte, de las
subdivisiones de los predios mayores acaecidas entre 1965 y 1966 y ya
se evidenciaban tendencias a adoptar formas de explotacidn tipica-
mente capifalistas en este estrato. Las caracteristicas del sector
reformado no diferian de las gue hemos sefialado anteriormente,

aunque sin duda era menor su importancia cuantitativa. En cuanto a
los estratos de minifundistas y pequefios propietarios no. fueron

afectados durante ninguna de las etapas del proceso.

7.5.3. LAS CLASES SOCIALES EN EL AGRO A FINES DE 1971.

Los datos_utiliiados en el pardgrafo anterior reflejan
las variaciones del nimero de explotaciones en cada estrato y son
suficientes péra dar cuenta de la evolucidn general de ias rela-
ciones de produccidn agrarias. Sin embargo, no informan adecuada-
mente acerca de un elemento fundamental en un proceso de cambio de
éstg naturaleZa: el volumen de poblacidn que fue afectada por los
cambios (o quedd al margen de ellos), en especial, dentro de los

agentes de la clase obrera.
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Una forma deé paliar a este inconveniente -ya que los datos

del censo de poblacidn de 1970 no nos ofrecen ningin indicio al

respectol/consiste en estimar la distribucidn de la poblacidn

ocupada en el -agro segln clases sociales, tomando como base los

datos del censo agropecuario dgq196u—65 y completando esa informa-

cidn con registros estadisticos oficiales de las modificaciones

acaecidas con posterioridad a esa fecha como resultado de la

Reforma Agraria. E1 Cuadro 7.49 contiene una estimacidn de este

tipo -tambi&n realizada en ICIRA- para fines de 1971=.

2/

En primer lugar, dentro del total de productores no minifundistas,

se observa una franca tendencia a la extincidn del grupo de los

terratenientes tradicionales (definidos aqui como aquellos que obtie-

nen sus ingresos primordialmente de la renta de la tierra y en menor

medida de la explotacidn de fuerza de trabajo). Casi la totalidad

del grupo de los empresarios agricolas estd ahora compuesto por

agentes ubicables por derecho propio dentro de la burguesia agraria

-es decir, por: agentes que organizan sus empresas en forma capita-

lista en base a la explotacidn de fuerza de trabajo asalariada-,

1/ Los datos del censo de poblacidn son inutilizables para el estudio

de la estructura de clases en la agricultura debido a razones de
diverso orden. En primer lugar, porque no contienen ninguna indica-
cidn acerca del tamafio de las explotaciones ni acerca de las formas
de tenencia de la tierra, lo que determina que el conjunto de los
agentes enumerados como productores englobe desde, por ejemplo, los
arrendatarios minifundistas hasta los grandes propietarios latifun-
distas. En segundo lugar, todos los trabajadores asalariados figuran
en una sola categoria, sin distincidn de las diferentes. formas que
puede asumir la relacidn de dependencia ni la forma del salario.
Por Giltimo, en el censo demografico se utiliza una definicidn de
"trabajador familiar no remunerado” que, por lo estricta y limita-
tiva, parece conducir a una subestimacidn de la poblacidn ocupada
en el agro. Como ejemplo ilustrativo de esto Gltimo puede sefialarse
que, en 1965, el censo agropecuario enumerd 878.718 personas dentro
de la PEA agricola (incluidas las explotaciones sin tierras), mien-
tras que el censo de poblacidn de 1970 ofrece para la misma un
total de 528.320 personas, siendo esta diferencia imputable por
entero a la categoria "Productores y familiares no remunerados'.
Véase Cap.8, parag.8.1.1 y §.1. 3.

Véase Echefiique, Jorge; Gdmez, Sergio; y Klein, Emilio: Carécter~
de la agricultura chilena, ICIRA, Santiago de Chile, 1972, pags.
16-34. Debe tenerse en cuenta que ‘1los umbrales que separan las
diferentes categorias de empresarlos agrlcolas en el Cuadro7.49.

no estén fundados en ningln crlterlo tedrico, si bien sirven para
hacerse una idea de los ‘rasgos mas relevantes de su estratifica-
cidn jeridrquica.




Cuadro 7.49
ESTRUCTURA DE CLASES EN EL AGRO CHILENO 1971 (FSTIMACION)a/

- - Frecuencia Frecuencia
Cate.orlas de a entes . » .
g g L jabsoluta = | relativa 7
I Productores 1ndepend1entes :
(Incluye las categorias de'Propletarlo,
Arrendatario y Mediero)
_‘A. Gran Burguesia vy Terratenientes C6.000 | 0,8

Tradicionales R ‘
(Productores y Familiares no remunerados
de mas de 80 hectireas de riego basico)

B. Gran Burguesia = . ‘ 13.000 ‘ 1,7
(Productores y Famlllares no remunerados
“entre 40 y 80 HRB)

C. Mediana Bg_gue31a o 19.000 2,5
. (Productores y Familiares no remunerados S
entre 20 y 40 HRB)

' D. Pequefia Burguesia ] 72,000 | 9,4
(Productores y Familiares no remunerados E
entre 5 y 20 HRB)

E. Minifundistas . o 277.000 36,3"
(Productores y Familiares no remunerados
de menos de 5 HRB) . -

| 1I. Trabajadores del-sector,reformaddE/ ‘ ~ 55,000 7,2

-Agentados y socios de
asentamientos = 42.000 (5,5%)

-Trabajadores de CERAS y comités

campesinos = 2,000 (1,2%)
'rTrabajadores de centros de
;produceidn - = 4.000 (9,57%)
III. Proletariado T R 138,000 | 18,0

~-Obreros agricolas y.
'voluntarlos (permanentes)

"

1100.000 (13,0%) -
38.000 (5,07) -

x ,~Inqu11lnos

IV, Subproletarlos - 2 ’ |- 169.0000 | 22,1
-Obreros oca31ona1es, temporales v cesantes S R

V. Empleados agricolas =« . ] 1s0 | 2,0
Personal de Vlgllancla, Admlnlstradores y B S
Tecnlcos o

Tbtal PEA pgricola . , | 764:000 | 00,0

Fuente. Echenlque, S., Gomez, S.; Kleln, E. op c1t,, pégs.29-30.

Notas. a/ La estimacidn se efectud en base a la dist: dlstrlbuc1on de las explotac1ones
‘por tamafio de HRB en 1965; un coeficiente del nimero de productores y
trabajadores familiares no remunerados por explotaclon9 ‘el nlmero de
expropiaciones entre 1965 y 1971 y la creacién de unidades reformadas; y
el volumen'de trabajadores agricolas de cada categoria en 1965 proyectado
a fines de 1971.

b/ Datos hasta el 31 de enerc de 1972.
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los que representan 13,6% de la PEA ocupada en el agro. Este
conjunto esta obviamente estratificado yv. (aunque en el Cuadro

que comentamos aparezca como Unica variable diferenciadora 1la
extensidn de las unidades de produccidn) se asocian a cada uno

de los estratos, come antafio, diferencias en el grado de la contra-
tacidn de fuerza de trabajo extrafamiliar, en el nivel de capita-
lizacidn, maquinarias y tecnologia de las explotaciones, asi como

en el poder de absorcidn de la ayuda estatal y el crédito bancario

y en las vinculaciones con los monopolios de abastecimientos de
insumos y comercializacidn de productos agricolas. Mientras en la
gran -burguesia agraria estas variables alcanzan su mixima expresidn,
en la pequefia burguesia -que como viéramos practicamente no fue
afectada por el proceso de Reforma- se encuentran casi exclusivamente
unidades explotadas en base al trabajo familiar. En otros términos
la Reforma Agraria habia inducido, efectivamente, dentro de los
empresarios agrarios, la destruccidn acelerada de las formas arcaicas
de organizacidn de la produccidn y la reproduccian ampliada de las

relaciones de produccidn capitalistas.

El grupo de productores minifundistas (definido aquil como el
conjunto de productores»cuyos predios son explotados en base al
trabajo del nlicleo familiar, no alcanzando el producto a satisfacer
el autoconsumo y dando ellc lugar a que sus integrantes vendan tem-
poralmente su fuerza de trabajo en las explotaciones grandes y
medianas y en los asentamientos de la zona), que tampoco habia sido
afectado por el proceso, constituia més de un tercio de la poblacidn
activa rural. Proporcidn esta filtima que adquiere toda su signifi-
cacidn si se recuerda que los miembros de esta categoria de produc-
tores se ubican en 1os niveles mas desposeidos de la poblacidn rural.
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Para analizar lo acontecido dentro de las masas trabajadoras
podemos contrastar la distribucidn de la PEA agricola por categorias
en 1965 y en 1971, procedimiento con el cual, aunque deba basarse
en cifras no totalmente comparables, se alcanza a fljar las grandes

llneas del procesol/

Distribucibn de la PEA agropecuaria: 1965 y 1971

| o 1965 1971
- Productores y Familiares no remunerados 58,6 50,7
- Admlnlstradores; Empleados y Personal '
de vigilancia 3,2 2,0
- Inquilinos e Inquilinos-medieros 8,4 5,0
- Proletariado (obreros agricolas
asalariados permanentes) - - o 11,4 13,0
- Subproletariado (obreros agricolas | _
asalariados temporales y ocasionales) 18,4 22,1
- Sector Reformado ' ' | - 7,2

100,0  100,0

" En primer lugar, poca duda cabe que el inquilinaje como institu-
cidn estaba desapareciendo virtualmente del agro chileno y que se
verificaba un claro proceso de proletarizacidn de los trabajadores
rurales, lo que no es mas que la contrapartida de la extensidn de
las formas capitalistas de explotacidn. E1 proletariado agricola
(es decir, los obreros permanentes que obtienen sus ingresos exclu-
sivamente de la venta de su fuerza de trabajo) se engrisaba. con -
parte. de los trabajadores familiares minifundistas. .y con los inqui-
linos e inquilinos-medieros y otros trabajadores con subtenencias,

1/ Las cifras de 1965 han sido extraidas del Cuadro 7. 46 supra;
las de 1971 son una sintesis de las correspondlentes al Cuadro
7.49. Las primeras provienen del censo agricola, mientras que
las segundas constituyen gdlo una estimacidn que -aunque
verosimil- depende, como es obvio, de las hipdtesis en las que se
asienta.
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quienes, a medida que el proceso ‘@vanzaba, iban perdiendo sus:
regalfas y cesiones vy el control de sus limitados medios de pro-
duceidn, pasando a depender exclusivamente de un salario; por su
parte, el‘SUBprolétariado se reclutaba principalmente, como dijera-

: : < . R . P Y 4
mos, dentro del grupo de trabajadores familiares de los minifundios=.

En ségundo lugar, desde un punto de vista cualitativo (ya‘que
numerlcamente representaba solo el 7% de 1a poblacidn actlva agrl—
cola en 1971) el hecho mas 81gn1f1cat1vo es la ex1stenc1a, en esta
tltima fecha, del grupo de trabajadores pertene01entes al sector
reformado, cuya ublcac1on dentro de nuestro esquema teorlco de divi-
sidn social del trabajo es algo compleja debido a la amblguedad
que mxﬂl@nﬂm.el;xoce de reforma agrarla chllenog/ Sedlcentemente
1ntroductores de relaciones de cooperac1on y no de explota01on en ‘
el agro (aunque dentro de los asentamlentoq se contratara a veces
fuerza de trabajo asalarlada) pero, a la vez, pequenos productores
dlrectos (en cuanto trabajan y usufructuan las parcelas de sus )
"goces") y asnlrantes a la condlolon de propletarlos privados, son,
no obstante, (en la medida en que en ese momento estaban»asoc1adosf
a empresas gubernamentales de organiZacién y centralizacidn de la
produccidn agricola) asalariados del Estado que les proporciona un
"adelanto" o "anticipo” en dinero efectivo. En todo caso, dentro
del contexto del agro chileno en ese particular“momento histdrico,
las relaciones de prbducéién existentes en el sector reformado cons-
tituian sin duda formas inestables o de transicidn, aunque el movi-
mlento parecia tender a convertir a estos traba]adores en mlembros
de la pequena burguesia agraria.

Por ultimo,=en relacidn a este punto, el hecho mésvfundamental
a ‘destacar es- el escaso numero de trabajadores agrlcolas a los que

‘habla afectado el proceso de Reforma. si consideramos (Cuadro 7.49)

1/ Vease, Echenloue,_J., Gomez, S y Kleln9 E., op.cit., pags. 24 25.
/ Por ello mismo constituyen un .excelente e]emplo de grupo social
emergente en el nivel que corresponde al andlisis concreto de

una sociedad concreta.
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que, en 1971, la clase obrera estaba compuesta por 654.000 agentes
(incluyendo en este total a los pequefios productores minifundistas)
resulta que, en seis afios de aplicacidn de la ley de Reforma Agraria,
sblo 55;000 trabajadores -o sea, 8,4% de aquel total- habian podido
‘beneficiarse con la insercidn en unidades productivas reformadas.
Circunstancia que parece mucho mis gravida de consecuencias cuando
se considera que, para ese enton¢es? -va fuese como resultado de

las expropiaciones, ya fuera a raiz de la subdivisidn de los lati-
fundios para escapar asi a la cobertura de la ley- el nfmero de
unidades superiores a las 80 HRB (limite legal para declarar expfo—
‘piable una exﬁlotacién) era ya sumamente reducidot! En otros
termlnos, a menos de modificar el umbral minimo de expropiabilidad
(lo que por cierto no se hublese logrado sin &speras pugnas y
enfrentamlentos) en 1971 no ex1st1a ya mucho margen de maniobra
para acrecentar el sector reformado. En efecto, la Reforma Agraria
habia logrado uno de sus mAs importantes objetivos 1atentes, a saber,
reforzar el capitalismo en el agro .e inducir la modernizacidn de la
‘produccidn agricola, pero sin beneficiar sustancialmente a grandes

contingentes de la clase obrera campesina.

Este hecho conduce a concluir que -aun justipreciando las
consecuencias del proceso eén lo que se . refiere a la eliminacidn
de ciertos sectores de latifundistas, y sin subestimar la ligera

mejoria anotada en el nivel de ingreso de los trabajadores

i1/ "En-: verdad, ese hecho es consistente con el cardcter de esta
reforma. Por la manera en que en ella se encara el problema
de la tenencia de la tierra, es decir, la expropiacidn de los
fundos y haciendas mal trabajadas o que exceden un &rea mixima,
en la parte que la excede y la entrega de esas tierras a cierto
tipo de trabajadores, automdticamente quedan al margen del acceso
a la tierra o de 1la p051b111dad de formar con tierras adlclonales
unldades economlcas, la mayor parte de la pobla01on campesina®
Y si bien es cierto que la ley de reforma agraria autorizaba expro-
piaciones a los efectos de completar las &reas de los minifun-
~ distas para formar unidades econdmicas, ello no se habla hecho
" hasta 1971. Véase Aranda y Martinez, op.cit., pag. 149
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agricola814 la situacidn de- mdxima explotacidn de la clase obrera
agricola que constatamos para 1965 no habia cambiado sustancial-

mente al comenzar la déecada de 1970.

 7.6. LA FUERZA DE TRABAJO DESOCUPADA.

Este estudio de la estructura de clases sociales no éstaria -
completo sin analizar las formas gque asumia en Chile, hacia 1970,
el "ejército industrial de reserva’, es decir, uno de los mecanismos
inhgrentes al MPC qug‘tiené mds inmediata incidencia sob?é las con-
diciones de vida de la élaée obrera, ya sea a través de su influen-
cia depresiva en.la. deférminaci6n general de los salarios (y por lo
tanto en los nlveles de explota01on) ya sea a través de sus réper-
cusiones sobre las cond1c1ones de compra -venta de la fuerza de tra-
bajo (establlldad seguridad 3001al, etc.), ya sea, en fln, en rela-
cidn de volumen de personas -en su inmensa mayoria obreros calificados
y no calificados- que carecen de ingresos permanentes para asegurar

. .2
su sub31sten01a—{

1/ Segun cifras de ODEPLAN la part1c1oac1on de los salarlos en el
ingreso generado en la’ agrlcultura subid de un promedlo de 27,5%
en 1960-61 a un promedlo de 31,2% en 1967-68. Esto es en parte
explicable por la .nueva obllgac1on de pagar todo el salario en
dinero efectivo, en c¢ondiciones en que no se podian eliminar
répida’ y drastlcament las regallas que antiguamente ce otorga-
ban a ciertos trabajadOres agrlcolas. Por el contrario, el grupo
de los pequefios productores y campe31nos mlnlfundlstas no pare—
01a haber experlmentado nlnguna mejora ev1dente Ibldem,

Dag “ 1481, .
2/ Vease Cap.6, parag,@.a;
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Para considerar este problema nos valdremos de diversos indi-
cadores que ponen de:relieve la magnitud que alcanzaba la desocu- -
pacidn en sus diversas formas (abierta, disfrazada) y el tipo de

1/

trabajadores entre los que tenia mayor incidencia=.

En la determinacidn del nivel de desocupacidn y subempleo se
utilizan los siguientes indices: a) la desocupacidn abierta entre
la poblacidn activa: b) la desocuapcidn abierta entre los inactivos;
c) el subempleo, que determina el grado de desocupacidn equivalente.

La tasa de desocupacidn abierta entre los activos incluye a
108'trabajadores'cesantes vy a los que buscan trabajo por primera
vez, y es 1a*medidé'més corrientemente utilizada‘en‘anélisis de
coyunfura. En el Cuadro 7.50 se presenta este indice pargvél total
del pais y el Gran Santiago, durante el périodo 1960-70 (a fin de
mostrar sus magnitudes més alld de la coyuntura de un sblo afio).

1/ Existen diversas fuentes que ofrecen datos sobre desocupacidn
‘al nivel nacional y en el Gran Santlago para 1970, las que,
debido a la complejidad de la medicidn de este fenomeno y a
su sensibilidad a las técnicas de medida (vease Cap.8, parag.
8.1.1) proporcionan informacioneg mutuamente incompatibles.
Digamos en primer lugar que los datos del censo de poblacidn
de 1970 son, en este aspecto, sumamente deficientes, tanto para
'la determinacidn del nlvel de desocupac1on, cuanto para el ana-
lisis de la composicidn de 1la pobla01on desocupada (Véase, Cap
10, parag.10.3.4). Por otra parte, existe una Encuesta contlnua
de mano de obra efectuada por el Instituto Nacional de
Estadlstlcas a nivel nacional y otra Encuesta trimestral de des-
ocupac1on en el Gran Santiago, realizada por el Instituto de
Feonomia de la Universidad de Chile (cuyos datos se consideran
‘como "oficiales", para la metrdpoli), fuentes que también ofre-
‘cen resultados no totalmente compatibles entre si. La Divisidn
de Recursos Humanos de ODEPLAN, partiendo de estas dos Ultimas
fuentes, ha procedido a efectuar una serie de ajustes, estimacio-
nes y proyecciones, cuyos resultados utilizaremos en esta expo-
sicidn por ser a nuestro juicio los mds confiables. 7Véase
ODEPLAN: Antecedentes ..., op.cit., pags. 76-88.
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Cuadro 7.50 o
TASAS DE DESOCUPACION ABIERTA ENTRE LOS ACTIVOS. TOTAL DEL PAIS Y
| GRAN SANTIAGO. CHILE, 1960-1970.

- o Tasa de Desocupacidn (%) N°Desocup. de -

Atos . Total del Pais | Gran Santiago |Stgo/N°Desocup. |

o ' ) (2) Total x 100

1960 7,1 ' 7,6 30,4

1961 o 8,0 | 6,6 N 23,8
1962 1,9 ' ;v Cos,2 19,4

1963 7,5 h 5,1 19,7

1964 750 B 52 21,9

1965 - 6,4 | 5,4 ‘ 25,2
1966 6,1 | 5,3 i 26,7

1967 4,7 | 6,1 | 39,6

1968 4,9 | 6,0 38,3

1969 - ‘ 5,0 | 6,1 32,8

1970 . 6,0 i 7,1

Fuente ODEPLAN: Antecedentes «svy Op.cCit, » Cuadro 66 pag. 78 y Cuadro 73,
pag. 84. ‘

Los altos niveles de desocupacidn abierta que muestran esas
cifras -entre 6% y 8% (a excepcidn del periodo 1967-68 en el que
existid una coyuntura particularmente favorable)- constituyen -uno
de los fendmenos méds caracteristicos y persistentes del funciona-
miento de la economia chilena, o, mis bien, uno de los éfectos més
tipicos de la organizacidn de esta Gltima sobre la base del denomi-
_nado modelo "concentrador" y "excluyente" en el marco del capita-

lismo dependlentei/

"1/ Sobre este tema véase VuSkOVlC, Pedro:. Dlstrlbuc1on del 1ngreso
' 2 0pc1ones de desarrollo, en Cuadernos de la Realidad Nacional,
CEREN N?S Santiago, Septiembre de 1970. )
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La extraordinaria concentracidn de la propiedad de medios de
produccidn; la dependencia externa; el perfil de extrema desigual-
dad en la distribucidn del ingreso; la concentracidn de la demanda
solvente en los sectores de altos ingresos, demanda caracterizada
por ello mismo por su volumen restringido y su alta diversificacidn;
el tipo de produccidn que una demanda con tales caracteristicas induce
en el sector industrial; la incorporacidn de tecnologia importada .
altamente sofisticada y ahcrradora de mano de obra en los sectores -
productivos que atienden dicha demanda; etc., son todos factores .
que, junto con determinar una subutilizacidn de la capacidad insta-
lada en dichosbsectores, implican una d&bil absorcidn de fuerza de
trabajo por la economia y, por ende, altas proporciones de desocupd—

cidn abierta o desempleo.

Por otra parte, la incapacidad del sistema para generar empleos
que absorban la totalidad de la PEA efectiva tiene otro tipo de conse-
cuencias sobre los niveles de ocupacidn reales: la mano de obra que
si logra ser absorbida no lo es tanto en actividades productivas
de bienes, cuanto en los sectores deé mds baja productividad (como el S
comercio y los servicios), asi también como en categorias ocupacio-
nales que act@ian en realidad como mecanismos de absorcidn de des-
empleo disfrazado (tales como los familiares no remunerados o los
cuenta propia en €l comerciolg. En otros términos, dicha incapa-
cidad induce a que la incorporacidn a la ocupacidn de los cesantes
y .de los que buscan trabajo por primera vez se efectlie en condicio- .

nes de subempleo.

" Por lo tanto, para analizar este crucial aspecto de la ocupacidn- .
desocupacidn obrera es preciso considerar otros indicadores ademés
del desempleo abierto entre los activos. En el Cuadro 7.51 se pre-

sentan las tasas de desocupacidn abierta entre los inactivos y la

1/ En el periodo 1967-1970, el 71% de los nuevos empleos se concentrd
en la rama "Otros Servicios” (excluidos los servicios basicos), al
tiempo que la categoria de familiares no remunerados absorbid 20%
o mds del incremento ocupacional ocurrido en el decenio 1960-70,
véase ODEPLAN: Antecedentes..., op.cit., pags.8L-85.
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desocupacidn equivalente existentes. en Chile en 1967 (Gltimo afio para
el que se poseia este tipo de datos). El primer indice detecta 1la
desocupacidn entre la poblacidn inactiva en edades de trabajar, a
partir del nlmero de personas que, siendo clasificadas como inacti-
vas, manifiestan,elﬂdeseo de trabajar si las condiciones del mercado
lo permitiesen. La desocupacidn equivalente es un indice que traduce
el subempleo entre los ocupados y se compone de dos partes: el sub-
empleo v1s:Lble3 que refleja el nimero de ocupados que trabajan en
jornadas inferiores a la normal, deseando hacerlo a jornada completa;
el subempleo invisible que indica el nimero de ocupados que, traba-
jando a jornada completa, reciben ingresos inferiores a un nivel
considerado como minimo en cada categoria de ocupacidn y rama de
actividad. La desocupacidén equivalente se obtiene transformando

en desocupados plenos o totales el méximo entre é1 subempleo visible
e invisible (no se puede sumar las dos cifras ya que un nmero impor-
tante de personas pueden quedar subsumidas en ambos tipos de sub-
empleol{.

Cuadro 7.51

TASAS DE DESOCUPACION ABIERTA ENTRE LOS ACTIVOS E INACTIVOS Y DESOCUPACION
EQUIVALENTE. CHILE, 1967.

Tipos de desocupacidn Milesvde Tasas de .. af
' Personas desocupacion—
1. Desocupacidn abierta entre los activos 140,0 4,7/'u
2;'Desocupéci6n abierta entre los inactivos 48,6 1,6
3. Desocupacidn equivalente (derivada del “
subempleo en los ocupados) 286,4 9,5 -

Desocupacidn Total 475,0 15,8
Poblacidn econdmicamente activa . 2.951,9
Desocupacidn abierta entre los inactivos | 48,6'
,4.‘Pob1ac16n econﬁmidémente.actiVa/efectivﬂ 3.000,5.

Fuente: ODEPLAN, Antecedentes «ees Op.cit., Cuadro 65, pag 76. .
Nota: a/ Se calcularon como porcentajes con respecto a la: poblaclon econo micamente
activa efectiva. -

1/ Ibidem, pags.79-84.
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- Al observar-estos indices referidos a 1967 (afio en el que
como dijéramos se verificd una coyuntura. de empleo favorable) se
constata :lo siguiente: ’ '

- existian 140.000 desocupados abiertos entre los activos y
* 48.600 entre los inactivos, o sea un déficit abierto de
cerca de 190x000-puéstos;

- habia 83.000 personéé en situacidn de suboéupacién visible
o 1nvoluntar1a (los que representaban 2,9% de la PEA

'ocupada)

- en los sectores no agropecuarlos habia 915 OOO personas
| v(o sea 4u% de la PEA ocupada en los mismos) en condiciones
- de subempleo 1nv181b1e, es decir, con ingresos inferiores
a los minimos normales de sus respectivas ramas de actividad
‘(por ejemplo, el salario v1tal en la 1ndustr1a y la cons-

truc01on)

- traduc1endo estas dos Gltimas cifras a desocupados plenos o
totales (y agregando una cifra estimada para el sector agro-
pecuario), ello significa que; en ese afio, existia un déficit
de 286.400 ‘empleos equlvalentes, elevandose por tanto la tasa

1/

de desocupac1on total al nivel de’ 15 8°—

Desde el punto de v1sta de su composicidn puede senalarse que
la desocupa01on abierta se concentraba sobre todo en el Gran.
Santiago -que en los tltimos afios del decenlo 1960~7O habia repre-
sentado cerca del 35% del desempleo nacional (Cuadro 7.50)-, como
consecuencia principalmente de la emigraciGﬁ de ‘la poblacidn desde

1/ Esta situacidn parece ‘haberse agravado:sensibleménte en los- afios
posterlores "En términos de cifras estimadas ... la desocupa-
cidén abierta comprendia a fines de 1970 a unas 260.000 personas,

. junto a las cuales habtia queconsiderar 150,000 apr0x1madamente
que figuran como inactivos pero desean trabajar, y ademds un
déficit de otras 600.000 ocupaciones. para las: personas que, si
‘bien.estin empleadas, 1o hacen en" acthldades "marglnales o
ODEPLAN, Antecedentes ..., op.cit., pag.86. ;
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el resto del pais a la capital, y que afectaba principalmente

. . . . .1
a los obreros. de la industria, larconstruc016n,y los‘serv101os—{

- La desocupacidn equivalente por su parte, estaba mayoritaria-
mente integrada por subocupados.en el sector servicios, la indus-
tria y' la-agricultura, pero, desde el punto de su incidencia rela-

tiva, mostraba también altcs indices en la construceidn y en la

mineria {viase Cuadro 7.57, col.3).

Cuadro 7{52'

- DESOCUPACTON EQUIVALENTE POR SECTORES ECONOMICOS. CHILE, 1967.

Poblacidn

T; : .Désécupaciﬁn
Sectores .'ocu%§§a» equiv?§§nte (2)/(1) x 100"

{miles) (miles) '

Sector agricola - -~ 750,0 62,2 ,

SeCtor'ﬁo‘ag;icdla 2.061,9 .. . 224,2 10,8

Minerfa - " w400 10,5 11,2

Industria 534, 4 59,8 11,2

Construccibe 169,00 R T 12,6

Electricided 11,9 0,5 4,1

Comercio 375,0 22,8 651

Trangporte 156,2 13,4 846

|Servicios- J21,4 fi95,9 13,3

Total 2:81L.9 286.4 10.2

Poblééiﬁn éédﬁﬁm{cémedfé aéiiva "2.3J1;9 o

Inactivos conciderados desocupados 48,6’

Poblacion ccondmicamente activa A

efectiva ~ ~..,3.000,5

Tasa de . 2s0cupacidn equivalente (%) 59450

Fuente: ODEPLAN: Antec~dentes..., op.cit., Cuadro 72, pdg.83.

1/ Ibidem, pags.78 y 85.
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bEétéé‘anfebédentes se cuentan entre los mis reveladores de
las deplorables condiciones de vida de las clases trabajadoras.
A partir de ellos puede estimarse, aunque muy gruesamente, que,
en 1970, 1.300.000 personas, (incluidos los desocupados abiertos.
y sus familiares) carecian de fuentes de ingresos permanentes con

1
que subvenir: a sus necesidades més elementales= /

i

7.7. ESTRUCTURA DE CLASES Y APROPTIACION DEL PRODUCTO SOCIAL.

El an3lisis de las formas que reviste la apropiacidn del pro-
ducto social supone dar cuenta de las diferentes proporciones‘que
de €1 retlenen las diversas clases de agentes que partlclparan en
su genera01on en un perlodo determlnado.

La estructura de esta aprop1a01on -0 81stema de relac1ones
de dlstrlbuc1on2/—es una expresidn concreta de las relaciones de.
produccidn vigentes en una sociedad histdricamente determinada,

y muy fundamentalmente de la distribucidn de los agentes en los
diversos lugares definidos por la divisidn social del trabajo
(clases y capas) y por la divisidn del trabajo social (fracciones
y sectores). E1 estudio de este fenbmeno reviste por lo tanto

una importancia crucial en el anflisis de la estructura de clases
sociales, ya que permite mostrar el correlato concreto de cada,una
de estas posiciones en términos de nivel de ingresos, patrones de
consumo, niveles de vida y, en general, condiciones concretas de

existencia de los agentes sociales.

La distribucidn del ingreso en Chile a fines de la década
de 1970 evidenciaba un perfil de extrema desigualdad como puede

apreciarse de manera general en el Cuadro 7.53.

1/ Este cAlculo se efectud a partir del nlmero de desocupados
abiertos de 1970, multiplicado por un coeficiente adecuado
para 1ncrementarlo con la poblacidn inactiva bajo su depenm
dencia.

2/ Véase Cap.6, pardg.6.h.
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: Cuadro 7,53 : T : . S ‘
. DIST'RIBUCION DEL INGRESO PERSONAL POR GRUPOS DE\,ILICOS DE PERCEPTORES. .
CHILE, 1967.

Décilés 7 deltlﬁgreso % del Ingreso 52§;$230§§g§i::2 §2§z§isopromedlo
T | e T | acumulado, promedio=100) _ |(ler. deeil=100)

1° 1,4 - 1,40 15 100

2° 2,5 3,9 s 167

30 3,3 7,2 33 220

4° 4,3 11,5 44 293

50 5,4 16,9 54 360

6° 7,0 23,9 |- 70 - 467

7 8,5 52,4 85 567

8° ; 11,1 43,5 , 111 740

*° | 16,3 59,8 163 1.087

10° 40,2 100,0 : 401 2.673
Totales 100,0 e 120

‘Fuente: Heskia, Isabel: Distribucidn individual ..., op.cit., Cuadro 23, pég;ZO.

De acuerdo a estos datos, en 1967, la mitad de la poblacidn

.de -ingresos mAs bajos percibia sdlo 17% del ingreso total, lo que
equivale a poco mas ‘de un quinto de lo que recibia la mitad de
ingresos superiores.  El 10% m&s rico se apropiaba de mis del 40%
del ingreso, lo que significa un ingreso'pOP-persona:igual a casi

27 'veces el ingreso por persona del 10% de la poblacidn de mis altos
ingresos, ya que también existe concentracidn dentro del filtimo
‘decil. " Asi, "el 1% mis rico concentraba el 10% del ingreso total
con una renta igual a 69 veces la que tiene el 10% de la poblacidn
de ingresos ‘mis bajos“l{ Por 1o demis, si se piensa en el conjunto

1/ Vuskov1c, Pedro': Informe 1nlcla1 del Comité Coordinador de la
Reunidn de los equipos econdmicos de la Comisidn Programa de
la Unidad Popular, Santiago, Agosto, 1970, (mimeo), pags.13-14,
citado por Ramos, S., op.cit., pag.97.
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de la PEA y no solamente en la poblacidn ocupada, dado los altos
niveles de desempleo de la fuerza de trabajo, es evidente'qué'la

desigualdad en la distribucidn resulta aln mds agravante.

Este pérfilfde'extrema desigualdad ha atraido la atencidn
)de,numerOSOS’eéfqdiOSbs'dégla realidad chilena, no sblo desde la
bptica de 1las Causas_que'lo determinan sino tambié&n desde la
bptica de sus consecuencias respecto al funcionamiento global

1/

de la economia=,

Asi, desde el primer punto de vista, estd claramente estable-
cido que el alto grado de concentracidn de la propiedad de los
medios de produccidn (la tierra y los activos industriales, comer-
ciales y financieros), conjuntamente con las pronunciadas diferen-
cias de productividad entre las distintas ramas o sectores de la
economia (y dentro de estos, entre las empresas que los componen)
-fendmenos ambos que observaramos tan nitidamente en parigrafos
anteriores- son los dos determinantes estructurales que mas
fuertemente inciden en el reparto altamente concentrado del ingreso.

Desde el segundo punto de vista, se ha'puesto de relieve la
estrecha vinculacidn existente entre dichos determinantes y las
caracteristicas del proceso de acumulacidn y del funcionamiento
de la economia, en virtud de esa misma concentracidn y del siguiente
mecanismoﬁ el modelo prevaleciente de acumulacidn (denominado
"concentrador" y "excluyente", por cuanto una proporecidr cada vez
mayor del producto se concentra en determinados estratos sociales,
marginando, como contrapartida, a otros) que se asocia a una des-
igual distribucidn del ingreso, genera una serie de fendmenos que
actian justamente en el sentido de acentuar tal desigualdad la que,
a subvez,itiende inevitablemente a reforzar las propias caracteris-
“ticas estructurales que la condicionan, esto es, la concentracidn
de la propiedad y las formas tipicas de asimilacidn del progreso
técnico concentrado tambi&n por sectores de actividad econdmica

y estratos.

1/ Para este {iltimo punto véase, Ramos, S., op.cit., Cap.III, passim.
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Cabe advertir que en el curso de la presente exposicibdn
acerca de la reparticidn del ingreso en Chile hacia 1970, dejaremos
de lado los aspectos de la cuestidn relacionados con el funciona~-
miento de la economia, para centrar la atencidn en los rasgos de
esa distribucién que de manera m@s sobresaliente reflejan la _
estructura subyacente de clases sociales, tratando de identificar
en. la escala o jerarquia repartitiva los principales conjuntos'y
subconjuntos de agentes que hemos definido en términos de su posi-
cidn social y de su insercidn en la estructura de produccidn econd-
mica (clases sociales; capas, fracciones y sectores de clase),
aspectos ambos que remiten a los determinantes estructurales antes

1/

mencionados=;

Antes de entrar 'en materia convendrd exponer algunas considera-
ciones metodolbgicas en torno a las restricciones que impdnen la -
escasez de datos y las caracteristicas de los disponibles, cuando
lo que se pretende es conducir el anilisis de la distribucidn del
ingreso desde el punto de vista de la pertenencia de clase de los

agentes.

1/ Otro de los aspectos que es necesario tener en cuenta en el
ilestudlo de la distribucidn del producto es el papel que desem-

pena el Estado en la determinacidn de la estructura reparti-
tiva final, sea’a través de su part1c1pa01on directa en la acti-
vidad econdmica, sea mediante sus actua01ones como agente redis-
tributivo (capta01on de impuestos; asignacidn de subsidios
v transferen01as, etc.), cuyo resultado es la alteracidn en
uno- u-otro ‘sentido del perfll de la estructura de apropiacidn
prlmarla del producto. A pesar de su importancia este aspecto
no serd abordado en ese punto, sin que ello afecte la validez
de nuestras conclusiones.
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7.7:1. "RECAUDOCS METODOLOGICOS

Dos son las prlnclpales llmltac1ones que se presentan en el
estudio de la dlstrlbu01on del 1ngreso. La prlmera es la escasez
de fuentes'de 1nforma01on y“la cobertura parc1al de las que
existeni/ ‘ '
en Chlle hacia fines de la década de 1960, todos los estudios

sobre este partlcular ‘han tenido que remltlrse a los antecedentes

En efecto, no obstante la impOPtancia:concedida’al tema

proporcionados por’ las Cuentas Nacionales y a los resultados de dos
1nvest1gac1ones muestrales de cobertura nacional realizadas alrededor
de 19682/ ‘Lia segunda se reflere a la def1n1c1on de las categorias
utilizadas para clasificar a la poblacidn perceptora dé;ingresqs, B
problema anflogo al enfrentado al determinar la posicidn social de
los agentes, aunque agravado.en este caso por.la inexistencia de
informacidn sobre algunas variables (por ejemplo, "la ocupacidn -
principal) y por el alto grado de agregacidn con que se presentan las
tabulaciones. disponibles. | ' ' '

1/ Cabe sefialar que los censos de poblacidn en Chile, y particular—
mente el censo de 1970, no han investigado la variable ingresos.
En caso contrario hubiese sido posmble establecer directamente
la v1nculac1on entre la posicién social de los agentes y su parti-
c1pac1on en el ingreso.

2/ lLa primera de estas investigaciones se llevd a cabo en 1967 y
sus resultados se encuentran en: Heskia Isabel: An&dlisis
Estadistico de la Distribucidn del Ingreso Personal en Chile
er 1967, Memoria de Titulo, Escuela de Economia, Universidad
de(}ule, Marzo, 19639, (mimeo). La segunda corresponde a la
Encuesta Nacional de Hogares realizada por el Instituto Nacional
de Estadisticas, cuyas- pr1n01pales tabulaciones se encuentran

- en: CEPAL, Proyecto sobre Medicidn y Andlisis de la Distribucidn
del Ingreso en Paises de América Latlna, E/CEPAL/L115/5, ‘
Noviembre, 1974, Entre los- estudios existentes cabe destacar,
Heskia; . Isabel: Distribucidn Individual y Familiar del Ingreso
en Chile (1960- 69) en Estudios.de Economisg, Universidad de:
Chile, 2° Semestre de 1973, N°2, Santiago; Chile, Marzo de 1974,
(enh-anexo.a este trabajo se presenta una descrlp01on completa de
las. fuentes de’ 1nforma01on sobre dlstrlbu01on del 1ngreso en
Chile). : : S :
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- Como no es dable superar nlnguno de estos obstaculos, la
unlea v1a que permite esclarecer un tanto el an&lisis con81ste ‘
en exp11c1tar al max1mo, desde el punto de v1sta de la p05101on
5001al de los agentes, el contenido de cada una de las categorlas
que es p051ble discriminar en los datos sobre ingreso nac1ona1
para lo cual es preciso analizar sus respectivos sistemas clasifi-
catorios (tipo de actividad, rama de actividad y categoria de ,
ocupacidn). En lo que sigue se exponen tales antecedentes para el
caso de la informacidn disponible en Chile a fines de la década
de 1970, | S

A) Tipo de actividadl/

En los datos sobre distribucidn de la renta esta clasificacidn
presenta dos dificultades basicas.: por una parte, las estadisticas
sobre distribucidn del ingreso normalmente 1ncluyen a la poblacidn
:ocupada y excluyen a la PEA desocupada, con lo cual se subestima
la representacidn de algunos grupos en la distribucidn (obreros,
por ejemplo) o bien, desde otro &ngulo, se sobreestima su parti-
cipacidn en el producto; por otra, las tabulaciones no presentan
datos relativos a la poblacidn no econdmicamente activa (ingresos
de transferencias) o, cuando lo hacen, no distinguen algunas
categorias importantes para el andlisis, como es el caso de las
personas que reciben 1ngresos por concepto de renta de propledad
u otra 1nver81on.

2/

~B) Ramas de actividad=

En este caso la principal dificultad reside en el alto nivel
de agregacidn empleado: en las tabulaciones. Generalmente los datos
se presentan a nivel de divisiones de la CIIU, con lo cual no es
posible distinguir adecuadamente. a los agentes segiin sectores y .
subsectores productivos (baste recordar al respecto la extrema

1/ Vease Cap. 8, parag.8.1 1.
2/ Véase Cap 8, parag.8.1. 2
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heterogeneldad de las act1v1dades 1nc1u1das bajo el rbtulo
"Serv1c1os"). De alll que sea extremadamente dlflCll anallzar la
estructura de 1a repartlclon desde el angulo de uno de sus deterQﬁ
mlnantes fundamentales, a saber, las dlferen01as de product1v1dad
entre sectores de produc01on, y. 31mp1emente imposible anallzar esta
dlsparldad entre unldades de producc1on de un mismo sector (las que
incluso tlenen una 1n01den01a mayor que las dlferen01as entre ramas

de act1v1dad)

c) Categoria de oéupaciéni/

Dado que la clasificacidn de la PEA seglin la ocupacidn prin-
cipal (a pesar de ser ésta una de las caracteristicas econdmicas
¢consideradas como bidsicas) es sistem@ticamente omitida en las tabu-
laciones -publicadas, el andlisis de la reparticidn del producto
segln la posicidn social de los agentes queda necesariamente circuns-
cripto a las gruesas distinciones. que es posible establecer a partir
de la clasificacidn segln categorias de ocupacidn. A ella nos
referiremos en detalle.a continuacidn,  tratando de indicar la hetero-
geneidad de cada categoria en términos .de las diferentes clases y
capas sociales-a que pertenecen los agentes sociales englobados en
cada una de ellas. (Véase Cu»adro‘7.5u)°

a) Eméleadores

En los sectores no agropecuarios esta categoria est& compuesta
bédsicamente por agentes de la burguesia mediana y pequefia (propietarios-
directores de unidades de produccidn no organizadas en forma andnima),

como tambi&n, en alguna medida, por miembros de la pequefia burguesia

propietarid.  En la rama de produccidn agropecuaria incluye 'a todo

“tipo de productor independiente (propietario o arrendatario, mini-
fundista o latifundista) a condicidn de que emplee al mends un:
trabajador asalariado incluso en forma no permaneénte. Cabe sefialar
que, aunque eh proporciones minimas, esta categoria también puede
incluir trabajadores subproletarios (por ejemplo, el caso de ciertos

vendedores ambulantes en el comercio que aparecen como Empleadores
o el propio ejemplo de los minifundistas). ‘ '

1/ Vease Cap.8, parag.8.1.3.C).
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Cuadro 7.54
‘DISTRIBUCION DE LAS CATEGORIAS OCUPACIONALES SEGUN CLASES SOCIALES.
CHILE, 1970.

Sector Agropecuario

Categériés ' Trabajador.
~de Ocupacidn Empleadores |Cuenta Empleados | Obreros

Clgses : ) . , Propia
Burguesia . S 6,1

- 2 e . 100,0
PequenatBurguesla Propleta:;a , 72,3
Subproletariado ] 27,7 | ;},
Proletariado , K - g S 71,23/ ,109’0
Semiproletariado o - 22,7
Total S 100,0 100,0 |  100,0 100,0

Sector No Agropecuario

‘\\\\\Eififiiiii¥ Trabajador. - :

. ~~de Ocupacidn . |Empleadores |Cuenta _jEmpleados | Obreros
Clases _ ’ Propia '
Burgue31a S 76,00 5,5 |

Pequena Burgues1a Propletarla 24,0 79,2

‘ Pequena Burgue51a Func1onar1a L ‘ <>j”#3,7’” ‘ 29,5

Proletariado ‘ o o 23,6§/ 74, SEI »
Semiproletariadox B e e - 1 41,4 '
Isubproletariado | o aa | 25,28
fotal | | 100,0 |  100,0 | 100,0 © 100,0

Fuente: Muestra del Censo de Poblacidon de Chile de 1970. .Proyecto OMUECE-CELADE.
Notas: a/ Incluye a Técnicos y Obreros ca11f1cados que cotizan en la Caja
Previsional de Empleados. '
b/ Incluye al Semiproletariado manual (obreros del comerc1o, las f1nanzas
y los servicios gubernamentales) ‘
¢/ Incluye a los Empleados Domésticos (los que representan 21% del total
de obreros). . .
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Dado que el grueso de los agentes de esta categoria pertenecen
a la burguesid, lag diferencias que se observan en el conjunto de
los Empleadores (al menos en los tramos de medianos y altos ingresos)
estan bésicamente determinadas por la magnitud de los medios de
produccidn que ellos contrqlan, pof el tamafio-y productividad de -
sus‘empresas y por -los volimenes de plusvalia que se ‘generan en
estas TGltimas. Si se consideran los diversos sectores de act1v1dad
hay que agregar que, al menos en parte, las dlferenc1as son atrl-’
bulbles a las dlsparldades en las tasas medias de gananc1a de cada
rama. Por otra parte, en los tramos de mas bajos 1ngresos deben'
concentrarse los agentes de la pequefia burguesia propletarla y dei
subproletarlado, lo que explica las notables diferencias de 1ngreso
que existen entre 10s extremos de la distribucidn dentro de la

categoria.

b) Trabajadores;por,cuenta propia.

En los sectores no agropecuarios esta categoria estd consti-
tuida en su mayor parte por agentes de la pequefia burguesia propie-
taria (artesanos de la industria y pequefios comerciantes establecidos)

y, en menor medida, por un sector de la pequefia burguesia funcionaria
( fundamentalmente los agentes que ejercen profesicnes liberales).

Por otro lado, una parte considerable de los trabajadores.de‘esta
categoria pertenece al subproletariado (peones y jornaleros, a destajo,
vendedores ambulantes, etc. ) Es posible que en la agricultura se
acentde el peso del subproletarzado, aunque no se lo pueda dlstlngulr

de'la Dequena burgue81a propletarla rural

Las fuertes dlsparldades de 1ngreso que se observan entre los
:polos de la categorla se debenﬁ_por tanto, a la presen01a en el
eéxtremo superior de profesionales liberales y, en el inferior, de
trabajadores subproletarios. Las distancias observables en los
tramos intermedios de la escala deben responder a diferencias en la
magnitud de los medios de produccidn y trabajo y en los niveles
de productividad correspondientes a la pequefia burguesia propietaria.
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En cuanto a las disparidades sectoriales cabe destacar la incidencia
de los trabajadores por cuenta propia de la agriculturc, cuyos
bajos niveles de 1ngresos se expllcana en parte, porque una propor-
01on 1mportante del produoto que generan se destina al autoconsumo
sin adoptar la forma de ren*"'en dinero, y, en parte, por 1os bajos
nlveles de. product1v1dad que caracterizan a este sector .de la-
egonomla chllena._

e Emgleadosl/

 Se trata de la categorla mis heterogenea desde el punto de
v1sta de 1la 908101on social de. 1os agentes que la integran.. Esté
compuesta por un sector de la burgue51a (el estrato de los
directores-gerentes v profesionales asalariados de las empresas
/-generalmente sociedades andnimas- de mayor envergadura econdmica,
asi como por los altos funé‘onarios’della burocracia estatal) y
por la casi totalldad de la peqpena burgue51a funclonarla (profe-

sores,’ abogados, medlcoo,‘etc., asalariados). No obstante, el
’grueso de 1la categorla estd constituido por los asalarlados que

fonﬁylwaﬁ”“'” T clase obrera, parflcularmente del semlpycletarlado'

(empleados administrativos y de of1c1na, etc ) y, en menor propor—

cidn, del proletariado (obreros calificados y altamente ‘calificados

que cotizan a la Caja Previsional de los Empleados).

No es de extronar, por 1lo tan*o, que las dlferen01as en los
niveles de ingresos que se observan en esta categorla Pecubran
précticamente todos los tramos de la escala dlstrlbutlva, desde los
‘mas altos correspondjen ces a la burgue31a hasta los mas bajos que
corresponden a una parte de 1os ag.ates del semlproletarlado (1os
empleados de’ comer01o) “Entre ambos extremos se ublca la pequena-
burgue81a funcionaria y el resto del semlproletarlado con 1ngresos
que Fluactfian: fueWtemente de acuerdo al grado de callflca01on y al

tamafio de las empreqas en que se encuentran.

1/ En el- caso de esta categorla, como también en la de obreros, dejare—
.. mos :de.lado el sector agropecuario ya que la pertenen01a de clase
de los agentes incluidos en este sector es practicamente indiscer-
nible.
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d) Obreros

" Constituye sin duda la categoria mds homogénea del conjunto ya
que estd integrada basicamente por agentes de la clase obrera,

-~en -su mayor parte agentes del proletariado, aunque también del

gemiproletariado (obreros del comercio y los servicios no produc-

tivos) y del subproletariado (sobre todo empleados domésticos).

Lo que obviamente no excluve la existencia de pronunciadas diferen-
cias en los niveles de ingreso dentro de la categoria. En este caso,
los desniveles son atribuibles a las diferencias de calificacidn de
los trabajadores y a las diferencias de productividad de los sectores
y‘empresas de las gque son asalariados.

7.7.2. LA DISTRIBUCION DEL INGRESO SEGUN LA POSICION
SOCIAL DE LOS AGENTES.

‘De los dos determinantes fundamentales de la distribucién‘del
ingreso, el primero -o sea, la propiedad/no propiedad de los medios
de produéciéﬁ— se manifiesta a través de la participacidn relativa
de cada categoria de ocupacidn (la llamada distribucidn del ihgreso

. por tipo de compensaciones).

El Cuadrc 7.55 resume la informacidn de este tipo existente

en las Cuentas Nacionales para 1969. A pesar de la seflalada hetero-
geneidad de las categorias, dichos datos no dejan lugar a dudas
acerca de la importancia de esta variable en la apropiacidn concen-
frada del producto: mientras que el ingreso promedio de los Obreros
(00) vy los Trabajadores por Cuenta Propia (TCP) es inferior al pro-
mgdionﬁqtal,by.el correspondiente a los Empleados (EE) apenas supera
esta misma cifra, la remuneracidn media de los Empleadores (ER) es
més de 16 veces superior al promedio. E1 total de Empleadores repre-
senta 1,5% de 1la poblacidén pero capta 24,5% del ingreso, mientras
que los Obreros, represehtando 47% de los ocupados, sdlo perciben
B .20,7% del ingreso; la remuneracidn media de los primeros alcanzav'
u)égi a 37 veces la de los segundos. Esta fuerte diferenciacidn que
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se observa en el conjunto de la poblacidn ocupada se constata
dentro de cada rama de actividad (Cuadro 7.56), aunque con algunas
diferencias que responden a las caracteristicas propias de cada

sector1(

Si se considera a los asalariados (EE y 00) en conjunto se
concluye que la fraccidn del ingreso total que se apropian (53,1%)
es tan pequefia en relacidn a la cuota de poblacidn quevrepreségtan
(71%) que el indice de remuneraciones per cépita de estos traba-
jadores (75) es 1nferlor en un 25% al correspondiente al total de
la poblacibn ocupada.

La 1n01denc1a del segundo elemento determlnante de la
estructura distributiva -las dlferenclas de product1v1dad— se pone
de manifiesto a trgves de los desnlveles en los ingresos medlos
seglin sectores productivos dentro de cada categoria de ocupacidn
(Cuadro 7.55), aunque estos 1ndlcadores subestimen la real 1nf1uen-
cia de este factor: debldo al alto. grado de agregacidn de la cla—
sificacidn por ramas de actividad v a la carencia de 1nforma01on de;

esta naturaleza dlscrlmlnada seglin el tamafio de las empresas,

1/ Las cifras del Cuadro 7.56 no son ‘directamente comparables con
las del Cuadro 7.55 En este Gltimo caso la 1nformac1on pro—
viene del Sistema de Cuentas Nacionales. En el prlmero la
informacidn deriva de la Encuesta Nacional sobre ingresos

-familiares y de la Encuesta continua de mano de obra realizadas
ambas por el Instituto Nacional de Estadisticas en 1968. - Como
esta informacidn -a diferencia de la proveniente de las Cuentas
Nacionales- se réfiere al ingreso: personal dlsponlble de la:;
poblacidn ocupada, no incluye en el ingreso .de los Empleadores
las retenciones'efectuadas por las empresas, las que estricta-
mente forman parte del producto que se apropian estos filtimos.
De ahi las diferencias entre los indices. correspondlentes a-‘los
Empleadores de. los dos Cuadros. b

¥




Cuadro 7.55

DISTRIBUCION PORCENTUAL DE LA POBLACION OCUPADA POR CATEPORIAS OCUPACIONALES;: INGRESO NACIONAL POR

Nota: a/ Calculados en base a informacidn provenlente de las Cuentas Nacionales.

TIPO DE COMPENSACIONES E INDICE E: INGRESO NACIONAL PER CAPITAr- CHILE 1969
| Trabajadores |.___ ' o Familiarés,»-
Emplsadores Cuenta Propia Emp;eados Obreros ' No Remunerados Total
(1) Poblacidn S , o L
ocupada 1,5 _ 22,1 23,9 47,1 5,4 100,0
Remuneracidn | Remuneracién | Sueldos + Salarios + Otros ingresos Total
neta de pro- | trabajadores | Aportes Aportes (gobierno) ’
pietarios y | por cuenta patronales Patronales
~ empresarios provria '
(2) Ingreso .
nacional 24,5 14,3 22,4 20,7 8,1 10G,0
Eqslp“d 5 Trabajédores Fm'leédos Cbreros Total
*ll EA0Yes Cuenta Propia 1 [} i0ta
(3) Indice de
Ingreso ' 1.636 65 - 136 44 - 100
nacional , e
per-capita ’
=(2); (1)x100
Fuente: ODEPLAN, "Antecedentes ..., op.cit., Cuadros 30, 32 y 33.



Cuadro 7.586

INDICES DE INFRESOS DISPONIBLES PROMEDIO DENTRO DE CADA RAVA DE ACTIVIDAD '

DENTRO DE CADA CATEGORIA DE OCUPACION

CHILE

196

8.

CATEGORIAS : -

b
|

L

;&xs L. DENTRO DE ¢ ﬂﬁg;xbzmg DE ACTIVIOAD '- DENTQGTDFb”ADS CATEGORIA DE_OCUPAC IO
0E ACTIVIDAD - tmp]eadoresf Cta‘Piip;a,Enp]eados Obreros Tofa} .Emp]éaddres C::;;i:p;a Emp]eados Obreros fota{
gricultura 995 o |23 | 63 | 00 & s s |
Minerfa %7 5 107 | 700 | 1000 | 4 160 170 | 3% | 195
Industria 7.04] 4 N w100 | 128 0 | 1| w1
Construccisn 162 8 157 o0 | 1 106 03 |1 ®
Electricidad, Gas y Agua 1}% b >‘:.; -~ ' ]TJ 69 | 100 - . 175 f- 305 198
Comercio o ";’7.1.1.750 R TS R 28 100 1 131 135 9 89 | M3
Transporte, ”1macenan1ento E':{ SR | | :v> . R :
yﬁomumcacmnes . 188 135 100 100 - 189 87 L1801 81
Servicios L 89 153 8 | 100 60 | 105 97 g B0
_ o - - o I .
Tota) <]'~-26’7~__ 68 1 125 45 700 ° 10100 100 100 10 100

Fuente: ODEPLAN ‘Distribucidn del ingreso en Chile y sus efectos sobre el n1ve1 de vida y la

estructura de consumo de la poblacidn, 1968-70.

3y 4, pags
Nota:

contlnua de mano de obra

€y 9.

INE,

1968

Santiago, Marzo de 1973.

Cuadros

a/ Datos provenlentes de la Encuesta Nacional sobre ingresos familiares y de 1a Encuesta

- gEn -
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De todas maneras, esos datos son suficientes para comprobar
que es en la mineria, la electricidad y 1a‘industriakmanufacturera
~es decir, en los sectores dé mas alta productividad dentro de la
economia del pais- donde se ubican los més altos ingresos medios
dentro de cada categoria ocupacional, mientras que en la agricul-
tura y los servicios 4los'sectores més atrasados desde ese punto

. 1
de vista- se encuentran los valores mas reduc1dos—{

A partir de la combinacién de estas dos variables —é;tegoria
de ocupacidn y rama de actividad- puede intentarse una jerarquizacidn
de los grupos de agentes asi definidos, de acuerdo a los niveles de
ingreso personal disponibleZ{ En el Cuadro 7.57 se presenta esta
ordenacidn respecto al indice de ingreso promedio correspondiente
al total de la poblacidn ocupada y, ademlAs, para cada grupo, un
coeficiente de concentfacién de la distribucidn del ingreso por
tramos que da una idea de la variabilidad interna dentro de cada uno

3/

de ellos—=,

- Como es obvio, en los puestos superiores de la escala se sitfia
la burguesia empresarial (a la que pertenecen la mayor parte de los
ER). Aunque estos datos no son suficientemente confiables para
extraer conclusiones fespecto a las diferencias entre los Empleadores
de la mineria, la indugfria, el comercio y la construccidn, si lo

son para mostrar la inferioridad de posiciones de los empresarios de

1/ Recuérdese lo v1sto més arriba acerca de las d1ferenc1as de
los 1ngresos medios de los obreros segun rama de. act1v1dad
(parag.7.4.2 A), Cuadro 7.3.6, supra).

2/ En este punto fue forzoso utlllzar los datos provenientes de las
Encuestas sobre ingreso (ingreso disponible), por cuanto en las
publicaciones de las’ Cuentas Nacionales, al cruzar la informacidn
por rama o sector de actividad, se mantienen agregados los
Empleadores y los Trabajadores por Cuenta Propia.

3/ Veéase su definicidn en el Cuadro.7.57. Valores altos de este
coeficiente se asocian a estructuras distributivas altamente
concentradas. E1 valor cero indica equldlstrlbuc1on.
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Cuadro 7 .57 ‘
INDICES PROMFDIO DE INGRESO PERSONMAL DISPONIBLE Y COEFICIENTES
"~ DE CONCEN;RACIOW, SEuUN_CATEGORIAS DE OCUPACION 'Y. RAMAS

DE ACTIVIDAD. CHILE, 1968.

‘F .
Indice de Ingreso

i

“Categorias de chpaciSn , redio Coeficiente-..’ a/
y Ramas de Actividad (Promedio=100) de Concentracion =
Empleadores Mineria 1.846 - */

i Comercio 1.659 0,48 -
" Industria 1.592 0,37
" - Construccidn. - 1. 445 -
" ~ Servicios 758 0,49
" S Agricultura 398 0,30
Empleados Elect.,Gas,Agua . 219 0,59
' ~ Mineria 209 0,40
" 'Industria 139 _ 0,42
Obreros Mineria 137 ¢+ o 0,34
! Elect.,%as,Agua 137 0,02
Empleados Construccidn 129 0,36
Trabajador cuenta propia R N
' Transnorte,Almacenamlento y Comunlc. , 1282 -
| Empleados Servicios o 127 0,49
" Comercio i S 121 - 0,41
S Transo.nAlmacen.,Comunlcv 109 0,25

*,Trabajador cuenta propia -Mineria 192 0,20 .

" Comercio 92 0,75
Obreros Transp.,Almacen.,Comunlc. &1 . 0,07 -
| Empleados Agricultura 81 0, 26. -
TrabaJador cuenta. propla Construc. 72 - 0,58 '
, >erv1c1os 71 0,70
Obreros ‘Industria 66 0,12
Trabajador cuenta propia Industria 61 0,12
Obreros Construccidn 58 0,11
Trabajador cuenta propia Agricultura - & 48 70 % 0,49
Obreros Comercio 40 0,04
N Agricultura U5 0,04
Serviciosb/ 9D 0,10
Totél” 100 By 0,92

G

Fuente Elaborado en base a datos de OﬂFPLAN_ Dlstrlbuclon del ingreso ..y v
" op.cit., Cuadro %, pdg.8 -y Anexo 3, pagso 41— 44. ,

ocupada por ramas “de act1v1ﬂad y. categorlas de ocupacidn fueron calculados
a partir- de las dlstrlbuc1ones por tramos de ingreso expresados en sueldos
v1tales (salario minimo legal) proporcionadas por la misma en el Anexo 3,

Pags. 41-44, Se calcularon mediante la expre51on

Y.
R Zyilnfg%—v

i 1

coeficiente de redundancia o de Theil. Fn este coeficiente,
sentan los porcentajes del ingreso v de la poblaciGn corres-

pondientes a cada tramo, respectivamente.
e indica eau1d15tr1buc1on A medida que crece su valor, mayor es el grado

de concentracidn de la distribucidn.
b/ Incluye a los empleados domestlcoq.

*/ Sin dato.

Vi vy ®

El 1imite inferior de R es O

X
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los servicios y la agricultura. En este 1ltimo caso, ello se explica
fundamentalmente por la inferior productividad de las actividades
agropecuarias y, por tanfo, ﬁor la mas reducida magnitud del exce-
dente apropiado. En el caso de los servicios, a las diferencias

de productividad hay que agregar la heterogeneidad de posicipnes
sociales que engloba la categoria de los ER de los servicios: en
\efecto, dentro de ella se enéueﬁtran agentes de la burguesia

pequefia, de la pequefia burguesia propietaria y del subproletariado
(de ahi el alto valor del coeficiente de concentracibdn).

Pero es en los tramos inferiores donde se manifiestan los

- hechos mas significativos. Entre los grupos cuyo-indice de ingreso
disponible es inferior al ingreso promedio de la poblacidn ocupada
se encuentran: los Obreros del transporte, la industria, la cons-
truccidn, el comercio, la agricultura y los servicios; los
Empleados de la agricultura; y, lo que es mas significativo, los
Trabajadores por Cuenta Propia del comercio, la construQcién,;los
servicios, la industria y la agricultura. Es decir, en el conjunto
de la poblacidn con ingresos inferiores al promedio se encuen*ra
practicamente todo el proletariado calificado y no calificado (a
excepcidn de los Obreros de la mineria y la electricidad), el total
del subproletariado y tambi&n, practicamente el total de la pequefia
burguesia propietaria, cuyos niveles de ingresoc no difieren sustan-
cialmente, por ejemplo, de los corféspondientes a los obreros

industriales.

Dentro del conjunto, los ingresos mds bajos corrgsponden'a los
Obreros del comercio, la agricultura y los servicios (en su mayoria
trabajadores subproletarios, con ingresos entre 60% y 80% inferiores
al promedio y gran homogeneidad interna, a juzgar por el reducido
valor del coeficiente) y a los TCP de la agricultura (minifundistas).
Cabe sefialar, ademis, que la posicidn de los TCP en el comercio y
_1bs Servigids_seria sin duda inferior a la que ostentan si en esa
categoria no se englobara a los profesionales liberales de dichas
ramas de actiVidad junto a agentes de la pequefla burguesia propie-

taria y del subproletariado.
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El sector intermedio de la distribucidn estd compuesto funda-
mentalmente por el grupo de los Empleados, con ingresos que oscilan
entre el promedio y el doble de éste y, en general, con altos
valores del coeficiente que traducen la heterogeneidad de esta
‘categoria en la que se subsumen agentes de la burguesia (directores-
gerentes y altos funcionariosvpﬁblicos), de la peguefia burguesia
funcionaria (profesores, FF.AA. etc ), del semiproletariado
no manual (empleados de oflclna y administrativos), y~aﬁﬁ parte
del proletariado {(obreros altamente calificados o que cotizan la
Caja Previsional de los Empleados). Un hecho a destacar es la
presencia en este grupo de los Obreros de la mineria‘cuyo ingreso
promedio supera de . dos a cinco veces el de los Obreros de otros.
sectores, siendo parangonable al de los Empleados de la industria
(si bien existen en su interior fuertes disparidades debidas a las
diferencias de productividad entre los sectores y las empresas de la

produccidn minera).

Lamentablementeﬂ se carece de 1nforna01on apropiada para con-
ducir el an&lisis precedente con grupos mé&s homogéneos desde el
punto de vistade laposicidn social de los agentes, asi como también
para dar una idea del total de poblaCLOn que representa cada grupo

y de la cuota de 1ngreso que se apropia cada uno de ellos.

No obstante, esta ultlma cuestidn -de gran trascendencia desde
el punto de vista del conocimiento de los niveles de vida que corres-
ponden a cada posicidn social- puede ser anroximada a partir de la
distribucidn de la poblacidn segln categorias de ocupacidn y tramos

‘de ingreso (Cuadro 7.58) y tamblen a partir de esta misma distribu-

1/2/

cidn cruzada por ciertas ramas de act1v1dad (Cuadro 7.59)~

1/ En el Cuadro 7.53 no pudo desagregarse el Gltimo tramo de ingresos
(5,23 vitales y mis) por no disponerse de informacidn publicada.
Para estos datos v para una parte del andlisis en este punto
véase ODEPLAN: Antecedentes ..., op.cit., pags.XXVIIT a XXXVII.

2/ 'Se observard que las cifras sobre poblacidn total y sobre pobla-

cidn ocuvada de los Cuadros 7.58 y 7.59, que estén referidas al

afio 1968, son superiores a las que proporciona el .censo de pobla-
cidn de 1970. En el primer caso los datos provienen de jgg

datos provienen de la extrapolacidn de los resultados de una en-

cuesta, (en lo que se refiere a la PEA) y de proyecciones demogra-

ficas (en lo que respecta a la poblacidn total), mientras que en
el segundo son el resultado de una enumeracidén directa. Aunque

sin lugar a dudas las cifras del censo de poblacidn son las mis

correctas, dichas diferencias no alcanzan a invalidar el alcance
general de las conclusiones: se trata aquil de proporcionar un -
orden de magnltud de los fendmenos mlds que de cuantificarlos en

exacta precisién.
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Puede observarse que en el primer tramo de la distribucidn
-el que corresponde a ingresos inferiores al sueldo minimo vital-
se ubica casi la mitad de 1a pob1aci6n ocupada (47%), la que
absorbe sdlo un 12% del ingréso‘total.' Se sithan en este grupd
un 67,6% de los 00, un 8,4% de los EE, un 52,9% de los TCP y menos
de 1% de los ER. Al analizar la nomDoalclon interna de la poblacidn
ubicada\en este tramo (Cuadro 7.58) se constata que estd integrada
‘esencialmente por Obreros y Trabajadores Cuenta Propia de la agri-
cultura, el comercio vy los servicios (en estos Gltimos se incluye el
servicio doméstico), es decir, por el proletariado y subproletariado
agricola y por el subproletariado urbanolf ‘

En los tramos que agrunan a la poblacidn con ingresos entre 1
y 2,2 vitales se sitlia algo mas de 1/3 de la PEA, con una cuota de
22,1% del ingreso total. Se ubica aquil el 27,3% de los 00, poco més
de la mitad de los EE (Ql,oﬁ), cerca de 30% de los TCP y alrededor
de un 8% de los ER. El conjunto de agentes con este nivel de ingre-
sos estd integrado por Empleados de la industria, el comercio vy los
servicios, por Obreros de la industria manufacturera y las otras
industrias de transformacidn (electricidad9 transporte, construccidn)
Yy, €n menor medidagypor Cuenta Propia de estos mismos sectores.
En otros términos3 esta.situacién es compartida por una parte sustan-
cial de semiproletariado no manual, del proletariado industrial urbano
y po» un sector de la pequefia burguesia propietaria de la indus-

tria, el comercio vy los servicios.

1/ Quizés haya también en este tramo agentes que, en base a los
datos del censo de pobla01on, debimos cla31f1car dentro -de
‘la pequefia burgue81a propietaria.



Cuadro 7.58

POBLACT®N OCUPADA SEGUN CATEGORTA OCUPACIONAL Y NIVELES DE INGRESO. CHILE, 19682/
oy U Lo AoReS gggs#z“gQBETHPOR FHPLEADOS R UBHEROS TOTAL
- Orup~rifn Y | Orupacién Y Oruparién ¥ Jeup~ribn Y Oeupacibn Y
(milec)]| 7 7 (miles) | ¢ 7| (miles)| 7 % miles)| 2 oo | (miles) ] 9 Z
Henos 0,98 o | 07 | ¢ 35 |,8 120,31 59,7 | Bk | 1,6 | 12,2 | 67,5 38,311.26,8 4,0 12,0
0,98 - 1,22 0,2 0,30 ¢! 81,2 [12,9 | 9,2 112,4_% 15,8 | 6.0 (13,9 | 10,8]11,5 33,7 | 12,6 | 5,9
1,23 - 1,71 1,10 2,8 | 0,01 65,3 10,5 |10,1| 45,0 [20,6 10,7 | 113,0 | 18,8]13,7 1,0 | 12,1 |8,]
1,72 - 2,20 2,9 | 48| 0,30 33,10 53 55! 10,9 15,4 (10,6 | 99,7 | 7,7/16,1 25,5 9,1 |8,
2,21 - 2,69 581 7,90 0,70 3,9 | 56 | 8,7 89,6 12,6 (10,7 23,3 | 1,8] &5 1526 § 5,7 16,1
2,70 - 3,26 2,5 | &, 0,4] 2,3 | 35| 67 6,7 8,8 | 41 167 | 1,3 3,8 1042 | 3,9 |50
3,27 - 3,91 6,6 (10,8 | 1,3 3,8 | 51 1,50 30,6 531 65( 7,6 | 0,60 2,20 93,61 3,1 |48
3,92 - 5,22 35| 6,30 1,00 1,8 1,8 55 4,90 59 96| 37 | 02| 1,2 60,5 i 2,3 % k5
5,23 - 10,0 7,3 %,0 |04 710100 6,00 401 55 20,5 157 cL L2 8,70 Bh2 | 3,1 12,8
| ( 3,7 | 06| 53] 86| 1,2 7,6 ;
10,1 - 15,0 }, 0,9 18,0 | 11,20 1,9 | 0,31 3,8 2,61 04| 3,3 21,7 | 1,0 | 8,4
15,1 - 20,0 4 ’ | , | | | l
20,1 - 40,0 W31 1,0 8,8 1,6 | 0,3 500 1,60 0,2 3,0 1,3 0,3 |
40,1 - 80,0 1,00 3,70 800 02| | 1,00 o1l d | 07 1,3 ¢ f 1,6
80,1 y nds 0,3 05 6,8 4| Y| 03] H Y| 0 03 4 18
Total 60,7 1100,0 100, 0? 628,4 [100,0 1100,0| 712,6 100,0 ]100 0 17.291,2 |100,0/100,0/2.692,9 100,0 10,0

FUENTE: ODEPLANS fntece dantes, seey 0pacit,, Cuadro 1, pfg.XXX,

Notass a/ Datos estimados a partlr de 1a Fncuesta Nacional de hogares de 71968.

c/ Se supone que no existen obreros que ganan mfs de 10 sueldos vitales.
d/ Cifras no significativas.

b/ La extrafia divisién de los tramos resulta al convertir uma escala de tramos en escudos a una en suc]dos v1ta]es.

6eh
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‘ .~ Cuadro 7.59
COMPOSICION DE CUATRO TRAMOS DE INGRESO SEGUN CATEGORIAS DE OCUPACION
Y RAMAS DE ACTIVIDAD DE LA PORLACION OCUPADA. CHILE, 1968.

Poblacidn ocupada por categorias. ' Tramos Sueldos Vitales -
i amas < ividad Yenos de : 13
de ocupacidn y ramas de actividad| YMenos de 0,98-2,20 | 2,21-5,22 Iasrde
v 0,98 _ 5,22
Empleadores Resto Sectores - 0,2 1,7 13,2
Empleadores Ind.Manufacturera - 2,1 2,0 Co14,3
Empleadores Prod.Agropecuaria§/~ - 9,2 0,6 . 4,8
Empleados Resto Sectores ; 4,1 34,2 49,2 ’ 37,7
. , | 2
Empleados Ind.Manufacturera i 0,4 b, 7 &,1 4,0
Empleados Prod.Agropecuariai/ i 0,2 1,5 0,7 1,3
Obreros Resto Sectores ' 30,50 | 29,6 6,1 11,2
i ‘

Obreros Ind.Manufacturera % 11,0 " 15,7 6,1 1,6
Obreros'Prod.AgrOpecuariag/‘ ' ' 2796‘ . 2,6 0,1 -

. | :
T.C.P. Resto Sectores dooe,1 0 12,0 | 16,8 8,6
T.C.P. Ind.Manufacturera % 5,0 | 4,2 2,9 0,5

« | i :
T.C.P. Prod.Agropecuariaé/- -] 12,1 - J~ 3,7 - |+ 5,7 2,8
o f

Total | W‘ 100,90 . |. 100,0 100,0 ~100,0

.. | Total (miles) 2.692,9| 1.265,0 256, 3 401,0 - 120,8
Poblacion \ R o1 :
Ocupada ‘|Total %)~ "109,0 | 47,0 33,6 15,0 44
Ingreso Total = 100 z 12,0 E 22,1 20,4 - 45,5

Fuente: ODEPLAN: Antecedentes ..., op.cit., Cuadros III a VI, pags.XXXII a XXXVI.

Nota: a/ Incluye Produccidn agronecuaria v pesca.
Nota< a/s d y 3



En el siguiente escaldn -de 2,2 a 5,2 sueldos vitales- se
encuentra un 15% de la PEA, con 20,4% del ingreso total. Se sitlan
ahi 30,6% de los EE, 29,1% de los ER, 16,1% de los TCP y sdlo u%
de los 00. La poblacidn ubicada en este tramo comprende fundamen-
talmente a Tmpleados y Trabajadores por Cuenta Propia del comercio
v los servicios (que incluyen los servicios piblicos), un ntmero
inferior de Empleadores y Cuenta Propia de lakindustria manufacturera
y una cierta cantidad de Obreros de la mineria, las manufacturas y
otras industrias de transformacidn. Si se recuerda lolvisto respecto
ala pdsicién de este tipo de agentes, ello significaria que 1la
poblacidn situada en este tramo de ingresos (por lo demis un tanto
heterogéneo dada su extensidn) esté formada esencialmente por 1la
pequefia burguesia funcionaria (asalariada o independiente)de los
aparatos ideoldgicos, juridicos v politicos, la que comparte esta
situacidn ‘con un sector de la pequefia burguesia propietaria y con la
capa priVilegiada de la clase obrera, constituida vor el proletariado
calificado inserto en los sectores de mds alta productividad y por
una parté del semiproletariado del comercio & las instituciones
plblicas. ’

Entre 5 y 10 sueldos vitales (Cuadro 7.58) se halla sdlo un
3,1% de la PEA, que absorbe 12,8% del ingreso, y quekcohtiene un
35% de los ER, un 5.,6% de los EE y poco més del 1% de los 00 y los
TCP. La poblacidn con este nivel de ingresos estéYCompuesta funda-
mentalmente por Empleados (47,6%) y Empleadores (25,3%), sin qﬁe
pueda discernirse sus respectivos sectores de actividad debido a
falta de informacidn. Puede presumirse, sin embargo, que ambas |
categorias corresponden primordialmente a la pequefia burguesia fun-
cionaria y a la burguesia pequefia de la industria, el comercio y

los sservicios, respectivamente.

Por encima de 10 sueldos vitales desaparecen los Obreros,
existe un pequefio nlicleo de Empleados y Cuenta Propia, estando el
grueso de los ingresos concentrado en los Impleadores, hasta llegar
a la clspide con un grupo cercano a 300,personas que poseen un
ingreso promedio por lo menos 381 veces suberior a los 1.250.000

agentes situados en el tramo de ingresos inferiores a un sueldo vital.



Como es obvio, en estos niveles se sitfian exclusivamente agentes
de la mediana burguesia v de la gran burguesia empresarial (sean
éstos Empleadores o Directores-Gerentes asalariados) asi como tam-
bién de la burguesia funcionaria (altos ejecutivos de las institu-

ciones estatales).

Los hechos expuestos hasta el momento podrian sintetizarse
gruesamente en la siguiente observacidn: en el Chile de 1968, la
clase obrera (gsimilada acui a la PEA con ingresos inferiores a 2,2
sueldos vitales) representaba alrededor de cuatro guintas partes
de la poblacidn activa y recibia 32% del ihgreso disponible, mien-
tras que un infimo nimero de agentes de la burguesia (las 300
personas situadas en el tramo de 80 vitales y mas) se aprdpiaba de

casi un quinto del ingreso total.

- Evidentemente, lo cruaial de estos hechos reside en la forma
en que se traducen en las condiciones concretas de existencia a las
que son relegados (o de las que gozan) los agentes pertenecientes
a las diferentes clases sociales, capas y fracciones de clase.
Para mostrar este ltimo aspecto de la cuestidn es preferible referirse
no ya a la distribucidn del ingreso personal sino a la distribucidn
del ingreso de los grupos familiares, ya que es en estas unidades
donde se reparte efectivamente la renta a los fines del consumo del
~conjunto de la poblaéi6n. Fl Cuadro 7.60 presenta informacidn uti-
lizable en este tipo de anélisisl{ aunque lamentablemente no se dispone
de datos sobre la distribucidn del ingreso familiar tabulados de
acuerdo a la categoria de ocupacidn y rama de actividad del jefe
de hogarg lo que permitiria conducir el an&lisis en términos més

ajustados a la estructura de clases sociales.

1/ En esfe‘punto nuestra exposicidn se basa en ODEPLAN:
Antecedentes..., op.cit., pags. XXXVI y X¥YNVII.




Cuadro 7.60

DISTRIBUCION DEL INGRESO FAMILIAR. CHILE, 19682/

: Tamafio .z Remunerados

Tramos (miles)ﬂogares 7 %Y Familiar (mi11’21;§ac1on tOt;l por hogar
S.V. ” " Medio ’

0 - 1 518 28,3 4,8 4,5 2.345 25,1 1,13
1 - 2 591 32,3 12,4 5,1 3.009 32,2 1,41
2 - 3 330 18,0 11,8 5,4 1.798 19,3 1,74
3 -~ 4 139 7,6 6,9 5,7 789 8,5 1,94
4 - 5 84 4,6 5,4 5,2 439 4,7 2,02
5 - 6 55 3,0 4,3 5,6 307 3,3 1,96
6 ~ 8 49 2,7 4,9 5,2 256 2,7 2,04
8 - 10 28 ‘1,5 3,6 - 5,9 166 1,8 1,90
10 y n3s 37 2,0 45,9 6,1 227 2,4 1,96
Total 1.831 100,0 100,0 5,1 9.336 | 100,0 1,51

Fuente: ODEPLAN: Antecedentes vees Op.cit., Cuadro VII, pag.XXXVII

Nota: a/ Datos provenientes de la Encuesta Nacional de hogares de 1968.

- €hh -
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El primer hecho que llama la atencidn en esta distribucidn es
la extrema concentracidn de la poblacidn en los dos primeros tramos

y la altisima concentracidn de ingresos en el Ultimo tramo.

En efecto, en 1968, casi un tercio de los hogares chilenos,
con un tamafio familiar medio de 4,5 personas, disponia de un ingreso
total inferior a un sueldo vital (lo que significa algo menos de
1/7 de sueldo vital por persona), recibiendo solamente 4,8% del
ingreso disponible en la economia. Por otra parte, en el tramo de
1 a 2 sueldos vitales se encontraba un 32% de las familias, con un
tamafio medio de 5,1 personas, que-absorbian un 12,4% del ingreso total.
Lo que significa que en los tramos con ingresos inferiores a dos
vitales -en los que como viéramos mis arriba se ubica la casi tota-
lidad de la clase obrara~ se encontraba un 60% de los hogares que

sdlo lograba captar -17% del ingreso disponible.

En el otrc extremo, se encontraban unas 37.000 familias (2%
del total) con ingresos superiores a 10 vitales que se apropiaban
de 45,9% del ingreso total, pudiendo estimarse que dentro de este
tramo existe tambi&n una alta concentracidn, con un pequefio nlmero
de familias -pertenecientes s la capa superior de la burguesia- que

absorbian alrededop_de un tercio de los ingresos totalesl{

En términos de condiciones de existencia lo anterior significa
que, a fines de la década de 1960, una cuarta parte de la poblacidn
chilena ~-perteneciente en su inmensa mayoria al proletariadofy sub-
proletariado rural y al subproletariado urbano- estaba reducida
a niveles de vida tan miserables que - ne alcanzaba a ¢ubrir ?ts nece-
sidades minimas; que otro 32% de la poblacidn -perteneciente en su
mayor parte al prolétariadd 7 semiproletariado urbano- disponia de
ingresos con los que subvenir casi exclusivamente a sus necesidades
de alimentacidn y vestuario; y que la poblacién de ambos gx‘upos3 o
bien quedaba totalmente al margen, o bien accedia muy precariamente
1/ Estimaciones basadas en la distribucién del ingreso por categorias

de ocupacidn del Cuadro 7.58, ya que no fue factible desagregar
el tramo de los 10 vitales y mas.
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al consumo de ‘educacibdn, salud y viviendai{ ya que las prestaciones
8001<1es en estos rubros (sobre todo en los dos ultlmos) eran insy-
f1c1entes en cantldad y deflclentes en calldad

Lo gue contrasta con los patrones devconsumo-extraordinaria—
mente suntuarlos y sofisticados de que gozaba el reducido nucleo
de 1nd1v1duos que constituia la burgue81a monopdlica.

7.8. CONCLUSIONES UNA VISION DE CONJUNTO

En la base de este estudio de la sociedad chilena hacia 1970
se encuentra una definicidn tedrica que la presenta como sociedad concreta
caracterizada por la articulacidn del quo de produccidn capitalista
(dominante), la forma de produéciénbmercantil simple y el modo de
produccidn feudal (o al menos de resabios de algunos de los elemen—
tos que le son proplos) En el momento de acceder al andlisis
concreto, esta caracterizacidn abstracta se espe01f1co aun mas al :
explicitar los rasgos definitorios de la economia chllena en esa
misma &poca -su caracter monopdlico, capltallsta de Estado y ;qt
dependiente- y al describir el modelo "concentrador" y "excluyente"
que presidia su funcionamiento y reforzaba sus caracteristicas
estructurales.

A lo largo de esta Segunda Parte hemos tratado de describir
de qué manera todos estos elementos se refractan en una determlnada
estructura de clases sociales, es decir, cuil es el 81stema de pOSl—
ciones que definen 1a lelSlon social del trabajo y 1a lelSlon de
trabajo social y cuiles son las caracteristicas y condlclones de B
existencia de los agentes ocupantes de cada p03101on.’ En efecto,;'
nuestro prop031to consistid aqui en efectuar una descr1pc1on -exhaus-
tiva de 1la reparticidn de los agentes segln las relaciones de pro-

1/ Como 1lustrac1on de este hecho puede senalarse que en el estrato
-de hogares: con. ingresos inferiores a ‘dos sueldos vitales, las
familias destinaban 61% de su renta a gastos de“alimentacidn y
vestuario y sélo 1% a gastos’ en salud y educacidn. Véase
. ODEPLAN: Distribucibn del. ingreso s.., Op.cit., pags.iS -17.
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duccidn vigentes en ese momento, descripcidn que, a nuestro juicio,

constituye un elemento parcial pero indispensable para la evalua-

cidn de los procesos sociales que, en el pasado, condujeron a cris-

talizar esa estructura y para la comprensidn de las formas concretas

que asumia la lucha de clases en la particular coyuntura histdrica

que vivia Chile en vispera de los profundos trastocamientos sociales

vy politicos”que'comienZan ¢on la década de 1970.

Al resumir lo expuesto trataremos de evitar al miximo los aspectos

cuantitativos y centrarnos en los hechos esenciales que pudimos

detectar y que atafien a cada una de las clases sociales, capas y

fracciones de clase (la sintesis del Cuadro 7.6l se presenta tan

sélo para recordar el orden de magnitud de cada grupo).

Cuédro 7.61”

 DISTRIBUCION DE LOS AGENTES SOCIALES SEGUN CLASES, CAPAS Y FRACCIONES.

CHILE, 1970 (ESTIMACTON)Z/

Sector Resto- de .

Clases sociales y capas Aéropecuario de Economia Total
Gran Burgueéia Empresariall 0,7 ; 0,72/ 1,4
Burguesia Empfesarial Mgdiana;y - : _
Pequenia - Co o n,7 1,6 2,3
Burguesia Funcioénaria o - 0,9 ' 0,9
Pequedia Burguesia Funcionaria - A7;8 7,8
Pequeiia Burguesia Propietaria 2,7 11,7 14,4
Sector Agricola Reformado S 2,1 - - 2,1
Proletariado o 5,3 25,7 31,0
Semiproletariado No Manual 0,6 10,0 10,6
Semipfblétéfiad§ Manuail;ﬂ_ N L v - _ | ’2;7 o 2,7 ; 1{1;
Swproletariado .. . 64 9,6 16,0
Minifundistas Agropecuarios 10,8 - . 10,8
Total L Lo 29,3 - 70,7 100,0
(2.570.000)

Fuente: Cap.10, Cuadros 10.21 a 10.24 y Cuadro 7.49 supra. o
Notas: a/ Excluye la PEA desocupada. La estimacidn se efectud como sigue; para el

sector agricola se supuso que el volumen y distribucidn de Ia PEA en 1970,
eran aproximadamente iguales a los que proporciona el Cuadro 7.49 (lo que
en Ultima instancia significa agregar a la PEA agricola_de ese anoc -y por
lo tanto a la PEA ‘total- unos 240.000 trabajadorés familiares no reminera-
dos que no fueron enumerados en el censc de poblacidn de 1970%; para el
resto de la economia se usaron las cifras de los Cuadros 10.21°a 10.24
del Cap.10.

b/ De los cuales 9,3% son Directores-gerentes (propietarios-econdmicos) y

~ 0,4% Profesionales de alto nivel (agentes de la posesidn).
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1. Comenzando por la'burguesia, constatamos que, en su conjunto,
representaba’ tan sdlo 4,6% del total de agentes sociales (tope
‘méximo), que estaba profundamente estratificada en su interior y
que este fendmeno revestia formas distintas en cada una de sus
principales fracciones; en especial, en la burguesia agraria y en

la:burguesia "urbana" (o no agraria).

2. La burguesia industrial y comercial urbana éstabé compuesta por
unos 56,000 agentes, de los cuales al menos un 70% corfespondia a
las capas de medianos o pequefios empresarios, destac&ndose en el
resto un grupo de alrededor de 7.000 directores-gerentes (0;3% del
total de la PEA ocupada) que detentaba la propiedad, direccidn y
gestidn de la totalidad de las empresas de mayor envérgadura dentro
de la economia. ’ '

3. Dentro de este iltimo grupo se ubicaba_un'nﬁcleo de agentes que
constituia la capa hegembnica de la burguesia, es decir, aquella

que es capaz de imponer al conjunto de la sociedad su propio modelo
de acumulacidn y realizar sus intereses econbdmicos especificos, aln

en detrimento del resto de la clase burguesa. Hacia 1970, 1las

principales caracteristicas de este grupo eran las siguientes:

a) estaba constituido por un reducidisimo nlmero de personas
' (en todo caso inferior al'0,3% de la PEA) quienes, por diver-
sos mecanismos (concentracidn de la produccidn y control de
los mercados; concentracidn patrimonial intra e interempresas:
eéntrelazamiento de directorios; etca), detentaban en sus
‘manos el control de toda la estructura monopolizada de la
economia, es decir, una altisima proporcidn de la propiedad
‘{a riqueza y el poder econdmico. Por lo demis, absorbian
~-una parte sustancial del ingreso nacional (entre 1/4 y :1/5),
1o que les permitia ostentar patrones de consumo extraor-
s‘dinariamente suntuarios (andlogos a los prevalecientes en
las capas equivalentes de los paises industrializados) y con-
‘centrar al mismo tiempo una parte determinante del ahorro
‘nacionaly, reforzando por esta via el modelo '"concentrador";
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b). ese poder, reforzado por el control de otros mecanismos
~econdmicos claves (tales como por ejemplo,”la .fijacidn de:
~precios de monopolio para las materias primas e insumos -

- industriales; el control de las redes de distribucidn y
comercializacidn y la imposicidn de condiciones de reali-
zacidn de las mercancias; el control del cPedito empresarial,
bancario y estatal:; la influencia en la formulaeidn del

 sistema tributario; étc.), permitia apropiarse a esta capa
de una parte de la plusvalia génerada fuera de sus propias
unidades econdmicas, es decir, subordinar y explotar en
mayor o menor gradb a la burguesia mediana y, sobre todo,

a la burguesia pequefia;

¢) la divisidn clésica entre fracciones industrial, mercantil,
bancaria o financiera no existia dentro de esta capa monopd-
lica, presentando mas bien una segmentacidn en grupos econd-
micos, cada uno de los cuales extendia su accidn a un ancho
espectro de actividades (industria, comeréio, finanzas, etec.),
si bien en la produccidn directa, sus empresas (de gran
tamafio, avanzada tecnologia y alta pfoductividad) tendian
a satisfacer la demanda restringida, pero diversificada,
de los grupos de més altos ingrésps dentro de la poblacidn
(uno de los hechos fundamentales en el funcionamiento del
‘modelo "concentrador" y "excluyente');
d) aun éuando pudieéen>surgir Contradicciones entre dichos
grupos; éstas no s6lo,nQ revestian carfcter antagdnico sino
que existian mecanismos de concertacidn intergrupos para la

défensa de los intereses déi'conjunto de la.capa monopdlica;

@) esta capa de:la burguesia estaba aliada al capital extran-
‘jero de los grandes mondpolios internacionales, vale decir,
a la'gran burguesia del centro hegemdnico a nivel mundial.

‘.Alianza que constituye una de las mas: importantes expresio-
‘nes del carfcter dependiente del capitaliémo.chiléno:y '
descarta la tesis:de la existencia de una gran burguesia
nacional con una cierta identidad de intereses contrapuestos

a los del capital internacional;
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f) los agentes de esta capa estaban estrechamente vinculados -
a la dlrlgen01a politica burguesa, operando por esta via

-y por la accidn de la fraccidn funcionaria de la burguesia

""" que controlaba las instituciones de Estado- la subordina-
cidn dél aparato estatal a la consecusidn de sus propios
intefeseéfdé‘claSé (lo que imprime el cardcter "monopolista
de Estado" al capitalismo chileno) y el cumplimiento de las

"funcicnes'de dominacidn-legitimacidn (ideoldgicas, repre-
31vas, a51stenc1a1es) 1ndlspensables para la reproducc1on
“del sistema. ' o

»4,,La,burguesia urbana mediana v pequefia estaba integrada por unos

50.000 empresarios que representaban alrededor de 2,3% de la PEA"
Yy, aunque no sea dable cuantificar su estratificacidn interna para
‘el conjunto de la economia, no cabe ninguna duda de que entre
aquellos predominaban notoriamente los agentes pertenecientes a la
capa inferior (por ejemplo, puede estimarse que la burguesia
mediana y la burguesia pequefia representaban 18% 'y 80%, respectiva-
mente, en la industria manufacturera, y 11% y 87%, respectivamente,
‘en el omercio al por menor). El conjunto de estas dos capas bur-
guesas se concentraba esencialmente en la industria y el comercio
y, en ambos casos, las diferencias de envergadura econdmica ﬁeSpécto
al grupo domlnante eran- excep01onalmentegrandes, sobre todo’en lo
que concierne al estrato inferior, el due, junto con la pequena
burguesia propietaria, ocupaba el polo de mayor dispersidn en la
estructura "concentrada-atomizada" que ‘caracterizaba toda ‘14 econo-~
mia chilena. En la industria manufacturera ‘este tipo de empresarios
estaba dedicado preferente aunque no exclusivamente a la ‘produceidn
de bienés de consumo corriente para la gran masa de la poblacidn
(alimentos, textiles, vestuarios, eté.) y, sobre todo ¢n el ‘estrato
inferior, sus establecimientos se caracterizaban por ‘la escasa
dotacidn de capital, la baja productividad y la insignificancia de
'Su posicidn econdmica en los mércados respectivos que derivaba de
su:extrema atomizacidn, elementos éstés'qué, justamente, posibili-
taban su explotacidn por parte de la burguesia monopdlica. Tales
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basgos se repetian, acentuados, dentro de la fraccidn comercial
(sobre todo en el comercio minorista). Cualquiera fuese el sector
:de actividad, las dos capas inferiores de la burguesia se subordi-
naban a la burgue51a monopolica mediante los mecanismos descriptos
anteriormente y -a excepc;on qulzaskde c1erth empresarios
medianos- estaban sujetas al riesgo de desaparicidn en la medida
que el capital monopdlico extendia su accionar a nuevas activida-
des productivas. = Obviamente, el conjunto de estas dos capas estaba
estratificado desde el punto de vista de sus niveles de ingreso, y
aunque este fenbmeno resulte también indiscernible a partir de la
informacidn disponible, hay al menos un hecho suficientemente sus-
tentado que merece destacarse: los ingresos (y por ende, las condi-
ciones de existencia) de la burguesia pequefia industrial y comer-
cial eran, en general, sustancialmente superiores a los de la
pequefia burguesia propietaria de los mismos sectores y parangonables
a los de la pequefia burguesia funcionaria de nivel medio y alto.

5; En lo que concierne a los empresarios rurales (en nlimero cercano
a 38.000 en 1970, o sea, 1,4% de la PEA ocupada), el fendmeno mis
importante que constatamos es que, ya pafa ese entonces, como resul-
tado del proceso de Reforma Agraria iniciado en 1965, se habia veri-
ficado. dentro de este grupo la destruccidn acelerada de las formas
arcaicas de organizacidn de. la produccidn (el fundo y el gran lati-
fundio) y su reemplazo por relaciones de produccidn tipicamente

capitalistas, es decir, su transformacidn .en una burguesia agraria
propiamente dicha. A este respecto, debe sefialarse que si bien .el
procesc de Reforma habia conllevado una modificacidn significativa
de la estructura general de tenencia de la tierra y la desaparicidn
o reduccidn. de los ‘grandes latifundios, no por ello habia eliminado,
la existencia de un grupo empresarial dominante, de reducido volumen,
que concentraba en sus manos una alta proporcidn de la tierra, el -
capital de>explotaci6nky la produccidn agricola, el que, como antafio,
participaba -en el control de los mecanismos de, distribucidn y comer-
cializacidn (principal mecanismo de subordinacidén de la burguesia.
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agraria mediana y pequefia) y poseia vinculacicnes politicas y
sociales por medio de las cuales obtener ventajas econdmicas

(por ejemplo, la ayuda estatal en infraestructura y el crédito
bancario). Esporé&dicamente en contradiccidn -no- antagdnica- con
la burguesia monopdlica (la que. por lo demis habia forzado la ex~
teqsién de las relaciones de produccidn capitalistas en el agro y
1a_modernizaci6n de la produccidn agricola), este grupo enfrentaba
ya hacia 1970 una amenaza emergente de la creciente organizacidn
del»éampesinado: la demanda de reduccidn del limite de expropiabi-
viidad de los predios (haciéndolo pasar de 80 HRB a 40 HRB), Gnica
forma de cumplimentar las crecientes expectativas de acceso a la -
tlerra que‘habla abierto en las masas trabajadoras rurales la ley

de Reforma Agraria.

6. Uno.de los estratos intermedios entre la burguesia y la clase

obrera estd constituido por la pequefia burguesia funcionaria,

clase que agrupa a agentes que, aunque sujetos ellos mismos a
explotacidn, aseguran condiciones ‘7ideoldgicas, juridicas, vrgresivas, asisten
ciales, etc.) imprescindibles a la reproduccidn del proceso de explo-~
tacibn  capitalista. Esta clase estaba integrada por unos 200.000
agentes (casi 8% de la PEA), dependientes en su casi totalidad de

las instituciones de Estado. Los principales rasgos que fue facti-
ble detectar en este grupo sefialan: la importancia de la educécién
formal como canal de acceso a i1a ®¥ase, lo que (dada la importancia
de este mecanismo en las sociedades capitalistas) la hacia aparecer
como "punto de llegada" en el caso de existir posibilidad de movi-
lidad social ascendente para ciertos sectores de la’ clase obrera-

o de la pequefia burguesia propietaria (hecho no carente de signifi-
cacidn 31 se recuerda el caracter de coadyuvanues de la explota01on
de los fun01onarlos pequeno burgueses), se trataba de un grupo 8001al
que habla experlmentado en el pasado una sen51b1e expan81on, atrl—
bulble ‘en parte a un creCLmlento vegetatlvo esperable, pero tamblen
a 01ertqs.hechos ‘econdmicos y politicos espec1flcos del desarrollo
del capitalismo en Chile‘(fﬁportancia del accionar del Estado en la
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vida econémica; alianzas coyunturales de las clases dominantes

con las "capas medias" urbanas); sin lugar .a dudas este grupo " .
estaba estratificado desde el punto de vista de las calificacio-
nes y remuneraciones, y aunque fue imposible desagregar cada

nivel, puede afirmarse en todo caso que, en términos de ingresos

y niveles de vida, el estrato superior se situaba a la altura de

la burguesia pequefia urbana y. el estrato inferior compartia una
situacibn anfloga al sector més privilegiado de la pequefia burgue-
sia propietaria, superando sin lugar a dudas el nivel correspondiente
al grueso de la clase obrera (no solamente por sSus mayores remunera-
ciones, sino también porque gozaba de mayor estabilidad en el empleo
y de una legislacidn social més avanzada). En este sentido, la-

pequefia burguesia funcionaria constituia efectivamente el ejemplo

mads nitido de "grupo medio" en la estructura de clases urbana.

La situacidn en que se encontraban estos agentes en la sociedad
chilena de fines de la década de 1960 manifestaba la ambivalencia
de suvmisma definicidn: agentes y defensores delyEstado—empleador
(es decir funcionarios de la burguesia) que constituia casi
'éxclusivamente su finica fuente de empleo e ingresos,fentraban, sin
embargo, en contradiccidn con &1 por la defensa reivindicativa de
sus niveles de remuneracidn (por cuanto el Estado detentaba el
p@der de fijar el precio de sus servicios, lo que podié‘hacer no‘
necesariamente en funcidén de sus calificaciones, sino en funcidn
de las necesidades de acumulacidn de la clase capitalista). Aunque,
generalmente, la crucial importancia de sus funciones y la necesi-
dad de integrarlos al sistema hubiesen_favoreéido el que se le

otorgase ciertos privilegios relativos.

7. La pequefia burguesia propietaria urbana comprendia unos 300.000
agentes (11,7% de ‘1la PEA). conjunto integrado esencialmente por
pequefios productores independientes de la industria manufacturera .
(unos 115.000 artesanos concentrados en la produccidn de élimentbs,

carpinteria, calzados, textiles, vestuario y en los servicios de

reparacidn), por pequefios comerciantes minoristas establecidos
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(alrededor de 100 UOO) proplctaﬂlo en su casiAtotalidad dq
unldadeo de pPOdUCL én de carédcter familiar, y por trabajadores
cuenta propia del irwnsporte y los sépvicios, En el interior de
esta claQe se dlStlngulan cliertos segmentos con rasgos peculiares
en lo que respecta a su tendencia a la expansi®n, redefinicidn o
desapar1c1on en funcidn del desarrolio del modo de produccidn
capltallsta, a los mecanismos por medio de los cuales eran explo-
tados por las clases deminantes y a la distancia que separaba sus
condiciones de existencia dz las correspondientes a la clase
obrera’(los principales elementcs que tratamos de detectar en
nuestro anélisis).

3in entrar en grandes pormenores, nuestras conclusiones
respecto al conjunto de esta clase pueden resumirse como sigue:
a) en la coyuntura concreta que analizamos la pequefia burguesia
propietaria no parsciz necesariemente llamada a desaparecer,
aunque si a modificar su composicidn interna de acuerdo a las
necesidades de la reproduccidn ampliiada del modo de produccidn
capitalista, con las modalidades que éste proceso asumia en Chile.
alrededor de 1970. En el &mbito del proceso directo de produccidn,
podian tender a disminuir o desaparecer las actividades manufac-
tureras o de servicios cpganizadas bajo ia fovma de producci6h
mercantil simple ‘que competian con lis empresas éapitaiistés,’péfo,
al mismo tiempo, se expandian aquellas qxase efectuaban como cémﬁie—
mento o correlato de la anUatrlu Fabril oapltallﬁ"a (1o que eviden-
temente implica el Qesa“rollo de’ formas de subord1nac1on alin més
directas vespecto a la burgue31a), a7 1gua1 que las basadas en la
prestacidn de sevvicics pewsonaiea “directos d1f1c11es de organlzar’h
en gran escala. FEn el pfoceso de Llrgu¢a0101, por su parte9 aun ‘
cuando la tendencia secular llevaba a subsumir todas las act1v1—
dades comerciales bajo la &jida de la empresa capitalista, ex1st1an
condiciones estructurales para hecer pzrsistir por :largo tiempo
la evistencia de una pequefia burguesia comercial {(aunque quizas
con ciertas fluctuaciones periddicas dependientes de la coyuntura

econdmica vy del nivel general del ampleo, fendmeno éste que

o
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constituye otra manifestacidn del carécter "excluyente' de la
economia): b) los agentes de esta clase social, aunque propietarios
de medios de produccidn, compartian con la clase obrera (en mayor

o menor grado seglin cada segmento) el carfcter de agentes explotados
por el capital a través de mecanismos distintos de la extorsidn

de plusvalia pero no por elio menos eficaces; c) en términos generaé
les, el nivel de calificacién de los pequefios productoreé y comer-
ciantes independientes era apenas superior al del proletariado
industrial calificado, aunquée tambié&n se verlflcaba cierta hetero—
geneidad interna respecto a esta varlable. En lo que concierne a
sus 1ngresos y niveles de vida, si bien no cabe duda que existia |
un segmento ubicado en la misra situacidn que la pequefia burguesia
funcionaria, la mayoria de los agentes de esta clase compartian una
situacidn andloga a la del grueso del proletariado y semiproletariado
no-manual urbanos. Tales elementos de heterogeneidad interna cons-
tituian un hecho altamente significativo a ser debidamente evaluado
y ponderado al determinar el tipo de contradicciones y oposiciones
que enfrentaba.la pequefia burguesia propietaria, frecuente y
justamente considerada en términos de sug intereses objetivos
globales como una aliada natural de la clase obrera.

8. La pequefia burguesia propietaria rural comprendia unos 70.000

agentes, pequeﬁos,propietarios y arrendatarios de predios -que
expiotaban casi exclusivamente en base al trabajo de familiares

no remunerados- cuya superficie alcanzaba al menos para asegurar
la'ocupacién y el autoconsumo del nlcleo familiar. Este grupo, que .
précticamente no habia sido tocado por el proceso de Reforma
Agrarla, se hallaba secularmente subordlnado -aln més que la
burgue51a medlana- a los grandes latlfundlstas y a los monopolios

de la distribucidn y la comercializacidn de insumos y productos
agricolas. |

Por otra parte, aunque no sin cierta hesitacibn, ‘quizls sea

éste el lugar apropiado para referirse al grupo de trabajadores

pertenecientes al sector reformado. Sin demasiada importancia
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cuantitativa, en 1970, respecto al total de la PEA 6cupada,vsu
reciente emergencia en la estructura de clases comportaba empero un
hecho de alta significacidn cualitativa, aun cuando resulta complejo
establecer su posicidn dentro del sistema de divisidn social del
trabajo debido a la ambiguedad que conllevaba el proceso de Reforma
"Agraria. Sedicentemente 1ntroductores de rela01ones de coopera01on
y no de explota01on en el agro (aunque dentro de los asentamientos
se contratara a veces fuerza de trabajo asalariada), pero, a la vez,
pequefios productores directos (en cuanto trabajaban y usufructuaban
la parcela de su "goce") y aspirantes a la condicidn de propietarios
privados, eran, no obstante, (en la medida en que en ese momento
estaban asoc1ados a empresas gubernamentales de organizacidn y
centralizacidn de la produccidn agricola) asalariados del Estado que
les proporcionaba un "adelanto" o "anticipo" en dinero efectivo.

En todo caso, dentro del contexto del agro chileno en ese particular
mome:to histdrico, las relaciones de produccidn existentes en el
sector reformado constituian sin duda formas inestables o de transi-
cidn, aunque el movimiento parecia tender a convertir a estos |

trabajadores en miembros de la pequefia burguesia agraria.

9. La clase obrera (conjunto del proletariado, del semiproletariado

y del subproletariado), por su parte, estaba compuesta por cerca

de 1.800.000 agentes (si se acepta incluir dentro de este conjunto
los productorés y familiares no remunerados del sector minifundista
agrario y sin computar en el mismo a unos 155.000 trabajadores cesan-
tes) que representaban mas del 70% de la PEA ocupada. Uno de los
aspectos mas cruciales de la morfologia interna de esta clase es

su grado de homogeneidad o heterogeneidad interna respecto a varia-
bles susceptibles de influenciar en algln modo sus orientaciones,
sindicales y politicas. En relacidn con ello, uno de los hechos

mis sobresalientes que mostrd nuestro anilisis es la gran hetero-
geneidad existente tanto entre fracciones como al interior ‘de una
misma fraccidn de la clase obrera, en lo que concierne a‘gradOS“de
callflca01on, niveles de ingreso, estabilidad en el empleo, leglsla-
cidn social, etec., vy por lo tantc, condiciones de existencia.
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10. E1l proletariado urbano (conjunto de trabajadores productivos no

‘agropecuarios) comprendia unos 660,000 agentes que representaban
~un 26% de la PEA ocupada. Al considerar su composicidn sectorial

se consfaté que los obreros de la industria manufacturera, la
mineria del cobre, la electricidad, el transporte y las comunica-
ciones poseian un nivel de calificacidn promedio superior al corres-
pondiente a los trabajadores del resto de la produccidn minera y de
la construccidn. Considerando exclusivamente el proletariado indus-
trial manufacturero (unos 320.000 agentes, de 1l0S .cuales aproximada-
mente 290.000 correspondian al sector fabril) también se observaban
diferencias de calificacidn segln los subsectores productivos,
correspondiendo a los de mavor productividad (produccidn de bienes
de consumo_duréble y de capital y bienes intermedios) niveles més -
altcs que al subsector de bienes de consumo corriente. Correlativa-
-mente, existian diferencias sectoriales en el nivel promedio de
ingresos, correspondiendo a los trabajadores de la mineria y la
‘electricidad los valores mas altos (dos veces superiores a los de

la industria manufacturera y seis veces superiores a los de los

obreros de los servicios).

_ . En este punto, una de las constataciones mas gravida de conse-
cuencias es que la estratificacidn por nivel de ingresos del prole-
tariado industrial urbano presentaba la misma pauta de ordenacidn
jerarqulca que la burguesia 1ndustr1a Es decir, desde el punto
de v1sta del nivel de remunera01ones (y sin que ello se explique |
por las diferencias de callflca01on, que sin duda ex1st1an) habla
tres estratos dentro del proletarlado 1ndustr1a1 delimitados por
los tres estratos empresarlales del sector o, dicho de otro modo,
a cada estrato de la burgue81a 1ndustr1al se v1nculaba un estrato
analogo del proletarlado.

En efecto, dentro del proletariado industrial existia una capa
privilegiada vinculada a los establecimientos de la gran empresa
controlados por la burguesia monopdlica, la que, por su misma
posicidn, éstaba en condiciones de conducir politicas salariales

relativamente mas favorables para su personal (aunque desde otro
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punto de vista esta fuerza de trabajo fuera superexplotada) que
las existentes en los estratos empresariales medianos y pequefios.
Por lo demis, es altamente probable que la burguesia hegembnica,
por su misma segmentacidn en grupos econdmicos altamente diversi-
flcados desde el punto de vista de hx;sectores de act1v1dad a los
que extendla su ac01on, creara un estrato pr1v11eg1ado dentro de
la clase obrera en toda la gama de sus act1v1dades economlcas para

el sector comerc1a1 (al menos este hecho pudo ser demostrado)

Por otra parte, los obreros de la mediana empresa recibian
remuneraciones de 0,5 a 2 veces inferiores a los de aquella capa
privilegiada, y los de la pequefia empresa de 2 a 3 veces inferiores
~a la misma, yendo la distancia méxima entre grupos extremos de 1 a
4,7. Cabe sefialar que la posicidn relativa de los trabajadores
asalariados del estrato artesanal (los obreros que: trabajaban en
los talleres de la pequefia burguesia propietaria) era aln mis des-
ventajosa: sus ingresos representaban 1/5 del indice mas ‘elevado
y 40% del nivel promedio del conjunto de trabajadores del sector
fabril.

A las diferencias de calificacidn y remuneraciones entre 10s
estratos obreros se afiadia una diversidad de situaciones en lo que
respecta a la establlldad en el empleo (puesto que las pequenas
empresas son mucho m&s vulnerables a las crlsls economlcas y los
trabajadores de estas empresas mucho mis faclles de reemplazar‘,
con cesantes) a 1os beneflclos extra salarlales otorgados por. los
patronos, y aun al nlvel de las prestac1ones famlllares (obreros
1nscr1ptos en la caija prev181onal de los Empleados que. gozaban por
lo tanto de ciertas ventajas respecto al resto).

Otro elemento fundamental de la heterogeneldad obrera se rela-
ciona con la leglsla01on laboral- v1gente en 1970: para ese entonces,
la organlza01on de 81nd1catos de empresa sblo estaba permltlda en
’los establecimientos de 25 o mas personas ocupadas, de suerte que
los trabajadores del estrato artesanal de la pequefia empresa Y atin
de una parte de la mediana empresa se encontraban en la
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imposibilidad de organizarse legalmente para la defensa de sus
intereses (o lo hacian desde una posicidn sumamente precaria -
mediante la formacidn de "asociaciones" o 81nd1catos profe51o—
~nales inter-empresas). '

Por Giltimo, al analizar las condiciones de existencia (niveles
‘de ingreso) del conjunto del proletariado urbano por comparacidn a .
las de otras clases socialeé, puede estimarse aproximadaménte
que/36lo 1% de los obreros (situados todos en la mineria del
cobre) gozaba de ingresos comparables a los del estrato superior de
la pequefia burguesia funcionaria y de la burguesia pequefia; que’
aproximadamente otro 9% (compuesto fundamentalmente por trabaﬂadores
de la industria manufacturera, la mineria y la electricidad) osten-
taba niveles similares a los del estrato inferior de la pequefia
burgnesia funcionaria y a 10s del sector mis privilegiado de la
pequefia burguesia propietaria, posicidn que compartia con un redu-
cido nlmero de trabajadores pertenecientes a la capa superior del
semiproletariado no-manual (empleados); el 90% restante poseia un
nivel de remuneraciones (1 a 2 vitales) similar al de la mayor
parte del semiproletariado no-manual y de la pequefia bufguesia
propietaria.

11. E1 semiproletariadb urbano (trabajadores no productivos de los

sectores no agropecuarlos) estaba formado por unos 330.000 agentes
de 1os cuales 260.000 (10% de la PEA ocupada) eran empleados de
‘oficina, aémlnlstratzvos y dependlentes de comercio (semiproletariado
no-manual), 1ntegrando el resto a los obrercs callflcados y no
‘calificados “de las empresas comerc1ales, flnanc1eras y de las
instituciones publlcas.

E1 semlproletarlado no-manual (el grupo mas prox1mo a lo que
se denomlna a veces trabajadoreQ de "cuello blanco") tamblen exhibia

rasgos de heterogeneldad 1nterna en lo que conCLerne a los nlveles
de calificacidn (1nstrucc1on formal) y de 1ngresos, estando dlchas
‘difersncias asociadas a sus respectivos sectores de actividad y
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correspondiendo a los empleados'y dependientes del.comercio, en
este sentido, la situacidn més desventajosa. Por lo demés, este
,ﬁltimo grupo -que constituye propiamente la fraccidn comercial de
la clase obrera- también se hallaba estratificado por nivel de
ingresos de acuerdo a la misma pauta de estratificacidn de :la bur-
guesia comercial: asi, los empleados de las grandes empresas comer-
ciales gozaban de remuneraciones tres veces superiores a los de

las pequeﬁas (diferencia .que seria aln mayor si el término de com-
paracidn fueran los empleados de las pequefias unidades del comercio
"atomizado" pertenecientes a la pequefia burguesia propietaria).

En lo que respecta al nivel de vida de este segmento, por compara-
cidn al del proletariado urbano, aunque estos hechos sean extre-
madamente dificiles de cifrar, puede afirmarse que la mayor parte
del semiproletariado no-manual (en espe01al, el del sector comer01o)
se ubicaba en el mismo nivel que la mayor parte del proletarlado
calificado, aunque la leglslac1on vigente le asignara beneflclos
sociales mas véntajosos que a este Gltimo.

"En lo que conCierne al semiproletariado manual (unos 70.000

obreros que se desempenaban en el comercio y las .instituciones
publlcas) si bien sus niveles de callflcac1on (instruccidn) eran
similares a los del proletarlado en su conjunto, en promedio,
ostentaban un nlvel de remunerac1ones inferior al de dicho segmento

(sobre todo en el comercio).

12. Respecto al subproletariado urbano, aunque sin haber podldo

delimitarlo con prec151on puede afirmarse que esta capa de la
clase obrera estaba compuesta al menos por unos 250. OOO agentes
(casi 10% de la PEA ‘ocupada) que desempenaban ocupac1ones tales
como: peones y jornaleros oca81ona1es, changadores, carretllleros,
vendedores ambulantes Yy, en especlal empleados domestlcos.i'En
sumd; se trataba de traba]adores carentes de toda callflca01on que
disponian de 'su sola fuerza fisica para procurarse esporadlcamente
un dngreso que de todas maneras no alcanzaba a subvenir a sus’

necesidades elementales. Sus condlclones de vida, por comparacién
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a las del proletariado urbano, eran muchisimo m&s precarias, no
sélo por su infimo nivel de ingresos (en promedio, inferior a un
salario vital), sino también por la inestabilidad de su situacidn
laboral. ' Satisfaciendo misédrrimamente sus mnecesidades de alimen-
tacidn 'y vestuario; précticamente marginados del acceso a la edu-
cacidn, la salud y la vivienda digna; sin posibilidades de dfgani—
zacidn ni defensa de sus intereses; al acecho de cualquier ocupacidn
que les procurase una estabilidad relativa (afin en condiciones des-
- .ventajosas respecto a las normas habituales) constituilan, dentro
de la clase obrera, uno de los efectos mis visibles y dramdticos
del caracter "excluyente” del capitalismo'dependiente’chileno;

13. La fradcién agraria de la clase obrera ~-proletariado y

,subpfoletariado rural- estaba integrada por cerca de 570.000

agentés (incluyendo en este total al conjunto de productores 'y
trabajadores familiares de los minifundios) que representaban 22,5%
de la PEA ocupada. En 1970, este conjunto se encontraba en franco
proceso de proletarizacidn (virtual desaparicidn dela institucidn
del inquilinaje)  como confrapaftida'de la transformacidn de los
latifundios en explotacibnes‘capitalistas que habia inducido la
Reforma Agraria. El proletariado agricola (es decir, los obreros
permanéntes‘qué obtienen sus ingrésos‘exclusivamente de la venta

de su fuerza de trabajo) se engrosaba con parte de los trabajadores
familiares minifundistas y con los inquilinos, inquilinos-medieros
y otros trabajadores con subtenencias, quienes, a medida que el
proceso avanzaba, iban perdiendo sus regalias y cesiones y el
contrql desus limitados medios de produccidn, pasando a depender .
exélnsivamente de un salario. El subproletariado, por su parte,
se‘peélutaba principalmente dentro del grupo de los trabajadores::
familiares de los minifundios. Desde el punto de vista de sus
condiciones de vida -a pesar de la leve mejoria en sus remuneraciones
»y de las conquistas‘soéiales minimas (derecho a sindicalizacidn,"
salario minimo, vacaciones, derecho de huelga) que habian logrado a
lo 1afgo de la década de 1960-., el conjunto del. proletariado y
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subproletariad¢ rural constituia sin ‘duda el grupo humano sujeto a
la maxima explotacidn dentro de la estructura de clases’ chllena,
hecho que se manifestaba en su ubicacién en el peldafic més bajo ;
de 1la.escala de distribucidn del ingreso, en‘la 1nestab111dad en'
el empleo, en las miserables condi:iones “de trabajo y en Ia incul-
tura, el atraso y la 1gnoranc1a que tradu01an sus ba]lSlmOS nlveles

de instruccidn.:

En relac1on a esta masa trabajadora debe destacarse un hecho
que’ comenzaba a hacerse ev1dente ya en 1970: en cinco aﬁos de
aplicacidn, la Reforma Agraria habla logrado beneflclar solo a una
proporcidn muy reducida del campesinado (en todo caso inferior al
10%), en circunstancias que -ya fuera como resultado de las expro-
piaciones,;ya fuera a raiz de la subdivisidn de los latifundios
para escapar asi a la cobertura de la ley- el nlimero de explotaciones
superiores ailaé 80 HRB (limite legal para declarar expropiable una
explotacidn) era ya muy reducido. En.otros términos, a menos de’
reducir el umbrél minimo de expropiabilidad -lo que sin duda se:-
_pr¢Sentapa como un proceso prefiado de asperas pugnas Y enfrentamientos-
no existia ya4muéhovmargen de maniobra para dar acceso-al sector -
rgformadoiavgrandés contingentes.de trabajadores rurales. -En-efecto,
la Reforma Agraria habia sigﬁificado esencialmente para la clase
obrera rural el aéeleramiento de su proletarizacidn més bien que el

acceso a la propiedad o usufructo de la tierra.

14, Bl cardcter "excluyente" del capltallsmo dependlente chlleno se
manifestaba afin dentro de la clase obrera bajo 1la forma de un

1mportante contlngente de fuerza de trabajo desocupada .0 subocupada.

En 1970 aprox1madamente 69 de la PEA se encontraba en cesantia
ablerta, a lo que qulzas habrla que agregar otro 3% de subocupados
v131bles (los desocupados 1nv131bles se incluyen dentro del sub-
proletarlado) Esto 81gn1f1ca que alrededor de 200.000 trabajadores
(y sus famlllas, lo que ‘hace un nimero mucho mayor de personas) care-

cidn de fuentes de ingresos permanentes con que subvenir a sus
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negesidades. Este grupo se integraba principalmente por obreros
de la industria, la construccidn y los servicios y se concentraba
maybritariamente en el Gran Santiago, compartiendo, como es obvio,
la situadién y los miserables niveles de vida de los sectores mas
relegados de la clase obrera, y asegurando (junto al subproletariado
urbano), por el mero hecho de su existencia, la imprescindible
funcidn depresiva de un "ejer01to industrial de reserva" respecto
a las condiciones de compra-venta de la fuerza de trabajo (nivel
de salarios, éétabilidad en el empleo, seguridad social, etc.),

en especial, en el sector de la construccidn y en las empresas
industriales medianas y pequefias.

15, Llegados a este punto, quizis no sea'superfluo sefialar que la
heterogeneidad existente entre las diversas capas y fracciones

de la clase obrera no implica, por cierto, que difirieran los
intereses objetivos de cada uno de sus éomponéntes. Pero, al

poner de manifiesto ese fendmeno -cuya p081b1e 1n01den01a en el
cardcter de las reivindicaciones de cada grupo y en sus respectlvas
orientaciones y métodos de accidn en los planos sindical y pollt;co
es innegable- se hace mds claro que, en la construccidn de una
.lucha unitaria de la’clase‘por hacer prevalecer los intereées del
conjunto, debian tenerse en cuenta las posiciones de mayor o '
‘menor privilegio relativo que el modelo "concentrador-excluyente'
del capitalismo dependiente chileno, la fragmentacidn jerérquica
del capital y la politica obrera de las respectivas capas y sectores
'empreéariales creaban en el seno de los trabajadores.

‘16, Fste UGltimo hecho, .unido a la de fraccionamiento de la burgue-
sia y de ambivalencia y diversidad de p081olones de la pequena
burguesia (propietaria y funcionaria) que hemos puesto de relleve,
definian las condiciones estructurales de una allanza de clases '
‘antimonopdlica en la sociedad chllena a fines de la decada de 1960
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