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NO®A  PRELIUIINAR

Este informe constituye una porte de un trabejo més emplio que tiene
como objetivo proporcionzr las bases pors la formulacidn de una estratégia de

exportaciones para Brasil,

s un proyectd que se realiza en el marco del convenio entre el Ins
tituto de Planejoments Econdnico e Social (IPEA), perteneciente al linisterio
de Planejomento ¢ Coordenacio Geral del Brasil y la Comisidn EHconfmica pare

Américe Latine (CEPALL) dc los Maciones Unidos.

Los opiniones vertidas en este informe, que tiene el caracter de una

versidn prelinminer, son de responsabilicad exclusiva del autor,
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i ' I - INTRODUCCION

La Necesidad de Formular uns Estrategia de Exportacidn de Manufacturas

Ia politica de fomento de exportacicnes que se ha aplicado en los
Wltimos afios ha consistido fundamentalmente en el establecimiento de un _con-
Junto de disposiciones de cardcter tributario, crediticio, administrativo ¥
cambiario, Esta legislacidn tiene como objetivo central lograr una disminui-
cién, en su acepcidén mds amplia, del costo del producto exportado. Los produc
tos manufacturados han constituido el motivo prioritarioc de -los  incentivos
otorgados. El contenido de esta legislacién ha sido objeto de diversas publi
caciones(l), circunstancia que nos exime del deber de presentarlo en este es-
tudio,

Hey sin embarpgo una caracteristica de esta legislacidn que parece
indispensable destacar para comprender el objeto del presente estudio. Esta
legislacidn crea condiciones favorables para la exportacidén de - manufacturas
en general y constituye indudablemente un primer paso para estimular el esta-
blecimiento de un sistema eficiente de exportaciones. No reemplaza, sin em-
bargo,a una estrategia de exportacidén en el sentido de jerarquizar sectores
prioritarios y establecer los criterios que deberdn orientar la asignacién de
los recursos de asistencia téenica y financieros que el Gobierno puede pres-

tar a las empresas de los diferentes sectores exportadores.

Las consideraciones qQue motivan la necesidad de formular esta estra
tegia de exportacidn, como complemento indispensable de la legislacidén exis-

tente, serian las siguientes:

1) penetrar en el mercado internacional implica fabricar a costos
competitivos productos existentes o bien introducir productos nuevos tales que

sus caracteristicas y precios desplacen a los anteriores. Esto significa al-

(1) Por ejemplo:
- "Manual do Exportador Brasileiro". Banco do Brasil, 1968.
- "A Nova Polftica de Comércioc Exterior"”. Monografia, Fundagfo Getdlio
Vargas. Autor: Benedicto Fonseca Moreira, 1967.
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canzar un nivel de excelencia relativa en ciertos productos. A diferencia de
1o que ocurre con los productos primarios, la competencia en el caso de  los
manufacturados nd estd restringida a aquellos paises gque poseen uns favoreble
dotacidn de recursos naturales sino que abarca a todos aquelles que han logra
do organizar un gsistema productivo eficiente en la transformacidn de las ma-
terias primas y en la distribucidn de los productos elaborados, dispongan o

1o de recursos naturales.

Alcanzar el nivel de excelencia en un momnento dado es condicidn ne-
cesaria, pero no suliciente si el objetivo persepuido es mantenerse en el mer
cado de manufacturas. BEn este caso se requiere que la velocidad de aumento
de la eficicncia del sistemo exportador, que incluye la utilizacidn de un con
junto Integrado de disciplinas tecnoldgicas, de festidn de empresas, de téeni
ca de promocidn, etc., sea comparable con la que se observa en la concurren-
cia, Es deecir, no basta conocer la tecnologia mds avanzada en el nmomento sino
que es necesaric disponer de la capacidad para perifeccionarla en forma conti-

naa.,

2) Bragil, a pesar de la importancis de su parque industrial, parte
de una situacidn de inleriorided respecto a los proveedores tradicionales del
nercado internacionel, y una de las razones de esta inferioridad es justamen-
te la de no haber estado expuesto al estimulo de la competencia de este mer-
cado. Esto implica que el esfuerzo que deberd reslizarse serd de una magnitud
no despreciable y deberd abarcar simultdneamente todas las etapas del proceso
gue conducen a exportar un producto elaborsdo ¥y luege mantensrse en el merca-
do,

3) la dispenibilidad de recursos humanos y financieros susceptibles

de ser asignados a la promocidn de exportacidn de manufacturas es limitada,

En sintesis, la naturaleza dc los problemas que es preciso resolver
para exportar manufacturas, la magnitud del esfuerzo requerido, y la limita-
cidn de recursos asignables a la pronocidn de esta actividad, conducirfan a
la necesidad de formular una estrategia que defina sectores y problemas prio-

ritarios y medios y plazos de realizacidn.
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Objetivo y Contenido del Estudio

Este informe tiene por objeto comtribuir al andlisis de ciertas cuesg
tiones que se consideran importantes para la formulacidn de una estrategia de
exportacidén de productos manufacturados.

Siendo la industris mamufacturera une actividad esencialmente pri-
vada, el volumen de exportacidn de manufacturas depepde en dltime  instancia
de las decisiones que adopten los empresarios industriales,

En estas circunstancias, una primera cuestién que parece importante
analizar es la composicién del conjunto de empresas que actualmente desarro--
Lan actividades de expontacidn. Es decir, el ntmero de empresas por sector,
los volumenes de exportacidn por empresa y el grado de concentracidén. El cono
cimiento de esta cumpbsicién proporciona una primers indicacién para determi-
nar las posibilidades que tienen estas empresas de efecturar actividades de
promocidn en el exterior y de realizer esfuerzos tecnoldgicos destinados a cum
plir con las especificaciones que exige el mercado internacional. Permite ade
nmds evaluar la viebilidad de organizar programas de asistencia técnice orien-
tados a la exportacidn a nivel de empresas y al mismo tiempo de establecer me
canismos sistemdiicos de proyeccidn de exportaciones basedos en el contacto
directo con los industiriales. Este tema se estudia en el capitulo IIT.

Una segunds cuestidn, particularmente importante en el caso de Bra-
sil, es el estudio del papel que desempefian las empresas internacionales en
relacidén o la exportzcidn de manufacturas. En afecto, estas empresas presen-
tan algunas diferencias respecto a les empresas nacionales que parecen rele-
vantes desde el punto de vista de la aptitud para competir en el mercado .in-
ternacional de manufacturas. le estrategla deberfs tomar en consideracidén la
existencia de esas diferencias y las implicaciones que de ellas derivan.

En el capitulo IV se proporcionan antecedentes scbre el papel que
desempefian actualnente las empresas internacionales en relacidn a la exporta-
cidén de monufacturas y se plantean algunas hipdtesis respecto al papel que es
tas empresas podrian desempefiar en el futuro.

La tercera cuestidn se refiere a la vinculacidn que existe entre la
transferencin de tecnologia y la exportacidn de manufacturas. En el capitulo
V se discuten las implicaciones que algunos canales de importacidn de teenolo
gia pueden tener scbre la cgpacidad de concurrencia en el mercado de manvfac-
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turas, se presentan ciertas hipétesis respecto a los factores que estarian in
hibiendo ¢l desarrollo tecnoldgico local, se propenen criterios de seleccidn
de sectores prioritarios en materia de apoyc tecnoldgico y se exponen algunas
consideraciones en relacidn con las perspectivas de la exportacidn de manufac
turas en la hipdtesis de que no se modifiquen las condiciones actuales en ma-
teria de desarrollo tecnoldgico local.

Pora disponer de un marco general de estudio para los problemas an-
tes mencionados,; en el capitu*p II se presenta una descripeidn de la  evolu-
cidén de las exportaciones en general y de las manufacturas en particular, en
los Wltimos afios.

Es evidente que son varios los aspectos respecto a los cuales se re
quiere un mayor conocimiento para poder formular una estrategia de  exporta-
cién de manufacturas y que no son tocados en el presente informe. Entre esos
aspectos se pueden mencionar los siguintes:

1) Ia exportacién de manufacturas debe ser parte integrante de la
estrategia gemeral de industrializacidn y en consecuencia la eleccidn de sec-
tores prioritarios y los mecanismos de incentivos para la exportacidn estardn
estrechamente vinculados a las decisiones adoptadas en el conjunto del sector
industrial.

ii) Una variable en la eleccidn de los sectores prioritarios para
1la exportacidén es el camportamiento de la demande de los mercados  potencia-
les. No es posible asignar un papel prioritario a un sector respecto al cual
se dispone solo de indicaciones parciales respecto a las condiciones de deman
da. Pero iguelmente evidente es el hecho de que el andlisis de demanda se ve
favorecido por un conocimiento detsllado de los proveedores potenciales y de
las condiciones en que estos pueden adquirir compromisos de exportacidn. En
este sentido, los resultados que aqui se obtlenen deben ser considerados como
indicaciones para los estudios de mercado que deberdn efectuarse.

iii) El comportamiento de los empresarios frente a la ex@ortaciﬂn
como también la vimbilidad de penctrar en el mercado internacional de manufac
tura depende en medida no despreciable de la rapidez y direccién en que se
expanda el mercado interno. Por lo tanto, el contenido y el éxito que se lo-
gre con la promocidn de exportaciones dependeré en medida significativa de las
scciones que se adopten en relacidn o ese mercado.

En resumen,no se pretende formular una estrategia sino  contribuir
con el andlisis de algunos aspectos parciales gue se consideran relevantes.

~



II - BVOLUCIOH RECIENTE DE IA EXPORTACION DE MANUFACTURAS

En una primera seccidn se estudia la evolucidn del conjunto de la
paubds de exportaciones y la posicidn relativa del agregado de productes manu-
f&cturados(;). En lo seceidn siguiente se analizan los productos manufactura-

dos g difereates niveles de agregacidn.

II.1 - Bvolucidn de la Pauta Total de Exportaciones

El valor promedio de la exportacidn total en el periodo  1953-1967
aleanza 1.442,4 millones de délares. El conjunto de productos manufacturados
exportados on promedio represcenta un 2,9 de la cifra anterior. Isto ubica al
agregado de manufacturas en 79 lugar en la pauta de exportacién promedio del
perfodo. Lo preceden cl café, com 55,1%, el algodén, con 6,5%,el cacao (amén-
doas) con 4,%), 1a hematita, con 4,17, el pinoc aserrado, con 3,1% y el azi-
car, con 3,04.

En el cuadro 1 se presentan los valores medios de exportacidn, los
precios medios,; las toneladas y la participacidn de todos aquellos productos
que representaron individualmente nds de 1% de la exportacidn promedio total.

Ios once productos no manufacturados incluidos en el Cumdro 1 serdn
denominados productos "tradicionales". Como se verd o continuacidn, esta de-
norminacién no implica necesariamente que todos estos productos hayan experi—
nentado un menor ritmo de erecimiento que el resto de la paunta. Lo que los ca
racteriza es ¢l hecho de haber constituido durante muchos afics la base de la
pauts de exportaciones de Brasil. .

Se observa en el Cuadro 1 que:

1. La exportacidn de productos tradicionsles del promedio del perig
do 1963-1967 superd en 205 el nivel del quinquenio anterior, pero nc logra re
cuperar ¢l nivel del promedic del periodo 1655%-1957. Si se considera el total
de exportaciones se observa que la recuperacidn del dltimo quinguenio permite
superar el nivel alcanzado en el primer quinquenio, en aproximadamente 6. Es
to indica la aparicidn de nuevos productos manufacturados y no manufacturados
cuyo crecimiento compensa e inclusive supera la cafda relativa de los tradicio
nales. Estos nuevos productos se identifican y analizan mds esdelante,

{1) En cl anexo 1 se discuten distintas alternatives de definicidén de produg-
tos manulfacturados.



Cuadro 1.2

Exportacion Brasilefia

Principales Productos

Participacidn %

Cantidad | Valor NMédio Precio Me-
N.B.M. Pr { i
cductos Medie | US$1 000 FOB eﬁedii ;ﬁig:l dio $/ton

Total General 11.454.853 1.442.408 85,59 162,3
4.61.10 Café en grano 933,179 795.014 55,11 874,21
2.63.01 Algodén en rame

o pluma 168.561 95.609 6,63 568,3
4.62.00 Cacao - almendras  101.191 62,295 4,31 600, 8
2.37.01 Hematita -min.

fierro 6.375.585 58.531 4,06 10,6
2.22.30 Madera pino

aserrado 506,746 L5 466 3,15 77,6
4,60.03 Azfcar 507.787 k3,265 3,00 88,4
2.37.47 Mineral de man-

goneso 653. 5869 21,644 1,50 33,1
2.28.83 Tabaco en hojas 37.611 20.589 1,43 564, 4
2.66.78 8isal - {ibra 100.687 18. 274 1,27 178,5
4.62.50 Cacas -mante-

quills, 14,438 16.721 1,16 1.208,2
2.73.%5 Aceite de ri-

¢ino 62,131 15.138 1,05 251,3
Clases
55‘6) 7
vy 8 Articulos manu-

facturados 158,482 42,062 2,92 637,6
FUENTE: CACEX

Para apreciar la evolueldn ol interior del perfodo se presentan en

el Cuedro 2.2, para los mismos productos, valores de exportiacidn para los tres

quinquenios y de precios para el Yltimo, ¥ el promedio del periodo.



Cuadro 2.2

Exportaciones medias

Precio mnmedio

. B. M. Producto Us$ 1 000 FOB B U4/ ton.
, , . o 1 - '
1953/57(1){1958/62(2}{1963/67(3) j1953/67(k) | (3}/ ()=(5) 1963,'67(:3111955/ () (6)/(T)=(8)

L6110 Café en grano o51.119  697.265 736.656  795.014 0, 93 763, 6 87k, 1 0,87
26301 Algodén en rama 117.277 65.549  104.000 9%.609 1,09 490, 6 538,3 o, 84
46200 Cacao-aluendras 87.727 57. 67k b1.485 62.255 0, 66 k49,1 63C,8 0,75
23701 Hematita (min.

fierro) 31.432 57. 778 g1.356 58.531 1,56 8,0 1o, 6 0,75
22230 lMadera de pino

aserrada 45.037 42,881 h7.481 45, 45685 1,0k 773 17,6 1,00
L6003 Azdcar 20.040 Y7.622 62.133 43,265 1,4k . 100,6 38, & 1,17
23747 Mineral de manga

neso 11.967 2.992 23,042 21.644 1,06 27,1 33,1 0,82
22883 Tabaco en hojas 17.746 19.863 2k.158 20.589 1,17 486, 0 56k, 4 0,86
26678 Sisal, fibra 10.086 15,192 25.545 18.27k4 1,40 207,3 178,5 1,16
416250 Manteca de caceo 11.577 21.437 17.151 16.721 1,03 1.026,0 1.208,2 0,85
27345 Aceite de ricino 8.070 1h4.4h3 22.899 15.138 1,51 2%7,3 251,3 0, 94

Subtotal "Tradi-

cionales" 1.313.078 1.041.692 1.195.930 1.192.54% 1,00
Clases
5+6+7+3 "Productos Henu

facturados" 11.861(0,8)23.057(1,8)91.268(5, 8)k2.062(2,9)2,17 254, 5 BT, 6 0, 40
Subtotal 1.324.939 1,05k.7h0 1.287.204 1.234.608 1,0k
(89,6 (83,2  (88,2%) (85, 6h) |
Otros productos 154.659 217.433 278.2L2 107.280 2,59
Total 1.479.598 1.282.182 1.565.:k6 1.442,L08 1,08 88,7 162,35 . 0,55

FUENTE:

CACEX.

Elaborado CEPAL.,

-.OT-
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2. La coluna nimero 5, al comparar el promedio del Gltimo quinque-
nio con ¢l promedio del periodo total permite obtener a2lunas indicacioncs so-
bre les difercntes comportamicontos =zl interior de los "tradicionales". Se
chserva gue el café y el eacao, cue en conjunto répresentan casi 605 del pro-
medio de exportaciones, no alecanzan en el dltime quincuenio el nivel dcl pro~
nedio del periodo de 15 afios ni tampoco el yorlumen de exportacidn del primer

quinguenio.

Entre los "tradicionales dindmicos" se destocan la hematits y el
ozdcar-aparentemente la Tibra de sisal. Bn cl caso de cste Wltimo  producto
el dinamismo desapercce si sc observn la evolucidn al interior del Wltimo guin
ouenio en cl cual, después de aleanzar un valor mixime en l964, la exportacidn

he desceondido en forma continua.

3. Ll camento del apgregado de productos manufacturados equivale a
dos veees el ereciniento total de las exportociones, 2,17 v 1,08 respeetivo-
mente. Esto contrasta con la disminueidn cxperimentada por el precio de los
oroductos manufecturados. T endda del precio nedio de las manufacturas os
mayor gque la disminueién del preeio medio total de las cxportacioncs. Esto se
debe ‘bAsicamente, como se verd mis adelante en detalle, o la moyor participa
cidn de los productos siderfrgicos en ¢l agregado de manmufecturas. Lo dismi-
nueidn del preecio medio del conjunto de la povia estd influenciado con  forma

no dcspreciable por cl aumento de lo exportacién de hematita.

La perticipacidn de los manufecturados pass de 0,85 en cl priner
guincuenio a 1,5} en ol segundo y.S,S% en ¢l tercero. Si se toman los  anos
axtremos del perfodo se tiene O,& en 195% v 8,85 en 1967.

h, Lo coluna 3 deja en evidencio la cafda generalizada de los pre-
cios de los produetos "trodiecionales”. las dos excepciones estarian constl—
tuidas por el aztcar y la fibre de sisal. Ahora bicn, si se observa la evolu
cidn de precios de cstos dos productos al interior del dltimo quinquenio sc
constata une clare tendencis o la baja. El precio del asiicer cl aho 1967 re
presenta el 595 del preelo del afio 1963 y el 804 del precio promedio del quin
quenio. BEn el de la fibro de sisal el preeio de 1967 corresponde a 457  del
preeio en 1963 y al 63% del preecio promedio del periodo.
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Por su importaoncia dentro de la pauta de exportaciones conviene ob-
servar con mis detalle cl caso del ecafé. En el cuadro 3 se presenta la cvolu
eién del valor de exportaciones, del precio y de su importancia dentro de la
total. '

Cuadro 3.2
Evolueidn dc la oxportacidn dc café 1947 a 1967
(En millones de US3)

Café
Afios EJPO?ESCIén Expor?aciones % sobre total Prgcio medio
— en milloncs ~tado USifsaco de
Us$ expo 60 Lkgs.
1947 1.152,3 413,8 36,59 28,18
1948 1.180, L %90, 6 k1,57 28, 05
1949 1.096,4 631, 6 5%, 61 32, 61
1950 1,335,k 865, 4 63,85 58, 34
1951. l|769J 5 10058, 5 59’ 8’+ 61!'] 71
1952 1.%18,1 1.045,3% 73, TL 66, 07
1953 1.539,1 1.090, 1 70, 83 70, 05
1954 1.581,8 o48, 0 €0, 70 86, 84
1955 1.h23,2 43,9 59,30 61, 62
1956 1.481,9 1,026G,7 59, 49 61, 28
1957 1.391,6 85,5 60,76 59 05
1958 1.2k2,9 637,5 55,31 53,36
1959 1.281, 9 7hls, 2 58, Ok k1,98
1960 1.268,8 712,7 56,17 42,38
1961 1.402,9 710, It 50, 64 41,86
1962 1.21h,2 &2, 6 52, 95 39, 24
1963 1.206, 4 746, 9 53, 11 38,28
196} 1.429,8 759, 9 5315 50, 8k
1965 1.559,5 707,3 hly, 3k 52, 41
1966 1741,k 773, 5 Y yo 45,2
1967 1.654,0 732, 9 L, 32 La,20
1968 1.881,3 774, 5 k1,16 k2, 00

—— e

FUENTE: Ministério da Fazenda e Instituto Brasileiro do Café (APEC, "A Econo-
nia Brasileira", 1968).

Pora 1968. CACEX,

Después de slcanzor un precio méxino on 1954, é&ste destiende en-for
ma continua y pronunciada hesto 1963-196% conde, en virtud del Convenio Inter
nac¢ional del Café lz situacidén mejora, manteniéndose el precio a wn nivel si-
milar al del afio 1960, E1 valor de las cxwortaciones totales de 1954 sélo s8¢
riz vecuperado once aios después, om 1965. Entre 1954 v 1965 1o paricieipa-
cidn del café on la vauta cacria dc 60,7 a bk, 3%.
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Del anélisis del cuadro 2.2 surge la necesidad de identificar-lés:
productos "nuevos" cuyo crecimiento hobr{a permitido compensar ¥y superar el
estoncamiento relativo de elgunos productos tradicionales. Siendo los produé-
tos manufacturados el objeto de ezstudio de la seccidn sipuiente, nes limitare
mos en este momento a aguellos productos no manufacturados que experimentaran
un crecimiento notorio en el periodo reclente. Para circunsdribiv el campo de
endlisis & un nimero razonable de productos centraremos la atencidén en aguel-
los que cumplan simulténeamente las dos condiciones que se enumeran & conti-
nuacidn

1) tener un promedio de exportacién en el perfodo 1963/1967 izusl a,
por lo menos, dos veces la exportacidn promedio en los dos quinguenios ante-
riores, y

1i) presentar una exportecidén promedic en el dltimo guinquenio supe-
rior al millon de dblares.

Los productos que cumplen esas dos condiciones se presentan en el
Cuadro 4.2. Se denominardn en forma relativamente arbitraria,como veremos en

seguida, “"productos nuevos".

1. En relacién con el volumen total de productos nuevos, se cbserva
gue la exportacién del ltimo quinquenio equivale aproximademente s custro Vg
ces la del periodo 1958/1962 ¥ 10 veces del quinguenio inicisl. Este sumento
permite que estos productos, que representsban 0,6% de 1s exportacién  total
en el primer quinquenio, alcancen una participacidn de 5,4% en el periodo

1963/1967.

2, La columna 6, que muestre el cuociente entre los precios del
quinquenio final 1963/1967 y del perfodo 1958/1962, muestra una situacién ra-
dicalmente diferente de la que se observeba en el caso de los productos
tradicionales. Agul la evolucidn de los precios es favoreble en 11 de
los 1% productos. In el casd de las maderas eartificiales la evoluecidn

al interior del Witimo vperfodo es favorable, lo que neutraliza en

(2) Este criterio difiere del utilizado para seleccionar la muestra de produg
tos que fueron objeto de encuesta directa a nivel de empresarios exporte-
dores., Aqui se lo utilize sdélo para fines descriptivos.



Cuadro 4.2

Exportaciones promedio: US$S 1 000

Precio medio US$/t

RE 1955/1957 1958/1962  1965/1967|1963/1967 1958/1962 - 1365’5 i%z
45159  café soluble 29 174 7. TT7| 3.541,9 2 46,0 1,47
48141  Mani, farelo de - 3. 975 7. 749 58,0 70,6 1,22
L4001/40 Arxrox 2. 650 4, 931 15. 688 96,0 108,8 1,15
27508 Babaeu, aceite 16 789 1. 598 250,5 261,0 1,0L
45811  Maranje, jugo de 10 L2 3.384 178,7 361,9 2,02
22420 Maderas ariificiales 36 235 1 644 90,9 93,5 0,92
22526  Medora, Jacaranda en toros 271 iy 3. 358 257, 4 108,14 2,19
22576  Madera, Jacaranda beneficiado 3 k7 LO05Y 232,5 186,5 1,25
22460  Madera Iaminados vl 287 2.230, 258,0 19,3 1,73
452000 e 05 Maiz en grano L 720 196 22. 774 48,2 27,2 1,7
48120  Mpiz farelo — §6 1 597 48,1 42,6 1,13
22912/19 Pasta quinice de madera — 336 2,306 147,3 136,6 1,08
%6500  Pimienta en grano 250 L9175 4 ho2{ 762,4 885,17 0,86
22075  Soya-favas 3. 594 3. 975 13. 180 98,5 101,k 0,97
8176  Soya-farelo - - 7.512 73,8 - —

Total "nuevos" 8.657 12. 755 84. 478

Total 1. 479.598 1.282.182 1.565.W46

Partieipacidn de los nuevos

con respecto al total 0,65 1,5% %, i)

FUENTE: CACEX Elaborado CEPAL.
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parte el resultado de la ecolumna 6. los productos de mayor  importancid de
este prupo experinentan todos aunento en los preecios.

3. No todos los productos incluidos en el cundro 4.2 nerecen, en
rigor, el czlifieativo de “nuevos". Se pueden calificer cono “recientes" el
café soluble, el fareclo de mani, el jugo de naranje, las naderas artificiales,
la jacarandd indusiyializada, el farelo de nafiz, la pasta quinica de madera y
el farelo de soye. Todos ellcs corresponden a elaboracidn de productos que
yo fipguraban, por lo menos desde 1993, en la pautn de exportaciones. Veanos
casc por caso: Cofé soluble - eafd en grano, farelo de moni - nenf em pgrancs,
Jugo de maranja - narenjas, rnderas artificiales y pasta quinies de nadera —
pino aserrado (parciclmente), jocarandd industrializado - jacarandd en tron-

cos, fayelo de naiz - mafz en grano, farelo de soys - Soye favas.

Pl

Puede ser de interds tener presente este hecho en el nomento de ang
lizar las perspeciivas a nediono y largo plezo de las exportaciones.

" JDI'?-_

Haste shora se han identifiecado cuntro grupos de productos: los
dicionales", los "menufacturados", los "nuevos" {no menufecturados) y, por re
siduo, los otros productos. Ilos productos "nuevos” forman parte de lo que en
el cundro 2.2 se denonina "otros producios”. En el curdro 5.2 se presenta la
participacidn de esivos cuniro grupos en los dltimos quinguenios ¥y 8¢ calcula
1o responsabilidad que le cabe a coda grupe en el inerenento de exportaciones

entre los dos dltinos quinguenios.

1. Ia columa cinco del cuedro 5.2 nmestra la parte del  eaumento
enire los promedios de los perfodos 1958-1962 y 1963-1967 que es airibuible
a cado grupo. Se observe gue los producios tradicionales, que en el perfodo
representaban 81,35, son responsables por 54,45 del incremento; en canbio los
rmanufacturados y los "nuevos"”, que correspondien a 1,55 vy 1,85 respectivanen
te, originen el 22,95 y el 2k,1% respectivamente del awmento. Es decir, estos
dos grupos que en conjunto representaben un 3,355 en 1958-1962 son  responsa-
bles por el L7,05 del aumento.



Cuadre 5.2
Iporiaciones pronedio
(En niles de US3)

Periodo I (PI) |Pericdo II (II)}|Periodo 11T (III){PIII-PII|(PTII-PII) i |(PIII-PII)i| Elasticidod
Product 1953/1957 1958/1962 1963/ 1967 {'II"I_-P'I‘I)total PIT producto i
oductcs

con  respecto

Valor % Valor % Valor % Valor % % a Total
! i
L e manufaciurados 29,2 98,2 ok, 2

L 1 Tradicionales 1.313.078 88,9 1.041.692 81,3 1.195.930 76,3 15h.238 sk, & 14,8 0,67
1.2 Nuevos 8.657 0,6 19.75% 1,5 8h. 478 5,4 6L, 732 22,9 327,5 15,30
1.3 Oiros 6.002 9,7 197.6718 15,4 195770 12,5 - 3.908 -1,% -1,9 -0,96
2. Manufaciurados 11,861 0,8 25.057 1,8 91. 268 5,8 &8.211 24,10 296,0 15,40
3. Total Exportecidon L A479.588 100,0 1.282.182 100,0 1.565.545 100,0 283.26h 1C0,0 22,1 1,00

FUENTE: CACEX. Elaborado CEPAL.

Cuadro 6.2
Exportaeidn
(En miles de US::)
1967-1963)4 o67-1963 )i s .
mawee || W e SERE SRS Ry
1. Ho manuiacturados
1.1 Trediciomales 1.150.567 81,8 L171..052 70,8  20.485 8,3 1,8 0,1
L 2 Muevos sL277 3,6 131.986 7,7  80.709 32,6 157, 4 9,0
1.3 Oiros 167.2%7 11,9 208.256 14,0 41 chg 16,6 24,5 1,4
2. Manufacturados 37.389 2,7 142.705 8,6 105.3.% h2,5 281, 7 15,8
3. Total 1 1h06. 480 100,06 L.554.037 100,0  247.557 100,0 17,6 1,00
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2. En la columna 7 sc presentan las clasticidades de crecimiento de
cada grupo respecto al crecimiento de la exportacidn total para ceda grupc de
productos. Por cada 10% de aumento de las exportaciones totales, los produc-
tos tradicionales axtmentaron 7%. Los "nuevos" tuvicron un incremento de 15%
¥y los manufocturados 134%. En consccuencis, los productos "nuevos" (no manu-
facturados) alcanzaron mayor dinamismo relativo que los manufacturedos entre

estos dos periodos.

Hasta ashora cl dltimo quinguenio ha sido analizado sélo através de
la exportacién media del periodo, lo cual implica perder la informacién res-
pecto a lo ocurrido en cl periodo. Para superar parcialmente esta limitacién
se presenta en el cuadro 6.2 las cifras de cxportacidén de los cuatro grupos

de productos antes identificados para los ofios extremos del periodo 1965 y

1967.

l. Los productos trodicionales gque en 1965 representaban 81,8% de las
exportaciones son responsobles sdlo por 8,3% del aumento total de las exporta
ciones. Esto implica que la elasticidad dec crecimiento de los preoductos tra-
dicionales respecto a la exportacidn total es s6lo de 0,1. ‘

La situacidn al interior de los "tradicionales™ no es homogénea. En
efecto, disminuyen en valor absoluto el café, el algoddén, el mineral de manga
neso y la fibra de sisal. Esta disminucidn se ve compensada por el  aumento
del restc de los productos, principalmente hematita, ecacao en almendras,azicar
¥ pino aserrado.

2. Los productos "nuevos", quec en 1963 reprcsentaban 3, &) de las expor
taciones, originen el 32,6 del aumento de las exportaciones ( elasticidad 9,0).
Principales responsables de este erecimicnto "explosivo" son el café :sdluble
y la soya en favas, que en conjunto reprcsentan dos tercios del aumento de los
productos "mucvos".

3. Los productos manufacturados, guc en 1965 representaban 2,7% de las
exportaciones, representan el 42,5% del crccimiento, mostrando una elastici-
dad superior a los otros grupos de productos (15,8%). Este resultado se debe
principalmente al owmento de 87 que experimentan las manufacturas cntre 1963
y 1964, Esto influye en el conjunto de los resultados obtenidos. Si la compa-



racién se hace entre 196% y 1968, aumentan las elasticidades de los productos
"tradicionales" y "nuevos" y disminuyen las de manufacturados y "otros". Se
mantiene si el hecho de gue la clasticidad de los tredicicnales es notoriamen

to inferior a la que presentan los "nuevos" y los mamufacturados.

El detalle de lo ocurrido al interior de los manmufacturados se verd
en la cseceidn siguicnte.

4, 8i se snalizan en conjunto los grupos "dindmicos" (nuevos y ma-
nufacturados) se observa que, representando 6,3% de la exportacién en 1963,
responden por 75,1% del erecimlento 1963-1967.

5. 8i se compara lo ocurrido entre los dos quinquenios 1958-1962 y
1963-1967 (cuadro 5.2) y lo acontecido al interior del ¥ltimo guinguenio (cua
dro 6.2) se observa una acentuacién de la tendencia a la diversificacién de
la pouta.

11.2 ~ Evolucién de la exportacidén de productos manufacturados (3}.

II.2.1 - Evolucidn por clases

Lo exportacidn promedio de menufacturas en cl quinquenioc 1963-1967
es igual a cuatro veces la del quinguenio anterior y ocho veces la del periodo
1953-1957. Esto le ha permitido pasar de 0,8 del total de exportaciédn en
1967, coyendo en 1968 a 6, 9.

(3) Los principales productos se estudian en detalle en el volumen 2.
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En el cuadro 7 se presenta la evolucidén para los Gltimos 16 afios:

Cuadro 7.2
(Millones de dblares)

11953 156 | 1955 1 19561 19%7 | 1958 | 1959 | 1960

Exportacién

Potel 1.539,3 1.561,8 1.%23,2 1.482,0 1.301,6 1.243,0 1.282,0 1.268,8
Productos

Mam:facturados 8,9 g9, 4 15,2 13,1 12,7 12,2 13,2 23,7

% Hanufacturas
Total 0,6 0,6 L7 0,9 o9 1,0 },0 1,7

1961 1962 1963 195k 1965 1966 1967 1968

Expertacidn
Total 1.403,0 1.214,2 1.406,5 1.429,8 1.559,5 1.741, 4 1.654,0 1.8681,3

Produstos
Manufacturados 38,5 33,1 37,4 69,9 109,5 96,6 1k2,7 130,0

7 Manufacturas
Total 2,7 2,7 2,7 4,9 7,0 556 8,6 69

FUERTE: CACEX. Elaborado CEPAL

El andlisis gue sigue sc refiere entonces a un conjunto de  productos
aue representan menos de 10% del total de las cxportacioncs. Este porcentaje es

notoriamente inferior al que presentan paises de menor desarrollo relativo den-
tro de Buropa, como Espanas, Portugal y Yugoeslaovia (%),

Veamos los volémenes de exportacién y la participacién de las cuatro
clases que sc distinguen al interior de los productos manufacturados.

(%) "Statistical indicators of levels of Industrial Development” IBRD May 19,
1969, Datos para el sho 1966. La dePinicidn de menufacturas empleada es
m4s amplio que la utilizada en el texto y corresponde a la designada como
alternativa 3 en el anexo 1.



Cundro 8.2
(En miles de USS)

1960 1961 1962 1963 1964 1965
5., Productos Quimicos 3,187 19,995 1h.751 16,605 17.649 14,576

0. lMagquinarias v
Vehiculos 1.94k 11.257 12.037 10.632 18,266 28.879

7. HManufacturas sfmat. 7.886  6.003 5.370  8.841 32,063 62.981

8, lanufacturas divere
sas 750 1.215 959 1,302 1.965 3,106

Total 23,727 38,470 33.117 37.380 69.943 109.5h2

Particinacién porcentual
1960 1964 1968

1966 1967 1958

5. Productos Quimicos 25.07h 28.935 26.370 55, 4 25,2 20,3

6. Maquinarias ¥y

Vehiculos 35.308 L43.629 11,908 8,2 26,1 31,6
7. lanufacturas s/mat. 34,591 65.850 57.70h 33,2 45,8 V)

8. Manufactures
diversas 50865 11“- ,‘!’88 11"0820 5; 2 25 8 51 7

Total 06.836 142.703 129,692 100,90 100, 0 100,0

FUENTE: CACEX. Elaborado CEPAL

1, PBn primer lugar llamo la atencidén lo irregularidad de la serie
de exportaociones totales con aumentos importantes los afos 1961, 1963-196k y
cafdas en 1962, 1966 y 1968. El avance dc 1961, originado bisicamente por el
aunento de la clase de productos quimicos y maquinaria y vehiculos. Lo expan
gidén de 196k.1965, 1o mds importante de las {res mencionadas, es la resultan-
te del aumento en maquinaria y vehiculos y principalmente en las manufacturas
clasificadas sepin materia prima. Entre 1966-1967 aumentan las exportaciones

de las cuatro clascs, destacindose nvevamente la c¢lase 7.

2. En el proceso de exponsidn combia la importancia relativa de las
" enatro clases. La clase 6, de maguinaria y vehfculos, es 1la que aumenta su
participacidn con mayor medida, scguida por la 7 y la 8. Estos aumentos con-
firman la caida relativa de los productos quinmicos.
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En el cuadro 9.2 sc observa la responsabilidad que le cabe a cada
clase en el aumento total y las rcspectivas elasticidades.

Cuadro 9.2

Participacién en el |Fiasticidad crecimicnto

aunente total clase con respecto al
A crecimiento total

1968-1960 | 1968-196% | 1968-1960 | 1968-1964

5. Productos quimicos 12,4 14,5 0,22 9,58
6. Maguinaris y vehiculos 36,8 38,0 L, 49 1,60

7. Manufacturas clasifica
das segin materia pri-
ma, k7,0 ko, 7 1,41 0, %

8. Manufacturas diversas 3,8 %8 1,19 L7

3. La clase 7, gque proporcionn pricticamente la mitad del aumento,

es al mismo tiempo la que presenta las fluctuaciones més importantes. Aumen=-
ta de 1963 a 196% poco menos de cuatro veces, casi dos veces cntre 196k ¥y
1965, cae a la mitad en 1966, recupera en 1967 el nivel de 1965 y vuelve &
caer en 1968. o

Los resultados snteriores se pucden visualizar en el grifico 1.

A continmiacién examinaremos lo occurrido a2l anterior de cada una de
las cuatro clases.

17.2.2 « Productos Quimicos

La exportacidén de esta clase sc duplicd en los filtimos nueve ados,
de 13 a 26 millones de dblaves. En el mismo perfodo la exportacidén total de
memfacturas crecid 5 veces. Se trata de la clase hasta ahora menos dinfmica
del conjunto de los marufacturados. Su participacién pasb de 55% a 205 del
total de manufacturados.

En el cuadro 10.2 se muestra la evolucidn de los 8 grupos que se
distinguen al interior de los productos quimicos.



Cuadro 10.2
Exportacidn Clase 5

Produetos quimicos, farmacéuticos y semejantes

(En US$)
1960 1561 1962 1963 1964
5.1 Elenentos y productos guimicos inorgdnicos 973.515 3. 772.672 550. 846 363,849 386. 127
5.3 Productos quimicos orgdnicos 8.728.585 1L 446,697 9.561.696 11.314.562 11.301.533
5.4  Preparaciones farmacéuticas y nedicinales 64k, 781 7C0. 633 829. 049 ohl, 682 1.208.837
5.5 Extractos curtientes y colorantes 422 305. 355 267.973 230. 105 59k. 683
5.6 Aceites esenciales y productos aromdticos,
perfuneria 2.459. 432  3.503.29% 3.455.903 3.402.583 2.873.830
5.7 Abonos manufacturados 63 279 302 375 L)
5.8 Materias pldsticas artificiales y resinas
sintéticas 316. 019 187. 963 32.271 39.208 350. 052
5.9 Productos diversos 24, 238 78. hes 61. 569 312,202 932, 299
Total 13.147.075 19.995.313 14 750.639 16.60L4. 530 17.648.510
1965 1966 I 1967 1968 1968-1360
5.1 Elementos y producios quinicos inorggnicos 1.554.367 1.046.212 811. 48 995. 948 22, b33
5.3 Productos quimicos orginicos 5.150.033 13.980.860 16.872.019 13.331.621 4. 603.036
5.4 Preparaciones farmacduticas y medicinales L675.125 2.407.268 2.472.290 2.115.346 L L70.565
5.5 Extraclos curtientes y colorantes 3 1.391.728  1.656.285 1.586.878 2.182.379 2,181 957
5.6 Aceites esenc. y prod. aron., perfumeria 3.209.642 L.GB88.758 6.20L.1 6.l .go 4, 018.2
5.7 Abonos manufacturados . - - 1.5 75 Bg 9. 5;?
5.8 Materias pldst. artific. y resinas sintéticas 70%. 171 L81. 767 390. 778 318. 486 2. k67
5.9 Productos diversos 893.658 812.636 599. 194 9%9. 053 414,815
Total 1k, 575. 72k 25.075. 786 28.935.292 26.370.178 13.223.103

..ga-
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Para visualizar las modificaciones que se producen en el sector en
el perfodo estudiado; en €} cuadro 11.2 se presentan las participacicones por-
centuales respecto a la exportacion total de manufacturas como tambien los in-

dices de crecimiento y las contribuciones al crecimiento total.

1. El grupo mas importante es el de los productos guimicos organicos,
que en 1960 representaba un 66% de la clase y en 1968 un 50%. EL lento creci-
miento de este grupo explica parte importante de la falta de dinamismo de la
clase. Su contribucidn al crecimiento de las exportaciones totales de manufac
turas es de 4,3% y su participacidn en el afio inicial del perfodo es de 36,8%.
Dentro de este grupc, el mentol es el producto mas importante (5): 10 millones
de dolares en 1968. Representa el 79% del grupo de los organicos y el 0,56%
de la exportacion total de Brasil (1968). Es el producto manufacturado que
ocupa la mejor posicion dentro de la pauta total de exportaciones brasilefas
(17?9 lugar). El mayor comprador ¢s USA, con aproximadamente 63% (1968); le si
guen Inglaterra, Paises Bajos, Alemania y otros 31 pafses distribuidos en los

distintos continentes.

Dentro del mismo grupo de organicos esta el alcohol etflico (6),
en 1968 alcanzd una exportacidn de 1 millon y medio de ddlares (India)(QL}/kg).

que

2. El segundo grupo en importancia es el de los acelites esenciales
(5.6), que aumentd ligeramente su participacion dentro de la clase 5, lo cual
no impidid que su participacidn dentro del conjunto de los manufacturados =se
redujese a la mitad (10,49, 1960, vy 5,0%, 1968). ILos productos principales de
este grupo son el dleo de menta (3 millones de ddlares en 1968), aceite esen-
cial de palo de rosa (1 milldn y medio) y aceite de sasafras (1,1 millones en
1968). Son exportados a diversos palses, principalmente desarrollados. El
(5)
¥y el noveno producto manufacturado en la pauta total de exportaciones, donde
representa un 0,15% del total 1968.

dlec de menta es el segundo producto en importencia de todos los quimicos

(5) Ver Volumen II. Monografia Mentol.
(6) Ver Volumen II. Monografia Alcohol Etilico.



Cuadro ll.2

Participacion con respecto a la ex-

portacidn de manufacturados

(Indices anuales de crecimiento 1960/1968; 1960=100,0)

Participacidn en el

crecimiento

exporta-

cidn manufacturados

1960 | 1964 | 1967 | 1968 | 1961 {1962 | 1963 | 1964 | 1965 | 1966 1967 1068 |1968-6011967-63)1968-64
Total | Total | Total
5.
5.1 4,1 0,5 0,6 0,0{ 387,5 56,5 37,4 39,7 159,9 107,5 83,4 102,31 (%) o,k 1,0
5.3 35,8 16,2 11,9 10,3] 131,1 109,5 129,5 129,5 159,0 16/0,2 193,3% 152,7] 4,3 5,3 3,4
5.4 2,7 1,7 1,7 1,6 108,7 128,6 145,0 187,5 259.5 373,3 363,  328,1] 1,4 1,4 1,5
5.5 (%)} 0,9 1,1 1,7 (*)100,0 87,8 75,4 194,8 455,8 sSk2,k 519,7 714,71 2,1 1,3 2,6
5.6 10,4 b,1 b,3 5,0 k2,4 1ko,5 138,37 16,8 130,5 190,56 252,1 263, 3,8 2,7 6,0
5.7 (%) (*) () (*)}] sb2,9 62,2 59,2 T12,7 - - 2.381,0 15298,4| () (%) (%}
5.8 1,3 0,5 0,3 0,2 59,5 10,2  12,b 110,8 222,5 152,k 123,7  100,8) (%) 0,3 (*)
5.9 0,1 1,3 G,4 0,7 323,6 254,4 1288,1 38u9,3 3687,0 3352,7 24%72,1 3874,3] 0,9 0,3 (+#)
Total 5 55,k 25,2 20,3 20,3 152,1 112,2 126,3 13k,2  110,9 190,7 220,1 200,56 12,4 11,7 1k,5
Total i
Manuf., 100,0 100,0 100,0 100,0

(*) Menos 0,14

S



85 OfrIy9
P Oy
£F OISy

& ISV

/ g OIIIFHD

296/

L96}

236/

¥ 04057

9% 0Ny $r= et

—
.

£% 0orad ../

& 75070 4

et i & —

& ISV

—
e s e

S ¥

7T N7

LIOIAZ

T

T
Bl

+

_r

g_

i K4

Treveg

T £+

Il

e+

._fN

ez

az

i€

[ -4

»Z

[

24

62

A ooovg
oo $sa \




-27-

3. Los dos grupos anteriores, que representan un 75% de la clase 35,

son responsables por el 65% del aumento total de la clase.

Entre los otros grupos se destacan por su rapido crecimiento los "pro
ductos diversos” (5.9) y los extractos curtientes y colorantes (5.5). El grupo
de los abonos manufacturados (5.7} si bien aumenta en forma acentuada, no alcan

za aun los 10.000 dolares anuales de exportacion.

Entre los "productos diversos” sobresalen las colas de origen animal
(346,000 ddlares) y las ampolletas y capsulas fulminantes (176 mil ddlares),
exportados a USA y ALALC respectivamente.

En el grupo de los curtientes, el extracto de acacia negra {7) repre-
senta el 87% (1,9 millones de dolares en 19658). Se exporta a 47 pafses, siendo

los principales compradores USA y Alemania Occidental (0,11 $/ton).

L, E1 grupo de las preparaciones farmaceéuticas y medicinales se carac
teriza por la regularidad de su cerecimiento. Aumenta su participacién' dentro
de los quimicos, aunque disminuyendo dentro de la pauta total. Crece mas  que
el conjunto de los quimicos, pero menos que el conjunto de los manufacturados.
Los productos mas importantes del grupo son: estreptomicina (@) (600.000 adla-
res en 1968) enviada a Hong-Kong y Paname principalmente; penicilina (464,000
délares), principalmente a Alemania, y cafefna (214.000 ddlares), a ALALC.

En el grafico 2 se presenta la evolucion de los dos grupos mas impor-
tantes {5.3 y 5.6) y de aguel de crecimiento mas regular (5.4).

II.2.% - Maguinaria vy Vehiculos

Es la clase que experimento el mayor aumento en el periodo, Pasa de
1,9% millones de dolares en 1960 (8,29 del total de manufacturas) a 41,9 millo~
nes (31,6%). Proporciona el 36,8% del aumento total de manufacturas. Con ex-
cepeidn de los afios 1963 y 1968, en que experimenta bajas de escasa  importan-

cia;, crece cn forma continuada.

En el cuadro 12.2 se refleja la evolucidn de los ocho grupos que  se
distinguen al interior de la clase. 1la participacidn porcentual, los ~ {ndices

de crecimiaznto y los aportes al crecimiento total aparecen en ¢l cuadro 13.2.

{7) Ver Volumen II. Monograiia Extracto de Acacia Negra.
(8) Ver Volumen II. Monografia Productos Farmacéuticos.



Cuadro 12.2

Exportacion Clase §

Moguinaria y Veh{culos, sus Pertenencias y Accesorios

{En USS)
1960 1961 1962 1663 1964
6.0 iMaquinas y aparatas eléctricos SP ¥ A 175.687 201.732 558,120 504,526 1,683.600
6.1 Magqoinas motrices SP y A o8.400 122,274 57.762 120.h22 082,140
6.2 Mdquinas e instrumentos agricolas .77 .52} 35.561 47.031 08.502
6.3 laquinas y aparatos para transp. y elevacidn 295,081 373,327 277.884 527.309 1.251.685
6.4 Magquinas y aparatos para industria textil 6.059 34,605 11.600 10.108 114.751
6.6 Maguinas y zparatos para otras industrias hot.28%  1.548.266 1.205.632 2.002.952 2.596.020
6.7 Otras maquinas y aparatos 553.63L k6,405  1.193.836 2.308.141  L4.080.099
6.8 vehiculos sPy A 406,62 B.626.284 B8.606.246 5.022.001.  7.459.124
Total 1.943.5687 11.256.816 12.03%6.850 10.632.490 18.265.921
1965 1966 1967 1968 1968-1960
6.0 Maquinas y aparatos eléctricos SP y A %,302.5868 4.901.940 5.01%.326 5.988.402 5.814.715
6.1 Msquinas motrices SPy A 608.883 840,635  1.h27.843 2%3.613 155.123
5.2 Maquinas ¢ instrumentos agricolas 433 .850 285.271 k10,583 Lk3 550 128,781
6.3 Maquinas y aparatos pare transp. y clevacidn 4.163.485  4.376.058 2.954.070 5.662.516 5.369.435 .
6.4 Méquinas ¥ aparatos para industria textil k45,285 450.138 k48,696 350.426 3hk, 327
6.6 liaguinas y aparatos para otras industrias 3.990.217 5.849.363% 6.690.13k  6.57h.313%  6.167.030
6.7 Otras maquinas y aparatos 7.55%.956 10.455,403% 17.b420.306 17.947.658 17.394.037
6.8 vehiculos SPy A 7.290.646 5.140.189 0.254.212 _3.8097.319 _3.490.677
Total 28.878.810 33.307.997 UL43.629.170 41.097.80¢ 39.15h4.122

-—aa-



Cuadro 13%.2

Participacion con respecto a expor-

tacidn total de manufacturas

{Indices anuales de crecimiento 1960/68; 1960 = 100,00)

Participacion en el cre-
cimiento exportacion ma-

nufacturados
1960 | 1968 | 1967 | 1968 | 1961 lioge | 1963 | 196k | 1965 | 1966 1967 | 1968 | 1968:-0011067-63 11966-6h
Total | Total | Total
6.
8.0 0,7 2,4 3,5 b4,6] 115,86 321,53 290,5 969,53 2529,0 2822,2 2887,0 3447,8) 5,5 4,3 7,2
6.1 O, 14 1,0 0,2 12,1 58,6 122,53 9g7,2 618,2 862,7 ko7 237,2! 0,1 1,2 - 1,2
5.2 (=) 0,1 0,3 G,% ok,8 T7hS5,b o85,8 2064,6 Q09,3 597,9 879,L 929,71 O,b 0,4 0,6
6.3 1,2 1,8 2,1 L,b 27,k ob,8 179,00 k27,1 k20,6 1493,1 1007,  1932,1| 5,1 2,3 7,5
6.b {#) 0,2 0,3 0,3 (“)100,0 3.5 20,2 331,6 1286,7 1300,8 12¢6,6 1012,6] 0,3 0,h O,k
6.6 1,8 3,7 L7 5,1 380,13 296,13 k01,8 637,k 979,7 16B1,7 16k2,6 161,21 5,8 L,5 6,6
6.7 2,4 5,6 12,2 13,7 170,9 215,6 k33,2 737,0 13%6h,b 1888,5 3146,5  3241,81 16,4 14,2 23,0
6.8 1,7 10,7 6,5 3,0_(*)100,0 100,86 58,2 86,5 84,5 59,6 107,3 k5,2] 3,3 4,0 5,9
Total 6 8,2 26,1 30,6 31,6 579,1 61¢,3 5h7,0 939,8 1k85,8 1713,6 22uk,7  211h,4k) 36,8 31,3 38,0
Total
Manuf. 100,0 100,0 00,0 100,0

{*) Menos 0,1%
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1. El grupo s importante es el de "Otras msguinas y eaparajos”
(6.7) que pasa de 2,4% en 1960 & 13,7% del total de exportacidén de manufactu-
xas en 1968. Aunenta 1las exportaciones en 32 veces proporcionando el  16,k%
del aumento total. Crece en forma estrictanente continua durante todo el
perfodo y alcanza un velumen de 17,9 millones en 1968.

El subgrupo méquinas de escritorio (6. 76) representa um 750 del gru
po. Dentro de este subgrupo se destacan los seguientes productos:

i) perforadoras, separadoras, tabuladoras y similares (6714140)(% ,
con 7,6 milliones en 1960, envisdas prinecipalnente a pafses desarrollados de
Europe y, en menor medida, a AJALC. Es el producto mds importante de Ja clase
6 y el tercero en importanciz de los manufacturados (1968), ocupandec el 239
lugar dentro de la pauta, donde representa O,4) del total.

ii) mdquinas de escribir(lo) (67601L): 3,2 millones en 1968, destina-
das bdsicamente & AIALC. Es el segundo producto en importancia de la clase 6,
el 8¢ dentro de los manufecturados, representando 0,16% de la exportacion to
tal. .
iii) piezas y accesorios para mdquinee de contabilided (67681) con 1,7
millones -, destinados eseneialmente a USA.

iv) mdquinas de sumar (67610), com 600 mil ddlares, destinadas en su
meyoriz & ALALC.

v) heladeras y refrigeradoras o gas y otros tipos (no  eléetricas)
(67110); se exportaron por valor de 281,000 ddlares, principelmente a paises
de AIALC y &frica.

vi) cajas registradoras (67620), com 200.000 dSlares, principalmente
a AIAIC.

2. El segundo grupo en importancia es el de "mdquinas y aparatos pa
ra otras industrias” (6.6). Pasa de 1,8) del total de manufacturas a 5,15,
contribuyendo con 5,8% del awnento total entre 1960-1968. En 1968 aleanza un
nivel de 6,6 nillones de ddlares. Los subgrupos mfs importantes son "otras mi
quinas y aparatos industriales” (669) y “méquinas herramientas" (664). Dentro

(9 ) Ver volumen XI. Monografia Perforadoras y sinilares.
{10) Ver volumen II. Monografia Mdguinas de escribir.
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del primero de los subgrupos nencionados las ndquinas y aparatos para fabrie
car cigerrillos representan el $6% (1968)(11). Se exportaron el dltimo &afio 2
nillones y nedic de adlares, prineipalnentce a AYALC, y dentro de AIALC en meyar
proporeidn a Argentina. Es el déeino producto en importancia dentro de los

manufocturados.
En el subgrupe de ndquines y herranientas se destacon:

i) tornos (12) (66401), con un 1illdén y medio de ddlares,destinados
en su mayor parte a AIAIC (principaluente México, Chile y Argentina).

ii) fornones, 1imadoras(12) {60402), con doscientos mil délares, dos
tinados principalnenice a AJALC.

iii) fresadems(m> (66408), com 80.000 ddlares, también enviades e
mises de AIALC, y con voldnenes menores coriadoras, perforadoras, prensas,
ete.

Dentro de 1ns otros subgrupos del grupo de "ndquinas y eparatos pa-
ra. otras industyins" convicne sennlar los seguientes producios:

i) ndauines y aporatos paroa preparar pulpa de m&dera(l3) (66100), eon
485, 000 ddlares en 1968. Canndd (605) y México (20.3) fueron los principales
conpradores.

1i) ndquinas y aparatos para procesaniento de cereales (66604), \eon
340,000 ddlares en 1968.

3. El tercer grupc en inportancie es el de "mdquinas y aparatos eléc
tricos" (6.0). Aumente su partieipacidn de wn O, 75 en 1960 a 4,65 en 1988.
Contribuye con 5,55 del auwnento total de las exportaciones de manufacturas y
aleanze los seis nilllones de ddlares en 1968,

El subgrupo mas inportante es el de aparatos de telecomunicaciones
(601), en el cual sobresalen dos productos:

(11} ver volumen IL Monograrfo Mdguines parc fobricar cigarrillos.
{12) Ver volumen II. Monograffz Maguinas herramientas.
{13) Ver volumen II. Monografin Miguinas pora preparer pulpa de madera.
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i) vdlwlas y tubos reccpiores {60180), con 1,6 nmillones de dSlares,
principalnente o AIALC (Argentina y México) L , ¥

ii) oparotos tyonmisores y receptores de radiotelefonia y radiotele
grafia (60100), con 570 uil ddlares, principalnente a AIAIC (Venezuelen).

Otros productos eon valores nenores de éxpor’c.acio’n dentre del nismo
subgrupo son. aporatos de telefonfa, 241.000 ddlares (ALALC), paries y piczas
H.E., 72,000 ddlares, vransnisidn de radicdifusidn, 38. 000 ddlares; eic.

k, Sipgue en inporitancia el o "udouinns y aparatos pora  trans-
P ¥

porve y clevacidn, y consiruceidn de carreteras” (6.3). En 1960 su porticipa
cién no aleonzabn el 0,15 de lo exporiacidn de manufaciwras. En 1968, eon 5,7
nillones de ddlares, represemtaba 4,45 En los nueve afics aumentd las expor
teciones en 19 veces, contribuyende eom 9, Y. del aumento total de las nenufac

turns.

El Subgiupo de moyor ponderscidn s el de "mriguines y aparatos pare
lo construceidn de caninos” (633) que on 1968 presenta una exportacidn de 2,4
illilones de dfleves. Los dos productos mds inmportantes son: i) motonivelado
res (63350), eon 1,46 nillones de ddlares, destinndas en su totalidad a AIALS;
ii) rodillcs eonpresores de propulsidn neednica (63320), com 575 nil adla
res, tordidn destinedos o AIALC,

Sigue en importencie el subgrupo "bombas pero liguidos” (638) con
1,865 nillones de ddlares, De éstcs, 1,703 nillones corresponden o bonbes
inyectores destinndas principalnente e AIALC {(Argentinn principalmente).

A continuoeidn viene el subgrupe "ndguines y aparatos para iranspor
te y eleweidn"” (631), con 835.000 délaves en 1963. Los ascensores parc posg
;jeros(l5) y carpp, destinndos en su totalidad a AIALC, vepresenton 1la rnayor
parte del subgrupo (631), eon 643.000 ddlores.

De los otros subgrupos se pueden nencionar los siguientes productos:

{14} Ver volunen II. Monografia Vdlvules electrdnieas.
(15) Ver volumen II. lonografin Elevodores.
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) i) machacndores (63640), com 357.000 ddlares, destinados a  AIALC;
ii) carros para noviniento de mercaderfas en slmacenes, estaciones ferrovia-
rins, ete. (63.000), com 99.000 ddlares, destinados aArgentina ecomo unico in
poriador.

5. De los ecuwatro subgrupos aun no nencionados, hay dos que se dests
can por su creciniento regular auwngue nencs intenso que los analizados hastisg
ahora. Son éstos "ndguines e instrumentos agricolas" (6.2) y "mdquinss e aps
ratos paro la indusiria textil" (6.%). los otros dos tienen como earacterdy
ticn central la extyemn irresularidad de sus series: "Mfquinas motrices"” (6.1)
¥ "Vehiculos" (6.8).

6. El grupc de "ndquinns e instrunentos agricclas" aunenta su parti
cipoaecidn desde nenos de 0,15 en 1960, hasta 0,35, en 1968. E1 aumento, de
aproxinndanente 9 veces, le pernite alcanzar ung exportoeidn de W43 nil ddla-
res en 1968. los productos mfis imporitantes en 1968 fueron los agrupados en
cl iten "otros ndguinns e instrumentos sgricolas pere lo preparacidn de co-
sechas" (62299). EIl nonto de la exportacidn fue 240 mil ddlares, la mitad de
los cueles correspondia & productos envindos a Angola, destindndose el resto
o ATALC.

Los otros 200 nil ddlares se distribuyen en 16 otros productos én-
viados en su gran moyorfs a AIAIC, ILos nontos uds ihiportantes corresponden e
arndos de troceidn neednien, 12,000 ddlares, y arados de discos, por 33.000
ddlares.

7. E1 grupo "mfguinas y aperatos para la industrie textil® (6.4) an
mento su pertieipacidn a 0,35 en 1968, partiendo de menos de Q, 145 Los 350 mil
ddlares de 1968 representon 10 veces 1o exportacidn de 1961. Los productos
n€s inportontes el la poute de 1968 fueron: telares (64010), com 125.000 ddla
res (120.000 a Chilc) y los agrupndos em ¢l iten 64280, "mdquinas y aparatos
accesorios, urdiderns, dolbres, ndquinas Jacard y otras”, con 89.000 dSlares,
destinndos prineipalnente o Alemania Oceidental.

8. E1 grupo de "mdguinas motrices" se caracterizz, como Se menciona
anteriornente, por su extrene irreguloridad. En 1967 se expertan 1. 428. 000
ddlares y en 1968 254,000 ddlares. Veanos, a t¢iiulo de ilustracidn, 1bs ftens

principales en esos dos ofios.
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196 1968
I1.3.H. 2 5’7 1193{.,
¥
61.000 Calderas generadoras de vapor 106.3577 20,772
61.250 Piezns y accesorios para
notores 316,879 59.161
61.299 Motores para avioncs
no especificados 728,920 {4Un) 37.97% (2un)
61.480 Piczas y accesorios 208.297 79.337

Sc trata de un scetor en que exportaciones eventuales de productos
de gran valor unitario puecden alterar sustancislimentc el panorama. Sc obser-
va, sin embargo, al igual que cn nmumerosos obtros grupos, la importancia que

desempefian las exportaciones de partes y accesorios.

9, Vehiculas:

Lo princincl caracteristica do este grupo es la irregularidad de la
serie, Representa 1,75 en 1960, 10,7, cn 196k y 3,0% en 1968 del total de ex
portacidn de productos manufncturados. Los sectores principales al iaterior
del grupo son: "Vchfculos o motor, sus plezas y accesorios" (681), "eambaerca-
ciones" (684) y “aparatos de navepacidn® {683). Ios dos prineros correspon-
den a exportaciones y ol tercero a reexportaciones. Estas dltimas correspon-
den a avioncé, v los valores fluctian eatrc 3 y S millones de ddlares. Ho hay
reexportaciones los aflos 1960, 1985 y 1966. Ea el sector 68l se destacon las
exportacioncs de dmnibus, haciz Américe Iatina, que vorian entre los by 5
riillones de délarcs; los afios 1961 vy 19562, 35.000 ddélares cl mfio 1963,500.000
el afic 196%, 1..500.000 en 1965, para caer, en 1056, 1967 y 1968, a menos de
400,000 ddlares. En este scetor se incluyen también las piezas y accesorios,
que varian en torno al millén de délares. Il afio 1968 sc exportaron 716.117
délares a 2h pafscs, siendo los principales coupradores Argentina,  Bolivia,
Paraguny y Yenezuela. Hoy también exportdcienes menores & Alemania y USA.
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En el sector 684 existen exportaciones los afios 1964, 1965 y 1967,
que varian entre 2 y 3 millones, Los dos primeros, con destino a México

(3 uvnidades), y el Wltimo a Trinidad-Tobago.

I1.2.4 - Momafacturas Clasificadas Segdn Materin Priyma

Esta e¢s la clase con mayor volumen de exporitaciones y la gue ha con
tribuido en mayor medids que las otras al aumento de la exportacién de manu-
Tacturas: 47,04 entre 1960 y 1968, y 42,7% entre 1964 y 1968. Representa apro
ximadamente un 454 del total de mahufacturados. ILa elasticidad de su creci-
miento respecto al crecimiento total de manufacturas es de 4,8 entre 1950 y
1968, y 0,93 entre 1964 y 1968, Traidndosc de una serie con fluctuaciones im
portantes, estas cifras deben ser interpretadas con mucha prudencia. En efec-
to, si se calcula lao elasticidad entre 1953 y 1957 se llegz a un valor de 2,4,
Io concreto es que, dc los 72 nillones de ddlares que aumentaron las exporia-
ciones entre 1963 y 1965, 53 provinicron de la clase 7. ILa caida de esta cla
se entre 1965 y 1965 no aleanza a ser corpensada por el aumento de las otras
closes, y la exportacidén total de manufacturados baja: Entre 1966 y 1967 las
exportaciones de manufacturados aumentan en 46 millones, de los cuales 31 pro
vienen de la clase 7, Por dltimo, entre 1967 y 1968 la clase 7 cae en 3 mil
lones de ddlares y la exportacién de manufaciurados disminuyé en poco  menos
de 13 millones., DIsta situacién se visualiza claramente en el grdfico 1.

Esta evolucidn accidentada de la clase 7 es el reflejo de “lo que
ocurre con el grupo mds importante dentro de la clase, el de los productos si
derdrgicos (7.6).

El grifico L4 ilustra lo anterior.

Lz trayectoria dc las exportacionces de los distintos grupos se re-

presenta ch el cuadro 1k.2.



Cuadro 14,2

Dxportacidn Clase 7
Maufacturss Clasificadas Scgin Hateria Prime
(Bn USS)
1950 1951 1962 1963 196k
7.0 Dec picles y cucros 2kg 2,704 529,434 1.h37 502,455
7.1 De caucho 10.577 29.032 273.509 L28,755 5.353.224
7.2 De nadera 456%,723 k42,579 &68h. 550 578.05% 579,26k
7.3 Papel v articulos de papel 153.982 111.26k 69.272 28,165 60.742
7.4 De wineroles no nctdlicos 03,045 392,308 ko8, 068 kY3, 232 717.825
7.5 De nincrales preciosos ¥ scnipreciosos 275 7.5660 39.835 ld 752 92,537
7.6 Metales conunes emplzados en netalurgia 2,73%.360 2,908,530 1.25%.205  3.280.307 17.217.923
7.7 Ve metales (Otros) 332,030 390,434 325.078 365.003 182,823
7.8 De textiles 5.782. 335 1.709.5658  1.914.358  3.555,567  6.956.555
Total 7 7.685.5609 6.002. 507 5.370.209 3.8h1.122  32,083.37¢
r 1955 1965 1667 1966 | 1966-1960
7.0 De pieles y cucros 86 5.05¢ 2l 25k 37.143 36.804
7.1 Dc caucho 3.071.428 1.56%6.207 513.903 565,969 556.392
7.2 Dbe madera 555.802 okh &h3 Ch5.200  1.429,0U5 965.317
7.3 Papcl y articulos de mapcl 58,01 134,650 156.859 79.53k Th. 340
7.4  De ninerales no metdlicos 1,128,536 1.15856.923 L.500.581 7.385,468 5.982.421
7.5 De mincrales preciosos y semipreciosos 200.065 510.621 520.10% 594,239 593.064
7.5 lietales cormnes empleados en metalurgis 733,257 20.025.515 L0.233,747 32.503.33F  20.763.945
7.7 De neteles {Otros) 1.273. 740 3,485,974 2.705.906  3.091.251 2.759.231
7.8 De textiles 10.98¢.155 5.649, 560 T.742,707 12.015.940 8.254,605
R T
‘Total 52,901,034 3.500.700  55.850.339 57.70%.031  49.018.422. w o

.

]
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El cuadro 15 contiene las participaciones de los distintos  grupos,
los Indices de crecimiento y las responsabilidades en cuanto al crecinlento to
tal.

1. Bl srupo de “Meiales comunes empleados en metalurgia" (7.6) cons-
tituye desde 1954 nds del 505 de la clase 7, llegando en 1967 a representar el
745, Los productos sidertirgicos responden por 98,5% de este grupo. Desde 1950
a 1953 la exportacidn se manticne alrededor de los 3 iillones de ddlares, en
1954 sube a 16 millones y alcanzo prdcticamente los 45 en 1055. En 1966 des-
ciende a 20, para alecanzar su valor miximo en 1967, 43 millones, cayendo luego
en 1968 a 32,5 millones de délares.

Ios productos nrincipales en 1958 fueron:

(1) placas, chapas, barras de Ffierro y acero comin simplemenie desbas
tados (7 6041), con 7,8 riilloncs, de los cuales 5,5 destinados a Argentina ¥y
1,4 a UsA. Este es el scgundo producto en importancia dentro de los manufactu

rodos y representa 0,415 de la pauta total de exporiaciones;

{ii) chapa universal y chapas gruesas de Tierro y acero comin(f 5051),
con 3,3 millones, de los cuales 3,95 a USA y 2,1 a Argentina. Iis el guinto Pro
ducto manufacturado en irmortoncia y represcnta 0,335 de la exportacidn total;

(iii) chapas de Tierro y acerq comiin de menos de 3 milimetros(7 6102),
con 3,7 millones, de los cuales 1,56 o Argentina y 1,5 a USA. Ts el 7?2 de los
productos manufacturados, aportande 0,19: de la pauta total;

(iv) chapa de Tierro y accro comin desde 33 hasta 4,75 M4 (7 6100);
se exportaron 2,2 millones, de los cuales 1,9 hacia USA y 0,2 para Argentina;

(v) Tierro fundido en bruto ( 7 5002), por velor de 2,2 millones, de
los cuales uno pera Argentina; 0,53 millones a USA y 0,55 nillones a Japdn (en
1967 se exportaron G,7 millones a Jepdn): .

(vi) otras Terroalesciones (7 6019), 2,1 millones, en su . totalidad &
paises desarrollodos {(USA, Suecia, Palscs Bajos ¢ Inglaterra) ; '



Cuadro 15.2

Participanifn ocon reapecto a
exportacidn fotal de manufac

(Indices anuales de orecimiento 1960/68; 1960 = 100,0)

Partisipacién en al ore-
“giento gxportaoi&n g

Yres 1960 1964 1967 1968 1961 1962 1963 1964 1965 1966 1967 1963 |196B-0 196]63 196864

T

7.0 0,7 ° ° 1.086,0 132.304,0 577,1 201.791,0 35,3 2.035,8 9.740,6 14.917,0 e * ~0,7
T.1 TsT 0,6 0,4 274,5 2.585,9 4.053,9 50.611,9 32.820,5 15.489,2 7.695,1 5.360,4( 0,5 0,4 -8,0
T.2 20 1,0 0,6 1,1 95,4 147, 6 14642 14645 143,6 03,7 82,5 08,2 0,9 0,2 1,2
T.3 0,6 0,1 0,1 ° 72,3 45,0 18,3 39,4 4447 107,1 108,4 51,7 o 0,1 ®
T.4 1,7 1,0 3,2 57 975 123,8 111, 2 178,1 280,0 289,5 1.140,9 1.832,3] 6,6 39 11,1
T+5 ° 0,1 0,4 0,5 #100,0 261,.4 89,9 1.219,5 2.636,9 6.732,0 6.854,3 7.831,3 0,6 0,5 0,8
7.6 11,5 24,6 33,8 25,0 106, 2 45,8 120,0 628,5 1.633,0 730,9 1.760,5 1.186,4[28,0 42,7 25,5
T.T 1,4 0,7 1.9 2,4 120,0 98,2 110, 2 145.4 383,6 1.050,2 814,4 931,0) 2,6 22 443
7.6 160 9,9 5,4 93 45,2 50, 6 94,0 183,9 290,5 175,8 204,7 37,7 T.7 4,0 8,4

Total 7 33,2 45,8 46,0 4444 Té&l 68,1 112,31 406,6 798,7 433,17 832,5 731,8]47,0 54,0 42,7

Fotal

Manuf., 100,90 100,0 100,0 100,0

¢ Memos 0,1 %

- ox -
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(vii} fierro niquel (7 6014), 1,3 millones, enviados a Alemanha Occi

dental 0,6, a Inglaterra 0,3, y el resto a Argentina, Japdn México y Paises
Bajos. A

2. El segundo prupo en importancia es el de las mamufacturas texti-
les, que en 1960 representaban 16,0% de todos los manufacturados (sdlc eran
superados por los productos quimicos orgdnicos) y que, a pesar de haber aumen
tado las exportaciones poco mds de itres veces, en 1968 representaban el 9, %%
de las exportaciones de manufacturas.

Presenta altos y bajos y a lo largo del periodo. Disminuye desde
1960 a 1951 de 3,8 a 1,7 millones, luepo aumenta en forme continua hasta 1965,
donde alcanza précticamente los L1 millones de délares. En 1966 desciende has
ta 6,6 y luego se recupera hasta alcanzar el valor mdximo del periodo en 1968,
afio en que exporta 12 millones de délares.

Los tres productos prineipales en 1968 fueron:

(i) tejidos de yuta (78411)(16), com 7,22 millones, destinados prin
cipalmente a Argentina (7,19 millones). Este es el cuarto productio manufactu-
rado en importancia y representa 0,33 de la pauta total de exportaciones.

(3i) cuerdas de sisal (78736)(17), con una exportacidn de 1,6millo-
nes y teniendo como clientes principales USA, con 1,3 y Canadd con 1356.000 dé
lares y Argelis con 65.000,

| (iii) tejidos estampados de algodén (78013); se exportd por valor
de 1,1 millones. Los principales clientes fueron Paragusy, 0,8 millones, Afri
ca del Sur, 83.000 y Canadd, 59,000 ddlares.

3. E1 grupo de las manufacturas de "minerales no metdlicos" se des-
taca por la contimiidad y rapidez de su crecimiento. Pasa de 100.000 délares
en 1960 a 7,41 millones en 1968, sin experimentar ninguna disminueidn de im-
portancis en el trayecto. Proporciona el 6,6% del crecimiento de manufacturas
en cl periodo o pesar de que 1960 representaba sdlo el 1,7%.

{15) Ver Volumen IX. Monografia Tejido de yuta.
(17) Ver Volumen II. Monograiia Cuerds de sisal.
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El suvbgrupo mds importanite es el de "vidrio no trabajado y artfcu-
los simples de vidrio"” (715) que en 1960 exportd 4.1 millones. Nentro de esto
subgrupo la maoyor parie de la exporiacidn corresponde a "mpollas y bulbos pa
ra limporas eléetricas ¥y vdlvulas electrdnicas™ (745G1), de las cuales se ex-
POTLATON 5;$ millones. Los principales paises importadores fueron: Argentina,
b nillones, léxice, 1,3 nmillones v Nolanda, 333 nil ddélares.

Otros productos de importancia dentro del srupo fueron:

(1) ladrillos refractarios para hornos y estufas (74281) eon 550
nil délares. destinados principzlnente a Argentina.

(i) cemento portland (74010), orincipalmenie destinado a Bolivia,
por un monto de 221,000 ¢dlares.

L. E1 srupo 8e "nanuiacturas de metales” (77) que . em 1660, con
352.000 ddlares, repraseniaba 1.4 Ge los mamufacturados exportados, en 1968,

con 3,1 willones. representa 2 .. Tos dliimos tres ocfios se han mantenido en

un nivel cercaono & los J nmillones, Los principales productos son:

(i) mairices y stampas para hormas (77748), con un milldn de ddla-
res. Los clienies principales fueron Argenting, cou 677.000 ddlares y PSA,con
20k . 000,

(1i) tijeras (77540), con $33.000 ddlares. US4 Tue el meyor compra -
¢or. coa 322.000 délares, ¥ luego Chile, con 112.000.

(1ii) taladros (77743), con 27h.000 a&dlares. de los cuales Perd
adouiriéd 105.000 y otros paises de AIALC el resto.

5. De los otros grupos sdlo parece importante destacar el caso de

las nmanufacturas de caucho 7_1)(10)

, que habiendo aleanzado uns exportacidn
néxing, de 5,3 millones en 1984, no han cesado de disminuir su importancia,has
ta Jlegar a 1980, en gue, con S577.000 ddlares, represenian apenas un 0,47 de

los oroducios manufacturados. Bn 1954 representaban 7,7%5

(18) Ver Volumen (I. kbnografia Heumdticos.
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I.2.5 - Articulos tionuTocturados Diversos

-

Desde los 750.000 ddlares de 1G60 han pasedo, aumentandc L4 veces, &

~

los k¢ nidlones de ddlares. Ia composicidn de las exportaciones en los dife-

et

ro

.

Tes grupos se presenta en el cuadro 15.2,
“a participecida porcentval, los indices de creeimienmto y los opor-
tes ol creciniento del conjunto aparecen en el Cuadro 17.2.

A continuncidn aze meacionan los productos de mayor importancia den-
tro de la clase. Los reducidos volluuenes de exmoriacidn ne justifican una nen
cidn especial de los subgruvos.

(1) ruebles de macera (81210), eon 397.000 ddlares: Sueecia,798.000,
B4 con 73.000 y Alemonia Occidental con 54.000 édlares fueron los principa-
les comprafores en 1068.

(ii) ropn interior para sefloras v nifios (8328}, eom 153.000 adla-
res. de los cuales £9.000 destinacos o Parsguay ¥y 22.000 a Jolivia.

(1ii) =zapatos (34360), con US: 171.000, destinados en su mayor par-
te a USA (1150.000).

{iv) galochas (CH700). nor valor de $210.000, principalmenie adgui-
ridas Hor US. ($5200.000),

(v) edpsulas vacias de cetia o gelatina (L0530) wpor. valor de
13lL.000, principaliente destinaedas a Argentina (3133%2.000).

{(vi) ormas para Tines no nilitores (89025), por una sume de 209.000
ddlares. Los principoles Lumoriadores fueron Conadd (02,000)- UsA (68.000) y
iduico {(31,000).

(vii) acorceones {00111) nor valor de 5105.000, adquiridos princi-
andnente por iiéxico {112.000) v Chile (55.000).

{viii) guiterras (89120) nor 5141,000, destinadas principalmente a
usy {3225.000).

(ix) cizorros de hoja (59700), por una suma de $330.000 y teniendo
cono clicates prinecipales lenania Oceidentzl y USA, com 141.000 y 130.000 dé
lares respeciivanente.

{x) eizarrillos {56720), por valor de $h5h.000. destinados prinei

aslneate o Rarsguay.



Cuadro 15,2
Exportecién Clase §
Art{culos lManufactursdos Diversos

(En US$)
1950 1551 1962 1963 1964

-8.0 Aparatos y materiales para instalaciones sanitarias
y de iluwiinacibn 11,090 50.310 O, 102 253, 172 125,257
8.1 Muebles k0.205 33, hk2  27.164 568.199 79. 342
8.2 Articulos para Wiaje 2.252 5.758 9.269 5. 063 15. 432
8.% Ropa hecha 41,511 102.390 118.195 .07 190.628
6.k Celzados 136. 402 219,334 137.892 126.287 17i.671
8.5 Instrunentos profesioneles y cientificos 25,309 57.27%  70.80L 2G3.42k 398,763
8.6 Articulos para escritério 1.5i5 7.569 0. 459 13.79% 9. 765
8.8 Articulos de mat. prim. para tallar y moldear 11,119 12,753 b, 329 1.225 30. 58
8.7 Articulos de uso personal, juruetes 18.550 27.975 bL7,100 zh. 248 66. 96k
8.9 Ckros articulos manufacturados diversos 319,493 579.015 L51.405 153,336 936.095
Total 750.377 1.215.212 958.529 1.30L1,822 1.955.191
8.0 Aparat. y mater. p/inst. sanit. e ilumin. 105.152 131.070  161.947 212.549 1. 599
S.1 Muebles ) 126.83¢9 255.065 201.813 501.047 hGL. LY
8.2 Articulos para viaje 35.351 hi 162  70.659 24, 175 21,923
g.z gzaagecha 135. 856 220,559 39k.h59 W62.2556  L20,555

. zados 306,927 181. 297.506 h50.1 11,

3.5 Instrumentos profesionales y cientificos s5h3,201 533.283 38:’5 375 lgha% 298 gg;
8.5 Articulos pars eseritério 10.515 7. 795 2,186 L., 28k 2.539
8.7 Articulos de uso pe:;-sona.l, Juruetes 87.9k1 91.059 161.107 166.739 150.18¢9
8.8 Articulos de mat.primas p/tallar y moldear 133, 29 341,176 375.713  355.359  3Lh.2h0
8.9 Otros articulos nanufactursdos diversos 1.539. 55 2.060.075 2355. 753 2.206.407 1.886.91k
Total 3.106.279 3.863.215|4.488.%29( 4, 820. 177! k. 0569.800

-}‘-tl-



Cuadro 17.2

Porticipacién con respecto a o - Participacibn en el creci-
exportacién total de manufac (Indices anuales de crecimento 1960/05; 1950 = 100,0) niento exportacifn manufac

turas. turadoes.

19601196k 1967119681961 {1962 |1963 | 1964 1965 1965 1967 1966 i968 -60 1967-63 (19568 64

8'8.0 0,6 0,2 0,1 0,2 42,0 59,7 279,k 88,8, 131,2 2,9 14,8 150,7 % * #
8.1 0,2 0,1 0,2 0,4 83,2 57,6 144,86 197,3 220,4 63k ,k 651,% L.2k7,7 0,4 0,2 0,7
8.2 ®* % % ®  255,7 411,6 224,8 729,7 1.559,6 1.827,3 3.137,6 1.073,5 * * *
8.3 0,2 0,5 0,3 0,k 2b5,020%,0 175,5 45,6 35,5 530,0 947,9 1.110,8 0O,h 0,3 0,5.
8.4 0,6 0,2 0,2 0,4 158,5 99,6 9,2 @2h,0 221,86 131,5 215,0 325,53 0,3 0,2 0,5
8.5 0,2 0,6 0,5 0,5 187,9 197,7 291,5 1.113,6 1.516,9 L1L.409,3 1106,k 1L.212,9 0,4 0,1 #
8.5 # % % %  }431,9458,5 7h7,6 530,3 570,0 k21,8 119,0 237,86 * * #
8.7 0,1 0,1 0,1 0,1 150,0 253,9 184,6 36,0 47,1 k91,0 868,5 909,7 0,1 0,1 0,2
3.8 * % 0% 0,3 114,06 38,9 11,0 277,5 1.196,5 3.068,5 3.388,2 3.196,1 0,3 0,4 0,6
6.9 1,3 1,3 1,5 1,6 212,5 141,3 1%1,9 295,0 481,86  5u4,6 7%0,5 590,5 1,8 1,7 2,2

Total 6 3,2 2,8 3,1 3,7 161,9 127,8 173,b 261,9 hih,0  514,8 5,2 6h2,l 3.8 - 3,0 4,8

Total

Manuf. 100,0 100,0 1000 100D

..g-r!..

# Menos 0,1 %
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IT.3 « Repwgen

1. En la década del 50 las exportaciones totales brasilefias alcanzan su
valor miximo en 195k, afio en que el café en grano alcanza su precio méximo. Sélo
a partir de 1905 las exportaciones superan el valor de 1954.

2. En ese perfcdo el café pierde irportancia relativa disminuyendo suw
participacién desde 60,1%, en 1954, a 4h,3% en 1965. En valor absoluto disminuye
aproximadamente 25%.

3. El conjunto de los 1) productos no manufacturados que en promedio,en
el periodo 1953-1967, representaban individualmente més de 1%y que en conJunto
sumaban 85,5% de las exportaciones pierden irmportancia relative y passan de 8G,1%
en el guinguenio 1953-1957 a 75,3% en el quinquenio 1963%-1957.

k. Los precios para ese eonjunto de pro@uctos "tradicionales"disminuyen.

5. Los productos tradicionales que aumentan en forme notoria, en el dl-
timo gquinquenio, el valor de las exportaciones son la hematita, el azfcar y &l
aceite de rieino,

6. La cafda en irportancis de los tradicionales es compensada basicge:
mente por dos agrepados de productos: los "dindmicos no manufacturados", denomi-
nados “nuevos", y los manufacturados. En conjunio estos producktos, que en el pe-
riodo 1956-1962 representaban 3,3%, explican el 479 del ineremento de las expor-
taciones entre el promedio del quinquenio 1958-1G52 y el promedio de 1853.1957.

7. Al interior del Wltimo quinquenio se cobserva que los productod'nuevos"
nis los productos manufacturados, que en 1953 representaben 6,3% de la exXpor-
tacién total, son respousables por el 75,1% del crecimiento entre 1953 y 1957.

8. En el grupo de los "nuevos" pueden distinguirse dos subgrupos:el for
mado por productos gue ya figuraban en la pauta de exportaciones en 1953 pero
gue experimentaron un sumento importante en el ltimo guinguenio (por lo menos
100% entre el promedic del quinguenio 1958-1962 v el de 1963-1957) y el de ague~
los que ademfs de cumplir esa condieién de erecimiento aparecieron en la  pauta
86lo al final de la década del 50.
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En el primer subrmrupo, que se podria denominsy "antiguos vy dindmicos”
ge destacan el arroz, el nafz y la soya en favas. El segundo subgrupo, los efec.
tivanente recientes, estd constituido por productos que provienen de algln grado
‘de eleaboracién de productos primariocs que ya figuraban en la pauta: calé so0lu-
ble, juso de naranjas, laminados de madera, paste quinica de madera, ete.

IIn alpgunas clasificaciones internacionsles estos productos se incluyen
entre los manufacturados (ver anexo 1).

9. El grupo de productos "nuevos' tienen una importante caracteristica
en combn: lo8 precios respectivos rmestran una tendencia a aumentar en los  dos

quinquenios.

10. Este grupo representaba el 1,5% de la exportacién en promedio del
quinquenio 1958-1962 y aporté 22,0, del aumento entre ése y el promedio del gquin
quenic sipuiente.

El afio 196% representaban el 3,6% de la exvortacidn y contrivuyeron con
32,56% del aumento hesta 19G7.

11, Los productos manufaecturados constituian 1,8% del promedio de las
exportaciones en el quinquenio 19586-1962 y Tueron responsables por el 20,1 de
la diferencia entre el promedio del gquinguenio 1853-1957 y el promedio del quin-

quenio anterior,

12. El efio 1963 wepresentaban el 2,7 ¥ aportaron el h2,5% del avmento
hasta el ano 1957.

13. La mayor responsabilidad por el incremento de los manufacturados en
tre 1960 y 1968 reside en los siruientes grupos de productos: siderfirgicos, mé-
quinas de escritério, vélvulas electrbénicas, manufacturas de vidrio, tejidos de
yuta y productos quimicos orpénicos. Se destacan por ls alta velocidad del ereci
niento entre 1950 y 1960 las méquinas de escritorio y los productos electrbfnicos.
Los productos quinicos orménicos sobresalen por la lentitud del erecimiento. Re~
presentaben 36,3% de los manufacturados en 1950, 10,3% en 1968, 'y aportaron el

b,3% del incremento entre esas dos fechas.

14, En sintesis, entre los produetos que han contribuido en mayor me-
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dida al crecimiento de las exportaciones brasilefias en log dltimos anos se en-
cuentran productos primarios, tales como la hematita, el arroz y el mafz; “semi-
manufacturas" como, por ejemplo, café soluble, jusos de naranjg, laninados de
madera, ¥y "manufacturas", tales como productos sidertrsicos, miquinas de escri-

torio y vAlvulas electrdnicas.

Los productos primarios y las semimenufacturas citadas, destinadas prin
cipalmente a los paizes desarroldados, vy las manufacturas dinémicas, basicamente
haeia ALALC.



- 40 .

IIT1 - ESTRUCTURA DE LAS EXPORTACIONES DE ACUERDC AL
VHMERO Y AL TAHANO DE LAS FIRHAS

II1.1 - Introduceidn

En el capitulo anterior se deseribid la evoluciédn reclente de las
exportaciones, llegando en eiertos casos al nivel de los productos. By este
capituls se desciende en el nivel de agregacién y las exportaciones de mamu —
facturas se analizan desde el punto de vista de la estructure del conjunto de

empresas exportadoras,

Conocer el volumen de exportagién de las émpresas proporcicna una
primera indicacidn respecto a las posibilidades gue tiene las fivmas de efec
tuar inversiones en promocidn en el exterior y/o desarrollos tecnolédgicos des
tinados a adaptarse a las condiciones del mercado externo. Zstas inversiones
pueden constituir una condicidn imprescindible para conguistar mercados exter
nos v pueden ser dessrrollados por empresas individuales o por organigeciones
{consorcios) especialmente creadas con este objeto. En este sentido interesa
también conocer el ninmero de empresas exportadores en los diferentes sectores

productivos.

Lo viebiliced de efeetunr une lobor de agdiptencis téenica a  nivel
de empresos osté en alfrme medids condicionoda por ol grado de  coacentracién
de las exportaciones. PFor esbe motivo se presentesn indicadores de concentra-
cién a niveles relotivanente descgregados.

Los informociones anteriores eonstituyen ademfs un antecedente vali
0sc para ¢l estableciniento de un nétodo de proyeceidn de exporiacioncs besa-
¢o en consultas direetas o los enpresarios.

I11.2 - iHetodolepio

La clceeibn de los sectores estudiados fue determinado por las in-
formaciones cisponibles. En efecto, sunque hobria sido interesante hacer ex-
tensive el estudico al meyor mimero posible de scctores, hubo que Yimiterse o
csbudiar las clases cinco, sels, siete y ocho de la Fomenelatura Brasilels de

e Mercaderios (1). Los prodacios incluidos son los que en el ostwdio se han

(1) vVer Anexo 1.
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definido como manufacturados y corresponden a acuellos cuye evolueidn sc  es-

tudid en el eapitulo anterior.

La Cortera de Conercio Ixterior (CACEX) del Banco do Brasil, dispone
de un registro de Tirmas cxportadoras. En &1 se consigna ¢l nombre de la fir
w2, los productos exportados {cinco digitos WBH), los destinos y los valores

en dblares correspondientes a 1lgs licencias de exporitacidn otorgadas.

No se¢ cubre la totalidad del territorio sino las principoles apen-
clns (2). Estos cdos fzctores, el repistrar licencins de exportacidn (no ex-
portacién cfectiva) y no incluir la totolidad de las agencias, determine el
gue no exista coineidencia cntre las cifras de exportacidn efective y las ob-
tenidas por agregacidn del nencionado rcgist;b. Pors cl aho 1967, para el
cual se efectud el estudio, el registro por Tirmas cubris el 885 del volumen
de exportacidn cfectiva. Ia importancia del percentaje v el objetivo perse-
guido por ol estudio condujeron e considerar como significativas las informa-

ciones disponibles.
A
Se trabajd con agregados de tres digitos ()). Esto conduce a un
nimero accesible de sectores y al mismo tiempo implico un cierto grado de ho-
mogeneidad teenoldpica al interior de lo moyor parte de los scectores.

La asignacibn de las empresas o los distintos sectores se  efcetud

utilizando como criterio el producto con mayor volumen de cxporiacibn.

JI1.% - Resultados

-

En el cuadro 1 se presentan las cifras de exportacibn, nimero de

cpresas y exportacidn media paras las cuatro clases agregoadas.

(2) Dircccidén General (Rio de Janeiro), SZo Paulo, Belo Horizonte, Campinas
y Porto Alegre,

(3) Estos agregados a 3 digitos FBM se denmominarén cm lo sucesivo “sector”.
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Cuodro 1.3

Exportceifn totol, niuero de empresas y cxportacidn nedia

(1967)
3 : 6n
Exportacidn total N? de Exportacidn
Clase USS 1 000 erwresas | media US$ 1 000
5. Productos Quimicos 26.950, 93 160 168, b4
6. Haguineria y Vehiculos 32,570, 85 k20 78,50
T. Nonufacturas Clasificadas . - . . . ‘ )
s/m Prina 57.48T, 33 322 178,53
8. Manufceturas Diverses L,151, 51 245 16,95
Total 121.550, 63 L.1h7 105,98

Las cifras de ﬁzxports,cién media parn las clases 5, 5 y 7 no apareccn
enornmalmentc bajas si se considera que la cimortacidn de monufacturns es Una
actividad reletivamente reciente. Sin enmbargo, antes de poder emitir un jui-
eio al respecto, és preociso conocer le distribucidén entre las enpresas. En el
cuadro 2 se presentn la participacidn de los 10 mayores empresas por cada cla

se ¥y la cxportocidén media de las otras cmpresas.

Cupdro 2.3
Participacidn de las 10 mayores empresoes de ecada clase
y exportacidn nedioc del resto

Exportaeidn 10 ma- A Exportacién media
Clase YOres empresas Exo. del resto de 1los
Valor USS 1.000 Total cmpresas
5, Productos Quinicos 19.089,03 70, 8 52, 50
6. Maguinaria y Vehiculos 2k, 767,16 7550 20, 20
7. lHanulaeturas Clasificoadas
s/iiateria Prina %3.851, 78 78, 43,70

8. llanufacturas Diversas 2.126,78 51,k 8, 62
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TLa colirma 2 proporciona un vdrimer indicador de la gren coneentra-

cién de las cxportacioncs en mocas empresas.

Los peducidos volimencs de exportaciones medias de las otras indus-
trias sugicren la vonveniencia da obtner una informacidn mas detallzda respee
to 2 lo que ocurre al interior de esc grupo de cmpresas con exportacioncs ne-

nores.
En el cuadro 3 sc han clasificado las emwresas de acuerdo al volu-

Mmen de cxportacidn.

Cuadro 3.3
Distribuicidn de las empresas de ceuerdo al volumen de exportacidn

Volimenes de exportacidn N? de eqp:gﬁgS'Porcentaje i;i;gzi;ﬂf
lienos de 6.000 851 56,8 56,83
Entre 6.000 y 12.000 117 10,2 67,0
n 12.000 vy 25.000 105 9,2 76,2
" 25.000 y 50.000 75 6,5 82,7
" 50.000 y  100.000 63 5,5 88,2
" 100,000 ¥y 200,000 53 h,6 02,8
" 200.000 y 500.000 ko 3,5 96,3
" 500.000 y 1.000.000 19 1,7 8,0
" 1.000,000 y 5.000.00 20 1,7 99,7
Ms de 5.000.000 ' 4 0,3 100, 0

Total 1,157 100,0

Sc obscrva que mis de la mitad de las 1.1Y7 empresas tienen wna ex-
portacién inferior & los 5500 mensuales y oue dos tercios de las empresas no
superzn los 51.000 mensucles. Pucde suponerse que la cxportaeidn de esas in-
dustrias es mis cl resultado de factores circunstanciales que de una  promo-

cién de exportaciones propiamente tal.

En el euadro 4 la clasificacidn se efcetda parz czda una  de las

clasas.



Cuadro .3

Distribucidn de las empresas por clase dc acuerdo al volumen de cxportacidn

Claose 5

Productos Quinioes

PRSI Y

e —

Clasc=6

-

llnguinarias y

Clagse

7

Claisce B8

Hanufacturas eclasifi-

Mamufact wras diversas

Volumen de exportaciones Vehiculos cadas segin mat.prim.
e ac W,, 4 He de[ y T: % me de | g @, We de y I %
cmpres.| 7 |Acwemul.| empres. | ¥ |A . |empres. Aeuwnul. jempres.] lAcumul.
ilenos de 6.000 63 Lo,0 Lo,0 216 51,5 51,5 197 60,6 £0,6 175 7L,6 7,6
Entre 6.000/ 12.000 15 9,5 Lg,5 5% 12,4 63,0 32 9,5 70,4 17 59 78,5
" 12,000/  25.000 20 12,7 62,2 k3 10,5 b, b 25 .7 751 17 69 854
" 25.000/  50.000 1l 8,9 TL,1 33 7.9 82,3 16 Lo 83,0 12 4,9 <¢0,3
" 50.000/ 100.000 1k 5,9 80,0 21 5,0 87,2 13 Lo 87,0 15 6,1 96,4
" 100.000/ 200,000 11 7,0 87,0 25 6,0 93,3 11 3,4 o0,k 2% 958
" 200,000/ 500.000 g 5,7 92,7 . 17 by oo,k 12 3,7 ok 1 0,8 996
" 500.000/1,000.000 Y 2.5 95,2 L 1,0 98,4 0. 3,1 97,2 o,4 -
" 1.000.000/5.000.000 8 %1 100,0 6 1,4 99,8 6" 1,8 990 - - -
ids de 5.000.000 - - - 1 0,2 100,0 3 0,9 100,0 - - 100,0
Total 158 100,0 k19  100,0 325 100,0 2hs  100,0

..gg-
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Tio se agreeion difercneias sustaneisnles entre las édistintes elases.

La elase 8 de limnmfacturas Diverscs mvestie lo mayor proporeidn de  cmpresas
con exportaciones menores. In el obro citremo csitdn los productos quimicos,

con una éistribucién nds favorable heaeciz las mayorzs cxportaciones.

¥n el cundro 5.3 sa presenta lo concentracién vara el conjunte de
log nanufzetursdos.

Cuadro 5.3

5

6n Jz las meyoraes cmpresas

(S

Participoe

S sk B2 e el Y B g B e 3 B 4 BT e e A e ek e p— g bl = ¥ AP e b b el — e e A duy e o

Porcentaje Cel totel
{o empressas

Exportacién[?orcentade Exportzeibn Tptal

S r—

1 60.770, 23 507
=, 75,232, 1L 63%
% Sh. 015, 707

Once cmpresas (X!) proporcionan el 504 de la exporteeibn de mamifae
turas. De estas onece, tres con cmpresas estatales siderfrgicas gue por sf so
las representan 254 de la exportacién total de manufacturas. Tres son empre-
sas internacionales productoras de maguinas para computacibn, v&lvulas elec-
tréaicas vy mfaninos de escribir, respectivamente. En conjunio representan 12%
ce la emportacibén de manuiacturas.

Tl 13% restante oroviene de 5 empresas privadas nacionales, & delas
cuales cxportan mentol ¥y aleohol etflico y 1 productos sgiderfrzicos.

Este distineidn catre cmpresas estatales,brasilefias e internaciona-
les serd desarrollede en ¢l enpitulo sipuiente.

2n el cualro 5.3 se presentn lo informacibn correspondients a mine-

PO Ge empresas v evportociones medins a nivel de dos d{zites. Informaceién més

desagrepoda 8¢ prasonta ea finexo.
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RESUMEN A WIVEL DE DOS DIGITOS
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(1) @ |@=0/@ 0 G=ey/a) | © o (7)=(4)/(6)
Valores 1067 Exportacién| Nimero Expﬁzé-;::ién de la mayor Pg.rtiiipac:lén dEixporta.cién Zxportacidn mayor empresa
Us$ 1.000 |Empresas empresa ¢ le mayor/medis dag otras Exportecitn medis otra
us$ 1.000 enpress empresas s
Us$ 1.000 Usg 1.000
168
Clese 5  Productos Quimicos 26.%51 160 146 b, 727 + 17,5 140 3,8
5.1 Elementos y productos quimicos inor
génicos 2,335 16 530 1.592 68, 2 50 31,8
53  Productos gquimicos orgsnicos i8.036 34 a2 4,727 26,2 ho3 1,7
54  Preparaciones fermaceuticas y medi-
cinales 2.753 30 19 1,387 50, 4 b 29,5
55 Extractos curtientes y colorantes:
materias para curtiembre y pintura.
Tintas. 1.664 1k 30 1.038 62,3 L8 21,6
56  Aceltes esencisles y productos aro-
miticos naturales y artificiales.
Perfumerias 1.110 37 2 177 16,0 26 6,8
57  Abonos mamufacturados 2 1 37 2 —_ —
58  Materias plisticas artificiales y re
sinas sintéticas > & | 1n 38. 30h 73,8 11 27,7
59  Proguetos diversos 641 17 2% bs,s 22 13,3
Clase 6  Maquinaria y vehiculos, sus piezas y
accesorios (SPA) 32.971 420 79 9.188 + 27,9 32 287,0
€0 Mesguinas y aperatos elétricos, sus
piezas y accesorios 3.789 81 b L76 12,6 b1 11,6
61  Mequinas motrices, sus plezas y acce
sorios =237 25 b 1.187 50,0 50 23,7
62 Maguinas ¥ instrumentos egricolas
exclusive tractores 284 23 12 75 26,5 9 8,3
63  Maquinas y aparatos para transporte
v elevaclén 1.377 34 41 337 2h, b 32 10,1
6%  Maquinas y aparatos para Industris
textil 552 13 L2 170 30,8 32 553
66  Maquinas y sparatos pars otras indus
trias = 6.183 101 64 1.321 20,k 52 25,4
67  Otras maquinas y aparatos 16.490 96 172 9.188 55,7 77 11,0
68  vVeniculos, sus piezas y
accesorios 1.619 Lg 33 s 23,2 26 1h, 4
Clase 7 Manmufacturas clasifiesdas prineipal-
mente segin la materia prima 57.487 3e2 179 15.197 + 26, 4 179 85,0
7O De pieles y cueros 12 4 3 11 96, b 3 357
7L  De cawho, ebonita y semejantes 783 12 65 573 72,9 65 8,8
72  De madera 126 23 5 39 31,2 5 7,8
73  Papel y articulos de papel 187 21 9 61 32,9 9 6,8
74 De minerales no metalicos 4.3 37 127 3,00 &k, 5 127 23,9
75 De minerales preciogos y semiprecio-
508 528 b 13 287 5h, 4 1% 22,1
76  Metales commes empleados en metelur
s = 145.866 48 956 15.197 33,1 %56 15,9
Tl  De metales 2.410 86 28 765 31,7 28 30,0
T8  De textiles 2,861 kg 58 %40 32,9 58 16,2
Clase 8  mrtioulos manufecturados diversos k152 + 2ls 17 566 + 13,7 15 37,8
80  Aparstos y materisles pera instala-
ciones sanitarias de calejaccion ¥
iluminacion 137 18 8 43 31,4 6 T2
8L  Muebles y accesorios 238 22 11 72 30,2 8 g,0
82  aArticulos para viages, maletss de
mano y articulos semelantes 77 7 1 28 36,1 8 3,5
83  Ropa hecha 131 20 7 79 60, 4 L 19,7
84 calrzedos 246 10 25 100 Lo, 6 16 6,2
85  Aperatos, instrumentos y objetos
profesionales ¥ clemtffidos - Relo-
Jes 278 37 8 7 34,7 5 19,k
86  prticulos para escritério, disefic y
colégio * 1 * * *
87  Articulos de usc personal y
Juegos 129 18 7 oh 72,9 2 47,0
88  Articulos de materias primas para
tallar y moldear 350 5 70 280 79 9 18 15,6
89  Otros articulos 2.564 107 2k 566 22,1 19 29,8
Tetal 121.560 1.1h7 106 15,197(") 12,5 B 163

+
mwon

Menos de $1.000
Mayor empresa de lsa clase

Mayor empress del conjunto de las clases.
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Se observa en la colunna 2 oue sélo cn % de los 35 seetores (defi-
nicndo como tales a las agruponciones a dos dfgitos) hay menos e 5 empresas
expgrﬁadoras ¥ aue en 21 hay més de 20 empresas.

La coluwma 3 dcje en evidencla la contravartida de 1a observaecidn
anterior? En 86lo seis scetores la exportacibén media es superior a 105 ...,
$100.000 anuales, Batas cifras de exporteciones medias no permiten apreciar
en toda zu magnitud los bajos niveles de exportacién por empresa.

on efecto, es preciso analizar le camposicidn de estas exportaciones
distinguiendo los “srendes" empresas y lac pecuefizs. TLa coluyma 4 de la ex-
vortacién de la moyor empresa r la 5 su particivacidén en la exportacibén  del
sector. Bn 1% de los sectores esa participacién es superior al 505 y en 23
superior el 30,

Bsto conduce £ que, como lo indiea la columna (6), en sélo 3 de loe
sectores la exportacidn cue cueda al disminuir 1o de la mayor cmpresa, sea su
perior a los 5100,000. Esto ocurre cn los productos cufmicos orgénicos (men-

tol}, minerales no metélicos (vidrio) y siderurgia (7.5).

Le columna 7 compara los volfmenes de exportacibén de la meyor cmpre
sa con el promedio de las otras. Bn 11 de los secltores esta rolacién es su-

perior a veinke veces.

k)] LT

L1l fendmeno descrito en los cuadros anteriores es relevante en la
smedica en oue la conquista del mereado axterno reguiere ciertas Inversiones
en promocidn ¥y, en eiertos easos, adepbacibn de los productos a los requeri-
nientos de la demanda de los mafses importadores, presentaeibn, caracteristi-

czs téenicas, envases, ele.

Evidentemente, existen vollémenes afnimos de exportacién cue Justifi
cen esas inversiones. Balo csos volfmenes los exportaciones tedrin un carae-
ter estrictamente eireunstancial. Serén pedidos ocasionales que tarde o tem-
prano serin sustitvidos por emortaciones proveanientes de paf{ses con empresas
orientacas & la cxportoeidn., Tal vez mis srave que esta inestabilidad sea el
efacto nepalivo que estas cxportaciones esporfdicas puedan generar en la imc-
ren que log lmportadores se formen respecto a las posibilidades de Brasil como

proveedor permanenic de esos productos.
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Lo anterior conduec a considerar como prioritario la bisqueda de Tor
mes orpanizativas que permitan intesrar en el mnlano de las exporbaciones las

ventas de grupos de cmpresas.

La ngturaleze de estas orgenizeaciones puede ser extremsdamente va-~
riable. Las més cleborades edemfs de vender v representar en cl exterior, po
seen participacibn en bancos, empresas de nevesacién, agencias de publicidad
¥y empresas consultoras. 15 decir, con exelusién de la produccién cue es rea-
lizaca por diferentes eupresas, intesran todzs las actividedes cue intervienen

en el proceso de exportacién. Il cago de al;unos consoreios japoncses.

Lo formo mfs sirmple consiste en el establecimiento de unz  empresa
comereial que renrescnke en los mercados inportadores 2 un conjunto de empre-
sarios loceles.

Yas ventajas ¢ inconvenientes de estes organizaciones, pars las cusles
no existe en Brasil uno fipure juridica ocve las defina, ha sido objeto de preo
cupecién en los eirculos industriales del pods, pero hasta ohora no se ha avan
zado cn la fase de las reslizociones(d).

Tal vez narte de la explicacidn provenss de la situBcibén expresads
por las columas 5 y G del euadro G.35. En efecto, una de las condiciones bi-
gicas para el Tuncionamicnto de los consorcios es la convieeibn de los »narti-
eipentes de cue las ventajas oue se obtensen con la nueva orzanizeseifén  serd
aouitativanmente distribuidas. En cl easc de esos 22 seetores én que la meyor
erprasa exporta nbs de veinte veces el prouedio de les olras es posible imp-
~inar oue no serd Ticil csicblecer esa relacidn de contionza{5). La empresa

syor puede no ver ningfin interés en ciruparsce eon vequehios y esporddicos ex-
vortadores cuyas cspecificaciones pueden ser inferiores y por lo tanto conbri

vuir a desvrestigiar su vroduceién.

(%) Ver Documentos XL Convencidn de Industriales del Estado de Sio Paulo.
liayo 1969. Cammines.

(3) El rozonaniento expuesto ticnde a caraetorizar une realidad menos simple
gue la deserita. Implicitemente se estd pensando en consorcios cue agru-
pan industrics de productos similares. Dstz es sblo una de las posibili-
dzdes. Bn el sector de couipamiento pessdo, la eonstitueién de eonsorcios
se oriente justamente hagia la integracidn de ccuinos, partes Yy plezas com
plementarizs,
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Las pequefias verdn en esta asociacidn el peligro de que la empresa
leader, por su mayor poder de negociacidn, obtenga ventajas ilicitas en la ne
gociacién con los importadores (esto en el supuesto de que la grande se inte-
rese en el consorcio).

5i la grande no interviene y se piensa sélo en las pequefias el pro-
blema mayor serd, posiblemente, el de uniformor calidades y plazos.

No obstante lo anterior sigue en pie el hecho de que no pareck po-
sible conquistar mercados cxteriores y mantenerse cn ellos, sobre la base de
pequeiias exportaciones y negociadas individualmente.

En el eontacto con los industriales se constaté una t:tal ausencia
de interés por buscar formes de organizacién que permitan efectuar la laborde
comercializacién en conjunto con otras cmpresas.

Se recibieron basicamente tres explicaciones alternativas para esta
actitud:

(i) en el caso de las empresas internacionales la razén bisica con-
sistia en el hecho de que disponian de las redes de comercializacidén de la or
ganizecién internacional. Ademés, los productos exportados tenian marcas mm
dialmente conocidas cuya comercializacién cn ninglin caso podria efectuarse en
conjuntc con empresas, también internacionales, y concurrentes.

(ii) alpunas de las firmas nacionales grandes no veian interés en
consorciarse con pequefios exportadores circunstanciales que no siempre esta-
rian en condiciones de cumplir compromisos en términos de plazos y calidedes.
No siempre era fécil conciliar ese tipo de respuesta con la posicién relativa
que efectivamente la empresa tenfa en su sector.

(iii) para otras Tirmas naclonales la exportacién ers une actividad
marginal respecto a la produccién para el mercado interno y su finalidad era
la de mantener el contacto con el mercado internacional,lo que les permitia
disponer de un indicador respecto a la eficiencia de su produccién.  Ademis,
ese contacto con el mercado internacional constituia una especie de prima que
estaben dispucstas a pagar (cstas empresas declaraban perder dinero con 1la
exportacibén) como seguro contra eventuales crisis del mercado interno. Si se
presentase esa orisis, ellos tendrfan cansles establecidos a través gde los

cuales podrfan intenter aumentar las exportaciones.
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Naturalmente, estas empresas que no tenfan interés en aumentar sus
exportaciones, tampoco menifestaban interés por hacer esfuerzos conjuntos con
otras empresas que, llegadc el momeato de una eventual crisis en el mercado
interno, se convertirfan en competidores, posiblemente desleales, e:d el merca
do externo.

Al evalusr esta actitud de los industrisles exportadores - hay que
tener presente que la encuesta incluyd a los mayores exportadores.

Una segundo implicacién del hecho de que la exportacién de manufac-
turas sea altamente concentrada en un mimerc reducido de empresas, tiene que
ver con la metodologia para proyectar las exportaciones., Si bien el andlisis
se hizo solo para las clases 5, 6, 7 ¥ 8, es posible afirmar (se constaté en
las encuestas a los exportadores de productos primérics) que la situacién es
semejante en la mayor parte de los productes de las otras clases. En algunos
productos agricolas el nifimero de productores puede ser muy grande pero el Nu=
mero de exportadores importantes es reducido.

Este significa que ademis de ser conveniente, es perfectamente via-
ble, complementar los métodos econdmetricos de proyecién con el contacto di-
recto con los exportadores. Bastaria establecer una muestra permanente, con
33 industriales se puede llegar a une estimacién del 70% de le exportacién de
manufacturados, (Cuadro 5.3) la que seria consultada periédicamente en forma
sistemdtica., Ademis de servir para fines de proyeccidn este contacto permit]
ria evaluar permenentemcnte el funcionsmiento de los ingentivos, e identifi-
car los problemas tecnicos que fuesen surgiendo.



- 60 -

IV - PARTICIPACION DE IAS EMPRESAS IWTERNACIONALES EN IA EXPORTACION
DE MANUFACTURAS

IV.1 - Introduceidn

En este capitulo se presentan antecedentes en relacidn a la partici
pacidn que le cabe o las enpresas cuyo copital estd constituido percisl o te¢
telnente por capitales del extterior, en la exportacidon de manufacturas.

Amnlizar esta participecidn supone, inplicitamente, aceptar como hi
pdtesis el hecho que estas empresas presentan algunas earacteristicas diferen
tes de 1as nacionnles., Adends, que estes diferencias son relevantes desde el
punto de vista de la exporizeidn de na.nuf‘a.c'i;uras(lj .

El contenido del ecapiiulo se ha dividido en dos partes. En 1la pri-
nere de cardcter netodoldgico se define el tipo de empresa que se¥f objeto del
estudio y se annlizen los supuestos que motivan el andlisis. En la  segumda
se presentan los antecedentes cuvnntitativos respecto a:

i) distribucidn de la inversidn proveniente del exterior por seeto-
res y paises de origen;

ii) porticipaeidn de las empresas internacionnles en la exportacidn
de manufacturas; en relacidn con esie aspecto se indican la inportancia de
eata participacidn por sectores, se comparan volidnenes de exportacidn pox en
presa. con las empresas nacionales y comparan destino de las exportaciones, y
se analiza ln relacidn entre dinonmismo de los sectores y participaeidn de cria
presas internncionales.

(1) 1a velacidn entrc enpresas internacionnles y exporiacidn de manufactures

ha venido siendc cbjeto de estudics y discusiocnes en el seno de la UNCTAD.
Véase por ejenplo: "Ia funcidn de lo eupress privade en materia de inver-
siones y de promoeidn de las exporiaciones en los paises en desarrollo” -
Dirk U. Stikker, UNCTAD 1968 TD/35/Rev. 1.
En el segundo perfodo de sesiones se eprobd la resolucidn 25 (II) redacta
da en los términos siguientes: "Ia Conferencin de Naciones Unidas  sobre
Conercio y Desarrcllo decide que se lleve a cabo un esiudioc de Ja cuestidn
de las practices conerciales restrictivas adoptadas por empresas privedas
de poises gesarrolindos eon especial referencin 2 los efectos de tales
préciicns en los intereses de exportacidn de los pafses en desarrollo, es-
pecialmente los de nmenor desarrollc rclative”. Ia Secretarfe de UNCTAD
prepard un esquenn detalledo de la maturalezo y alcance del estudio, Véase
el respecto, "Restrictive business practices”, TD/B/C. 2/5h.
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los puntos mencionades arriba fueron estudiados para el conjunto de
las empresas internacionales exportadoras. Para aguellas que integraron la
ruesitra de enpresas encuestadas; se intento analizar los aspectos siguientes:
canales de coriercializaeidn, utilizacidn de fuentes loeales de financianienic,
localizacidn de filiales en otros paises y vinculaciones teenoldgicas con la

matyiz. o

IV.2 - Considerneioncs lictodoldgicas

IV,2.1 - Defdnicidn.de los crpreses o estudiar

(2),

"los bienes waquinarias y equipos entrodos cn Brasil sin gastos iniciales en

Desde un punto de vista legal, se define coro capital estranjero

divisas, destinados a la produccidn de bienes o servicios, cono  también los
recursos financieros o rionetarios introducidos en el pafs para su aplicacidn
en actividades econdmicas, dado que, en anbas hipdiesis perienexcan & perso—
nas juridicas o fisicas residentes doniciliados o con sede en el exterior'.

El enunciado anterior define un conjunto de empresas nds amplio que
el que interesa para los fines del presenie esiudio. En efecto, 8dlo se anali
zardn las empresas gue respetandc la definicidn anterior producen bienes panu

factwrados.

Este grupc incluye todas las enpresas Que producen bienes manufacin
redos y en las cucles hey parvicipacidn de eapiial externc independiente de
la inporiancia de la participeacidn. Ia informacidn u‘tilizada(a) indica el
nonbre de la empresa local, el nombre del inversioniste, el pais de origen,

el monwo de la inversidn y el secior de actividad de la empresa local.

Esto impide introducir en forma sistendtica el el andlisis dos va-
riables a las que & priori ge podrim aitribuir importancia en la  explicacidn
del comportamiento respecto s la exportacidn de nonufacturas: i) el gredo de
perticipacidn del inversionista externo en 1o enpresa local y ii) el sector
del iﬁversionista.

Podrfa persarse en calcular el grado de participacidn combinando los

(2) Ley L 131 del 3 de Septiembre de 1962 con las modificaciones introducidas
por la Ley % 3980 del 20 de Agosio de 196L.

(3) Fiscalizacidn y Regisiro de Bupresas Extranjeras. Banec Central. "Regis
tros hasta 31 de Diciembre de 1963".
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tos anteriores con informaciones respecio al capital total de las  empresas
locales., Adends de la posible falia de coherencia entre las fuentes de infor
maeidn subsistirfa el problema de deteminar la velaeidn entre participacidn
e influencia en las deeisiones de la aipresa local. Esta relacidn dependerd,
entre otros factores,de la naturaleza del inversionista, institueidn fimancie
ra o empresa industriel, de la estructura de la propriedad del capital local,
de la vinculagidn de orden teencldgica entre el inversionista y la empresa 1o

eal, etc.

Por siiple inspeccidn de los ncitbres de las enpresas locales y de
los inversionisias y por informaciones recogidas en coniacio directo con una
rnestre formada por las principales enpresas internncionsles exporiadoras, se
constatd que un minero inportente de empresas locales con pariicipaeidn de ca

pitales externos son filiales de enpresas internacionales.

Esto limite el alcance prdevico de la no inclusidn de las dos varia

bles menciomdas en la nedida en que puede suponerse gue CI esas erpresas; i)

el inversionista tiene una influencis importante y ii) gue ticnen el misuo
sector de gotividad.

Se consideraron como secuores de bienes nanufaciwrados los corres-
pondientes a las clases 5, 6, 7 ¥ 8 de 1o nomenclciura brasilera de nercade-~
rias. Esto se debe & que la informneidn respectc & aupresas exporiadoras es

td disponible sdlo para esos scciores.

En resunen, se estudidran aquellas enpresas que tienen participa-

s & f . M s . 'd
cion de capital ezironjero y cuyn produccidn corresponde a sectores incluidos
en las clases 5, 6, 7 u ocho de la iiBM. In lo sucesivo estes enpresas se de-

)

noninarén "internncionales'

Iv,2.2 = DifTecrencins respeecto o los emoresas nacionales

Los supuestos que justifican cl andlisis de las empresas anterior-
nente definidas son.

(i) 1n legislneidn vigente define como su f£ilial o subsidiaria de uma enpresa
extranjere aduella en cuyo caplual la enpresa extranjers dispone de por
lo menos wa 50,5 de participecidn (Decreto n? 55 762 del 17 de Tebrero de
1965) En un decreio anterior (n? 53 541 del 20 de Enero de 196k) se defe
nfa como subsidiaria aguella en que el control es ejercido por una enpre-
sa extranjera independiente de lo pariieipacidn.
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i) existen diferencias signilicativas eatre las empresg¢s internacio
nales y las enpresas brasileras y,
ii) estas diferencias son relevantes desde el punto de vista de la

exportacidn de manufaciures.

Respecio &l primer supuesto, parece existir acuerdo generalizado a
pesar de la inexistencia de estudios que pemiitan cuantificar estas diferen-
cias. Ia ley brasilere esteblece una prinera diferencia que consiste en que
las empresas internncionales tienen derecho a renitir wcilidades y ancriiza-
ciones a1 exterior. Sin enbaxgo, no es este el tipc de diferencia relevenie
pare los fines de estc estudic. De lo que aguf se irata es de aguelles carac
veristicas que deterninan una eficiencio y por lo Ttanto competitividad pupe-
rior en el caso de las aupresas internacionales. Une autoridad del goblernc
lo plantea cn los téminos siguientes(ﬁ) : "Bl empresaric necional no debe
queday expuestio sin proteceidn adecuads al incomparsblemente mayor poder de
competieidn de las grondes enpresas internncionales que disponen de amplios
recursos de capital fijo y de operacidn, economfas de escala, orxpgenizacidn y

tecnologla superiores, frecuentenente funcionzndo en wégimen oligofdlico”.

la relevancia de estos aspecios con relacidn con la exportacidn de
manufaciuras se visunliza mds claranenie si recordanos las principales defi-
ciencias que se presenian habitualmente cono caracieristicas del empresario y
de la industria latincamericans y que le difienliarian su acceso al mnercado
intermacionnl de nenufacturas nun en el easo de producios eventualmente corpe
titiVOs(é):

8) las empresas latincamericanas suelen no disponer de  tecnologfa
capaz de cunplir con las especiiicaciones exigidas por los nerecados interna-
cionales. Evidentemente no cs el casc de las empresas internacicnales que
poseen, o por lo nenos estdn en condiciones de disponer, de la misme tecnolo-

gia de las enpresas que venden en esos nercados.

b} Desconocimiento de las particularidades del nercado  exiranjero
y de las téenices de venia. Tanpoco pedrie sostenerse conmo linitacidn  para

(5) "A revoluz8o e o desenvolviniento" - Minisiério do Planejamento e Coorde-
naclo Gawal. Ministro Helio Belirdo, Marzc de 1960.

(6) "la funcidn de le anpresa privada en meteria de inversiones y de  promo-
¢idn de las exportaciones en los paiscs en desarrollo”. Dirk A. Stikker.
Nacicnes Unides TD/35 Rev. 1 - 16G8, Cap. IX.
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las empresas internacionales en la medida en que estas utilizan canales comu-

nes de comercializacisdn.

c) Desconfianza en el extranjero respecto a la calidad de la produ-
ccidn latinosmericana. E1 temor deberfa minimizarse si las empresas producto

ras fuesen las mismas quc sbastecen los mercados desarrollados.

d) Restricciones a la importacién de manufacturas por parte de los
paises con el fin de proteger los intereses de sus respectivas industrias. 5i
ellas tuviesen interés en abastecer parcialmente los mercados con produceidn
de las filiales instaladas en los paises subdesarrollados, es posible que esas

restricciones a la importacidn se debilitarian.

e} E1 alto costo del capital en América Latina. Las empresas inter
naciocneles tienen acceso al mercado local y al nercado internaciohal de capi-
tales. Esto les permite ubicarse en una posicidn de igualdad o superiorided,

segin los casos, respecto a las empresas locales.

f) El escaso esfuerzo de invertigacidn tecnoldgica y de desarrollo
de productos efectusdos por las empresas locales 7 . Desgraciadamente en este
aspecto no parecen existir diferencias sensibles con la empresa internacional
insteladoas en América Latina. Esta empresa tiene sin embargo un mayor acceso
a los desarrollos efectuados por las respectivas casas matrices, los cuales
pueden eventuaslmente ser tranaferidas con un desfase de tiempo menor que el
necesario para que estos resultados lleguem por la via de licencias o asis-

tencia téeniea a empresas locales.

En relacidn con este aspeeto parcce 1itil consignar las conclusiones
de un estudio efectuado en 39 filisles de 23 empreses norteamericanas que
actlan en Brasil y México(s): "S61lo dos de las 39 Tiliales llevan a cebo algn
nas investigaciones o perfcecionanientos,lesrestantes se atienen exclusivamen
te a las actividades de sus matrices. Todas las oficinas matrices determinan
lo que las filiales habrén de fabricer. Los productos son los mismos que per

fecciona, disefia y fabrica la empresa en USA o, en ofios pocos casos, son pro

(7) Este aspecto fue incluido en el cuestionario que sc aplicd a las erpresas
internacionales. Los resultados obtenidos se presentan mds adelante.

{8) “Personal de Alto liivel en Filjales en el Extraonjero" Experiencis en Bra-
sil y México. John C, Shearer. Instituto de Desarrollo Econdmico, Banco
I\iundial - 1%0, pé.Ga 50’ 31-
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ductos diseflados por la compainfa especialmente para mercados extranjeros, 8810
una filial hi tomedo algunes veces la inieciativa en la seleccidn y desefio de
elgunos productos nuevos y esto lo pudo hacer sélo con la aprobacidén y ayuds
de le prineipal”.

Las diferencias sefizaladas muestran que las empresas internacionales
estarfan en mejores condiciones que las empresas nacionales para exportar ma-
nufacturas inclusive con destino a los pafses desarrsllados. Hay sin embargo
un aspecto en el cual las empresas nacionales poseen una supcrioridad relati-
va respecto & las internacionales que provicne de la definicidn de estas dl-
timas. En efecto, en el caso de crpresas que son filiales de empresas inter-
nacionales es normal que la politica de exportacidn sea ol resultado de une
estrategia que tiene como objetivo la rentobilidad del conjunto de la organi
zacidn, En estas condiciones pueden presentarse situaciones en que la conve-
niencia econdmica de exporter para una filial, considerada en forme aislads,
seo. incompatible con la rentabilidad del conjunto de la organizacidn. Esto
puede traducirse en el hecho de que las ©illales se concentran en el mercado
interno, o bien exporten solo a ciertas 4dreas o bien exportan ey forma espors
dica complementando la produccidn de otras filiales. ELl famafo del del merca
do interno serd scguramente una de las variables importantes en la  decisidn
de la casa matriz. En el caso de Brasil, cl teamafio del mercado es lo sufici-
entemente importante como para Justificar la instalacién de escalas econdmi-
ces de produceidn destinsdas exelusivamente al conswio interno. Si el sector
en cuestidn es suficientemente dindmico la estrategia puede sonsistir en ins
talar capacidades mayores ¥y cxportar los excedentes durante los primeros anos.
Si & este factor del tamafio del mercado interno se agrega la  disponibilidad
de una infraestructure tecenoldgica y el esteblecimiento de incentivos especia
les se tendrd el caso de crpresas que dimensionarén sus instelaciones con
miras tanto al mercado interno como al mercado externo. La  definicién del
mercado externo tomard en consideracidn los acuerdos de Integracidn reglonal
que garantizan una cierte proteccidn respecto a la importacidn desde fuera del
drea. FPstas empresas habrin reservado para si un mercado que reemplazard pro

bablenmente con creces al que disponfan cuondo exportaban desde fuera del &rea.

De lo anterior se deduce que la gams de comportamientos posibles
respecto a la exportecidn de manufacturas, por parte de las empresas interna
elonales, es lo suficicnte omplia como para evitar generalizaciones aprioris-

ticas.
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Entre los factores que influirén epn estos diferentes comportemientos se
pueden prever ademés de los ya sefialados de caracteristicas del sector, tamaiio del
mercado interno, infraestructura tecnolégica, incentivos, otros como nfimero de em-
presas internacionales actuando en el sector, importancia de la empresa internacio
nal a nivel mundial, volumen de exportaciones efectuadas por la enpresa a paiges
del 4rea desde fuera de 1sa regifn, ete.

Establecer la importancia relativa de estos factores implicaria deducir
el criterio de decisién empleado por las empresas pare definir su estrategla. Esto
escaps totalmente a nuestras posibilidades. Lo que sf se Ffactible es constatar el
resultado de estas decisiones, Es decir, esteblecer los distintos comportdmientos
respecto a la exgortacién de manufacturas que chservan estas empresas en Bragil,

Concretamenie, se pretende responder a las siguientes interrogentes: En
qué sectores se invierte el capital extranjero? Qué parte de las empresas interna-
clonples exportan manufacturas? Como influye el sector de actividad en esta partici-
pacifn? Qué parte de la exportacidén de manufacturas proviene de empresas interna —
cionales? Cémo varfa esta participacién en los distintos sectores? Dénde exportan
1hs erpresas internacionales? Qué relacibn existe entre el tamefio medio de las ex
portaciones de las empresas internacionales y de nacionales? Qué relacién existe
entre el dinamismo de las exportaciones de los diferentes sectores y le  particiw:
pacibén de las empresas internacionales?

AL interior de las empresas nacioneles se distingue qntre privadas Y
plblicas., Lesc empresas p@bligali-tienen uha participacién decisiva en el sector més
importante de exportaeién de productos manufacturados (7.6 NBM). Log productos si-
dertirgicos.

El esteblecimiento de estas tres cateporias de empresas, privadas nacio
nales, péblicas e inteynacionales es de importancia en la concepcidén de una estra-
tepla de exporteciones. Esta inportancia derive de:

i) El distinto prado de influencia que el Gobierno tiene en estas tyes
catesorias de empresas;
ii) la diferencia de los canales a través de los cuales se ejerce esta
influencie;
3ii) Los distintos grados de preparacién para la congquista del mercado
externo que presentan estas Lyes categorias do .egpresas;
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iv) La eventual diferencia de ecriterios que emplean estos tres  grupos
de empresas para definir su polftica de exportaciones.

IV.5 - Antecedentes Cuantitativos

IV. 3.1 - Inversién proveniente del exterior

Los antecedentes gue se proporcionan a continuacién muestran que, a di-
ferencia de lo gue ocurre en la mayor parte de los pafises en desarrollo, la inver-
5ién externa en Brasil se concentra en la indGstris hanufacturera. Dentro de ella
en los sectores mis dindmicos. la orientacién general de esta produccidn siendo
mucho mds el mercado interno que el de exportacién.

El estatuto lepal béAsico del capitel extranjero en Brasil lo estableegn
la Ley 4390 de 29 de Agosto de 196k y el Decreto 55762, que lo reglamenta, del 17
de Febrero de 1S65. los elementos que suelen utilizarse para caracterizar este ti
pe de legislaeién son las normas que repulan las remesas al exterior. A este res-
pecto las normaeg vigentes no establecen una limitacién cuantitativa pero gravan
con un impuesto suplementario de Tenta aquellas remesas que promediadas con la de
los Gltimos tres afios superan el 129 sobre el capital mis las reinversiones.glEsta
legislacién modificd las condiciones que establecfa la ley 4131 del 35 de Novienbre
de 1962 y ¢l decreto que la regslamentaba n? 53451 del 20 de Enero de 1954. Lag mo-
dificaciones se refieren tanto a las remesas de utilidades como a las de asisten-
cia técnica.lg/ Respecto a utilidades la ley anterior establecfa un limite supe-
rior de 10% del capital registrado. las remesas que excedieran ese limite serfen
consideradas retorno de inversién y descontadas del capital registrado. El retorno
del capital estaba también limitado a un porcentaje 1limite de 204 del registra-

do.ll/

¥l repistro a que se ha hecho memBeién anteriormente se lleva en el Ban-
co Central !g/ ¥y es el que ha servido de base para la identificacién de las empre-

9/ ley 4390, Art. 43 phrrafo 1.

10/ En el cap{tulo 5 se destacan las principales diferencias entre ambas legisla-
ciones, respecto a los contratos de asistencia téenica.

11/ Artfeulos 31, 33 y 34 legislaciones del Decreto 5345.

;g/ Anteriormente Superintendencis de Moneda y Crédito, SUMOC, trensformada ea asu-
tarquia federal por la ley 4595 del 31 de Dieienhye de 196L.
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seg con ecapital foroneo y para su distribueién sectorial y por origen del capital,
Zztz repistro tiene la ventaja sobre otras fuentes de informaeidn de que sbélo pue-

7

- * ] - 1
Sz enviar remesas ol exterior las empresas que estdn ineiufdas en é1,=2

I¢.3.2 - Distriburién de la invefsién por sechores y seglnpafses de ori -

Ten

Hasta el 31 de Diciembre de 1968 aparecen registrados inversiones por
valor de 1.612 millones de délares.éﬁ/ La distribucién ppr seetores y pafses de
arigen gparece indicada en el euadro 1.

oy Sk

Al cbservar la distribucidn por paises constatamos que los pafses con
mayor participacidn son USA con 53,6%, Canadd con 11,0%, Alemania con 9,3% e Ingla
t.rra con T,%. Estos cuatro pafses proporcionan en conjunto 81,87 de la inversién
2oial. | '

S1 analizamos la distribueidén sectorial observamos que los que reciben
porcentajes mayores son Material de Transporte (Vehiculos y repuestos de vehiculos)
son 20,5%, Productos Quinicos eon 15,1%, Derivados del Petréleo con 11,8%, Energia
miéetrica con 8,14, Productos de Caucho eon 7,24 y Material y Aparatos  Elétriczos
y de Comunioaeién con 6,5%.

BEn 22 de los 280 seetores el pafs que posee la mayor inversién es USA.
En 17 de esos 22 sectores la participaeién es superior al 50%., En 6 de ellos 5u-
pera el ‘75%. Estos Gltimos son: Mineria, con 95,4%, Productos Alimenticios e . eon
82,75, Industris de Bebidas con 75,57, Pepel y Celulosa con 92,Th, Productos de
Caucho con 83,94 y Publicidad con 100%.

Para cada pais se ha sefialado el sector que concentra mayor porecentaje
de la inversitn. Asi para Canadd este sector ¢slaEnergia Elxtriea eon 73,7 de sus
tnversiones, para UBA la Industria Autopiezas con 20,9 para Alemania también la
futomotriz y Autopiczas eon 80,3% para Inglaterra los Derivados del Petréieo con
L% en Bélgica 83,5% en Productos Quimicos, Holanda 58,49 en Maquinaria y Apara-
tos Eléctricos y de Comunicacibn,cte.

13/ ley 4390, Art. 9
1/ Inversioncs y Relnversiones ineluidas las Correcciones Monetarias.



CUADRO 1.%
DISTRIBUCIGN DE LA INVERSION EXTRANCERA POR SECTOR ¥ PAIS DE ORIGENUI)

SETORES CANADL Esr.(uln)mcs BELGICA FRANGA “07(‘2”?‘ TPALIA | REP.FED.ALEM. INGL(A;)ERM SUECIA SUTCA JAFAO CUTROS TOTAL

1 Produgio Agropecudria 12,55 | 63,4 0,01 0,01 0,01 1,08 O.TS_- 3,65 1,22 20,80 103:2‘
2 Aviewlturs t,25 [100,0 0,25 10%0
3 Extragio de Madelras ¢, 70! 39,3 8,01 @,70] 39,3 5,3k ©,03 1780000
L Mineragio Q,00 11,18 | 95,4 0,13 0,29 ' 0,06 n,2 10213
5 Produtos Alimentfeias 77,19| 83,7 0,23 0,28 2,38 0,89 1,21 52,18 102:;
6 Indistria de Bedldas y,53| 76,6 0,02 0,28 1,08 5.91 mg'lr;
7 Indistric de Fumo 1,95 0,09 3,7 56,0 851 5,76 m(o):g
8 Ind\latzi:sg:a;r:stiiria 0,93 0,29 0,36 0,04 0,03 1,18 41,7 2,85 :I.Og:§
9 Indistria Textil 4,05 0,46 9,31 0,38 0,38 25,55| 52,0 1,02 11,881 24,3] 5,13 49,15 m?,:g
10 Edivorial ¢ Crdfica 0,01 3,32 | 66,4 0,06 0,19 1,18 0,15 .09 5,80 10313
1 Ind\i:bii;‘jgnsnpel o, 18,777 2.7 0,04 0,17 0,10 1,00 18,10 loé:é
12 Produtos de Borracha g7,0¢| 83,9 5,79] bbu 2,10 0,28 10,38 0,09 ns,64 105:3
13 Zerivadas @e Petrélec 127,16 | 66,8 0,66 62,64 Lo,0 0,01 190,47 léé:g
1 produtos Quiniccs 21,68 119,68 49,1 [32,60( 83,5/12,09] 15,7 2,81 0,50 6,22 8,54 0,64 32,05| 34,8 0,84 8,071) 11,9 2b3, P 1£Ié
15 Minerals nio metAlicos 12,69] 46,8/ 0,51 1,15 1,17 0,39 0,88 o,n 9,52 0,90 21,12 1Oé:g
16 Metalurgia 9,95 15,41 L&, 4 1,12 0,09 1,79 0,28 3,77 9,38 2,uh 33,21 mg:é
17 siderurgia 0,57 2,85 0,65 6,62 9,01 2,54| 36,3 6,44 :I.Dg:g
BB LT e | S| ||l oo ol es[ual [ s | e fwlmafos] [an| Jos| | sl
19 Indistria Mecdnieca 2,51 4,2a| 61,0 a,19 Q,27 732 1,40 0,03 3,91 11,48 3,61 19,21 m’;,:g
20 Materisl de Transportes 2,60 1o,90| 5302 0,27 0,84 120,05| 80,3/ 0,19 1,5«,I 1,37 1,3 2,00 331,20, 5002
21 outros 1,10 10,57 30,7 7,95 0,84 0,24 0,74 7,36 "‘:30 0,66 0,6k 51,58 1;%
22 Ind\ist:izzrfzaenergia 130,78 1;?):3 130,78 lOg:t]).
23 Traneporte | 0,61 0,03 L7 7 2,38 .wg:_é
24 Comérelo Bancdrio 0,21 1‘ 7,k ;:,5 3,42 1,76 1,58 2,3 12,29 0,23 0,36 2,39 | L6 53,46 10(5):3
25 Seguro 1,85 53,1 0,53 0,20 oLy 0,36 Q'T:rlﬁogﬁ
25 ig;::i::figé g:gzesent. 0,01 w,51| 65,6] 0,11 2,15 11,11 3,4p 0,11 1,8 1,57 22,_5;'1515
o7 Scrviq‘fr.\zc:gciuditoﬂa 13,11] 72,5| 0,58 ©,56 1,45 0,08 0,29 1,18 0,50 18,02 10:1):3)
28 rublicidade a,7a(100,0 .70 1%,0
Toor AL 177,38 100 066,31 |05 2 35,06 2% los,ua | 195 2,78 | 1900 13,08 |08 1o, 53| 1900 Shhey 81190015, 0012000 10w 21 1o§:$ u8,79|%578 133,82 | %55 1. 612,35 [ 040

FUENTE: Banco Central, tscalizacidn ¥y Reglstro de Capitales Extrangeros FIERCE. Capitales Reglstrados heste el 31-%¥7I-1968., Cumdre elaborado por CEPAL.

¥oTaS: (1) Estadcs Unidos + Bermudas + Panams

{2) Holenda + Antilhes Holandesas
(3) Inglaterra + Escocie A
{4%) Columna izquierds: inverzion en millones de dolares de 1968,

Columna Gereche: cifra superior: porcentaje de la i.'we'rsjc:m total del pals localizedn en el gector;
cifra inferior: porcentaje de la inversion total en el sector proveniente del pais.
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Le distribucibn del capital por paises de origen no refleja necesaris-
mente la nacionalidad original de esos capitales., =l caso de Suiza cuya inversién
aperece superior = lz de Japdn, Francia e Italia juntos es una buena ilustracién.
En en caso de Canadi es posible que parte no desprecisble provenga de USA.

Iato nog hace congentrar la ztencidén el la distribuecién esectorial. En

el cuadro 2 los sectores se han agrupadc en categorias mls amplias.

F1 Sector Primario oue de acuerdo al Censo de 1960 ocupada el 53,7 de
la poblacidn activa abosrbe el 1,%% de la inversién externa. El Seeundario que ocu

peba 13,17 sbsorbe el 62,4 y el Terciario ocue daba empleo al 33,2% reecibe el 6,2%.
Le Industria de Transformacién cue ocupaba 3, ¢ absorbe el 83,5%.

Cuadro 2.4
Distribucién de la Inversién Extrangera por

Aprupaciones Principales

Sector Primario(d) 1, 4%
Seetor Secundario %, ¥
a) Industrie Extrativa: Minera.les(b) 0, 7%
b) Industria de Transformacién(c) 83, &1
¢} Industria Tnergia Tléectrics 8,1%
Sector Terciario(d) 6, 2%

(a) Produceidn amrovecuaria, Agricultura y Extracidn de lMadera
(v) Hineria

(¢) Del Sector 5 el 21 ambos incluidos

(d) Del 2% al 28.

Ia importencia de la parte recibida por la industria de  transformacidn
conduce 4 lz necesidad de analizarlz con mayor detalle. En el cuadro 3 se han
agrupado los sectores de la Industria de Tronsformacidn en tres categorias; los
1lamedos sectores dindmicos, los tradicionales y 1los no clasificados agrupados en
"otros". Esta clasificacidn s0lo tiene un cardcter ilustrativo. En cada  sector
hay grupos de industria tradicionales y dindmicas. IIs posible que empreszes in-
ternacionales incluidas en sectores tradicionales han mias dindmicas gue  emoresas
nacionales incluidas en sectores dinimicos. Por @ltimo, no siempre se dispuso de
la informacidn necesaria para clasificar las empresas en sectores de acuerdo a un
criterio rigurose.
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Cuadro 3.4

Distribucibn de la inversidén extranjera al interior

de la industria de transformaecién

Participaciéﬁfén 1a Inversidn Exterior

Tradieionales a/ | 12,0
Dindnicas b/ 65,6
Ctras 2,5
Industria de Trensformacidn 100,0

a/ Sectores 5 al 10 del cuadro 1
b/ Seetores 11 al 20 del cuadro 1

A pesar de las posibles inconsisteneiss en la definleibén de los secto-
res y.teniendo presente que la distribucién anterior se refiere a inversifn y que
las relaciones capitol productbo varian en los distintos sectores, puede ser ilus-
trativo recordar la participacidn de estas sagrupaciones en el producto industrial
brasilero. In 1964k las industrias tradicionales eontribuyen con 38% y las dindmi-

l[-
cas eon 624, 15/

‘ Entye 1949 y 196k la tasa de erecimiento medis anual de las industrias
"dindmicas" fue de 11,0% y la de las "tradicionales" de 5,85,

La elasticidad de erecinmiento respecto al producto industrial,entre los

rnismos afios es de 1,40 para las dinfdmicas y 0,58 para las tradicionales.

El sector industrial que he experimentado la taxa més alta de crecimien
to es el de naterial de transporte. Entre 1955 y 1964 el erecimiento promedio amial
ha sido de 28,3 Al mismo tiempo, es el sector en el que el capital externo ha
concentrado mds inversidén. Une quinte parte de la inversién total. Ademés, es posi
ble que la participacidén de capital externo respecto a la inversién del sector sea

mis alta que en el reshto de los sectores.

La atraccibén que el traneporte rodoviario ejerce para los inversionis-
tas del exterior se aprecia nejor si se consideran en conjunto los tyes sectores
nés cstrechamente ligados a esta actividad. Material de transporte, productos de
caucho y derdvados del petrdleo., En conjunte estos tres sectores representan 39,5%

}g/ "Programc Estraté;ico de Desenvolvimento" 1968-1970. "A Industrializacdo 3Bra-
sileira" pdp. 120.
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de la inversidn externa total y 459 de la inversién externa en la  industrie ma-
nufacturera. En el caso de la inversidn proveniente de Estados Unidos, estos secto
res representan 479 de la inversifn total y 529 da la inversién en la  industria
menufacturera. Préticemente la mitad de lo inversidn proveniente de Alemania se
concentrd en la industrie autonotriz y de asutopiezes. En cl ceso de Inglaterra la
mitad de la inversidn estd destinada al sector “derivados del petrdleo”.

La inversidn externe en el sector de meterial de transporte he 8ido e
plenentade por importantes inversiones piblicas noeionales, orientada tanto =2 la
ampliacidn de las industrias del scetor como ol esteblecimiento de la infraestrug
tura requerida.

En relacidn con el primer aspecto, mrplizeidn de las industrias del see
tor parcee interesante referir la distribucidn de la inversidn de los pro%Eftos
que proviencn de empresas nacionales e internacionales cprobados por GELMEC en
1966 y 1967 entre los distintos sectores de la indusiria mecdnica y eléetrieca.

Se.observa, en ¢l cuadro b, que los sectores autopiezas y vehfculos rg
civen el 79% de le inversidn zprobade en 1966 y el 88% en 1967. Bstas cifras se
expliean en parte importante por el mayor dinamisrio del eonsumo de bience durables
¥ por le cxistencia de cepeeided no utilizada en sectores productores de bienes de
capital 17). Las previsiones para los afios 1968-1970 contenidas en el estudio an-
tes citado, estimen gue los reguerimientos de inversidn parn los sectores autonb-
viles y eutopiezas aleanzaren sproximadancente un 50% de la inversién total necesa
ria en la Industria Meednica y Eldetrica (¥Crd 657 millones y 1.356 nillones res-
pectivanente en moneda de 1968)(18).

Las cifres anteriorcs rmestran sdlo en parte minima la influencia que
este sector, cn oue predomina la inversidn externa y que reeibe la noyor parcela
de esa inversidn, cjeree sobre el dinemismo del sistema ccondmico del pals. Las
exigencias teenoldgicas que impone a los sectores que o abastecen, la demande que
genera, sobre esos sectores, las arpliaciones do la red rodoviaria que supone, las

(16) Gruwpo Ejecutivo de la Industria liechnica,
(17) "Programa Estratégico de Desenvolvimento”, Vol. I « Industria lecénica y Elée
trica. Cap. III.

(18) Op. eit. pds. 71,
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mocificaciones gue orige a la {isionomfa wrbana, dos ingreses que diree~
ta ¢ indirectamente nenera por la via tributaria, los estinmulos & la modificacién
de la estructurs de conswwo de los sectores redics y populares, son alypunos de los

cenales por medio de los cuales se ejerce esta influencin.

Cuadro h. L
Proyectos aprobados por GEIMEC en 1967 y 1966

Proyectos aprobados GEIMEC
ICris 1,000 de 1966

1966 1967

Macuinaria Mecéniea 1k, 713,3% 17,%311,3
Maguinaria Eléctrica 3. 073,5 14, 065,7
Equinamentos Indusiriales 12,5062,7 1. 755,0
lMoterial ferroviario - ‘ h0%,3
Autopiezas 72.001,6 41.537,7
lidquinas rodoviorias 5.00k,7 Y. 507,04
yeifeulos 155, 519,1 439.19%,3
Tractores 4,200,8 900, 7
linguinag diversas no eclasificadas 1%4,257,6 875,7

TOTAL 252,243 ,3 545, 092,1

— — - v —

Fuente: “Proprema Estratérico de Desenvolvimento” 10506-1670, Vol. V, p&r. b

La orientasidén de este sector haste ahora ha sido bAsicanente hacia el
consuwio interno. Su exportacién no alcanza el 19 del valor de su produceidn. Lsta

sitvacibén no es, nparcniemente, un enso particular. '

Otros scetores en los cuales se verifiea aue la inversifn extranjeracs
irmortante y qye ademfis hian absorvido una narte sipnifientiva de la inversibn ex-
terna total sou la industrin Guimies ¥y la industria de Material Eléetwico ¥ de Co-
municeciones, Lstos dos seciores hen experimentado tasss de crecimiento meyores
que la del conjunto de la industria manufacturera. Entre 1955 y 1906 las tasas de

pronedioc anval han sico de 14,b%, 21,04 respectivanente. Absorben el 15,1 y el

5,55 de la inversidn aroveniente del exterior,

En el caso de la industria Quimica la econcentraeién en el mercado in--
terno ha £ido afin 18 notoria que en el easo de la automotriz y de auvboniezas. El
sector de linterial Flécirico y de Conunieaciones es talvez aguel en gue las enpre-
sas internacionales han mostrado una mayor disposiecifn hacia el mercado  externo,
sin que esto signifique se nodifique la primers prioridad que la inversibn extran.

Jera en el sector otorrn al mercado interno.
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Hasta chora se ha hecho referencis al cepital proveniente del exterior
en término de volfrienes invertidos. A continuacion se analiza cuantitativamente la
relacifn entre las empresas internaciocnales y la exportacién de manufacturas.

IV. 5.5 - Enpresas_internacionales y erpresas exportadoras de manufactums

Una primera indicacién del corportanmiento de las empreses internaciona
les frente e la exportacibén de nanufacturas puede obtenerse identificando,por sec-
tor, el nfmerc de erpresas internacionales que exportan y su relacién con el nfime-
ro total de erpresas. Hsto es lo que se haee a continuacién.

El nftiero de erpresas se obtuvo del repistro de capitales  extranjeros
del Banco Central y el nfmero de las que exportaron en 1957 resulté de la  compa-
racifn de este repistro con el de las enpresas exportadoras de productos manufactu
rados. Bste Gltimo remistro es llevado por la eartera de Comercio Exterior del Ban
co de Bragil (CACEX). En consccuencia sélo se pudo efectuar esta comparacién para
los scetores correspondientes a las clases 5, 6, 7y § de la Nomenclatura Brasi-—
lera de Mercadcrias.l

De un total de 53h empresas con participacién de capital externo insta-
ladas en estos sectores, 197 exportaron el afio 1967, aproximadamente 1 de cada cua
tro enpresas. La proporcifn es mayor en el caso de Canadéd, USA y liolands, inferior
en el caso de Susela, Suiza y notorismente mAs baja en las empresas con capitales
provenientes de I'rancia y Japén.

5i se considera que las inversiones de capitales frances y Jjaponeses se
concentran al ipual gue en el caso de mayor parte de los paises, en los  sectores
dinfmicos que son aquellos en los cuales la proporcién de las enpresas que expor-
tan es mAs alto, podris pensarse que la polftica de concentracién en el mercado in
terno es afin més intensa en estos empresas con capiteles de esos paises.

- surmah

;2/ ILag empresas en las que habia capitales provenientes de diferentes pafses se
asignaron al pais que tenia la inversifén mayor. Aquellas empresas para las cus
les no existion antecedentes guficientes respecto al sector de actividad se
ubiceron en "otras®, Estos dos factores explican las aparentes incoherencins
que se ohservan al comparar los cuadros 1.4 y 5.k




- 64 =

Cuzdro 5.4

Numerc de empresas internselonales por seator y pais de origen y mimero de las que exportaron em 1967

{1 {2). 3)
CaraDA | EST.0N:005 | BELGICA | FRAtGa | HOLawos | IPALIA | REP.FED,ALEM.| INGLATERRA | SUECLS | SUICA | JAPAC | OUTAOS | TOTAL
TIE|] T E T[eEl el T[] T[=E T E T E T[E|T[EtT{E] T E| T| E
INDUSTRIAS DE TRANSFORMACKG sl |88 | 322|325 9| ={e ] 2 62 113 | 14| 3] 90|16 | 44| 31 80|18 | 834|297
&) TRADICIONAIS 1lo{ 19 3 1joi 4lo] 310l olo 3 0 L7A 3 2101 4ol Alofx2t al é4 7
DIDUSTRIAS DE FUMD 1 o 3|0 2 1 2 g 1
THDUSTRIAS DE VESTDARIO B CALSADOS 4 1 1 2l 1 N 2
modsTRIA TEXTIL 7 1 1lo]| 3]0 2 0
EDITCRIAL £ GRAFICA 1jeo] 7 1 1|0 1 4] 2 [}] 1lo 1o} 1} 1
b) DINAMIOAS 2| | 2% )74 j10 f 3| 3| 22) 9]1]6 mn 21 3 6 93 pes|1s| 253 ] 46]28 | 55211
INDUSTRIA DE PAPEL E GELULOSE 1l o 1 o 1 0 1 0 2] o alo] 5] o
PRODUTOS DE BORRAGHA 9 0 1|1 2 1 2 2|1 2| o] 18] 3
PROIUTOS QUIMIGOS nis| | = 3|l 1] 9tzr| 8| 3| 4f2 15 2 1 2 1jo]2|3]| 3ajo|1]| 3 |18] 4
MIRERAIS NEO METALICOS 15 3 4l 2] 410 3] 0 2|2 3 4] g1 11| 4[ 1] {10
METAIURGIA 1ol u g 2]l 2] 1] o| 2|12 a 2 2 1 11| el2} 2]o]| 3] 2| #3]9
SIDERURGLA 1} 1 2 2 1]lo 2{ 0 T 1 2|1 o] 7
MATLRIATS B APARELEOS ELETRICOS stal =2 | v 210210 6] 41 42 8 5 2 1 2t01 sto} 9lel 6] 2 | so]32
E DE COMUNICAGED
IKDUSTRIA MECANICA 6l 3} 45| 18 3le] 2] 0} 210 23 5 3 0 211 jwjslwj2| 72 1236
¢} OUTROS 20|l @ | nn 1ol 7]o] 4] 0] 6o 15 o 25 4 3loj2z|r]|1s5|lo |23 [25]19

FONTE: Yanco Central, elsborado pela CEFAL,
NOTAS: T = Total das emproean
E = Eupresas exportadoras
1), (2) & {3) - Ver notas do quadre L.
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Los seetores cn los cuales la provoreidn de los empresas gue EX~-
nortan es moyor soa: Metalurgia, Siderurgin, Materiales y Aparatos Eléctricos

'3

r de Comunieacidn, Industric tleednica y Haterisl de Transportes. Es deeir,los

e

scetores dinfmicos con execepeidn de Procductos iuimicos y tinerales no metili-

cos en los cuales la proporcidn cs alpo inforior =1 promcdio.

En los sectores tradicionzles la proporeidn es elaramente inferior.
Iste indicador de vproporcidén de cmpresas que cxportan debaria complementarsc con
la inTormaeibn refereate a los volumenes exportados em ralacién a la produe-
cico. Como se vera en las monografins,cste sepundo indicador dejard en cviden-
ciz que entre loc cectores dindmicos, destacsn vor su mayor cbertura haeia el
nercado externo ¢l seetor de Hoteriales y Anarotos Eléetricos y de Communi -~
cacidn y el sector de Industria Mecinica. La caracteristica general, sin em-
bareo, eS8 quo eon ruy eonktados excepeiones, 1o proporeidn de la ‘}p;gggﬂﬁién
cve 1las cmpresas internacionales destinan o la exportaeidn es inferior al 5%

de sus respocetives producioncs.

El heecho de cue tres de cada cuatro empresas interancionales no ex~
vorten y aque de las sproximcdancnte 200 ouc exportsn, eicn lo hagan con volu~
aenes inferiores z los 25,000 délarcs, sélo cincuenta y cinco 1o hagan con vo
lumencs superiores o los 100.000 dolarcs y sélo ocho con volumenes séperiores
al millon de dolarcs {4.3%.5), deberian tencrse presente cusndo se ertudian

laz perspectivas de~la .cxportacion de manmufaciuras.

In cifeeto, puedo afirorse en terninos generanles, que las eoxpresas
internceionales que se eoncentren en el merecado interno no ven limitados sus
posibilidades de cxportacidn ni por rozones teenologicas ni por deseonoci-
niento del mercado internocional (20) ni por f2lta de redes de distribuciédn.
En unc como cn otre campo esteon en cordicioncs similores a las gue poseen las
ewprasas ouc sbastoeon el merescdo internacional de wenufacturas. Bl faghor
ouc parece limitar en neyor medida le exportacidn es cl hecho de que las esce
las de produceidn sean wenores que las gue voseen les matrices o las filiales

ubicadas en paises Cesarrollados o asiaticos (Japon, vor ejemplo).(Ter L.3.8.)

Convienc sin cuborzo destacsr que.la naturaleza de esta  limitacidn

cs (iferente de aguelln de los foctores mencionados anteriormente, teenologis,

{20) Sc exeluwyen de este razonamiento agucllas emnresas que desarrollan acti-
vidades difieiles de conciliar con lo exportacidn como por ejemplo 1a
distribuecidn de combustibles.
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conocimiento del merczdo internacional, tcenicas de comercizlizaciédn y disponi
bilidad de redes de comercializacidn. La escala de producecién cs consecuencia

de una decisidn conciente cgue forwa parte de una estrategia concebida para el

conjunto de la empress internacional. Esta decisidn dependerd de las reglaos

del Jjuego y de las condiciones generales que se presenten en los distintos pai -
ses en que actue la empresa. En otras palabras, lo escela de produccidn que

establezcan estas empresas puede ser el resultado de une negociacidn en gue in

tervengan tanto los intcreses de la empresz como los del pais en que se insta-

la.

IV.5.4 . Pgrticipacién de las empresas internacionales en laexportazcidn

de manufacturas

In el porrafo anterior se veia gue ayroximadamente una de cads cuatro
empresas internacionales cxportan. A continuacidn se estudia la participocidn
cn la exportacién de uenufacturas de esas enpresss internsecionales.

En 1967 la participacién alcanzo un 33, 2%. Las empresas estatales
(siderurgia) aportaron un 27,5 y las del sector privado nacional el 39,27 res
tante.

Esta identificneidn de tres categorias de empresas es imprescindible
en lz medida cn que los mceznisno de oue el Zstado disponce para estimiler el
aumento de las exporiaciones prescentz diferencias de importencia en los casos
schalados,

En relacidn con lag empresas estatales el problema no se plantea en
términos de incentivos para la cxportacidn sino de deeisibn de¢ exportar

El Bstado dispone de los mecios nccesarios para materializar un pro-
gramz de exportaciones localizado en sectorcs constituldos por emprégns esta-
talcs.

En el caso Ge las cupresas intsrnacionales, ademéds de los incentivos
tributérios cue se establzcen para todas las empresas, el Estado dispone de vn
mecanismo que hoy no se wtiliza y que podria ser extremodamente eficieste. Ia
legislzcidn que estoblece normas parc el Ffuncionamiento de los capitales  exe
tranjeros.

La diversidad de medios de que s¢ dlspone para los distintos tiposde
empresas se¢ combina con la diversas de situaciones que se plantean en los dis-
tintos sectores productivos. [sto conduce a la nccesidad de analizar la varti-
cipacibn de los distintos tipos de empresas y en particular de les internacio-

nales a nivel de los sectores de exporiacidn.
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El ewadre 0. b muesira la parte de la exportacidn que en 1907 provi-
ene de las empresas internaciconales, privada nacionales y estatales, para las
guatre elases de productes nanufacturados.

Cundro &. %
Pariicipacidn de los disiinios grupos de empresas

en la exporiacidin en 1967

P

1 Enpresas In-'l Privedas

j ternacionales  Nacivnales | Estata]:es
dlase 5 Produciog Quinicos 16,8 33 2 -
Cldse G Mequinaria y Vehiculos 71,8 28,2 -
Clase 7 Manufnciuras Clasif. sfiint. Prine 21, 7 21,8 56,5
Clase 3 Monulacturas diversas 20,7 72,5 -

TOTAL 33.8 39,2 27,0

El 27> correspoudiente a8 las sapresas esuaiales proviene de tres en
presas siderurgicas. EL 33,05 de las iniernacionales se origzinn de 209 eapre-
sas v el 39,8 de las privadas nacionnles en 935 empresas. Pere obtemer indi-
caciopes de utilided prdeiica es necesario descender en el nivel de agregacion
de los sectores,

En el cuedro 7.4k se han agrupacdo los seetores de euaire wategorias,
que corresponden a diversos niveles de poerticipacidn de las enpresas internacio
nales. En la prinecya categoria (pariicipaeidn de empresas internacionales en
proporcidn iuferior a 25,3} se ha separado el secior en que las empresas esia-
tales son mayoriveries (Siderurzia 7-6 IBH).

Se observe que los Sectores en que predominz la parvicipaeidn de les
empresas mternacionales represenie un 31,9, de la exportaeidn de 1967 (cate-
gorie III y gategoric IV). Aquellos en que predominan las empresas privadas ng
cionales un 3%,6 {categporia I2+ caiegoria I1) ¥y el secfor siderurgico en que
1as cupresas estaiales sonm mayoritarias un 338, (21).

Porece interesanie analizar se existe una relacidn entre la partici
peeidn de las empresas invernacionales y el grado de sofisticacidn tecnoldgi
ca del sector (22).

(21) Anlerioruente se ecalewld la partieipacidn del conjunto de las exportaeio
nes de cada grupo de empresas. Ahora, la parvicipaceidn de los  sectores
en que predoninen cada unc de los tres grupos de enpresas.

(22) E1 grado de sofisticacidn teenoldgica podria definirse como el esfuerzo
de investigacidn bdsica y aplicads acumuladc necesario para disefiar el
producio y el proceso de fabricacidn respectivo. Ver V.2. 5.
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Cuadro 7.4
Participacién de las Empresas Internaclonales en la Exportacién
A Nivel de dos Digitos y paras el 1967

Participecién Participacibn en
Enpresas Internacionales Bxp. 01967
Participacidén empresas internacionales
T Menos de 25% 555
1 - El resto propriedad mayoritaris empresas estatales ﬁjﬁ
7.6 - Metales Comunes empleados en metalurgia 12,6 33,8
2 = El resto propriedad mayoritaria empresas privadss nacionales 2L,7
5.1 = Elementos y productos quimicos inorganicos 7,4 0,6
5.3 = Productos quimicos orginicos 2,9 11, 9
5.5 = Extractos curtientes y colocantes ‘ 24,1 1,1
5.6 = Aceites esenciales 14,8 b, 3
5.7 = Abonos menufacturados 0,0 (1)
6.2 = Maguinas e instrumentos agrieolss : 1L, 6 0;3
6.4 - Magquin-s y aparatos para industria texbil 2k, 6 0,3
7.0 « Manufacturas de pleles y cueros 0,0 (1)
7.3 - Manufacturas de papel y articulos de papel 1,1 0,1
7.5 = Manufactures de minerales preciosos 0,6 0, 4
8.1 - Muebles y accesorios 17,1 0,2
8.2 - Articulos para viajes 0,8 (1)
8.3 - Ropa hecha 0,4 0, b
8.4 = Calzados - o,
8.7 ~ Articulos de uso personal 0,8 0,1
8.9 = Otros articulos manufacturados ‘ 10;2 1,6
TI Menos de 50% mayor o igual 25% 12,9
6.3 - Maguinas y eparatos pare trensporte y elevacién ky; 2 2,1
6.6 = Maquinas y aperatos pars otras industrias 36, 2 k.7
7.2 - Manufacturas de madera 33,3 0; 6
7.8 - Manufacturas de textiles 28,1 5,4
8.0 « Aparatos y materiales para instalaciones sanitéries y
de 1lwninacién 31,4 0,1
III Menos de 75% y mayor o igual que 50% 14,3
5+ - Preparac o y-medicinates- Py S T
5.9 = Productos quimicos diversos 67, 6 0, It
6,0 = Maquinas y aparatos eletricos 66,8 3,5
6-8 = Vehlculos sus plezas y acesorios (2) 7351 6,5
7.7 = Manufacturas de metales 60,0 1,9
8.5 = Instrumentos profesionales y clent{ficos 61,7 0,3
IV Mayor o igual a 75% 17,6
5.8 « Plastiecos artificlales y resinas sinteticas 8B, 6 0,3
€.1 - Maquinas motrices sus plezas y acesorios 96, 6 1,0
6.7 -~ Otras maquinas y aparatos 90,0 12,2
7.1 - Manufeeturas de caucho 91,8 0,6
7.4 - Manufacturas de minerales no metalicos 80,6 3,2
8.6 - Articulos pars escritorios 100, 0 -
8.8 - Articulos de materisles adecuados para tallar,moldar, ete. 99,5 0,3
(1) - 0,1%

(2) - Incluye embarcaciones.
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Tobitualnente esta relacidn se acenta como dato ¢ inelusive se la selizla como una
de las ventajas de la sarticivacidn de estes empresas. Sin embarro, no parscen
cxistiy metofos estadisticos rigurosos poara 2edir el concepto de -affiBticacidn
taenoldgice vy por lo tanto ware identificar la volidez de este relacidn.Se prede
prmlenr cono primera aproximacién, el precio por unicad cde peso del producto. K8
to se intentard mAs adelante. Por el womento, y ublcandonos ea c¢l pleno de  las
apereacias podrianos afirmar cuc esta relzeidn se menifiecta on el caso de | Yas
c:morteciones brasilorss..Veanos le situacidn 2l interior de coda clase de pro-
dvetos.

In la clase de Droductos quinicos, se obscerva cue la participacién  de
las empreszs internceionales es mayoritoria en los sectores: "preparaciones far-
ncccvkicas ¥ medicinelds”, "platicos artificianles y rosinas sintéticas" y  "pro-
ductos cpimicos diversos'. 31 dltino de los sectores mencionados ineluye tol va-
riedad de »roductos cve no tiene senbido roforirse a )z tecnologia del sector.

51 se etnparar los orineros dos secltores mencionados con el de nrodue-
tos cuimicos orgénicos (mentol) y aceites escinciales (olco de mente; valo de roe-
sz, ete.) que en conjunto remvesentan 75% de la cateporin I2, se constata que

existon diferencias sigaificativas en lo complelided teenoldgica. In el caso  de
1los Bliinos sectores (5.2 ¥ 5.5) se trata do una elasboracidn ton awbrenadanente
sizmle de metorias princs agricolas qgue inclusive podris discutirse ea hecho de
heeer extonsive a cstos productos el ecarncler de manufacturados.

in la clase de naguinarias y vcehiculos (clase §) los sectores » Prodo-
ainancia nacional son mequinsria ¢ instrwientos agricolas (6,2), maguinas v cpa-
robos pera industria textil (a‘ Y, meouinaria v aparabos pare transnorte v ele-
vacibén (5.3) y macuines v a argtos para otras industrias (6.6). Zn el scetor 8.3,
la situceidn se ha modiriecsdo recientemente. in una de las empresas nacionales
ouve exportabe nacuincria rodoviaria, la fimz internacional cque cnteriormente le
otorzaba le licencia de fabriecacidn ha adevirido participacién meyoritaria. Rsto
harfa pasar el secetor al grupe TII.

Inire los tres sectores restontes el de aparentenente mayor complejidad
teenoldzica es el maguinas v onarctos para otras industrias (6.6) cn el »:oue 1B
nesbicinacién de emmresas internacionsl es de 35.%%4. Bsto participacién se .coms
centro bisicamente en la fabricacidn de macuinas pars Tabricar cigarrillos. La,
pertc nacional del sector se concentre en ls fabricacién de macuvinas horremientos
(Z.6.1).70 cs ua nroblema Lrivel comparcr la complejidacd teenolégica de le fabri-

cacidn de naguings herremientas con la conmlejidag de fabriecar maguinas y apera-—
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tos eléctricos (6.0), vehiculos (5.8), maquinas motrices (6.1), meaouinas perfura
coras, de eseribir, cleevlar, ete. (5.7). Coa un miniuo de prudencia se pueda
afirmar cue la fabricacidn dz los productos ce los sectores a mayoria cextranjers
arridba mencionados, prescnton por lo menos tapta difieulted como el easo de las
macuinas herramientas y sepuramente mds que en el ezso de magquinaria agricola y
maovinaria para lo industria textil.

Tn las eclases 7 ¥ T los comparacioncs se hacen mis dificiles por lahe
tereogenidad de nroductos. Baste sefalar cue ea la clasce 7 los scetores amayoria
naeionel privada soa nanufecturas de pieles v cuveros (7.0) manufacturas de papel
v articulos de pavel (7.3) dz metales preciosos (7.5) de articulos de nadera
(7.2) v de textiles {7.5). Con excepcibn de la industrio textil, las otraes tienen
escasa signiTiceeidn en le povte y proviencn en penersl de exportaciones csporéd-
dieas.

Las exportacioncs nedias amiales vor ewpresas en los sectores menciona
dos son 53.000 en la 7.0, #5.000 en la 7.3, 115.000 ¢n & 7.5,%5.000 en 13 7.2 ¥
558,000 en la textil (7.%).

Los sectores en que predominan las cavresas internacionales son 'la ma
nufzctura de czucho (7.1) de ninerales no netflicos (vidrio bAsicamente) (7.%) v
menufacturas de meteles (7.7). (Las exportrciones medies por cnpresa son en cste
ezso 565,000, $127.000 y 322,000 respectivemente).

Las aparencias hocen pensar cue bLambien en cste caso existe una comple
jidad tecnoldgica por leo nenos igual en los seectores o predoninancis de empresas
internacionales.

Los scetores de elose 2 tienen esecass signilficacibdn cuentitativa y la
mayor hcotereogenided de nrofuctos, Tos seclores z nayoria internmccionsal son ins-
trumentos profesionales y cientificos (0.5) articulos pars eseritorio (8.6) y ar
ticulos de matorioles mara tallar y moldar (B5.%). ZL »reecio medio de los productos
de eses sectores es notoricmente sumerior al nrecio mecio de la clase 3. Los va-
lores son S$/kg 5,1 &/hp 12,82, /xp 20,32 respectivamentc; el precio medio delos
productos de la clase T es de 3/lig 2,62, Isto estarfa indicando una vez més una
mayor elzboracién itecnolédrico en los sectores o norticipacidn mayoritaria de em-
presas internacionslcs.

Con el objeto de dor meyor objetividad al anflisis se ha calculado el

precic medio por unidad de veso pars los vroductos erxpertados por seclores, agrupa
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dos de acuerdo a la participacién de las empresas internacionales.

Utilizado el mismo criterio emleado en el cuadro 7.4 y suponiende gue
para los afios 1966 y 1968 se mantiene la clasificacién establecida para 1967, se

obtienen los siguientes resultados.
Cuadro 3.4
Precios liedios de Dxportaeidn pare las Distintas Agrupaciones de Sectores

Definidos de Acuerdo a la Participaciéh de las Empresas Internacionales

Precios Medios por Unidad.de Peso US$/kg
"1966 " T 1967 1968

Participacién Rupresas Internacionales Precio lMediolPrecio Mediol|Precic Medio
Uss/ug 3/ ke Uss/kg
Grupe I 257 0,21 0,11 : 0,14
Crupo IT 25% v 504 0, 24 0, 65 0, 63
Grupo IXI 50% y 75% 1,59 3, k2 2,22
Grupo IV 754 1,20 0, 88 1,04
Grupo I + Grupo IT 507 0,22 0, 14 0,19
Crupo III + Cruve IV 507, 1,33 1,28 1,25
Grupo III + Grupo IV 4,2 9,1 66

Grupo I + Grupo II

Se observa que el precio medio de los productos exportados por sectores
e predominancia de empresas internacionales es més de seis veces el correspondien
te a los otros sectores.

In el precic medio del Grupo I influyen poderosamente los productos si
derurgicos que representan en promedio aproximedamente un 507 del valor. La ceida
de los precios del CGrupc I entre 1956 y los afios sizuientes proviene similtanea-
mente de sumento en el valor exportado de los productos slderurgices y una caida
del precio medio de exportacién de esos productos. Tl afio 1968 disminuye algo el

valor de la exportacién y al mismo tiempo aumenta el precic medio.

5i no se consideran los productos siderurzicos en la comparacién, 1la
situecibn varia en forma significativa pero sin llepar a alterar el signo de la
desigualded entre los grupos a mayorise nacional y los otros.
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Precios nmedios en USS/kg
1956 1967 1968

Grupo I sin Pord., Sider. + Grupo II 0,27 0,47 0,65

Grupo III + Grupo IV 1,35 1,28 1,26

Grupo IIT + CGruwo IV . L Tyl
: - 5,1 27 L9

Grupo I  + Grupo I

Uno da& los principales responsables por esie suento de los precios
medios en los sectores @ mayoria necional es el sector cde los productos quind
cos orginicos (5.3.L IBii). Sin embargo, lo gue ocurre en cse seetor no es un
onmenrto de 1os vrecios de exportecién sino wan ezida en la exportacidn del
alcohool ctilico cue tiene un precio medio nor unidad de peso notoriamente méds
bajo cue el del sector. EL precio medio del sector es en 1967 de $/kg 0,29 y
de 8/kg 0,73 en 1963, BEi precio medio del aleohool etilico es de $/kg 0,10,
La exportecidn del alcohool etilico cae desde 5.k millones en 1967 5y Sl
millones en 1955,

Este ejonplo Ceja en evideneia la prudencila con gue deben interpre-

tarse las varlacliones de precio wedio de agrcorados de productos.

Iv.3.5 - Comparacidn entre los volimenes de exportacién de las em-

iy

In el ecapitulo anterior se vresentoron antecedentes para el conjunto
de las empresas e:.:_-mrté,dora.s. Anora se compaya la situacidén de las naciona-
les con las internacionsles para cl afio 19567, De las 1,147 empresas exporta
doras de manmufocturas 209 son extranjera.s(aa). El cuadro 9.It muestra que la
exportacidén nedia e las internacionales es més del doble de las nacionales.
En la Clase 5, Micuinegs y Vehiculos, este relecién es de 8a l, dela 2, en

los productos guinicos, ce 1,6 a 1 en La Clase 7y ¢e 2 p 1 en la clage 8.

A

(23) Entre este eifra y la cel cuadro 5.1 hay une difercncia de 12 empresas.
Este diferencic provicne del hecho de gue coui se incluyeron entre las
internacioncles, 12 crpresas que tiencn capitales del oxterior ¥ que en
el registro al 31 de Dieiembre dc 1968 adin no aparecian.
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Cua.dl"o 2 3 1“"

Comparacién entre el volumen medio de egggftacién de {

las empresas nbcionales y las internacionales por clase

Exportaciones | Exportacipnes

° Emp .T?En'@ ;
N resas N Te548 Inedias Fmpresas |Medias EmﬁEesas
ona%

Intern. |Nacionales |, . ocionales| Naci 5

5 Productos Quimicos 4O 118 101 k72
6 Maquinaria y Veh{culos 96 322 241 513
7 Manufacturas clasificadas 46 279 265 140
8 Sepun materia-prima 27 218 51 771

TOTAL 209 038 193 616

Aprupando las empresas por clase ¥y volumen de exportacion ls comppra=
cidn se hace mds £értil. En el cuadro 10.4 se observa gue para el conjunto  de
manufacturados, la proporcidn de empresas con una exportacion inferior a 25,000
dolares anuales es de 81,6% para las nagionales y 51,2% pare las internacionsles.
fpesar de la diferencla significative conviene retener el hecho de que una de ca~
da dos empresas internacionales gue exportan lc hace en un volumen inferior a los

25,000 dolares anuales.

Si aceptdramos Ja hipdtesis de que una exportacidn mensual inferior a
los mil ddlares tiene un caracter estrictamente circunstancial ¥ que en consecuen
cia las cmpresas respectivas no deben incluirse entre las exportadoras, tendr{a-
riog que retirar el calificativo de exportadoras & prdacticamente 3 de ceda cuatro
nacionales y a cuatro de eada diez intcrnacionales, Quedarfan 253 nacionales

y 126 internacionales.

La proporcion de empresas cén exportaciones pequitas es inferior en 1la
clase de los productod gquimicos que en las otres. Tanto para las nacionales como
para las internacifnales. En esta clase hay 7 empresas nacionales con exportacio
nes superiores el millon de ddlares y sdlo una internacional. ta_ participacicn
de las internacionales en la exportacidn de esta clase es la menor que en  todas

las otras clases.
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1
COMPARACION ENTRE EIL VOIUMEN MEDIO DE EXPORTACION DE LAS EMPRESAS NACIONALES Y LAS INTERNACTONALES AL

INTERIOR DE CADA CLASE
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CLASE 6

CLASE 8

I CLASE 5 CLASE 7 TOTAL
T FRODUCTOS QUIMICOS MAQUINARIA Y VEHICULOS MANUFACTURAS MANUFACTURAS DIVERSAS CLASE 5+6+7+8
©  VOLUMEN DE EXPORTACICN
p N¢ DE % % Ne DE % % N? DE q % N¢ DE % % N¢ DE % %
EMPRESAS ACUMULADO | EMPRESAS ACUMULADO  EMPRESAS ACUMULADO || EMPRESAS ACUMULADO | EMPRESAS ACUMULADO
TOTAL = NAC. + INTERNAC.

1 6.000 63 40,0 40,0 216 51,5 51,5 197 60,6 60,6 175 71,6 71,6 651 56,8 56,8
2 6.000 12,000 15 9,5 49,5 5% 12,4 63,0 32 9,8 70,4 17 6,9 78,5 117 10,2 67,0
3 12.000 25,000 20 12,7 62,2 43 10,5 Th, 4 25 7,7 78,1 17 6,9 85,4 105 9,2 76,2
L 25.000 50.000 1L 8,9 71,1 33 729 82,3 16 L,9 83,0 12 4,9 90,3 75 2 82,7
5 50.000 100.000 1k 8,9 80,0 21 5,0 87,2 13 4,0 87,0 15 6,1 96,4 63 5,5 88,2
6 100.000 200.000 11 7,0 87,0 25 6,0 93,3 11 3,h 90,4 6 2,4 98,8 53 4,6 92,8
7 200.000 500.000 9 5,7 2,7 15 3,7 97,0 12 3,7 o4,1 2 0,8 99,6 38 3,3 9,1
8 500.000 1.000.000 Y 2,5 95,2 6 i,b 98,4 10 3,1 97,2 1 0,4 100,0 21 1,8 97,9
9 1,000,000  5.000.000 8 5,1 100,0 6 1,4 99,8 6 1,8 99,0 0 0 100,0 20 1,7 99,6
10 5 .000. 000 0 0 100,0 1 0,2 100,0 3 0,9 100,0 0 0 100,0 y 0,4 100,0

TOTAL 158 100,0 k19 100,0 325 100,0 2h5 100,0 1.1k7 100,0

NACIONALES

1 6.000 55 L6,6 46,6 187 57,9 57,9 185 66,3 66,3 161 7359 7359 568 62,7 62,7
2 6.000 12,000 10 8,5 55,1 Ly 1%,6 71,5 28 10,0 76,3 15 6,9 80,8 97 10,3 73,0
3 12,000 25.000 15 12,7 67,8 33 10,2 81,7 20 7,2 83,5 13 6,0 86,8 81 8,6 81,6
Y 25,000 50,000 11 9,3 77,1 24 T,k 89,1 13 4,7 88,2 10 4,6 91,4 58 6,2 87,8
5 50.000 100,000 2 1,7 78,8 13 4,0 93,1 6 2,2 90,4 12 5,5 96,9 33 3,5 91,3
6 100,000 200.000 ? 7,6 86,4 16 5,0 98,1 8 2,9 93,% i 5 2,3 99,2 38 b,1 95,4
7 200,000 500,000 4,2 90,6 2 0,6 98,7 8 2,9 96,2 i 1 0,k 99,6 18 1,9 97,3
8 500.000 1.000.000 h 3,4 gh,0 1 0,3 99,0 5 1,8 g8,0 ‘ 1 0,4 100,0 9 1,0 98,3
9 1.000,000 5.000,000 7T 6,0 100,0 3 1,0 100,0 3 1,0 99,0 0 o} 100,0 13 1,k 99,7
10 5.000.000 0 0 100,0 0 0 100,0 3 1,0 100,0 0 0 100,0 3 0,3 100,0

TOTAL 118 100,0 323 100,0 279 100,0 218 100,0 938 100,0

INTERNACIONALES

1 6.000 8 20,0 20,0 29 30,2 30,2 12 26,1 26,1 1k 51,9 51,9 6% 30,1 30,1
2 6.000 12,000 5 12,5 32,5 9 9,k 39,6 b 8,7 34,8 2 Tsb 59,3 20 9,6 39,7
3 12,000 25.000 5 12,5 45,0 10 10,4 50,0 5 10,9 45,7 b 14,8 74,1 2L 11,5 51,2
4 25.000 50.000 3 755 52,5 9 9,4 59,k 3 6,5 52,2 2 T4 81,5 17 8,1 59,3
5 50.000 100.000 12 30,0 82,5 8 8,3 67,7 7 15,2 67,4 | 3 11,1 92,6 30 Ak, h 73,7
6 100.000 200.000 2 5,0 87,5 G 9,4 77,1 3 6,5 73,9 ; 1 3,7 %,3 15 7,2 80,9
7 200.000 500.000 L 10,0 97,5 13 13,5 90,6 i - 8,7 82, ; 1 3,7 100,0 22 10,5 91,k
8 500.000 1.000,000 0 0 »5 5 5,2 95, 5 10,9 93,5 | 0 0 100,0 10 4,8 96,2
9 1.000.000 5.000.000 1 2,5 100,0 3 3,1 98,9 3 6,5 100,0 : 0 0 100,0 7 353 99,5
10 5.000.000 o} 0 100,0 1 1,1 100,0 0 0 100,0 o} 0 100,0 1 0,5 100,0

TOTAL 40 100,0 96 100,0 T 100,0 27 100,0 209 100,0




- 86 -

En la clase 6 de maguinaria y veh{culos donde la participacién  de
las internactonales en la exportacidn alcanza el 72% se observa gue sobre los
200.000 ddlares anuales se encuentran 6 de las 323 nacionales que exportan y
22 de las 96 internacionales. Esta clase concentra algo menos de la mitad de
las empresas internacionales que exportan, incluye la unica firma internacio-
nal con una exportacidn de mis de cinco millones de délares (IBM) y algo mas
de la mitad de las internacionales con exportacidn superior a los cien mil dé-

lares.

La clase 7 incluye las 3 empresas nacionales con exportaciones supe-
ricres a los cinco millones de ddlares. Se trata de las empresas siderurgicas
estatales. Con excepcion de la clase 8 gue tiene escasa significacion, esta
clase es la gue presenta la mayor proporcidn de exportadores nacionales peque-
fios. Tres de cada cuatro no alcanzan los mil ddlares mensuales. Esto explica
el hecho de que la exportacion media de las empresas internacionales sea mayor
que el de las nacionales no obstante la presencia en el sector de las empresas

siderurgicas.

Respecto a la clase 8 basta sefialar que las dos mayores empresas ex-
portadoras internacionales no alcanzan los US$200.00 anuales y que dDS'SélOLde
las 218 nacionales superon los US$200.000 sin aleanzir.el'milidn de  dSlares.

De cstas 218 nacionales 176 exportan menos de mil ddlares mensuales.

En todas las clases la proporcion de pequehas exportaciones {menos
de 12.000 ddlares amuales) es significativamente menor en las internacionales

qQue en las nacionales.

Para verificar la hipdtesis de que las exportaciones de volumenes pe
quefios podian tener un caracter esporadico, se analizd la salida y entrada de
firmas en el mercaod de exportacién entre 1967 y 1968, dimtinguiendo entre na-
cionales e internacionales y ademas entre exportaciones superiores e inferio-
res s US’1,000 mensuales., Estos resvltados tienen un caracter preliminar por-
que para 1968 se disponia del registro de empresas que habian exportado entre
los meses de Enero y Octubre ambos incluidos. IBs decir, las empresas que no
exportaron entre IEnero y Octubre se consideraba que salian del mercado y se in
cluian entre las que entraban aguellas que no exportando en 1967 lo hacian en

los primeros diez meses de 1868,

De las 938 empresas nacionales que exportaron en 1967, 497 dejaron
de hacerlo en 1968 (55%) y fueron reemplazadas por 473 gue entraron a exportar
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en 1968,

De las ko7 qué salicron, L27 habian exportado menos de US$12.000, es
decir un 86% de las que salieron. De las U473 que entraron, 415 exportaron me

nos de US$ 12.000, es decir, un 88% de las que entraron,

Las 427 que salicron y que cxportaban menos de US$ 12.000 represen-
tan un 73% de las gue en 1967 exportaron menos de US$ 12.000. Y las 70 que sa
lieron y que exportaban mas de US$ 12.000 representan un 20% de las  empresas
que en 1967 exportaban mas de USH 12.000.

De las 209 emprcsas internacionales que exporteron en 1967, 56 deja-
ron de hacerlo en 1968 (27%)}. De estas 56 empresas, 45 habfan exportado en
1967 menos de US$ 12.000. Esto es un 80%.

las 45 que solicron y que en 1967 exporiaban menos de USS 12,000 re-
presentan un 71% de las 63 que en 1967 exportaban menos de US$ 12.000, y las
11 que salieron y que en 1967 exportaban mas de USS 12.000 constituyen un 7,5%
de las 146 que exportaban en 1967 mas de USS 12,000,

Solo ocho empresas internacionales entraron a exportar en 1968, de

las cuales 7 lo hicicron con volumenes inferiores a USS 12.000.

En resumen, ¢l porcentaje de firmas gque salen es notoriamente mayor
entre las firmas nacionales que entre las internacionales (53% y 27%). En em-
bos grupos de empresa, la "desercidn" es notoriamente mayor en el grupo que ex
porta menos de US$ 12,000, Entre las nacionales, la relacidn es 73% contra
20% (mayores de US% 12.000) y entre las internacionales 71,0% contra 7,5%. En
ambos grupos de empresas y de tamofios la desercidn en términos absolutos es lo
suficientemente significativa como para dejor en evidencia que la exportacién
de manufacturas es, para un nimero importante dc empresas, una actividad coyun
tural.

En el parrafo siguiente se estudia la relacidn entre la  participa-

cidn de las empresas internacionales v el dinamismo de los sectores.

IV.3.6 - Relacion entre el dinamismo Ge los sectores y 1a participacidn

de las empresas internacionales

Une primere aproximacidn al problema es la busqueda de una  funcidn
econométrica gue relacione algin indicador de la velocidad de crecimiénto  de
eada sector con la participacion de las empresas internacionales en el sector.
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El resultacdo gue se obtiene por esta via a8l considerar los 35 secto-

res (dos éfgitos) en 1967 es el sipuiente:

X, = 725,72 + 16,O2X2 r, = 0,09 X; = Indice de crecimiento en
) 9,5 tre 1060 y 1967.
F
log X = 6,07 + 0,15 Log X, ©, = 0,04 X, = Participacidn de las em-
0.1k presass  internacioneles.
> en 1967.

En consecuencia, parece posible afirmar que no existe ninguna rela-
cidn entre el dinamismo de los sectores y la participacidn de las empresas in-

ternacionales en los sectores en 1967.

Estc hecho no impliece necesariamente que los sectores en gque predo-
ninan las empresas internaciconales hayan contribuide al crecimiento de las ex-
vortaciones en igual medida que los sectores a mayoria nacional. En  efecto,
en el calculo de esta regresién todos los scetores entran con igual  pondera-
cion, independicnte de la importancia que tengan en la pauta. Serfa posible,
por cjemplo, que aguellos sectores en que predominan las empresas internacio-
cales ¥y que experimentaron un erecimiento lento tuviesen poca importancia en
1z pauta y que al mismo ticmpo aguellos sectores en ‘que predominan las empre-
sas nacionales y que tuvieron también un crecimiento'lentoitéﬁiesen gran im-
nortancie relativa en la pauvta. Si sc dicsen esas condiciones, se tendr{a que
los scetores en que predomiran las empresas internacionales, tomados en conjun
%0, habrian contribuido mis que proporcionalmentc al crecimicnto de las expor-
taciones. Para verificar csta hipdtesis, sc compard la participacidn de cada
sector en el crecimiento de las exportaciones cntre 1960 y 1968 con 1a partici
pacion que ol sector tenfa en la pauta en 1960. ILos resultados se prescentan

cn ¢l cvadro 11.k.
Cuadro 1l.4

Participacion en el crcecimicento de las exportaciones de

las cmprosas internacionales. A nivel de dos digitos

Entre En

Participacion empresas internacionales
P & 1960 y 1968 1950

I HMenos de 25% 52,5 65,8
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e e e . Entre En
Participacion cmpresas internacionales 1950 y 1968 1960
% %
1) El resto propiedad mayoritaria cmmpresas estatales 28,0 11,5
7.6 - Metales comunes empleados en metalurgia 28,0. 1n,s
(2) El resto propiedad mayoritaria emprecsas privadas
nacionales ik,s5 54,3
5.1 - Elementos y productos gufmicos inorgénicos (1) b1
5.3 - Productos quimicos organicos 4,3 36,8
5.5 - Extractos curticntes y colorantes 2,1 -
5.6 ~« Aceitcs esenciales 3,8 10,4
5.7 = Abonos menufacturados {1) -
6.2 - Méquinas e instrumentos agricolas O,k -
6.4 - Maquinas y aparatos para industria textil 0,3 -
7.0 - Manufacturas de pieles y cueros (1) -
7.3 - Manufacturas de papcl y artfculos de papel (1) 0,6
7.5 - Manufacturas de mincrales prcciosos 0,6 (1)
8.1 - Muebles y accesorios 0,4 0,2
8.2 - Articulos para viaje - -
8.3 ~ Ropa hecha 0,k 0,2
8.4 - Calzados 0,3 0,6
8.7 - Articulos de uso 0,1 0,1
8.9 - Otros art{culos manufacturados 1,8 1,3
II Menos de 50% mayor o igual 25% 19,5 21,6
6.3 - Méqu%nas v aparatos para transpories y ele-
vqcion 5,1 1,2
6.6 - Maquinas y aperatos para otras industrias 5,8 1,8
7.2 ~ Monufactura de madera 0,9 2,0
7.8 - Manufactura de textiles 7,7 16,0
8.0 - Aparatos y materiales para instalaciones sa
nitarias y de iluminacidn (1) 0,6
III Mcnos de 75% y mayor o igual que S50% 1,1 6,8
5.4 - Preparaciones farmocéuticas y medicinales 1,k 2,7
5.9 - Pgoductos quimicos diversos 0,9 0,1
6.0 - Maquinas y aparatos eldéctricos (2) 5,5 0,7
6.8 - Vehiculos, sus piezas y accesorios 3,3 1,7
7.7 ~ Manufacturas de metales 2,6 1,4
8.5 - Instrumentos profesionales y cientificos 0,4 0,2

-



Cuadro 11.h4 (cont.)

Partici 16 int . 1 Entre En
articipacion empresas internacionales 1960 y 1968 1960
% %
IV Mayor o igual a 75% 23,9 5,8
5.8 - P%ésticos artificiales y resinas sintéticas - 1,3
6.1 ~ Maquinas motrices, sus piezas y accesorios 0,4 0,4
6.7 - Otras maquinas y aparatos 16,4 2,k
7.1 - Manmufacturas de caucho ) 0,5 -
7.4 - Hanufactwras de minerales no metdlicos 6,5 1,7
8.6 ~ Art{culos para escritorio - -
8.0 = Articulos de materiales adecuados para tale
lar, moldar; etc. 0,3 -
(1) 0,1%
(2) Incluye cmbarcaciones.
Se observa gue en alpguna medida se presenta la situacidn degcrits
¢n caracter de hipStesis anteriormente. &n especial; si al interior de los
sectores a mayoria nacional se distingue ontre aquellos en que las empresas

nacionales son privadas y aquéllos en gue son publicas,

Se constata, por ejemplo, que los sectores productos quimicos orga-
nicos, aceites esenciales y manufactura de textiles, que en 1960 representaban
%6,8%, 10,4% y 16,0% rcspectivamente, han contribuido con apenas 4,3%, 3,84 ¥y

7,75 respectivamente al crccimiento ontre 1960 y 1968,

Los sectores a mayoria nacional que han erperimentado un crecimiento
reletivo mayor son: exiractos curtientes y colorantes, midquinas e implementos
apricolas, maquinas vy aparatos para la industria textil, mdquinas y aparatos
para otras indusirizs. Kinguno ticne participaciones superiores al 6% en 1968

v tres de ellos tienen pariicipaciones inferiores al 3%.

Entre los sectores a mayor{a internacional que han experimentado wun
: 3 _ a - L PR =
sreciniento lento se destacan las preparvacioncs farmaceuticas y medicinales ¥

los plasticos, ambos con participaciones inferiores al 2% en 1968.
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En cambio, entre los sectores a mayorfa internacional que han experi
mentado un mayor crecimiento se encuentran los sectores de maquinas y aparatos
eléctricos, otras miquinas y aparatos y manufacturas de minerales no metslicos
con participaciones de 4,6%, 13,7% y 5,7% en 1568,

Como consecuencia de lo anterior, se gonstata que los sectores a
mayor{a internacicnal que representaban 86lo 12,6% de la pavta cn 1960 han con
iribuido con 38% del crecimiento entre 1960 y 1968. Los sectores en que predo
minen las empresas nacionales privadas que representaban 75,%h en 1960 aporta-

ron sélo 34% del crecimiento en el mismo perfodo.

Cuadro 12.4

Elasticidad de crecimiento de las agrupaciones de scctores

definidos de acuerdo a la participacidn de empresas internacionales

Participacidn  Participacidn
crecimienta Elasticicdad

P
1960 1960-1968
i) o
11 Sectores & participacion
mayoriteria del Estado 11,5 28,0 2,4k
12+I1  Sectores a participacion
mayoritaria de empresas
privadas nacionales 75,0 34,0 0,47

1II+IV Sectores a participacidn
mayoritaria de empiresas
internacionales 12,6 38,0 3,02
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Para apreciar mejor la diversidad de situaciones que se  presentan
al interior 6¢ los sectores a mayorfa nacionzl ¥y a mayoria internacional se
sgruparon los scetores de acverdo al {ndice de crecimiento. Se distinguicron
cuntro eategorias. ILa primera incluye los sectores que entre 1960 y 1968 cre
cicron con un incice superior a dos veces el promedio de los manufacturados,
in la segunds se incluyeron agquellos cue han crecido con vn {ndice superior
al promedic pero infesior a dos veces el promedio, Ia tercera incluye aquee
llos que han crecido menos que el promedio pero mas que la mitad del promedio;

i, da Mltima, los que crecieron menos que la mitod del promedio.
Para cade unn de osas custro catogorfas se calewld la participneion
¢e los distintos tipos de cmpresas.

Cuadro 13.4

Sarticipacidn de las empresas privadas nacionalecs, piblicas
e internacionaley en las azrvpaciones de sectores definidos

de acuverdo al I{ndice de crecimiento entre 196C y 1968,

Y W A ot A TR T A et W S e - —— —

?articipacién Tmpresas y NZZiziiizs Estateles | Internac.
Cateporias t :
1~ fndice I ) 2 promedio 2,7 53,5 56,8
II-2 pr.» Incice II ) I promedio La,0 — 58,0
1II- T promedic & Indice IIX > I pr./2 61,0 - 39,0
IV - I promedio/2 3 Indice IV 67,0 o 37,0

- - b R T e —

Se observe gue nientrzs log sectores en gue precominan las empresas
internacionales representan un porcentaje similar en las cuatro  categorias,
los sectores en que les empresas privadas nzciongles son mayoritarias aumen-
tan su participacion a medids que se avanza hacia las catcgorias wenos dinami

Cat.

& continuacion s¢ compara cl destino dc las exportaciones de las

zmpresas nacionales con el de las internacionales.,
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IV.3.7 - Destino de las exportaciocnes de las smpresas internaciocnales

Se estudidé para 1967 el destino de las exportaciones de las  ochenta
empresas internacionales que exportan mds de US$ 50,000 anuales. Estas empre-
sas, que representan aproximadamente un 40% del nimero de empresas internacio-
nales que exvortan productos manufacturades, contribuyen con el 90% del valor

de las exportaciones originadas en aquellas empresas.
Como destinos de exvortacidn se distinguieren:

Dl . Paises de ALALC
D2 . Paises desarrollados
D3 . Paises socialistas

D4t . Otros pafses en desarrollo

La distribucidn entre los destinos muestra la mavor importancia que
para estas empresas tiene ol mercado ALALC, En efecto, 64% de las exporta-
ciones van hacia ALALC, 3% hacia los paises desarrollados y 2% para otros
paises en desarrollo, no soecialistas. Para los paises socialistas la exporta
cidn es insignificante., Si se calcula la distribucién sin considerar IBM(ZS'T
que es la vnica empresa internzcional que exporta mis de cinco millones de
délares y que en 1967 destind su exportacidn en mayor proporcién hacia los
paises desarrollados, se observa que un 77% deo la exportacidn se dirige a D1,

un 20% 2 D2 v un ¥ a D4,

Al clasificar las empresas de acuerdo al volumen de exportacidn se
constata que se mantiene el mismo comporfamiento en todas las categorias. Los

resultados descritos aparecen en el griafico 5.

Interesa sabsr si la distribucidn observada es la resultante de¢ com-
portamientos similares a nivel de cada empresa o si existe una cierta especia-

lizacidn de ciertas empresas hagia determinados mercados.

Para analizar este aspecto, se clasificaren las empresas de  acuerdo
al porcentaje de su exportacidn que destinaban al mercado ALALC, esto para cada

clase de productos. Los resultados avarscon en el cuadro 14.4,

(25) Una de las ompresas internacionales que exporta para paises socialistas.
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DESTINO DE LAS EXPORTACIONES DE LAS EMPRESAS INTERNACIONALES
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Cuadro 1k4.4%

Clasificacion de las Empresas Internacionales
de Acuerdo al Porcentaje de su Exportacién que Destinan Hacla AILALC
(Porcentajes del Mimerc de Empresas)

Mmero DL® 75% | 112 504 | DL 2 25%

= A 2

Empresas D1=100% y< 100% | yDL < 75% | ybL < 50% n < 27
Clase 5 18 3%% &h - - 61%
Clase 6 38 37% W% & 5% Fh
Clase 7 19 32 36k - 165 &
Clase 8 5 Lo% 20% - - Lot
Totel 80 35% 3% % & 21%

Se observa que la mayor concentracidn de empresas aparece en las ca
tegorfas extremas (DL & 75% y Dl < 25%). Aquellas que exportan mds del 75%
a ATALC representan 60% de las empresas y que aquellas gue exportan menos del
25%, un 21%. Agquellas que dividen su exportecidn en proporciones comparables
entre AIALC v el resto del mundo representan sélo 10% del nimero de empresas.

La clase de los productos quimicos es la inica en la cual el porcen
taje de empresas con vocacidn exportadora hacia el resto del mundo, bésicame_rl
te hacia los pafses desarrollados, es mayoritaria,

En la clase de maquinaria y vehiculos, el nimero de empresas con
"vocacidén AIALC" es ampliamente mayoritaria. Destinan la mayor parte de su
exportacidn hacia AJALC el 92% de las empresas.

Interesa conocer la distribucién en valor de las exportaciones de
acuerdo al destino. E1 cuadvo 15.4 presenta esa informacidn para les mismas
cohente empresas y para las cuairo clases principales de productos.,,

4



Cuadro 15.4

Estructura de las Exportaciones de las Empresas Internacionales
de Acuerdo al Destino (Valor de las Exportaciones)

Dl D2 D3 D4 Total
Clase 5 23,85 68,%; 1,0% 6,% 100%
Clase 6 62,4% 34,1% 3,5% 100%
Clase 7 78,9% 21,1% - - 100%
Clase & 62,1% 28,4% 1,5% 8,0% 1004
Total &, 0% 34 ,0% _ 2,00 100%

Para poder comparar la estructura de exportacidn, de acuerdo a los
destinos, de las empresas internacionales con la de las empresas nacionales,
tenemos que hacer ciertos supuestos respecto a la representatividad que tie-
nen las cifras del cuadro 15.% para el conjunto de las empresas internnciona-
les.

Supondremos que esta estructura es representativa para el conjunto,
1o cual implica aceptar la hipdtesis de que las pequefias exportaciones  (10%
del total) se destribuyen de la misma manera que las grandes. Como se conoce
la participacidén de las exportaciones de las empresas internacionales en 1la
exportacidén total por clase, para el 88% de las exportaciones generadas por las
empresgas identificadas, gue suponemos representative del total de exportacio-
nes, y también se dispone de la distribucidén por destino para la exportacidn
total por clase, cstamos en condicicnes de calcular la importancia de la ex-
portacidn de las internmacioneles hacia ALALC respecto a la exportacidn de las
nacionales hacia AIALC (y hacia el resto del mundo).



Cuadro 16.%

Participacidén de las Empresas Nacionales
¢ Internacionales en la Exportacidén Hacia AIALC

Exp.ALALC

Exp.Total|Part.Empr. |Part .Emp. Part.Emp, | Part . Enp.

Mill.Dls.{ Wacion. % |Intern. % Miigfﬁis. Nacion, %|Intern. %
Clase 5 28,9 83,2 16,8 4,k 73,6 26,4
Clase 6 43,6 28,8 71,8 25,3 22,2 77,8
Clase 7 65,8 78,3 21,7 32,3 65,2 34,8
Clase 8 4,5 89,3 20,7 3,6 83,9 16,1
12,8 66,2 33,8 65,6 50,4 49,6

Se observa que, mientras la participacidn de las exportaciones de
las empresas internacionales en el total de exportacién es aproximadamente un
tercio, su importancia en las exportaciones hacia ALALC alcanza prdcticemente
un 50%. 8Si nos detenemos en la clase de maquinaria y vehfculos (6) que es. la
gque ha experimentado un mayor crecimiento, constatamos que las exportaciones
provenientes de las empresas internacionales representa un 77,85 del +otal
exporiado por Brasil hacia ATALC,

Para visualizar mds claramente la diferencia de comportamiento en
cuanto al destino de las exportaciones entre las empresas nacionnles e inter-
nacionales, en el cuadro sigulente se presenta la forma en que se distribuyen
las exportaciones de ambos grupos de cmpresas entre ALALC y el resto del mun-
do.
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Cuadro 17.4

Comparacidén entre el Destino de las Exportaciones
de las Empresas Nacionales ¥ Internacionales

Enpresas Fupresas
Maclionales Internacionales Total
AJALC |Rest,Mundo] AIALC |Rest.Mundo| AIALC |Rest.Mundo
% % % % % %

Clase 5 13,5 86,5 23,8 76,2 15,2 84,8
Clase 6 46,3 53,7 62,4 37,6 58,0 42,0
Clase 7 40,8 59,2 78,9 21,1 49,2 50,8
Clase 8 84,5 15,5 62,1 37,9 80,0 20,0
Total 36,2 63,8 64,0 36,0 46,0 54,0

Observamos gue del total de exportaciones de manufacturas brasile-
fias un 4&) vo hacia AJALC. Mientras las empresas internacionales destinan un
64% hacia ALALC, las nacionales destinan sélo 36,2%, Esta "vocacidn  AAICH
de las empresas internacionales sélo no se manifiesta en el caso de los pro=-
ductos quimicos (clase 5}, de los cuales la mayor parte se destina hacia el
resto del mundo.

Los principales rubros de exportacidn de las empresas nacionales hg
cia los paises desorrollados son mentol (531 NEM, 0,29 US$/kg), extracto de
acecia negra (550 NEM, 0,12 US$/kg), aceites esenciales(560 NEM, 2,28 US$/kg),
productos siderirgicos (760, 761 WBM - aproximadamente 0,10 Us$/kg), textiles
de algoddn (780 NBM, 0,56 US$/kg) y textiles de sisal (767 MEM, 0,25 US$ /ke).

Se trata, en todeos los casos citados, de productos en los cua.ies 1a
ventaja comparativa de Brasil reside en la disponibilidad de la materia pri-
na. Se observa ademds que se trata de productos de escaso valor por unidad
de pesp. Lo que parece mds grave es el hecho de que, con excepcién de los pro
ductos sidertdrgicos, se trata de rubros en los cumles las perspectivas de cre
cimiento aparecen l:lmitada.s(as) . -

(26) Ver monografias respectivas.
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En el contacto con los industriales exportadores, se observdé, sin
embargo, un fendmeno gue conduciria a pensar que existen posibilidades de que
en algune medida se modifique la situacidn deserita, Es decir, que se eleve
el nivel de elaboracidn de los productos exportados por las firmas neciona-
les hacia los mercados desarroliados. En efecto, algunas Tirmas naclonales
importantes, por el volumen de produccidn y por el nivel tecnolégico avan-
zado en relacidn con las otras firmas nacionales, han iniciado exportacidn a
USA de productos mds elaborados téenicamente que los mencionados mds arriba,
camo pistones para motores de avidn, tornos, planchas y 1dminas demadera,ecte,
Y 1o que es mds importante, estdn asignando gran importancia a la  expansidn
de las exportaciones hacia ese mercado 21 .

Estudiar en detalle las condiciones en que se efectdan esas expor-
taciones como asimismo las dificultades que esas firmas han debido enfrentar
vy estdn enfrentando para penetrar en el mercado americano, podria ser de gran
utilidad pars el disefio de una politica agresiva de penetracidn en ese merca-
do,

Ademds de la ventaja evidenmte del tamafio; ese mercado tiene el atrac
tivo de que constituye uno de los medios mds eficientes pora incentivar a la
industria nacional, no sdlo a alcanzar un nivel satisfactorio de efieiencia
en un momento dado, sino, lo que es mds importante aun, a creaxr condieiones
adecvadas para el perfeccionsmiento constante de las condieiones de  produc-
cién,

En 1o que se refiere & las exportaciones de las empresas interna-
cionales hacio los pafses desarrollados, interess cen particular estudiar con
més detalle el grupo de empresas que destinan mds del 75% de su  exportacién
hacia esos palses. Estas cmpresas estarfian vendiendo en los mismos mercados
que filiales o matrices ubicadas en otros continentes,

(27) Puede ser sugestivo el hecho de que estos empresarios son los mismos que
representan al sector industrial en la Comisidén de Exportacidén de Pro-
ductos Mamufacturados creada por la Secretarfia de Haciends del Estado de
880 Paulo en 1969.



« 100 -

Se trate de 17 empresos, de las cuales 11 exportan productos quimi-
cos. En términos de volumen, 10 exportan menos de US$ 100,000, cinco entre
US$ 100,000 y US$ 500,000 y dos mds de US$ 1.000.000.

Ios productos principales son: perforadoras (Us$/kg 14), penicili-
na {Us$/ke 27), tetraciclina (US$/kz 20) y ferro nfquel (Us$/kg 0,80). El pre
cio medio de los productos quimicos exportados por Arasil es de USS/kg 0,39 ¥
el de las méquinas es de US$/kg 1,15.

los precios relativamente altos de los productos mencionados deter-
minan que los costos de transporte no constituyan en esos casos un obstdculo
significativo para la posibilidad de concurrencia.

los precios medios del conjunto de productos manufacturados expor-
tados por Brasil en los afios 1966, 1967 y 1968 fueron US$ /kg ©,36,Uss/kg 0,18
vy USS /kg 0,26, respectivamente.

A contimuacidn se compara la situacién relativa de las filiales ins
taladas en Brasil respecte a otras filiales de las mismas empresas internacio

nales.

IV.3.8 - Posicidn Relativa de las Filiales Instaladas en Brasil Respec
to a las Otras Flliales

En este pdrrafo se intente sintetizar las impresiones e informacio-
nes recogidas en el contacto con las nmayores crpresas internacionales expor-
tadoras, en relacidn con las vinculaciones y la posicidn de las filiales ins~

taladas en Brasil respecto a otras filiales y a ia matriz(es).

La primere caracteristica en comin de estas empresas es el hecho de
pertenecer practicamente en un 300% a la organizacidn internacional respecti-
va. Se trota entonces de inversiones directas de la matriz y no de inversio-

nes de participacién con empresas locales.

(28) las veintiuna empresas internacionales encuestedas representan aproxima.-
damente un 70% de la exportacidn de manufacturas de las empresas interna
cionales, Se utilizerd la nomenclaturs de metriz y filial para dar mayor
claridad a la exposicidn., En algunas de las industrias encuestadas, se
hizo nencidn a ciertas caracteristicas particulares de 1la empresa que
harfan que la utilizacién de esas denominaciones fuera poco rigurosa.
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Le tereera rozdén mencionndn en orden de importancia, era cl hocho

"

dec gue las piezas o umaterias prinas importadas tenisn un  coste superior ol
oue podion obtoner en los paises de origen. Lo incideneio de este difercncizl
fe costo era nenor para cfeectos de exportecidn debido o la existeneia  del
drorrebaek.  Ia Inportancin one estas cupresas dabon ol bucn funecionanento de
esto frongquicia se nanifTiesto elaranente con ¢l hecho de quc la mgyor parte de
los cxpedientes de drav-back gue se proccsaron en 1967 y 1968 correspondion 2
productos fabricedos nor enpresas intcrnacicnales(29 . Paro visuclizor uds
clormiente la simnificaeifn de este aspecto conviene sefialar que la corponen-
te importada de los productos mamufacturados cxportados que se han acogido &
Aranr-hock aleonza en promedio un 28,0ﬂ. Si se consideran golanente aguellos

cue se exportan o ALALC el porcéntaje pasa a 32,05,

E1l Gnico Tactor de produccidn menrcionado corio presentondo wn  costo
245 bojo que en los paiscs desarrollados cra le ticno de obra. Si la compara-—
cibn se hoefa con térainos de costo hororio, los opiaiones cran  coineidentes.
51 se introducfa el clemento vrocuctividad, la unaninidad desaparceia. In gual
guicr easo la opinida debia eclifiecarse por ol heeho de que los proccsos de
Sobrieceidn empleedos on Brosil eran nenos sutomatizados ouc los enpleados fug
ro. Lo obra comparacidn sovre la cusl existis zecuerdo sc referis a  Brasil
versus los plantas iastelodes on Asia Orieatal., Respecto o esos poiscs, cl

costo de la nano @z obra en Brosil ora signifiecativonente superior.

Bl hecho de cue los costos de produceidn en Brasil fuvesen superio-
res o los de los otroes filiales en pafscs desarrolledos y que se identificase
cono razfn princinal lz diferencic cn las cseglas de produccidn, esté Intinc.
dente ligado ol nroblenn de las restricciones de nereados. En ciecto, TEes~
paeto a las restricciones esvontualnentce irmpuestos por la notriz, se reeibies
roa tres tipos de roespucstas quc se emunclan en orden decreciente de frecuen

cla.

i

(29} Ver encio 2.
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- La empresa internacional efectda una distribueidén de los mercados
¥ 2 1la planta de Brasil le corresponde América Latina.

- La erpresa de Brosil puede concurrir en cualquier mercado siempre
que sus costos scan competitivos,

- La empresa de Brasil recibe pedidos de exportacién de la organiza
cién central de ventas, la que posteriormente los distribuye de acuerdo & la
situacién del mercado internacional. La empresa de Brasil no necesariamente
conoce el destino final de sus exportaciones.

Si se acepta el supuesto de que los costos de fabricacidén son mayo-
res en las filiales de Brasil, se debe concluir que las posibilidades efecti-
vos de exportacidn de esas empresas estén condicionadas a la existencia demer
cados en los cuales esas cmpresas tengan facilidades taerifarias (ALAIC), 0 bien
2 que lo organizacidén internacional, por consideraciones de largo plazo,acepte
subsidiar la exportacidn desde Brasil a mercados en los cuales otras plantas
tendrian mejores condiciones econdémicas de sbastecimiento. Eviddntemente 1la
estobilidad del flujo de exportaciones es extremandamente precaria en este se-
gundo casgo.

Las ecifras expuestas en el péArrafo anterior muestran que en la pric
tica las empresas internacionales concentran la moyor parte de las exportacio
nes en la zona de ALALC,

El hecho de gue sea la escalea de produccidn uno de los factores bé-
sicos en la capacidad de concurrencia, deja en evidencia que la polftica de
divisién de mercados establecida por las empresas internacionales se manifies
ta verdaderamente en el nomento en que se dimensionan las plantas. Las even-
tunles restriceiones "ex-post” s8lo comsolidarfan une situacién que,en lo sug

tantivo, ya estarfa definida.

La implicacién que esto tiene desde el punto de vista de una estra-
tegin de exportaciones consista en el hecho de que la fase en que el Gobierno
puede realmente crear condiciones fovorables para la exportacidén es aquella
en que se define 1la c¢apacidnd productiva de las plantas: exportar en base a
subsidios otorgados a empresas intrinsecamente no competitivas constituye sé-

1o una solucidén de corto plazc.
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Las perspeetivaos <o las exportaciones de estas erpresas hacia ALALC
estén condieionadas en parte por las negociaciones entre los paises ¥y en par-
te por lo posieidn relotive de las filiales instzalodas en Brosil respecto o
los obras filiales de las misnas crpresas ubicadas en otros paises nicwmbros de

ALALC,  Aubos factores parecen, adeinds, estar relocionados entre sf.

De las veintiunze eipresos encuestados, s%Yo en unn se daba ¢l caso
de gue la filial ubicada con Brasil exporteba menos que otros filiales ubica-
das en ALALC, En seis cosospyen que varias filiales ubicadas en ALALC  tenion
retividedes de exportacidn, se presentaba la situceidn de gue lz filial enBra

i1 ers la nds importante en volunen de actividades. En ocho casos habfa va-

7]

rias filinles en ALLLC, pero sdlo la de Brasil exportaba; y en seis,la f£iliad
de Brasil era 1o Gnica que existis dentro de ALALC, Lo relacidn anterior po-
dria interprctarse en el sentidn de que, en general, las filiales instalodas
en Bresil ocupan una posieisn de predominio cn el drea de las exportaciones

dentro de la zona de ALALC,

Bg cvidente que esto conelusidn tiene un cardcter preliminar en la
iecida en que los informeciones se obtuvieron solemente de ejecutivos de plen
tas insteladas en Bresil., Isto situceidn s3lo podria ser superada zi se efec
tunsen estudios corporebles nor 1o nenos en Arpentina y Héxico, gue son  los

v 'y » 4 »
paises que parecen tener, junto con Brosil, el noyor mimero de empresas inter

noeionales orientadas hacio ls produccidn de uwanufacturas.

IV.h - Resunen y Perspectives Fubturss

IV.h,1 - Introduyecidn

4

In los plrroafos anteriores sc ha visto que:

a) La inversidn proveniente del exterior se coneentra en 1os secto-
res nds dindnicos de la industrie de transformacidn.

b) Las erpresas internacionales parecen poscer condieiones mds favo
rables quc las nacionales pora la exportecidn de manufacturas.

¢) Una de cada cuntro enpresas internacionsles tiene actividades de
exportacidn y wna de eandn dos de las que exporten 1o hace con valores inferip

ros 4 1os 25.000 dilares anunles.
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d) Las exportaciones de manufacturas provenientes de estos erpresas
representan un tereio de las exportaciones de nmanufacturados de Brasil y 1la
mitad de las que se destinan a ALAIC,

e) Mientres las erpresas nacionales destinan la nayor partede la ex
portacidn hacia los pafses desarrollados, las internacionales manifiestan pre
ferencia por ALAIC,

£) El contenido teenoldgico de los produdbos exportagdos por las en-
presas internacionales es significativamente meyor que el de los  exportados
por las empresas nacionales.

g) Le exportacibn media por empresa es significativenente nayor en
el caso de las empresas internacionales que en el easo de las nacionales.

h} Entre los sectores de exportacidn én gue prodominan las enmpresas
internacionoles coexisten algunos de répido ereciniento con otros de crecimi
ento lepto.  Tonmedos en conjunto,ilos sectores en que predominan las empresas
internacionales hoan experimentado un ereeimients sensiblemente mayor que aquel
los en que predominan las eupresas nacionales.

i) Las filiales instaladas en Brasil presentan en general dos des-
vontajos claras respecto a las matrices o filieles instaladas en los paises
desarrollados que abestecen el mercado mundial de manufacturas: i) no ‘desoys
rollan actividedes de investigoeidn tecuoldgica; il) tienen escalas de produc
cifn mercademente inferiores.

j) Lag filizles insteladas en Brasil parccen estar en general enuna
situacisn mds favorable en cuanto o escala de produecidn y en cuanto a grado
de eloboracidn de lo produccidn, que las otras filiales de las nismas empre-

sas instalodas on otros poises de Anérico Latina.

A partir de los sntecedentes anteriores, se formulan & continunaclén
algunos hipdtesis respecto ol papel que pueden desempeiicr en los priximos afios,
en 1o gue atefle o la exportacidn de nanmufacturas, las enpresas, internaciona-

les instzclaedos en Brpsil.
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IV.h,2 - Definieidn de cateporiss de enpresas internacionales

Se definen primero cuabro cateiorias de empresas internacionales

que servirdn pera caracterizor las distintos hipdtesis.

- "prinera generceidn”: serfen aquellas que se instelaron on Brasil
toniendo eono objetivo bisieo abastecer el nereads interns. Esauemdiicamente
se podria afirmox que estas erpresas corresponden al perfodo de sustitueidnde
Liportociones previo a la iniciacidn del proceso de integracidn. Lo que defi
nirfe esto cttegorio seria el hecho de que lo Cimensidn de las plontas, 1los
procesos de Tobricacidn y las lineas de produceidn fucron definidos en funcidn

de los ecaracteristiers del mercads interno.

s "gegunda generacidn': la iniciacidn del proceso ce integracidn re
rional eonduee & una sustitueisdn de inportoeiones a escele del conjunio de los
pefses que integren el proceso. Las eupresas internscionzles gue antes expor
taban para esos paises, para no perder csos mercodos se instalen en la regidn.
an esta categoria se incluirfan las nuevas plantas de los empresas que ya es-
teban en lo regidn y les emreses que se Instalen & partir del nonents en que
ven lo posibilidad de nercodos ampliados. £L ipucd que los de la “primers ge
neracidn”, estas empresas dardn preferencic e aguellos pafses de mayor dinen-
sién en términos de merecdo, Estas empresas de la "scpunda generscidn”  ten-

drén wn notivo adieionnl pers ecntrer la sicncidn en los pafses "mayores”.

Estos nafses dispondrén dc wn "stock” de empresas internneionales de
la priners gencracidn, que hebrén contribuido a desarrollar una infraestruc -
ture teenoldgica que minimizerd los yiesgos téenicos de funcionaniento. Lo
cue definirfa cesta categoriz seria cl hecho de heber dinensionado las plantes

y ecseoazido los productos ¥y procesos en funeidn del nmercado regional.

- "fercers gonereeidn”: serfon aquellas ermresas que, instelades en
Brasil, dispondrian Ce plantas disefiadas en funcidn de mercados supra reglong
les. Sc tratards de chastecer el mercado de peises en desarrollo de  otros
eoitbinentes ¢ inelusive el de pafscs desarrolledos.Ademés del Mercado Alale.
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Estas tres generaciones de empresas se diferenciarfian entre s{, basica-
nente, en términos de la escala de produceidn; marginalmente, en términos del tipo
de tecnolozfa utilizadn; y, eventualmente, respecto al tipo de produecto fabricado.
Tendr{fan, sin embarso, una caracteristica esencial en comfin: serfan ampresas depen
dientes de las natrices en lo que se refiere al proceso de desenvolvimiento teeno-
16zico. En el moménto en que guperasen esta linitoeién pasarfan a formar parte de
la "cuarta generacién'.

- "euarta generacién”: estarfa formads por empresas cuys caracteristica
més irportante seria la de efectuar desenvolvimientos teenolédricos en el pafs. En
cuanto al eriterio de dimensionamiento, lo nis probable serfa que fuese orientado -
al rercado regional o supra regional. Se trataria entonces de empresas internacio-
nales que habrfan descentralizado el proceso de innovaeién tecnolbgica.

Pars fornar parte de esta categorfa no bastarfa la existencia de labora
torios en que se desarrollaran investigaciones subsidiarias de los laboratorios cen
trales, sino que serfa neceseric que la concepeidn de los nuevos productos o procgy
sos ge efegtuase en el pais.

V. 4.3 - Perspeetivas futuras

En hase a las informaciones obtenicas en contactos con las erpresag y
utilizando las informaciones estadf{sticas disnonibles, se puede afirmar que en la
actualidad, en Brasil, la mayor parte de 1a§ enpreses internacionales  pertenece-
rfant & la prinera peneracidn. Un cierbo ndmero de ellas tendrian proyectos que les
permitirfan pasar a formar narte, en los préxinos ahos, de la segunda generacifn.
S6lc una empresa dispondris de una planta gue podris incluirse en la tercera gene-

racidn, 29/

ég/ Esa erpresa, que es8 la finica que destina la nayor parte de la produceién a le
exportecibn y qye, adends, esta exportacién estd destinadas principalmente a
los pafses desarrollados, declarS que suas costos de produccién son superiores
a los de las filiales instaladas en los pafses desarrollados y que si la ma-
triz acepta mantener este flujo de exportaciones es por razones que van . mis
ell4 de consideracionee econdnicas de corto o medisno plago.
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El papel que desempefien en los préxinos anos las erpresas internacicna-
les en la exportacifn de manufacturas dependerd, en grado importante, de la rapi-

dez con que estas empresas avancen en términos de "gencraciones”.

Para estimular la evolucién desde la primera a le segunda'generacién” |,
Brasil parece estar en una buena posicién relativa dentro de América Latina.Conso-
lidar esa evolucidn significarfa acelerar el nrocesc de sustitucién de irportacio-
nes a nivel regionsl. Una vez efectuada esa sustitucidn, el crecinmiento de las ex-
portaciones estaria condicionado por el erecimiento del mercado latinoastericanoc.los
factores que determinarfn el plazo en que se produzca esa evolucién serdn en buena
medida las reglas del jueyo que el Covierno establezea para les arpliaciones de
las plentas existentes y para la instalacidén de nuvevas plantas y la rapidez con que
evolucionen las nerociaciones dentro de ALAIC,

El paso de la sesunda a  la tercers ceneracién requeriria que  Brasil
presentera mejores condiciones gue pafses desarrollados o en desarrollo para abas-
tecer el mercado muntial de ciertos productos manufacturados. Algunas enpresas ma-
nifestaron que en este momento el problema ya se ha planteado concretamente ¥y que
las principales posibilicades alternstivas de Brasil exan los paises cdel Asia Ori-
ental; Japbn, China nacionalista, Hong-Kong, Corea del Sur e India,principalnente.
La evolucién de los Gltimos afios parece nostrar que, haste shora, las deeisiones
han recafdo sobre esos paises.

Si esa tendencla se mantuviese, el objetivo mids ambicioso que podria
plantearse serfo entonces el nercado de ALALC, el que Brasil compartirfs fundamen-
talmente con las exportaciones de manufacturas provenientes de Arpentina y México,
poises en que, por lo demds, estén ubicadas la mayor parte de las filiales de las
erpresas contactadas en Brasil.

8i las negociaciones de ALALC no evolucionaran con mayor rapidez que en
los (ltimos afios, se tendria que aun la exmansidn al interior de ese mercado se-
ria linitada.

En cualquier caso, ya sea que vredominen las ermpresas de la segunda o
tercera gevneracidn, se nantendria la subordinacién tecnoldépica de las filiales a
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las natrices y, en consecwencia, muy probablenente, los preductos exportados  por
las enpresas des®e Drasil serfan, dentro del conjunto de lineas de prodwecién de

1la erpresa internecicnal; los nenos avanzados tecnoldgicanente,

Respecto a las empresas de la "cuarta generacidn", no parecen existir
hasta shora experiencias concretes en paises en desarrollo. Un requisito necesario
para el advenimientc de esa cuarta peneracidn pareceria ser la existencia .. en el
reis de una infraestructura de investigacién tecnolégice y cientifica capaz de com
Pplenentar la labor de los laboratoiros de "punta” que vequeririan las empresas de
la "cuarta generaeibn”. Sin embargo, tarmoco existen antecedentes sobre pafses que
Payan logrado montar esa infraestructurs de investigacidén sin fortalecer las erpre
f88 nacionales ecapaces de incentivar y utlilizer esa infraestructura. Ahora bien,los
antecedentes expuestos anteriornente muestran que las 'émpresas nacionales, en fene
ral, exportan productos nanufacturados de escasc contenido teecnoldzico y, adenés,
han experimentado un ritmo relativomente nodesto de expansidn en las exportacicnes

Siendo la exportacién unc de los incentivos més eficientes nara la inno
vacifn teenolfzica, especialnente en pafses en que la concurrencia en el mercado in
terno es linmiteda, el razonamiento anterior nos conducirfa a la conclusién de que,
de wmantenerse las tendencias detectadas para los (itimos afios, en particular la
referente al escaso dinamismo y contenido teenoldgico de las exportaciones proveni
entes de las ewpresas nacionales, las posibilidades de gde Brasil aunente las .€%-
worvaciones de productos manufacturados hacia el nereado extre resional no gon ex-

trenadonente Tavorables.

En resunen, para awentar las exportaciones de productos manufacturados
haeia los paises desarrolados, Jrasil deberia fortalecer las enpresas nacionales
en sectores espeeificos y, al nismo tiempo, intentar influir en @l sentido de que 1n
las eppresas internaclonales modifiquen su estratesia de exportaciones y delepuen
en plantas ubicadas en el pais el abastecimiento de mereado extra regionales. Sise

considera que este tipo de influencia tenderi a ser ejercida simultdneamente por ai
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versos paises de América Letina y de otros continentes, se llegarfs Tinalmente a
la conclusifn de que la exportacién de manufacturas brasilefias hacia los pafses de
sarrollados dependerd, pineipalnente, de la capacidad de reaccifn de las  empreses

nacionales para alcanzer condiciones reales de concurrencia respecto al mercado in
ternacional.
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V - TRANSFERENCIA DE TECNOLOGIA Y EXPORTACION DE MANUFACTURA

V.1l - Introduccidn

Este capitulo tiene por objeto:

1) discutir 1a relacidén entre transferencia de tecnoclogfa y exporta
eién de manufacturas;

ii) presentar antecedentes respecto 2 la legislacidn y al gasto en
que incurre Brasil por concepto de pago de royalties y asistencia técnica al
exterior. Comparar estos gastos con los efectuados por paises desarrollados-g
con los realizados por las autorldades locales en investipaciones a ser efec-
tuadns en el pais; y - -

iii) formular el problema de seleccionar sectores prioritarios en ma-
teria de apoyo teencldgico.

Parn dar mayor concisidn al andlisis se utilizard camo  definiecidn
de tecnologin el conjunto de conocimientos necesarios pora: disefiar un pro-
ducto, concebir el proceso de fabricacidn, disefiar la planta industrial res-
pective y operarla,

En lo que se refiere a los canales de transferencia, se pondrd el
énfasis en los acuerdos entre empresas; sean éstas nacionnles o internaciona-
les (1). ‘
El concepto de manufacturas subyacente en la discusidén serd el mids
restrictivo de los que se utilizon habituaimente (2).

(1) "Ia transferencia de tecnologia fue considerada tanto o mds importante
que el flujo de capitales para estimular el desarrollo econdmico. EL Se-
minario acogid favorablemente las recientes iniciativas adoptadas por Na-
ciongs Unidas cn el sentido de efectuar estudios sobre los diversos aspec
tos de los acuerdos entre empresas poara la transferencia de tecnologfa”
Conclusiones del Seminaric sobre Inversiones extranjeras en paifses en
Desgrrollo (Amsterdam, febrerc de 1969). E/4664; 12 de moyo de 1969.

(2) Anexo 1, Alternativa 5.
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V.2 - Relacién Entre la Transferencia de Tecnologfa y la Exportacién de Manu-

facturas

V.2.1 - Planteamiento del Problemas

En el primer per{fodo de sesiones de ls UCTAD se aprobé wna recomen
dacién em la que se exhortaba a los palses desarrollados y en desarrallo g la
adopeidn de medidas que Facilitaran la transferencis de tecnolosis en direc -
cién a las economfas en desarrollo., En la misma ocasién se supirié la necesi-
dad de crear condiciones favorables s la exportacidn de manufacturas por par-
te de los pafses en deserrollo, las que deberfan orientarse en parte hacia
los palses desarrollados (3 ).

El problema consiste entonces en competir en el mercado internacic-
nal de manufacturaes, en poder de los paises desarrollaedos, con uns tecnoloxis
parcialmente proveniente de los palses desarrollados. La competencia puede te
ner lugar ya sea en los hercados de los psises desarrollados o bhien en merca-
dog de paises subdesarrollados, actualmente abastecidos por las econouias in-
dustrializadas.

A diferencia de lo que ocurre en 2l mercado mundial de productos
primarios, la capacidad concurrencial no estd determinada por la disponibili-
dad de recursos naturales, sino por la capacidad para transformaerlos.il cono-
cimiento tecnolérico involucrado en el proeceso de transformacibén es creciente
7, pof lo tanto, no basta cdisponer en un momento dado del conoeimiento de las
téenicas en uso, sino gue es imprescindible contar con la capacidad para per-

feccionarlas.

V.2.2 - Hecesidad de un desarrollo tecnoldrico local

Si acentamos la hipbtesis de que la tecnologia importads tendri un
cierto costo pera los palses receptores,para poder competir en el mercado in-
ternacional en aquellos sectores que utilizan teenolosia immortada hadrd que
ecommensayr este costo por medio de los olros factores que intervienen en la

capacidad de concurrencia.

(3) hctas de la Conferencia de las llaciones Unidas sobre Comercioy Desarrollo,
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En el razonamiento que sizue se hari abstraccién de dos de estos fge-
tores: los subsidios otorsados a los exportadores de los paises en desarrollo
¥ las restricciones que pueden imponer los pafses desarrollados e las importa
ciones provenientes de los primeros. No se tomd en cuenta los  subsidios por
dos motivos: (i) es un instrumento de que disponen y que aplican en pgrado més
o menos semejante todos los pafses que concurren al mercado internacional, y
(11) dif{cilmente un pals puede basar su politica de exportaciones,en el lar-
fo plazo, scbre la base de alterar artificialmente, en forma sipgnificativa,al
costo de los factores de produccibn.

Respecto a las restriceciones, se pueden distinpuir dos casos: las
cugntitativas, que limitan el volumen posible de importar, y las que actlan
aumentando el precio del producto importado, De persistir las primeras, gran
parte del probleme en discusién desaparece., Simplesmenie no habré exportacio-
nes significatives de manufacturas hacia los pafses desarroliedos. Las sepui-
das {lenen como consecuencia agravar la situacién que se analiza mds adelan-
te. 5i se supone que estas restricciones tenderén s aumenter, a partir de un
cierto 1{mite tambiér perderi sentido el problema en estudio,

En cuanto a los otros factores considerados, se intenté sintetizar
las impresiones recogidas en el contacto con los industrisles exportadores.
Algunas de las afirmaciones tienen solamente el darficter de hipbtesis sujetas
a verificacibn empirica. Un trabajo sistembtico en ese sentido a nivel de pro
ducto especifico parece extremadsmente necesario.

Ademis de la disponibillidad de la tecnologia, se pueden sefialar es-
quemfticamente los sifuientes factores determinantes del poder de eoncurren-
eia:

a) Canales de comercializacién y asistencia téeniecsn

b) Escals de produccién

¢) Costo de la mano de obra

d) Costo del capital

e) Costo de los insumos importados

f) Costo de las materias primas locales, ¥

) Orpanizacién empresarial.
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En primer lugar, conviene recordar la comparacién efectuada enIV2.2
entre la situacidn de las empresas internacionales instaladas en Brasil y la
de las nacionales. Puede suponerse que ambas estdn en la misma sitvacidén res-
pecto g los factores: costo de la mano de obra, costo de los insumos locales
¥ costo de los importados. Ins filiales de las internacionaleé se encuentran
en igualdnd de condiciones que las matrices o filiales inataladas en paises
desarrollados respecto a canales de comercializacidn y asistencia técnica(l)},
¥ posiblemente en lo que se refiere a organizacién empresarial.

En lo que se refiere al costo del capital, tienen la posibilidad de
cambinar, en la proporeidn adecundna, los mecanismos financieros existentes ,
tamto en los palses de desarrollados como en los - subdesarroliadoes (5). En es
te sentido, se encuentran en superioridad de condiciones respecto de las em~
presas locales.

Ia escala de produccidén de las filiales en Brasil es menor que 1la
que utilizan las matrices o filiales en los paises desarrollados (6). La ven-
taja respecto a las empresas brasilefins reside en este aspecto;, en el hecho
de que, gracias a la disponibilidad de redes internacionales de comercializa-
cién, pueden permitirse dimensionar las plantas iniciales con vistas a merca-
dos mids amplios que el de Brasil. Esto no significo que esta posibilidad se
materialice en un gran minero de casos. Posiblemente esta prerrogativa jue
gue, en maoyor medida, pora las ampliaciones de industrias que para la planta
inicial,

(4) Todas las filinles de las empresas internacionales encuestadas recurrian,
aungue en grado variable, a los servicios de comerciglizacidén de las re-
des internacionales de la empresa. Ver 4.38

(5) la mayor parte de las empresas internacionales encuestadas recurre a los
mecanismos financieros para la exportacidn esteblecidos por los organis-
mos locoles.

(6) Con excepcidn de una planta productora de dmnibus, en todos los casos las
vrlantas eran notoriamente inferiores a las respectivas matrices.Ver 4,3.8
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Ias cmpresas internacionales pricticamente no utilizan  tecnologia
local (7), y suelen no resentir el costo de la tecnologin importada desde las
matrices. Puede suponerse que la tecnologfa asi transmitida ha sido totalmen-

te amortizada en los aflos anteriores por la matriz.

En resumen, las empresas internacionnles instaladas en el pais ten-
drian ventaja respecto a las locales en los factores a), b), d) ¥y £), ¥ una
situacidn similar respecto a c¢), e) ¥y £). En el caso de estos tre: Ultimos
factores, el costo efectivo para el industrial dependerd de la eficiencia con
que se los utilice. Esta eficiencia dependerd, a su vez, de la tecnologia em-

Pleada y de la organizacidn de lo empresa.

Al comparar la posicién relativa de las empresas locales respecto a
las empresas que gbastecen €l mercado internaclonal de manufacturas, que en
seneral serdn las mismas que proporcionan la tecnologia a las empresas loca-
les, conviene distinguir dos formas de tecnologia importada que tienen impli-

caciones diferentes sobre la capacidad de concurrencia (8):

(1) Adquisicidn de equipos y/o proyectos de ingenierfa. En este ca-
so lo vinculacidn entre el proveedor y la industria local termina {salvo para
efectos de mantencidn o reposicidn de piezas) en el momento en que se reciben
los equipos y/o el proyecto, La responsabilidad de la produccién recae exelusiva-
_zﬁente\en el comprador,quien podrd modificar dgnirir de ciertos limites el disefo
del producto y/o el procese de falricacidn.En rzhernlen este caso el prevvedor

no sexi un concurrente en el mercado internacional de los productos fabricades

(7) ver %.3.8.

(8) Lo simplificocidn que implica la distincidn de estas dos formas de impor-
tacidn de tecnolopgia se justifica sdlo por tratarse de un andlisis de ca-
rdcter general. Bn determinados sectores la situacidn puede ser bastante
menos esquemdtica. Para una discusidn detallada sobre las categorias de
know-how utilizadas en la industria, ver "Conocimiento téenico necesario
para la industrializacidn de paises poco desarrollados y obstdculos que
se oponen a su transferencia”. E. Orosco {consultor), (ST/ECIA/Conf. 23/
L.12). Para estudios sectoriales sobre el tema, ver: "la tecnologia en la
industria siderirgica latinoamericans y factores que han dificultado su
transferencia del exterior" (ST/ECIA/Conf. 23/L. 34}, A, Martijena (con-
sultor) y "Problemas que requerem investigacdo do exterior". L,Correa da
Silva (consultor). (ST/ECLA/Conf. 23/L.4%) y "0 nivel técnico e as modali
dades de transferéncia de conhecimento téenico do exterior na  indistria
gquimica do Brasil", Kwrt Politzer (consultor). (ST/ECLA/Conf. 23/L.48).
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vor el industrial nacional (9). Esto signifTica gue cuando la importacidn de
tecnologio se manifiesta bajo esta forma, el influstrial nacional no queda en
situvacidn de inferioridad, al menos por este concepito, respecto a industrias
que adquieran los nismos equipos y/o proyectos de ingenierfa en pafses desa-

rro)lados.

(i1) Adquisicidn de licencias de fabricacidn de un producto determi
nado mediante procesos de Ffabricacidn y/o equipos derinidos por la o las fir-
mas que otorgan las licencias, BEa este caso, en general, el pcgo se  efectda
cormo porcentaje de las ventas del producto. La legislacidn vigente establece,
para efecto de remesa de los royalties, un porcentaje mdximo de 5% del valor

de las ventas del producto.

En esta modalidad las industria nacional se coloca en situacidn de
dependencia tecnoldgica respecto a {irmas que en general serdn  concurrentes
en el mercado internacional y naturalmente tenderdn o proteger, por lo menos,
los mercados que actualnente estdn abasteciendo. Esta proteccidn se manifesta
rd ya sea por cldusulas explicitas que definen los mercados o los cuales pue-
de acceder lo enpresz local, o a través de mecanlsmos indirectos tales ecmo
Tijocidn de precios mininos para los productos fabricados o para los insumos

o compouentes vendidos por la {irnn que otorgo la licencia

El royalty constituye en s{ mismo un "handicap" que limite la possi
bilidad de corpeticidn,

En la nedidno en que ‘el industrisl nacional esti interesado en el mer
cado internc, al cucl defiendo de la ccncurrencia externa, no tendrd ningdn
inconveniente en aceptaor limitnciones a sus posibilidades de acceso al merca-

do exterior.

(9) IExisien casos, sin crborgo, en que determinados equipos especializados son
producidos por las misnas industrias gque los wiilizan, Esto puede impli.-
car que la adguisicidn de esos equipos requiera la acepiacidn previa de
ciertas condiciones que limitvan las condiciones de concurrencia.
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Adends de las imvlicaciones scfialadas, esta forma de importacidn de
tecnologia puede traducirse por un aprovechasiento parcial de aguellos facto-
res de los cuales, tcdricamente, la industria de Brasil podria teoner ventajas
comparstivas: la meno de obra y la existencia de determinadas materios primas.

Por trotarse ce wno tecenologia concebida en mercados 1n que la mano
de obra es un recurso MmAs escaso gue en Brasil, tenderid a minimizarse su uti-
lizacidn y por tanto a reducir la ponderacibén del iitem en oue podrfa obteper
se un dilfereneinl de costo fuvorable = la iadustria loeal.

In cuanto & las materias primas, se esvecifiecdrn squellas gque pueden
obtenerse en condiciones y precios Tavorables en el pais de origen.

Se podrd dex, por ejemplo, el caso 'de adquisicién de licencias de
fabricacibén que no sélo implican une menor wtilizacibn de materias primas abun
dantes en Brasil sino que, ndemds, contribuyen a acclerar su sustitucién por

otras de origen diferente.

En resunien, aun suponjcndo cue se alecance una situacidn  Tavorable
respoct® a los Tactores a), b), d), e} ¥y z), mencionados anteriormente, parece
diffeil alecnzar una posicién satisfactoris en ol mercado de manufacturas de
los pafses desarrollodos si lz tecnolozia cue se emplea se adoulere bhajo 1la
forma de licencias de febricacidn cue, adends de immlicar cventuales restri-
eciones de mercodo, no permdten obtener ventzajo de aguellos factores en los

cuales Brasil podria tener uvna posicidn relativa Favorable.

Esto no significa que Brasil deberi~ dejar de recurrir a. este .canal
de transfercneia de know-how, que desde el punto, de vista de la contided ¥
ralidad de informaeidn- traisnitida puede scr nd
téenicd. esporddica. Lo que se-afirma cs gue &i se pretende exportay.manufac-

turas, en parie hacia los paises desarrollados, este medio de adquislqlén de

g efeciente que la agistenecia

tecnologia es, insuflclente._ Siel obJetlvo perseguido fueso solamentezmjorar
1ws tecnlcas de producmon con wmines ol mercado fnterno, las ob3ec1ones ante-

riores dejarian de tener importancia.

El rozonoalento anterior conduce o penser on la neecesidad de iden-
tificar scctores cn cuwe fuese viable complenentor lp tecenologla immortada eon
investigaciones teenoldégicas locales que permiticsen una mejor utilizaeidn de
agquellos factores en los cuales Brosil podria tener una posicidén relative fa-

vorahle.
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V.2.3 - Obstfculos pars un desarrollo teenolégico locel

A continuacidn se identifican los factores que actfan en sentido e

retardar el desarrcllo tecnolbzico 1oca1(lo).

5i eceptanos la hipbtesis de que ciffeilneate scrin las erpresas
irternscionesles las gue aswnen esa respensabilidad 1 , 0 bien la hipbtesisde
cue es convenionte pare el pefs cue los eventusles desarrollos  tecnoldsicos
cue cn €1 se efcetden se radicuen principoluente en emprescs y/u organisnos lo
cales, se llega a lo conclusidn de que el anflisis deberf centrzrse preciso~

monte en los empresas v/u orgenismos del pafs.

Bl obstéculo bAsico para el descrrollc tcenolbgico loeal racica,

aporentemente, cn el hecho de ouc para un awresario "racional” results nés
‘ot R 12 :

renbable adquirir toenologfe inmortada que ¢ofectuar desorrollos en el

pais. Lo cue interesa entonces es icdentilicor los foctores que delerminan es

a) Acceso g teenologfa avanzadas y ueresdo protegido:

Un industrial gue desce introfueir un producto o un proceso nue.
vo en Brasil tendrd, on la noyor parte de los casos, la posibilidad de recu-
rrir ol nercedo tecnoldzico mundial y adouirir el lmow-hov necesario. nste
mor-naty; adenids de tencx une garantia de eficienecis oparncional, le reporta-
rs ventzjas en térninos de wromocibn comereial. Istas dltimas ventajas parc
cen ser determinantcs en la deeisibn de importar teenologis en los  sectores

de bicrnes de consuao.

(10) Porticvlarmentce en lo cue se refiere z diselio dc productos y procesos,

(11) Pueden llepgor a disclar wodelos espeeinlicate adeptados pare el mercedo
loenl. Por ragounes de escole, cestos desarrollos eventuales se harén ea
les lavoratorios de la matriz. Diffcilmente invertirdn en  desorrollos
teenoldpicos en el pafs con miras al nercado internneional. Ver L.k,

(12) 1La informacién rceorida en Lo encuesta corvobore totalnente este apracia
cidn.
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Una vez intreducido el producto comenzard o operar cl sistema de
proteccidn que lo defenderf dc la competencia externs, 1o cual le  permitird
Pronsferir ol precio de vents el costo de la importacién de teenolosfe. Dste

e

costo 1o daré, adomfs, orizen a cxenciones de carfcter tributirio.

8i sc trzto de un proceso de Tabricacibn o de ecuipaspara lo fabries
ceeibn de produttos ya existentes en ¢l mereado, el problema precios no debe-
ria plantparse. Tn este czso la deeisién de adouirir tecnologis estord con-
¢icionada & le obtencién de costos de produceibn igveles o inferiores o los
sristontes anteriormicate. FEsto en el easo de cristir competencia en el ner-
codo interno. Si ésta no fuern lo situacidn, el Factor costo de  oroduceién
con les nuevas instalaclones perderfe releveneis y los eventuales inerencntos
Ge costo se podrian transferir al precio de venba. Seria el caso, por cjome
plo; de la arpliacidn con deversificacidn en un sector en que la demendn po-
tenedal fuese superior a la capeeidpd instalazda previanente ¥y on el gue no

exigiicra competonela lnternsa.
gk
b) Tecfio del mercado:

Los volttuenes cde inversidn ssociados a un proyecto de investigo-
cidn orientado o desorrollar un producto o 11 proceso auevo son; dentro  de
ciertos Linites, indepeacientes del volumen e produceidn esperado, Isto Lupli

ca que lo esperanzea matenfiice Ce lucros asociada o un desarrollo tecnoldgico

Gependa en Torma Alirccbamente proporcionnl del mercado votencial.

Asociado a coda voliwrien de inversifn en desarrollo tecnolérzico ha-
bréd ua mercado mfaino cue hace reabable dicho desarrollo. iaturaliente, exis
ten inversionecs sfnines bejo las cunles no eos posible pensar ca efoebvar desa
rrollo ninmume. Si se picnsa exclusiveonente en términos de los mercados in-
termos de pefscs en desorrollo, Brasil incluido, perecen c¢scasot Yos sectores
cuyo mereado soportarfa las inversiones en los desarrollos teenolégicos res-

meetlivos,

Al problema del tanano obsolute se superpone el de la  estabilidad
el mercado. Bs el caso concrcto del mercado de blenes de capital peara laine
Custris pesoda en Américe Latina en ¢l cual el principal consumidor, dirceta
o indircetancnte es el Estedo. Deblido a leas nodificaciones en los programas
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de inversidn y o restriegiones de earfeter Tinaneiero que limitan el poder do
eounprs ée los equipanienios proadueldos en AIAIL, la dznands de estos  blencs
do capital estd expuesta o veriaeiones importantes y diffeilmente pravigibles.
Indudablemente esto constituye un freno podeross ol desarrollo ce la ingenie-
rfa de produetos y/o preese cn este scetors

¢) El tamefic de las enpresas:

Vinculaode 2l asnceto caterior estf el de la capaeidad de las ene
presas para enfrentor las inversiones nceesarias en dasarrollo teenolégzico.

A $ftulo de ilustraeiln, veanos eifras pars el gasio medio anual por

ingeniero o eientifieo cue efeetle labores de investigaeibn o desarrollo

h
{'R-l))(:l'3 ) en alpunos peises :inrlustrializaxfios(l').

Pals Gosto medio amual en miles de dBlares
UeS. A 36,5
Francie 29, ¢
Alenania 33,5
Inglaterra 30, 3

Bstos datos proporeionan clementos para wna primera estimaecibn de
los volfmenes mfninos de inversidn nceeserios para progremas de tessrrollo
teenolérico.

Una seqméa aproxinaeisn se obticne sl observar las elfras del eusdyo
slouiente, que presenta una distribueidn cdo la investigacidn efeetunds por le
industria elasificada dc aeucrdo a los vollnenes de los programas de investi-
gacibn caprendidos. Tos proyectos euyos vollmenes cstén comprondicdos  entre
elen mil ddlares y un milldn de Gélares, acenfs de representer en la meyor par
te de los pefses une, froecifn peguefia de la investiraeidn ¢otal, constituyen
en cl caso de U.S.A., Francis, Sueeia y Bélolesn, aparentemente, el tomallo mf-
nimo de proyceto cn realizecidn.

{13} Este concepto de investinaeidn y desarrolle es nfs amplio cue el que se
estaba weilizando pars tecenolosfa. En particular, Sneluye las aetividae
des de investigacidn bAsica que no estoban eontonidas anteriormente. las
estineciones ineluyen el gasto cnual en cguipamiento por ingenierooeien
“tffico que deserrolla achbividades de R-D.

(1) Calewladas a pertir de infermiaciones de ™Mme Overall Level and Stirueture
of R-D Efforts in OCDE iicmber Countries”, OCDE, Poris, 1967.
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Utilizendo eono referonela las eifras de) gasto medio amisl por in-
geniero, un propgrans de oien mil dblarcs eonsistiria ca un cguipo formade por

tres »ersonas y les instalaciones respectives.

Cuadlro l.>
Tavestigoeibn cilectunds por la iandustris, clasificads de

seuerdo ol volumen de los proyectos. Cifras en millones USH

Yolumen dJde los proyeetos

Falses Entre 0,1 Entre 1 Zntre 10 ifs Qe Total

wy 1 y 10 v 100 100

% % % %
U.8.A. 3,9 11,7 20,5 52,7 63,9 +
Froncis 15,7 3%, 9 w5, b bk 95,5 +
Sueein 25, ¢ 535 6 92,5 +
Bélrien 21,5 66,k - » 92,5 +
Moruesz L, 20, © - - 65,2 +
Lustria k3 251 - - TByhe +
Tspeafo, 87,5 13,6 - - 8L, ) +

+ T Gifereneic a 100% ostf constituids vor dromravas inferiores 2 USH 100.000
Muente: OCDE, Op. eit. Cuadro 3.

Cufntas emoreszs brosilefias estarfaa en condiciones de financiar ese
equipo de tres nersonns €oa ua costo aproximodo de 100 il dbleres cnuales? Un
priner antecedente pore responder a esta intorrogante 1o proporeions ol hacho
Ge cue el cepital medio por empresa, pars las ngyores eopresas nocionales del
soetor "Eléctrico, cleetrdnico v similorces' sleanza ua valor aproximado de USS
530.000, EL capital nadio ne las crmprosas inboraceionzles del seetor e de
vss 5.700,000813),

{15) Bancs: Breasil Industrizl 685-59, P3x. 135. Retirondo cl eapital corres.-
pondionte a las emprescs internseioncles.
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Estas amresas, cue oporentonente noe tendrian posibilided de finan-
ciar desorrollos “%ecenoldcieos loecles, estén on eondieiones de importar teeno
lorfa. Zste heeho se cxplies poroue con este segundo easo, ademds de  cue el
riespo de fraesso cs minimo, ol zgosto o bion esti ineluido en la inversidn de
condipemiento pwars lo ewad 1o ampresa disponc necesarignente de los recursos y
de miltinles fucntes de {inoneiondento, o bien estd csoeinco como porecentaje
2l volumen amual de ventas y, por lo tambo, se disitribuyc a lo larzo de lo vi

da %61l del couipanicnto v varis en cl mimno sentido cue la activicad de la

¢) Copeeidnd instslade no wbilizoda:

-

Los Factores sclislodos anteriormente actfion on el sentido de (Josow
leator 1o inversién do los comresas ca teenolonia local. A estos foetores sc
aorege, en eiertos eoasos, wrwo oue tiende o desslentar tonto los desarrollos
toenoldgicos locales como le Liportaciba de toenologisz. Se trata de la exis-

(16

efecto, la utilizeeidn parcial de log ccuipwnientos ticnc como  eonsceucacin

teneln o canceldal oeclossn en almunos seclores indusiriales de Drasil . Bn
awtentar ls vida @til ¢ los ndismos. In nuereados ~ltamente protegidos v done
Ce, ademds, suelen existir situneioaes monoydliczs u olisopblices, cl  Tactor
ohsoloseencis no tiene lo isis importancio cue en los mereados  competitives
de los puises desarrollnados. Por lo teonto, cl awmento de la vida Gtil de los
cquivos actde en Mo direeeibn de retordor 1o iacorporacidn o Drocesos O pro-
ductos nuevos. £l heeno aue Lo veloeidaed de renovacién ce los equipos seq
nds lenta eue ¢a el :mado dzsorrollado, tiene cono consecvenciaz adicionzl ol
que la ubilizacidn de los nwuovos ccuineos cuc s¢ incorvoron pers camplencater o
recaplazar nareialnente los anteriores, scee tanbidn :cnos efieiente. Bsto 1~
tiw es congecuenceln del hecho de rue la ronovaeifn de las instalaciones sve-
lz ser un prog¢eso grocual. Los perdeecionomientos sc van introducicndo  nor
etapns: al-unos productos de la linea de produceidn, olpvnos couwdinos, oarte
ol wroecso, chbe. Clientras menor Sen la frceucunela de cgstas modifiecaciones

.

A A - i ERTI L . R RIS i Lu

{15) Datos respeeto o ubilizzeidn Go la eapacicded instalade en alrunos  sce-
tores de la industrin de Brasil, como también informasiones respecto o
1zs limitadas Tucntes dispomibles, sc pueden cncontrar on"Excess copacity
in Drezilica industry”. Ruy Azuisr do Silva Teme. Reuvnidn orgeanizeds
dor UITIDO sobre uwiilizoeidn de ecapacidod oclosa .con fincs de cxporiacién.
Rio de Janeiro, iorzo 1959,



- 1235 -

nés diffieil serd la adaptacién de los equipos existentes a los oue sc van ine
troducicndo. En el lfmite, se llege a la situacidn de que la adapteeibn de
los nuevos equipos o procesos no podrin ser ubilizadas por falta de condicio-
nes complementarias en el ecuipo aatiopuo. Se tendrd entonces el caso de que
la utilizacibn pereizl de los equinamicntos tenderi & perpetuarse. El razona-

niento se puede hacer erxtensivo a cualouicer pofs de Anérica Latina.

Estes capacidades, ademds de cstar percialmente utilizados, son me-
nores que las que sirvea de hasce para el abasteciniento del mercade interna-
eional de nmanufacturss. A esto se apreps el hecho de oue, tecnolédgicamente,
son menos avenzadas., En cstas circunstancias, la posivilidad de exportar en
base a la ubilizacidn de la cepacided ocioss narcce bastante limitada. Sobre
todo si sc piensc cn cl nereodo de los peises desarrvolledos. Estzutilizacién
parcial de los equipanicntos también se produce en el mundo desarrollado. Ia
Ciferencia radica en ove, cn el caso de América Latina, esto aparece en la cta
Pz inleial de la industrializacién con las plantes funclonando 2 bajos alve~
les de eficiencie, con mercedos rostringidos, con une escasez crénica de ca-
pitales y de mano de obra calificada, con esealos de prodveeidn incompatibles
con ¢l mercado internmacional, con un grave retraso tecnolégico, ete. In los
paises desarrollados, cstae utilizaeidn parcial de la copacidad es una de las
consecucnciss de un proceso implacable de eanpetencia, de innovaciones Lecno-
18zieas, de amplincibn cc mereados, de diversificacibn de la produecidn; todo

egto en el marco de una relativa abumdancis de egpiteles.

Lo que en cl easo de América ILatina constituye un obstéeulo, en 1a

otzpa indeial del proceso de industrializacién, en lc(;s aises desarrollados es
175,

una nanifestaecidn del dinemismo industrial sostenido

(1,7) Pora vna discusibdn sobre los causas, la medieidén y las implicociones de
lo capocidad ociosa, ver cocumentaeifn Reunién WTIDO, Rio  de : Janeiro,
1969,

Para un andlisis de las iwplicaciones recioroccs enbre las  cstructuras
monopblicas y olipopblicas y el retraso tecnoldsico, ver "Technological
Dependence, Honopoly and Growth". M. liervhav. Pergamon Press, Oxford, 1568.
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e) Disponibilidedes de personal especializado en desarrcllo teencids
gico:
Ia salide haecia los pafses desarrollados de ingenieros y  téenicos

muesire que le disponibilidad de personel especializado no puede ser presen-
tada ecomo un factor explicative de 1a no aparicidn de un desarrollo tecnoldgl

¢o autdnomo. Mientras el uswario final de los resultados de la actividad de
desarrollo, el empresario, (pdbliecc o privado), no vee inierés econdmico en
1a adopeidn ni menos en la busqueda de esos resuliados, serd extremadamente
Aificil montar esgquemas estables de investigacidn teencldgica en América lati
na. Conio 8e vio en los pdxrrafos anteriores, el probleme no reside necesaria-
rnente en la ealidad de los empresarios, sino en los daios econdmicos gque lo
rodeat.

Un ejemplo conereto que ilustra la dificultad que implica la trans-
ferencin de resuliados tecnoldgicos a la indusirvia, lo proporciona la experi
encia del Centro Tropical de Pesquisa y Tecnologfe de Alimentos (CTPIA) de Canm
pinas. Este Centro, que a nuestro juicio es un excelente ejemplo de 1o que
pueden ser las instituciones creadoras de know-how necionales, ha desarrolla-
do productos, procesos, equipos y plantas, que actualmente se utilizan pars
produeir con destino a los mercados interno y externo. Resulia  interesante
enalizar las etapes que el CIPTA tiene Que recorrer para trensierir sus resul
tados & la industria. Disefizdo el producto y el procesc de fabricecidn, debe
entrar en la fase de disefio y experimentacidn del equipc (tanto el proeceso co
mo el equipe pueden ser adapiaciones a procesos y/o equipos importadog), fa-
bricacidn del producto a escala semi-indusirial y verificacidn de que  tiene
aceptacidn en el mereado. Ia fase siguiente consiste en identificar y poste-
yiormenie convencer & un industrial de que fabrigue los sgquipos e instalaecio-
nes. En ciertos casos, el CTPTA, ademds de hoecer el proyecto de 1a planta,

adquiere el compromisc de operarle duranie el perfodo inicial.

En el sectoy de productos alinentiecios las possibilidades que ofre-
ce el mercado externo estdn comenzando n ejercer presidn sobre los industria-
les nacionales e internacionzles en el sencido de buscar productos y procesos
due les pernmiten introdueirse en el mercado internacionel. 8i  instituciones
como el CTPTA se incorporan a los mecanismos de decisidn gue definen los pro-
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grames de inversidn en los diferentes sectores (por ejemplo Grupo Ejecutivo
de la Industria Alinenticia - GEIPAL) y si se establecen necanismos que incen
tiven el acercaniento enire empreses y estas institueiones, seria posible es-
perar que parte de los requerimientos tecnoldgieos que las ampresas esitn ne-

cesitande sean producidos localmentie.

En ctros sectores, es la presidn del mercado interno la que estd es
tirmulando el proceso de renovacidn tecnocldgiea. Parece ser el caso en parvi-
cular de Ja indusiria que fabrice maquinaria para la indusiria textil y mequi

nas herranicntcas.

V.2.4 - Intenio de cuantificncidn del desnivel tecnoldgico. Utili-

zacidn de 1» compaperacidn entre precios de exportacidn y

precios de imporitacidn como indicador de desnivel teenold-

gico.

Utilizer la conparzeidn de precios de exporiacidn e importacidn, por
uvnidad de peso, couc indicador de desnivel vecnoldgieo implica aceptar una
serie de hipdtesis cuya wvnlidez es discuiible. En efecio, Supongamos, para
simplificar, que el eonienido veecnoldgico de un producio se pueda medir a tre
vés de dos itens. cosio de la meno de obra especializade ulilizada en su di-
sefio y fabrieneidn y amortizacidn del eguipo empleado en su fabriczeidn, ambos
por unidad de peso del produeic. En esas condiciones; comparar el contenido
teenoldgico de dos productos o itravés de sus precios por unidad de peso, Su-
pone aceplter la hipdtesis de que los itens antes mencionados represenian, en
conjunto, el misne porecenteje del precio por unidad de peso en los dos produc
LOS,

En 1o realidand, ese porcentaje va a depender, por una parte, de la
escasez velotive y de ia eficiencia con que se wutilizan los otxos TagcLores
gue interviencn e¢n le preduccidn y, por otra, de la escasez relotiva del pro-
ducic final.

8i se itrnia de productos fabricados y vendidos en meyrcados diferen-
ces, con precics reletivos de factores y producios distintos, se podrd daxr el
easo de que un nismo producto aparecerd teniendo un conitenido teenoldgico di-

ferenie, sepin que se Inbrigue en wno u ¢ire de los dos mercados.
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Sin embargo, la validez de la utilizaeidn de la relacidn de precios
como indicador de desnivel tecnoldgico aumenia a medids Que se avanza en €l
nivel de desapregneidn. En efecto, & medida que awmente la semejonza de los
productos piexden importanciza las diferencias en la composicidn de los insumos
Tisicos que intervicnen en la producidn y, 2l mismo tiempo, aumenta la simi-
litud en la utilizacién de los productos. Lo Que no puede evitarse son las
distorsiones originadas cn diferencins de los precios relativos.

Asi, en viritud de la relpcidn de precios, podrin darse el caso de
que una ndquina de caleular eléctrdniea imporiada desde Japdn apareceria te-
niendo el mismo o menor contenido tecnocldgico que unz mdquina de calcular me-
cinice producida y exportads dentro de AIALC.

Perder de vista les limitaciones seiinladas puede conducir al absur
do de sostener, por ejenplo, que el calé en grano es tres veces mds sofistica
do teenoldgicomente que el conjunto de productos manufaciurados exporiados
por Brasil, por el hecho de tener un precioc por kilogramo tres veces mayor.
Por la miswn razdn, el algoddn en rame serfa dos veees, el café soluble cator
ce veces, el extracto de carne ireinta veces y los langostas diez veces mds
sofisticados teenoldgicamente.

Bvidenvenente, se trata de ejamplos exirenos, pero en conjunto ex-
plican el hecho de que el precio por kilogramo de las exporiaciones brasilefias
sea prédcticamente isual sl precio por kilogyemo de las importaciones:  nveve
centaves poyx kilogramo. LEsto, & pesar de que les manufaciuras representon mne
nos de diez por eiento de las exportacicnes y mds de sesenia por cilenic delas
importeciones. Io diferencia entre ambos porcentajes se presenta habitualmen
Le como el argumento principal para sosivener la existencia de desniveles tee-
noldgicos entre el pods exportador y aguellos desde los cuales inporta.

Definidas 1las limitacicnes de 1z utilizacidn de las relaciones de
precio como indicadores de eontenido teenoldgico, a continumeidn se comparan
los preecios por unided de peso de las exporiaciones e importaciones de los
productos nanufncturados,
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Cuadro 2.5

Unidades en USH/Ke.

1966 1967 1968

‘ I
. |p. exp, . . exp. . | B EXD:
p- €Xp. | P. 3ap. | Tnp. | D SXP- : p-imp. | p. | B O [P inp. * . inp.
Clase 5 0,34 0,21 1,62 039 0,17 2,29 0,62 0,16 3,83
Clase 6 2,52 2,60 0,97 1,15 31 0,37 35 3338 1,05
Clgse 7 0,19 0,38 0,50 0,10 0,33 0,30 0,13 0,23 0,57
Clese 8 2,59 6,41 O L4 262 6,52 0k 2,51 7,22 0,35
Total 0,56 0,8 0,75 0,13 0,% 0,39 0,26 0,39 0,67

los precios de exporiaeidn y de imporiacidn mds altos se ob-
servan en la Clase 6 de mfquinns y vehiculos y en la 8 que ineluye Pprincipal
nente artionlos manufacturados de ccnsume no durable. En 1a 5 y en la 7T pre-
dorinan los produgios intemedios mentol, alechol etflico, aceiies, esencia-
les. productos siderdirgicos, ete. en lo exporiacidn, ¥ colorantes, sulfato
de emonio, ecloreto de potasio, hidrdxido de sodic, papel, chapas de acero,
aluninio, zine, cenento, ete. en la imporiacidn. In posieidn relative de
los produeios de exporiacidn es wds favorable en 1o clase de los productos
guinicos ¥ en la de mequinaria y vehiculos. En la primera de las nonbradas,
parte de ln explicacidn puede provenir del hecho de que los productos exporia
dos son bdsicenmenie el resuliado de la eloboracidn de materizs primas escases
de las gue Brasil estd bien dotado (uentol mfs aceives esenciales representan
el 75. de 1a exporiacidn de esa clase).

En la Clase 6 de mequinarinas y vehfeulos la situncidn es mds
compleja. Por la mayor diversidad de productos y de situaeiones. Esquemef"‘cicg_
mente, se pueden distinguir dos casos diferentes:



~ 123 -

i) aquél en que Brasil exporia productos que cumplen funciones simi
laves & las de los que inporia. perc <ecnoldgicanmence nds simples: exporia mé
quinns y herranientas de US./Xh. 1,43 e inporie de US/Kg 2,90 {1963), exporia
aparatos nédicos y redioldgicos de US/Kz. 5,30 e importa de US i/Kg. 19,21,
exporte rndquinas e instrumentos agricolas para culiivar el suelo de US./Xe.
0,72 e importa de USfKg 1,13, ete.; v

11} el caso de preductos exporvados con un cierto conienido de compo
nentes importados. los gue por rozones de nouenclaturs aparecen en el mismo
{ten que los productos Tinales. En ese caso, se tendrd para ese fiem un pre-
cio de exporiacidn superior al de imporiecidn. Parcce ser en particula el ca
so de los aparaios de elecommmicacidn, con US/Kg. 1942 en la  exportacidn
v USi/Kg. 15 71 en la impcrtacidn. Tambidn el caso del fiem "otras mdquinas
vy aparatos industriales, sus piezas y accesorios" (669 HRM), en que el precio
de exportacidn es de US:/Kg. 13.88 y el de imporiacidn de US9/Kg. 2,43 En
este fvem apareccn produectos Tinnles como mdquinns pare iabrieer cigarrillos,

en la exporsacidn y piezas y accesorios. en la importacidn.

Ie caide del precic de exporiacidn envre 1906 y 1967 ge debe funda-
mnenielmente & un aunento de lo exportacidn de productos siderdrgicos, acom-
pafiads de wnn cafda del precio medio de esos producios. Influyd tembién  1a

exporcacidn en el afio 1967 de embarcoeiones con bojo precio unitario.

El awmento cn el afio 1968 se¢ debid, en porte, a une disminucidn de
la exporiccidn de productos sidertrgicos acompaiieda de un aumenio de precio.
Contribuyd tanbién 1o caida en la exporiacidn de aleohcl eiflico que, por su

bajo preecio unitario; se srodujo en un aunenco del precio de la Clase 5,

En las inporiaciones se observa une disminueidn del precio medio o
tal, resuliado de 1o superposicidn de un cunento en el precio medio de Jas me
guinorias y de Ja Clase 8 y une cafda en el precio de los producios guimicos
v €l de los de 1la Clase 7. Por el volumen de imporiacidn y por 12 magnitud

de 1a voriacidn Ge los preecios, las Clases relevanies son la 6 y 18 7.
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In cafde en el precio medio de los producios intermedios (Clase 7)
¥ el aumento cn el preeio de la maquinaria {Clase 6) podrfan inducir a pensar
que se esid frente o una indicacidn de profundizaeidn del proceso de substi-
tueidn de inmporteciones. Se esiaria inporiando maquinaria mds sofisticadn y
producios intermedios mds simples. Ia fragilidod de los antecedentes dispo-
nibles para Tundomentor esa apreciacidn es evidenie. Datos sdlc pare <tres
anos, el necesario desfase en el tiempo entire el equipanmiento y la produceidn
¥, por dliimo, el hacho concluyenie de que un andlisis a nivel de C(Clases es
poeo releva.nte(la).

En la Clase G el aumentio de precio medio de 19 entre 1966 y 1907
se acompaiin de un auwnenio de valor de 25.. Entre 1967 y 1963 el preecio medio
awnenia 95 y el valor 39, Ia& variacidn de precios medios se explica princi-
palmenie por un awnmenco d¢ importancia en la pauta y del precio nedio de las
ndquinas y aparatos eléetricos (Ffundemenielmenie aperatos de telecamunicacién).

En el casc de lo Clase 7 la cafda de los precios medios entre 1966
¥y 1967 se explica bdsicauente por wna disninueidn en la inporiaeidn y una cai
dn. en el precio nedio del grupo "metales commes empleados en metalurgia”(7.6)
Estos productos tiemen un precio nedio superior al precic nedio de la Clase 7
Entre 1967 y 1968 auwtenion las imporieciones ¥y el precio medic de ese grupo,
pero esto se ve coipansado con un aumenio de las imporcaciones de papel, dque
tienen un precio medio menor gue el de la Clasc y que adends experimenta una
disminueidn. In la nisma direceidn acida el awnenio de la imporiaeidn y la
cafda del precio medio de) grupo "manufrcivra de nminerales no mecdlicos"(7. 4t)

(fundomentalnente cenenco).

Obgervanos enionees que esva caide en el precio medio de los produc
tos inteymedios resulic de una superposicidn de evoluciones en seniidos y con

implicaciones diferenies.

(1) En Anexo se proporeionan los preeios medios de exporiacidn, imporiacidn

¥y relacidn de precios para los aflos 1966, 1867 v 1960 a nivel de 3 digi-
w08 NBM.
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Intentando visuvalizar ccon 118yor precisién el origen de las diferen
cias entre los precios de imporiscidn y exportacidn, los sectores (3 digitos
NBH) se han agrupedo en Gos eatesmorias que corresponden & una relacidn de pre
cio mayor o menor que la unidad. Iin el cundvo siguiente y para 1966, 1967 y
1568 se presenten el ninero de sectores que estd en eada cnso.

Cuadre 3.5

Mimero de sectores por clase en Que los precios de

exportacidn son superiores a los de importacidn.

T
1565 I 1567 1965
¥ F ™ _‘ £ n1 = g 1
pe LT D> | t £ 3|y T L1y > 1
1
Close 5 14 9 15 3) 13 10
Clase 6 30 7 30 T 50 7
Clase T 19 6 13 7 15 16
Clase 3 11 1 12 - 11 1
Total T4 23 75 o2 69 28

% T = Precio Dxp./Precio Imp. Aubos en USH/kz.

Con el objeic de disninuir lo influcnceia de los exporvaciones o im-
porcaeiones circunsiancizles se tond e cuenta sdlo los secuiores que en 10§
tres afcs tenfan cperacicnes superiores a doce mil ddlares anuales.

Aderds de saber que el minero de seciores, ¢n que el precio de ex-
portacidn es mayor al de inportacidn, es ninoritario, imceresa conocer la im-
portancic gque esos sectores tilenen en la pauta.
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Cuadro 4.3

Yalor éc las ciportaclones ¢ inmortocioncs de los sceto-

res en cue cl nreeio dc exporiecibn  ¢s nmayor que el de

inportacidn.

Valores en US$ Millones

1865 1057 1968
T hl "C[T 1 T 1 P 1 T 1 7 1
Exp. ! Imp. | Exp..] Top. | Bxp. { Top. | Bxp. { Iuoe | Expe | Inp. | Exo. | Inw,
Close 5 23,51 +0,3! 0,0 { 75,9 26, 7! 4,8 1,2] 7,0 1,6 47,0f 13,5i110,0
Clase 6 | 27,5(2bk,1f 5,k | 58,81 34,8)305,61 52| 80,8] 19,81461,8] 21,0]111,9
Clase 7 27, 6{111, 5] 5,1 | 31,5| 57,5(102,0] 4,681 50,0{ %6,1{109,0] 7,4} 83,2
Clase S 1,9 37,9 S8l 1,8} 57,1 1,71 78,81 o2 1,9

Totzl 80,5{%33,5! 9,1 {207,11121,1{507,5| 12,0(201,8| 79,2|6%2, 5] L2,2{307,2

Se observe cue los scctores en cuz T es mwyor gue la uvnidad exporton en
1956 v 1967 alrecedor e 106 del total e importan entre 40 y 504 del total. Esto
se traduce en el hoche de cue el cuocicnte exporitacidn sobre inportaeidn scomenor

cit Los seceotores cue presentan T mayor cue la unidod.

Lag sodificaciones cue sc obscrvan o cl afio 1968 respecto e 1z  caldo
de las cxportaciones (el giupo cn que T es menor que 1 y al consipuientc onuvmento
¢e las exportecioncs T moyor que L, se deben bésiesueante al hecho de ocuc los see-
tores: "productos cuinicos orgdnicos" {531 ¥Di) y "sdcuinas de eseritério (676 MBI}
pason Gel gruso T menor cue 1 2l grupo T mayor que 1 (el orimero eleve el valorde
T de 0,S1 2 2,09 ¥ ¢l seguado de 0,33 o 1,05). '

Une, interpretocibdn rigurosa de los resultados anteriores exigiria cono-
cor 1o estructura de wiilizaelidn de las inporitoeiones. Es deeir uwna azrupacién

do las irportoeiones gor destino.
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La comparacidén que dio origen a los cuadros anteriores pone uno frente
& otro los preductos exportados por un sector deterninado y los produetos exporta
dos por un sector equivalente desde otro pafs, pero que no necesariamente serén

utilizados por ese sector en Brasil.

En el caso de los componentes y de los insumos intermedios dirportados
suele ocurrir, como ya se sefiald anteriormente, que a nivel de tres digitos apare
zean en el nismo sector que los productos que los emplean. Esto podria  explicar,
en alpuna nedida, el hecho de que la relacibén entre exportaciones e importaciones
fuese tan baja en los sectores en que T es mayor que 1., En efeeto, en esos secto-
res las inportaciones de corponentes e/o insumos intermedios que estén destina e
dos al total de la produccifn, naturalmente representan valores varias veces su-
periores a aquells pequefia parte de esa produceién que se destina a la  exporta-
cién. El precio de esa exportacién serd superior al preecio de los insunos o compo

nentes importados por el sector.

Para sostener esa interpretacién deberfanos poder probar que la compo-
nente irportada de los sectores en que T es mayor que 1 es superior a la de  los
otrog sectores. los antecedentes frapentarios disponibles tienden a confirnar la

validez de esa interpretaeién.

Se constata que en los seectores en que la partieipacién de las  empre
sas internacicnales es mayoritaria el valor de T es mayor que en los otros secto
res, Ahora bien, los antecedentes disponibles respecto a la corposicién de insu-
mos importedos de los productes cxportados por las empresas internacionales rues-
tran que esta es mayor que la componente inportadas de los productos exportados

por las enpresas nacionales,-~

En el cuadro sipuiente se presentan los vanlores de T para log sectores
con participacién mayoritaria de las empresas nacionales y para loi otros geeto-
res. El eriterio de agrupacién es el mis erpleado en el Cuadro 2.5

(19) sntecedentes provenientes del andlisis de sclicitudes de drav-back. En anexo
se presentan infcrmacicnes a nivel de producto.

G@g@ Lo no ineclusidn de alpunos sectores que presentan una exportacidn nula o muy
reducida en algunos de los tres anos expliea el heche de que estos resultados
nc sean totalrmente coherentes con los del Cuadro. 2.5.
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Cuadro 9.5

Comparacién entre los precios de exportacién e importacidn

de los sectores agrupados sepln la participoeién de  las

erpresas internacionales
Precios en USH/Kg

1966 1967 1965

P.lp. {P.Inp. | T | P.Exp. [P, Inp. T P. Exp. | . Ip. T

Particinacién
nac. > 504 0,22 o,k7 0,47 0,14 0,28 0,50 0,19 0,29 0,566

Participa- )
cién nae. € 506 1,36 1,06 1,350 1,28 1,06 1,19 1,26 0,57 2,21

Se observa que la diferencia entre los valores de T para los dog gru-
nos de sectores es significativa. Adends, que para los sectores con participacidn
nayoritaria de empresas internacionales los precios de exportacién son mayores que
log de inportacién. Por 6Gliimo, gue la diferencia entre los preeios de exporiaeién
de los sectores con participacibén mnayoritaria de erpresas nacionales €8 nenor

gque la que existe entre las exportaciones de ambos prupos de sectores.
Resuniendo el contenido de este pArrafo se tendria:

~ el preecio nedio de las exportaciones de productos manufacturados es

menor al de los irportados;

- lo exportacién de los sectores en que el precio medio de exportacidn
es superior al de irporbecidn es significativanente inferior al valor de las ex -

portociones de los oiros sectores;

- el precic medic de los productos exportados por los segtores en que
las empresas internaciocnples son mayoritarias es superior al preecio medio de los

otros sectores;
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- la relacién entre los precios de exportacién de anbos grupos de sec-
toeres es mayor que le relacidn entre lus preeios de exportacibn e irmortaecidn de
los sectores con partiecipacién mayoritaria de las enpresas nacionales. Tarbién es
rieyor que la relacida entre el precic de exportacidn y el de importacibin para el

eonjuntc de los manufecturados;

- los precios de exporbtaeién de los sectores con participacibn nayori-
ric de empresas internacionales es superior al preecio de irportacidén de esos sec-
tores;

- si se acepnta la hipdtesis de que la relacién entre precios de expor-
tacién y precics de inportacién constituye un indieccdor aproximacdo de la diferen-
cia de contenido tecnoldrico de las exportacicnes e inportaciones, las considera-
eicnes anteriores se pueden expresar en los sipuintes términos: el contenidc tee-
nclégico de los productos manufacturados exportados es inferior al de los importg
dos. Aquellos sectores en que ocurre lo contraric tienen una participacién ninori
teria en la pouta de exportaciones. Los productos exportados por los sectores con
norticipoeidn mayoritaria de ermregos internacicnales tienen nayor contenicdo tec-
nclézieo que 1os exportados nor los sectores con participacién nayoritaria de em-
presas nacionales, B) desnivel tecnolépico entre anmbos tipos de procduetos es nay-
or que el gque existe entre los productos exportados y los importados por los sec-
tores eon pertieipacién rnyoritaria de las erpresas nacicnales, y nayor  también
que el que existe entre el conjuntoc de productos manufecturados exportedos y el
conjunto de los inportados. El contenido teenciépico de los productos exportados
s0r los sectores con participacidn nayoritaria de los erpresas internacicnales es

superior al de los procductos irmortados peritenecientes a este nisno sector.

V.3 - Gostos efectuados por Drasil para la adquisicidn de teenologia inportada

V.53.1 - Introduceidn

Entre los miltiples conales de transferencia de tecnolosfa se  pucden
nencionar: convenios de licencins; patentes y assistencic téenica, erpresas inter-
nocionales, irportaeidén de naguineria y productos, novindento de personas, libros

¥ publicnciones, ete.
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A eontinuacién se onaliza el pastc asceiado al primerc de los canales
nencionades, convenios de licencia, patentes y asisteneia téenica entre empresas,
En primero lusar se nresentan las nornas legales que regulan el poro al  exterior
por estogs coneeptos. Luero se exponen los volfnenes de rasto en los cucles se ha
incurric¢o. Por Gltimo, se presenten alpunas campoaraciones internacionsles, en par
ticular con Japdn, y alrunas infortaeicnes respecto al gasto en que  incurre Bra-

sil por concepto de investisaciones realizadas en el pais.

V.3.2 - Hormas lecales

Las nornas legales virentes estén contenicas en la ley M9 4,390, de
agoste de 1964, y en el Decreto 55.762, Ce febrerc de 1965, que la replanenta.las ~
bases para la actual legislacién mrovienen de la Ley 12 4,131, de setieubre de
1962, y del Decretc 119 %5.451, de enero de 1964, ILe lepislacién vigente nodificd
alsunas de las disposiciones establecidos por lo Gltima Jde las leyes mencionadas,
siendo las mbs importantes las nodificaciones referentes a nentos a renitir al ex

terior y a plazos durante los cuales se podian efectuar lag renesos.

Pars poder apreeiar la diferencia de enfoque entre anbas lesislacicnes
se presentardn prinerc los principales disposieciones de la legislacién anterior y

luero las medifiecacicnes que eonfiguraron las norras actuales:

i) se definfan dos eategorias de servicios que podian dar origen a2 re
riesas: los que eafan bajo la denominaeidén de licenecias pars la exploracién de pa-
tentes y los que se agrupaban bajo la denoriinaecién de Asistencia Téenica, Adminis
trativa, Cientifica o semejante {Artfeulcs 10 y 11),

A pesar de que las defipiciones eran extracrdindrianente - improoisas,:
constitulan wno primera aproxinaeién para orientarse respecto al contenido de las

categorias nmencicnadas.

ii) la ejecucibdn de los contratos solanente podfia senerar reresas du-
rante los primercs c¢ineo ofios, pudiendo este plazo ser renovedo por el Banco Cen-
tral {SUMOC cn ese nomento) por otros cinco afios (Artieculo k1)



- 136 -

iii) las sumas detides por concepto de royalties e asistencia téenica
daben lugar a una exencidn en el pago del Impuesto a la Renta. I1 limite méximo
2 considerar ere 5% del ingreso byuto obtenido por la venta del producto {(irticulo
43},

iv) el monto a ser remitido no podrie exceder el lf{mite méximo de 2%
del costo del producto fabricads o del ingreso bruto del producto vendido (irtfen
lo 43, phrrafo 19).

v) no se permitia el pago de royalties de las filiales a las matri-
ces, ni tampoco en el ceso de gue la empress receptora tuviese mayorfe de partici
pacidn en la empresa local que hacfz la transferencia (Artfculo 7).

Las modificaciones introdueidas por la legislacidn vigente son bésica~

mente las siguientes:

- Se eliming la deficicidn de los conceptos por los cuvales pueden gene-

rarse las remesas al exterior, aungue se mantienen las denominaciones.

- %1 plazo de circe oiios susceptible de ser renovado adguiere importan~
cia en términos de la exencidén del TImpuesto a la Renta y pierde relevencia * pera

fines de remesas al exterior.

- Se elimina la restriccién contenida en el {tem iv) mencionado y sdlo
se mentiene para fifies de remesa el limite méximo de 57 del valor del prodvetoven
dido.

Tal vez le meyor debilidad de 1la legislacldn vigente, como también de
squells que le dio oriszen sea la de no distingmir categorias precisas de transfe-
rencia de tecnologis, definidas de acuerdo al contenido de la transferencia y &

1los plazos de vigencia de los contratos.

Este hecho limita las posibilidades de ejercer un control que garantice
que la trensferencia es necesaria y gue no puede ser obtenida er condiclones
convenientes en el peis. fdemis, en la medida en que no permite un anélisis cro-
noldpico de la evolucidn de las modalidades de importacidn de tecnologfa por par-

te de las empresas del pais, dificulta la formulacidén de una politica definida en



- 137 -

esta materia(al?,

8i se dispusiese de un registro de las erpresas que tienen ¢ han teni-
do centrato de asistencia téenica ¢ lieencias y si se corparase con 1los regis-
tros, hoy disponibles, de los enpresas exportadoras y de aguellas en las cuales
existe participacibén de copital externc, se podrin respender o los siguientes in-

terronontes esenciales:

- Distribueidn por sectores y su evolueién en el tiempo de la importa-
cifn de tecnologia efectunda por las erpresas brasileiias., El conceptc de tecnclo-
oia recién mencicnado tendrfa caracteres relativanente difusos. Se podria hacerla
distribucifn pars los erpresas nocionales y paras las internacionales separadanen-
te,

- Identificacibn del pcrcentaje de ermresas nacionales que importan tec
nolerfa y exportan bienes, Por sectcres de actividad y destinos de exportacidn. Bl

nisno andlisis se podria hacer parc las emmpresas internacionales.

- Importancia, en términos de volinenes de exportacidn, de las erpre —
=5 identifiendas en ii), en relaeidén eon la exportacién total por sectores de
activided, destinos de exportacidn y para las erpresas nocicnoles e internaciona-

les separzdarente.

Este anflisis cuantiintivo parece irmrescindible si se desea,por ejen-
nlo, esgtudior en forma rigurcsa el problena de las restricecicnes o la exportacidn
gque provendrian de los contratos de odquisicidn de know-how. EL solc anflisis de
los contratos no porece constituir un eodno suficiente en la redida en que el
Banco Central actuainmente no acepta la inelusidn de eldusulas que estipulen res -
tricciones de esa naturaleza., Es posible que este hecho no impida que erpresas ng
cionnles orientadas haeiz el nercadc interno acepten compromisos esteblecides

directamente con la firma gque oltorga la licencia.

(21) tna proposicibn conerete de estudic en Brasil sobre los nmecanismos de transfe
rencia de teanolosia a nivel de enpresa se encuentra en el docunento elaberado <
por el Sr. Muno F. de Fipueiredc: "Dispcsiciones para la transmisién ce tecno
loglo prictica o los palses en Desarrcllc'. E/4452/Add. 1 B-IIT-68. ONU. Con-
sejo Econfmico y Social.
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“n eualouier caso, las informaciones que se obtendrian al responder a
las interrogantes sghialadas constituirian solamente une primera aproximacida al
problena. Bn efecto, los resultados estarian afectados vor dos linmitacliones no
despreceiables: 1) la corparacidn entre cmpresas que importan tecnologia y ewpre-
sas que exportan biencs no garantiza que se cstéa considerando simdtdneanente los
productos favorecidos por la teenclogia inportada y los productos exportados por
la empresa. Perfectamente, una erpresa puede cbtener licencias pars productos
gue vende en el mercado interno y exporier profuctos para los cuales no tiene 1li-
ceneis: ii) el hecho de que una empresa que ticne licencias no exportc, no denues

trn gue sea el Cactor liceacia el gque se lo impida.

A pesar de la significacidn no despreciable de anbas limitaciones, como
se parte de un nivel ainiitw de informacidn respecto a este problema, perecerip in-

(22)

teresante disponer de la respuesta a las. interrogantes antes mnencionadas

Ia importacidn de knov-hov, ademds de tener ventajas evidentes,consti-
tuye un hecho irreversible que es necesario caonalizar, intentando evitar las posi
bles irplicaciones ncgativas, una de las cuales seria 1la mencionada en los pirra-

fos anteriores.

El objeto del pdrralo siguiente es analizar el costo en téruinos mone-
torios gue ha significado para Brasil la importacidn de tecnologia cn los Wltiwmos
afos.

V.5.3 - Gasto efectuado por Jrasil por concepto de irporiacidn de tee-

nolor:ia.

Zn e} cuadro sipuiente se presentan, para los Qltimos afios, agrupados

{(22) ¥inpuno de los indusiriales exportadores nacionales encuestados declard es-
tar sujeto a cliusulas restrictivas gue linitasen sus posibilidades de esrpor
tacién. IEn relacidn con esta preruata, la muestra de industriales seleccio-
nada presentaba un seszo evidente, pues se trataba justanente de empresarios
euya caraccerisiica Prlnclpal ern el ser exportadores relativamente 1mportan
tes. Esto no implica descalifiesr las respuestas recibidas, pero si inhabie
lita para exhibirlas corio demostracidén de la inexistencia de cliusulas de
esta especie en el conjunto de la industria brasilefia.
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de acuerdo a los palses provedores, 1los gastes por concepto de: marcas y  paten~
tes y gostos adiinistrativos y asistencis téenieca. Dentro del sequndc de los i-
tens, pastos administrotivos y asistencia téenica, los gastos agninistratives re-

presentan un porcentaje pequeiic. Il efio 1967 alcanzaron un valor de 4 1.574.000 y
el ano 1968 & 3.204. 000.

Lo baja inportante experinentada por arbos {tens en 1963 y 196k tuvo

8w origen en restriccicnes a la reress de divisas al exterior.

Se cbserva una diferencia notoria en la estructura del pasto entre los

periodos 1959-G2 y 1965-1968. E) page nor econcepte de royalties represento un bb3)

del gasto total del nerfodo 1959-1962. En 1965-1958 los royalties representan ape
nas wn 8,54, Ho es posible inacinar que el contenide de la tecnologfa + importads
haye sufrido nodificaciones tan irportantes en un lapso tan breve. Deberia pensar
se nds bien en una “ncdificacidn de los contratos establecidos entre las erpresas
proveedoras y los receptoras de los servicios tecnolégicos(aﬁl Esta pesible modi
Ticocibn podria hober tenidc su origfen en innovaciones en las noymins legales res-

pectivas.

En lo que se refiere o los pafses proveedores, se cbserva una partici-
pacién decreciente de Bstados Unidos y cresciente de Ttalia, Suiza y Jopbn prinei
pelmente.

8i se corpara la estructura de odguisicidén de teenclogia de Brasil con
la estructura mundial de adquisicidn de teenologia, se observa que no existen en-
tre ambas diferencias significativas. La estructura nundial es la distribueidn de

los ventas tctales de teenclogla entre los principales proveedores.

En el curdre 7.5 se rpesentan los dakos para la estructurs mundial pa-
ro el afio 186h y los correspondientes o Brasil para el perfodo 1965-19G8.

(23) Lo acepeién de teenclogfa utilizada con referencia a los datos del cuadro 6.5
es bastante n4s flexible que la definida en la introduccién del eapitulo.

-vp

o



QUADRC 6.5

GASTOS ADMINISTRATIVOS Y DE ASISTENCIA TECNICA Y MARCAS ¥ PATENTES

EN MILES DE DOLARES

1959 1560 1963 1962 1963
Gastos barcas| Gastos Marcas Gastoa Marcas Gastos Marcas| Gestos [lmrcas
Adminis~ Y Adminis- ¥y sominis~ ¥y Adminis- y Afminis~) ¥y
PATSES trativos| Paten-| trativosi Paten-| trativos| Paten-; trativos| Paten-|{trativos|Paten-
v de tes v de tes ¥y de tes v de tes v de tes
Asisten {Royal Asisten (Royal Asisten {Royal Asisten (oyal} Asisten |{Royal
cia Téc-| ties)| cia Téc-| ties}| cia Téc-, ties)| eia Tée-| ties)|ecia Tée-| ties)
nica nica | nica nica | nica
Total General 19558 1h 710 19565 21952 27821 19600 19339 12 285 5 673 772
Estados Unidos 16 011 8102 16525 11270 2% 052 12 232 13 825 7 64 3 701 123
Alemanie Oceidental 1 136 1 012 853 1 817 1 010 1192 748 750 358 178
Bélgica/Iuxemburso 45 169 17 170 38 163 3 45 1 -
Francis 373 246 303 2 383 300 1 807 392 1 466 520 3
Italia 159 131 2hs5 ok 151 197 540 126 %76 L66
va{ses Bajos 11 77 81 357 232 210 368 1 3 -
Reino Unido 632 a6k L30 611 485 8u8 376 715 16 -
Suecis 23 206 a7 177 19 o2l 12 L 13 1
Suiza 673 2 557 507 L o3 1 647 1611 1 319 854 233 -
Japén 7 - 197 139 L8l 34 1 45k 3 12 - '
Otros Paises 488 1 3k6 290 601 403 1 082 302 632 310 1 g—
]

FUERTE: Benco Central de Brasil: Departamento Econbémico - Divisién de Balanzae de Pagos - 26.5.69.



QUADRO 6.5 (continuaczo)

1964 1965 1966 1967 1965
— _ —
GasLos | Marcas Gastos | Marcas Gastos | iarcas Castos { Marcag| Gestos |lMarcas
4éminis- g Adminie- ¥ Adminis- Mg Adminis- N Adminis- ¥
PATSES irativas| Paten-) trativos] Paten~| trativos; Paten-| trativos| Paten-|trativos|Paten-
y de Les y de tes y de tes ¥ de tes y de tes
fisigten | (Royal! isisten ; (Royal| Asisten | (Royal| Asisten | (Royal| isisten |(Royal
cia Tée-| ties)| eda Tic-{ ties)| cia Tde-| ties)| ein Tée-| ties)|cia Tic-| ties)
nica nica nica nica nica
Total Cenercl 7 7h8 1 k1 7oL 752 ke o)k 2 868 56 o2 7 758 62 761 7 430
Estados Unidos 5 k50 23 hé3 707 21 1h3 2 246 25 186 5500 26 702 5 ohk
Menenia Occidental 549 - ¢ ohy - g 299 130 8 os5L 496 o 381 258
Belgica/Inxemourgo 5 - 1 710 L} 1 535 17 1 556 26 617 15
Francin 1109 - 2 261 - L 220 10 5 572 379 4 587 284
Itolia 259 - 2 811 - 2 737 20 3 k39 i 2 917 58
pafses Bajos - - 78 - 286 - 78 - 3 598 1e
Reino Unido 82 - 229 3 279 380 1 344 795 1 126 401
Suecia 13 - 248 - 27 1 148 b 781 -
Suiza 1 - k2 - 868 ) 3 009 252 5 645 234
Japbn Lh - 131 - 490 7 1 585 1 2 130 -
Otros Pafses 136 - 634 8 2 030 21 b 971 183 5 277 214

FUEIME: Baneco Central do Brasil - Departamento Econfmico - Divisién de Bzlanza de Pajos ~ 26.5.60. -

26-5-G9.

~ THT =~
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Si se compara el aho 1965 para Brasil con la estructura mundial para
el afio 1964 se constata que con excepeidn de la meyor importancia relativa de
Inglaterra y la menor de Alemania, la similitud es bastante notoria. Es de-
eir, el aho 1965 Brasil tonia una estructura de proveedores de know-how que po

dria denominarse caracteristica del mercado mundial de tecnologia.
Cuadro 7.5

Comparacion entre la estructura mundiel de adquisicidn

dz tecnologia y la estructura brasilefa

Estructure Brasil
mundial
Paises -
1964 1965 | 1966 | 1967 | 1968 Total
% ° % < %
U.SoAe 57,0 57,0 51,1 k9,1 k6,5 50,2
Inglaterra 12,0 0,5 1,k 3,4 2,2 2,1
Republica Federal Alemana 6,0 23,5 20,6 13,6 13,7 7,0
Francia 5,0 5,3 9,2 9,5 6:9 7:8
Otros paises Furops Ocecidental 18,0 12,2 12,2 14,9 21,0 15,8
Japon 1,0 0,3 1,1 2,5 3,0 2,0
Otros paises 1,0 1,2 4, h 7,0 6,7 5,1
Total 100,0 100,0 2100,0 100,0 100,0 100,0

FUENTE: Estructure Mundial: "la transmisidn de conocimiento tecnoldgico a los
paises en desarrollo”. C.H.G. Oldham, €. Freeman y 5. Turkean. UNCTAD
TD/28/5upp 1. Foviembre 1967. Brasil: Cuadro 6.5.

1a irportancia del gasto en transferencia de tecnologfa conviene me-
dirla en relacion a algunos indicadores gue ilustren sobre el valor de la pro-
duccion obtenida con la colaboracidn ée la tecnologfa. A continuacidn se 1e
compara con €l producto bruto y el producto industrial. Los valores obtenidos
para Brasil seran comparados con los respectivos de Japon, Este dltimo se ci-
ta habitvalmente como el mejor ejemplo de utirlizacidn eficiente de la tecnolo-
gia importada. Lamentablemente las informaciones disponibles para Japon 1le-

gan solo hasta el afio 1954.
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Cuadro 8.5

. e .
Comparaclén entre el pasto en tecnologia importada, el

Producto Bruto y el Producto Industrial para Brasil

Gﬁstc T . rfc Po IaB . Pe Industl‘ic‘,l Gasto ToTo Gﬂsto '::.. ot!..‘-

o —
AFC Millopes ¢z § Bil mi;lones il millones P.T.8. P.Industrial

us" Us*: Us: g | -
1059 3,3 18,80 5,11 C,18 0,57
1960 hi,5 20,05 5,56 0,21 0,7%
1061 Ly, L 21,50 5,28 0,22 0,75
1562 51,6 22,70 6,79 0,1k 0,47
Y, Lz, L 2h,75 56,75 0,17 G,63
1965 45,8 25,32 7,40 0,18 c,62
1957 62,7 26,66 7550 0,2k 0,83
1568 70,2 28,50 8,72 0,25 0,80

FULELE: - Gasto T.4. (Yransfzrencia de tcenologia): Cuadro n? 6.5.
- P.I.B, (Producto interno byuto): Para 1065-1568: Zelatorio 1068 -
Baneo Central, pag, 117. Pava 1956-1962: Incice FGV: "0  Desempenho
‘a2 Geonomia Prasileira em 1967". Noviembre 1963.
- Producto Industrial: Parc 1959-1956: Relaciones PI/PIE fuente FGV ci
L “ —_ L} a s - . [
tada "Programa Istrotegico de Descnvolvimento". Vol. A Industrializa
gao Brasileira. Peg. T2. Pare 1967-1668: "Conjuntura Economiea' Ene-
ro 1668, pag. 19,

Cuadro 9.5

Comparacion entre el gasto en tcenolozis importada, el

Producto Bruto y el Producto Industrial para Japdn

— T - | j
} fasto T.7. P.1.B,. P, Incustrial | Gasto T,T. Gasto T.T.

fies

201 Lidlones de | 2id millomes | Kil millomes | P.I.R. | P.Industrial

Us i Us US4 | 7 <

1659 61,8 ' Bl b 772 @,18 0,8
1060 oh,9 3935 9,48 0,2k 1,0
1561 115,7 48,2 12,82 0,2k 0,9
1962 115,06 54,9 1k,39 0,21 0,8
1963 15,8 6,6 156,20 0,2k 0,9
1554 i55,h 70,6 17,28 0,22 0,¢

FULTYS s » Misme fucnte Cuadro n? 7.5 - Estruetura muncial,
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Para el cuocicnte, gasto en transferencia de teenologf{a sobre pro-
ducto bruto y en base a informaciones provenicntes de las fuentes ya citoades
se pueden hacer estimaciones para otros paises: Alemania 0,15 %,Francia 0,149
e Inglaterra 0,13 % (1964).

Se observa que no existen diferenciss significativas entre los valo
res correspondicentes a Brasil y a Japbn. Los valores estimados para los otros

paises aparecen ligeramente inferiores.

Para intentar cuzlquier interpretacidn respecto a las pequefias difc
rencias que se constatan entre Brasil y Japdn se deberia disponer de mayores
antecedentes, tanto en lo que se refiere al mumerador como al "danoiinador.
Respecto al murerador, interesarfia conocer la distribucidn entre los sectores
¥y el contcnido de la tramnsferencia por el cuwal se efectuaron los pagos (23).
Respeeto a los denominadores, se necesitar{a la distribucidén, tanto del pro-

ducto bruto como del producto industrial, entre los diferentes sectores.

5i suponenos que 1@ estructures Sectoriales de los nmumeradores son
scnejantes entre s{ y también las de los denominadores, podriamos presumir en
prizera instancia que el cuociente en el caso de Brosil tenderfa a ser nis al
to que el de Japén. Bs decir, gue la importacién de teenologia por unidad de
producto sectorial seriz nayor cn el caso del pais nenos desarrollado. Las
posibles justificaciones serfan: i) Japdn tiene en cada sector un stock acumy
lado de tecnologic mayor que Brasil y, por lo tanto, requiere  importacionec
adicionales menores, y ii) como consecuencia de lo anterior, puede obteneruna
mayor efieiencia, en términos de producto, de cada délar invertido en importar

teenologia.

El arpumento que podria ncutralizor en parte los anteriores consis-
tiria en ofirmar que los bicnes producidos por Jzpdn por tener mayor complce
jidad que los preducidos por Brasil requeririan mayores inversiones en  im-
portacién de tecenolosia. Adends, si abandonamos el supuesto de que los deno-

ninadores ticnen una estructura semejante y lo reemplazamos por wno més rea-

(23) La informacién de base disponible en cl Banco Central permitir{a estimar
esta distribucifn scetorial como también su evolucidn en los iltinos
afios. Con les solvedades mencionedes en ¥.3.2.
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lista que consiste en aue la ponderacién de los sectores sofisticados es ma-
yor cn Japén que cn Brasil, cncontranos otro argunento para sostener que Japdn

deberia presentar valores nayores para los coeficientes calculados.

En sintcsis, no parcce posible justifiear e priori una  diferencia
en uno u otro sentido en el valor de los coeficientes estimados para anbos

naises.

No obstonte, cos convenicnte sefialar que en lo que se refiere al con
tenido teenoldpico de los pagos efectuados por ambos pafses pueden existir di
ferencias provenicntes del hecho de gue el control que se ejerce en uno yobro
caso no parece conparable. La legislacidn brasilhiz, al no definir con pre-
cisidn les cateporias dec transfercneia de tecnologia que pueden dar origen a
acverdos cntre cupresas, cstd impedida de ofectuar un eontrol riguroso quc
evite se utiliccn las franouicias respectivas con fines que csecapan a2 los ob

(2b)

Jjetivos con que éstos fucron crcadas

E1l scpundo aspecto que e85 necesario destacar tiene que ver ¢on  lo
que se podria denominar "sase deprocesamiento de le tecnologfa importada”. Es
{2 tasa depende del grado de elaboracidén o que se somete esta tecnologla ime
portada. Es deelr, depende de que se consuna cn el mismo estado en que llesd,
que sufra algunas adaptociones o que; inclusive, se la perfeccione. Se puede
suponer que un factor dcterninantc on la intensidad de esta elaboraciébn, es
cl esfuerzo paralclo que ¢l pals receptor invierte en desarrollap su  provie
tecqologia. Este esfuergo se nuede medir a través del gasto reslizado por cl

pais cn esta actividad.

(2!} La facultad legel para ejercer csta Tiscalizacidn es sefialada por el ar-
ticulo 10 de la Ley 4.590 cue establece: "La Superintendencia de loneda
y de Crédito (SUNOC) podrd, cuando lo considere necesario, verificar 1la
asisteneia téenica, adainistrotiva o semejante prestada a empresas esta-
blceidas cn Brasil, queo impliguen remcsas de divisas al ecxterior,tenicndo
en vista awsentar la ofectividod de esa asistencia”.
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En el ceso de Japén.cl gasto por concepto de imporiacién de tecnolo

gla representa aproxinadenente un 25 % de lo que la industria destina e inves

tigacibn y desarrollo. Por cada dblar gastedo en comprar tecnologia la  in-

dustria de Japén destina cuatro a desarrollar su provia teenologia (25),

En cste aspecto la situaciém en Brasil parace radicalmente diferen-
te. A pesar de no disponer de estudios empiricos sobre el tema parece posible
afirmer, Ffundomentelmente basdndose cn contactos tenidos con indwstriales ¥y
coh personal directivo de dca dc los mayores Institutos tecnolégicos ,
que la industria on Drasil destina recursos insipnificantes a actividades de
R-D. Esto significa que en Brasil la tecenologia que s¢ importa se "eonsume"
en el mismo estoado em quc la onvie el "exportador®.

En cuanto a los regursos que destina el Estado a R-D, la finica in
Tormecidn completa de que disponemos sc refiere & prediceiones de gastos
para los anos 1968, 1969, 1970, contenidas en el Plan Trienal de Desarrollo
Cient{fico y Tecnoldgico. Estas predicciones se refieren a los cuairo orga
nismo a través dec los cucles se canalizardn 1oz recursos: Conselho Nacional
de Investigaciones (C.M.P.q), Banco Nacional de Desarrollo Beonémico, a tra
vés del Fondo de Desarrollo Tecnolégico y Cientifico (FUNTEC), la Comisién Na
cional de Actividades Espaciales (CNAR) y cl Consejo Hacional de Energin Nu-
clear {CSMEN). En cl cuadro siguicnte se reproducen estas previsiones.

{25) Cuociente entre pogos por transferencia de tecnologfa y gastos efectuados
en investigacibn por la industria joponcsa para los Gltimos afos: 1665
25%; 1962, 2kf; 1961, 25%; 1960, 27%; 1959, 2%h; 1958, 24h; 1957,25% 1956,

?7%%_1%55: 2lh; 1%k, 180; 1953, 20%. ~isma fuente Cusdro 7.5 Sstructura.
“undial.
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Cuedro 10.5

Proyeccidn de recursos en Tecnologia

(Fn millones de HCrs3)

corganiano - 1968 1962 1970 Trienio
CliPg 34, b 58,5 67,7 160, 6
CNAE 77 12,0 17,0 36,7
FUNTEC 52,0 75,0 110,0 237,0
CHEN 2k, 3 51,3 65, 9 1k, 5
Total 118, 1 166, 3 263,6 578, 8

Si comparamos lo gastodo on importzceién de teecnologia el afio 1968
con la cifra prevista yara gasto por perte del Sector Piblico para el  mismo
afio, se obtiene una relacidn oue dice que por coda délar gastado en iLupor-
toeibn de tecnologia cl Seetor Piblico prevefa un gasto aproximado de cvaren-
te centavos de dblar. Ho so sabe qué parte del gasto total que se efectfa en
Brasil cn R-D representen los voldnencs nencionados cn el cuwadro anterior.las
inpresiones recogidas coinciden en el sentido de ouwe representarian por lo mc
nos 509 del gasto total.

Al conparar csta situacifn con la cue se veia para el caso de
Japbn, es necesario tener presente que en el caso de cste dltimo pefs los gas
tos que se tonaban en cuenta se referian o desembolsos efectuvados por las en-
presas. n ol caso de Brasil, los resultados cue se obtengan o partir de es-
tos pastos tendrin que pasar por la diffcil ctapa de ser transferidos por 1lo
nenos en parte, a los utilizodores industriales.

Por las consideraciones cque sc exponfan al comienzo .. del
copitulo se puede¢ concluir que pora modificor la  situacidén  descrita
serd nceesaria concentrar los esfuerzos ceun  un grupo deterainado de
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sectores que presenten condiciones especialmente favorables. En el pdrrafo
siguiente se sugieren algunos criterios que podrian ser utilizados con vistas
a seleccionar esos sectores, principalmente teniendo como objetivo la exporta

eidn,

V.4 - Seleccidn de Sectores Prioritarios en Materia de Apoyo Tecnoldzico

De las consideraciones anteriormente expuestas se desprende que el
desarrollo tecnoldzico nacional dificilmente surgird cono consecuencia de la
presidn de los empresarios nacionales. Por lo tanto, el Estado tendrd que in
plementar un conjunto de acciones que tiendan a generar este desarrcllo y, 8o
bre todo, a crear condiciones para que la industria incorporc los resultados
en su actividad productiva(26). Este hecho, unido a la circunstancia de gue
los recursos de que puede disponer el Estado son linitados y seguramente infe
riores o loc que serian necesarios para erprender actividades en el conjunto
de los scctores simultdneamente, conduce a la delicada pero inevitable cves-
ti6n de seleccionar deterninados scctorces y concentrar en ellos el  esfuerzo
de creacidn teenoldgica. Esta seléccidn de sectores prioritarios es perfecte
nente compatible con la adopeidn de medidas de cardcter general que  incenti-
ven el progreso técnico en el conjunto de los sectores; como, por ejenplo, T
cilidades otorgadas a las enpresas e institucioncs de Gobierno para envio de
técnicos al exterior, importacidn de espeeinlistas, Centros de Documentacidn,
asesoria a las empresas para seleccidn y negociacidn de contratos de asisten-
cia técnica, incentivos tributarios para estirmlar el gasto en R-D, etec. EL
apoyo & los sectores prioritarios tendria un sentido diferente. Se trataria
de colaborar en contacto con las crpresas del sector en cada uns de las eta-
pas tecnoldgiecas del proceso productivo: disefio de productos, disefio ‘Ge prow

cesos de fabricacidn y equipos, disefio y operacidn de la planta.

{26) La participacidn del Estado como fuente de financianento para activida-
des de R-D es cn general mayoritaria en el nundo cccidental: USA, 64%;
Francia, 6%; Inglaterra, 57%; Canadd, 55%; Espafia, 7h%. Constituye una
excepeidn a esta reglae el caso de Japdn en que la participacidn alecanza
a un 28%. ALl mismo tiempo es el pafs que destina la mayor paric de R-~D,
752, a actividades econdmicas. TUBITE: OCDE, op. cit.
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Los eriterios para seleccionar los sectores prioritdrios dependerdn
de los cbjetivos centrales que se planteen., ILos que se sugieren a continua-
cién tienen presente como objetivo principal la exportacidn. Se considerarian
como factores favorables para la inclusidn de un sector en el grupo de los
prioritarios los siguientes:

- existencia de un ciecrto nimero de erpresas nacionales con un ta-
maifioc "razonable”;

- perspectivas favorables en cuanto al mercado externo;

- utilizacidn de materias prinas disponibles econdnicamente, en con
diciones igueles o rds favorables que en los pafses concurrentes;

- el tratarse de sectores en los cuales la oferta tecnoldsica muns
dial no sea porticularmente abundante o adecuada & las condiciocnes logales;

- el hecho de cxistir experiencias concrctas y exitosas de desarrol
los tecnoldgicos locales;

- el trotarse de un sector cuyo desarrollo tecnoldgico sea determi-
nante para la expansidn de otros sectores que otupen un papel ‘significativo
en la pauta de exportaciones;

- la viepilidad de disponer de personal y de equipamiento en los
préxinos afios.

A titulo de previsidn mfds que de recomendacidn, se mencionan a con-
tinvacicon algunos sectores gque parccen presentar buenas posibilidades de que-
dar incluidos en la néming de sectores prioritarios, Parece conveniente que
en el proceso de seleccidn de los sectores a definir como prioritarios, inter
vengan junto a economistas globales, especialistas sectoriales, tecndlogos e
investigadores,

Algunos de los posibles sectores serfan:

- productos slimenticios industriaslizados

- productos elaborados & partir de mnderas

(27)
(27)

- equipanientos para la industrializacidn de productos agricolas.
- ndouinas herramientas(27)

{27) Ver nonografias de alpunocs de los productos del sector.
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Los cuatro sectores mencionados tienen en comdn ¢l hecho de que exis
ten micleos de investigacidn aplicada en esas dreas, gue podrfan servir de pun
to de paritida para programas de mayor envergadura: el Instituto de Investiga-
ciones Tecnoldpicas de S53c Paulo en el sector maderas y mdquinas herramientas;
el Centro Tropical de Investigaciones y Tecnologia de Alinentos, en los pro-
ductos alimenticios y en algunas de las lineas de eguipamiento pera industria

lizacidén de productos agricolas.

En el saso de los dos primeros sectores se cunplen en buena nedida
los eriterios referentes a demanda y a disponibilidad de recursos naturales
y oferta tecnoldpgica no siempre adecuada a las condiciones locsles, IEn el ca
so del sector madera existe un cierto nimero de empresas de tawafo  "raZona-
ble". En ambos sectores los problomas tecnoldgicos que deben enfrentorse abar
egrcan desde 1z Tase netanente agricola (plantaciones) hasta la fase  indus-
trial.

El sector equipaniento para el procesamiento de productos agricolas
ss ve apoyado, por su importancia en la expansidn del sector productos alimen
ticios industrializados, por el hecho de que la oferta tecnoldgica rundial no
sienpre se adecua a las condiciones locales y por la inmportancia que  Brasil

asigna a lo industrializacidn de su agricultura,

El sector mdquinas herranientas presenta condiciones favorables en
cuanto a existencia de empresas nacionales, a perspectivas favorables de mer-
cade externo e interno, condicionadas a una evolucidn teenoldgica, a experien
cias concretas en riateria de desarrollos teenoldgitos locales, Existe actual-
nente wna exportacidn de ndouinas herranientas en que los disefios provienen
de noGelos importados; los que se han asinilado recurriendo a contratos de
Asistencia Téenica o licencias de Tabricacidn., Sin embargo, el valor de la
produccidn local es aproximadanente igual a la mitad de la importacidn brasi-
lefia de mdouinas herranmicentas. Io posibilidad de sustituir parte de esas im-

portaciones estd condicionada a una superacidn tecnoldgzica del sector.

Definir los scctores prioritarios en materia de opoyo tecnolédgico y
asizgnar los recursos I'inancieros respectivos es condicidn necesaria pero no
suficiente. EL problema mds Cilicil tal vez sea el de establecer los mecanis
mos instituecionzles que pernitan incentivar la transferencia de los resulta-

i -
s .
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dos desde los Institutos o Centros de Investipgacidn Tecnoldgica hacia las en
presas. BIn este sentido, creemos que las instituciones Tinancieras federales
o estaduales estdn llamadas a jugar un papel relevante. En la medida en que
colaboren al financiamento de los Centros de Investigacidén y al mismo tiempo
financien dinversiones o venta de productos de las empresas, disponen del me-
dio mds eficiente para acercar a ambos, Centros y enpresas, entre si. Los cen
tros pueden servirle para evaluar técnicamente proporsiciones de las empresas
¥ las empreses pueden ser un buenc indicador de la calidad del trabajo de in-
vestigacidn efectuado por los Centros.

¥.5 ~ Resumen y Perspectivas

¥.5.1 - Resunien

En los pdrrafos anteriores se ha visto que;

1. Un factor importante para conquistar une posicidn estable en el
nercado internacional de nenufacturas parece scr la capacidad para  efectuar

desenvolvinientos tecnoldgicos autdnomos.

2. Pora alcanzar esa capacidad parecge necesario conplementar la im-~
portacidn de tcenologia con un esfuerzo comparsble o superior en desenvolvi-
mientos tecnoldgicos efectuados localmente.

3. La posibilidad de adquirir tecnologis garantida en el exterior,
la proteccidn del nercado interno, la limitada concurrencis al interior del
percado nacional, el tamafic del mercado, el tamafio de las empresas, la utili-
zacidén incompleta de los equipamientos existentes, gon factores que deterni-
nan que cl empresario nacional no constituya una fuente de presidn para efec-
tuar un desenvolviniento tecnoldgico nacional.

L, Utilizando como indicador del contenido tecnoldgico el precio
por unidad de peso, se concluye que el contenido tecnoldzico de los productos
menufaciurados exportados es inferiox al de los importados, Aquellés:sectbres
en que ccurre lo contrario ticnen una participacién minoritaria en 'la . pauta
de exportaciones. los productos exporiados por las empresas -ihternacicnales
tienen un contenido tecnoldgico significativamente mayor que el de los expor-
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tados por las empresas nacionales. El desnivel tecnoldgico entre ambos grue
nos de productos es mayor que el existente entre productos exportados y iupor

tados.

5. El gasto en inportacidn de tecnolopia efectuado por las empresas
brosilefias, en relacidn con la produccidn, aparece comparable al que efectdnn
las enpresas de paises desarrollados. Sin embargo, la difereneia radica en
el hecho de gue en el caso de Brasil el zasto efectuado localmente en desar-
rollo tecnoldsico es significativanmente inferior al de immortacidn de tecno-
logfa. En el caso de Japdn este gasto es cuablro veces superior al de impor-

taeidn de teenolopia.

6. Tl desiase tecnoldgico actual, las condiciones econdmicas que ro
dean al empresario y la disponibilidad limitada de recursos determinan la ne-
cesidad de concentrar el esfuerzo tecnoldgico en un minero limitado de secto-
res en que las condicliones indicadas en el punto 5 se presenten en menor gra-
do y que, adends, presenten condiciones Tavorables en térriinos de disponibi-

1idad de materias primas ¥y perspeciivas de mercado exierno.

7. Un factor esencial »ara la naterializacidn de los progranas  de
desenvelviniento teenoldzico parece ser la existencia de mecanismos institu-
cionales que vinculen los centros de Investigacidn tecnoldgica con las empre-
sas, ILn este sentido, las instituciones estaduales o federales que colaboran
al {inancianiento de los centros de investigacidn y al nistwo tiewo  contri-
buyen Tinancieranente & la expansiodn y/u operacidn de las eunpresas podrian dg
sempefiny un papel relevante. Ia accidn de esas instituciones seria la de co-
lavorar a la irplenentacidén de la politica de desarrollo tecnoldgico formula-

da a nivel nacional.

Parece Wtil explorar, en cardcter de hipdtesis, las perspecitivas
gue existirian para la exportacidn de nanufacturas en caso de no modificarse
las condiciones que actualnente inhiben cl desarrollo tecnoldgico local, Es-

ta indagacidn constituye el objetivo del pédrrafo siguiente,
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¥.5.2 « Perspectivas para la Exportacidn de lMianufectura en Caso de Man-

tenerse la Actual Dependencia Tecnoldgica

La evolucidn reciente se puede caracterizar en base a los hechos si
guientes, cuya proyeccidn en el caso concreto de Brasil ha sido objeto del

anélisis anterior:

- Desarrollo tecnoldgico efectuado en los centros industriales avan
zados, '

- Transferencia parcial y con cierto retardo de las innovaciones ya
introducidas en la indusiria desarrollada.

- las industrias receptoras de los paises en desarrolle con escalas
de préduccidn renores que aquellas que recibieron la innovacidn en el mundo
desarrollado. )

- Una velocidad de renovacidn tecnoldgica menor en la industria de
los pafses en desarrollo.

- Un aunento mayor de las escalas de produccidn en los pafses desar
rollados.

- Mayor diversificacién de ln produccidn acompafiads de costos meno-

res en la industria desarrollada.

De mantenerse en el Muturc estas tendencias, qué posibilidades tie-

ne Brasil de concurrir en el nercade internacional de manulfacturas ?

Ios hechos senalados nds arriba parecen definir con cierta preci-
sidn el tipo de producto a que podrian aspirar las industrias de Brasil, na-
cionales e internacicnales(ee). Se trataria, en primero lugar, de aquellos
productos en que las industrias de los paises desarrollados fuesen perdiendo
interds conc consecuencia de las nodificaciones de la demanda y de la innova
cidn teenoldgica en esos paises. En esta primers categorie se encontrarfan ,

bédsicamenie, dos tipos de productos:

(28) Se excluyen de este razonamiento las semimanufacturas elaboradas & par-
tir de materias primas, gue representan un porcentaje importante del va-
lor del producto, y para las cuales existen condiciones Tavorables en
Brasil: productos alinenticios y manufacturas de: madera en pariicular,
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i} Los modelos nds simples ¥ en parte superados desde el punto de
vista teenoldgica, de alpunos producios Tinales, EL destino principal de es-
tos productos seria el mercado de los paises en desarrollo y estratos margina
les al interior de los mercados de los paises desarrollados. Intre los pro-
ductos actuslmente cxportados por Brasil se podrian citar algunos ejemplos
que pertenecerian a este grupo: alazuncs tipos de tornos, la mayor parte de
los Liwlenentos agricolas y alguna maquinaria para laz industria textil y las

nédquinas de escribir y coser necdaicas,

ii) Productos destinados a abasiecer Fundementalmente el mnercado de
reposicidn. Comno ejerplos de este grupo se pueden mencionar: piezas de repo-
sicidn wara la industria auwtomnotriz y vdlvulas receptoras., En este caso el
mereado potencial serfa tanto el de los pafses on desarrollo como el de  los
desarrollados, @in este tipo de productos, debido al hecho de que las fdbri-
cas de los paises desarrollados tienen totalmente amortizadas sus instalacio-
nes, y a que el mercado para estos nroductos es constante o estd decreciendo,
existe permanentencnie el peligro de "dumping” proveniente de indusiriass de
poises desarrollados, Lo que caracterizarfa a este srupo serfan las series

linmitadns y posiblemente decrecientes de produccidn,

= Una segunda cabegoria estarfa formada por productos que se comple-
nentarian con otros producides en paises desarrollados. Tambfén se podrian
distinguir dos grupos al interior de csta categoria:

1ii) Productes simples exporiados hacia pafses desarrollados donde se
rian complementados con las partes o componenites mds sofisticados que no  se
producen en Brasil., Bl destinc de estos productos serfa naturalmente lor pag
ses desarrollados. Un ejerplo de cste tipo de productos, identificado en el
contacto con los industriales, seria la exportacidn de cierto tipo de tornos
a U.S.A., a los cuales se agregarian necanismos de control numéric> en el

pais irportador.

iv) Productos armados cn Brasil a partir de conponentes  importados
en una proporeidn significativa. To que se estaria aprovechando en este caso
serfo el costo nds bajo de la manc de obra. En este tipo de productos Brasil
enireptarfa la concurrencia, aparentemente imbatible en los préximos afios, de

los palses de Asia Oriental., Esto determinarfa que el destino de este tipo de
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exportaciones fuera bdsicamente ALALC. Esta situacidn yo se da en la actuali
dad en Torma bastante clara, EL contenido de inswios inmportados ~ en los pro-
ductos exporiados hacia AIALC, que utilizan el draw-back, alcanzd wun 325 en
18443,

Se estorin entonces eonfigurando una especie de divisidn del troba-
Jjo, contre los palses, al interior del mercado de producitos manufacturados. TL
nercado al que tendrian acceso los paises en desarrollo, incluidos los indus-
trinlnente méds evolucionados; corlo Brasil, no presentaria las nisnas caracte-
risticas del nercado abastecido por los paises desarrollados. Para los pro-
ductos nencionados en (i) y (ii), nodelos simples de productos finales y pro-
ductos para reposicidn, se tendria un mercado cuya elasticidad-renta scria no
torianente nds baja (si no negativa) gue la de los productos “nuevos" expor-
tados por los paises desarrollados, Los productos nencionados en(iii) y(iv),
partes simples de yproductos armados en el pais iuportador y productos armados
en Brasil con un porcentaje importante de componentes irportados, se caracte-
rizarfan, princro, por incorporar un valor asregado linitado; seguado, por la
inestabilidad inherente a los acuerdos de complonentacidn entre enpresas de
paises en desarrollo y paises desarrollados (incluycndo cntre &stos los acuer
dos que sc podrian establecer entre Tiliales y matrices de empresas interna-
cionales); y, tercero, por consolidar una subordinacidn teenoldgico totel res

pecto a las industrias de los palses desarrollados,

Ahora bicn, los argumentos con que habitualmente se sostiene la con
veniencia que tendrfa pora los paises en desarrollo diversificar la pauta de

exnortaciones, aunentando la ponderacidn de las manufacturas, son, justanen-

e

- la alta elasticidad-renta de la demanda de los productos manpufac-
turados;

- awmentar el valor agregado generado localmente con los productos
eXporLados;

- digiiinuir la inestabilidad caracteristica del nercado de produc-
tos primerios;

- estimdar la elevacidn del nivel tecnoldgico de la industrie 1lo-
cel.
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Hemos visto que los productos que posiblemente integrarian la paute
de exportacidn de productos manufacturados veriificarfan sdlo parcialmente las

caracteristicas cnunciadas.

En sintesis, los antecedentes expuestos nos conducen a la  conclu-
sién de que Drasil sélo pgdrd obtener ventajas significativas de la exporis-
cidn de manufacturas en la nmedida ven que, paralelamente a la expansidn de la
exportacién de los productos sefinlados, desarrolle en ciertos sectores espeei
Ticos en los que presenta condiciones favorables esfuerzos de investigacidn
tecnoldgica que permiten a las industrias brasilefias de esos sectores, alcan-

zar una posicidén de excelencia relativa respecto ol mercado internacional.
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ANE{O 1

DEFINICIONES ALTERNATIVAS DE PRODUCTOS HANUFACTURADOS

o existe una definicdn internacionslmente aceptada para "los. .pro-
ductos manufacturados. Diversos estudios de organismos internecioles utili -
zen acepelones diferentes pars el término "manufacturas". A continuacidn se
sefialan 3 de les alternativas utilizades cuando se emplea nomenclatura CUCI y
2 de-las que se cmplean cuando se trabaja con la NBH - Homenclature Brasilefis

de lMerecadorias.

Nomenclatura CUCT

Alternativa 1: En el informe de la Seeretaria de la UNCTAD "Medidas relaciona
das con el Informe de la Comisidn Especial de preferencias: Definicidn de Pro
ductos Bésicos, semimanufacturados "TNB/C.2/3 de julio de 1965, se clasifican
como menufacturas y semimanufacturas los productos de las seceiones 5, 6, T ¥
8 y varlos otros de las secciones O a i, tal como harinas y preparados de ce-
reales, frutes secas, cacao en polvo, manteca y pasta de cecao, margarina ¥y

mantecas, madera desbastada o trabajads, metales, ete,

Esta clasificacidn, quc es la menos exigente respecto 2l grade de
elaboracidn de los productos requerido para recibir la denominacidn de semima
nufacturas, es la utilizada en el informe de la Seeretarfa de UNCTAD, "Un sis
tema de preferencias pora la exportzeidn de manufacturas y semimanufecturas de
los paises en desarrollic o los pefses desarrollados” TH/12/Supp. 2, presenta-

do en fueva Delhi,

Alternativa 2: Se consideran como manufacturas y semimanufacturas los produc-
tos comprendidos en las secciones 5, 6, 7 y 8 (CUCI). Esta definicidn utili-

za, entre otros, el GATT en sus estudios anusles."El Comercio Internacional”.

Alternativa 3: Se diferencia de la anterior en gue se elimina de la clase 6
el capftulo 68 (metales no ferrosos). Dsta clasificacién -.es “wbilizsde  por
UHCTAD en su "Commodity Survey 1967" (T/B/C-L6/Rev./1).
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Homenelatura Brasilefis de lercadorias

Alternative 4; Se define como productos manufacturados los pertenecientes =a
las clases 5, 6, 7 y 8 algunos de la 2 y 1la b, Entre estos dltimos se cncuen
tran bisicemente los productos alimenticios elaborados y algunas meterias pri

nas preparades o elabaradas,

Algunps de estas materias primas eleboradas ineluidas en la clase 2
NBl estén incorporadas en la clase 6 CUCI, Entre estos productos se puede ci
tar: Pieles y cueros curtidos, maderas preparados, piledras preciosas, hilodos
de fibras textiles, pasta quimica y meefnica de madera. Esta alternativa equi
vale conceptualmente 2 le 1 antes anunciada, Este es el criterio utilizadoen

un trabajo CEPAL-UNCTAD sobre promocidn de exportaciones en Brasil en 1967.

llternztiva §5: Consiste en definir como monufacturas los productos comprendi-
cos en las clases 5, &, 7 y 8 (NB). Todos los productos manufacturados asf dg
Tinidos estdn incluidos en las elases 5, 6, 7 ¥ 8 CUCI, pero hey algunos que
estdn en la CUCI (5, 6, 7 ¥y 8) ¥ que no apsrecen en la clases respectivas NBiw
In consecuencia, se puede efirmar gue ésta es la mds "estricte" de las cinco

alternativas menciosnoadas.

Ho existen criterios objetivos que pemmitan scleccionar aquella que
s¢ acerca en mayor medida a la definicidn de produetos manufacturados o semi-
nenufacturados. Bsto se debe simplemente a que no existe tal definicidn acep
tadao.

La cleccidn dependerd de la informacidn disponible y del tipo de and

lisis que se efectie.

En el caso del presente estudis se empled en general la alternati-
va 5. la razdn fue la siguiente: parte importente del estudio reguiere de in
formncidn a nivel de crpresss exportadoras, en particular los capitulos III

y IV, y esa informocidn s3lo cxiste disponible para las clases 5, 6, 7 y 8 NBM.
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NTEXO 2

COMPONEIT'E IMPORVADA DE LOS FPRODUCLOS EXPORTADOS(l)

2) Pera el afio 1968 y a partir de las irformaciones contenidgs en las
solicitudes aprobadas pera la concesidn de draw-back, se calculd la componen-
te importada de los productos exportados por “rasil (que se acogieron a draw-
back).8e distdnguid entre los productos exportados hacia ALALC yhacia el resto
del mundo. Aguellos productos que se exportan hacia ambos destinos se  dis-

tribuyeron en proporcidn a los valores exportados.

-
- I 8 Importedos
Insumos Importados Productos ixport. szgﬁztos PExport.
DESTINO
rilliones o Milliones o %,
Us$ = Us$ 2
ALATC §,1 1,7 25,8 63,8 32
Regto Mundo %,2 28,3 4,7 36,2 22
Potal 11,3 100,0 10,5 100,0 28

b) Dada le importancis del volumen de exportacién y del contenido
de insumos importedos del producto "perforadoras”, se hizo un célculo Bin in
cluir ese producto. Los resultados se presentan en el cuadro sigulente.

Insumog Importados

Insumos Importados Productos Export. Productos Export

DESTINO : -
Bﬁlég%nes 4 hil%ggnes q, g,
ALAIC 7,1 £8,8 23,L 72,0 31
Resto kundo 0,9 n,2 9,1 28,0 09
Totel 8,0 100,0 32,5 100,0 25

(1) Dedo que la forme en qué se presentan las informaciones contenidas en las
solicitudes pare la obtencidén el "draw-baeck" hasido concebida con unobje
tivo diferente de =agquel pare el cual se las empleo en este informe, los
resultados obtenidos deben ser considerndos como preliminares y sujetos &
veriTicacidén a nivel de las Tirmas.
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c) Pora los productos que tienen mayor volumen de exportacidn se cal
culo el coeficiente de importacién en el valor exportado. Los productos que
se nencionan a continuacidn represcntan aproximedsnente un 70% del valor de

las exportaciones que se acogieron o dreweback en 1968.

Porcentaje de insumos importados
en log produotng -exporteados

c;:f,
Dombas inycehores 18
Bulbos de wvidrio K4
Cépsulas gelatinosas digeribles 10
Carne cnlatada 6
Condensadores ' b7
Miquinas de eseyibir menucles L6 {2)
tifquinas de escribir cléetricas - by
vifguinas perforadoras 4o
tifcuinas de coser 2
Pilcs seens 16
Ron y oguardiente en barriles 16
Vilwulas electrdénices de recepcidn 36

{2) Sorprendentencnte olto.



ANEXO3

Infomaciones a nivel de sector (3 digitos NBM)
sobre la perticipaeién y volunen de las expor
taeciones de las empresas neclonzles e interna-
cionaleg en 1957.

Hote referente a las colwmas (10), (11) y (12):

Para cada agrupacién a dos digitos, pare cade clase y para el total general,
se proporcionan dos ceifras diferentes. La que aparece en primer - lugay se
celeuls considerendo los nayores empresas de cada seetor (3 digitos).La otra

ineluye eolo l2 neyor erpresa de los sectores considerados en la agrupacién
respectiva.



(1) (2) (3) () (5) (6) () (8) 9) (10) (1) (12) (23)
Exportacisén {Numerc EmprelExportecidn Me-|Exportacidn|Numerc Bupre |Exportacién Me|Exportacidn| Wumero | (1}/{7) |Exportacidén) (10)/(7)| (7)-{10) (7)
ola Empresas In |sas Interns-|dia Pmpresa 1In|Empresas Na|sas Naclona-|dia EmpresasIn Total Total M Mayor Empre |Exp.Mayor -1
%€ 5 |ternaciomales| cionsles ternacionales | cionales les ternacicnales Us$ Empresas [Exp. Total 33 Empress |Exp, Media| Exportacidn
us$ uss us$ % us$ EXp.Total |Otras Empre |Media por Em
% sas - US} | presa - USE
38
2.103.286 90.0 23.181
.1 170.775 5 34,155 2,164,325 11 196.757 2.335.100 16 7,3 1.591.88z 68,2 Lo 5u8 145,944
5.11 10.500 1 10.500 13.631 1 13.6%1 24,131 2 43,5 13,631 56,5 10.500 12.066
5.13% 150,882 3 50.204 1.642.188 3 547.356 1.793.070 6 8,4 1.591.882 86,6 40,238 298, B4s
514 9,393 1 9.393 7.035 2 3.518 16.428 3 57,2 9.393| 57,2 3.518 5.476
5.15 -0 -O- o, 7.100 1 7.100 7.100 1 Q- 7.100( 100,0 -0- 7.100
5.17 -0- -0- -0- 2.912 1 2.012 2.912 1 -0- 2.912| 100,0 0= 2.612
5.19 -0~ 0~ -0- 491,459 3 163.820 491, k59 3 -0~ 478.368| 97,% 6.546 163. 820
5.801.20% 32,2 436.952
.3 517.024 8 6l.628 17.518.825 26 673.801 18.035.849 3k 2,9 L. 727.068 26, 403.206 520, k66
5.31 234,904 3 78.3501 16.485.187 16 1.030.324 16.720.091 19 1,4 L. 727,068 28,3 666.279 880.005
5.32 -0- w0~ -0 8,274 2 h,137 8,274 2 -0- 4.62k 55,9 3.650 4,137
5.34 -0- -0- -0- 596.312 3 198,771 596.312 3 “0-. 593.527 99,5 1.395 198 771
5.36 950 1 %50 ik . 148 1 Lk, 148 145,068 2 0,7 144,148| 99,3 =) 72.549
5.37 2h7.618 2 123,809 190 1 190 247,808 5 99,9 176.813| 71,4 35,408 82.603
5.39 33.552 2 16.776 284 71k % ok. 905 318. 266 g 10,5 155.023 8.7 40.811 £3.655%
2,143,247 77,8 26.529
4 2.024%,340 5 Loy . BB 729. 077 25 29,163 2.753.417 30 73,5 1.386.955 50,4 47.119 G1.781
5.40 -0- -0- -0- 369. 004 3 123,001 369.004 3 -0- 353.576 95,8 7.71h 123,001
5.41 92.349 1 92,349 26.545 5 5,309 118.834 6 77,7 92.349| 77,7 5.309 19 B15
5.42 -0- -0~ -0- 20.500 1 20.500 20.500 1 -0- 20.500| 100,0 -0- 20,500
5.43 -0- -0- -0- 99 1 949 949 1 -0- 94g| 100,0 -0- 99
5,44 1.807.806 2 905,948 39.711 3 13.237 1.847.607 5 97,9 1.%86.955 75,1 11.516 369.521
5.45 124,095 2 62.048 16.370 L L.og3 140 465 & 83,3 76.285 5i, 3 12.836 23 411
5.k7 -0- -0- -0- 255.998 8 22,000 255.996 8 -0- 212.633 83,1 6.195 32.000
1.252.418] 77,4 b5, 772
.5 348.400 é 58.066 1.270.195 8 158.7Th 1.618.595 1h 21,5 1.036.T1L 6l,1 il 760 115.61h
5.50 116.656 2 73.328 1.238.658 L 309.665 1.385.314 6 10,6 1.036.711 7h.8 £9.721 230. 886
5.55 102.801 2 74.085 -0 -0- -0- 18,170 2 100,0 B7.7T1 59,2 60. 399 51. 501
5.56 80.284 1 80,284 -0- ~0- -0~ 80,284 1 100,0 8o.284| 100.0 -0- Bo 78y
5.57 18.659 1 18.659 ~0- -0- -0- 18,659 1 100,0 18.659| 100,0 -0- 18.659
5 58 -0- -0- -O- 31,377 3 10.459 31.377 3 -0- 28.833] 91.9 1.272 10.459
5.59 -0- -0- -0- 160 1 160 160 1 -0- 160[ 100,0 -0- 160
340.767( 30,7 22,612
.6 160.948 7 22,99% Gi8, 632 30 31.621 1.109.580 37 1k,5 177.369( 16,0 25,895 29,989
5.60 59.172 3 15.593 781,521 24 32,563 840.693 27 7,4 177.369 21,1 25.512 31,137
5.61 201 1 201 h.725 L. 728 h.g26 2 k1 h.res 95,9 201 2.463
5.63 101.575 3 33.858 162,386 32,477 263.961 8 58,5 158.673 60,1 15.041 32,995
1.500{ 100,0 -0-
.7 <0 -0- ~0= 1.500 1 1.500 1.500 1 -0- 1.500] 100,0 -0- 1.500
5.79 ~0- ~0= ~0- 1,500 1 1.500 1.500 1 ~0- 1.500) 100,0 0= 1.500
379.266| 92,3 k571
.8 405.158 5 81.032 5.706 6 L 410.864 11 98,6 303.516] 73,8 10.735 37.351
5.80 0= -0- -0- 967 1 9%7 967 1 -0- 967| 100,0 -0- 967
5.82 8.730 1 8.730 2.245 2 1.123 16.975 3 79,5 8.730! 79,5 1.123 3.658
5,84 30%.516 1 303.516 -0- 0= -0- 303.516 1 100,0 303.516] 100,0 0= 303,516
5.89 - g2.912 3 30.971 2.494 3 831 95.406 6 97,4 66.073] 69,3 5.867 15,901
525,303 82,0 9.613
.9 L3z 246 4 108,062 208,413 13 16.032 640,659 17 €7,5 291.579| 45,5 21.818 37.686
5,51 0= 0w €03 €03 1 -0- 603 1 100,0 603| 100,0 -0- 603
5.92 5.497 2 2,749 0= 0= =0- 5.497 2 100,0 3. 367 61,3 2.130 2.749
5.93 135.170 1 135.170 -0- 0= -0~ 135.170 1 100,0 135.170| 100,0 ~0- 135.170
5.94 -0- -0- 0= 199.751 5 39.950 199.751 5 -0- o4, 58, W74 26.292 739.950
5.99 291.579 1 291.579 B.059 7 1.151 299.638 8 97,3 291.572) 97,3 1.151 ka.755
12,547,010 46,6 127,693
TOTAL 4,058,891 e} 101.472 22,846.673 120 196.852 26.905.564 160 16,8 4. 727.068 17,6 139,487 168,160




(1) | (2) (3), & {5) (6) n | @ (9)) (x0) | (1;) {22) (13}
Exportacidn {Numero Empre|Exportacidn Me-|Bxportacidn|Mumerc Empre|Exportscién Ma|Exportacidn| Mumero {1)/{7) {Exportecidn| (10)/(7} -(10 7
Empresas In |sas Interna-|dia Empresss In-|Empresas Na|sas Naciona-jdia Empreses In Total Total |Exp.Inter.|Mayor Empre!Exp.Mayor B)-(1 , ,
Clase & ternacionales| cionales ternacionales | cionales les ternacionales uss Enpresas|Exp. Totel B8 resa {Exportacicn| Exportacion
us$ .us$ Uss Us$ 4 us$ Exp.Total pedia Ctras |Medis por En
% EmpresasE§| presa - USH
kg 1.979.730 52,2 24.789
6.0 2,530,369 21 115.017 1.258.958 57 20,087 3.789.327 81 65,8 L75.921 12,6 41.las L6, 782
6.00 206.516 1 206.516 14,232 L 3.558 230. 748 5 89,5 206.516| 89,5 6.058 46,150
6.01 697,64k 6 99.663 16.664 6 2.777 Th.308| 13 mT 514.581| 72,0 16.6ub 5k, QN7
6,02 ~0=- «0= -0=- 159.527 5 L. 905 159.527 5 -0 119.023| 4,6 10,126 31.905
6.03 324,113 2 162.057 18,519 1 18.519 32,632 3 9,6 306.290 89,k 18.171 11h.211
6.0k 112.002 1 112,002 233.165 b 58.291 345,167 5 32,4 172.757| 50,1 L3,10% 69,033
£.05 3.5%0 1 5,590 1.118 1 1.118 L.708 2 76,3 3.590 76,3 1.118 2.35k
6.08 1.139.261 5 227.852 £5.508 L 16.377 1.204.769 9 oh, 6 Yrs.g2l| 39,5 91.106 13%.863
.09 47,245 5 g.4kg 750.225 32 23,345 797. 468 37 549 181.052) 22,7 17.123% 21.553%
1.400.979] 590 48,706
6.1 1.948.559 10 194.856 426.546 15 28.436 2.375.105 25 96,6 1.186.800| 50,0 49,509 9.000
6.10 13,028 1 13.028 8,435 3 2.812 21. 463 L €0, T 13.028 60,7 2.812 5.566
6.11 -0~ -0- -0- 1.396 1 1.39 1.396 1 -~ 1.39| 100,0 -0=- 1.396
6.12 150.701 1 150.701 337.7Lh b 84, ko9 L8s.ns5 5 30,9 197.051 40,3 T2.8k1 97.686%
6.1k 1.784.830 8 223.10h 76.387 6 12.731 1.861.217 14 96,0 1.186.890 €3,8 51.571 132. 944
6.19 0= -0= -0 2.6 1 2.60h 2.61k 1 0= 2.61%| 100,0 ~0= 2.614
161.320F 56,7 6,471
6.2 5,982 2 11.991L 259.9%0 21 12.378 284.272 25 8,k 7501 26,5 9.hop 12,360
6.20 23.982 2 8.194 106.949 10 10.605 130.951 12 18,3 31.409f 24,1 5.039 10.911
6.22 ~0m - 0 76. 57 ] 9.620 T6.957 8 -0~ 53.787)] 6%9 3.310 9. 620
6.0k - - - 75. 441 1 75,5641 7541 1 -0~ 75.541 | 100,0 -0- 75,4541
6.29 -0=- 0= -0a 943 2 Yre N3 2 -0- 5% 62,9 L2 472
860.7281 62,5 18.456
6.3 562,991 7 80.419 B1k.552 27 30.169 1.377.483 T4 Lo, 9 336.656 | 22U, % 31,541 40,51
6,30 105.366 . 1 105,366 0= 0= ~0- 105.366 1 100,0 105,366 | 100,0 0= 105.3%66
6.31 336.636 1 336,656 283.943 5 56.789 620.579 6 54,2 336.636 | 54,2 56.789 103.430
6.33 30.186 1 30.186 k81.004 7 68.75 511.1%0 8 5,9 328.519 64,3 £6.096 €3.899
6.35 660 1 660 -0= -0= 0= 660 1 100, 0 660 | 100,0 =0~ 660
6.36 23,069 1 23.069 37.287 n 3.350 60,356 12 38,2 25.069 | 38,2 3.3% 5.030
6,38 &7.014 2 33.507 12.318 4 3.080 79.332 6 84,5 &5.48 ) 83,8 2.571 13.222
284.870 51,6 26.737
6.4 136.099 2 68.050 16,1358 11 37.831 552,237 13 2h, 6 170.1735 30,8 21.839 4z.480
6.40 0= 0= Qe 330.17h L 82.544 330,174 i -0- 170.173 51,5 53,334 82,54k
6.k2 156,099 2 68.050 82,364 [ 13.772 218.463 8 62,3 111.097 | 50,9 15.338 27.308
644 -0= -0= 0= 3.600 1 3,600 3,600 1 0= 3.600 | 100,0 0= 3.600
=
6.6 5,510,601 3 1T7. 739 | %.172.556 | 88 W7.415 6.483.157 | 1m 35,6 1.%.‘?8!3‘—% N ?i'gi?.g ) 84,190
6.60 7.705 1 2.951 L 8 10,656 5 2,3 7.705 2,3 7.378 2,131
6.61 354.992 2 177.496 1.594.053 3 Lk, 68k 1.749.045 5 20,3 1.321.305 | 75,5 106. 956 340,809
6.62 n.o67 1 n.o&y 134, koo 6 22,400 175.L69 7 23, 4 9k.515 | 53,9 13, ho2 25.067
6.63 62.096 1 62.09 118,875 h 29.719 180. 971 5 34,3 100.136 | 55,3 20.209 36.194
6.6k 176,745 4 kb 186 2.005.290 k2 49,888 2.272.035 46 T 893.879 | 39,3 %0.626 49,302
6.65 0= -0~ -o- 7.058 2 3.529 7.058 2 0= 5.298 75,1 1,760 3.529
6.66 -0= -0= -0~ 296,343 16 18.521 296,543 16 0= 125,462 ha,3 11.392 18.521
6.67 -0a -0 -0~ 51.317 3 17.105 51.317 3 -0 40.403 T 45T 17.106
6.69 1.667. 9% 4 416.999 72.267 8 9.033 1.750.263 | 12 %,8 |10.58:388 | 24 55:352 15.022
6.7 1k.978.154 3 kho.534 1.512.009 62 24,387 16.490.0735 96 90,8 9.188.148 35,7 76.862 171.772
8.1 63,59 1 £3.5% 228,681 8 28,585 292.273 9 21,8 1o9k.972 | 66,7 12,163 32.475
6.72 -0- -G~ 0= 16.378 2 8.189 16.378 2 ~0- 15.3718 | 9,8 1.000 8.189
6.73 8.490 .3 2.830 115.672 3 38.557 124,162 6 68 63.537 51,2 12,125 20. 694
6.7% -0- 0= O 71.895 10 7.190 71.895 10 -0- 36.774 { 51,1 3.902 7.190
6.75 21.000 1 £1.000 3.531 1 3.551 24,531 2 85,6 21.000 85,6 3.531 12.266
6.76 15.128.07h 10 1.193.461 169.589 4 ho.397 13%.297.663 15 98, 7 9.188.1h8 69,1 293.537 886.511
6.78 ah.hed 6 10.745 64,332 135 h.qug 128.800 19 50,1 b7.537 36,9 k,515 6.779
1.286.423 50,8 38.998 76.799
6.79 1.692.530 12 1h1.04k 8k1.841 21 Lo.o89 2.534.371 33 66,8 660,919 | h1,4 21,581
6.8 1.177.559 8 147,195 k41,910 i | 10. 442 1.619.469 ko 72,7 375.318 23,2 25.920 33,050
6.80 -0= D= -0 1.001 1 1.091 1.091 1 - 1.091 | 10%,0 0= 1.091
6.81 1.177.559 8 147.195 105.137 32 3.205 1.282.996 4o 91,8 375.318 | 29,3 23,27k 32.075
6.82 -0~ o= -0- 25.058 2 12,529 25.058 2 - 22.90P 91, 4 2.150 12,529
6.83 -0~ ~0= -0 165,165 3 55.062 165.185 3 -0 125.75¢ 76,1 19,718 55.062
6.84 ~0- 0= -o- 1h5.139 3 48,380 145.139 3 0= 144,852 99,8 14k 48.380
19.598.119 59,4 35.948
TOTAL 23.668.254 9% 9.302.599 522 30.316 32,970.853 hzo 71,8 9.188.148 | 27,9 31.916 78.502




(v (2) (3} (¥ (5) (6} (1) (8) (9) (10} (11) {12) {23)
Exportaeidn | Mumero Empre | Exportacidn M | Exportacidn | Mumero Empre | Exportasién Mg | Exportacién | Mumerc | (1)/(7) | Bxpertacién | (103 /(7) g'rg - iloz 7
Clase 7 Empresas In-| sas Interna- | dis Empresa Na | Empresas Na | sas Naclona | dia Empresa In Total Total Inter, |Mayor Enpresa| Exp. Mayor =-{1
ternacicnales| cionales -glommles clonales les ternacionales Uss Ppresas| Exp. Total w$ Empresa | Exportacidn | Exportacién
Us$ w4 us$ g ) Txp. Total [ Otres Empre | ¥clia por Enm
gas - USH | gwesa -~ USE
4o 11. 212 9%, 4 138
1.0 -0 -am -t 11. 625 L 2. 906 11 625 4 -0- 1L 212 96,4 138 2. 906
7.06 -0- -o- -o- 1. 625 b4 2. 906 11. 625 4 -0- 1. 212 9, 4 138 2. 906
595. 916 75,6 23. 928
7.1 721. 053 3 240,351 54 288 9 7,143 785. 341 2 91,8 572. 631 72,9 19.337 65. 451
7.13 —o- -a- -o- 45 1 45 L5 1 -0- 45 100,0 0= hs
7. 1% 72L 053 3 240, 351 Lo, 658 3 13, 553 oL TLL 6 9,7 572,631 13,2 37.816 129, 952
7.16 -0- -0- -0 16,361 2 8.181 16,361 2 -0- 16. 339 99,9 2 8.181
7.19 -0= -0m -0 7. 224 3 2, hod 7.224 3 -0 4 901 67,8 1162 2,408
82,289 65,1 2,451
7.2 39. 469 i 39. 469 86. 933 22 3.952 126. ko2 23 31,2 39. 469 31,2 3. 952 5. 496
7.81 G- -o- ~o- 1213 1 1213 1.21% 1 -o- 1213 100,0 - 1.213
7.22 -o- -G- -o= 39 595 8 L. ol 39. 555 8 =0= 31. 952 80,8 1.086 L. gbk
7. 24 -o- -0 -0- 15,325 7 2,189 15.325 7 -0- 7. GO0 45,7 1,388 2.189
7.26 -o- -G- -0- 2. 655 1 2.655 2.655 1 0= 2.655 100, 0 -0- 2.655
7.28 39. h69 1 39. 469 28, 185 5 5.637 67. 654 6 58,3 39. 469 8,3 5. 637 1L 276
108. 433 55,1 L. 595
7.3 2,052 1 2,052 184, 504 20 9.225 186, 556 21 1,1 61, 324 32,9 6. 262 B.83k
7.31 2.052 1 z.052 95. 408 é 15. 9021 97. k60 7 2,1 61. 324 62,9 6.08% 13. 923
7.36 -0- -0- 0= 69. 561 5 13.992 69. 961 5 -0- 33. 523 k7,9 9.108 13. 592
7.37 -0- -0 -0- 8. 166 2 k4, 083 8, 166 2 -an 7.681 ah,1 185 4, 085
7.33 -0 -a- -0- 10, 569 7 1. 567 0. %69 7 -o- 5. 900 53,8 Bh5 1567
1, 520, 688 Th,7 k2. 579
T.4 3. 796. 931 7 542, 419 915,971 3 30, 552 &, 712, 02 37 - 80,6 3. 0k0. 630 64,5 ke, b52 127. 376
7. 40 1.260 1 1. 260 -0~ -o- -0= 1. 260 1 00,0 1260 100,0 -0m 1. 260
T. 41 3,648 1 2. 648 24, 758 z 8. 266 28, b6 L 12,8 17. 342 70,9 3. 7Ol 7.112
7. b2 19.371 b 19.371 398, 069 7 56. 867 b17. Lo 8 4,6 271895 63,1 20. 792 52. 180
T. Ll 12.318 1 12,318 14, 255 3 b, 751 26571 4 6, 12.318 . 4 & 751 6. 643
T. 45 3. 753. 609 2 1.876.805 2re. 272 4 63. 068 4 025,881 [ %B,2 3. 04D, 630 75,5 197. 050 €70. 980
7. b6 6. 365 1 6. 365 23, Té1 5 4, 752 30, 126 3 21,1 9. 248 20,7 b 176 5. Q21
T.47 -0e -0a -0- 133, 428 5 26, 686 133, 428 5 -0- 118, Bz2 89,1 3. 652 26, 686
7.48 -5 N e 413 1 413 413 1 -0= 413 100,0 -O= 513
T.h9 -0n -0 . . 977 2 2k, W89 48. 977 2 -0 8. T6O 99,6 217 24, 489
327.855 62,1 5,271
.5 -0- -a- -o- 528, 15T ke 12, 575 528, 157 b2 -0- 287. hop sl b 5.872 22 575
7. 56 -0- -o- -0- 30. 731 7 4. 390 30, 31 7 -0~ 1. 558 37,6 3.19% k. 390
7. 56 -0 -0- -0- 26. 639 6 b, bk 26, 639 6 -6- 9. 607 36,1 3, 406 4 by
7.57 -~ . -o- 24. 625 4 6. 156 2L, 625 b -o- 19. 268 8,2 1 786 6. 1%
7.58 -a- . . L8, 162 25 1. 785 446, 162 25 prow 287. 22 G4, 4 6.61% 1.785
. 25. 055. 8§36 5k, 6 455, 486
7.6 5. 7. 975 13 L5, 460 0. 075. 260 35 L 145,007 |  45.866,235 7] 12,6 15, 197. 275 33,1 652, 531 955. 54T
T.60 5, 293, 981 9 583, 776 28. 555, 754 1B 1. 586, 486 33,815, 093 27 15,5 15. 197. 275 b, 9 T716. 070 1. 252. 411
7.61 Lk, 167 1 41k, 167 11, 252, 822 n 1. 022, 984 11, 666, 989 12 3,5 9 547.819 81,8 152. 652 972, 249
7.62 3. 757 3,157 o= -o- wor 3,757 1 100,0 5757 | 100,0 -o- 3. 757
7.63 -0- -o- -o- 152. 163 3 50. 721 152, 163 3 -0- 104, 480 63,7 23. 842 50. 721
7.65 -0= 0= -0a- 109, 163 3 7 36,308 10%. 163 3 0= 106. 802 97,8 1.181 36,308
7.69 119. 070 2 59. 533 ~0= -0- “oe 115, 070 2 100,0 95. 703 80,k 23. 567 59. 535
) 1. 509, 012 62,6 11. 399
7.7 1. 308. 57L 17 76, 975 1. 100, 972 €9 15. 956 2. 409, 5hé 86 54,3 76h. 605 31,7 19.352 28, 018
7.7 -c- 0w 6= 21 o7 37 7. 236 21. 707 3 - 17. 862 82,3 193 7.036
178 1.110 2 605 418 4_ 1 418 1. 528 3 72,6 S0 61,5 eoh | 509
7.7 -a- -0= -0- 87. 489 13 6. TS0 87. k89 13 -0- ho. 062 45,8 3. 977 6. T30
7.76 24, 023 2 12,012 663. 84k 6 110. 6%1 607. 867 8 3,5 556. 034 80,8 18.833 85. 983
7.7 1. 200, 217 11 100. 018 118, 909 2k 4. 955 1.315. 126 6 91,0 764, 605 55,0 15,843 6. 6h2
1.7 3. 224 1 83. 224 205. 675 17 12,099 263. 899 18 28,8 128. 350 4y, b 9, Lk 16. 050
7.79 -0- -0= - 2. 530 5 586 2. %0 5 0= 1158 39,9 143 586
L. B70. 2h2 66,4 24, 758
7.8 802. 530 5 160. 506 2. 058, 038 N 46, 774 2. 860, 568 9 28,1 940, 263 32,9 10, 006 s8. 379
7.80 352. 649 1 352, 649 L. 374 6 27.T7% T797. 023 17 Ly, 2 352, 649 ks, 2 27. 778 46,884
7.81 -0~ 0= -5 1128 1 1. 126 1. 128 1 Om 1128 100,0 -0 1.128
7.83 -o- -o- -0 272 1 272 272 1 “g= 2fe 100,0 0= o272
7.84 -o- —e- —o- 1. L5k, hoe 1n 132. 227 1. 45l 492 n -0- 9k0. 263 €L,6 51. ka3 a32. 227
7.85 -a- -5 —o- 15. 764 2 7.882 15, 6k 2 -c- 13, 403 85,0 2.361 7.882
7. 86 20, 085 3 6.695 -o- -0- .- 20. 085 3 100,0 17. 279 86,0 1. 403 6.695
7.87 ~a- -o- -0- 131. 569 7 18. 797 131 563 7 “o- 113.359 86,2 3,035 18, 977
7.88 -0~ -0- -0= 5. 370 i L343 5. 370 b -0= 2. 09k 59,0 1.0% 1343
7.89 429. 796 1 429. 196 5. 069 2 2.535 U3k, 865 3 98,8 429. 796 $8,0 2.535 14k 955
TOML |12, B6L 584 i 265. 150 45. 025, 748 215 ¥3.70 | Snuer.me | 320 1,7 Rty Z?? gg'?; :g?,' h_g;f 178. 532




{1} ) (3) (&) {(5) (8) {(7) (8) {
) 9) (10) (11) (12) (13)
Exportacién |fumerc Pmpre|Exportacién Me-)Exportacién|Numero re |[Exportaciée Me|Exportacién| ) Ea; s l E g
Clase 8 1:Enu:nr\ass.sl In |sas Interna-idis Empres#s In|Empresss Na|sas Nae?:ﬁa: dﬁoﬁnpremﬁ; Tot:; i Tu:f:f &cg(;};{n(;zz- 5:32?%:;3: E:(cioﬂflﬁrz:)' : 11? ]
emg,gé%nalea cionales temacuis,-c;naleﬁ Ciml;gées les temclijgna].ea Us$ Ewpresas | Fxp. Total sa - Empresa ! Exportacidn; Exportacisn
$ % Uss Exp.Total|Otras Empre|Medis por Em
sas - USH| press - US§
Lo
90.4495 65,8 3,133
8.0 43.205 b 43,2035 ol 282 17 5.546 137.48s 18 31,4 43,203 31,k 5. 5b6 7.638
8.01 L3,20% 1 k3, 20% 33,619 7 4,503 76. 822 B 56,2 43,203 56,2 k.803 9.603
8.03 ~0- -0- -0- 6.911 3 2.504 6.911 3 ~0- 5.617 81,3 647 2.304
8.c8 -0- -0- -0- 53.752 7 7.679 53,752 7 -0- 41,675 775 1.998 7.679
a.; 34,178 1 4. 178 203.900 21 2,710 238.087 22 16,8 ?r?ié’é’g 23;2 ?23";{73 10.822

.12 4.178 1 4, .
- 3 : 7 : 3 017!3 18;_;:5;;; 13; 11;.;:;) 216.i9 L 15,8 71.829 33,1 11,143 15,478

. -0~ -0- -0- x . 9.165 5 ~0= 6.506 1,0
8.16 -0 -0~ -0~ 11.683 2 5.842 11.653% 2 -0~ u.im ;5:1 iig ;Siz
8.1 - - ~ -

9 -0 -0 0- 550 1 550 550 ) ~0- 550 | 100,0 «0- 550
8.z L 29.656 38,6 9,432
- *0586 2 _0586 'ri.a;: i 12;;(; 76.2;9 7 0,8 27.675 | 361 8.191 10.97%
. - - - . . 1. 1 ~0- 1.9583 100,0 -0- 1.985
8.2 ’ .
5 586 1 586 7%.250 5 14.850 74,836 6 0,8 27.673 | 37,0 9.432 12.473
8.3 Shh 1 shl 130.433 19 6.865 130. 977 20 0,4 1?3% 2?):1? :BLI';S?g 6.5h9
8.31 -0- «0- -0~ 1.313 L 328 1.313 4 “Qw 675 S1,k4 213 '328
8.32 shh 1 shh 82,98) 3 27.660 85.525 & 0,7 79, 052 9!4,6 1.149 20.881
8.35 -0- -0- -0- 11.980 3 5,90 11.980 3 -0- 7.695 64,2 2'1145 3. 95
8.36 -0- -0~ -0 7.606 1 7.606 7.606 1 ~0- 7.606 1oo: 0 .-o- 7. 606

8.39 -0~ ~0- -0~ .
0 0 26.553 8 3,319 26.553% 8 ~0= 13.803 52,0 1.821 3.319

- o . N 167. 041 67,8 12,16k

- ° ° g 2h6.2$ 10 2&.6.:: 248,204 10 -0- 100.246 uo:e 16.216 24,620

. -0- -0~ -0- 1 W8 1 0= u8 | 100,0 -0 48

R 0= -0- ' .

2 1:( 2 ‘2 ~0- 179.k09 7 25.630 179.409 7 -0- 100,246 55,9 11.319 25.630

o b :0- -0- 66.670 1 66.670 66.670 1 -0- 66.670 | 100,0 -0~ 66.670

- -0- 7 1 7 77 1 -0 77 | 100,0 -0- 77

8.5 170.230 5 24,046 1c8.215 A2 3,382 278,445 37 61,1 1;2:'31% gﬁ’?’ ?3&3 26

8.s51 =0~ 0= 0= 1.156 2 578 1.156 2 -0- 578 50,0 . 578 " 278

8.52 97,260 2 18,630 3.130 3 1.043 100.390 5 %,9 96,735 96:h ok 20,078

8.55 12,751 2 LR 12,512 10 1.251 25,263 12 50,5 6.771 26,8 1.681 2.105
8. . ‘ ‘

: :: 600399 (1) 60,399 72.281 12 6.542 152,680 13 bg,5 60.399 45,5 6.023% 16,206

- -G- 0 -0- 18.077 3 6.026 18,077 ~0-

i - e - i ? = : 3 9.055 50,1 4,511 6.026
4] 79 2 ~0- 3% %,6 56 kho
8.6 420 420 0= ~0u -0n L20 1 100,0 !!tgg i%’g -g~ k20
8.60 b ' o
20 k20 -0- -0- =0- k2o 1 100,0 2o | 100,0 0= koo
8.7 8 2 L8 ) 110. 234 85,3 1.461
- N : . 9 128 ;:: ui 8.;2: 129.;5 18 0,8 gh.120 72,9 2.059 7.17h
-0- -0- 1 -0- 582 100,0 -0-
a.76 188 1 488 107.64% 6 17.941 108,131 7 0,5 . 128 87:0 2,33k 15 :Ez
8.77 190 L kaa 2.521 3 8o 3.011 h 16,3 1.h17 47,1 .531 .7-
8.78 ~0- ~0= 0~ 15.290 3 5.097 15,290 2 -0- 12,406 77’9 1.4k2 5 0;?
8.79 -0- -0- -0- 2.110 3 705 2.110 T ’ ‘ .
. 3 - .600 75,8 255 705
~ByB——— [ ——318.37 2 17184 1.863- 3 621 350.235 5 EE};:?QL oos i?zrgi 70,047
8.81 -o-. “o_ N Cd = ¥ — T hd lu
o by ° 2 J.-:Z;. 1 1. ::; 1. ;';:1 1 ~0- .05 | 100,0 ~0- 1.051
- 0= 3 2 1 . sl 100,0 =0~ She
8.8 48, '
5 348.3572 2 174,186 270 1 27o 348, 6ha 3 93,9 279954 80,3 34 254 116.21%
8.9 259,312 13 19.947 | 2.30h.400 o 2k.515 {2.%63.722 | 207 10,1 t °£Zlﬁg ggﬁ ig'ggg 23.960
8. 182. i . ‘

90 8o 1 182.89 1.135.956 6 189.323% 1.518.832 T 13,9 566.416 b2,9 125,403 188.405
:.91 20,915 3 10.305 256.648 17 15.097 287.563 20 10,8 86.052 29,9 10.606 14,378
8.: izﬁh z €.259 241.752 o 10.589 275.0L6 27 1,5 120.548 bh,1 5.865 10.113

. 207 3,552 90.565 8 11.321 10%. 772 12 15,6 8o.082 78,5 2.045 8.731
2-9‘5 -0~ =0~ -0~ 58.290 16 3.643 58.290 16 -0- 21.870 37,5 2,428 5.643
8.279 -2- j— «0 Las gng 12 Lo.kos 485, w359 1 O 194, 7354 40,1 2.647 Lo.hos

. - - ~0a 35.270 13 2.713 35.270 13 0w 13.576 38,5 1.508 2.713

TOTAL 857 2.137.895 51,5 . B2
57.823 27 31 771 | 3.29.686 218 15.109 |4.151.50% 2hs «20,7 566,416 13:7 12.69% 16.945
TOTAL GERAL £7.262.506 3 8
- h7.362. 55 .0
(5+6+7+8) 1.046.552 209 195.616 | 50.468.706 B5 86.063 121.515.258( 1 14T 33,8 N5, 197.275 12:5 ?92.81; 105.981




ABREXO0 b

&

Tnformaciones a nivel de sectares (3 digitos NMBM) sobre los
precios de exportseidn e imporimcidn para los afios 1965,
1987 y 1968. {Valores en USS/kg).



1966 1967 1968
CLASE 5 Precio Precio Precio Exportacidn Precio Precio Precio Fxportacidn Precio Preclo Precio Exportacidn
Expggg?iéén Im{p}gg';:;ién Precio Importacidn mﬁ;;?i;m m%g;;;m Precic Importacion EKPS:;;?;;OH Impgzs';e}}c‘;on Frecio Importacidn
5.1 0,h0 0,15 2,67 0,29 0,15 1,9 0,28 0,14 2,00
5.11 6,59 0,47 14,02 0,27 0,37 0,73 0,22 0,53 o,b2
5.12 0,22 0,26 0,85 0,08 G,26 0,31 1,52 0,26 5,85
5.1% 0,2k 0,12 2,00 0,25 0,11 2,27 0,23 0,11 2,09
5.14 0,36 0,1k 2,57 0,08 1,2h 0,06 0,09 0,11 0,82
5.15 0,39 0,25 1,56 0,36 0,25 1,4 0,30 0,24 1,25
5.16 0,27 0,Th 0,36 0,26 0,49 0,33 0,23 0,Lh 0,52
5,17 - 0,13 - 0,18 0,12 1,50 0,63 0,11 5,73
5.18 0,17 0,20 0,85 0,17 0,20 0,85 0,17 0,19 0,89
5.19 0,34 0,58 0,59 0,35 0,56 0,63 0,32 0,k1 0,78
5.3 0,26 0,45 0,58 0,30 0,46 0,65 0,75 0,k6 1,63
5.30 - 0,18 - 4,80 0,18 26,67 0,2k 0,20 1,20
5.31 0,25 0,32 0,78 0,29 0,32 0,91 0,78 0,29 2,69
5.32 12,95 0,57 22,72 2,88 1,48 1,95 2,06 0,81 2,54
5.33 7,11 0,46 15,46 5,75 0,51 7,35 - 0,41 -
5.3k 0,51 0,55 0,93 0,36 0,56 0,64 0,32 0,50 0,6l
5.35 0,46 0,62 0,74 3,17 0,6k 4,55 2,51 0,54 L,65
5.36 1,23 0,49 2,51 0,76 0,50 1,52 0,64 0,45 1,l2
5-57 6:38 0;76 8:39 9:h6 0,72 13711' 9163 0)69 13:%
5.36 - 1,9 - - 1,9 - - 1,9 -
5.39 9,97 1,79 5,57 29,23 1,8 16,15 4,28 1,32 3,2k
5.4 9,15 20,60 0,4k 4,39 23,65 0,15 10,13 18,90 0,54
5.L0 L,e5 28,63 0,17 14,39 35,91 0,40 4,15 25,17 0,16
5.k1 31,59 135,59 0,23 52,89 131,81 0,40 8,72 67,35 0,13
5.42 930,53 8,18 113,76 2kh,5 8,02 3,11 25,13 7,54 3,33
5.b4% glo, 02 1.421,36 0,66 - 1.707,35 - - 1.532,04 -
5.44 20,58 63,62 0,32 6,48 76,98 0,08 =l 66 10k ,38 0,24
5.45 3,85 Lo, 3k 0,10 L,29 35,01 0,12 L, b3 48,08 0,09
5.46 - - - - - - - - -
S.47 9,02 11,19 0,81 2,69 1k,28 0,19 3,05 YR o,b1
5.8 - - - - - - - - -
5.49 2,79 8,66 0,32 10,48 5,81 1,80 19,95 6,37 3,13
5.5 0,17 1,38 0,12 0,15 1,69 0,09 0,14 2,16 0,06
5.50 0,13 0,21 0,62 0,12 0,21 0,57 0,13 0,21 0,62
5.51 - 0,87 - - 0,62 - 3,53 0,66 5435
5.52 - 0,62 - - - - - - -
5.53 3,60 1,27 2,83 17,9¢ 2,97 6,03 - 2,9 -
5.54 - 99,82 - - 52,78 - - 67,4k -
5.55 L, 5,03 c,9 2,77 5,11 0,54 3,55 5,32 e,67
5.56 0,64 0,24 2,67 9,70 0,28 2,50 0,64 0,35 1,83
5.57 123,55 2,13 58,00 18,20 2,1 8,50 7,55 1,80 4,19
5.58 1,02 2,35 0,43 1,22 1,92 0,64 0,69 1,94 0,36
5.59 0,3L &,89 0,05 2,92 1,58 1,85 1,57 1,52 1,03
5.5 2,61 1,04 2,51 2,22 1,01 2,20 1,69 1,05 1,61
5.60 2,71 1k,07 0,19 2,28 11,84 0,19 1,82 12,91 0,1L
5.61 0,84 5,43 0,15 1,71 5,27 0,32 0,55 5,19 0,11
5.62 - - - - - - - 1,39 -
5.63 _0,98 4,88 0,20 _ 1,41 4,99 0,28 1,62 L,62 . _ 0,35
5.64 - - - - - - - - -
5.65 1,36 0,30 4,53 1,25 0,41 3,05 0,86 0,37 2,32
5.66 - - - - - - - - -
5.67 2,00 0,90 2,22 2,06 0,79 2,61 0,43 0,79 0,54
5.68 0,26 1,04 0,25 0,35 0,77 0,45 0,41 0,84 0,49
5.69 - - - - - - - - -
5.7 - - - 0,50 0,05 10,00 0,32 0,0k 8,00
5.70 - - 0,05 - - 0,0k -
5.72 - - - 0,06 - 0,10 0,06 1,67
5.74 - - - 0,0k - 0,34 0,03 11,33
2.79 - - 9,50 0,07 7,1k 0,70 0,07 10,00
5.8 0,88 0,87 1,01 0,88 0,54 1,63 0,86 0,49 1,76
5.80 1,57 1,41 1,1 1,79 1,37 1,31 1,30 1,17 1,11
5.82 0,49 0.57 0,86 0,96 0,39 2,46 0,89 0,35 2,5k
5.84 0,85 1,3k 0,63 0,84 1,28 0,66 0,81 1,35 ©,60
5.87 1,13 0,71 1,59 1,16 0,b7 2,354 1,01 0,51 1,98
5.89 1,49 1.710,26 0,00 0,79 1.289,16 0,00 0,9 - -
5.9 0,19 0,36 0,53 0,68 0,32 2,75 0,5k 0,16 3,38
5.91 2,51 5,95 0,k 3,91 5,11 0,77 4,05 0,h1 9,88
5.92 0,21 1,00 0,21 0,22 0,97 0,23 0,76 1,00 0,75
5,93 O, 04 0,50 0,08 - k,53 - - 0,9 -
5.9l 0,27 1,59 0,17 0,38 1,34 0,28 0,38 0,16 2,58
5.99 1,18 0,51 2,31 0,79 0,40 1,61 0,5% 0,45 1,18
TOTAL 0,34 0,21 1,62 0,39 0,17 2,29 0,62 0,16 3,88




1;567

1966 1963
Clase 6 Expeveeidn | Inpoescidn | PReClo Bxportacién rtaotén | Imeriotdn | Precto Brportactén | o Presio | Precto . | precto Exportacién
U3$/kg B/ kg Precio Importacidn US$/kg 1,51 Preclo Importacidén s/ kg 5/ kg Precio Importacidn
6.0 4,77 3,44 1,39 5,12 4,19 1,22 5,32 4,39 1,21
6. 00 2,60 2,95 0,88 2,01 2,83 0,7 1,80 2,33 0,78
6.01 9,86 18,19 0,54 18,86 15,00 1,26 19,42 15,71 1,24
6.02 8,32 19,57 0,45 8,20 20,33 0,50 5,30 19,21 0,28
6.03 2,14 3,56 0,60 1,9% b,13 0,47 2,02 4,92 o,k
6. 0b 5,20 10, 10 0,51 5,25 9,99 0,53 5,67 7,56 0,75
6.05 - 19,51 - 2,80 14,27 0,20 2,87 10,28 0,28
6.06 11,79 8,53 1,38 13,63 9,52 1,k3 17, 9% 13,9 1,28
6.7 - - - - - - - - -
6.08 3,15 4,76 0,66 3,13 3,56 0,88 2,92 4,6k 0,63
6.09 10,97 2,15 5,10 10,91 2,80 3,90 10,01 2,62 0,38
6.1 1,79 3,72 0,48 3,01 1,80 1,67 1,55 3,66 0,42
6,10 1,37 3,30 0,42 0,30 1,64 0,18 0,26 2,68 0,10
6,11 - 5,28 - 2,45 4,03 0,61 1,20 5,76 0,21
6,12 5,60 60,01 0,09 20,45 64,16 0,32 10,21 6k, 76 0,16
6. 14 1,46 3,13 0,47 3,49 3,57 0,98 1,81 3,89 0,47
6.19 0,97 2,08 o,b47 0,67 1,80 0,37 - 1,87 -
6.2 1,15 2,23 0,52 1,36 2,09 0,65 1,61 1,72 0,94
6. 20 0,54 1,48 0,36 0,69 1,38 0,50 0,73 1,13 0,65
6.22 2,84 2,14 1,33 6,97 2,06 3,38 2,92 1,72 1,70
6.24 6,62 L, 32 1,53 6,43 ko1 1,29 6,30 4,98 1,27
6.29 0,59 3,18 0,19 0,62 3,71 0,17 0,74 1,87 0,k
6.3 1,88 2,04 0,92 2,18 2,12 1,03 2,12 2,01 1,06
6. 30 1,90 2,16 0,88 1,76 2,37 0, Th 1,87 2,48 0,75
6.31 1,32 2,09 0,63 1,L4% 2,00 0,72 1,47 1,87 0,79
6.33 1,55 1,64 0,95 1,39 1,72 0,81 1,63 1,83 0,89
6.35 2,19 3,49 0,63 12,63 2,85 ] 0, b5 1,75 0,25
6.3%6 0,86 2,01 0,43 1,10 1,91 0,58 1,31 1,98 0,66
6.38 8,06 6,08 1,33 9,81 6,41 1,53 9,02 6,27 1,44
6.4 1,83 3,10 0,59 2,00 3,31 0, 60- 1,81 3,33 0,54
6.0 1,60 2,76 0,58 p,58 3,06 0,1g 0,60 3,35 0,18
6, b2 L7 2,92 0,61 1,75 3,09 0,57 1,81 2,94 0,62
6. 44 0,82 2,93 0,28 1,4 3,78 0,39 1,14 4,32 0,26
6. 48 5,66 6,66 0,85 3,33 b, 0,70 3,69 4,10 0,90
6. 49 - 2,38 - 0,17 2,73 0,06 - 2,61 -
6.6 2,h0 2,37 1,01 1,62 2,17 0,75 2,12 3,29 0,64
6.60 3,23 3,02 1,07 1,40 2,67 0,52 1,07 3,16 0,34
6. 61 2,15 3,50 0,61 0,83 1,98 0,42 1,24 3,71 0,33
6.62 3,05 3,19 0,9 2,11 3,3k 0,63 2,01 3,37 0,60
6.63 1,24 2,28 0,54 1,22 2,75 0,44 1,28 2,86 0, k5
6. 64 1,62 1,99 0,81 1,47 2,12 0,69 1,43 2,% 0,h9
6.65 i, 04 7,88 0,51 3,82 10,65 0,36 53,88 b, 78 11,27
6.66 0,86 4,11 0,21 0,81 3,12 0,26 1,15 4,38 0,26
6.67 L,97 3,78 0,52 by 14 L, 9k 0,84 2,07 5,26 0,39
6.69 1 9,k 3,65 2,59 B 10,76 1,20 8,97 13,88 2,48 560
6.7 3,99 b, 45 0,90 512 b,34 1,18 5,95 b, 26 1,30
6. 71 1,38 2,96 0,47 1,28 b2k 0,31 1,28 2,84 0,45
6.2 2,42 2,89 0,84 1,11 6,31 0,18 1,67 5,6k 0,30
6.75 2,9% 3,01 0,8 2,27 2,% 0,7 3,% 2,85 1L,k
6. 7h 2,20 4,88 0,45 2,89 6,51 0,44 3,51 5,32 0,66
6.75 8,62 8,78 0,98 12,21 8,78 1,39 5,84 11,27 0,52
6. 76 10,11 12,81 0,79 12,88 14,65 0,88 14,01 13,34 1,05
6.78 k4,26 3,30 1,29 2,70 3,05 0,89 2,5 3,47 0,Th
6.79 2,03 4,19 0,48 1,7 3,17 0,55 1,89 3,09 0,61
6.8 1,50 1,66 0,90 0,34 2,94 0,12 4,95 3,21 1,54
6.8¢ 2,7 0,87 3,15 0,7h 1,78 0,42 - 1,8 -
6.81 1,45 1,87 0,78 1,71 2,14 0,80 1,80 2,00 0,9
6.82 1,00 1,24 0,81 1,00 1,16 0,86 0,91 1,53 0,59
6.83 3,1 30, 54 0,10 19,19 62,22 0,31 22,91 75,15 0,31
6.84 ko7 0,15 25,4 0,09 5,59 0,02 7,1h 0,7h 9,65
TOTAL 2,52 2,60 0,97 1,15 3,11 0,37 3,5 3,36 1,05




1966 1967 1958
Clase 7 Preclo Precio Precio Exportacién Precio Precio Precio Exportecién Precio Precio Precic Exportacién
Bxportacidn Importacisn Exportecldn Tmportacién Bxportacidn Importacibn
Us$/ke vs$/ ke Frecio Importacién Us$/kg Us$/ ke Frecio Tmportacifn Us$/ kg Us$/ ke Precio Importamcién
7.0 7,50 38, 43 0,19 3,20 15,13 0,21 2,77 13,55 0,20
7.01 5,07 - - 1,64 - - - - -
7.02 b, 70 - - 1,49 - - 1,72 - -
7.06 8,%0 - - 6,75 - - h,35 - -
7.09 8,67 - - - 10,11 - 5,29 6,73 0,79
7.1 1,31 6,11 0,21 1,52 b, 64 0,33 1,36 4,99 0,27
T 11 - 7} 1 - 3) 31 6) 69 0: 57 - 6, 61l> -
7-12 2,68 6, 92 0,38 1, W7 5,19 0,28 1, 9% 4,08 0,39
7.14 1,32 327 0,40 1,0k 2,68 0,39 1,45 2,11 0,69
7.15 Ty 46 43,35 0,17 3,10 22,64 0,14 2,97 28,09 0,11
7.16 10,58 9 88 1,07 8,00 5,27 1,52 2,36 5,07 O, 47
7.19 0,48 2,50 0,19 0,48 4,69 6,10 0,50 2,97 0,17
7.2 0,11 0,61 0,18 0,12 0,57 0,21 0,14 0, 64 0,22
7.20 0,15 - - 0,13 L, 52 0,03 0,16 4,28 0,0k
7.21 0,10 0,31 0,32 a,21 0,2k 0,88 0,17 0,24 o, 7
T.22 0,10 - - 0,09 0,70 0,13 0,10 0,57 0,18
7.2% i,%0 - - 1,83 - - 1,51 1,15 1,31
T.24 1,09 6, 95 0,15 0,79 9,3k 0,08 1,40 5,08 0,28
7.25 2,90 - - 2,70 - - 5,16 . %9 0,81
7.26 - 3,25 - 0,79 k1 0,19 1,77 3,19 0,55
7.27 - - - 11,29 - - 17,08 - -
7.28 0,13 1,45 0,08 0,1k 1,43 0,10 0,15 2,81 0,05
7.29 5,77 0, 62 930 0, %5 0,67 1,k2 0,34 085 0, k1
7.3 0,55 0,2k 2,29 0,51 0, 24 2,13 0,43 0,24 1,79
7.31 0,63 0,23 2,73 0,57 0,23 2,48 0,57 0,23 1,61
7.3k 1,07 0,80 1,33 L3 0,70 1,87 0,65 0,78 0,83
7.36 9,27 0,55 0, k9 0, b2 0,56 0,75 0,39 0,84 0,46
7.37 - - - 2,73 1,% 0,38 0,85 2,00 0, 43
7.38 0, 44 2,55 0,17 0,59 1,92 0,731 0,56 0,86 0, 65
T4 0,15 0,13 1,15 0,19 0,08 2,38 6,3k 0, 0L 8,50
7.40 0,02 0,02 1,00 0,03 0,02 1,50 0,035 0,02 1,50
7.4 0,25 0,89 0,28 0,31 0,98 0,32 0,30 0, 43 0,70
7.2 0,12 0,27 0, Lk 0,12 0,27 0, 44 0,1k 0,%6 0,39
703 - 0, Ol - 0y 351 1,26 0,25 2,28 1,04 2,19
Tk 1,30 1,82 0,71 1,18 2,14 0,55 1,56 1,86 0, Bk
7.45 0,11 0,53 0,77 0,68 0,39 1,74 0, 69 0, bk 1,57
7.6 0,37 1,57 0,2% 0,29 1,4 0,21 0,30 1,7t 0,18
747 0,36 1,07 0,33 0, 46 1,30 Cy35 0,39 1,63 0,24
7.48 0,75 221 0,33 1,21 3,08 0,39 0,79 373 0,21
7.49 o, b5 1,85 0, 2k 4,20 3,68 1,1k 2,11 2,75 0,77
7.5 27,03 k51 5,99 22,08 8,19 2,72 16, 55 14,20 1,19
7.52 21,7k - - 9,11 - - - 66, iz -
7.56 183,69 - - 177,07 138, 42 1,28 208, 35 1.188, 22 0,18
757 26,61 447 5,02 25,70 7,52 3,42 20,61 972 2,12
7.58 L, 90 - - 6,52 150,00 4,35 5,68 &7k, 87 0,01
7.6 0,1% O 4k 0,29 0,07 0,38 0,18 0,09 0,41 0,22
7.60 0,12 0,36 0,33 0,07 0,36 0,19 0,08 0,37 0,22
7.61 0,13 0,22 0,59 0,10 0,23 0,43 0,11 0,23 0,48
7.62 T8, 00 59, 42 1,3 56,16 54,79 1,03 113,85 87,34 1,30
7.63 3,65 1,54 2,37 0,25 1,17 0,25 0, 26 1,21 0,21
o g5 0552 0,5k 0y 96— | 0,86 0,57 1,51 0, 6k G, 57 SR P -
7.66 - 0,31 - 0,70 0,28 2,50 - 0,26 -
7.67 - 0,35 - - 0,31 - - 0,30 -
7.68 - 3,81 - - L,39 - 3,47 3,76 0,92
7.69 41,81 0,99 ha, 23 4,57 1,18 0,40 101,01 1,01 100,01
7.7 2,01 0,53 %79 1,2k 0,56 2,21 1,47 0,62 2,37
7.7% 5,12 0,50 &, 2h 0,16 0, 66 G, 2k 0,67 0,29 2,31
7.74 0, b6 0,25 1,84 0,62 0,23 2,70 0,39 0,24 1,63
775 0,30 2,81 0,10 0,13 2,62 0,16 0,52 %79 0,14
7.76 55 CT 6,04 0,95 5,06 5,66 0,89 6,06 8,81 0,69
777 3, 4k 2,29 1,50 2,02 3,19 0,63 2,01 3,92 0,51
7.78 0, 64 1,18 0,54 0, 61 1,07 0,57 0,61 1,17 0,52
7.79 0,90 1,80 0, 50 1,43 3,52 o, 2,24 1,71 1,31
7.8 0,56 2,9 0,18 0,49 2,95 0,17 0,48 3,54 0,14
7.80 1,33 10,16 013 2,02 4,33 0,47 2,27 5,84 0,39
7.81 - 9 80 - 3,16 1,2k 2,55 3:39 3,68 0,92
7.83 8,12 - - 5,08 11,09 0,46 - 17,18 -
7.84 0, 67 h, 03 G, 16 0,05 Ln 0,01 0,48 6,8 0,07
7.85 4,10 1,50 27 5,49 gl 0,58 8,12 7,52 1,08
7.86 b,e3 T, 00 0, 60 2,0 5937 0, %5 2,23 2,17 1,03
7.87 0y 25 h, 87 0,05 0,25 7,16 0,03 0,21 4, gh 0,04
7.88 1,60 3,00 0,53 2,39 3,65 0,65 215 5,72 0,38
7.89 1,13 0,22 5,13 1,11 0,25 LT 1,14 ) 1,%0
TOTAL 0,19 0,38 0,50 0,10 0,33 0,30 0,13 0,23 0,57




1966 1967 1568
Clase 8 Freaio Precio Precio FExportacidn Precio Precio Precio Exportaeidn Precio Precio Precio Exportacisdn
Exportaeldn Importacidn Exportacién Importacidn Exportacisn Imperteeidn
Uss fkg Ush fkg Precio Importacién s feg Uss kg Precio Importacidn Us$ feg Us$ /ke Precio Importacidn
8.0 0,39 2,9 0,13 0,52 5,26 0,10 0,58 4,45 0,13
8.01 0,32 - - 0,h1 1,61 0,25 0,44 3,42 0,13
8.03 0,57 - - 0,47 - - 0,49 0,035 0,16
8.05 3,05 2,38 1,28 - 0,07 - 1,20 - -
8.07 7,20 2,59 2,77 L,73 b, 7h 1,00 5,38 3,73 1,4
8.08 1,07 7,05 0,15 1,19 6,81 0,17 1,8 10,34 0,18
8.1 i, 3,72 0,37 2,14 2,53 c,85 2,53 2,19 1,16
8.1= 1,43 3,01 0,47 2,32 2,29 1,01 2,68 3,50 0,77
8.1k 1,07 3,82 0,28 1,06 1,27 0,83 1,17 1,43 0,82
8.16 2,81 - - 2,59 €,32 0,41 2,85 5,65 0,51
8.17 - - - 1,93 - - 2,69 2,20 1,22
8.19 1,72 - - 1.2y 5,04 0,25 2,83 3,26 0,87
8.2 6,92 5,07 1,36 5,83 3,61 1,61 33,16 4,50 7,77
8.22 5,00 3,29 1,51 0,44 1,72 0,26 2,57 3,95 0,65
8.25 6,86 6,50 1,05 16,86 7,41 1,47 18,65 5,48 0,68
6.26 18,70 10,89 1,71 - 11,30 - - 8,02 -
8.3 2, Th 16,04 0,17 2,46 1,92 0,21 3,22 8,05 2,40
8.30 13,36 - - 3,3 16,65 0,20 9,12 9,27 0,98
8.31 6,56 61,53 0,10 7,72 26,69 0,29 29,52 11,33 2,61
8.32 3,16 15,10 0,20 7,05 8,36 0,84 8,70 7,39 1,18
8.33 - - - 16,00 - - 10,72 - -
8.3 2,30 26,04 0,08 4,8 9,33 0,52 - L,78 -
8.35 2,03 10,66 0,19 0,91 10,20 ¢,09 0,94 9,2k 0,10
8.36 3,48 9,01 0,38 39,36 15,17 2,59 27,23 11,17 2,44
8.9 11,56 29,41 0,39 7:35 14,57 0,50 b,4s 12, ik 0,36
8.h 3,6 - - 2,98 2,8 1,05 3,40 2,40 1,42
8.41 2,96 - - 2,02 2,17 0,93 0,9% 4,61 0,21
8.43 4,66 - - 3,83 8,87 0,39 8,92 8,54 1,04
8.45 0:9’* - - 0,90 3;88 0,23 1116 !"198 0,235
8.47 2,20 - - 2,11 4,79 0,44 2,32 3,24 0,72
8.48 6,14 - - 1,35 1,81 0,79 1,14 1,59 0,72
8.5 L,78 13,36 0,35 5,15 13,55 0,38 6,28 13,93 0,45
8.51 13,39 20,33 0,65 14,60 24,53 0,80 9,3 28,63 0,33
8.52 2,98 9,83 0,30 3,38 9,72 0,35 k90 9,59 6,51
8.5k 81,02 40,08 2,02 4,11 45,60 0,09 - 33,02 -
8,55 21,29 11,99 1,77 3,73 12,34 0,30 6,31 12,08 0,52
a.56 7,32 26,93 0,27 8,50 27,25 0,31 8,371 24,62 0,3k
8.57 5,73 152,53 0,03 6,48 135,55 0,05 745 104,36 0,07
8.59 2k, 00 15,75 1,52 - 13,35 - - 11,33 -
8.6 1,54 5,18 0,29 12,62 6,67 1,89 19,93 8,65 2,30
8.¢é0 - 1,59 - 13,56 14,98 0,91 5,14 11,24 0,46
8.61 92,27 96,22 0,95 - 11,82 - 293,73 83,83 3,50
8.62 1,13 3,57 0,31 2,00 2,92 0,68 2,46 2,26 1,09
B.é4 - 2k,15 - - 7,97 - 70,50 16,58 L,25
B.¢6 - 2,63 - - 1,84 - 5,20 3,7Th 1,39
8.68 ? 8,38 - - 8,31 - - 8,49 -
8.7 2,58 4,58 0,56 2,05 4,85 0,42 1,8 b,77 0,38
B.70 21,90 1,83 1,9 2,80 4,02 0,70 4,16 4,99 0,83
8-71 il 10L86 - —_— . _ 2J25 9:09 _0)25 1157 6;89 0;23
8.72 - - - 2,11 5,51 0,38 2,30 3,16 T 0,55
8.73 28,47 L,62 6,16 - 11,89 - 4,63 14,13 0,33
8.74 33,16 21,03 1,57 6,59 33,08 0,20 - 20,91 -
8.76 1,87 2,51 0,74 1,78 3,3 0,48 1,66 3,53 0,47
8.17 L,38 3,32 in 7,97 3,% 2,01 T.32 4,89 1,50
8.78 12,9 34,45 0,37 43,24 82,35 0,53 Bk, 64 38,59 0,90
8.79 4,95 - - 1,72 8,12 0,21 2,44 6,57 0,37
8.8 21,35 23,63 0,90 20,8 24,88 0,84 18,16 5,25 3,h6
8.81 0,72 2,88 0,25 1,37 2,7 0,51 1,97 k25 0,46
8.82 8,29 - - 7,90 15,00 0,53 7,00 10,80 0,65
B8.83 5,63 - - 8,8, - - 4,27 62,00 0,07
8.8 23,18 28,00 0,92 23,5k 31,98 0,7h 22,61 16,17 1,40
8.9 3,07 3,06 1,00 2,83 3,33 0,8 2,46 3,53 0,70
8.90 3,8 16,05 0,23 3,69 15,02 0,25 3,51 $,16 0,38
8.9 6,34 8,08 0,78 7,44 8,60 0,87 8,61 9,27 0,93
8.92 2,61 2,73 0,9 2,00 2,76 0,72 1,34 2,37 0,57
B.93 1,63 8,51 0,22 1,62 7,10 0,2% 1,8, 12,25 0,15
8.94 4,08 LRI 0,91 2,23 5,37 0,h2 1,56 3,99 0,39
8.95 2,2y 7.7 0,30 4,36 9,45 0,46 2,11 1,0 0,19
8.96 1,85 - - - - - - 7,24 -
8.97 2,01 4,28 0,46 2,11 §,0h 0,52 1,84 4;38 0,h2
8.99 1,53 5,00 0,30 0,64 3,75 0,17 0,88 3,53 0,25
TOTAL 2,59 6,41 0,40 2,62 6,52 o,Lo 2,51 7,22 0,35







